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[. INTRODUCCION

Me ha correspondido un tema interesante a la vez que grato. Interesar
porque sugiere la dicotomia entre derecho uniforme y derecho conflic
tual. Es un tema grato, porque da la oportunidad a quien lo expone c
subrayar la formacién de un derecho internacional, ya sea por la vi
convencional o por la dex mercatoria que se constituye en una solida
plataforma para los negocios juridicos internacionales.

Las diferencias entre la Convencion Interamericana sobre Derech
Aplicable a los Contratos Internacionales (Convencidn Interamericana
y los Principios sobre los contratos comerciales internacionales de UNI
DROIT (los Principios) son con respecto a su naturaleza. Aquella es d
derecho conflictual y éstos de derecho uniforme. De acuerdo con la Col
vencion Interamericana, se establecen normas conflictuales a nivel inte
nacional; conforme a los segundos, se busca una codificacion uniform
a que puedan referirse los jueces nacionales como lo hacen con su ¢
recho interno. Sin embargo, ambos sistemas parten de principios com
nes de los que haremos un breve examen comparativo. Pero un exarr
de este tipo no justificaria la exposicion del tema que me ha correspot
dido, si no dijese algunas palabras sobre el método uniforme y el métoc
conflictual.
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Il. METODO UNIFORME Y METODO CONFLICTUAL

Cuando a finales del siglo pasado se sostuvo la idea de que el derec
internacional privado debia plantearse sobre la base de una normativid
internacional, la respuesta fue mas que escéptica. Los sistemas juridic
nacionales estaban todavia firmemente amurallados.

Con el inicio de la posguerra comenz0 la internacionalizacion del
mundo de hoy. Los Acuerdos de Bretton Woods fueron pilares de es
nuevo orden internacional. El tema que nos ocupa es una muestra ¢
desarrollo alcanzado al cabo de los afios por el derecho internacions
Cuando el mundo vivia aislado en Estados nacionales, el sistema co
flictual fue la Unica alternativa, pero a medida que los paises se aprox
maron fue posible la uniformacién del derecho.

La codificacion de principios de derecho que es propiamente el dere
cho uniforme, solo es posible cuando las diferencias entre derechos, pri
cipios e intereses son salvables. Podemos ver indicios claros que esto
acontece en las relaciones internacionales contemporaneas. Mas aun,
percibible la aceptacion generalizada de una serie de principios general
aplicables a la contratacion internacional por un mayor numero de paise
y dicha aceptacion constituye la confirmacion de la existencia de un
verdaderdex mercatoria.

Por otro lado, la discusion —quiza ya demasiado vieja— entre el
método uniforme y el método conflictual ya ha perdido importancia, por
lo que de soslayo me refiero al tema segun el cual el incremento d
sistemas de derecho uniforme pueden representar el declive del sister
conflictual, al menos a nivel internacional; sin embargo, sabemos que |
historia ha desmentido concepciones lineales de este tipo.

Por el contrario, el derecho conflictual ha probado ser indispensabils
para solucionar ciertos problemas que, por su naturaleza, el derecho ul
forme no puede resolver, tales como la remisién a instituciones que cac
derecho nacional tiene arraigadas, con ideologia y dogméatica propia
sabemos que el derecho uniforme internacional no debe ni puede ent
a la definicion de estas instituciones como es el caso del “domicilio”,
“la capacidad”, “la propiedad”, etcétera, pues hoy en dia es todavia u
ejercicio innecesario, ya que los paises no llegarian a un acuerdo; p
ello, en estas esquinas de la regulacion internacional, el método conflic
tual que remite a un sistema sustantivo de derecho nacional en donde
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definen ampliamente estas instituciones, mediante una adecuada norr
de conflicto, resulta un sistema mas adecuado, a la vez que rescata
riqueza juridica acumulada en torno de tal o cual institucion en el derech
nacional designado como aplicable.

Dicho lo anterior, paso ahora al breve examen comparativo que m
he propuesto entre los Principios y la Convencién Interamericana.

[ll. LOS PRINCIPIOSUNIDROIT
Y LA CONVENCION INTERAMERICANA

En realidad, la comparacién sélo puede ser hecha con respecto al ¢
ticulo 10. de los Principios, pues es ahi en donde se contienen los pri
cipios generales, que a su vez han sido consagrados en la Convenci
Interamericana. De ahi que el mejor método de comparacion sea cc
referencia a la prelacién establecida en los Principios.

Articulo 1.1. de los Principios. La libertad de contratacion

Desde la Convencion sobre Obligaciones Convencionales de Roma ¢
1980 quedd como principio consagrado el de la plena autonomia de I
partes en el contrato. No fue un camino facil, la doctrina de la décad
de los setentas se oponia, con voces autorizadas, a que un contrato
quedara vinculado con una determinada ley. La idea de los llamadc
“Contratos sin ley” era, en esa época, repulsiva a mas de un grupo
autores reconocidos. En cierta medida, esos autores tenian razén porc
en aquella época aun no se desarrollaba un derecho internacional cor
el que se configuré en la década de los ochenta, y que constituye h
una trama mas o menos completa en ciertos sectores de las institucior
juridicas internacionales.

En América Latina, el proyecto presentado conjuntamente por las de
legaciones mexicana y uruguaya a la Conferencia Especializada Inter.
mericana de Derecho Internacional Privado de 1989, en el que se pr
ponia el principio de la libre contratacion, fue rechazado por la mayori:
de los paises sudamericanos, que todavia postulaban la limitacién en
capacidad de contratacion internacional y la necesidad de vincular
contrato necesariamente con una ley.

No estoy hablando de tiempos remotos cuando no era generalmen
aceptado pensar en una absoluta libertad de contratacién. De ahi que,
consagrar tanto los Principios como la Convencion Interamericana, es
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amplia libertad (articulo 70.) constituya un avance importante en la his
toria —varias veces repetida— de la forma como el derecho comparad
llevado al nivel internacional, sirve para desarrollar conceptos que ma
tarde repercuten en el avance de las legislaciones nacionales y, de e
forma, poder alcanzar una mayor eficiencia en las relaciones juridica
internacionales. Las reformas de 1988 a la legislacién mexicana en es
materia son producto de este desarrollo internacional.

Articulo 1.2. la Consensualidad contractual

Esta es otra razon de la historia. Salvo ciertos actos solemnes, la fc
malidad en la contratacion fue desapareciendo. El derecho aleméan y
suizo todavia conservan trazos dd@iaditio romana en materia de com-
praventa, pero son los casos menos comunes; en la mayoria de los
rechos la tendencia ha sido hacia la consensualidad, en donde la forr
ha desaparecido en materia de contratos de compraventa. Es natural ¢
asi haya sucedido en el mundo internacional de los negocios, en don
las comunicaciones son cada dia mas diversificadas y se puede, a tray
de ellas, lograr una amplia serie de contactos.

La Convencién Interamericana, por su parte, establece el principic
locus regit actumbajo un doble punto de contacto, el lugar de celebra-
cion del contrato y el de su ejecucion (articulo 13 primer parrafo). En
efecto, la Convencién establece que la validez en cuanto a la forma ¢
rige por el derecho de su celebracion o el de su ejecucion. La razon ¢
esta disposicion estriba en que, mientras los Principios se refieren Un
camente a contratos de compraventa internacional de mercaderias,
donde vimos que la forma es practicamente inexistente, en la Convencic
Interamericana, en cambio, se abarca a toda la contratacion, en don
puede caber la posibilidad de contratos que requieran de ciertas form
lidades de acuerdo a la ley que les sea aplicable.

El dispositivo del segundo parrafo del articulo 13 de la Convencién
Interamericana, deja traslucir la influencia de ideas tradicionales que pe
mearon las discusiones de la Quinta CIDIP en la ciudad de México, e
donde dicha Convencion fue aprobada (1994); se trata de la busque
del necesario contacto con una Ley determinada, al margen de la aut
nomia de las partes, de esta manera se establece:

Si las personas se encuentran en Estados distintos en el momento de
celebracién del contrato, éste sera valido en cuanto a la forma si cumpl
con los requisitos establecidos en el derecho que rige segun esta Conve
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cién; en cuanto al fondo, o con los del derecho de uno de los Estados €
que se celebra con el derecho del lugar de su ejecucion

Se ha discutido si la falta de forma lleva directamente a la conser
sualidad. La ubicacion del momento en que la mente humana acepta u
operacion que se refleja en el contrato, siempre ha sido motivo de deba
Se incluyen las corrientes psicologistas que complican mas las posibill
dades de llegar a un dicernimiento sobre esta cuestion; Unicamente pi
tendo aqui analizar si, conforme a la rapidez de las comunicaciones, h:
alguna diferencia en el consentimiento de la que existe en las operacion
de derecho interno, en donde, como antes lo apunté, la gran mayor
acepta la consensualidad.

Personalmente creo que, en materia de compraventa, el ofrecimien
y la aceptacion estan hoy en dia tan bien regulados internacionalment
que la propia consensualidad esta definida con precisiébn con respecto
momento en el que el oferente es informado por el destinatario que |
oferta ha sido aceptada, sin que en ninglin momento se prevea en es
diferentes pasos que la palabra de aceptacion haya debido ser transmit
en forma oral o impresa, y sin tomar en consideracion un medio d
comunicacion determinado. Se trata Unicamente que exista claridad e
la comunicacién entre oferente y aceptante y que el momento de la ace
tacion sea tan definido que constituya una perfecta consensualidad.

Articulo 1.3. El efecto vinculante de los contratos

La obligatoriedad contractual que se adecua al acuerdo entre las partt
En este sentido la Convencién Interamericana y los Principios tienel
figuras claras. En primer lugar la di¢pecageo desmembramiento de
la ley aplicable al contrato o bBhrdshipde los Principios, en donde el
limite de la obligatoriedad contractual cede ante las necesidades de u
realidad cambiante.

Con frecuencia, la obligacién debe ser adecuada a la realidad de I
negocios. Siempre debe ser honrada y cumplida, pero, cuando no pue
ser asi, habra que adecuarla a las necesidades y caracteristicas del ac
dor y del deudor lo que, con frecuencia, es labor de los jueces o de I
arbitros, pero que en los Principios y en la Convencién Interamerican
encuentran ideas que ayudan a este tipo de soluciones.

Articulo 1.4. Reglas imperativas

Uno de los “Temas actuales”. La Convencion de Roma sobre Obli-
gaciones Contractuales fue el instrumento internacional en que las regl
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imperativas fueron consideradas con amplitud. En este documento, dich:
reglas dejaron de tener un limite nacional como antes se les habia as
nado, para analizarse desde una perspectiva internacional. Ahora vuelv
a ser consideradas, en los Principios, de forma mas moderna, al recono
anticipadamente que éstos no seran aplicables frente a “leyes impera
vas”. Asimismo, los principios agregan una amplia connotacion sobre
las reglas imperativas, al darles no sélo el &mbito nacional, sino que Ic
Principios se refieren a reglas imperativas de origen “internacional c
supranacional gue resulten aplicables conforme a las normas pertinent
de derecho internacional privado”. Es evidente que esto es el resultado
lo que ha acontecido en el ambito de la Uni6on Europea, en donde |
doctrina de “los efectos”, al menos en derecho de la competencia, t
definido cuando dichas reglas imperativas pueden aplicarse y en qL
forma a nivel supranacional.

Coincidente con la Convencién de Roma, la Interamericana acepts
en su articulo 11, la posibilidad de aplicar leyes imperativas de un Es
tado en otro. Esto, que todavia hace unos afios causaba polémica ah
ya es aceptado, porque esas leyes imperativas empiezan a ser muy
recidas a causa de la modernizacion social y la uniformidad en las e
tructuras y desarrollos estatales por la generalizacién de las economi
de mercado. De ahi que los Principios recojan con esta misma amplit
a dichas reglas imperativas en el citado articulo 1.4.

Articulo 1.5. Exclusion o modificacion de la normatividad por las
partes

La Convencion de Viena en 1980 consagro este principio que trasluc
una realidad: los instrumentos internacionales contribuyen a un comerci
mas eficaz, pero si las necesidades del propio comercio asi lo indice
habra que aceptar, sustituir o excluir instrumentos que lleven a ese fit
Asimismo, la posibilidad de excluir a los Principios de la relacién con-
tractual deja entrever que cada especialidad en el comercio debe regula
conforme a sus practicas, costumbres y usos que les son mas utiles
efectivos. Esta idea también fue aceptada por la Convencién en su a
ticulo 1lo. pérrafo tercero.

Articulo 1.6. Interpretacion

Se trata del punto de confluencia de las convenciones internacionale
actuales en apoyo de la creacién y desarrollo texlenercatoria Aqui,
el juez nacional debe cumplir ademas con un compromiso internacion:
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gue consiste en la basqueda de una aplicacion uniforme de cada cc
vencién o principio, de tal forma que pueda alcanzarse, como secue
de la normatividad del derecho uniforme, una homogeneizacion de cri
terios que formen una verdadera jurisprudencia internacional. En ambc
instrumentos se prevén disposiciones de esta naturaleza.

Articulo 1.7. La buena fe y la lealtad negocial

A nivel internacional buena fe y lealtad negocial son tan indispensa
bles como lo son a nivel interno; sin embargo, la lejania geografica entr
partes en el contrato hace que esos principios deban ser subrayad
como sucede en ambos documentos, por ello son principios que recog
ambos instrumentos.

Articulo 1.8. Usos y practicas

El reconocimiento de usos y practicas internacionales en los Principio
y en la Convencion Interamericana, simplemente subraya la existenci
de un universo de transacciones internacionales que debe regirse conf
me a sus muy especificas reglas. Al mismo tiempo, sefiala que estt
usos y practicas forman, junto a las decisiones judiciales nacionales sob
temas de contratacion internacional, deba mercatoria

Articulo 1.9. Comunicacion

Ya he mencionado que la comunicacion entre las partes es motivo c
preocupacién en los Principios y en la Convencion Interamericana. S
trata de que una mejor y mas precisa comunicacion dé como resultac
una definicibn mas exacta de derechos y de obligaciones y de su cur
plimiento. Sin embargo, en Los Principios, por tratarse de derecho uni
forme en donde derechos y obligaciones de las partes quedan definid
al detalle, es necesario ademas entrar en cuestiones especificas de
comunicacion.

V. CONCLUSIONES

Quisiera concluir este apretado resumen diciendo lo siguiente: tant
los Principios como la Convencidn Interamericana fueron dos instrumen
tos elaborados en una misma época, aunque en continentes distintos.
embargo, como lo hemos visto, existe una gran coincidencia de principic
fundamentales, lo que prueba que la actualizacion de los juristas qL
trabajan en estos temas provoca ideas comunes y lo que es mas imp
tante, es la afinidad y coincidencia en dichos Principios a nivel interna:
cional lo que indudablemente contribuye, cada dia con mayor fuerza,
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establecimiento de urlax mercatoria que no es otra cosa que un mas
completo entramado de las relaciones juridicas internacionales que pu
dan servir de soporte a los negocios entre paises.

Por otro lado, como pude expresarlo, la coincidencia y complemen
tariedad de métodos para la elaboracion de instrumentos juridicos qt
sirvan al desarrollo del comercio internacional es también, hoy en die
una realidad.



