TIGACy
R\ /0/%},

4
(3
@
o

| |
|
Porqnns

SWUTO
W %y,

&  Esta obra forma parte del acervo de la Biblioteca Juridica Virtual del Instituto
de Investigaciones Juridicas de la UNAM

ynam
www.juridicas.unam.mx

Articulo 1.1 (Libertad de contratacion) 8
Articulo 1.2 (Libertad de forma) 9
Articulo 1.3 (Cardcter vinculante de los contratos) 10
Articulo 1.4 (Normas de cardcter imperativo) 12
Articulo 1.5 (Exclusion o modificacion de los Principios

por las partes) 13
Articulo 1.6 (Interpretacion e integracion de los Principios) 15
Articulo 1.7 (Buena fe y lealtad negocial) 17
Articulo 1.8 (Comportamiento contradictorio. Venire contra

factum proprium) 21
Articulo 1.9 (Usos y practicas) 25
Articulo 1.10 (Notificacion) 28
Articulo 1.11 (Definiciones) 31

Articulo 1.12 (Modo de contar los plazos fijados por las partes) 32


www.juridicas.unam.mx

CAPITULO 1

DISPOSICIONES GENERALES

ARTICULO 1.1
(Libertad de contratacion)

Las partes son libres para celebrar un
contrato y para determinar su contenido.

COMENTARIO

1. Libertad de contratacion como principio fundamental en el
contexto del comercio internacional

El principio de libertad de contratacion es de fundamental importancia
en el comercio internacional. Asi como los comerciantes gozan del
derecho de decidir libremente a quien ofrecer sus mercaderias o servicios y
por quien quieren ser abastecidos, también tienen libertad para acordar los
términos de cada una de sus operaciones. Esta libertad de contratar
constituye el eje sobre el cual gira un orden econdémico internacional
abierto, orientado hacia el libre comercio y la competitividad.

2. Sectores econdémicos donde no existe competencia

Como es de suponer, existen algunas excepciones al principio
enunciado en este articulo.

En cuanto atafie a la libertad para celebrar contratos con cualquier
persona, razones de interés publico pueden llevar a un Estado a excluir
la libre competencia en ciertos sectores econdmicos. En estos casos, los
bienes o servicios de que se trate s6lo pueden adquirirse de un
proveedor, generalmente una entidad puablica, que puede o no estar
obligada a celebrar un contrato con quien se lo solicite y dentro de
ciertos limites de disponibilidad de bienes o servicios.

3. Limitacion a la autonomia de la voluntad por las normas de
orden publico

En lo que respecta a la libertad para determinar el contenido del
contrato, en primer lugar los mismos Principios incluyen disposiciones
que las partes no pueden derogar. Véase el Art. 1.5.
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Ademas, existen normas de naturaleza publica y privada de caracter
imperativo que prevalecen sobre las reglas que sientan los Principios (v.gr.
ley antimonopolios; normas sobre el control de cambios o precios; leyes
que imponen regimenes especiales de responsabilidad y prohiben
clausulas manifiestamente injustas en los contratos). Véase el Art. 1.4.

ARTICULO 1.2
(Libertad de forma)

Nada de lo expresado en estos Principios
requiere que un contrato, declaracion o acto alguno
deba ser celebrado o probado conforme a una
forma en particular. El contrato puede ser probado
por cualquier medio, incluidos los testigos.

COMENTARIO
1. Los contratos no estan sujetos en principio a ninguna formalidad

Este articulo sienta el principio de que la perfeccion del contrato no
requiere el cumplimiento de ningun requisito de forma. Este principio se
extiende también a los supuestos de modificacion y resolucion del
contrato por acuerdo de las partes.

Este principio, que se encuentra en muchos ordenamientos juridicos,
cobra especial relieve en el contexto de las relaciones del comercio
internacional, en las que gracias a los modernos medios de comuni-
cacion, suelen celebrarse con gran rapidez y por una combinacion de
conversaciones, telefaxes, contratos en papel, correo electronico vy
comunicaciones via Internet.

La primera frase del articulo tiene en consideracion el hecho de que
en algunos ordenamientos juridicos el cumplimiento de determinados
requisitos de forma afectan a la validez del contrato, mientras que otros
Unicamente son considerados como elementos de prueba. La segunda
frase de este articulo tiene el propdsito de precisar que el principio de
libertad de forma incluye la admisibilidad de la prueba oral en el
proceso judicial.

2. Declaraciones y otros actos unilaterales

El principio de no requerir una forma en particular también se aplica
a las declaraciones y otros actos unilaterales. Los mas importantes de
estos actos son las declaraciones de intencion realizadas entre las
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partes, ya sea en el proceso de formacion o cumplimiento del contrato
(i.e. una oferta, aceptacion de una oferta, confirmacion del contrato por
la parte que tendria el derecho a solicitar su invalidez, determinacién del
precio por una de las partes, etc.), o en otros contextos (i.e. el
apoderamiento de un agente, la ratificacién por el mandante de un acto
realizado por un agente sin representacion, el reconocimiento del deudor
del derecho del acreedor antes de que expire el periodo de prescripcion,
etc.)

3. Posibles excepciones en virtud del derecho aplicable

El principio de no requerir una forma puede ser dejado de lado,
obviamente, en virtud del derecho aplicable. VVéase el Art. 1.4. Tanto el
derecho nacional como los tratados internacionales pueden imponer
requisitos especiales de forma, bien sea al contrato en su conjunto, bien
a sus clausulas individualmente consideradas (v.gr. acuerdo de someter
al arbitraje; clausulas de eleccion de foro).

4. Requisitos de forma acordados por las partes

No obstante, las partes pueden acordar la necesidad de observar una
forma especifica para celebrar, modificar o extinguir su contrato o
cualquier otra declaracion o acto unilateral que podrian realizar durante la
formacion o el cumplimiento del contrato, o en cualquier otro contexto. A
este respecto, véase en particular los Arts. 2.1.13,2.1.17 y 2.1.18.

ARTIiCULO 1.3
(Caracter vinculante de los contratos)

Todo contrato validamente celebrado es
obligatorio para las partes. S6lo puede ser modifi-
cado o extinguido conforme a lo que él disponga,
por acuerdo de las partes o por algun otro modo
conforme a estos Principios.

COMENTARIO
1. El principio “pacta sunt servanda”

Este articulo establece otro principio fundamental del derecho
contractual, el de “pacta sunt servanda™.
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El caracter obligatorio del contrato obviamente presupone que el
contrato ha sido celebrado y que no se encuentra afectado por ninguna
causa de invalidez. Las normas que regulan la perfeccion del contrato se
establecen en el Capitulo 2 Seccion 1 de los Principios, mientras que los
fundamentos para la invalidez se tratan en el Capitulo 3, asi como en
disposiciones individuales de otros capitulos. Véase, por ejemplo, los
Arts. 7.1.6 y 7.4.13(2). Otros requisitos para la celebracion valida de un
contrato pueden encontrarse en las normas de caracter imperativo del
derecho interno o internacional aplicable.

2. Excepciones

Un corolario al principio de pacta sunt servanda es que un contrato
puede modificarse o extinguirse siempre que las partes asi lo acuerden.
La modificacién o extincion, a menos que haya sido convenida por las
partes, constituye una excepcion, que solo puede ser admitida de
conformidad con las clausulas del contrato o las disposiciones de estos
Principios. Véase los Arts. 3.10(2), 3.10(3), 3.13, 5.1.8, 6.1.16, 6.2.3,
717,731y 7.33.

3. Efectos frente a terceros

Al establecer el principio de la fuerza obligatoria del contrato entre
las partes, este articulo no pretende prejuzgar sobre cualquier efecto que
el contrato pudiera tener respecto a terceros en virtud del derecho
aplicable. Asi, el vendedor en algunas jurisdicciones puede estar
obligado, en virtud del derecho nacional, a velar no sdlo por la
integridad fisica del comprador y por sus bienes, sino también por la de
terceros acompafantes que se encuentren dentro del establecimiento del
vendedor.

Asimismo, los Principios no se ocupan de los efectos que puedan tener
la anulacion y resolucion del contrato sobre los derechos de terceros.

Con respecto a los casos donde el contrato entre las partes por su
propia naturaleza e intencién afecta las relaciones juridicas de otra
persona, vease la Seccion 2 del Capitulo 2 sobre “Apoderamiento de
representantes”, Seccion 2 del Capitulo 5 sobre “Estipulacion a favor de
terceros” y el Capitulo 9 sobre “Cesion de créditos, transferencia de
obligaciones y cesion de contratos”.
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ARTICULO 1.4
(Normas de caracter imperativo)

Estos Principios no restringen la aplicacion
de normas de caracter imperativo, sean de origen
nacional, internacional o supranacional, que resulten
aplicables conforme a las normas pertinentes de
derecho internacional privado.

COMENTARIO
1. Primacia de las normas de caracter imperativo

Dada la naturaleza peculiar de los Principios, estos no tienen el
propésito de prevalecer sobre normas imperativas aplicables, ya sean de
origen nacional, internacional o supranacional. En otras palabras, los
Principios no pretenden evadir las disposiciones de orden publico,
independientemente de que hayan sido promulgadas por los Estados de
manera autébnoma, o hayan sido adoptadas a los efectos de introducir
convenciones internacionales en el derecho interno, o emanen de
organismos supranacionales.

2. Normas imperativas aplicables en el supuesto de que los
Principios hayan sido incorporados en el contrato

En los casos en que las partes incorporen los Principios expresamente,
su aplicacién se encontrard limitada, en primer lugar, por las normas
imperativas del derecho aplicable al contrato. Esto significa que los
Principios obligaran a las partes sélo en la medida en que no afecten las
normas del derecho aplicable que las partes no pueden excluir. Ademas,
las normas imperativas del foro, y posiblemente las de un tercer Estado,
igualmente prevalecerdn en los supuestos que sean aplicables,
independientemente de la ley que regule el contrato. En el caso de
normas imperativas de un tercer Estado, éstas podrian aplicarse cuando
exista una relacion estrecha entre estos Estados y el contrato en cuestién.

3. Normas imperativas aplicables cuando los Principios son el
derecho aplicable al contrato

Aun en el caso de que la controversia se someta a la decisién de un
tribunal arbitral, y los Principios constituyan la ley que regule el contrato,
éstos no pueden prejuzgar la aplicabilidad de normas imperativas
internacionales cuya aplicacion sea reclamada independientemente del
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derecho aplicable al contrato (lois d’application nécessaire). Ejemplos de
normas internacionalmente imperativas, que no pueden ser excluidas
mediante la simple eleccion de otro derecho pueden encontrarse en las
regulaciones sobre el cambio de divisas (vease el Art. VIII(2)(b) del
Acuerdo del Fondo Monetario Internacional (Acuerdo de Bretton
Woods), licencias de importacién y exportacion (véase los Arts. 6.1.14 —
6.1.17, sobre solicitud de autorizaciones publicas), regulaciones relativas a
préacticas restrictivas del comercio o la competencia, etc.).

4. Normas de derecho internacional privado aplicables a cada caso

Los tribunales judiciales y arbitrales difieren significativamente
respecto de la manera de determinar las normas imperativas aplicables a
los contratos mercantiles internacionales. De ahi que este articulo se
abstenga deliberadamente de considerar las numerosas cuestiones de
fondo que puedan surgir, tales como si deben aplicarse las normas
imperativas del foro y de la lex contractus, asi como las que emanan de
un tercer Estado, y, en caso afirmativo, en qué medida y en base a qué
criterios. Estos puntos deberan resolverse en base a las reglas de derecho
internacional privado que sean aplicables en cada caso concreto Véase,
por ejemplo, el Art. 7 de la Convencion de Roma sobre la Ley Aplicable
a las Obligaciones Contractuales de 1980; Art. 11 de la Convencion
Interamericana sobre el Derecho Aplicable a los Contratos
Internacionales de 1994.

ARTICULO 1.5

(Exclusién o modificacion de los Principios
por las partes)

Las partes pueden excluir la aplicacion de
estos Principios, asi como derogar o modificar el
efecto de cualquiera de sus disposiciones, salvo
gue en ellos se disponga algo diferente.

COMENTARIO

1. Naturaleza dispositiva de los Principios

Las reglas que sientan los Principios no tienen, en términos generales,
caracter imperativo. En cada caso concreto, las partes pueden simplemente
excluir la aplicacion de los Principios en todo o en parte, o bien modificar
su contenido para adaptarlos a las necesidades especificas

13
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del negocio juridico en cuestion. Véase la Clausula Modelo en la nota de
pie de pagina del segundo paragrafo del PreAmbulo.

2. Laexclusion o modificacién de los Principios puede ser expresa o
tacita

La exclusion o modificacion de los Principios por las partes contra-
tantes puede ser expresa o tacita. Existe una exclusién o modificacién
tacita cuando las partes convengan expresamente clausulas que son
incompatibles con las disposiciones de los Principios. Es irrelevante en
este contexto si dichas clausulas han sido negociadas individualmente o
forman parte de clausulas estandar incorporadas en el contrato.

Si las partes expresamente acuerdan aplicar sélo alguno de los
capitulos de los Principios, se presume que tales capitulos se aplicaran
junto a las disposiciones generales del Capitulo 1 (v.gr. “Para todo lo
relativo al cumplimiento e incumplimiento del presente contrato se
aplicaran los Principios de UNIDROIT”).

3. Disposiciones imperativas de los Principios

Algunas disposiciones de los Principios son de caracter imperativo, es
decir, suimportancia es tal que las partes no pueden excluirlas o derogarlas
asuarbitrio. Es verdad que, dada la naturaleza especial de los Principios,
la falta de observacion de este precepto puede carecer de consecuencias.
Por otra parte, cabe destacar que estas disposiciones reflejan criterios de
comportamiento comun y principios que también son de caracter
imperativo en la mayoria de los ordenamientos juridicos positivos.

Las disposiciones de caracter imperativo de los Principios suelen
sefialarse como tales. Este es el caso del Art. 1.7 sobre la buena fe y la
lealtad negocial y las disposiciones del Capitulo 3 sobre validez del
contrato, excepto en lo relativo al error y a la imposibilidad inicial
(véase el Art. 3.19), a la determinacion del precio (Art. 5.1.7(2)), al
pago convenido por el incumplimiento (Art. 7.4.13(2)) y Art. 10.3(2)
sobre prescripcion. Excepcionalmente, el caracter imperativo de una
disposicion puede surgir en forma implicita, conforme al contenido y
finalidad de la norma. (VVéase, v.gr., los Arts. 1.8y 7.1.6).

14
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ARTICULO 1.6
(Interpretacion e integracién de los Principios)

(1) En lainterpretacion de estos Principios
se tendra en cuenta su caracter internacional asi
como sus propositos, incluyendo la necesidad de
promover la uniformidad en su aplicacién.

(2) Las cuestiones que se encuentren
comprendidas en el &mbito de aplicacion de estos
Principios, aunque no resueltas expresamente por
ellos, se resolveran en lo posible seglin sus prin-
cipios generales subyacentes.

COMENTARIO

1. Interpretacion de los Principios frente a la interpretacion del
contrato

Como todo texto de naturaleza juridica o contractual, el texto de los
Principios puede presentar dudas en cuanto al significado preciso de su
contenido. Sin embargo, cabe distinguir entre la interpretacion de los
Principios y la del contrato al cual los Principios son aplicables. Aun
cuando los Principios sélo obligan a las partes, en el sentido de que su
aplicacion dependera de su incorporacion al contrato, constituyen un
conjunto de normas autébnomas que han sido elaboradas con miras a su
aplicacion uniforme a un numero indefinido de contratos de diferentes
tipos y celebrados en diversas partes del mundo. Por tanto, los Principios
deben ser interpretados de diferente forma que las clausulas de cada
contrato. Las reglas para la interpretacion del contrato (asi como de las
declaraciones o de la conducta de las partes) han sido incorporadas en el
Capitulo 4, mientras que este articulo se refiere a la manera en que han de
interpretarse los Principios.

2. Necesidad de tener en cuenta su caracter internacional

El primer criterio establecido en este articulo para interpretar los
Principios es la necesidad de tener cuenta su “caracter internacional”.
Esto significa que sus disposiciones y conceptos deben ser interpretados
de manera autonoma, en el contexto de los mismos Principios, y no
conforme al significado que tradicionalmente se les podria asignar bajo
el ordenamiento juridico de un pais determinado.

15
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Esta aproximacion hermenéutica es necesaria si se tiene en cuenta que los
Principios son el resultado de serios estudios de derecho comparado
realizados por juristas de las mas variadas formaciones culturales y
juridicas. Al elaborar cada una de las disposiciones de los Principios, estos
juristas han debido encontrar un lenguaje juridico suficientemente neutral
como para poder alcanzar un entendimiento comun. Aun en los casos
excepcionales en que ha debido recurrirse a términos o conceptos origina-
dos en un orden juridico determinado, nunca se pretendio emplearlos en el
sentido tradicionalmente aceptado en dicho ordenamiento.

3. Finalidad de los Principios

Al establecerse que para interpretar los Principios se tendra en cuenta
su finalidad, este articulo deja claro que no debe atenderse al sentido
estricto y literal de las palabras, sino a su significado a la luz de los
propositos que inspiran cada disposicion y los Principios en su conjunto.
La finalidad de cada disposicién puede desentrafiarse acudiendo tanto al
sentido de su texto como a los comentarios que los acomparian. En cuanto
a la finalidad de los Principios en su conjunto, y en la medida en que su
propdsito fundamental es el de brindar un marco uniforme a los contratos
mercantiles internacionales, este articulo se refiere expresamente a la
necesidad de promover la uniformidad en su aplicacion, esto es, asegurar
que en la practica y en la medida de lo posible, sean interpretados y
aplicados de la misma forma en diferentes paises. En cuanto a los otros
propositos, véase lo ya mencionado en la introduccion. Mas adelante,
véase lo dispuesto en el Art. 1.7, el cual, aunque dirigido a las partes del
contrato, también puede interpretarse como un reflejo de la finalidad que
inspira a estos Principios, tal como el de promover la vigencia del
principio de buena fe y la lealtad negocial en las relaciones contractuales.

4. Integracion de los Principios

Ciertas cuestiones que podrian incluirse dentro del campo de aplica-
cién de los Principios no se encuentran mencionadas expresamente. Con
el fin de determinar si una cuestion se encuentra o no dentro del &ambito de
los Principios, se debe atender, en primer lugar, a lo expresamente
sefialado en el texto del articulo o en su comentario. Véase, v.gr,.
comentario 3 al Art.1.3; comentario 4 al Art. 1.4; Art. 2.2.1(2) y (3) asi
como el comentario 5 del Art. 2.2.1; comentario 5 al Art. 2.2.7; comen-
tario 5 al Art. 2.2.9; comentario 1 al Art. 2.2.10; Art. 3.1; comentario 1 al
Art. 6.1.14; Art. 9.1.2; Art. 9.2.2; Art. 9.3.2); el comentario 3 al Art. 1.3y
el comentario 4 del Art. 1.4). Una guia adicional y util al respecto se
encuentra en el indice por materia de estos Principios.
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La necesidad de promover la uniformidad en la aplicaciéon de los
Principios implica que cuando surja una laguna, debe buscarse la
solucion, siempre que esto sea posible, dentro del conjunto de normas
de los Principios, antes que recurrir a la legislacion nacional.

El primer paso es intentar resolver el problema recurriendo a la apli-
cacion por analogia de otra disposicion especifica. Asi, el Art. 6.1.6 que
trata del lugar del cumplimiento de un contrato también es aplicable a la
restitucion de lo debido bajo ese contrato. De la misma forma, las reglas
establecidas en el Art. 6.1.9 que trata de la moneda de pago de una obli-
gacion dineraria, en el supuesto en que dicha obligacion sea expresada en
moneda diferente a la del lugar del pago, también podra aplicarse cuando
la obligacion dineraria se exprese en “unidades de cuenta”, como los
derechos especiales de giro (“DEG”). Si el problema no quedara resuelto
acudiendo a una disposicién aplicable a casos analogos, se debera recurrir
a las “ideas que inspiran a los Principios”, esto es, aquellos principios
generales potencialmente aplicables a varios supuestos de hecho. Algunas
de estas ideas y principios fundamentales se mencionan expresamente en
los Principios. Véase, v.gr., losArts. 1.1, 1.3, 1.5, 1.7 y 1.8. Otros principios
fundamentales se desprenden de disposiciones concretas. Las reglas
especificas expresadas en dichas disposiciones deben ser analizadas con el
proposito de verificar si reflejan un principio general de amplia aplicacién, y
por lo tanto apto para ser aplicado también a supuestos diferentes de los
gue especificamente se regulan en dicha disposicion.

Por supuesto, las partes siempre tienen libertad para someterse a un
derecho nacional determinado con el fin de que integre las reglas de los
Principios. Una estipulacion en este sentido podria expresar: “Este
contrato se rige por los Principios de UNIDROIT y seran completados por
la ley del pais X", o bien “Este contrato sera interpretado y ejecutado de
acuerdo con los Principios de UNIDROIT. En todo aquello que no se
encuentre reglado por los Principios se aplicara la ley del pais X”. Véase
la Clausula Modelo en la nota de pie de pagina del segundo paragrafo del
Preambulo.

ARTICULO 1.7
(Buena fe y lealtad negocial)
(1) Las partes deben actuar con buena fe y
lealtad negocial en el comercio internacional.

(2) Las partes no pueden excluir ni limitar
este deber.

17
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COMENTARIO

1. “Buena fe y lealtad negocial”” como idea fundamental que inspira
a los Principios

Existen muchas disposiciones que a lo largo de los diferentes capitulos
de los Principios hacen referencia, directa o indirectamente, a la aplicacion
del principio de buena fe y lealtad en los negocios. Véase sobre todo el
Art. 1.8, pero también véase por ejemplo, los Arts. 1.9(2); 2.1.4(2)(b),
2.1.15,2.1.16, 2.1.18 y 2.1.20; 2.2.4(2), 2.2.5(2), 2.2.7y 2.2.10; 3.5,3.8 y
3.10; 4.1(2),4.2(2),46y 4.8;5.1.2y5.1.3;5.2.5;6.1.3,6.1.5,6.1.16(2) y
6.1.17(1); 6.2.3(3) y (4); 7.1.2,7.1.6 y 7.1.7; 7.2.2(b) y (c); 7.4.8 y 7.4.13;
9.1.3,9.1.4y 9.1.10(1). Esto refleja que la buena fe y la lealtad negocial es
considerada como una de las ideas fundamentales en las que se basan los
Principios. Al establecer en términos generales que cada parte debe
conducirse de buena fe y con lealtad negocial, el paragrafo (1) de este
articulo deja claro que, aun en ausencia de una disposicion especifica en
los Principios, las partes deben conducirse de acuerdo a la buena fe y
observando lealtad negocial a lo largo de la vida del contrato, incluso
durante el proceso de su formacion.

Ejemplos

1. “A” le otorga a “B” un plazo de cuarenta y ocho horas para
aceptar su oferta. “B” decide aceptarla poco antes de vencer el plazo,
pero no puede comunicarle la aceptacion a “A”; ese fin de semana,
el fax de “A” se encuentra desconectado y no existe una grabadora
telefonica para dejar el mensaje. El lunes siguiente, “A” rechaza la
aceptacion de “B”. En este supuesto, “A” ha actuado en contra del
principio de buena fe, porque al fijar el tiempo de aceptacion debio
asegurarse de que estaba en condiciones de recibir efectivamente la
aceptacion de B dentro del plazo de cuarenta y ocho horas.

2. Enun contrato en el que “A” se obliga a abastecer e instalar en
favor de “B” una linea especial de produccion, se incorpora una
clausula segun la cual “A”, el vendedor, también se obliga a comunicar
a “B”, el comprador, de cualquier mejora realizada por “A” en la tec-
nologia de dicha linea de produccion. Un afio mas tarde, “B” se entera
de que se han realizado importantes mejoras tecnolégicas de las que no
ha sido informado. “A” no se encuentra exento de su obligacion de
informar por el hecho de que la produccién de ese tipo de linea en
particular ya no se encuentre a su cargo, alegando que dicha respon-
sabilidad le cabe actualmente a “C”, una empresa filial y totalmente
controlada por “A”. Seria contrario a la buena fe que “A” pudiera
alegar la separacion y autonomia de “C”, una sociedad constituida con
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el proposito especifico de absorber dicha produccion a fin de evitar
la responsabilidad contractual de “A” con respecto a “B”.

3. “A” es un agente comercial que actla en representacion de “B”
en la promocién de la venta de mercaderias de “B” en un determi-
nado territorio. En virtud del contrato, el derecho de “A” a cobrar su
comision ha sido condicionado a la aprobacion por “B” de cada uno
de los contratos gestionados por “A”. A pesar de que “B” tiene la
libertad de decidir si aprueba o no los contratos gestionados por “A”,
actuaria en contra del principio de buena fe si rehusara aprobar, de
manera sistematica e injustificada, todo contrato gestionado por “A”.

4.  Conforme a un contrato de apertura de crédito celebrado entre el
banco “A” y su cliente “B”, en forma sUbita e inexplicable “A”
demanda el pago inmediato de los préstamos otorgados y rehusa
otorgar mas créditos a “B”, cuyos negocios sufren graves pérdidas
como consecuencia de la conducta de “A”. A pesar de que el contrato
incluye una clausula que permite a “A” reclamar el pago total “a su
discrecion”, proceder a dicha solicitud de pago, sin previo aviso e
injustificadamente, seria en contra del principio de buena fe.

2. Abuso de derecho

Un ejemplo tipico de comportamiento en contra del principio de buena
fe y lealtad negocial es lo que en algunos sistemas juridicos se conoce
como “abuso de derecho”. Se caracteriza por el malicioso comportamiento
de una parte que acontece, por ejemplo, cuando se ejerce un derecho
solamente para dafiar a la otra parte o con un propésito diverso para el
cual fue otorgado, o cuando el ejercicio del derecho es desproporcionado a
la intencidn original del resultado esperado.

Ejemplos

5. “A” renta un local a “B” con el propdsito de iniciar un negocio
de venta al detalle. El contrato de arrendamiento tiene una vigencia de
cinco afios, pero tres afios después de celebrado el contrato, “A” cae en
la cuenta de que el negocio va mal y decide cerrarlo y asi se lo
informa a “B” diciéndole que no esta interesado en seguir rentando el
local. El incumplimiento del contrato por parte de “A” normalmente
habilitaria a “B” a elegir entre resolver el contrato o exigir el pago de
dafios y perjuicios, o el cumplimiento forzoso. Sin embargo, dadas las
circunstancias, “B” estaria abusando de su derecho si exigiera de “A”
que pague el alquiler por los dos afios restantes del contrato en lugar
de terminar el contrato y exigir de “A” el pago de dafios por el
alquiler durante el tiempo que sea necesario hasta que “B” encuentre
otro arrendatario
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6. “A” arrienda un inmueble de “B” con el propdsito de abrir un
restaurante. Durante los meses de verano “A” coloca unas mesas al
aire libre en una zona que también es propiedad de “B”. Dado el ruido
que causan los clientes durante altas horas de la noche, “B” esta en
dificultad para encontrar arrendatarios para los apartamentos del resto
del edificio. “B” estaria abusando de su derecho si en lugar de
solicitarle a “A” que no atienda clientes hasta altas horas de la noche,
le prohibiera atender clientes a toda hora en la zona al aire libre.

3. Buena fe y lealtad negocial en el comercio internacional

El deber de “conducirse de buena fe y con lealtad negocial en el
comercio internacional” tiene el propdésito de precisar, en primer lugar,
gue en el contexto de los Principios, estos dos conceptos no se aplican de
acuerdo con los parametros ordinarios adoptados por cada uno de los
diferentes ordenamientos juridicos nacionales. Dichos parametros adop-
tados en virtud del derecho interno de cada pais seran tomados en
consideracion Unica y exclusivamente cuando se demuestre que han sido
generalmente aceptados por los diversos sistemas juridicos. Otra conse-
cuencia de la formula utilizada es que la buena fe y la lealtad negocial
debe ser interpretada a la luz de las circunstancias especiales del comercio
internacional. Los modelos de précticas comerciales, en realidad, pueden
variar sustancialmente entre las diferentes ramas del comercio, e incluso
dentro de una misma rama dichas practicas pueden ser observadas con
diferente regularidad e intensidad, dependiendo del contexto social y
econdmico dentro del cual opera una determinada empresa, o bien
conforme a su tamafio, desarrollo tecnoldgico, etc.

Cabe destacar que en algunas oportunidades el texto y comentarios de
los Principios hacen referencia solamente a la “buena fe”, mientras que en
otras oportunidades se refiere a la “buena fe y lealtad negocial”. Debe
entenderse que el concepto de “buena fe” siempre incluye al concepto de
“buena fe y lealtad negocial en el comercio internacional” al que se refiere
este articulo.

Ejemplos

7. En virtud de un contrato de compraventa de un equipo de alta
tecnologia, el comprador pierde el derecho a reclamar por cualquier
defecto de los productos a menos que se lo comunique al vendedor,
especificando la naturaleza de los defectos y sin demora injustificada
a partir del momento en que descubrid o debid haber descubierto el
defecto. “A”, un comprador radicado en un pais donde dicho equipo
es utilizado regularmente, descubre un defecto en el equipo en el
momento de ponerlo en funcionamiento. Sin embargo, al comunicar
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el problema a “B”, el vendedor del equipo “A” proporciona una
informacion equivoca o errdnea acerca de la naturaleza del defecto.
“A” pierde su derecho a reclamar en razén de dicho defecto, puesto
que su examen cuidadoso le hubiera permitido proporcionar a “B”
las especificaciones del caso.

8.  Los hechos son idénticos a los del Ejemplo 7, con la diferencia
de que “A” se encuentra radicado en un pais donde ese tipo de
equipo es practicamente desconocido. En este supuesto, “A” no
pierde su derecho de reclamar a “B” en razén del defecto del equipo,
porque resulta razonable que “A”, que carece de los conocimientos
técnicos necesarios, no pueda identificar con precision la naturaleza
del defecto.

4. Carécter imperativo del principio de buena fe y lealtad negocial

El deber de las partes de conducirse de acuerdo a la buena fe y con
lealtad negocial es de importancia fundamental; tanto es asi que las
partes no pueden excluirlo o limitarlo paragrafo (2). En cuanto a las
aplicaciones concretas de la prohibicion generalizada de limitar o
excluir el principio de buena fe y lealtad negocial, véase los Arts. 3.19,
7.1.6y7.4.13.

Por otra parte, nada impide a las partes establecer en su contrato
pardmetros de comportamiento mas rigidos.

ARTICULO 1.8

(Comportamiento contradictorio.
Venire contra factum proprium)

Una parte no puede actuar en contradiccion
a un entendimiento que ella ha suscitado en su
contraparte y conforme al cual esta Ultima ha
actuado razonablemente en consecuencia y en su
desventaja.

COMENTARIO

1. Comportamiento contradictorio y la “buena fe y lealtad negocial”

Este articulo constituye una aplicacion general del principio de buena
fe y lealtad negocial (Art. 1.7) que se refleja en otras disposiciones de los
Principios de caracter méas especifico. Véase, por ejemplo, los Arts.
2.1.4(2)(b), 2.1.18, 2.1.20, 2.2.5(2) y comentario 3 al Art. 10.4. Esta
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disposicion impone la obligacion a una parte de no ocasionar un detri-
mento o desventaja a la otra parte actuando de manera contradictoria
con el entendimiento de las partes respecto de su relacién contractual,
sobre la base del cual la otra parte haya actuado razonablemente
confiando en dicho entendimiento.

La prohibicion contenida en este articulo puede resultar en la
creacion de derechos y en la pérdida, suspension o modificacion de
derechos por medios diferentes al acuerdo de partes. Esto es asi porque
el entendimiento en el que se basaron las partes puede ser en si mismo
contradictorio con lo acordado por las partes o con sus derechos. Este
articulo no establece el Unico medio por el cual un derecho puede ser
perdido o suspendido en razén de la conducta de una parte. Véase, por
ejemplo, los Arts. 3.12 y 7.1.4(3).

2. Un entendimiento sobre la base del cual una parte haya confiado
razonablemente

Existen diferentes modos por los cuales una parte puede suscitar un
cierto entendimiento en la otra con respecto al contrato que los une, su
cumplimiento o su ejecucion. Dicho entendimiento puede resultar, por
ejemplo, de declaraciones, un cierto comportamiento o el silencio de
una de las partes, quien puede razonablemente esperar que la otra se
exprese a fin de corregir el error o sacarlo de la creencia errénea en que
la otra parte sabia que estaba incurriendo.

Para los fines del presente articulo el entendimiento no se limita a
alguna cuestion en particular, siempre y cuando se refiera de alguna
manera a la relacién contractual mantenida por las partes. Se puede referir
a cuestiones de hecho o de derecho, o0 a una cuestion de intencion o al
modo en que una u otra parte puede o debe comportarse.

La Unica restriccion es que el entendimiento debe ser tal que la
otra parte, de acuerdo con las circunstancias, haya podido razonable-
mente confiar en él. Si esa confianza es razonable o no depende de las
circunstancias, tomando en consideracion, en particular, las comunica-
ciones y el comportamiento de las partes, la naturaleza y el contexto de
la operacion, y las expectativas que cada parte podria haber generado
razonablemente en la otra.

Ejemplos

1. “A” lleva un buen tiempo negociando con “B” un contrato de
arrendamiento de un inmueble que pertenece a “B” y conforme al cual
éste debe demoler la construccion existente con el fin de construir un
edificio de acuerdo a las especificaciones de “A”. “A” se comunica
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con “B” en términos que inducen razonablemente a “B” a entender
que las negociaciones han concluido y que “B” puede comenzar a
ejecutar el contrato. “B” entonces demuele el edificio y procede con
las contrataciones pertinentes para iniciar la construccion del nuevo
edificio. “A” se da cuenta de esto y no hace nada para impedirlo.
Posteriormente “A” le hace saber a “B” que todavia existen términos
adicionales del contrato que requieren ser negociados. “A” se
encuentra impedido de modificar el entendimiento de “B”.

2. “B” cree errbneamente que su contrato con “A” puede ser
ejecutado de un modo en particular. “A” se da cuenta de ello y no
dice nada, mientras que “B” comienza a cumplir con el contrato. “B”
y “A” se renen regularmente y la modalidad de cumplimiento de
“B” es objeto de discusion durante las reuniones, pero “A” no hace
referencia al error en que ha incurrido “B”. “A” no podra sostener
posteriormente que la modalidad de cumplimiento era diferente de
aquella que fue pactada en el contrato.

3. Laempresa “A” subcontrata regularmente a “B” para llevar a
cabo trabajos de construccién en edificios. Esta actividad de “A” y
sus empleados son transferidos a la empresa “A.1”, que se encuentra
relacionada a la empresa “A”. Nada ha cambiado en el curso de los
negocios en lo que respecta al trabajo que debe prestar “B”. “B”
continGa prestando los servicios subcontratados y enviando sus
facturas a “A” por el trabajo realizado, en la creencia que el trabajo
continda siendo realizado en beneficio de “A”, quien no hace saber a
“B” que ha incurrido en un error. “A” no podra sostener que el
contrato de “B” por el trabajo realizado no ha sido celebrado con él
sino con la empresa “A.1”, encontrdndose por lo tanto obligado a
pagar a “B”.

4. Debido a ciertas dificultades que experimenta con sus propios
proveedores, “A” no puede cumplir en tiempo con las obligaciones
contractuales que tiene con “B”. El contrato impone penas por mora
en la entrega de materiales por parte de “A”. Después que se le han
dado a conocer las dificultades de “A”, “B” le hace saber que no
insistira en el cumplimiento puntual del calendario de entrega. Un
afio mas tarde los negocios de “B” empiezan a sufrir a consecuencia
de las morosas entregas de “A”. “B” intenta recuperar el pago de las
penas debidas a causa de la morosidad de “A” y le exige que en el
futuro le entregue los materiales puntualmente, conforme al
calendario pactado. “B” no podra cobrar las penalidades pactadas,
pero si le sera posible insistir en el cumplimiento dentro del
calendario si realiza una notificacion razonable a “A” para que su
cumplimiento sea puntual en el futuro.

5. “B” tiene una deuda con “A” por la suma de 10,000 ddlares
australianos. Si bien la deuda es exigible, “A” no hace nada para
cobrarla. En consecuencia “B” deduce que “A” le ha condonado la
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deuda. “A” no ha hecho nada para dar a entender que efectivamente
ha perdonado tal deuda y, posteriormente, demanda el pago. “B” no
puede confiar en la inaccion de “A” para oponerse al pago.

3. Detrimento y preclusién

La responsabilidad impuesta por este articulo sirve para evitar un
perjuicio causado por confiar de manera razonable. Esto no requiere
necesariamente que la parte que ha mantenido un comportamiento
contradictorio no pueda actuar como desea. La preclusion es solo uno de
los posibles medios a emplear para evitar el perjuicio. Puede haber otros
medios razonables, conforme a las circunstancias del caso, para evitar el
detrimento que la otra parte puede sufrir como consecuencia de que la
accion contradictoria fuese permitida, tal como el cursar una
notificacion dentro de un plazo razonable a la otra parte antes de actuar
de manera contradictoria (véase el Ejemplo 4), o bien pagar una suma
determinada por los costes o la pérdida sufrida a causa de la confianza
depositada.

Ejemplos

6. “A” y “B” celebran un contrato de construccién en el que
pactan que todo trabajo adicional debe documentarse en forma
escrita y certificada por el arquitecto de la construccién. El director
de “A” solicita verbalmente a “B” que realice trabajos adicionales,
especificandole el tiempo y el material a utilizar, asegurando a “B”
que tales labores para este proyecto adicional se documentaran
oportunamente de manera apropiada. Luego de que “B” comisiona el
trabajo para el proyecto suplementario, “A” le comunica que dicho
proyecto no es necesario. Los costes incurridos por la comision del
proyecto son considerablemente inferiores respecto del coste
involucrado en el trabajo adicional proyectado. Si “A” paga a “B”
por los gastos incurridos por el proyectista, “B” no puede quejarse
del comportamiento contradictorio de “A”.

7. “A” no logra concluir a tiempo uno de los objetivos funda-
mentales estipulados en un contrato de desarrollo de software cele-
brado con “B”. De acuerdo con el contrato, dicho incumplimiento de
“A” le otorga a “B” el derecho a resolver el contrato. Sin embargo,
“B” continda solicitando cambios en el software y pagando por
dichas modificaciones, ademas de cooperar con “A” en la conti-
nuacion del programa de desarrollo de dicho software. El hecho que
“A” con la anuencia de “B”, continlle cumpliendo con el contrato
después del incumplimiento, impide a éste rescindir el contrato por
el hecho de que “A” no haya alcanzado el objetivo estipulado en el
contrato. Sin embargo, de acuerdo a los Principios, “B” podra
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conceder a “A” un plazo adicional (Art. 7.1.5) y ejercitar su derecho
a la resolucién si el objetivo no fuere alcanzado dentro de dicho
plazo.

ARTICULO 1.9
(Usos y précticas)

(1) Las partes estdn obligadas por cual-
quier uso en que hayan convenido y por cualquier
practica que hayan establecido entre ellas.

(2) Las partes estan obligadas por cualquier
uso que sea ampliamente conocido y regularmente
observado en el comercio internacional por los
sujetos participantes en el trafico mercantil de que
se trate, a menos que la aplicacion de dicho uso sea
irrazonable.

COMENTARIO

1. Las préacticas y los usos comerciales en el contexto de los

Principios

Este articulo establece el principio de acuerdo al cual las partes
guedan en general obligadas por las practicas y los usos comerciales que
cumplen con los requisitos establecidos en este articulo. Mas aun, estos
mismos requisitos deben ser cumplimentados por las practicas y los usos
para que ellos sean aplicables a los supuestos y propdsitos indicados
expresamente en los Principios. Véase, por ejemplo, los Arts. 2.1.6(3),
4.3,y5.1.2.

2. Practicas establecidas entre las partes

Las précticas establecidas entre las partes vinculadas por un contrato
en particular son automaticamente obligatorias, a menos que las partes
hayan excluido expresamente su aplicacion. La cuestion de saber
cuando una préctica comercial ha sido en efecto “establecida” entre ellas
dependerd, naturalmente, de las circunstancias del caso. Sin embargo, el
comportamiento fundado en una sola operacién previa no podria ser
considerada, normalmente, suficiente.
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Ejemplo

1. “A”, un proveedor de mercaderias, ha aceptado repetidamente
reclamaciones de “B”, un cliente, por defectos en la cantidad o
cualidad de las mercaderias, realizadas hasta dos semanas después de
su entrega. En una ocasion en que “B” comunicara los defectos una
quincena después de dicha entrega, “A” no podria objetar que fuera
realizada demasiado tarde, porque la practica de comunicar los defec-
tos dentro de las “dos semanas” se habia convertido en una practica
establecida entre las partes, por la cual “A” se encuentra obligado.

3. Usos acordados

Dado que las partes estdn obligadas por los usos cuya aplicacion hayan
convenido entre ellas, el paragrafo (1) de este articulo simplemente aplica
el principio general de la libertad contractual contemplado en el Art. 1.1.
Ademas, las partes pueden negociar todas las clausulas de su contrato, o
para ciertas materias simplemente hacer referencia a otras fuentes que
incluyan los usos comerciales. Las partes pueden estipular la aplicacion de
cualquier uso, incluyendo un uso desarrollado dentro de cierta rama del
comercio al cual no pertenece ninguna de las partes, 0 a usos relativos a
diferentes tipos de contratos. También es concebible que las partes
acuerden la aplicacion de lo que inadecuadamente suele denominarse
como usos, esto es, un conjunto de reglas publicadas por una asociacién
comercial bajo el titulo de “Usos”, que reflejan solo parcialmente las
lineas de conducta generalmente establecidas.

4. Otros usos aplicables

El paragrafo (2) establece los criterios para identificar los usos
aplicables en ausencia de un convenio especifico de las partes. EI hecho
de que los usos deban ser “ampliamente conocidos y regularmente
observados [...] por las partes en el trafico mercantil de que se trate”
constituye una condicién para la aplicacion de cualquier uso, ya sea
internacional o solamente a nivel nacional o local. El calificativo
adicional de “trafico internacional” tiene el propoésito de evitar que
aquellos usos desarrollados y limitados a los negocios domésticos o
nacionales sean invocados en negocios realizados con extranjeros.

Ejemplo

2. Un corredor de bienes raices, “A”, invoca frente a “B,” un
cliente extranjero, un uso particular de su profesidn aceptado en el
pais de “A”. “B” no se encuentra obligado por dicho uso si éste es de
naturaleza local y se refiere a un negocio que es de caracter
predominantemente local.

26



Disposiciones generales Art.1.9

Sélo excepcionalmente puede un uso de origen meramente local o
nacional ser aplicado sin que las partes hayan hecho una referencia al
mismo. Asi, los usos existentes en el campo de algunas “permuta de
géneros” (commodity exchanges), exhibiciones comerciales o puertos
podrian aplicarse siempre que también sean regularmente observados en
negociaciones con extranjeros. Otra excepcion estd constituida en el
supuesto de un comerciante que ha celebrado un cierto nimero de con-
tratos del mismo tipo en un pais extranjero y por lo tanto deberia estar
obligado por los usos establecidos en ese pais para dichos contratos.

Ejemplos

3. “A”, un operador portuario, invoca frente a “B”, un transportista
extranjero, la aplicacién de cierto uso regularmente observado en el
puerto donde trabaja “A”. “B” esta obligado por este uso local si el
puerto es normalmente usado por extranjeros y el uso en cuestion ha
sido regularmente observado por todos los clientes, indepen-
dientemente del lugar de su establecimiento o su nacionalidad.

4. “A” un agente de ventas del pais “X”, recibe un pedido de “B”,
uno de sus clientes del pais “Y”, solicitando el acostumbrado 10% de
descuento aplicable a compras pagadas en efectivo. En el supuesto de
que “A” haya llevado a cabo ventas en “Y” durante cierto periodo, “A”
no puede objetar la aplicacion de dicho uso por el hecho de que el
descuento constituya un uso restringido al pais “Y”.

5. Aplicacion de un uso que no es razonable

Un uso puede ser regularmente observado por la generalidad de los
comerciantes de determinada rama del comercio, no obstante lo cual su
aplicacién en ciertos supuestos puede no ser razonable. La falta de
razonabilidad de un uso puede responder a las circunstancias parti-
culares en las que una o ambas partes operan y/o a la naturaleza atipica
de la operacion. En dichos supuestos, el uso no sera aplicable.

Ejemplo

5.  Conforme a un uso regularmente observado en cierto sector
comercial de géneros (commodity trade sector), el comprador no
puede reclamar por los defectos de las mercaderias a menos que los
mismos sean corroborados por una agencia de inspeccion reconocida
internacionalmente. Cuando un comprador “A” se hace cargo de las
mercaderias en el puerto de destino, la Unica agencia de inspeccion
reconocida internacionalmente que opera en dicho puerto se encuentra
en huelga, y solicitar los servicios de otra agencia del puerto mas
cercano resultaria excesivamente costoso. En este supuesto la
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aplicacion del uso en cuestion no seria razonable, por lo que “A”
tiene derecho a reclamar los defectos que ha descubierto en las
mercaderias atn cuando no hayan sido corroborados por un certificado
expedido por una agencia de inspeccion reconocida inter-
nacionalmente.

6. Los usos prevalecen sobre los Principios

Tanto lo que resulta del curso de las negociaciones como los usos, una
vez que su aplicabilidad en determinado supuesto haya sido deter-
minada, prevalecen sobre disposiciones incompatibles de los Principios.
La razdn es que el curso de las negociaciones y los usos obligan a las
partes como si fueran clausulas implicitas del contrato en su conjunto o
de una clausula en particular o del comportamiento de una de las partes.
Asi como las disposiciones expresas del contrato prevalecen sobre lo
gue resulte del curso de las negociaciones y de los usos, éstos
prevalecen sobre los Principios, con la Gnica excepcion de las disposi-
ciones que han sido especificamente identificadas como de caracter
imperativo. Véase el comentario 3 al Art. 1.5.

ARTICULO 1.10
(Notificacion)

(1) Cuando sea necesaria una notificacion,
ésta se hara por cualquier medio apropiado segin
las circunstancias.

(2) La notificacion surtira efectos cuando
llegue al ambito o circulo de la persona a quien va
dirigida.

(3) A los fines del paragrafo anterior, se
considera que una notificacién “llega” al ambito o
circulo de la persona a quien va dirigida cuando es
comunicada oralmente o entregada en su estableci-
miento o direccion postal.

(4) A los fines de este articulo, la palabra
“notificacién” incluye toda declaracion, demanda,
requerimiento o cualquier otro medio empleado
para comunicar una intencion.
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COMENTARIO
1. Forma de la notificacion

En primer lugar, este articulo establece el principio de que cualquier
clase de notificacion de intenciones (declaraciones, demandas, solici-
tudes, etc.) exigidas por una disposicion en particular de los Principios
no se encuentran sujetas a ningun requisito formal en especial, sino que
pueden realizarse por cualquier medio adecuado a las circunstancias. El
significado de “adecuado” dependera de las circunstancias concretas de
cada caso y, en particular, de la disponibilidad o la seguridad de los
diversos medios de comunicacién, como también de la importancia y/o
urgencia del mensaje que debe ser enviado. Por lo que se refiere a una
notificacion “apropiada de acuerdo a las circunstancias” el destinatario
debe expresa o implicitamente haber aceptado recibir las comunica-
ciones electrénicas en la forma en que la notificacién fue enviada por el
remitente, es decir, del mismo tipo, con el mismo formato y a la misma
direccion. El consentimiento del destinatario puede inferirse de las
afirmaciones, declaraciones, o conductas o bien por las précticas esta-
blecidas entre las partes, o por la aplicacion de usos.

Ejemplos

1. El vendedor “A” y el comprador “B” mantienen una relacién
de negocios a largo plazo y en todo ese tiempo han siempre
negociado y celebrado contratos por teléfono. Al descubrir un
defecto en las mercaderias que se reciben en una ocasi6n, “B”
inmediatamente envia a “A” una notificacidn por correo electrénico.
“A”, quien usualmente no abre su correo electrénico y no hay razén
para esperar un mensaje de “B”, no se entera de la notificacion de
“B” sino hasta tres semanas después que fue enviada, y la rechaza
objetando que es demasiado tarde.

2. El vendedor “A” y el comprador “B” mantienen una larga
relacion de negocios y generalmente se comunican por via elec-
tronica. Al descubrir los defectos de las mercaderias suministradas
en una ocasion, “B” inmediatamente le manda un mensaje elec-
trénico a “A” pero lo hace a una direccion electronica que no
utilizan usualmente. “A”, quien no tiene razon para esperar un
mensaje de “B” en esa direccion, no abre su correo, y cuando tres
semanas después descubre la notificacion de “B”, objeta que es
demasiado tarde. “B” no puede argumentar que ha realizado una
pronta notificacion, porque no fue realizada por los medios
apropiados de acuerdo a las circunstancias.
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2. Principio de recepcion

En lo que respecta a todo tipo de notificacion, los Principios adoptan
el llamado principio de la “recepcion”. Esto significa que la notificacion
no sera efectiva hasta que llegue a su destinatario. Algunas disposiciones
de los Principios hacen referencia expresa a este requisito: Véase los
Arts. 2.1.3(1), 2.1.3(2), 2.1.5, 2.1.6(2), 2.1.8(1) y 2.1.10; 9.1.10 y 9.1.11.
El proposito del paragrafo (2) del presente articulo es indicar que se
aplicard la misma regla en ausencia de una disposicién expresa en este
sentido. Véase los Arts. 2.1.9, 2.1.11; 2.2.9; 3.13, 3.14; 6.1.16, 6.2.3;
7.15,71.7,7.21,7.2.2;73.2,7.34;y8.3.

3. El principio de expedicion puede ser expresamente estipulado

Las partes tienen libertad para estipular expresamente la aplicacion del
principio de la “expedicion”. Esto puede ser conveniente especialmente en
aquellos casos en que una de las partes debe cursar una notificacion a fin
de preservar sus derechos en el supuesto en que la otra no haya cumplido
0 se prevea su incumplimiento anticipado, en cuyo caso no seria justo
imputar a la parte cumplidora el riesgo de la pérdidas, error o retardo en la
transmisién del mensaje. Esto se justifica ain mas si se tiene en
consideracion las dificultades que pueden surgir a nivel internacional para
probar la efectiva recepcion de un mensaje.

4. Cuando una notificacion “llega” a su destinatario

En lo que respecta al principio de la recepcion, es importante deter-
minar con precision cuando la notificacion en cuestion “llega” al desti-
natario. El paragrafo (3) de este articulo tiene el propoésito de determinar
ese momento al establecer una distincion entre las notificaciones orales
y las que no lo son. Una notificacién oral “llega” a su destinatario
cuando es manifestada personalmente al destinatario o a otra persona
autorizada por él para recibirla. Cualquier otro tipo de notificacion
“llega” a su destinatario cuando le es entregada personalmente, o en su
establecimiento o en su direccion postal (o electrénica). No es necesario
que la notificacion en cuestion llegue a manos del destinatario o sea
leida por él destinatario. Es suficiente que sea puesta en manos de un
empleado del destinatario que se encuentre autorizado para aceptarla, o
que sea depositada en el buzon del destinatario, 0 sea recibida por su
telefax, maquina de télex, o en el caso de comunicaciones electrénicas,
que haya llegado al servidor del destinatario. Véase, v.gr., el Art. 15(2)
de la Ley Modelo de la CNUDMI sobre Comercio Electronico de 1996.
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ARTiCcuLO 1.11
(Definiciones)

A los fines de estos Principios:
“tribunal” incluye un tribunal arbitral;

— si una de las partes tiene méas de un
“establecimiento,” su “establecimiento” sera el que
guarde la relacion més estrecha con el contrato y
su cumplimiento, habida cuenta de las circuns-
tancias conocidas o previstas por las partes en
cualquier momento antes de la celebraciéon del
contrato o en el momento de su celebracion;

“deudor” o “deudora” es la parte a quien
compete cumplir una obligacién, y “acreedor” o
“acreedora” es el titular del derecho a reclamar su
cumplimiento;

“escrito” incluye cualquier modo de
comunicacion que deje constancia de la informa-
cién que contiene y sea susceptible de ser repro-
ducida en forma tangible.

COMENTARIO
1. Tribunales judiciales y tribunales arbitrales

La importancia de los Principios para solucionar controversias por
medio del arbitraje ya ha sido puesta de relieve (véase mas arriba, los
comentarios al Preambulo). Con el fin de no sobrecargar el lenguaje, en
el texto de los Principios la palabra “tribunal” es utilizada en el sentido de
incluir tanto a un juzgado o tribunal judicial como a un tribunal arbitral.

2. Parte con varios establecimientos

La localizacion del establecimiento de las partes es determinante para
la aplicacion de los Principios en numerosos contextos, tales como el
lugar para la entrega de notificaciones (Art. 1.10(3): la eventual
prorroga del plazo para la aceptacion de una oferta en el supuesto en que
el dltimo dia coincida con un dia no laborable (Art. 1.12); el lugar de
cumplimiento (Art. 6.1.6); y la determinacion de la parte que debe
solicitar una autorizacion publica (Art. 6.1.14(a)).

En el supuesto de que una parte tenga varios establecimientos
(generalmente una oficina central y varias sucursales), el presente arti-
culo sienta la regla de que el establecimiento pertinente es aquél que

31



Art. 1.12 Principios UNIDROIT

guarde vinculos mas estrechos con el contrato y su cumplimiento. Nada
se dice con respecto del caso de que el lugar de celebracion del contrato
sea diferente al del lugar de cumplimiento. En tal supuesto, este Gltimo
pareceria el mas pertinente. A fin de determinar el establecimiento que
guarde el vinculo mas estrecho con determinado contrato y con su
cumplimiento, deberan tenerse en cuenta las circunstancias conocidas o
contempladas por ambas partes antes de la celebracion del contrato. No
podran considerarse los hechos conocidos Unicamente por una de las
partes, o acerca de los cuales las partes tomen conocimiento después de
celebrarse el contrato.

3. “Deudor — Acreedor”

En aquellos casos en que sea necesario, se utilizan las palabras
“deudor” y “acreedor” con el fin de lograr una mejor identificacion de la
parte que cumple y la parte que recibe el cumplimiento de una obli-
gacion, independientemente de que se trate de obligaciones dinerarias o
no dinerarias.

4. “Escrito”

En algunos supuestos, los Principios hacen referencia a un escrito o a
un “contrato por escrito”. Véase los Arts. 2.1.12, 2.1.17 y 2.1.18. Los
Principios definen esta palabra en términos funcionales. Asi, un escrito
incluye no sélo un telegrama y un télex, sino también cualquier otra
modalidad de comunicacion idonea, incluyendo comunicaciones elec-
tronicas, para preservar un documento y ser reproducida en forma
tangible. Este requisito formal debe ser comparado con el criterio mas
flexible de forma que se requiere para una “notificacion”. Véase el Art.
1.10(1).

ARTICULO 1.12
(Modo de contar los plazos fijados por las partes)

(1) Los dias feriados oficiales o no labo-
rables que caigan dentro de un plazo fijado por las
partes para el cumplimiento de un acto quedaran
incluidos a los efectos de calcular dicho plazo.

(2) En todo caso, si el plazo expira en un dia
gue se considera feriado oficial o no laborable en el
lugar donde se encuentra el establecimiento
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de la parte que debe cumplir un acto, el plazo
gueda prorrogado hasta el dia habil siguiente, a
menos que las circunstancias indiquen lo contrario.

(3) El uso horario es el del lugar del estable-
cimiento de la parte que fija el plazo, a menos que
las circunstancias indiquen lo contrario.

COMENTARIO

Las partes pueden, ya sea unilateralmente, o por convenio, fijar un
plazo dentro del cual ciertos actos deben ser realizados. Véase, v.gr., los
Arts. 2.1.7, 2.2.9(2) y 10.3.

Al fijar el tiempo limite las partes pueden indicar simplemente el
plazo (v.gr., “La notificacion sobre los defectos de las mercaderias debe
ser cursada dentro de los diez dias después de la entrega”) o estipulando
una fecha precisa (v.gr. “La oferta queda firme hasta el 1 de marzo”).

En el primer caso el problema surge respecto de si los dias feriados
oficiales o dias no laborables que caen dentro de dicho plazo quedan
incluidos al calcular el plazo. De acuerdo al paragrafo (1) de este
articulo, la respuesta es afirmativa.

En ambos casos antes mencionados, la cuestién puede surgir acerca
del modo de computar el plazo cuando dicho plazo expira un dia feriado
oficial o un dia no laborable en el lugar donde se encuentra el estable-
cimiento de la parte a quien corresponde el cumplimiento del acto. El
paragrafo (2) establece que en tal supuesto se extiende el plazo hasta el
dia siguiente habil, a menos que las circunstancias indiquen lo contrario.

Finalmente, cuando las partes se encuentren localizadas en usos
horarios diferentes, el problema surge sobre qué uso horario es el
relevante. De acuerdo al paragrafo (3), es el uso horario del lugar del
establecimiento de la parte que fija el plazo, a menos que las
circunstancias indiquen lo contrario.

Ejemplo

1. Un contrato de compraventa establece que el comprador “A”
debe notificar los defectos de las mercaderias dentro de los 10 dias
siguientes a la entrega. Las mercaderias son entregadas el viernes 16
de diciembre. “A” notifica sobre los defectos el lunes 2 de enero y el
vendedor “B” rechaza la notificacion por extemporanea. “A” no
puede argumentar que los dias feriados oficiales y dias no laborables
entre el 16 de diciembre y el 2 de enero no entran dentro del plazo
para calcular los diez dias.
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2. “A” realiza una oferta e indica que es firme hasta el 1 de
marzo. El destinatario “B” acepta la oferta el 2 de marzo porque el 1
de marzo es un dia feriado oficial en el lugar de su establecimiento.
“A” no puede argumentar que el plazo expir6 el 1 de marzo.

3. Un dia sabado “A” envia una oferta al destinatario “B” por
medio de correo electrénico el sabado indicando que la oferta queda
firme durante 24 horas. Si “B” pretende aceptar dicha oferta, debe
hacerlo en 24 horas, ain cuando los domingos no se trabaje en el
lugar donde se encuentra “B”, ya que de acuerdo a las circunstancias
el plazo fijado por “A” debe entenderse como absoluto.

4. Los hechos son idénticos a los del Ejemplo 2, la diferencia
radica en que “A” esta ubicado en Frankfurt y “B” en Nueva York, y
el plazo fijado para la aceptacion es “mafiana, a mas tardar a las
17:00 hrs.”. “A” debe aceptar a las 17:00 hrs., de acuerdo al horario
de Frankfurt.

5. Un contrato de fletamento se celebra entre “A” el duefio de una
nave que se encuentra en Tokio, y el transportista “B”, que se
encuentra en Kuwait. El contrato establece que el pago del flete por
“B” se debe realizar en el banco de “A” situado en Zurich, Suiza, en
un dia especifico, a las 17:00 hrs. a mas tardar. ElI uso horario
aplicable no es el de “A” ni el de “B” sino el del banco de Zurich,
donde debe realizarse el pago.





