LAS OBLIGACIONES DEL VENDEDOR EN EL
DERECHO POSITIVO MEXICANO Y EN LA
CONVENCION DE VIENA SOBRE EL CONTRATC
DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL DE
MERCADERIAS, FSTUDIO COMPARATIVO

Susarro: Predmbule. 1. Obligaciones del vendedor. 2. Entrega de la cosa.
3. Formas de entrega. 4. Lugar de entrega. 5. Epoca de entrega. 6. Cosa que
ha de entregarse. 7. Garantias que debe prestar el vendedor. 8. Gonservacién
dec la cosa. 9. Entrega de documentos. 10. A'ransferir la propiedad.

Fredmbulo

Aunque parczca cuestién de Perogruilo creo que cabe plantearse la siguiente
interrogante: ;a qué obliga el contrato por parte de quienes lo celebran?

Tanto la presente Convencién (articulo 30 en relacién con los articulos
4, 6, 8, 9 y 18;) cuyo estudio aqui nos ocupa, como los Cadigos Civil (C. c.)
{articulo 1832 en relacién con los articulos 1833, 1795, f. IV, y 1796) y de
Comercio (C. de ¢.) (articulo 78 en relacidn con los articulos 79, 81, 371-373)
mexicanos, reglamentan que los contratantes estin obligados a cumplir no séle
con lo expresamente pactado -—pacta sunt servande— sino también conforme
z la buena fe, al uso o a la ley que rija dichos actos.' Principio fundamental,
pues, €l de la obligatoriedad del contrato,

Por ello es que en el transcurso de esta charla nos habremos de referir a
dichos ordenamientos.

Hablemos entonces, hasta donde vuestra benevolencia nos lo permita, de
las obligaciones del vendedor, en la Convencién de Viena sobre los Contratos
de Compraventa Internacional de Mercaderias y en el derecho positivo mexi-
cano, con la intencién de sefalar al paralelismo que existe entre esos orde-
namientos.

He querido abordar esta temitica haciendo alusion primeramente al con-
trato de compraventa civil, ya que éste sirvié de cimiento para regular la
compraventa mercantil.

En principio, todo contrato es susceptible de ser civil en unas ocasiones,
mercantil en otras, y mixto a veces; esto es, civil y mercantil a un tiempo.

Afin mis, basta que observemos que las reglas particulares de un contrato,

' Gutiérrez y Gonzélez, Derecho de las obligaciones, Puebla, Edit. Cajica, 1961, p. 287,
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sobre todo el de compraventa, no son debles: civiles unas y mercantiles otras;
sino que son reglas uniformes. Esto significa, pues, que las obligaciones del
derecho mercantil son las del derecho civil, salvo reglas especificas para tipicos
contratos mercantiles, El articulo 2?, en relacién con el 81 del C. de ¢, mexi-
cano, seflala por ejemplo que: “A falta de disposiciones de este Cddigo, serdn
aplicables a los actos de comercio las del derecho comin”

Poco a poco hemos venido constatando la unidad de reglamentacién y de
ello son una muestra palpable el C. de c. uniforme de Estados Unidos; el
C. c. suizo; el C. c. italiano o Cédigo de las obligaciones con 5 partes, de las
cuales las 3 Gltimas se refieren a la materia comercial; y esta Convencién,
cuyo articulo 1%, inciso 3, regula las compraventas sin tener en cuenta el caric-
ter mercantil o civil de las partes y de los contratos,

Al respecto, parece conveniente que las reglas mercantiles se extieridan a
las operaciones civiles, ya que aquéllas responden mas adecuadamente a los
imperativos de seguridad y rapidez que son comunes hoy en dia a todas las
transacciones,

Por lo pronto, el derecho civil es el que engloba las reglas generales y
especificas aplicables a cada uno de los contratos.?

Dos son las obligaciones fundamentales del contrate de compraventa: Ia
entrega de la cosa y el pago de su precio (articulo 2249 C. c.). -

Normalmente en la compraventa la entrega de la cosa conduce a obtener
Ia propiedad de [a misma {causa de la obligacién contractual). Esta es la nota
caracteristica de la compraventa frente a aquellos contratos en los que se hace
también la entrega de la cosa; e.g. depésito.

Ahora bien, de sobra es conocido que para conseguir la propiedad de uma
cosa en el contrato de compraventa existen dos sistemas: el sisterna de la venta
traslativa y el sistema de la venta obligacional.? '

El primero de ellos conocido también como transmisién —solo consensu—
requiere, para obtener dicho efecto, la sola manifestacién del consentimiento
por los contratantes. He aqui un contrato perfecto.

EI derecho positivo mexicano (articulos 373 del C. de c. 1796 y 2248 C. ¢.),
a semejanza del C. c. francés (articulo 1583) y del C. c. italiano (articule
1470), se encuadra bajo este régimen juridico.

Antes de la codificacién en nuestro pais regia al principio de la ley del
Ordenamiento de Alcali: “Tode pacto que es conforme a derecho produce
obligacién siempre que conste la voluntad de obligarse sin que se pueda alegar
que no hubo solemnidad, porque ninguna se necesita.”*

2 Mazeaud, Lecciones de derecho civil, Buenos Aires, Il a pte., vol, III, trad. Alcald
Zamora y Castillo, I.., EJEA, 1974, p. 9.

3 Garrigues, “Estudios sobre el contrato de compraventa mercantil", Rev. de Derecho
Mercantil, Madrid, vol. XXX, nam. 78, octubre-diciembre, 1960, 267,

+ Borja Soriano, Teotia gmeral de las obligaciones, México, 5a ed. Porrda, vol. 1,
1966, p. 2t7.
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Por primeras providencias, el mutuo consensc es imprescindible (principio
de la autonomia de la voluntad); sin embargo, es bastante al margen de toda
formalidad {principio del consensualismo solus consensus obligat;® o ex consensu.
advenit vinculum).

La compraventa es un contrato consensual, perfecto por la sola conmuta-
cién de los consentimientos; ello asegura la celeridad de las transacciones, mas
no posibilita la interpretacién del contrato, ni su prueba, ni su conocimiento
por los terceros.®

La eliminacién de las solemnidades y la supresin de Ja entrega de la cosa
y del precio —aspecto éste considerado por los articulos 1832 del C. c.; 78 del
C. de c¢. mexicanos y los articulos 11 y 12 de la Convencién— permiten la
fluidez de los negocios.

De ese modo, por una parte, la compraventa resulta ser el contrato de todos
los instantes, las compras normales no serian posibles si se hicicra imprescin-
dible la redaccién de un documento para cada una de ellas. Y por otra parte,
el comercio al mayoreo requiere que una misma mercancia pueda venderse y
revenderse sin que deba entregarse a comprador alguno, ya porque se guarde
en el almacén o depésito, ya porque se encuentre en el trayecto de un
transporte.”

Fl otro sistema denominado “de la venta obligacional”, precisa de un
segundo acto que demanda la entrega material de la cosa vendida al comprador.

Representa este método una exacta aplicacién de Ja teoria del titulo {con-
trato) y del modo (tradicién —traditio—) configurado por los exégetas medie-
vales sobre el famoso texto del Cédigo justiniano: traditionibus et usucapionibus,
non nudis pactis, dominia transferuntur?®

Los derechos germénico, austriaco y espafiol asimilaron este tratamiento
juridicp,

Este segundo sistema a su vez se bifurca, ya sea que la obligacién del ven-
dedor se limite a entregar la cosa al comprador y a procurar a éste la quieta
y pacifica posesién de dicha cosa —venditorem hactenus teneri, ut rem emptori
habere liceat, non ut eius faciat—; formula ésta seguida por e derecho espafiol
(articulos 1416 C.c. y 609 C. de c.); o bien aquélla del C.c. germénico (ar-
ticulo 433), que ademés de entregar la cosa, se impone al vendedor la obliga-
cién de proporcionar al comprador la propiedad de la cosa vendida —ut daret
rem in proprietas®

Obviamente, el sistema de transmisién —selo consensu— resulta inacabado

5 Mazeaud, op. cit., p. 24,

s Id, p. 26.

7 Mazeaud, ibid., p. 40.

8 De Muller y de Abad, José Ma., “Sale of Goods Act 1893, Cuadernos de Derecho
Angloamericano, Barcelona, niim. 6 enero-junio, 1936, p. 58.

® Garrigues, op. cit., p. 287.



192 PEDRO A. LABARIEGA V.

ya que la mayoria de las veces la imposibilidad de dicha transferencia simul-
tinea al contrato conlleva la nulidad de éste. Luego entonces, este método es
disfuncional al trifico mercantil, sobre todo internacional, puesto que la ma-
yoria de las ventas se refieren a cosas genéricas en las que el traspaso”de la.
propiedad se posibilita Gnicamente después de haber particularizado al objeto.’®

En rigor, la distincién entre.los dos sistemas antes mencionados no es radical
ni podria serlo, pues toda compraventa pretende la transferencia de la propie-
dad al comprador, ya que el sistema que no obliga a transferir' la propiedad si
impone al vendedor la obligacién de proteger al comprador de todo ataque
de un tercero que tienda a privarle de la cosa comprada; es esto la garantla
para el caso de eviccién, o de vencimiento en: juicio por tercero.™

Sin embargo, es factible dar otro enfoque al asunto, si hacemos abstraccién
de que de la éntrega de la cosa dependa 6 no la.transferencia. Precxsamente
es este el criterio que asume la Convencién,!*

Como habremos podido constatar, el espiritu de las obligaciones ha sido-
hondamente reformado en el transcursc de una evolucién que el historidgrafo
sigue sin’ esfuerzo desde el derecho romano arcaico hasta nuestros dias.

La técnica obligacional misma ha sufrida sélo transformaciones insubstan-
ciales, no obstante la evolucitn expenmentada por la libertad contractual, la
fuerza del vinculo obligatorio y las emgenc:as del trafico. Lo intrinseco de
Ia construccién romana ha pasado, pues,s a la codificacién civil occidental.

" Dicha técnica, al infiltrarse en los sistemas juridicos de Occidente, permite
pensar en la unificacién supranacional del derecho de las obligaciones.’®

Por lo demas, respecto a la transmision de la ‘propiedad, la Convencmn
no contempla este punto al decir categéricamente en el articulo 4¢ -, .salvo
disposicidn expresa en contrario de la presente Convencién, ésta no concierne,
en particular; b) a los efectos. que el contrato pueda producir sobre la ]:II‘OPIB—
dad de las mercaderias vendidas”,

. Adviértase entonces que la diversidad de criterios establecidos por las legxs-
lacmnes internas de los pafses en materia de transmisién de propiedad han
suscitado tan serias dificultades a una respuesta unitaria, que los intentos de
reglamentaéién internacional de la compraventa se han quedado en eso, en
meros proyectos. Por ello, se ha soslayado el problema dejando su regulacién
a las legislaciones nacionales'* o a lo pactado por las partes.

Seguramente, como en alguna ocasién mencionaba Barrera Graf: “en nin-

10 Id, p. 288.

1 Garrigues, La entrega de la cosa segin la ley uniforme sobre la ventz internacional
de objeios muebles corporales, vol. XLII, nm. 101, Madrid, julio-septiembre, 1966, p. 9.

12 14
13 Mazeaud, op. eit., pte. II, vol. I, p.. 47.
14 Menéndez, La veata CIF, Madrid, Edit. Revista de Derecho Privado, 1955, p. 93.
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guna otra materia y en ninguna otra institucién juridica de aplicacién univer-
sal, son mayores los problemas y mas divergentes las soluciones.!s

Las razones antedichas explican que no se reglamente el contrato de com-
praventa en su integridad sino sélo porciones del convenio, aisladamente consi-
deradas, como son, entre otras, las obligaciones y derechos del comprador y
vendedor, el tépico mas relevante desde el punto de vista del mercado inter-
‘nacional.l®

1. Obligaciones del vendedor

En el capitulo II de la presente Convencién se establecen como obligaciones
fundamentales del vendedor:

1. La entrega de la cosa.

2. La dacién de los documentos relativos.

3. La transmisién de la propiedad (que en caso de contravenir exige al
vendedor el saneamiento) (articulo 30); y como obligaciones esporadicas las
de consertar el transporte y/o seguro (articulo 32;, y 5 ), entre otras cosas.

Existen prevenciones comunes para ambas partes contratantes, e.g. la
responsabilidad de quien invoca el incumplimiento de realizar medidas razo-
nables para aminorar la pérdida experimentada (articulo 77); el deber de
vigilar las mercancias objeto del contrato, en los casos en que el comprador
se demora en su recepcién (articulo 85 en relacién con el 87), o cuando
intente rechazarla (articulo 86); y la obligacién de enajenarla a terceros si
eso es posible y peligra su conservacién.

Los capitulos II, III y V, al regular, respectivamente, las obligaciones del
vendedor y del comprador, indican los recursos de cada parte, para el caso
de incumplimiento de las obligaciones de la contraparte.

Mientras que en el derecho positivo mexicano diversas son las legislaciones
que se refieren a las obligaciones del vendedor.

-En primer lugar, el Cédige de Comercio determina las obligaciones del ven-
dedor en forma no expresa e indirecta en los articulos 375-379 y 382-384.%

Seguidamente el Cédigo Civil prescribe tres obligaciones fundamentales
para el vendedor: entregar la cosa, garantizar su calidad y prestar la eviccién

15 Barrera Graf, “Las _compraventas internacionales de mercaderias”, Revista de De-
recho Notarial, Meéxico, afio XX, nim. 63, junio 1976, p. 33.

18 Jd,

- 11 -Barrera Graf, La Convencién de Viena sobre los Contratos de Compraventa Interna-
cional de Mercaderias y el Derecho Mexicano. Estudio comparative, nim. 3 a); ponen-
cia presentada por el autor al Coloquio Internacional de Derecho mercantil, verificado
en la ciudad de México del 28 al 31 de julio de 1981.
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(articulo 2283); y otras tantas corolaric de aquellas que pueden modificarse
mediante pactos especificos y en ocasiones hasta suprimirse, Por ejemplo: la
obligacién de custodiar la cosa {articulos 2284 in fine y 2292), la de transferir
la propiedad cuando se convenga diferir la transmisién en las compraventas
especiales (articulos 2312, 2310); la garantia del hecho personal (articulo
1796),18 etcétera.

Respecto a las compraventas maritimas, la Ley de Navegacién y Comercio
Maritimos (LNCM) arfiade a las 3 fundamentales del C.c., la obligacién por
parte del vendedor de entregar todos los documentos establecidos en el contrato
y los titulos representativos de las mercaderias (bill of lading) asi como la de
asegurar y contratar el flete (articulos 210, 216 y 217}.

Por Gltimo, la Ley de Protecciéon al Consumidor dispone un conjunto de
obligaciones de publicidad y de garantia por cuenta del vendedor, encamina-
das a proteger los intereses de los consumidores (articulos 5° y s. v 11 y s.)
respecto a las operaciones que dicha ley reglamenta, es decir, actividades de
produccién, distribucién o comercializacion de bienes o prestacién de servicios
a los mismos consumidores.*®

Antes de que entremos a examinar las obligaciones fundamentales, queremos
insistir en que la transferencia de la propiedad en la Convencién no se esta
blece como un efecto real del contrato, es decir, translativo del dominio, por el
solo consentimiento, sino como efecto obligatorio, esto es, como una de las
obligaciones del vendedor. Ahora bien, esto no pugna con el derecho positivo
mexicano si agregamos a las obligaciones que enumera el articulo 2283 del
C.c,, lo que prescribe el articulo 2248, o sea, la transferencia de la propiedad
de la cosa con sentido obligacional que no consensual. De ese modo, ]a venta de
cosa ajena seria factible si el vendedor se obliga a adquirirla con posterioridad;
y transferir hasta entonces la propiedad al comprador {articulos 2270 y 227t
Cc)

2. Entrega de la cosa

Por lo que a la entrega de la cosa se refiere, ]a Convencién regula precisa,
metédica y detalladamente la cosa que ha de entregarse, el lugar, el tiempo
y la forma de la entrega misma. Lo cual no sucede con la legislacién mexicana,
ya que resulta inacabada y asistemdtica, sobre todo si se le toma en cuenta
para las transacciones de caracter internacional.®

Pero, para hablar de la entrega de la cosa como obligacién del vendedor,

38 S4nchez Medal, R., De los contratos civiles, 2* ed., México, Porriia, 1973, p. 145.
12 Barrera Graf, La Convencién de Viena..., nim. 3 a).

20 Jd,, nim. 3 ch),

21 Ibid., nium. 3ch).
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es indispensable que precisemos lo que habremos de entender al emplear tal
diccidn.

De acuerdo con el principio sinalagmético genético de las obligaciones,
principic de la bilateralidad funcional o de la concomitancia de las partes:
cumplir con la entrega de la cosa, como acto inicial para ejecutar €] contrato,
implica la observancia de pagar el precio.

En otras palabras, la ejecucién de la entrega por el vendedor exige el pago
inmediato del precio por el comprador {articulo 2286 C.c.}). Si dentro del
mecanismo sinalagmitico del contrato, tanto la entrega como €l pago del pre-
cio son igualmente valiosos, en la realidad la obligacién de entregar sobresale
como la obligacién mis compleja y mas relevante que requiere, por tanto, de
una regulacién més minuciosa. El precic en dinero no ofrece dificultades. La
cosa si las proporciona. Debe ser acorde al contrato, no debe tener defectos
gue impidan dedicarla al uso que se destina, De aqui que tenga gran tras-
cendencia precisar, en la Convencién, la nocién de entrega de la cosa.?®

Ahors bien, la entrega como obligacién a cargo de una de las partes y como
acto de ejecucién de un contrato ya perfecto, constituye un acto substancial-
mente bilateral de entrega y de recepcién que recae sobre los dos contratantes:
de entrega respecto al vendedor, de recepcién respecto al comprador. Esto
indica que para que haya entrega en la compraventa se necesita la colaboracién
del comprador. Es decir, la voluntad del comprador de recibir la cosa concurre
a la aquiescencia del vendedor de entregar dicha cosa®® (articulos 53, 54, 60,
62 y 64, inciso b, de la Ley uniforme; 375 y 383 del C. de c¢; y 2292 del C.c.
mexicanos).

Por otra parte, el derecho comercial, al captar cabalmente la realidad del
trifico de las mercaderias, exigié para cumplir con la obligacién de entregar
la cosa, que el vendedor tuviera la mercancia a disposicién del comprador y no
que la pusiese en poder y posesion del mismo,

Este criterio, que ya habia sido plasmado en el articulo 339 del C. de c.
espanol de 1885:

La venta estA consumada por parte del vendedor en cuanto éste pone la
mercancia a disposicion del comprador y por ello empieza desde dicho mo-
mento para éste, la obligacion de pagar el precio; obligacién que no tendria
sentido si el vendedor no hubiera cumplido por su parte su obligacién fun-
damental, consistente en la entrega de la mercancia (cfr. Articulo 379 C.
de c. mexicano) ;

es el que inspira al Proyecto de Ley uniforme sobre compraventa internacional
de mercaderias de 1939, en cuyo articulo 17 se estimaba ejecutada la obliga-
citn de entrega una vez que el vendedor hubiese llevado al cabo todos los

*2 Garrigues, La entrega ..., p. 9.
= Id, p. 10.
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actos que le correspondian so pretexto de transmitir la cosa al comprador o a
otra persona habilitada a recibirla para él. Mas ésta, que parecia una magnifica
férmula, no aparecié ya en el Proyecto de 1956. Una nueva férmula vino a
ocupar su lugar y ella posteriormente fue incluida en el texto definitivo de la
Convencién de La Haya de 1964, cuyos articulos 18 y 19 expresaban: “El
vendedor se obliga a realizar la entrega... La entrega consiste en la dacién
de una cosa conforme al contrato”. (“Le vendeur s'oblige & effecteur la déli-
vrance... La délivrance consiste dans la remise d'une chose conforme au
contrat”.) Esta conformidad entre la cosa y el contrato constituys, en opinién
de los entendidos, no sélo la mayor originalidad de aquella Ley uniforme, -sino
también el avance mas importante que se ha logrado en la teoria del derecho
de compraventa, y la simplificacién de los intrincados sistemas legislativos de
las distintas naciones.?

La férmula suplente, al parecer simple, clara e innovadora, no fue satisfac-
toria, pues provocd no sélo problemas semanticos —ya que se definia a Ia
entrega como dacién, expresién que resultaba sinénima y tautolégica— sino
también contradicciones con el sistema de la Ley uniforme, entonces vigente.
Sin embargo, en el texto de la actual Convencién, nuevamente reformado, la
antigua pauta ha sido retomada para consagrarse en sus articulos 31 a), b) y
c}; 32, 1); 67, 1) y 68. También encontramos moldeado este principio en Ios
Cédigos de Comercio y Civil mexicanos. .

Asi pues, entendida la entrega de la cosa como una obligacién especnflca
del vendedor, distinta de la transmisién de dominio, ella consiste en “la’ reali-
zacidn de los actos necesarios para que el comprador pueda disponer de hecho
de la cosa, como su duefio”, sin jugar rol alguno en la perfeccién del contrato.?®

En otras palabras, 1a obligacién de la entrega estriba “en dejar la cosa ven-
dida a disposicién del comprador, para que éste la reciba”. De este modo, la
entrega ni transfiere la propiedad ni la posesién, sino sélo la tenencia de la cosa
vendida.?s _

Este principio, ademis de armonizar con las exigencias del trifico intérna-
cional, estd acorde con el articulado de la Convencién, especificamente con
aquellos articulos que se refieren a las obligaciones del comprador, a la venta
de expedicién y a la transmisién de los riesgos.

Describamos brevemente cémo acontece esto. En efecto, las compraventas
internacionales se distinguen por su enorme complicacién en las obligaciones
de los contratantes y, sobre todo, por el hecho de que las partes no estin en
un mismo local, sino que normalmente se hallan separadas por una considerable
distancia. En este supuesto, el comprador no se posesiona de la cosa en el

2¢ Ibid., pp. 11-14.
%5 Rodriguez Rodriguez, Derecho mercantil, 11* ed., México, Porrda, 1974, p. 10,
26 Mazeaud, op. cit., pte. 1II, vol, II, p. 235.
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momento mismo de perfeccionarse el contrato, sino al terminar un lapso, en
el que el vendedor ha de complementar operaciones varias y realizar o nece-
sario para que la cosa sea puesta a disposicién del comprador, cuyo asentimien-
to es definitivo para el cabal desempefio de la operacién de entrega. Por este
motivo hay que reconocer que muy a menudo el vendedor satisface sus obli-
gaciones sblo por el hecho de poner la cosa vendida a disposicién del compra-
dor. La entrega material —como ya hemos mencionado— no depende tnica-
mente de Ja voluntad del vendedor, sino también de la del comprador, puesto
que si éste no desea tomar a su cargo la mercaderia, la transferencia real de
la posesion no se efectuard, hecho del que el vendedor no seria responsable.
Luego entonces, para que el vendedor cumpla con el contrato, es suficiente
que aquél tenga la mercancia lista para entregarla al comprador, de modo que
este dltimo pueda retirarla®?

Por lo que al articulado de la Convencidén atafie, leemos efectivamente en
el articulo 53 que es obligacién del comprador pagar el precio de las merca-
derias y recibirlas en las condiciones establecidas en el contrato y en la pre-
sente Convencidn, - Recibir las mercancias conforme a la presente Convencidn
significa la obligacién del comprador de realizar todos los actos que razonable-
mente- quepa esperar de él para que el vendedor pueda efectuar la entrega y
hacerse cargo de las mercaderias (articulo 60 de la Convencién). Se advierte
claramente aqui el reconocimiento a la naturaleza bilateral de la entrega como
corolario de dos actividades concomitantes: la ‘del vendedor consistente en
poner la cosa a disposicién del comprador; y la de éste en hacer por su parte lo
necesario para que la entrega sea factible.

Por lo demas, siempre que el comprador v el vendedor tengan su dom1c1110
o establecimiento comercial en la misma plaza, la entrega y la recepcién
pueden considerarse como dos actos ent uno, y lo mismo da que Jas mercaderias
se reciban en los locales del vendedor o que se trasladen a los del comprador.
La incignita se plantea cuando el comprador quiere receptar la cosa en plaza
diversa -de la del vendedor. Se hace necesario entonces trasladar la mercancia
y consecuentemente surge el problema en relacion a cuil es el momento en que
se considera efectuada la entrega y cudl el de la recepcidén por el comprador.

Planteadas asi las cosas, recordemos que lo peculiar de la venta con expe-
dicién’ radica en que la entrega de la mercancia se tiene por hecha en el
momento de consignarla al porteador y no en el arribo de la mercancia al
lugar de destino. En este tipo de contrato interviene, a causa del contrato
de transporte, una tercera persona: el porteador, quien recibe la mercancia de
manos del vendedor para entregarla al comprador en el sitio que éste haya
designado. En este caso, el porteador no representa ni al vendedor ni al com-
prador, Aqui la obligacién de entregar del vendedor, consiste en una obligacién

2T Garrigues, La entrega..., p. 13
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de enviar la mercancia, ya que una vez que se entrega ésta al porteador, la
obligacién del vendedor esti satisfecha, ello se infiere del articulo 31, a, de
la Convencién. Pero adviértase que en este supuesto no existe verdadera
entrega al comprador hasta en tanto éste no haga posesién de la cosa comprada
o de los documentos que la representen. Si con dar la mercancia al porteador
hubiese verdadera entrega, seria dificil entender, en el ambito del contrato de
compraventa, qué significado tendria entonces la expedicién al comprador
de los documentos representativos de la mercancia como normaimente sucede
en las ventas con expedicién. En tal hipétesis habria que pensar que se entrega
la mercancia dos veces, primero al través de la consignacién al comprador y
segundo con el envio de los documentos.®

En la venta con expedici6n antes que las mercaderias pasen realmente a
posesién del comprador podra man.festarse que el vendedor ha realizado todo
cuanto estd a su alcance para que la entrega se efectiie poniendo la mercancia
en manos del porteador, pero no puede expresarse que !a entrega se haya
consumado, ya que para ello se necesitaria considerar al porteador como repre-
sentante del destinatario o bien que e! vendedor remitente haya transmitido
al destinatario el conocimiento de embarque. Unicamente en estos supuestos
podra decirse que la posesibn ha pasado al comprador. Asi pues, en el con-
cepto de ‘“‘puesta a disposicién” —caracteristica de Ja compraventa mercantil—
se encuentra la respuesta al problema planteado. La entrega al porteador exo-
nera de su obligacién al vendedor porque pone a disposicién la mercancia y no
porque se trate de una entrega material, Dicha puesta a disposicién se concreta
una vez que el vendedor consigna la mercancia al porteador y remite al com-
prador los titulos de transporte, los cuales facultan a éste para disponer juri-
dicamente de la mercancia. En todo caso, la entrega, como efectivo paso de
posesion, se produce dentro del contrato de transporte y es el presupuesto para
el valido envio de los documentos representativos de las mercancias. Por el
contrario, en la compraventa lo que se produce es una sencilla puesta a dispo-
siciéon equivalente juridicamente a la entrega. El comprador no recibe verda-
deramente las mercancias sino hasta que toma posesion de ellas directamente
o mediante los documentos que las representan.?®

Fijemos ahora nuestra atencién sobre el texto del articulo 71, incisos 1 y 2
de la Convencién, el cual nos muestra la precisién de la definicién descrita
por el articule 31, inciso e. Dice aquel articulo:

Inciso 1. Cualquiera de las partes podri diferir el cumplimiento de sus obli-
gaciones si, después de la celebracion del contrato, resulta manifiesto que
la otra parte no cumplird una parte sustancial de sus obligaciones a
causa de:

% Ibid, p. 17.
29 Ibid.,, pp. 17 y 18.
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a) Un grave menoscabo de su capacidad para cumplirlas o de su sol-
vencia, o

b) su comportamiento al disponerse a cumplir o al cumplir el contrato.

2) El vendedor, si ya hubiere expedido las mercaderias antes de que re-
sulten evidentes los motivos a que se refiere el parrafo precedente,
podri oponerse a que las mercaderias se pongan en poder del com-
prador, aun cuando éste sea tenedor de un documento que le permita
obtenerlas. Este parrafo concierne sélo a los derechos respectivos del
comprador y del vendedor sobre las mercaderias.

No olvidemos que conforme al articulo 31, inciso a, de la Convencién, en el
supuesto de que el contrato implique un transporte de las mercaderias, la entrega
se Hleva al cabo por la transferencia de las mismas al porteador.

Mas he aqui que de conformidad con el articulo 71, incisos 1y 2, si el
vendedor ya hubiere enviado las mercancias antes de que se entere de que la
situacién econdmica del comprador no permitird a éste la satisfaccién de sus
obligaciones, aquél podri oponerse a que las mercaderias “sean puestas en poder
del comprador™.

Ahora bien, jcémo puede suceder que el vendedor tenga la posibilidad de
oponerse a dicha entrega al comprador supuesto de que en la venta con
expedicién la entrega se ha efectuado ya en el momento de la transferencia
de las mercancias al porteador?

¢Estaremos en presencia de dos entregas, una al porteador y otra al com-
prador mediante aquél?

Este acertijo se disipa al considerar que la tinica entrega cierta es aquella
que consiste en la toma de posesién de la cosa por el comprador, mientras que,
por parte del vendedor, no existe entrega alguna, sino sencillamente una
puesta a disposicién de! comprador en el instante mismo en que éste deposita
las cosas en manos del porteador. Solamente admitiendo esta tesis resulta logico
¢l derecho de oponerse a que la puesta a disposicién se convierta en entrega
por transferencia de la posesién de las mercancias al comprador. Lo relevante
en este caso es que con la puesta a disposicién el vendedor satisface su obliga-
.¢ién y el riesgo de la mercancia es a cargo del comprador.®

Tema este Gltimo que ya fue abordado brillantemente el dia de ayer.

3. Formas de entrega

En el derecho positivo mexicano se establecen dos tipos de entrega: real y
aparente.

La primera consiste en la tradicién material de la cosa vendida o la dacién
del titulo si se trata de un derecho; la segunda cuando aun sin entregarse

3 Id, pp. 18 v 19,
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materialmente la cosa, la ley la considera recibida por el comprador o cuando
el comprador “‘acepte que la cosa vendida queda a su disposicién” {articulos
2284 y 2859 del C.c,, y 378 del C. de c.}. Por lo que respecta a las compra-
ventas maritimas la LNCM afiade que por convenio o .por uses, el vendedor
puede entregar la cosa mediante la transmisién de titulos representativos, para
Io cual es suficiente el endoso o la tradicién de éstos (articulo 210 en relacién
con los articulos 172, 173, 179 y 182).

La Convencién, aunque no se refiere expresamente a estas formas si las
reconoce de alguna manera en los articulos 31, inciso a y 34.

4, Lugar de entrega

El cumplimiento de una obligacién presupone la satisfaccién total de} in-
terés del acreedor, la cabal realizacién de la prestacién convenida. -De esta
forma el cumplimiento se halla subordinado a la perfecta ejecucién de deter-
minados requisitos que la doctrina cataloga en requisitos subjetivos, -objetivos
y aquellos que se refieren a la forma de determinar el lugar de cumplimiento
de la prestacién. Asi pues, el cumplimiento lleva implicito el lugar donde se
ejecutara.®

En el Ambite comercial, el lugar de cumplimiento adquiere una pecuhar
relevancia, puesto que en gran parte de casos ¢l lugar de entrega es determi-
nante del contrato de compraventa de las mercaderias a revender en ese preciso
lugar, ocasionando su incumplimiento la probabilidad de pérdida de la ‘oportu-
nidad del mercado.? e

En la Convencién el lugar de entrega seri regularmente el establecimiento
que e] vendedor tenga al momento de verificar el contrato (articulo 31, inciso
¢} (principio de la deuda buscadera —holdschuld—); excepcionalmente es el
lugar que se indique en el contrato (articulo 30); o al porteador, cuande la
venta implique el transporte de las mercaderias (articulo 31, inciso @)  (prin-
cipio de la deuda obligada a expedir la cosa debida —versendunschuld
schickschuld) ; o bien en el lugar en que las mercancias se encuentren, cuando
se trate de una mercancia cierta o indeterminada, o de un género o de una
cosa que hava de elaborarse en el futuro (articulo 31, inciso b).33

Tocante a este punto, la practica comercial internacional ha establecido,
a base de usos, principios regularmente observados que la Reglamentacién
uniforme Internacional ha recogido sin consagrarlos especificamente {articulos

31 Puente Mufioz, “El lugar de cumplimiento de la obligacién, en especial en la esfe-
ra de la compraventa civil y mercantil”, Revista Critica de Derecho Inmobiliario, Madnd
afio 467, julio-agosto 1968, p. 911.

82 J1d., p. 913.

33 Barrera Graf, La Convencign ..., nim. 3 a').
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7, 9 y 30), por ejemplo en las compraventas maritimas internacionales, regla-
mentadas de acuerdo a los incoterms (1953) en que la entrega se tiene por
hecha si las mercaderias son colocadas a bordo del buque y se envian los docu-
mentos necesarios para recogerla, ya se trate de la venta FOB, CIF o CF; o
a lo largo del buque si la venta es FAS.

A su vez, la legislacién mercantil mexicana sefiala que el lugar de entrega
seri el lugar convenido en el contrato, ¢ en caso contrario en el sitio gue de
acuerdo a la naturaleza del negocio o a la intencién de las partes deba consi-
derarse conveniente al efecto por el comsentimiento de aquéllas por arbitrio
judicial (articulo 86 del C. de c.); precepto mds bien oscurc que esclarecedor.

Por lo que respecta a las compraventas maritimas, la LNCM recoge también
Ias normas comerciales de carcter internacional, los ya mencionados incoterms
respecto a las ventas FOB (articulo 213); FAS (articulo 2153); CIF y CF (ar-
ticulos 217 f. I y 218).

En el Cédigo Civil mexicano encontramos dos criterios distintos: el primer
precepto constituye -Ja regla general en materia de pago y cumplimiento de
obligaciones, y ordena que tal hecho se lleve a cabo en el domicilio del deudor
(favor debitoris) salvo que “lo contrario se desprenda de las circunstancias,
de la.naturaleza de la obligacién o de la Ley” (articulo 2082). El segundo
principio es la dnica norma aplicable especificamente a la compraventa y de-
termina que la entrega de la cosa se efectiie en el lugar pactado vy, si no hubiere
tal, se realizari en el lugar en que se hallaba la cosa al momento de su venta
farticulo 2291). Somos del parecer que debe predominar la norma especifica
sobre el precepto general, puesto que aquélla es la que se refiere al contrato
de compraventa.™

5. Epoca de entrega

En cuanto al momento en que las mercancias han de entregarse, la Con-
vencion determina que éste sea el convenido por las partes; en todo caso si el
plazo no se fija, la entrega debe realizarse dentro de un plazo razonable a
partir de la verificacién del contrato (articulo 33).

El Cédigo de Comercio mexicano prescribe como regla general de los con-
tratos mercantiles, al igual que la Convencidn, que se respete lo pactado por
los contratantes (articulo 85, fraccién I) y que las obligaciones que no tuviesen
periode determinado ‘“serin exigibles a los diez dias después de contraidas, si
sélo produjesen accién ordinaria, y al dia inmediato si llevaren aparejada
ejecucién” {articulo 83}, y mdas adelante, ya particularmente en el caso de la
compraventa, este mismo ordenamiento declara que si se ha establecido un
tiempo para la entrega, dentro de él deberd hacerse, ya que si se efectiia des-

34 Jd., niim. 3 b'),
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pués de transcurrido ese lapso, €l comprador podria no aceptar las mercancias
(articulo 375); y en caso de no haberse previsto plazo, “‘el vendedor debera
tener a disposicién del comprador las mercancias vendidas dentro de las veinti-
cuatro horas siguientes al contrato” (articulo 379).

Por su lado, el ordenamiento civil mexicano dispone como norma general
de cumplimiento de las obligaciones que el pago (entrega) se haga “en el
tiempo designado en el contrato” (articulo 2079); otro precepto afiade que
si no se ha fijado fecha de entrega “no podra el acreedor exigirlo sino después
de los treinta dias siguientes a la interpelacién que se haga” (articulo 2080);
en el capitulo que se reficre a la entrega de la cosa vendida, se expresa
-~contrario sensu— que ¢l vendedor estd obligado a entregar la cosa vendida,
simultineamente al momento de recibir el pago del precio, siempre que en el
contrato no se haya sefialado un plazo para el pago (articulo 2286); y en
el siguiente articulo se establece que el vendedor estd facultado, en virtud del
derecho de retencién, para rehusarse a entrgar la cosa, a no ser que el com-
prador le otorgue fianza para garantizarle el pago oportuno del precio, en caso
de que se descubra después de la venta que el comprador es insolvente y dicha
situacién coloque al vendedor en inminente riesgo de no poder cobrar el precio
{articulo 2287). Sigue siendo muy valide pues el principio asentado por la
Convencién, ademas muy funcional para emplearse en los diversos tipos de
compraventa que se verifiquen y muy pragmatico en atencidén a las circunstan-
cias cambiantes de cada caso.®

6. Cosa que ha de entregarse

Seglin el precepto 35, inciso primero de Ja Convencién: “El vendedor de-
berd entregar mercaderias cuya cantidad, calidad y tipo correspondan a los
estipulados en el conirato y que estén envasadas o embaladas en la forma
fijada por el contrato.”

I.a nocién de conformidad que la Convencién establece en el primer inciso,
se preocupa en precisarla en los siguientes incisos:

a) Que las cosas “sean aptas para los usos a que ordinariamente se destinen
mercaderias del mismo tipo”;

b} que “sean aptas para cualquier uso especial que expresa o tAcitamente
s¢ haya hecho saber al vendedor en el momento de la celebracién del con-
trato™;

¢) “que posean las cualidades de la muestra o modelo que ¢l vendedor haya
presentado al comprador”;

85 Ibid,, nam. 3 ¢').



LAS OBLICACIONES DEL VENDEDOR 203

4} que el embalaje sea el habitual para que dichas mercaderias se conserven
y protejan,

He aqui pues, los casos de garantia expresa o ticita de! concepto de confor-
midad de la cosa a costas de! vendedor.

Si el vendedor ha de entregar la mercancia segiin la calidad, cantidad y
tipo concertados, el comprador tiene derecho a comprobar estos aspectos {ar-
ticulo 36 de la Convencién), a la vez que esti obligado a comunicar al vende-
dor la no conformidad en un plazo razonable, dentro de los dos afios contadoes
a partir de la fecha de entrega a menos de que por convenio se haya establecido
un lapso de garantia mayor {articulo 37).

Ademés, la Convencién indica que las mercaderias a entregarse por el ven-
dedor deberin estar “libres de cualesquiera derechos o pretensiones de un ter-
cero” (articulo 41}, “inclusive los de propiedad intelectual e industrial que
[e] vendedor] conociera o no hublera podido ignorar en el momento de la
celebracién del contrato .. .”.

A este respecto la legislacién de nuestro pais no sefiala expresamente que el
objeto-cosa del contrato sea segiin lo pactado. Ello se infiere del articulo 2283,
fraccién IJ del C. ¢, cuando ordena al vendedor “garantir las cualidades de la
cosa” o por interpretacién analégica del articulo 373, paragrafo segundo,
al preceptuar que dos o tres comerciantes arbitren acerca de la conformidad
o no de las mercancias, para el caso de discrepancia entre los contratantes, en
las compraventas sobre muestras o calidades.®

Aungue indirectamente, también en la L.P.C. esta obligacién tiene su origen
en la responsabilidad que el vendedor asume al contravenir el contrato segiin
las diversas hipotesis planteadas en los articulos 31 y 32.%

7. Garantias que debe prestar el vendedor

Nos habremos de referir en seguida a lo que para la ordenanza civil mexi-
cana son la 2* y 37 obligaciones del vendedor (articulo 2283, fracciones II y
III), o sea a la garantia que el vendedor debe prestar con respecto a la calidad,
cantidad y tipo de la cosa-objeto del contrato, en relacién también a vicios
ocultos; transmisién de una cosa distinta, falta de adecuacion de la cosa en el
caso de venta de géneros y al saneamniento para los casos de eviccién.

Pues bien, en esta materia el sistema legislativo de nuestro pais difiere del
de la Convencién, en que en ésta, su tratamiento es sistemdtico, en tanto que
en el derecho positivo mexicano se encuentra diseminada no sélo en distintas

% Id., nGm. 3 d).
87 Id.
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partes del ordenamiento mercantil, sino también en diversos cuerpos legislativos.
Es decir, la Convencién engloba en un solo precepto la obligacién genéral a
cargo del vendedor, de que las mercaderias sean conforme a lo concertado
© a la finalidad para la que se destinan, mientras que el régimen legal mexicano
lo desglosa en diversos supuestos.®®

Sin embargo, en esta temdtica, el sistema mexicano, como ya lo ha sefialado
Barrera Graf, resulta omiso o ineficiente, a diferencia de la Convencién que
trata mejor ciertos aspectos, tales como cuando habla de conformidad referida
a que la cosa esté bien embalada, es decir, a la manera habitual, que de
acuerde al tipo de mercancias se requiera {articulo 35, incise d); lo cual en el
trifico internacional del momento tiene una enorme relevancia, méaxime
en el caso del transporte por contenedores; cuando exige la conformidad de
las mercancias del mismo tipo para los usos a que normalmente se destinan
(articulo 35, inciso a), también cuando determina responsabilidad para el ven-
dedor por falta de conformidad, una vez que el comprador recibe las mercan-
cias (articulo 36 en conexién con el articulo 69) o éstas se colocan a su dispo-
sicién mediante su entrega a un porteador en tanto la compraventa implique
el transporte (articulo 36 en conexién con los articulos 67 y 68). A este res-
pecto el C.c. dispone que “el vendedor debe entregar la cosa vendida en el
estado en que se encontraba al perfeccionarse el contrato”; ello resulta impropic
al observar que si la compraventa se perfecciona —ex consensu— {articulos
2249 en conexién con el 2248), la calidad no permanece necesariamente idén-
tica, pues puede variar desde entonces hasta el momento en que el comprador
Ia recibe, con lo que la garantia por la ley no cubre dicho intervalo.*®

En relacién al principio de la Convencién que entiende que las mercaderiag
s6lo seran conforme al contrato si ellas son aptas para los usos a que normal-
mente estin destinadas (articulo 35, 2° parrafo, inciso a), salvo que tales
mercancias contribuyan a cualquier uso especial que en el momento del contrato
se haya dado a conocer al vendedor (articulo 35, inciso b); el ordenamiento
civil mexicano también lo contempla a propésito del tema de las obligaciones
en general, pues considera que no es obligacién especifica del vendedor sino
una obligacién que compete a todo enajenante y asi regula el saneamiento, pero
Unicamente respecto a “defectos ocultos de la cosa enajenada que la hagan
impropia para los usos a que se destina, o que disminuya de tal modo este uso,
que de haberlos conocido el adquirente no hubiese hecho la adquisicién o
habria dado menos precio por la cosa” (articulo 2142 relacionado con el ar-
ticulo 2283, fracciéon II), “en la inteligencia de que el vendedor no responde
de los defectos manifiestos o visibles de los que el comprador tuvo la posibili-
dad de conocer...” (articulo 2143). Parece implicar este precepio la indife-

%8 Id,
3 Id.
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rencia del comprador hacia. la mercancia cuando ésta no cumple la finalidad
que le es caracteristica.t®

" Cuatro requisitos deben cubrir pues, estos vicios o defectos para producir
responsabilidad a cargo del vendedor: que sean ocultos o no evidentes; desco-
nocidos por el comprador; perjudiciales al iiso propic de la cosa y anteriores
2 la compraventa (articulo 2143 en conexién con el articulo 21377

‘La L.P.C. hace extensiva esta garantia por cuanto que no la circunscribe
a los vicios ocultos, ya- que hace responsable ademis del vendedor al fabricante
en “cualquier producto por deficiencias de fabricacién, elaboracién, estructura
o condiciones sanitarias” que impidan “el uso al cual estd destinado™ dicho
producto {articulo 33, fraccién V en relacién con el 34).%

En cuanto al derecho del comprador de inspeccionar la mercancia, el C.
de ¢. propone un principio inaplicable, como norma general, al trifico inter-
nacional, pues expresa que mientras el comprador no haya visto, examinado y
aceptado las mercaderias objeto de la compraventa (hecho que sucede muy
a menudo en las compraventas internacionales cuando los contratantes estan
ausentes), “el contrato no se tendri por perfeccionado” (articulo 374). Ello
trae como consecuencia que dichos contratos estén sometidos a una condicién
potestativa: que el comprador vea, inspeccione y acepte la cosa.*?

" Por otra parte, tanto el C. de ¢. y la LNCM, como el C. c. y la L.P.C.
otorgan al comprador el derecho de reclamar por vicios, defectos, disconformi-
dad de la cosa; dentro de plazos diversos: ‘

" 'f. En tratdndose de compraventas mercantiles el C. de c. fija una efimera
duracién de cinco dias, contados a partir del recibo de las mercaderias por el
comprador, para que se inconforme respecto a su calidad o cantidad {articulo
383).

2. En el mismo mandamiento se fija un plazo minimo también de treinta
dias, para reclamar por “vicios internos” en las mercaderias.

3. En las compraventas que implican un transporte maritimo, se prescribe
un plazo —al igual de restringido que los anteriores— de ocho dias para en-
tablar reclamacién por defectos de calidad o cantidad e inclusive por vicios
ocultos, lo cual carece de sentido (articulo 221 LNCM),

' 4. El plazo que la LPC concede al comprador es de tan sélo dos meses
(articulo 34).

5. Por ultimo, el C.c. estatuye un plazo de seis meses (articulo 2149 en
conexién con el 2144) %

T a0 Jd
LIy 78
42 fbid,, nim. 3 ¢").
2 Thid.
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Otra de las obligaciones del vendedor es la de asegurar al comprador el uso
pacifico de la cosa, conforme a su propio destino. Asi lo consagran los articulos
384 del C. de c. (en conexién con el articulo 2283, fracciones II y III). Amén
de que los articulos 2119 a 2162 del C.c. reglamentan minuciosamente formas
para cubrir la garantia o para prestar la eviccidn,

En fin, constatamos que los preceptos del derecho patrio se contraponen
con los de la Convencién, que como ya hemos apuntado, prescriben un plazo
razonable al permitir que se reclame al vendedor dentro de los dos afios conta-
dos a partir de la época de entrega**

8. Conservacion de la cosa

La Convencién regula en la seccién VI, del capitulo V, Iz obligacién para
ambas partes de procurar por la conservacidn de la cosa en forma razonable,
bien sea que el comprador se retrase en recibirla (articulo 83), bien que despuds
de recibida se proponga regresarla por un pretendido incumplimiento de! ven-
dedor (articulo 86). Como complémento afiade el articulo 88:

La parte que esti obligada a conservar las mercaderias podra venderlas,
siempre que comunique con antelacién razonable —a su contraparte—, su
intencién de vender:

1) si la otra parte se ha demorado excesivamente en tomar posesion de
ellas, en aceptar su devolucién ¢ en pagar e] precio o los gastos de su con-
servacién;

2) si las mercaderias estin expuestas a deterioro rdpido o si su conser-
vacién entrafna gastos excesivos;

3) del producto de la venta, tendra derecho a retener una suma igual
a los gastos razonables de su conservacion y venta.

En el derecho positivo mexicano, la obligacién de conservar !a cosa vendida
unicamente se establece con respecto al vendedor. Ello se infiere con caracter
general —contrario sensu— del articulo 2288 del C.c., puesto que si *el ven-
dedor debe entregar la cosa vendida en el estado en que se hallaba al perfec-
cionarse el contrato”, resulta obvio que debe conservarla en tal estado, Afin
mas, los articulos 378 (en conexién con el 335) y 2284, tercer parrafo (en
conexién con el 2522} disponen que “desde el momento en que el comprador
acepte que las mercancias vendidas queden a su disposicién, se tendri por vir-
tualmente recibido de ellas, y el vendedor que la conserva quedari con los
derechos y obligaciones de un simple depositario”; idéntica obligacion de con-
servar la cosa se deriva del articulo 277, 2¢ pirrafo, del C. de c., al conceder

# Jbid.
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accion de resarcimiento de dafios y perjuicios contra el vendedor, por cuya
negligencia, culpa o dolo, soportarin las cosas, pérdidas, dafios o menoscabos.
Por otra parte, el articulo 2292 determina que “si el comprador se consti-
tuyd en mora de recibir, deberd pagar al vendedor el alquiler de bodegas,
graneros o vasijas en que se contenga lo vendido, v el vendedor quedard
descargado del cuidado ordinario de conservar la cosa”.

Finalmente, con respecto a este asunto, es el C.c. quien ordena “que si el
acreedor rehusare, sin justa gausa recibir la prestacidn debida, ...podrd
el deudor librarse de su obligacién, hac’endo consignacién de la cosa” (articulo
2098}, v si esta se realizd (articulo 2103). Sélo existe un caso en que el depo-
sitario, siendo un almacén general, tiene autorizacién para vender e incluso
destruir la mercancia de que se trate, si su deterioro menoscaba la seguridad
o sanidad de los almacenes (articulo 181 LTOC).

9. Entrega de documentos

Esta obligacién por parte del vendedor que s6lo existe en algunos contratos
de compraventa —por ejemplo en las ventas maritimas CIF— constituye el
eslabén final en la cadena de actos que el vendedar debe efectuar; de alguna
forma este acto recapitula el contenide de la obligacién en el contrato con
respecto al vendedor. Efectivamente, por medio de la entrega del documento
representativo de las mercaderias, el vendedor transmite la posesién y, en su
caso, la propiedad de las mismas y se garantiza a su poseedor el derecho a la
cosa vendida. Se acrecienta ain mas la importancia de este acto si atendemos
al rol econdémico y juridico que los documentos desempefian, Con los docu-
mentos el comprador estd facultado para ejercitar sus derechos contra el portea-
dor negligente, o de reclamar al asegurador la indemnizacién procedente, para
el caso de pérdida o deterioro de las mercaderias aseguradas; asi el comprador
ve disminuida la carga de los riesgpos que ha de soportar desde el momento del
embarque. Ademds, los documentos ofrecen al comprador la posibilidad de re-
vender la mercancia durante el viaje, si encontrase una inmejorable oportu-
nidad de mercado. En fin, la naturaleza privativa de los documentos es un
factor de contundente valor para proteger y agilizar las operaciones bancarias
que se realizan de ordinario so pretexto del pago.*®

Consigna pues Ia Convencién como obligacién importante del vendedor en-
tregar las mercaderias y los documentos relativos (articulo 30): si el vendedor
—agrega el articulo 34— tiene obligacién de entregar los documentos relativos
a las mercaderias, lo hard “en el momento, en el lugar y en la forma, fijados
por el contrato”™. En caso de no haber pacto de por medio, complementa el
articulo 38, inciso 1 de la Convencién,

53 Menéndez, A., op. cit., pp. 153 y 154,
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el comprador, si ne estuviere obligado a pagar el precic en otro momento
determinado, deberi pagarlo cuando el vendedor ponga a su disposicion
(esto cs cuando entregue) las mercaderias o los correspondientes documentos
representativos conforme al contratn y a la presente Convencion,

Este mismo criterio se confirma cuando el contrato implique el transporte
de mercaderias (articulo 58, inciso 2).

Con referencia a este tépico nuestro derecho, concretamente en la LNCM,
impone esta obligacion al vendedor para las compraventas maritimas sobre
documentos, para las ventas GIF y CCF. En efecto, sefiala el articulo 210
que “el vendedor cumplird su obligacién de entrega de la cosa, remitiendo al
comprador en la forma pactada o usual, los titulos representativos de ella y los
demés documentos indicados en el contrato o establecidos en los usos™.

En ¢l caso de las ventas CIF, requiere ademis del conocimiento de embar-
que la presencia de la péliza de seguro o el certificado del mismo y la factura
comercial (articulo 217, fraccién II); los mismos se requieren para los contra-
tas CF, a excepcién de la péliza de seguro.

Dicen los articulos 372 y 1796 del C.c. que en cualquier contrato de com-
pravenia se estari a lo convenido, pero a falta de pacto, adiciona el articulo
1856 del C.c., se recurrird al “uso o costumbre del pais” o a los usos interna-
cionales (inceterms) por lo que a las compraventas maritimas corresponde
(articulo 210 LNCM).

Es muy frecuente —sobre todo en el trifico internacional— que forme parte
del contrato de compraventa de mercancias la obligacién de contratar el trans-
porte; en tal caso, el vendedor esti obligado a enviar el conocimiento de em-
barque (articulo 210 LNCM) o carta de porte.*®

10. Transferir la propiedad

Otra obligacién, también trascendente, que la Convencién impone al ven-
dedor es la de transferir la propiedad de las mercaderias. Este punto ya lo
tratamos en la primera parte de este trabajo. Solo afiadiremos ahora unas
breves lineas, Por un lado, el Proyecto de Convencién sobre la Ley aplicable
a la transmisién de la propiedad en caso de venta internacional de objetos
muebles corporales de 1956, establecié que todo lo concerniente a la transmi-
sién de la propiedad de las mercancias como obligacién del vendedor, se regiria
por la ley interna del pais en donde se encontraran las mercancias al momento
de surgir una reclamacién (articulo 3°).

Por otra parte, en la Ley uniforme sobre la venta internacional de merca-
derias de La Haya de 1964, aunque se denomina a la seccién III del capitulo
III, “Transmision de la propiedad”, dicha ley no se pronuncia por el momento



LAS OBLICGACIONES DEL VENDEDOR 209

en que aquélla opera, sino Unicamente sefiala las sanciones aplicables para el
caso de que el vendedor no cumpla con esta obligacion.

Idéntica actitud a la Ley uniforme sobre la venta internacional de merca-
derfas adopta la presente Convencién,

Nosotros pensamos que no por descuido sino con toda intencién la presente
Convencién “no concierne a los efectos que el contrato pueda producir sobre
la propiedad de las mercaderias”; porque entre otras cosas, en la contratacién
internacional existen diferentes formas de transmitir la propiedad, tales como
el mutuo consentimiento, la entrega de la mercancia o la entrega de docu-
mentos. Y esto toca a las partes decidirlo. Lo cual significa el reconocimiento
de la presente Convencién a la autonomia de la voluntad.

Pedro A. LaBarieca V.



