LAS OBLIGACIONES DEL COMPRADOR SEGUN LA CVIM

1. Las obligaciones del comprador, mas simples que las del vendedor, se en-
cuentran tratadas en la Convencidn sobre la compraventa internacional de mer-
caderias (CVIM) en una forma relativamente clasica, Constituye la materia
del capitulo III de la tercera parte de la Convencién.

2. Las obligaciones esenciales se enumeran en términos gencrales en el
articulo 53: “El comprador deberd pagar el precio de las mercaderias y reci-
birlas en las condiciones establecidas en el contrato y en la presente Con-
vencién.”

3. Conforme al orden adoptado por la propia Convencién que divide este
capitulo en tres secciones conviene examinar sucesivamente las normas relativas
al pago del precio, las que se refieren al acto de la entrega de mercaderias y, por
Gitimo, las sanciones previstas para el caso de inobservancia de estas obliga-
ciones; o, dicho de otro modo, los medios de que dispone el vendedor para
hacer valer sus derechos en caso de incumplimiento del contrato por parte del
comprador,

4. En forma preliminar, es Gtil recordar —para tenerlo siempre presente—
que todas las disposiciones que hemos de recordar sdlo tienen caracter suple-
torio, y automiticamente ceden, ante cualquier estipulacién diferente de las
partes (articulo 6); e incluso, frente a usos, costumbres establecidos entre
ellas, en las condiciones establecidas en el articulo 9.

I. PAGO DEL SERVICIO

5. Normalmente, €] precio se indica por las partes en el contrato, segin
modalidades variables. Constituye un elemento esencial del contrato de com-
praventa y, naturalmente, la obligacién principal del comprador.

6. Aunque se trata de un concepto simple, en la teoria juridica, fue objeto
de especial desarrollo en la CVIM, teniendo en cuenta la realidad de las pric-
ticas del comercio internacional. La Convencidn aborda asi, sucesivamente, en
Iz seccién dedicada al pago del precio, las cuesliones relativas a las operaciones
y formalidades conexas con el pago, la determinacién del precio, la del lugar
del pago vy, en fin, la del momento del pago.



182 JEAN-PIERRE PLANTARD

A. Operaciones ¥ formalidades concernientes al pago

7. El articulo 54 establece que la obligacién que tienc el comprador de
pagar el precio comprende Ia de tomar las medidas y cumplir las formalidades
que estin previstas en el contrato o en las leyes y reglamentos, destinadas a
hacer posible dicho pago. Puede tratarse, por ejemplo, de formalidades nece-
sarias para la apertura de un crédito documentado, para la concesién de una
garantia bancaria, o para el cumplimiento de los trdmites que scan necesarios
para la conversidén de divisas, o en razén del contro]l de cambios. _

8. Esta disposicién es interesante, en la medida en que indica que el cumpli-
miento de esas formalidades formen parte de la propia obligacién principal.
Dicho de otro modo, se considerard que el comprador que no las cumple, no
efectia el pago, lo cual permite al vendedor ejercer todos los derechos que le
corresponden en caso de violacién de cualquier obligacién por el comprador
—por ejemplo, como veremos més adelante, el derecho de concederle un plazo
para cumplir, transcurrido el cual podrid promover la resolucién del contrato.

B. Determinacién del precio

9. El articulo 55 fue uno de los que mas dificultades suscité en la Conte-
rencia de Viena. La dificultad que plantea, no aparece de su redaccién, pero
surge claramente de su confrontacién con el articulo 14 de la Convencién,
segun el cual el contrato sélo puede considerarse perfeccionado cuando el precio
ha sido fijado, expresa o ticitamente, mediante datos precisos que permitan
su determinacién.

10. Este principio del artieulo 14, que se considers como indispensable por
algunos representantes que consideraron que la fijacién del precio era un
elemento esencial, sin el cual el contrato no podia ser considerado como per-
feccionado, se refuté por otros, por el contrario, como inaceptable al considerar
que ¢l contrato de compraventa podia estar validamente perfeccionado por el
acuerdo de voluntades de las partes, aun faltande toda indicacién relativa al
precio,

I1. La decisién de la mayoria fue favorable a la norma del articulo 14;
la minorfa, a su vez, logré que se formulara la regla del articulo 55, que
refleja ese punto de vista y que permite determinar el precio por referencia al
habitual que existiera en la prictica, en el momento de la celebracién del
contrato.

12, Sin embargo, como expresan las primeras palabras del mencicnado ar-
ticulo 33, esta disposicién sSlo se aplica, “cuando el contrato haya sido vilida-
mente celebrado, pero en él, ni expresa ni ticitamente se haya sefialado el
precio o estipulado un medic para determinarlo”.
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13. Ahora bien, casi coincide literalmente esta situacién con aquella que,
seglin el articulo 14, impide la formacién del contrato.

11. De ahi resultaria que el articulo 14 impediria que se aplique el articulo
35, puesto que conforme a aquella norma, la compraventa no quedari vilida-
mente concluida si faltan los elementos que permitan determinar el precio.

15. No obstante, esta incoherencia sélo es aparente.

16. En efecto, el articulo 55 podra aplicarse en todos los casos en que el
articulo 14 no sea aplicable; es decir, en las siguientes hipétesis:

e) El articulo 14, como todas las demas disposiciones de la Convencidn,
puede. dejar de aplicarse per acuerdo de las partes {articulo 6).

b) Puede eventualmente desecharse por aplicacién de usos o costumbres
establecidos entre las partes (articulo 9).

¢) El articulo 14 no se aplica si, a virtud del articulo 92 CVIM, la se-
gunda parte de la Convencién {relativa a la formacién del contrato) no se
aplica al contrato considerado.

17. El anilisis de ese articulo 92, asi como del articulo lo. pirrafo 1, per-
naiten concluir que dicha segunda parte de la Convencién no serd aplicable
& los principios de derecho internacional privade conducen a la aplicacién
de la ley de un Estado contratante que haya hecho tal declaracién (de no ra-
tificar la segunda parte de la Convencién).

18. Es también necesurio precisar que, para que la compraventa se con-
sidere vélidamenete concluida, es necesario que la intencién de las partes no
sea contraria, y sobre todo, que segin la ley aplicable a la formacién del con-
trato, se puede considerar como celebrado validamente, a pesar del cardcter
indeterminado del precio.

19. Interesa destacar asimismo, que, al firmar la Convencién, Dinamarca,
linlandia, Noruega y Suecia manifestaron su intencién de no quedar vincula-
dos por la segunda parte de la misma. En consecuencia, el articulo 55 de la
Convencién s6lo podrd producir efectos para los comerciantes de esos pafses,
y para quiznes contraten con ellos, en la medida en que la ley aplicable a la
formacién del contrato, la cual se determine por las normas de conflicto del
tribunal competente, permita la formacién de un contrato de compraventa sin
que el precio esté determinado. Si, por lo contrario, la ley aplicable es la de
otro Fstado, que no haya hecho la declaracién del. articulo 92, la totalidad
de la Convencién se aplicard, en virtud de la letra b), parrafo 1, del articulo
primero, y entonces el articulo 14 obstaculizard la aplicacién del articulo 55.

C. Lugar del pago

20. Cast siempre el lugar de pago se determina en el contrato.
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21. El articulo 57 consagra el principio del caricter mutable del pago: e
deudor debe pagar en el domicilio del acreedor. En caso de pluralidad de
domicilio, el articulo 10 precisa cual de ellos debe tenerse en cuenta.

22, Sin embargo, cuando el page se haga contra la entrega de las merca-
derias o de los documentos, deberd efectuarse en el lugar previsto para ésta.

D. Fecha del pago

23. Sobre este punto, es poco frecuente que el contrato sea omiso.

24. Las soluciones adoptadas por la Convencién (articules 58 y 59) son
las que se utilizan con més frecuencia en la prictica. Se establece un vinculo
entre la entrega de las mercaderias o de los documentos y el pago. Estos ele-
mentos son, en principio, concomitantes, y el uno puede ser condicién del otro.
Si el contrato implica un transporte de mercaderias, el vendedor puede ex-
pedirlas bajo la condicién de que ellas, o los documentos representativos, sblo
sean remitidos al comprador contra el pago del precio.

25. Ademds, en los términos del articulo 58, parrafo 3 ——y siempre a titulo
de disposicién supletoria para el caso en que las partes nada hayan estipulado
al respecto— el comprador, en principio, no esti otligndo a pagar antes de
haber tenido la posibilidad de examinar las mercaderias.

26. Se trata también en este caso de una norma basada en el buen juicio,
pero cuyo alcance prictico se antoja muy limitado, porque en la mayoria de
los casos se establecen disposiciones contractuales en relacién con las modali-
dades de la entrega y del pago.

27. Por dltimo, el articulo 539 dispone que el comprader debe pagar en la
fecha estipulada, sin necesidad de requerimiento o del cumplimiento de ofra
formalidad por parte del vendedor, A partir de esa fecha correrdn los inte-
reses moratorios previstos en el articulo 78. Esta disposicién no esti despro-
vista de ventajas practicas, pues descarta toda obligacién de natificar el incum-
plimiento exigida actualmente por ciertos sistemas juridicos.

II. ENTREGA DE LAS MERCADERIAS

28. Esta seccion consta de un solo articulo, el 60.

29. El comprador sélo debe ejecutar los actos materiales y juridicos que
permitan al vendedor efectuar la entrega. También debe retirar las merca-
derias.

30. Los actos que el comprador debe cumplir, son muy pocos: debe pro-
porcionar los medios de transporte (ventas LAB o ventas en la fibrica ventes o
Fusine) y cumplir en las especificaciones de las mercaderias (ver articulo 65).
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31. Ademds de estas obligaciones enunciadas en el capitulo que les estd
especialmente consagrado, el comprador también debe, segin los términos del
articulo 38 que estd redactado en forma muy general, “examinar o hacer exa-
minar las mercaderias en el plazo mas breve posible atendidas las circunstan-
cias”, Este examen puede ser diferido en caso de transporte o de reexpedicién
de las mercancias.

32. Esta obligacién se establece en relacidn con la conformidad de las mer-
caderias, y evidentemente que en este aspecto reviste una particular impor-
tancia. No obstante, el hecho de que esté expresada en términos generales per-
mite deducir que podria surtir efectos mas amplios en los litigios nacides por
la no conformidad de las mercaderias, Se puede imaginar, por ejemplo, que
una omisién de esta obligacién puede acarrear perjuicios al vendedor, en caso,
supongamos, de que el deterioro progresivo de un cargamento o de una par-
tida de ellas, podria haber sido detenido si se hubieran adoptado las medidas
adecuadas,

33. Es en relacién con la {alta de conformidad, que la obligacién del com-
prador de examinar las mercaderias produce sus efectos principales, vy es en
este marco de estas disposiciones que ella debe ser analizada.

ITI, SANCIONES EN CASO DE INCUMPLIMIENTO
DE LAS OBLICACIONES DEL COMPRADOR

34. Las sanciones pertinentes para el caso de incumplimiento de las obli-
gaciones del comprador, estin establecidas en la seccién III, articulos 61 a
65, que se titulan: Derechos y acciones en caso de incumplimiento del con-
trato por el comprador.

35. Este sistema de sanciones es rigurosamente paralelo al establecido
para las obligaciones del vendedor. La estructura del articulo 61 es idéntica
a la del articulo 45.

36. Ll vendedor puede siempre obtener indemnizacién por dafios y perjui-
cios, segin las modalidades que serin examinadas a propdsito de los articulos
74 a 77.

37. Estid excluida la posibilidad de obtener plazos de gracia de un juez o
de un arbitro. Is una disposicion importante en la prictica, destinada a dotar
de mayor rigor a los compromisos contraidos en el marco del derecho inter-
nacionzl, habida cuenta de las incertidumbres que se derivarian de la plu-
ralidad de sistemas juridicos y judiciales que podrian intervenir. El plazo no
puede, pues, ser otorgado mis que por el vendedor, en las condiciones parti-
culares que serin analizadas mas adelante.

38. Los articules 62 a 63 ofrecen al vendedor soluciones especificas. Se
trata de la ejecucién forzada, del derecho de conceder un plazo suplementario
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y del derecho de efectuar la individualizacién de las mercaderias en lugar del
comprador.

A, Ejecucion forzosa

39. La ejecucién forzosa estard subordinada a la condicién general plan-
teada en la materia por el articulo 28, a saber, que sea posible obtenerla en el
sistema judicial que resulte competente para decretarla. Esta exigencia no pare-
cerfa provocar dificultades respecto al pago del precio; pero, en cambio,
podria dificultar la ejecucién forzada de otras obligaciones a cargo del com-
prador (obligaciones de hacer).

B. Derecho del vendedor de conceder un plazo suplementario
(Nachfrist del derecho alemin)

60. El articulo 63, que regula esta posibilidad, original para muchos siste-
mas juridicos, es similar al articulo 47, que establece el mismo régimen en lo
que concierne a las obligaciones del comprador. Recordemos que el vendedor,
durante el plazo que ha concedido y que debe ser preciso y de duracién razo-
nable, no puede recurrir a otro medio coercitivo, por ejemplo la ejecucion
forzada o la resolucién de! contrato.

61. Si a la expiracién del plazo concedido, el comprador no ha cumplido,
el vendedor puede declarar resuelto el contrato, aun cuando el incumplimiento
no fuera esencial.

C. Resolucion del contrato

62. Al articulo 61 indica los dos casos en los que el vendedor puede decla-
rar resuelto el contrato,

63. Primer caso: Cuando el incumplimiento de la obligacién del comprador
constituye un incumplimiento esencial del contrato. El incumplimiento esencial
es, recordémoslo, definido en estos términos en el articulo 25 de la Convencidn:

Fl incumpliminto del contrato por una de las partes serd esencial cuando
cause a la otra parte un perjuicio tal que la prive sustancialmente de lo que
tenia derecho a esperar en virtud del contrato, salvo que la parte que haya
incumplido no hubiera previsto tal resultado, y que una persona razonable
de la misma condicidn no lo hubiera previsto en igual situacion.

64. La definicién de incumplimiento esencial fue uno de los puntos mas
controvertidos a lo largo de diez afios de trabajos preparatorios. Lamentable-
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mente, la definicién revisada y adoptada {inalmente por la Conferencia de
Viena, no es ni la mas clara ni la mis elegante, entre todas las que se anali-
zaron, e igualmente resulta imprecisa.

65. En la prictica, para el vendedor, la falta de pago constituye clara-
mente un incumplimiento esencial por parte del comprador. Ciertas modali-
dades del pago pueden, eventualmente, ser constitutivas de incumplimiento
esencial, por ejemplo, un pago hecho en divisas no transferibles.

66. Segundo caso: Se da cuando el comprador no ha satisfecho sus obliga-
ciones, a pesar de haberle concedido un plazo suplementario por parte del
vendedor (Nachfrist). Por esta via indirecta, un incumplimiento no esencial
-—y posiblemente menor— puede entrafiar la resolucién del contrato, si no fue
subsanado a tiempo.

67. El segundo pérrafo del articulo 64 previene contra ciertos abusos que
son posibles en materia de resolucién, en el caso de que el comprador haya
pagado el precio. Asi, el vendedor no puede declarar la resolucién por ejecu-
cidn tardia, cuando sabe que el comprador ha cumplido finalmente con su
obligacién. No puede tampoco pedir la resolucién en forma demasiado tardia
{articulo 64, parrafo 2, b),

D. Derecho de efectuar la especificacidn de las mercaderias

68. El articulo 65 aborda el caso, muy particular, de que el comprador deba
realizar la individualizacién de las mercaderias posteriormente a la celebracién
del contrato (por ejemplo, medicién de ropas o de calzado, verificacién de
colores, etcétera), pero onite hacerlo, tornando imposible de este modo la
entrega.

69. En este caso, y seglin las modalidades previstas por el parrafo 2 del
articulo 65, el vendedor mismo puede efectuar la especificacién, sin perjuicio
de los otros derechos que le puedan corresponder, y considerando las necesida-
des del comprador, en la medida en que pueda tener conocimiento de ellas.
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