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X. Recursos en caso
de incumplimiento
del comprador

Los recursos que tiene el vendedor por incumplimiento de las obligaciones
del comprador son semejantes a los que tiene éste por el incumplimiento
de las obligaciones de aquél, excepto que el vendedor no tiene necesidad
de reducir el precio de las mercancias ni de rechazarlas. Dada esta seme-
janza, mucho de lo que se explicod al tratar los recursos que tiene el com-
prador, se puede aplicar a la explicacién de los recursos que tiene el ven-
dedor.

1. LOS RECURSOS EN GENERAL

A. Fundamento de los recursos

El fundamento de los recursos del vendedor es también el mero incumpli-
miento de cualquiera de las obligaciones del comprador, siempre que se
trate de un incumplimiento que no esté exonerado de responsabilidad, ni
gue sea subsanable.!

Como la principal obligacién dei comprador, el pago del precio, es
una obligacion de dar una cantidad de dinero, dificilmente habra casos
en que ¢l comprador pueda quedar exonerado de responsabilidad por el
pago del precio. Si acaso, el comprador podria alegar que disposiciones
gubernamentales en torno a la exportacion de divisas tomadas en su pais,
después del perfeccionamiento del contrato, constituyen un impedimento
que lo exonera de responsabilidad por el incumplimiento del pagoe del pre-

I Supra IX 1 A.
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B. Enumeraciéon

cio; pero tales disposiciones constituirian un impedimento insuperable
siempre y cuando, cosa dificil para un comerciante internacional, €l com-
prador no tuviera posibilidades de conseguir divisas fuera de su pais.

El incumplimiento de la obligacién de recibir las mercancias, que es
una obligacién de hacer, mds facilmente puede quedar exonerado de res-
ponsabilidad, por ejemplo, si estalla una huelga de los estibadores en los
puertos o de los transportistas de carga.

(art. 61)

Ast como el articulo 45 hace una referencia general a los recursos que tiene
el comprador a causa del incumplimiento del vendedor, el articulo 61 hace
lo propio respecto de los recursos que tiene el vendedor por causa del in-
cumplimiento del comprador. Contempla, por una parte, los ‘‘derechos
establecidos en los articulos 62 a 65°' (parrafo 1-a), y, por la otra, ¢l recur-
50 de indemnizacién de dafios y perjuicios que puede usarse como un re-
curso unico (parrafo 1-b) o como un recurso acumulativo con algin otro
(parrafo 2).

Los recursos especificos que tiene el comprador, previstos en la sec-
cidn tercera del capitulo tercero de la Convencion, son: a) exigir la indem-
nizacidn de daiios y perjuicios (art. 61-1-b); b) demandar el cumplimiento
del contrato (art. 62); ¢) fijar un plazo suplementario para que el compra-
dor cumpla sus obligaciones (art. 63); d) declarar la resolucion del contra-
to (art. 64), y e) hacer unilateralmente la especificacién de [as mercancias
(art. 65}. A estos recursos habria que afiadir que el vendedor, ante el in-
cumplimiento previsible del comprador, puede: f) reclamar garantias de
cumplimiento (art. 71); ante la negativa del comprador a reembolsarle
gastos de conservacion, puede; g) retener las mercancias (art. 86-1) y, ante
la demora del comprador en recibir las mercancias puede: k) venderlas y
retener parte del precio {art. 88).

C. Clasificacion de los recursos

Como se explico al tratar de los recursos que tiene el comprador,? aun-
que la Convencidr no hace una distincion expresa, conviene distinguir en-
tre recursos extrajudiciales y recursos judiciales o, segiin su terminologia,
entre ‘‘derechos™ y ‘‘acciones”.

El vendedor puede declarar por si mismo el plazo suplementario para

2 SupralX 1C.
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el cumplimiento de las obligaciones del comprador, la resolucién del con-
trato, la especificacidn unilateral de las mercancias, el incumplimiento
previsible y la consiguiente peticién de garantias, y, ademas, decidir la re-
tencion de las mercancias que custodia, su venta v la retencién del precio
cobrado por ellas. Son éstos los recursos extrajudiciales o derechos que
tiene el vendedor, ya que con su sola declaracion producen efectos, aun-
que posteriormente un juez o arbitro podra revisar Ia decision del vende-
dor ¥ declarar si fue fundada o infundada, con las consiguientes conse-
cuencias para ambas partes.

En cambio, los recursos judiciales que tiene el vendedor, es decir, los
gue producen efecto por la sentencia de un juez o drbitro son: la exigencia
de la indemnizacidn de dafios y perjuicios y la de cumplimiento del contra-
to. Aunque de ordinario el vendedor pedira, primero extrajudicialmente,
la indemnizacion o el cumplimiento del contrato, y sélo ante la negativa
del comprador acudira al juez o drbitro, la mera peticién extrajudicial no
produce ningun efecto juridico.

En adelante, se examinaran primero los derechos o recursos prejudi-
ciales: fijacion de plazo suplementario (mimero 2), resolucién del contra-
to (nimero 3). La especificaciéon unilateral de las mercancias, que puede
ser considerada como un recurso contra el incumplimiento del compra-
dor, v acumulable por consiguiente con una reclamacion de daiios y per-
juicios, o bien como un derecho del vendedor para cumplir sus obligacio-
nes, que no implica el incumplimiento de alguna obligacién del compra-
dor ni tampoco conlleva reclamacion de dafios y perjuicios, ya fue tratada
en el capitulo de las obligaciones del comprador.? También ya fue trata-
da la peticion de garantias ante un incumplimiento previsible* v el dere-
cho de retencién y venta de mercancias que el comprador rechaza.’

Después se tratardan (numero 4) los recursos judiciales o acciones: la
accién para reclamar el cumplimiento del contrato y la accidn para exigir
la indemnizacion de dafios y perjuicios. Finalmente, se tratara (nimero
5), como apéndice, la reclamacion de pago de intereses, que si bien en la
Convencidn se incluye como una reclamacion que puede hacer tanto el
vendedor como el comprador, se trata de una reclamacion que ordinaria-
mente hard el vendedor por causa de la demora en el pago del precio.

2. FIJACION DE PLAZO SUPLEMENTARIO (ART. 63)

Una vez que ha vencido el plazo contractual para €l cumplimiento de las
obligaciones del comprador, si éste no ha cumplido alguna de ellas, el ven-

3 Supra V1l 4.
4 Supra VIII 4 B.
5 Supra Vi 8 C.
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dedor puede fijarle un plazo suplementario o adicional para hacerlo {art.
63). Esta fijacién de plazo, 1o mismo que la que pueda hacer el comprador
ante el incumplimiento de cualguier obligacién del vendedor, no constitu-
ye una modificacion del plazo definido en el contrato, ya que si asi fuera,
no podria hacerse responsable al comprador de los dafios y perjuicios que
causara por haber cumplido dentro del nuevo plazo contractual; se trata,
por el contrario, de un recurso que tiene el vendedor para provocar el
cumplimiento espontdneo, aunque tardio, de las obligaciones del compra-
dor, que no merma su responsabilidad por las dafios y perjuicios causados
con la demora.

El objeto de la concesidon de una nueva fecha es que el vendedor pueda
mas facilmente resolver el contrato si el comprador no cumple sus obliga-
ciones en ¢l nuevo plazo. Es una ventaja importante, porque la resolucién
del contrato solo puede declararse, por regla general, cuando hay un in-
cumplimiento esencial (art. 25),% y la mera demora en el pago del precio
o la recepciodn de las mercancias, s01o en pocos casos podrd constituir un
incumplimiento esencial. Pero si el vendedor fija un nuevo plazo, luego
podrd resolver el contrato, demostrando solamente que el comprador no
cumplié sus obligaciones en el plazo suplementario, o que ha declarado
que no las cumplira en dicho momento (art. 64-1-b). En otras palabras,
por la falta de pago del precio o de recepcién de mercancias en el plazo
suplementario, el vendedor adquiere el derecho a resolver unilateralmente
el contrato.” Gracias a esto, podra buscar otro comprador de las mercan-
cias, sin tener el riesgo de que el comprador le reclame por incumplimiento
del contrato.

Si bien el articulo 63-1 dice que el vendedor podra fijar un plazo suple-
mentario por el incumplimiento de cualquiera de las obligaciones del com-
prador, en realidad sélo tiene sentido que lo haga por la demora en el pago
del precio o en la recepcion de las mercancias, pues sélo en ¢sos casos la
fijacion de un nuevo plazo tiene la consecuencia juridica de permitir la re-
solucion del contrato, sin tener que demostrar que hubo un incumplimien-
to esencial (art. 64-1-b).

En mi opinién, también puede usarse este recurso en casos de retardo
del pago de una parte del precio o de demora en la recepcién de una parte
de las mercancias. Pero la fijacién de un plazo suplementario, en estos ca-
508, tendra el efecto de facilitar la resolucién parcial del contrato, pues
para resolver todo el contrato habria que demostrar que el incumplimien-

& Supra VIII 3.

7 Es un derecho analogo al que tenia el vendedor en la compraventa romana por virtud
de 1a lex comissoria, que le permitia resolver unilateralmente el contrato si el comprador no
pagaba el precio en el plazo fijado. Véase Digesto 18,3.
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to de la entrega parcial constituye un incumplimiento esencial respecto de
todo el contrato (art. 53-2).%

La fijacién de plazo debe ser comunicada al comprador. Como no
dice el articulo en qué momento surte efecto la comunicacidn, se entiende
que se aplica la regla general del articulo 27, que expresa que los efectos
se producen desde el momento de la expedicidn.?

En la comunicacién, el vendedor debe fijar un cierto plazo, como 20
dias después de la fecha de la comunicacién, o una fecha precisa. Si solo
pide que el comprador cumpla ‘‘lo mas pronto posible’’, no estd fijando
un verdadero plazo, ni podrd, en consecuencia, resolver el contrato por
incumplimiento en el plazo adicional. Debe, también, indicar que el nue-
vo plazo que fija es perentorio, de modo que el comprador sepa que el in-
cumplimiento en el nuevo plazo podra implicar {a resolucidn del contrato.

El plazo suplementario ha de ser de duracién ‘‘razonable”’. Esto sig-
nifica que ha de tener una duracion tal que no sea gravosa para el vende-
dor afectado y que dé al comprador la posibilidad efectiva de cumplir sus
obligaciones. Esta exigencia se basa ¢n ¢l propdsito de que no se use la fi-
jacion de un plazo suplementario como un mero pretexto para resolver
mads facilmente el contrato cuando el vendedor ha perdido interés en su
cumplimiento; por ejemplo, si hubieran subido en el mercado los precios
de las mercancias, el vendedor podria pretender la resolucidn del contrato
fijando un plazo suplementario tan corto que no dé tiempo suficiente al
comprador para pagar ¢l precio. La determinacién de lo que en cada caso
es un plazo razonable se confia al vendedor, quien deberd cuidar de juzgar
prudentemente, pues su decision podra ser, eventualmente, revisada por
el juez o arbitro, si el comprador la impugnara.

El derecho del vendedor a fijar un plazo suplementario y preparar asi
el camino para la resolucion del contrato se contrapone con el derecho del
comprador a subsanar el incumplimiento.!? ;Qué ocurriria si el compra-
dor envia una comunicacion diciendo que cumplird tardiamente, en un
plazo razonable, y el vendedor, por su parte, quiere fijar un plazo suple-
mentario? Como el derecho del comprador a cumplir con retraso no pre-
valece sobre el derecho del vendedor a resolver el contrato (art. 48-1 por
analogia), me parece que el vendedor puede aceptar una peticién de cum-
plimiento tardio formulada por el comprador, pero indicando que el pla-
zo que éste pide de acuerdo con el articulo 48-2, funcione también como

& Supra VI 5Cy D,

9 Sin embargo, KNAPP opina (Commentary 460) que la notificacion surte efectos sélo
si llega al comprador, pero esto no puede justificarse, pues seria favorecer al deudor moroso,
esto es, al comprador gue no ha cumplido con sus obligaciones.

10 Aunque la Convencidn no prevé expresamente el derecho del comprador a subsanar
su incumplimiento, puede considerarse que lo tiene por extensidn analdgica del derecho del
vendedor a reparar el incumplimiento (art. 48). Supra VIIL 2 B,
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plazo suplementario, de acuerdo con el articulo 63-1, de modo que si el
comprador no cumple, el vendedor puede resolver el contrato.

Al conceder un plazo suplementario, el vendedor obviamente se com-
promete a respetario, por lo que no podri ejercer ninguna accién por in-
cumplimiento del contrato mientras no transcurra dicho plazo. No podra,
por eso, declarar resuelto el contrato, ni reclamar la consecuente
devolucién de las mercancias, ni reclamar la indemnizacion de los dafios
y perjuicios que le haya causado el incumplimiento total de la obligacién
de pagar el precio o de recibir las mercancias. Pero la concesion del plazo
suplementario no exime al comprador de su responsabilidad por haberse
demorado en el cumplimiento de su obligacién, por lo que el vendedor si
podrd exigir, antes o después de que se venza el plazo suplementario, los
dafos y perjuicios que haya sufrido por causa de la demora en el cumpli-
miento del comprador, y aun cuando el comprador llegue a cumplir sus
obligaciones en la fecha suplementaria (art. 63-2).

Cuando el comprador avisa al vendedor que no cumplird en el plazo
suplementario, éste no tiene por qué respetar el plazo ofrecido y puede uti-
lizar libremente los recursos de que dispone para exigir reparacién por el
incumplimiento del comprador. Esta comunicacion, asi lo dispone expre-
samente el parrafo 2 del articulo 63 en contra de la regla general prevista
en el articulo 27, surte efectos cuando la recibe el vendedor. Si la notifica-
cién no dice expresamente que el comprador no cumplird en el plazo su-
plementario, sino que expresa que el plazo ofrecido no es suficiente o que
el precio convenido resulta alto, habra que interpretar, conforme al
articulo 8, si tales declaraciones constituyen o no una negativa implicita
a cumplir en el plazo suplementario.

Una vez fenecido el plazo suplementario, el vendedor podra declarar
resuelto el contrato 0 demandar judicialmente su cumplimiento mds los
dafios y perjuicios, o la mera indemnizacién de dafios y perjuicios. Pero
nada impide que el vendedor que quiera esperar todavia mas, pueda am-
pliar (antes de su vencimiento) o renovar (una vez vencido) el plazo adi-
cional.

3. LA RESOLUCION DEL CONTRATO (ART. 64)

La Convencion establece el derecho del vendedor a resolver el contrato en
ciertos casos de incumplimiento del comprador. La resolucidn es un dere-
cho que tiene el vendedor y no una consecuencia que se produzca necesa-
riamente por un hecho determinado o que tenga que declarar un juez. La
LUCI si establecia, en ciertos casos, la resolucion ipso iure del contrato,
y en otros sefialaba que se operaba por declaracion del comprador o ven-
dedor afectados, pero este sisterna creaba inseguridad en cuanto a la sub-
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sistencia del contrato; a veces era problemdtico definir si un contrato ha-
bia sido resuelto ipso iure 0 continuaba en vigor. En vista de esto, los re-
dactores del proyecto CNUDMI decidieron eliminar la resolucién auto-
matica y establecer que dependeria siempre de la declaracién del compra-
dor o del vendedor afectado. Este, en atencién a sus intereses, decidird si
declara resuelto el contrato o exige su cumplimiento especifico o reclama

una indemnizacién de dafios v perjuicios.
Para que la resolucién surta efectos, no es necesario que el vendedor

notifique su intencién de resolver el contrato, como lo exigia la LUCI. !
Basta con que haga saber al comprador que ha declarado resuelto el con-
trato. La declaracién de resolucion surte efecto, asi lo establece expresa-
mente ¢l articulo 26, ““solo si se comunica a la otra parte”, pero sus efec-
tos se producen, de acuerdo con el principio de expedicion recogido en el
articulo 27, desde el momento en que s¢ envia la comunicacion.

La declaracidn de resolucion debe ser suficientemente clara y no pue-
de revocarse unilateralmente una vez que ha llegado al comprador; pero
antes de ese momento, opina Knapp,!2 con razén, que puede ser retirada
siempre que el retiro llegue antes que la declaracién de resolucién (arts.
15-2 y 22 aplicados analdgicamente).

A. Casos en gque procede la resolucion (art. 64)

Debido al principio de favorecer en lo posible la subsistencia del contrato,
el vendedor soio puede declarar resuelto el contrato en dos casos: @) cuan-
do el comprador ha incurrido en un incumplimiento, de cualquiera de sus
obligaciones, que pueda ser considerado como incumplimiento esencial
(art. 64-1-a), de acuerdo con io previsto en el articulo 25;1% y 5) cuando
el comprador no cumple su obligacidn de pagar el precio o recibir las mer-
cancias en el plazo suplementario fijado por el vendedor, o avisa que no
lo hara en ese plazo (art. 64-1-b).

De ordinario, el incumplimiento del comprador consistird en la falta
de pago de precio. Este incumplimiento, por si mismo, quizd no sea un
incumplimiento esencial, pues siempre parece posible que el comprador
pueda pagar el precio después de cierto tiempo. Lo que si baria que [a falta
de pago constituyera un incumplimiento esencial seria una demora excesi-

Il Se exige manifestacion de la intencidn de resolver el contrato sélo en el caso de que
se pretenda resolver el contrato a partir de un incumplimiento previsible que puede constituir
un incumplimiento esencial, y siempre y cuando sea posible dar ese aviso, articulo 72-2; véa-
se supra VIII 4 B b.

12 Commentary 468.

13 Suprg VII 3.
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va, medida en consideracién de las circunstancias del contrato y de las
partes. Por eso, podria resultar riesgoso para el vendedor declarar resuel-
to el contrato si s6lo han pasado tres o 10 dias después de la fecha conveni-
da para el pago del precio. Lo mismo cabe decir de la obligacién de recibir
las mercancias: la sola falta de recepcion no constituye un incumplimiento
esencial, sino hasta que se ha producido una demora excesiva.!*

En consecuencia, lo mas aconsejable para el vendedor que advierte la
falta de pago de precio o de recepcién de mercancias es fijar un plazo su-
plementario al comprador para que cumpla sus obligaciones, de modo
que, transcurrido el plazo sin haberlas cumplido, el vendedor pueda, sin
ninguna duda, declarar resuelto el contrato (art. 64-1-b).

El vendedor también puede —segin se explicd antes—!° declarar re-
suelto en parte un contrato, cuando se trata de un contrato con entregas
sucesivas, como puede serio uno de distribucién, o bien, declararlo total-
mente resuelto, si el incumplimiento de las obligaciones del comprador
respecto de una entrega constituye un incumplimiento esencial de todo el
contrato. Ademds, puede resolverlo cuando prevé, con los fundamentos
requeridos, que el comprador incurrird en un incumplimiento que serd
esencial, por ejemplo, por no haber realizado los preparativos necesarios
para pagar el precio.!®

B. Pérdida del derecho a resolver el contrato (art. 64-2)

El parrafo segundo del articulo 64 explica los casos en que ¢l vendedor
pierde su derecho a resolver el contrato, no obstante que haya habido un
incumplimiento esencial, Esto ocurre, en general, cuando el comprador
ha pagado el precio y el vendedor no hace la declaracién en un momento
oportuno (art. 64-2).

El hecho decisivo es el pago del precio, que debe entenderse, de acuer-
do con los Comentarios de la Secretaria,'’ como pago total del precio.
En el caso de un contrato que prevea el pago de precio en parcialidades
o “‘abonos”’, se requerira el pago de todas las parcialidades vencidas; en
caso de un conirato con entregas sucesivas de mercancias, el pago corres-
pondiente a una entrega elimina el derecho del vendedor a resolver el con-
trato respecto de esa entrega.!3

14 Comentarios de la Secretaria articulo 60 parrafo 5 (= DO 55).
3 Suprg VIIL 5 C.

6 Supra VIII 4 B b.

17 Comentarios de lg Secretaria articulo 60 parrafo 8 (= DQ 55).
& Véase KNAPP Commentary 470.
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Si el comprador no paga el precio, la Convencidn no dispone un mo-
mento para que el vendedor ejercite su derecho a resolver el contrato, por
lo que debe entenderse que el limite es el plazo general de prescripcién de
cuatro afios, previsto en la Convencidn sobre prescripcion (art. 8), conta-
do a partir de que se produzca el incumplimiento (art. 9 de la misma con-
vencion).

El articulo sefiala dos hipdtesis en que el vendedor pierde su derecho
a resolver el contrato, siempre en ¢l supuesto de que el comprador ha pa-
gado el precio: &) cuando el comprador se anticipa a cumplir antes de que
el vendedor resuelva el contrato (art. 64-2-a), v &) cuando el vendedor no
declara la resolucion del contrato en un plazo razonable (art. 64-2-b).

a) Cuando el comprador se anticipa a cumplir (art. 64-2-a)

El vendedor pierde el derecho a resolver el contrato por causa de la demo-
ra en el cumplimiento!® de cualquier obligacion del comprador, si no lo
hace antes de que tenga conocimiento de que el comprador ha cumplido
tardiamente. Si, por ejemplo, el incumplimiento esencial que mueve al
vendedor a resolver el contrato es la falta de recepcion de las mercancias
que el comprador ya pagd, el vendedor podra resolver el contrato en tanto
no sepa que el comprador ha procedido a la recepcidn de las mercancias;
si el comprador, por un alza del precio en ¢l mercado, decidiera recibir
las mercancias que en principio no le parecian conformes con el contrato,
le convendria notificar inmediatamente al vendedor de que ha procedido
a su recepcion, a fin de eliminar la posibilidad de que el vendedor resolvie-
ra el contrato.

En la mayoria de los casos, el retraso en el cumplimiento que puede
mover al vendedor a resolver el contrato es la demora en el pago del pre-
cio. Durante la Conferencia de Viena, se quiso incluir un parrafo en este
articulo en el que expresamente se dijera que se perdia el derecho a resol-
ver el contrato por falta de pago de precio si el comprador pagaba tardia-
mente, pero antes de que el vendedor declarara resuelto el contrato; sin
embargo, la enmienda fue rechazada.?® Sin embargo, esto no significa
que el vendedor no pierda su derecho a resolver ¢l contrato si el compra-
dor paga el precio demoradamente, ya que en la redaccion actual del pa-

19 EJ articulo habla, no de demora en el cumplimiento, sino de un ‘‘cumplimiento tar-
dio’’; la expresion es equivoca, pues el supuesto base de la resolucién es que haya un incum-
plimiento, por lo que resulta contradictorio decir que se puede resolver el contrato por un
incumplimiento que consiste en un cumplimiento; en el inciso b del parrafo 2 se hace patente
este defecto cuando habla de un “‘incumplimiento distinto de! cumplimiento tardio®’.

2 fnforme la. Comisién articulo 60 péarrafo 7 (= DO 134-135).
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C. Efectos de la

rrafo 2-b, que se refiere al retraso en el cumplimiento de cualquier obliga-
¢idn {o ““‘cumplimiento tardio’’) se comprende la demora en el pago del
precio. Esta es la interpretacién que dan los Comentarios de la Secretaria,
que textualmente dicen: ““Como el cumplimiento tardio se referird en la
mayoria de los casos al pago del precio, el vendedor perdera en la mayoria
de los casos el derecho a declarar ¢l contrato resuelto, en virtud del inciso
a} del parrafo 1 del articulo 60, en ¢l momento en que sepa que el precio
ha sido pagado.”?!

La posibilidad de que el comprador evite la resolucion del contrato
cumpliendo tardiamente y notificando de ello de inmediato al vendedor,
constituye un derecho del comprador a la subsanacion tardia de su incum-
plimiento, semejante al que tiene el vendedor en virtud del articulo 48.2
Por supuesto que el cumplimiento tardio o subsanacién del incumpli-
miento no exonera al comprador de la responsabilidad por los dafios y
perjuicios causados con la demora.

b) Cuando el vendedor no declara la resolucidn del
contrato en un plazo razonable (art. 64-2-b)

Si el comprador pagé el precio y no subsana un incumplimiento de alguna
otra obligacién que constituya un incumplimiento esencial, el vendedor
tiene un plazo para declarar resuelto el contrato (art. 64-2-b), pasado el
cual pierde su derecho a resolverlo.

El plazo es de duracion ‘‘razonable’’, atendidas las circunstancias del
contrato, que se iniciara en distintos momentos, seglin sea el caso: i) a par-
tir de que el vendedor conocié o debié conocer?? el incumplimiento (art.
64-2-b-1); i) a partir de que haya vencido el plazo suplementario fijado
por el vendedor para que el comprador cumpla sus obligaciones (art. 64-2-
b-ii), o iii) a partir de que el comprador declaré que no cumpliria sus obli-
gaciones en el plazo suplementario fijado por el vendedor (mismo texto).

resoluciéon del contrato (arts. 81 y 84)

Como se menciond antes2* la resolucién del contrato, tal como esta con-
templada en la Convencidn, tiene efectos limitados, es decir, no supone

2l Comentarios de la Secretarig articulo 60 pdrrafo 9 (= DO 55).

22 Suprg VIII 2 B.

23 “Debid conocer’’ significa lo que el vendedor pudo conocer actuando como una per-
sona razonable; es mds exigente esta expresion que la que dice “‘no pudo ignorar”’, que no
exige ninguna conducta activa; ¢fr. los ariculos 35-3 y 42-1 y sus comentarios respectivos
ensupra V15 Cay VIo6 C.

24 Supra IX 3.



RECURSOS EN CASO DE INCUMPLIMIENTO DEL COMPRADOR 311

una anulacion del contrato con la destruccidn retroactiva de todos sus
efectos, sino solo la suspension a futuro de las obligaciones que se derivan
de él y la restitucién de lo que las partes se hubieran entregado por causa
del mismo. En consecuencia, hay ciertas cldusulas del contrato que, no
obstante la reselucion, siguen en vigor, y hay también recursos derivados
del contrato que pueden ejercerse.

a} Cldusulas que se mantienen {(art. 81-1)

Las cldusulas contractuales que se mantienen en vigor son todas aquellas
referidas a la solucién de controversias, esto es, las que definen la jurisdic-
cién competente (judicial o arbitral}, las leyes aplicables al procedimiento
para la solucion de controversias o al fondo de las mismas, asi como todas
las cldusulas que dispongan las obligaciones y derechos que tienen las par-
tes en caso de resolucidn del contrato, como las que establecen penas por
incumplimiento, tasas de intereses a pagar, etcétera,?’

b) Liberacion de la obligacion de entregar (art. 81-1)

El efecto principal de la resolucién del contrato es liberar a las partes de
sus obligaciones contractuales (art. 81-1). La importancia de este efecto
liberatorio para el vendedor queda de manifiesto en el caso del vendedor
que, sin haber entregado las mercancias, decide, ante la demora del com-
prador en pagar el precio, resolver el contrato para poder venderlas a otro
comprador.

El efecto liberatorio opera por via de excepcidn, es decir, el vendedor
no tiene mas que declarar resuelto el contrato, aseguriandose de que lo
hace con pleno derecho; si posteriormente el comprador le demandara la
entrega de las mercancias, ¢l vendedor podrd oponer la excepcion de que
el contrato fue resuelto.

¢} Restitucion de lo entregado (art. 81-2}

Como consecuencia de la resolucién, las dos partes deben restituirse reci-
procamente lo que entre ellas se hubieran entregado por causa del contra-
to (art. 81-2). Si el vendedor entregd las mercancias y recibi¢ una parte
del precio, por efecto de la resolucion podra exigir la devolucidn de las
mercancias, pero quedara obligado a regresar la parte del precio cobrada.

I Supra IX 3 D a.
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Si entregd las mercancias sin recibir ni una parte del pago, podra exigir
la devolucion de éstas sin estar obligado a devolver nada, y si no hubo en-
trega de mercancias ni de precio, nada habra que restituir.

El parrafo 2 del articulo 81 dice que la parte que haya entregado algo
en cumplimiento del contrato ‘‘podrd reclamar’ su restituciéon. En mi
opinién, como se explicé antes,?6 la accién para exigir la restitucion es la
misma que se ejerceria en caso de incumplimiento de contrato, es decir,
la accion para exigir ¢l camplimiento del contrato (arts. 46 y 62), que pue-
de servir para que el comprador recupere ¢l pago o el vendedor recupere
las mergancias y en ambos casos, los dafios y perjuicios, o la accién in-
demnizatoria de dafios y perjuicios (arts. 45-1-b y 61-1-b), por la que el
comprador puede obtener una suma pecuniaria equivalente al precio pa-
gado mas los otros daiios y los intereses, y el vendedor una suma equiva-
lente al valor de las mercancias mas los demas dafios y perjuicios.

El plazo para ejercer la accidn derivada de la resolucién del contrato
es de cuatro aiios, contado a partir del momento en que el vendedor notifi-
¢6 al comprador la declaracion de resolucidn, si ésta ocurrié antes de que
fuera exigible ¢l cumplimiento del contrato, es decir, en caso de resolucién
por incumplimiento previsible?? (art. 12-1 de la Convencidn sobre pres-
cripcidn de acciones), o a partir del momento en que se produjo el incum-
plimiento en los demas casos (parrafo 2 del mismo articulo).

En cuanto a la forma, contenido y gastos que cause la restitucién de
lo que las partes se deban, cabe aqui lo dicho antes al tratarse de la
resolucion del contrato por declaracion del comprador.2?

d) Indemnizacidn de danos y perjuicios (arts. 75 y 76)

El vendedor que resuelve el contrato puede exigir al comprador, ademas
de la restitucién de lo recibido, los dafios y perjuicios que le ha causado
¢l incumplimiento, entre los que deben incluirse los que le hubiera causa-
do la conservacion de las mercancias, que el comprador no recibio v los
gastos que origine la restitucién de las mismas. La obligacidn de indemni-
zar los dafios y perjuicios deriva, no propiamente de la resolucion del con-
trato, sino de! incumplimiento que dio lugar a su resolucién. Por eso, el
vendedor puede reclamar dafios y perjuicios junto con cualquiera de los
otros recursos que tiene contra ¢l comprador (art. 61-2).

Cuando el vendedor resuelve el contrato, los dafios que sufre se deri-
van, sobre todo, del hecho de no tener el precio que esperaba. Por eso,

% SupralX3Deci.
27 Supra VIII 4B b,
28 Suprg IX 3 Dc.
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un criterio certero, aunque no exclusivo, para fijar el monto de la indem-
nizacion que puede exigir es el de considerar ¢l precio que podria cobrar
vendiendo las mercancias a otro comprador. La Convencidn, no obstante
que contiene una norma general para calcular los dafios y perjuicios (art.
74), para el caso especifico de los que deben indemnizarse al vendedor si
hay resolucion del contrato, define el criterio de una venta de reemplazo,
distinguiendo el caso de que el vendedor la hubiera hecho efectivamente
(art. 75), del caso en que no la hiciera (art. 76). Una ventaja practica que
tiene el criterio de venta de reemplazo respecto de la norma general previs-
ta en el articulo 74 es, como observa Knapp,?® que, conforme al primero,
no se limita el monto de los dafios a los que pudo o debio prever la parte
que los causd.

i) Si el vendedor hace una venta de reemplazo fart. 75)

Si el vendedor vende a otro comprador las mercancias que el primero no
recibié o no pagd, la operacidn que realiza sirve como criterio para deter-
minar los dafios que le ha causado el incumplimiento del comprador.
Podra exigir como dafios ‘‘la diferencia entre ¢l precio del contrato y el
precio estipulado en la operacién de reemplazo® (art. 75). Se supone que
el precio de la operacion de reemplazo es mas bajo que ¢l precio contrata-
do originalmente.

Para que pueda operar tal criterio, el articulo 75 exige que la opera-
cién se haya hecho ‘‘de manera razonable’’. Esto significa, de acuerdo
con los Comentarios de la Secretaria, que el vendedor la haya efectuado
al ““precio mas alto razonablemente posible’”.*® El sentido de la restric-
cién es evitar que el vendedor abuse realizando una operacién de reempla-
z0, sin cuidar el precio, confiando que el primer comprador habra de pa-
gar la diferencia.

Ademas, la operacion debe hacerse en un *‘plazo razonable después
de la resolucion’ del contrato. Quiza la mera exigencia de efectuarla de
una ‘‘manera razonable’’ implica realizarla en un tiempo oportuno; para
mayor claridad, el articulo hace esta referencia al *‘plazo razonable”’. El
objetivo de esta limitacion es el mismo: evitar la especulacion. Debe dis-
tinguirse este plazo razonable para hacer la compra de reemplazo, del pla-
z0 razonable para declarar resuelto el contrato (art. 64-2-b).

Esta posibilidad que tiene el vendedor de realizar una venta de reem-
plazo para resarcirse de los dafios y perjuicios gque le ha causado el incum-

2 Commentary 558.
30 Comentarios de la Secretarig articulo 71 pdrrafo 4 (= DO 65). Coincide con este cri-
terio KNAPP en Commentary 550.
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plimiento del comprador es no s6lo un derecho que tiene, sino que puede
ser, en ciertos casos, una obligacién. El vendedor tiene la obligacion de
tomar medidas para evitar las pérdidas que le produzca el incumplimiento
de la otra parte,? y, a veces, la medida mas adecuada para eso sera llevar
a cabo una venta de reemplazo; si no la hace, el comprador podria pedir
que se disminuya su responsabilidad por los dafios en la medida en que
éstos pudieron haberse disminuido si el vendedor hubiera realizado la
operacion de reemplazo.

El criterio de la diferencia de precios no es el unico a considerar para
determinar los dafios en caso de resolucidn del contrato. Podria ser, por
ejemplo, que la venta de reemplazo sea a un precio ligeramente superior,
pero en condiciones de pago mds favorables al comprador, o con pactos
de entrega mas gravosos al vendedor. Ademads, el criterio no funciona
para determinar los perjuicios o ganancia dejada de obtener. Por eso, el
articulo 75 afade que, ademads, el vendedor podra exigir “‘cualesquiera
otros dafios y perjuicios exigibles conforme al articulo 74’32

ii) Si el vendedor no hace venta de reemplazo (art. 76)

El criterio ¢s ¢l de considerar en cuanto podria el vendedor vender esas
mercancias, en condiciones normales, al momento en que declaro resuelto
¢l contrato, y se aplica no sdlo cuando no hubo venta de reemplazo, sino
también cuando se hizo una venta de reemplazo, pero no fue de la ““mane-
ra razonable™ o dentro del plazo razonable exigidos por el articulo 75; o
cuando no es posible determinar cual fue, en concreto, la venta de reem-
plazo que hizo el vendedor, dado que constantemente, por virtud de su
ramo mercantil, vende ese tipo de mercancias.??

En estos casos, el vendedor puede exigir como dafios la diferencia en-
tre el precio contratado y el *‘precio corriente’ o de mercado ‘“en el mo-
mento de la resolucién’’ (art. 76-1). El mismo pdrrafo del articulo 76 afa-
de que, en caso de que “*la parte’’ que resuelve el contrato se hubiera he-
cho cargo de las mercaderias antes de resolverlo, se tomara en cuenta el
precio corriente en el momento en que se hizo cargo de ellas. Por la forma
en que esta redactada esta disposicidn, referida en abstracto a “‘la parte®’
contractual y no al comprador o vendedor, pareceria que es también apli-
cable cuando el vendedor declara resuelto el contrato. Podria darse el caso
de que el comprador rehusara recibir las mercancias que el vendedor habia
entregado a un transportista contratado por ¢l comprador, y, ante el re-

31 Supra V19.
32 Sobre esta regla véase infra X 4 C.
33 Comentarios de la Secretaria articulo 72 parrafo 3 (= DO 66).
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chazo, €l vendedor tuviera que hacerse cargo de ellas, y luego declarar re-
suelto el contrato. Sin embargo, en la historia de esta disposicion estd cla-
ro que se redacté teniendo en mente siempre al comprador que se hace car-
go de las mercancias y con el objeto de evitar que pudiera especular decla-
rando la resolucidn del contrato cuando las mercancias bajan de precio
en el mercado.’ Por consiguiente, debe considerarse que en caso de
resolucion del contrato por el vendedor, se hard referencia al precio del
momento en que se declard resuelto el contrato.

El mercado que debe considerarse para determinar el precio corriente
de las mercancias es el del sitio en donde el vendedor debia haber entrega-
do las mercancias (art. 76-2), que puede ser ¢l lugar determinado por las
partes en el contrato o determinado por las reglas de la Convencion sobre
la materia (art. 31). En muchas operaciones de compraventa internacio-
nal, el lugar de entrega es el pais del vendedor. Si resultara que alli no hay
un precio corriente para esas mercaderias, se tomaria el de otro sitio que
pudiera ‘‘razonablemente’” sustituirlo, es decir, un pais que estuviera
aproximadamente a la misma distancia del comprador, con tecnologia y
volimenes de produccion semejantes a los del pais del vendedor, y al que
pudiera acceder el comprador en condiciones semejantes a las que tiene
en el pais del vendedor. Sino pudiera determinarse este otro lugar, enton-
ces el vendedor podria reclamar dafos conforme al criterio del articulo 74.

El criterio para determinar dafios previsto en el articulo 76 no es, al
igual que el previsto en el articulo 75, un criterio exclusivo, sino que se
complementa con el criterio general del articulo 74.

4. RECURSOS JUDICIALES

Los recursos de fijacion de plazo suplementario y declaracion de resolu-
cion del contrato producen efecto por la sola deciaracidon del vendedor,
si bien el juez o arbitro podran decidir si fueron o no debidamente usados
y confirmar, asi, el efecto producido o revocarlo. Por ejemplo, si el vende-
dor declard la resoiucion del contrato por ne haber recibido el pago del
precio, y, posteriormente, el comprador ofrece pagarlo y exige ante un
juez o arbitro la entrega de las mercancias, ellos habran de juzgar si la re-
solucién fue hecha con fundamento y, por consiguiente, absolver al ven-
dedor; o si fue hecha sin fundamento y entonces obligarlo a cumplir sus
obligaciones contractuales. Pero hay otros dos recursos que producen
efecto sélo por la sentencia del juez o arbitro que los conceda y determine,

M Actas resumidas sesiones plenarias 10a. sesidn parrafos 39 y ss (= DO 241 y s5).
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éstos son: la accién de cumplimiento especifico del contrato (art. 62) y la
accion de indemnizacidon de dafios y perjuicios (art. 61-1-b),

El vendedor puede pedir extrajudiciaimente al comprador que cum-
pla su obligacion de pagar el precio, recibir las mercancias o que le indem-
nice por el incumplimiento con una determinada suma de dinero. Pero es-
tas peticiones, si el comprador no las atiende, no agravan su situacién juri-
dica, por lo que no pueden considerarse propiamente como recursos.’s

Es natural que si el comprador tiene la obligacién de pagar el precio,
y las demas obligaciones contractuales, el vendedor pueda exigir su cum-
plimiento, y que el comprador no se libere de sus obligaciones mientras
no cumpla lo que estaba convenido. Ahora bien, cuando el comprador no
ha cumplido espontdneamente sus obligaciones, entonces se plantea el
problema de como ¢l vendedor puede exigir su cumplimiento. Para los ju-
ristas de tradicidn civilista, el medio adecuado es una acci6n judicial para
exigir el cumplimiento especifico de las obligaciones que permite al juez
condenar al comprador al cumplimiento especifico de sus obligaciones
(pagar el precio, recibir las mercancias, especificarlas, etc.) y a pagar los
daiios y perjuicios adicionales. Para los juristas del Common Law, el me-
dio adecuado es una accidon que condena al comprador al pago de una can-
tidad pecuniaria equivalente a los dafios y perjuicios que haya ocasionado
su incumplimiento. Ambos sistemas reconocen el principio de que las
obligaciones contractuales deben ser cumplidas (pacta sunt servanda),
pero difieren en cuanto al modo de forzar al cumplimiento a una parte
que no lo hace de manera esponténea.

Para evitar cualquier duda sobre la exigibilidad de 1z 5 obligaciones
contractuales del comprador, la Convencion cambid el sictema gue tenia
la LUCI respecto de la posibilidad de exigir el cumplimiento esp xcifico del
contrato al comprador. En ésta se afirmaba (art. 62-1) que en caso de falta
de pago del precio, si el vendedor no declaraba otra cosa, se entendia que
el contrato habia quedado resuelto ipso facto, lo cual implicaba que el
vendedor no podria reclamar el pago del precio, sino sdlo la indemniza-
cidn de los dafios y perjuicios y la devolucién de las mercancias entrega-
das. La Convencidn eliminé esta posibilidad, por lo que no hay duda de
que el contrato sigue en vigor, no abstante la falta de pago del precio, en
tanto el vendedor no declare la resolucién. Por consiguiente, estd en ma-
nos del vendedor decidir si resuelve el contrato, para tener oportunidad
de vender las mercancias a otro comprador y poder exigir la indemniza-
cion de dafios y perjuicios; o si persiste en el cumplimiento del contrato,

35 Es distinto cuando el vendedor no solamente presenta una peticién de cumplimiento
sino que, ademds, de conformidad con el articulo 63, le fija un plazo suplementario para
hacerlo, pues esto si agrava la situacion del comprador, facilitando al vendedor el declarar
la resolucion del contrato.
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exigiendo el pago del precio y teniendo él, por su parte, que entregar las
mercancias.

A. Concurrencia alternativa de la accion de cumplimiento especifico
con la accion indemnizatoria de dafios y perjuicios

En la Convencidn se ha recogido la tradicion civilista de una accion de
cumplimiento especifico del contrato y la tradicion del Common Law de
accién indemnizatoria de dafios y perjuicios. Por ello, el vendedor tiene
a su eleccion una de las dos acciones: la de cumplimiento especifico (mas
dafios y perjuicios), o la accidon indemnizatoria.

Sin embargo, la eleccion no depende exclusivamente del arbitrio del
vendedor, pues debe tener en cuenta el Derecho procesal del juez o drbitro
ante quien presente la accion. En efecto, el articulo 28 de la Convencion,
proveniente del articulo 16 de la LUCI, dice que los tribunales que conoz-
can litigios regidos por la Convencion no estardn obligados ‘‘a ordenar
el cumplimiento especifico’, a menos que estuvieran facultados para ha-
cerlo por su propio Derecho® en contratos de compraventa similares.
Debe tenerse en cuenta que la condena en especie y la ¢jecucion en especie
son dos cosas diferentes. Sucede, por ejemplo en el caso de los jueces mer-
cantiles mexicanos, que el juez puede condenar al cumplimiento especifi-
co del contrato, pero no tiene la posibilidad de ejecutar la sentencia en es-
pecie, por lo que si el deudor no cumple espontaneamente la sentencia,
el juez solo podrd ejecutarla coacciondndolo a pagar una cantidad de di-
nero equivalente al valor de la prestacion que debia cumplir, mas los da-
fios y perjuicios.’” La regla del articulo 28 no se refiere a la ejecucion sino
a la posibilidad de ordenar en la sentencia el cumplimiento especifico del
contrato.

Resulta dificil pensar casos en que el vendedor tenga necesidad de
ejercer la accidn de cumplimiento especifico en vez de la accién indemni-
zatoria. De ordinario, la accion de cumplimiento especifico se referira al
pago del precio, de modo que la sentencia del juez o arbitro sera la de pa-
gar una cantidad de dinero equivalente al precio debido mas la indemniza-
cion por dafios y perjuicios, que seria igual a la cantidad a la que condena-
ra el juez en una accidon indemnizatoria de dafios y perjuicios, en la cual
se consideraria como dafio, entre otras cosas, el precio no cobrado.3® Po-

36 Se entiende su Derecho procesal o fex fori, véase HONNOLD 249,

37 Articulo 1348 del Codigo de Comercio.

38 SCHLECHTRIEM 84 nota 333a sefiala que se discute si la accién de cumplimiento
de precio es una verdadera accién de cumplimiento de contrato.
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dria pensarse que el vendedor puede tener interés en la accion de cumpli-
miento especifico cuando quiere exigir el cumplimiento de la obligacién
de recibir las mercancias,*® maxime si el vendedor, atendiendo a su obli-
gacidn de tomar medidas para la conservacién de las mercancias prevista
en el articulo 88, ha tenido que hacer gastos. Pero, en estos casos, el ven-
dedor tiene derecho (art. 88) a vender las mercancias a un tercero, retener
parte del precio cobrado en compensacién de los gastos de conservacion,
y exigir la indemnizacién por el incumplimiento contractual, en la que se
incluira el pago de la cantidad convenida originalmente como precio; aun
cuando la mercancia fuera fabricada especialmente para el comprador, de
modo que no podria venderse como tal a un tercero, siempre habria la po-
sibilidad de venderla como materia prima y exigir al comprador la indem-
nizacion correspondiente en la cual se incluirdn los gastos de conservacion
no cubiertos por la cantidad cobrada en el remate de las mercancias. Para
el caso del comprador que no cumpla su obligacién de especificar las mer-
cancias, tampoco hace falta la accion de cumplimiento especifico, pues el
vendedor puede hacer la especificacion por si mismo (art. 65-2).

La opcion entre una u otra accidn, me parece que habra de darse, no
por razén del caso en cuestidn, sino por razon de la ley procesal y costum-
bres del juez o arbitro competente. Lo mds probabie es, por ejemplo, que
cuando se litigue ante jueces ¢ arbitros sujetos a las leyes procesales de tra-
dicion civilista, como las mexicanas, sea preferible reclamar el cumpli-
miento especifico del contrato, en especial el pago del precio, porque los
jueces pueden aceptar y entender mds faciimente esa peticién, y que cuan-
do se litigue ante foros regidos por leyes de tradicién de Common law sea
preferible ejercer la accién indemnizatoria,

Hay, sin embargo, una disposicién de la Convencign que pareceria
hacer preferible en ciertos casos la accion de cumplimiento especifico res-
pecto de la accién indemnizatoria. Esta es la regla del articulo 79-5,% que
dice que la exoneracion de responsabilidad cuando interviene un impedi-
mento imprevisible e insuperable solo exime de la responsabilidad de da-
fios y perjuicios, pero no excluye el ejercicio de otros “‘derechos®’, como
la accion de cumplimiento especifico;* por ejemplo, si el comprador
queda imposibilitado, a causa de una disposicion gubernamental, para
hacer el pago en la divisa convenida, de acuerdo con el articulo 79-5, esta
exonerado de responsabilidad por dafios y perjuicios, pero el vendedor,

39 En estos casos, se incluyen también aquellos en que el comprador omite hacer algo
que posibilite la entrega, por ejemplo, definir el medio de transporte, el lugar o tiempo de
entrega; hacer todo esto es parte de su obligacion de recibir las mercancias (art. 60-a}.

40 Supra VIII 1 A b.

41 Aunque el parrafo se refiere a otros ‘*derechos’’, no excluye por eso las acciones, ya
que el mismo articulo 45 llama ‘“derechos’ tanto a la accién de cumplimiento especifico
como a los recursos extrajudiciales.
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maxime si hubiera pagado el precio, podria demandarle con la accién de
cumplimiento de contrato y obtener una sentencia que le condene a pagar
una cantidad equivalente en la moneda nacional o en otra divisa.

Sin embargo esta posibilidad depende de que el juez ante quien se pre-
sente la accidn tenga la facultad, conforme a su propio Derecho, de orde-
nar ¢l cumplimiento del contrato. Esto viene a introducir, desgraciada-
mente —como ya se dijo antes—,*? un campo para que se den aplicacio-
nes divergentes de la Convencidén, en contra de sus propias reglas de inter-
pretacion (art. 7-1}, pues la parte afectada por un incumplimiento tendra
mayor proteccion si el foro competente permite la condena en especie que
si no la permite. Para subsanar esta discrepancia de tratamiento, debiera
interpretarse que los “‘dafios y perjuicios’’ a los que se refiere el articulo
79-5 son independientes del valor pecuniario que puede representar el in-
cumplimiento para la parte afectada, de modo que ésta pudiera reclamar,
ante jurisdicciones que no admiten la condena en especie, una indemniza-
cién equivalente al mero valor pecuniario del incumplimiento, sin consi-
derar otros dafios y perjuicios.

Sea cualquiera la accion que elija el vendedor, el juez o arbitro que
la conozca no podra conceder al comprador “ningun plazo de gracia®
(art. 61-3) para cumplir. Esta regla se debe a que el comprador que incu-
rrid en mora tiene la posibilidad de evitar la resolucién del contrato ade-
lantandose a pagar el precio (art. 64-2), y que el vendedor tiene la posibili-
dad de conceder un plazo suplementario para que el comprador cumpla
(art. 63}, por lo que parecid excesivo e inconveniente para el comercio in-
ternacional® que el juez o arbitro, conforme a las costumbres de algunos
foros, pudiera otorgar un plazo de gracia adicional.

El plazo para ejercitar cualquiera de estas acciones lo define la Con-
vencion sobre prescripcion de acciones. Esta sefiala, en general, un plazo
de cuatro afios (art. 8), que se cuenta a partir de diferentes momentos, se-
gun sea el tipo de reclamacion. Al examinar en detalle cada una de estas
acciones, se dard la referencia del momento que inicia el plazo de prescrip-
cion. Pero debe tenerse en cuenta que este plazo puede suspenderse, pro-
rrogarse ¢ modificarse por acuerdo de las partes, conforme lo prevén los
articulos 13 a 22 de la misma convencion; en cualquier caso, la accién no
podra ejercerse después de 10 afios contados a partir del primer momento
en que pudo ejercerse (art. 23 de la misma Convencion). El efecto de la
expiracion del plazo, esto es, la caducidad o prescripcion de la accidn, no
opera ipso iure, de modo que et juez o arbitro pueda, por si mismo, dene-
gar la accién, sino solo ope excepcionis, es decir, lo tomara en cuenta el
juez sdlo si el demandado lo invoca (art. 24 de la misma convencidn).

42 Supra IX 6 A.
43 Comentarios de la Secretaria articulo 43 parrafo 6 (= DO 41).
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B. Accién de cumplimiento especifico
del contrato (art. 62)

El articulo 62 otorga al vendedor la accion para reclamar al comprador
el cumplimiento de sus obligaciones, considerando tres casos: @) el incum-
plimiento de la obligacién de pagar el precio; b) el incumplimiento de la
obligacién de recibir las mercancias, v ¢) el incumplimiento de cualquier
otra obligacion.

El derecho a ejercer esta accion se pierde si el vendedor ejerce ‘‘un de-
recho a accidon incompatible’” con ella (art. 62). Una declaracién de
resolucién del contrato seria incompatible con la exigencia de cumpli-
miento del contrato. Pero si el vendedor fija un plazo suplementario para
cumplir, la fijacién de plazo sélo suspende temporalmente el ejercicio de
la accidn de cumplimiento especifico, pues pasado el plazo suplementa-
rio, el vendedor podra exigir judicialmente el cumplimiento del contrato.

En la mayoria de los casos, se ejercitaré esta accidon para demandar
el pago del precio. Parece poco ttil para exigir la recepcion de las mercan-
cias, pues el vendedor cuenta con el recurso mds efectivo de venderlas a
un tercero y retener el precio cobrado por ellas, quedando a salvo la
accién para reclamar los dafios y perjuicios que no quedaran cubiertos
con dicho precio. Tampoco resulta 1til para exigir el camplimiento de las
otras obligaciones que tiene el comprador, por disposicion de la Conven-
cion, como son la obligacion de tomar medidas para la conservacion de
las mercancias (art. 86) o la de poner medios para evitar pérdidas a la otra
parte (art. 77}, ya que estas obligaciones se producen cuando el vendedor,
por su parte, ha incurrido en un incumplimiento, por ejemplo, entregan-
do mercancias no conformes con el contrato; en estos casos, cuando el
comprador reclame los daflos y perjuicios que le ha causado el incumpli-
miento del vendedor, éste podra pedir que se reduzca ¢l monto de esa in-
demnizacion en atencion a los dafios y perjuicios que pudieron evitarse si
el comprador hubiera cumplido su obligacién de procurar la conservacion
de las mercancias o la de procurar la reduccion de pérdidas. Estas dos
obligaciones, pues, se demandan no por via de accidn, sino por via de ex-
cepcion.

Sin embargo, puede resultar 1itil la accidén de cumplimiento especifico
para reclamar el cumplimiento de otras obligaciones del comprador defi-
nidas en el contrato, como la de comprar determinados volimenes de
mercancias, la de proporcionar ciertos insumos para su fabricacién, u
otras semejantes.

Por esta accidn, se puede exigir, ademas del cumplimiento especifice,
la indemnizacién de los dafios y perjuicios causados. Estos se calcularan
con base en lo previsto en los articulos 74, 75 y 76, que se examinan en
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el siguiente apartado. Cuando el incumplimiento consiste en la falta de
pago de precio, los dafios y perjuicios incluirdn los intereses.*

C. Accion de indemnizacion por daiios y perjuicios (art. 61-1-b)

El vendedor tiene, ante cualquier incumplimiento de las obligaciones del
comprador, el derecho a ejercer una accién indemnizatoria de los dafios
y perjuicios que le ha causado el incumplimiento (art. 61-1-b), El objeto
de esta accidn es que ¢l juez o arbitro condene al comprador al pago de
una cantidad de dinero,

Si bien la accidén indemnizatoria es dnica, la Convencidn distingue dos
casos en que procede: cuando es efecto de una declaracién de resolucién
del contrato, y cuando es consecuernicia directa de un incumplimiento con-
tractual. En el primer caso, para determinar los dafios y perjuicios se si-
gue, en principio, el criterio de la venta de reemplazo (arts. 75 y 76}, antes
analizado,*® y, subsidiariamente, ¢l articulo 74. Para determinar la in-
demnizacion de dafios y perjuicios derivados directamente de un incum-
plimiento contractual, se aplica el articulo 74.

Segun se explica en los Comentarios de la Secretaria® la razén fun-
damental del articulo 74 es que la parte afectada por el incumplimiento
obtenga una cantidad de dinero que la reponga en la misma situacién eco-
ndémica gue tendria de haberse cumplido el contrato. Por eso, dice el arti-
cule que la indemnizacién “‘comprendera el valor de la pérdida sufrida y
el de la ganancia dejada de obtener... como consecuencia del incumpli-
miento”’. Pero, para precisar el alcance de esta accion, s menester que
se aclare: ¢) cudles son los dafios y perjuicios que deben indemnizarse; b)
como se calcula su valor pecuniario, y ¢} qué limitaciones pueden hacerse.

a) Daiios y perjuicios que deben indemnizarse (art. 74)

El articulo 74 dice que la indemnizacién comprender4 el valor ‘‘de la pér-
dida sufrida y de la ganancia dejada de obtener’’. La referencia expresa
ala ganancia dejada de obtener fue para evitar dudas de que la indemnniza-
cidn no incluyera ¢l lucro cesante, como sucede en algunos sistemas juridi-
cos.¥” Pero sélo se indemnizan Jos dafios y perjuicios que una parte sufra
“‘como consecuencia del incumplimiento’’. Esto significa que la parte que

M Comentarios de la Secretaria articulo 58 parrafo 7 (= DO 53).
5 Supra X 3 Cd.

46 Comentarios de la Secretaria articulo 70 parrafo 3 (= DO 64).
47 Comentarios de la Secretarig articulo 70 parrafo 3 (= DO 64).
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reciama debe probar que existe un vinculo causal entre ¢l incumplimiento
y los dafios y perjuicios; el articulo no aclara si la relacién causal debe ser
directa o indirecta, por lo que no hace falta distinguir; el limite serd, mas
bien, como se analizard después, que la causa de los dafios y perjuicios
sea previsible, 48

El articulo 74 no precisa los limites temporales que deben considerar-
se para definir dafios y perjuicios reclamables. Sin duda, deben conside-
rarse las que son posteriores al incumplimiento, pero hasta qué momento
final: ;hasta el de la reclamacidn extrajudicial, el de la presentacion de la
demanda ¢ el momento de dictar sentencia? Si la filosofia del articulo es
Ia de indemnizar a la parte afectada de modo que tenga la misma situacién
economica que si se hubiera cumplido el contrato, parece razonable la te-
sis de Knapp* de que deben tenerse en cuenta todos los dafios produci-
dos o las ganancias dejadas de obtener hasta el momento en que el juez
o arbitro dicte la sentencia.

b) Modo de estimarlos en dinero

Como el mismo articulo se refiere a cualquier tipo de dafios y perjuicios,
sean los que pueda sufrir el comprador o los que pueda sufrir el vendedor,
sean los derivados del incumplimiento de una obligacion o de otra, no se
consideré oportuno definir alli una manera de estimar o calcular en dinero
los dafios y perjuicios causados.’® Es algo que los jueces y arbitros ten-
drdan que sopesar caso por caso.

Si el vendedor intenta la accién cuando ha faltado el pago de precio,
la suma indemnizatoria comprenderd, por lo comun, la cantidad debida
comeo precio mds los intereses que el vendedor pudo percibir de haber co-
brado a tiempo el precio. Si el incumplimiento consiste en la sola demora
de pago del precio, los dafios y perjuicios consistiran quiza exclusivamen-
te en los intereses.

Mis complejo serd el caso en que el comprador avisa que no aceptara
las mercancias cuya fabricacion encargd. La indemnizacién deberia cu-
brir-los gastos que hizo el vendedor para la fabricacién de esas mercan-
cias, pero teniendo en cuenta si son o0 no mercancias que ordinariamente
fabrica y vende.

48 KNAPP Commentary 540.
49 Commentary 544.
30 Camentarios de la Secretaria articulo 70 parrafo 4 (= DO 64).
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¢) Limite de la reclamacion: la pérdida previsible

La cantidad que el juez o arbitro puede fijar como indemnizacién por el
incumplimiento tiene una limitacién: no puede exceder de la ‘‘pérdida
previsible”. Esta es la pérdida que el comprador, al momento de la cele-
bracidn del contrato, previd, o ‘‘debiera haber previsto”’, que causaria al
vendedor con su incumplimiento,

Se trata de un limite que tiene una medida subjetiva (lo que el compra-
dor efectivamente previd) y otra objetiva (lo que debiera haber previsto).
Es de esperar que cuando se discuta acerca del monto de la indemnizacién,
el comprador pretenda reducirla alegando que él no previo las pérdidas
que ha sufrido el vendedor, y éste tenga que argumentar que el comprador
debia haberlas previsto. La cuestién habri de decidirse de conformidad
con la previsibilidad objetiva, y ésta depende basicamente de los hechos
que el comprador conociera al momento de la celebracién del contrato.
Si el comprador en ese momento sabia que el vendedor no fabricaba ordi-
nariamente las mercancias que le pedia, debié considerar que un rechazo
a recibir las mercancias causaria mds dafios a este vendedor que a otre que
las fabricara ordinariamente.

Esto hace ver que el vendedor que reclama la indemnizacion de la
pérdida sufrida por el incumplimiento debe probar, no sélo la existencia
de la pérdida, sino que el comprador conocié hechos que se la harian pre-
visible. No hace falta probar que el comprador considerd efectivamente
la pérdida, pues la prueba de que conocio los hechos viene a ser, como
observa Knapp,’! una presuncién de que la pérdida era previsible. En el
fondo, subyace la idea de que el comprador debe actuar como lo haria una
persona razonable en sus mismas circunstancias.?

Ademas, el articulo 74 dice que la previsibilidad de la pérdida se con-
siderara tomando en cuenta no sélo los hechos que conocié la parte que
incumplié el contrato, sino, también, o en su defecto, los hechos que
debio haber conocido. Con la aplicacion de esta regla se permite que el
vendedor pueda reclamar una pérdida, aun cuando no pueda probar que
el comprador conocio hechos que se la habrian hecho previsible; basta con
que la previsibilidad de la pérdida se sustente en hechos gue el comprador
debié conocer, aunque no los haya conocido efectivamente. Por ejemplo,
si el comprador rehiisa recibir mercancias que el vendedor tuvo que fabri-
car siguiendo un diseno del comprador, debe responder por los dafios con-
sistentes en los gastos que tuvo que erogar el vendedor para fabricarlas,
no obstante que ¢l comprador no hubiera tenido conocimiento de que el
vendedor tuvo que hacerlos, pues se trata de hechos que debid conocer.

5V Commenrary 542.
52 Véase articulo 8-2.
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El articulo se refiere a la previsibilidad de la pérdida *‘en el momento
de la celebracidn del contrato’’. La razon de esta referencia temporal es,
como dice Schlechtriem,’? porque en ese momento las partes valoran las
expectativas, obligaciones y riesgos que asumen por causa del contrato.
Pero esta referencia puede, a veces, limitar excesivamente la indemniza-
cion. Por ejemplo, si el comprador no recibe mercancias cuyo precio
habia bajado considerablemente en el mercado después del perfecciona-
miento del contrato, seria discutible que el comprador tenga que indemni-
zar la pérdida consistente en la diferencia de precio, pues puede argumen-
tar que ésa no era una pérdida previsible al momento de la celebracion del
contrato,

d) Reduccién por razon de la pérdida evitable (art. 77)

Una vez que el juez o drbitro determinara la cantidad correspondiente a
la indemnizacion de dafios y perjuicios, dentro del limite de la pérdida pre-
visible, el comprador todavia podria pedir que se disminuyera si el vende-
dor no tomd las medidas adecuadas para reducir la pérdida a consecuen-
cia del incumplimiento (art. 77).>* Por ejemplo, si el vendedor, ante la
demora del comprador en recibir las mercancias, no las deposité en un
almacén donde pudieran conservarse bien, gasté demasiado en su conser-
vacion, o no las vendié si eran mercancias perecederas, ¢l comprador po-
dra reducir la cantidad indemnizatoria en atencion a la pérdida que hubie-
ra evitado el vendedor si hubiera tomado las medidas adecuadas.

5. RECLAMACION DE INTERESES (ART. 78)

En el Proyecto CNUDMI no aparecia un articulo expreso sobre Ia obliga-
¢ién de pagar intereses, salvo el articulo 69, actual articulo 84, que dispo-
nia que el vendedor, si el comprador resolvia el contrato, debia devolver
el precio cobrado mas los intereses. Durante las sesiones de la Primera Co-
misién que examind el proyecto, se propuso incluir una disposicién que
estableciera que cualquiera de las partes estaria obligada a pagar intereses
por las sumas de dinero que debiera a la otra; se aprobé una propuesta,
presentada por un grupo especial de trabajo, que indicaba, como regla ge-
neral, que cualquier parte que deba una suma de dinero a la otra debe pa-
gar intereses al tipo que tuvieran los préstamos comerciales a corto plazo

53 SCHLECHTRIEM 97.
34 Supra VII 5.
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en ¢l pais del deudor.’ El acuerdo se modificod en las sesiones de la Co-
misién Plenaria,’¢ en las que se decidié mantener la obligacion de pagar
intereses, pero sin definir un tipo de interés;%’ asi, fue aprobado el articu-
lo 78, que establece la obligacion de pagar los ‘‘intereses correspondien-
tes”’ por sumas de dinero que deba cualquicra de las partes. Queda, por
tanto, a los jueces y arbitros la tarea de decidir caso por caso cual es la
tasa de interés aplicable,

Un criterio para decidir el tipo de interés puede ser, como sugiere
Nicholas,”8 el considerar el tipo que defina el Derecho interno aplicable;
Honnold®® acepta este parecer siempre que tal tipo compense efectiva-
mente al acreedor pues, de no ser asi, el juez debera considerar el costo
del dinero en el pais del acreedor.

El articulo 78 advierte, de manera expresa, que la obligacion de pagar
intereses e¢s independiente de la accidn de indemnizacion de dafios vy per-
juicios. Esto quiere decir que la obligacién de pagar intereses no estd suje-
ta al limite de previsibilidad, contemplado en el articulo 74 para la indem-
nizacién de dafios y perjuicios, ni a las reglas de exoneracion de responsa-
bilidad de los articuios 79 y 80. La misma ubicacién del articulo 78, dentro
del sistema de la Convencion, sugiere esta interpretacion, pues el articulo
78 se ubica en una seccion especial, la seccidn tercera —que solo contiene
el articulo 78—, separada de la segunda, relativa a la indemnizacién de
dafios y perjuicios, y de la cuarta, que trata sobre la exoneracién de res-
ponsabilidad por dafios y perjuicios.

La ¢bligacion se genera por el mero hecho de que una parte deba una
suma de dinero a la otra. En la mayoria de los casos, se tratarad de la suma
debida como precio, pero también pueden deberse intereses por cualquier
otra suma adeudada, como la suma que el vendedor deba al comprador
por concepto de gastos erogados por éste para la conservacion de las mer-
cancias, o la que deba el comprador al vendedor por concepto de pago de
costos de transporte, o cualquier otra. En todo caso, debe tratarse de deu-
da de cantidades de dinero debidas con relacidn al contrato de compra-
venta internacional.

El que se diga que la obligacién de pagar intereses es independiente
de la indemnizacion de dafios y perjuicios es una afirmacion de alcance
limitado. No quiere decir, pues seria injusto, que el deudor (por ejemplo,
¢l comprador que no pagd oportunamente el precio) deba pagar los intere-

55 Informe la. Comision articulo 69 parrafos 7-13 (= DO 148-149).

56 dctas resumidas sesiones plenarias sesién 11 parrafo 1 (= DO 245),

57 No parecid criterio suficiente, por no ser criterios internacionales, el de considerar el
tipo vigente en el pais del deudor o el tipo vigente en el pais del acreedor.

38 Commentary 570.

% HONNOLD 465.
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ses {con base en el art. 78) y, ademas, una indemnizacién de dafios y per-
juicios (con base en el art. 74) en la que puedan considerarse los dafios fi-
nancieros que sufrio el acreedor por no haber recibido oportunamente el
pago. El pago de intereses tiene una justificacion como indemnizacion de
un dafio financiero, por lo que seria excesivo pretender gue el dafio finan-
ciero fuera doblemente indemnizado. La independencia de la obligacion
de intereses significa, en mi opinidén, dos cosas: la primera es que el pago
de intereses no excluye la indemnizacion por daifios y perjuicios que no
sean de naturaleza financiera; por ejemplo, el vendedor que no recibid
oportunamente el pago podra cobrar los intereses correspondientes y una
indemnizacion por dafios tales como retrasos en los planes de produccién,
imposibilidad de adquirir ciertas materias primas, u otros, siempre y
cuando cumplan con los requisitos de previsibilidad contemplados en el
articulo 74. La segunda es que la obligacién de pagar intereses no esta su-
jeta a las limitaciones que tiene indemnizar los dafios y perjuicios, es decir,
que no se limita el monto de los intereses en atencioén al criterio de pérdida
previsible, contenido en el articulo 74, ni tampoco opera la regla de exone-
racién de responsabilidad del articulo 79, en caso de que intervenga un im-
pedimento ajeno, imprevisible ¢ insuperable.

En la mayoria de los casos, los intereses podran cobrarse como parte
de la indemnizacion de dafios y perjuicios, conforme a las reglas del arti-
culo 74, por lo que para definir la tasa aplicable, debera considerarse el
criterio de lo que ha perdido ¢l acreedor por no haber recibido con oportu-
nidad el pago, es decir, debera considerarse primordialmente el costo del
dinero en el pais del acreedor, El cobro de intereses con independencia de
la indemnizacion de dafios y perjuicios serd util, como advierte
Schlechtriem,® especialmente para el caso del comprador que no puede
pagar oportunamente el precio a causa de un impedimento ajeno, inevita-
ble e insuperable, que lo exonera de la responsabilidad por dafios y perjui-
cios; en cuanto cese el impedimento, ¢l comprador, que no esta obligado
a indemnizar la pérdida derivada de la demora, deberd pagar el precio mas
los intereses, segun la regla del articulo 78.

60 SCHLECHTRIEM 100.



