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I1l. Interpretacion
de la Convencion

Lasreglas de interpretacion de la Convencidn son un elemento fundamen-
tal de la misma, pues constituyen el punto de partida para obtener una
doctrina comin acerca de su contenido. E] objetivo fundamental que se
tenia en mente al aprobarla era conseguir la uniformidad en el régimen
juridico de la compraventa internacional de mercaderias. Este objetivo es
dificil de alcanzar, pues no basta con tener, como va se tiene, un acuerdo
respecto de un texto escrito, sino que, ademas, es necesario gue la inter-
pretacidn que se haga de ese texto, y que sera hecha por juristas, jueces
y arbitros pertenecientes a los mds diversos sistemas y tradiciones juridi-
cas, sea también uniforme, o al menos, se haga a partir de reglas comunes.

Las reglas de interpretacion son parte tan esencial de la Convencidn
que Joachin Bonell,! uno de los juristas que mejor la conocen, opina que
las partes de un contrato que va a regirse por ella no pueden acordar —no
obstante el principio de autonomia de las partes establecido en el articulo
6— que la Convencidn se interpretara por otras reglas que no sean las que
ella misma precisa. Estas las define en sus articulos 7, 8 v 9.

El articulo 7 precisa cémo debe hacerse la interpretacién de la Con-
vencidn. Sefiala —parrafo primero— que la explicacion y extension de sus
disposiciones a situaciones concretas debe ser hecha con un criterio “‘in-
ternacional’’. Luego —pdrrafo segundo— precisa que la integracion de
normas nuevas para solucionar casos no resueltos expresamente por ella,
debe hacerse a partir de los principios generales en que se¢ basa.

El articulo 8 sefiala dos criterios para interpretar el contrato de com-
praventa y las declaraciones de las partes, previas o posteriores al mismo.
Las reglas de interpretacidn del contrato se analizardn en €l capitulo dedi-
cado a reglas generales sobre el contrato de compraventa internacional.2

I BONELL Commentary 93 y 94.
2 Infra V 2.
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EL CONTRATO DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL

La cabal interpretacién de la Convencion requiere conocer cuales son
los usos mercantiles aplicables, ya que constituyen normas juridicas que
pueden modificar, ampliar o, incluso, derogar sus disposiciones. El arti-
culo 9 establece que son aplicables al contrato los usos que las partes ha-
yan convenido expresa o tacitamente, bajo ciertas circunstancias, v deter-
mina que ciertos usos, por ser ampliamente difundidos y observados, se
aplican, independientemente de la voluntad de las partes, por disposicion
de la propia Convencicn.

En los articulos 10, 13 y 56 se precisa cémo han de interpretarse cier-
tos términos que tienen gran importancia practica: el término ‘estableci-
miento’’, la expresion ‘‘por escrito’’, y ¢l término ‘‘peso”’ de las mercan-
cias.

1. PRINCIPIOS DE INTERPRETACION (ART. 7)

Los principios para interpretar el texto de la Convencion, €sto es, para ex-
plicar y delimitar el alcance de sus disposiciones, los define el primer pa-
rrafo del articulo 7. Alli se establece que en su interpretacion deberdn te-
nerse en cuenta: @) su cardcter internacional; »} la necesidad de promover
la uniformidad en su aplicacion, y-¢) la observancia de la buena fe en el
comercio internacional.

En realidad, el articulo establece dos criterios de interpretacion. El
primero es ¢l de interpretacion internacional y el segundo el principio de
buena fe. El objetivo de conseguir la uniformidad en su aplicacion, no es
mds que una consecuencia de la interpretacién internacional del texto.?

Parrafos como éste se encuentran ya incorporados en otras conven-
ciones internacionales, como la convencion sobre prescripcion de accio-
nes en la compraventa internacional (art. 7), la convencion sobre la repre-
sentacién en la compraventa internacional de mercaderias (art. 6), o la
convencion sobre el transporte maritimo de mercancias (art. 3). El objeto
de ellos, como se explicard adelante, es conseguir que las convenciones se
interpreten independientemente de los conceptos, reglas y principios de
un determinado derecho nacional.

A. Interpretacion internacional

Esta es la directriz fundamental, v es rica en implicaciones. La primera,
de cardcter negativo, es que la Convencién no debe interpretarse a la luz

3 Asi opina BONELL (Commentary} 72.
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de uno u otro derecho nacional. Teniendo en mente esto, sus redactores
procuraron, en la medida de lo posible, usar un lenguaje comuin, no técni-
co, para evitar asi que se interpretara de acuerdo con tradiciones juridicas
nacionales, Por eso evitaron el uso de términos como culpa, fuerza mayor
y otros.?

El que la interpretacion no sea nacional conlieva que los jueces o arbi-
tros que conozcan de controversias regidas por la Convencidn deben ha-
cer a un lado, en la medida que esto sea posible, su propia tradicién juridi-
ca:’® sus leyes, sus precedentes judiciales o jurisprudencia y su doctrina
nacionales. Esto no va a ser nada facil de llevar a la practica, por la inercia
propia de las concepciones juridicas y el peculiar, y razonable, conserva-
durismo de los jueces.

Desde un punto de vista positivo, la interpretacion internacional sig-
nifica que la Convencidn debe interpretarse de manera autdnoma. No
obstante que sea aprobada y ratificada por un Estado, y adquiera de esa
manera el rango de derecho positivo en el orden juridico de ese Estado,
materialmente no es derecho nacional, porque rige relaciones comerciales
internacionales que se establecen entre personas de diferentes nacionali-
dades v en ambitos territoriales que exceden los limites del territorio de
un Estado. Por es0, no debe interpretarse como parte de un orden juridico
nacional, sino que debe interpretarse, por ahora, como un derecho
auténomo. Con el tiempo, se ird formando un cuerpo de derecho privado
internacional, del cual 1a Convencidn serd una parte, y entonces el requisi-
to de interpretacion internacional, ya no se agotara en la interpretacion
autdénoma, sino que exigira la interpretacidén en concordancia con ese
cuerpo juridico que empieza a gestarse.

La interpretacion auténoma de la Convencidn exige que ella sea, en
cuanto esto sea posible, interpretada por si misma. Lo primero es desen-
trafiar el significado literal del texto, pero cuando éste es oscuro, o insufi-
ciente para resolver un problema determinado, entonces se debe procurar
la interpretacidén del sentido de sus palabras.

En este punito, podra presentarse una diferencia importante entre los
juristas y jueces de paises de derecho codificado, que estan acostumbra-
dos a interpretar ampliamente las leyes, procurando descubrir su sentido
en la intencion del legislador, v acudiendo con ese fin a la historia legislati-
va, ¥ los juristas y jueces de paises del cormmon law, que procuran inter-
pretar de forma estricta las leyes, sélo por su significado literal, y acudir,
cuando éste no es suficiente, a sus precedentes judiciales.

4 HONNOLD 137,
5 Comentarios de la Secrefaria articulo 6 parrafo 1 (= DO 19).
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Los comentaristas® de la Convencion opinan que debera interpretar-
se ampliamente, esto es, procurando desentrafiar el sentido que pueden
tener sus disposiciones mas alla de su significado literal. La misma idea
se encuentra en la Convencidn de Viena sobre el Derecho de los tratados
de 1969;7 su articulo 31 dispone que los tratados se interpreten de acuer-
do con el significado ordinario de las palabras en su contexto, y a la luz
de la finalidad y propdsitos de los tratados.

Para realizar la interpretacién del sentido, los autores recomiendan
acudir a la historia de la Convencidn, de modo que las fuentes para desen-
trafiar el sentido del texto actual sean los escritos que les sirvieron de ante-
cedente (las convenciones de La Haya de 1964, LUFC y LUCI, v los pro-
yectos preparados por CNUDMI, principalmente), asi como las discusio-
nes habidas en su formulacién y aprobacion, tanto en las sesiones del gru-
po de trabajo de CNUDMI, cuyas actas pueden consultarse en los Year-
book como en las sesiones de comisiones y plenarias de la conferencia de
Viena, cuyas actas se encuentran recogidas en el volumen de Documentos
Oficiales de la Convencion.® El articulo 32 de 1a citada convencién sobre
el derecho de los tratados también prevé el recurso a la historia legislativa,

Honnold? advierte que el recurso a la historia legislativa debe ser
moderado vy prudente. Quien quiera servirse de ella para explicar una dis-
posicién, deberd demostrar que los antecedentes que aduce, revelan en
realidad la intencidn y concepcidn que tenian los legisladores y que, de al-
gun modo, se conservan en el texto vigente. Por eso, no todo antecedente
documental puede ser prueba de que el texto actual tiene determinado sen-
tido; el hecho, por ejemplo, de que en alguna sesidn de la Conferencia de
Viena se rechazara una proposicion determinada, no significa que las con-
cepciones juridicas habidas en esa proposicion quedaron definitivamente
excluidas del texto vigente. La convencion sobre el derecho de los tratados
(art. 32) dispone que €l recurso a la historia legislativa procede a efecto
de “‘confirmar’’ una interpretacion literal o de sentido, o para determinar
un nuevo significado a un texto cuyas interpretaciones literal o de finali-
dad resultan oscuras o irracionales.

Otro recurso es acudir a las distintas versiones oficiales de la Conven-
cion. Esta se publico, oficialmente, en seis idiomas: arabe, chino, espa-

6 HONNOLD, pag. 138. El volumen de comentarios a la Convencidn, preparado por
BIANCA y BONELL (Commentary), en el que participaron redactores del proyecto y
miembros de las representaciones de los gobiernos a la Conferencia de Viena, contempla,
como principio metodolégico, que todos los comentarios se inicien con una historia del texto
en estudio, gracias a la cual se explica el significado de los acuerdos.

7 Ratificada por México, ¥ promulgada en el Diario Oficial el 14 de febrero de 1975,

8 Supral 2.

$ HONNOLD 142.
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fol, francés, inglés y ruso. Puede ser que si una version resulta oscura,
se esclarezca compardndolo con otra version oficial.'? Resultaria dificil
admitir que pudieran también ser esclarecedoras de una versién oficial,
las traducciones de la Convencidn hechas a otros idiomas, por ejemplo,
las traducciones alemana o italiana.

La interpretacion de la Convencion se desarrollara paulatinamente,
por medio de obras doctrinarias de juristas v sentencias de jueces y arbi-
tros. Unas y otras constituiran el cuerpo doctrinal que explique, desarrolle
y sistematice el nuevo Derecho de la compraventa internacional, que ella
contiene en germen. Los jueces o arbitros que tengan qué decidir contro-
versias regidas por ella, deberdn tener en cuenta —como exigencia dei cri-
terio de interpretacion internacional— las obras doctrinarias que se hayan
publicado, aun cuando no fueran editadas en el pais donde tengan juris-
diccidn, y las sentencias que otros jueces o arbitros hayan dado en aplica-
cion de la Convencion, aunque sean 6rganos jurisdiccionales extranje-
ros.!!

B. La buena fe como principio de interpretacion

Cuando la CNUDMI realizé la ditima revision del proyecto de conven-
cion, se decidio incluir en el primer parrafo del articulo 7 el principio de
buena fe, no como una obligacidon general de comportamiento de las par-
tes entre si, sino como un principio de interpretacion.'? Sin embargo,
como observa Bonell,!? aun considerada la buena fe como mero princi-
pio interpretativo, influird en la determinacion del comportamiento que
puede exigirse a las partes.

Es dificil determinar qué significa, en concreto, la buena fe como cri-
terio de interpretacion. Hay una gran divergencia en las distintas tradicio-

19 Cuando existen divergencias de sentido entre las distintas versiones, debe preferirse,
como lo sefiala el articulo 33-4 de la Convencion de Viena sobre el derecho de los tratados,
aquella que mejor conciterde con los objetivos y propdsitos del tratado.

i1 Puede suceder que un juez se encuentre con que, para resolver una cuestién prevista
por la Convencidn, hay dos precedentes judiciales provenientes de la misma, o diferentes
jurisdicciones, que son contradictorios entre si. En principio, el juez tendria libertad para
seguir el precedente que le pareciera mejor o, incluso, dar una nueva solucién. Pero si resul-
tara que se trata de dos precedentes judiciales, que estdn arraigados, cada uno, en una deter-
minada jurisdiccién, entonces, opina Bonell (Commentary 93) que debe seguirse el prece-
dente que corresponda a la jurisdiccién que, de acuerdo con las normas del derecho interna-
cional privado, fuera la competente, Esto constituye una excepeion a la regla de interpreta-
cidn auténoma.

12 Yearbook 1X {1978) 35-36.

13 Commentary 84.
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nes juridicas nacionales acerca de 1o que es dicho concepto. Bonell advier-
te'* que la Convencion habla de buena fe “*en el comercio internacio-
nal’’. De ellio extrae dos consecuencias. La primera es que no debe acep-
tarse como vilida, para efectos de interpretar la Convencidn, ninguna
concepcion de la buena fe derivada de un Derecho nacional. La segunda
es que el contenido de este princip:o debe determinarse en relacion con las

peculiares condiciones y exigencias del comercio internacional.
Afade que también pueden avudar a descubrir ese significado las pa-

labras del predmbulo de la Convencion que dicen “‘que el desarrollo del
comercio internacional sobre la base de igualdad y del beneficio mutuo
constituye un importante elemento para el fomento de las relaciones amis-
tosas entre los Estados”’, y las que hablan de ‘‘la adopcion de normas uni-
formes... en las que se tenga en cuenta los diferentes sistemas sociales,
economicos y juridicos’”. De esto, opino, se pueden concluir dos criterios
concretos de interpretacién: reciprocidad (beneficio mutuo) ¢ igualdad
proporcional (es decir, considerando las diferencias entre las partes).

En los Comentarios de ia Secretaria'® se dice que el principio de bue-
na fe estd presente en muchas disposiciones de la Convencidn, y especial-
mente en algunas de ellas que, a modo de ejemplo, alli se sefialan, tales
como: la que dispone la irrevocabilidad de una oferta cuaado el destinata-
rio tenia motivos para pensar que ast era y hubiera actuado en consecuen-
cia (art. 16-2-b); la que sefiala que la aceptacion tardia de una oferta surte
efectos si llegd tarde al oferente por defectos en los medios de comunica-
cién empleados (art. 21-2); las que prevén el derecho del vendedor a subsa-
nar su incumplimiento (arts. 37 y 48); la que sefiala que el vendedor no
se libera de su responsabilidad por las faltas de conformidad de las mer-
cancias que no reclamé de manera oportuna el comprador, si el vendedor
conocia de antemano esas faltas de conformidad (art. 43-2); la que esta-
blece que el comprador pierde su derecho a declarar resuelto el contrato
si no puede restituir las mercancias en un estado sustancialmente igual al
que tenian cuando las recibid (ar1. 82-1), y las que disponen a las partes
la obligacidn de cuidar mercancias que tienen que entregar a la otra parte
(arts. 85-88). En todas estas disposiciones de advierte un interés de mante-
ner el equilibrio en las prestaciones, o reciprocidad entre las partes, aun
a costa del rigor légico,

14 Commentary 86.
IS Comentarios de ia Secretaria articulo 6 parrafo 3 (= DO 19).
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C. Interpretacidén de las expresiones
“‘por escrito’’ y *‘llega’ (arts. 13 y 24)

Por lo comun la Convencidn no define ni explica sus propios términos,
por lo que serd labor de la doctrina el ir aclarando y precisando el signifi-
cado y alcance que tienen. Sin embargo en sendos articulos establece la
interpretacidn de las expresiones ‘‘por escrito” (art. 13) y *‘Hega’’ (art.
24).

a) Significado de ‘‘por escrito’™

Durante la conferencia de Viena, a propuesta de la delegacién de la Repi-
blica Federal Alemana,!® se decidid afiadir al provecto presentado por la
CNUDMLI, el actual articulo 13 que dice que la expresion ‘‘por escrito”
comprende el telegrama y el télex. El interés principal de quienes presenta-
ron la iniciativa de este articulo, era reconocer la validez de las modifica-
ciones al contrato hechas por telegrama o télex.

En general, la Convencién mantiene un principio de informalidad, de
suerte que no requiere la forma escrita para el perfeccionamiento del con-
trato (art. 11), ni para la validez de la oferta o de la aceptacidon de una
oferta (arts. 14 v 18), ni para las comunicaciones que deben hacerse las
partes.!” Pero hay dos articulos en que se refiere a comunicaciones *‘por
escrito”’. El articulo 21-2 habla de la carta 0 comunicacidn “‘por escrito™
(ue contiene la aceptacion tardia o extemporanea de una oferta. Y el arti-
culo 29-2, que habla de un contrato *‘por escrito’’, establece que toda mo-
dificacion tendra que realizarse ‘‘por escrito’’.

Debe tenerse en cuenta que, de acuerdo con la Convencidn, el contra-
to puede ser por escrito, si asi lo disponen las partes, o porque una de ellas
tenga su establecimiento en algin Estado que haya hecho la reserva pre-
vista en el articulo 96, segin la cual ¢l contrato tendré que hacerse por es-
crito, cumpliendo con los requisitos previstos en la ley nacional del Estado
que hizo la reserva.l®

b) Significado de ‘‘llega’’

En la Segunda Parte de la Converncion, relativa a la formacion del contra-
to, se sigue el principio de que las comunicaciones que se hagan las partes

15 Actas resumidas la, Comisidn sesion 5 parrafos 71-77 (= DO 291).
17 Véase articulos 39-1, 43-1, 46-2 v 3, 63-1, 67-2, 71-3, 72-2, 79-4 y 83-1.
18 Supral 4 Be.
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durante la preparacion de un contrato —como la oferta, aceptacién, con-
traoferta y otras—, producen efectos a partir del momento en que *‘lle-
gan’’ al destinatario (arts. 15-1 y 18-2). Para evitar discusiones acerca de
st ese momento es cuando la comunicacion estd a diposicion del destinata-
rio o cuando éste la recibe personalmente, o cuando se entera de su conte-
nido, los redactores del Proyecto CNUDMTI decidieron incluir un articulo
que precisara lo que significa que una comunicacién ““llega’ a su destina-

tario.
El articulo 24 establece que una comunicacion “‘llega’’ cuando se co-

munica de manera verbal al destinatario, puede ser via telefénica, o cuan-
do, por cualquier otro medio, se le entrega personaimente o en su estable-
cimiento o en su direccién postal o, a falta de ellos, en su residencia habi-
tual. De acuerdo con esto, si la aceptacion de una oferta se entrega en el
apartado postal de la empresa vendedora el primero de junio, y cinco dias
después la conoce la persona encargada de hacer la venta, se entiende que
la aceptacion llegd el primero de junio y desde ese momento se
perfecciono el contrato de compraventa. Lo decisivo es el momento de en-
trega de la comunicacion y no el momento de su conocimiento.!?

La regla de interpretacién prevista en el articulo 24 se aplica exclusi-
vamente respecto de los articulos de la Segunda Parte de la Convencicn.
No podria extenderse a las comunicaciones previstas en la Tercera Parte
que, por lo general, surten efectos al momento de la expedicidn (art. 27),
ni tampoco a las disposiciones de esta parte que, por excepcion a la regla,
surten efectos al momento de ser recibidas, como la notificacién que hace
el vendedor de que no cumplird en el plazo suplementario fijado por el
comprador (art. 47-2), o la peticién que hace el vendedor de que se le acep-
te un plazo adicional para cumplir (art. 48-4). En estos dos articulos, el
sentido parece ser que la comunicacidn surte efectos hasta que el destina-
tario la conoce; incluso, la terminologia que se usa en ello es diferente:
no se dice que la comunicacién “‘llegue”’, sino que ‘‘sea recibida®’.

2. INTEGRACION DE NORMAS PARA

RESOLVER LAGUNAS (ART. 7-2)

El parrafo segundo del articulo 7 se refiere a la manera de solucionar las
cuestiones relativas a materias que rige la Convencion, pero que no estian
expresamente resueltas por ella. Se refiere, en otras palabras, a la manera
de solucionar las llamadas lagunas. Dispone que éstas se resuelvan con
base en sus principios generales y, de no ser posible, se solucionen segiin

19 Comentarios de la Secretaria articulo 22 parrafos 3 y 4 (= DO 28).
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¢l derecho nacional aplicable en virtud de las reglas de derecho internacio-
nal privado. El objetivo de esta regla es evitar, mediante el recurso a los
principios generales, que los jueces puedan facilmente concluir que deter-
minado caso no esta regido por la Convencidn y acudir al Derecho interno
para solucionarlo. Pero antes de solucionar una laguna mediante la inte-
gracion de una norma nueva extraida de los principios generales, se debe
procurar resolverla por analogia de alguna de las reglas de [a Convencidn.

Este segundo parrafo no existia en el proyecto CNUDMI, sino que
fue afiadido en la conferencia diplomatica. La iniciativa de resolver las la-
gunas acudiendo a los principios generales de la Convencion, en vez de
acudir a alglin derecho nacional, partié del representante italiano, Joa-
quin Bonell, quien explicaba que la regla de resolver las lagunas con apoyo
en los principios de la Convencidn, promoveria la interpretacion de ésta
y, con ello, la formacién de un nuevo ius commune.?’ La propuesta fue
apoyada por la delegacidn de la Republica Democratica Alemana y apro-
bada por 17 votos a favor, 14 en contra y 11 abstenciones. Pero las obje-
ciones que se debatieron en la comision no fueron tanto a la primera parte
de ese parrafo —que hacia referencia a los principios generales de la Con-
vencidn-—, sino a su frase final, que indica el recurso al derecho interno.?!

A. Determinacion de una ‘‘laguna’’

No siempre es sencilla la discriminacion, que presupone este parrafo del
articulo 7, entre materias regidas y materias no regidas por la Convencion.
Ni tampoco la distincién subsecuente entre las verdaderas ‘‘lagunas’
—cuestiones no resueltas expresamente que, por referirse a materias regi-
das por la Convencidn, deben resolverse conforme a ella—, y las “‘falsas
lagunas’’, o sea las cuestiones no resueltas que, por referirse a materias
no regidas, deben resolverse conforme a otro derecho,

Los articulos 4 y 5 prestan una gran ayuda para resolver el problema.,
Determinan que la Convencidon solo rige lo relativo a la formacidén del
contrato v las obligaciones y derechos que surgen del mismeo; y que no rige
lo relativo a la validez del contrate o de alguna de sus clausulas, a los efec-
tos del contrato en relacion con la propiedad de las mercancias, y a la res-
ponsabilidad del vendedor por las lesiones o muerte que puedan causar
las mercancias a terceros. Las cuestiones relacionadas con estos aspectos,
que pueden ser numerosas, no constituyen verdaderas lagunas y deben re-
solverse conforme al derecho nacional aplicable.

20 Actas resumidas la. Comision sesion 5 parrafo 16 (= DO 276).
21 Actas resumidas {a. Comision sesién 5 pirrafos 6-35 (= DO 276-278).
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Pero hay casos en los que no es facil determinar si son materias regi-
das o no por la Convencidn. Honnold? propone el siguiente ejemplo: un
comprador, después de recibir unos tablones de fibra, pregunta al vende-
dor si son a prueba de fuego; éste, por error, responde que si, y ¢l compra-
dor construye con elios, luego se entera que los tablones son inflamables,
y tiene que reconstruir la obra con nuevo material. ;Podra exigir respon-
sabilidad al vendedor por los gastos que le ocasiond? La cuestién podria
plantearse desde el punto de vista de una responsabilidad extracontractual
del vendedor, por considerarse que cumplié con su obligacion al entregar
las mercancias conforme a lo convenido, y que la declaracion que hizo so-
bre los tablones después de haberlos entregado, generaria sélo una res-
ponsabilidad extracontractual y, por lo tanto, no regida por la Conven-
cion; o podria plantearse como una responsabilidad contractual, conside-
rando que la declaracion del vendedor de que los tablones eran a prueba
de fuego, resultado de ia pregunta hecha por el comprador, constituia un
acuerdo que modificaba el contraio, y entonces seria una caso regido por
ella. La validez de uno u otro planteamiento dependeria de las circunstan-
cias del caso: suponiendo que el vendedor sabia que los tablones se usarian
para construccién, entonces seria responsabilidad suya, de acuerdo con
el articulo 35, entregar tablones aptos para ese fin; suponiendo que el ven-
dedor ignoraba eso, entonces s6lo podria pensarse en una responsabilidad
extracontractual.??

Willen Vis?* da un criterio general para hacer esa distincién: opina
que las materias regidas por la Convencion, son exclusivamente aquéllas
sobre las que versa un articulo de la misma. Su opinidn se justifica por-
que, si se permitiera a los jueces y arbitros una mayor amplitud para defi-
nir lo que ella rige, se correria el riesgo de multiplicar interpretaciones di-
vergentes.

Una vez determinada una cuestidn no resuelta expresamente pero que
debe regirse por la Convencion, se debe proceder a buscar su solucidn,
conforme lo que dispone el segundo pdarrafo del articule 7.

22 HONNOLD 152.

23 HONNOLD 154 opina que el caso podria contemplarse como regido por la Conven-
cidn, considerandoe que algunos de sus articulos entienden €l contrato de compraventa en
un sentido amplio, que incluye aspectos respecto de los cuales no hay un acuerdo formal.

M VIS, W, “‘Aspectos de los contratos de compraventa internacional de mercaderias no
comprendidos por la convencion de Viena de 19807, en Anuario Juridico X (México 1983)
11 y ss.
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B. Solucién de lagunas mediante extension por analogia

Bonell?® opina, con razon, que para solucionar una laguna, antes de pro-
ceder a resolverla a partir de los principios generales de la Convencion,
se debe procurar solucionarla por analogia con alguna de sus reglas.

Para eso, lo primero es determinar una regla de la Convencidr que
se refiere a un caso semejante al que se trata de resolver. Pero, ademads,
se debe asegurar que esa regla no es de cardcter restrictivo, esto es, que
no fue disefiada para aplicarse exclusivamente a una situacion especifica;
de ser asi, estaria impedida su extensién por analogia a otros casos.

Después se debe analizar si el caso previsto por la norma vy el caso no
resuelto son realmente andlogos, de modo que resultaria injusto no darles
la misma solucion (argumentum per analogiam).

Bonell?6 ofrece el siguiente ejemplo de aplicacion de este método. Se
resolvid un contrato de compraventa, vy se presenta el problema del lugar
donde el vendedor debe restituir el precio al comprador, Se trata de una
verdadera laguna: es una cuestion referida a materias que rige la Conven-
cion (art. 81-2), pero no estd expresamente resuelta por ella. La Conven-
cion tiene una norma (art. 57-1-a), no restrictiva, que dispone que el com-
prador (deudor) debe pagar el precio en el domicilio del vendedor(acree-
dor}. El caso no resuelto y el caso resuelto por la norma son realmente
analogos, por lo que debe aplicarseles la misma solucién. En conclusion,
¢l vendedor (deudor) debera restituir el precio en el domicilio del compra-
dor (acreedor). En este trabajo se extienden por analogia las reglas relati-
vas a subsanar el incumplimiento del vendedor (art. 48) a resarcir el in-
cumplimiento por el comprador?’ y las relativas a la responsabilidad del
vendedor por el incumplimiento de un contrato con entregas sucesivas, ¥
a la responsabilidad del comprador por no cumplir un contrato con pago
de precio a plazos.?®

C. Integracion de normas a partir de los principios generales

Si la cuestidn insoluta no puede resolverse por analogia de una norma
existente, entonces se requiere crear o integrar una nueva regla a partir de
los principios generales de la Convencion. Antes de integrarla, advierte

I Commentary 78,
2% Commentary 79,
27 Supra VIII 2 B.
28 Supra V111 5 D,
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Honnold,? debe asegurarse que los usos aplicables al contrato tampoco

dan solucién.
Algunos principios generales estdn expresamente sefialados en la

Convencidn en diferentes articulos. Asi, el principio de autonomia de las
partes (art. 6), el de buena fe (art. 7-1), el de perfeccionamiento consen-
sual del contrato (arts. 11 y 29-1). el principio de expedicién —segun el
cual toda comunicacién entre las partes, después de perfeccionado el con-
trato, surte cfectos en el momento en que se expide (art. 27)— y el que
sefiala que toda demora en el pago de una cantidad causa intereses (art.
78).

Otros principios podrdn extraerse, mediante induccién, del conjunto
de disposiciones de la convencién. Bonell?® propone €stos: la razonabili-
dad® como criterio para juzgar la conducta debida por las partes (ver
arts. 18-2, 33-3, 39-1, 43-1, 47, 49, 63, 64, 65 v 73-2, que hablan de un
plazo *‘razonable’; los arts. 8-2, 8-3, 25, 35-1-b, 60, 72-2, 75, 77, 79-1, 85,
86 y 88-2, que hablan de una persona ‘‘razonable’; y los arts. 34, 37, 48,
87, 88-2 y 88-3, que distinguen entre gastos 0 excusas ‘‘razonables” y no
razonables o ‘‘excesivos’); la confianza en las manifestaciones de la otra
parte (ver art. 16-2-b, que protege a la parte que actué creyendo fundada-
mente que recibia una oferta irrevocable, y el art. 29-2, que protege a la
parte que confio en la conducta de 1a otra); el favor contractus, que procu-
ra mantener la validez del contrato contra su revocacidn o terminacién
(véase arts. 19-2, 25-26, 34, 37, 48-49, 51-1, 64, 71-72); la obligacidn de
una parte de cooperar para hacer posible el cumplimiento de ia obligacion
de la otra (véase arts. 32-3, 48-2, 60-a, 65), y la obligacién de la parte que
revoca el contrato de procurar mitigar los dafios resultantes del incumpli-
miento de la otra. Posiblemente puedan extraerse otros.

Algunos de esos principios generales tienen un contenido especifico,
como el de autonomia de las partes, o el de mitigar los daiios. Su
aplicacion a cuestiones no resueltas no generard mayores problemas. Pero
hay otros de contenido muy amplio, como el de buena fe32 ¢ el de racio-
nabilidad, que deberin ser explicados y determinados, es decir, interpre-
tados, en relacion con las cuestiones que se pretenda resolver. La interpre-
tacion de estos principios de contenido amplio deberd hacerse conforme
a la regla prevista en el primer parrafo del articulo 7, es decir, debe ser
una interpretacién que tenga en cuenta el caracter internacional del caso.
Si, por ejemplo, se trata de determinar si el comportamiento de una perso-

2% HONNOLD 157.

3 Commentary 80 y 81,

31 Sobre lo que significa ‘‘razonable’” cn la Convencidn, puede verse A. DIAZ BRA-
VO, ““Sobre el concepto de lo razonable en 'a convencidn’’, en Anuario Juridico X (México
1983) 103 v ss.

32 Sobre el contenido del principio de buena fe véase supra 11l 1 B.
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na hasido “‘razonable’’, deberd tenerse en cuenta lo que seria una conduc-

ta ““razonable’ en el comercio internacional del ramo que se trata, y no
lo que seria razonable en el pais del comprador o en el del vendedor.

D. El recurso al derecho interno

Si la cuestion insoluta no puede resolverse mediante analogia o integra-
cion de una norma a partir de los principios generales, entonces, y solo
" entonces, se debe acudir, para dirimirla, al derecho interno aplicable, de
acuerdo con las reglas de derecho internacional privado.®
Estas reglas varian en cada sistema juridico; sin embargo, hay una co-
rriente de opinidn fuerte, que fue recogida en el articulo 8-1 de la Conven-
cion sobre derecho aplicable a compraventas internacionales de mercade-
rias (La Haya 1985), en el sentido de que la ley aplicable es, por lo general,
la del lugar donde tiene su establecimiento o residencia habitual la parte
que ha de realizar la prestacion caracteristica. Por prestacién caracteristi-
ca se entiende la que no consiste en el pago de una suma de dinero, y en
la compraventa es la entrega de las mercancias; por lo tanto, segin este
criterio, la ley aplicable al contrato del compraventa es, por lo general,
la del lugar donde esté establecido o resida habitualmente el vendedor.

3. USOS APLICABLES (ART. 9)

El sentido de las disposiciones de la Convencién puede ser modificado,
restringido, ampliado o anulado por los usos mercantiles que sean aplica-
bles a una determinada relacion comercial. De ahi que la precisidn sobre
qué entiende ella por uso y cudl es su obligatoriedad, sea necesaria para
la correcta interpretacion de la misma.

El articulo 9 determina el papel que los usos mercantiles juegan en la
compraventa internacional. Honnold** no duda en sefialar que éste es
uno de los aspectos sobresalientes de la Convencidn. El articulo no da una

33 PLANTARD, J. P. **Un noveau droit uniforme de la vente internationale: La Con-
vention des Nations Unies du 11 avril 1980°", en Jowrnal du Droit International 115 2 (Paris
avril-mai-juin 1988) 331 v ss.), critica esta referencia al derecho nacional aplicable, por con-
siderar que contradice ¢l objetivo de uniformidad con el que se cred esia convencién, y por-
que le parece ingenuo suponer que ur problema de compravenia internacional, que no puede
resolverse por un texto internacional especializado en la materia, como es la Convencidn,
pueda ser resuelto por un derecho nacional.

34 HONNOLD 168.
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definicién de uso mercantil, pero de la redaccién del mismo se infiere que
lo entiende en un sentido amplio, que comprende desde las “*practicas es-
tablecidas’’ entre dos partes hasta los ‘“usos ampliamente conocidos y re-
gularmente observados’ en un determinado ramo mercantil internacio-
nal. Se omite —lo cual es importante— toda referencia a la antigiiedad
del uso; posiblemente esto llevd a que se utilizara el término uso, en vez

de costumbre.
En esta definicién amplia de uso puede caber, por ejemplo, un deter-

minado plazo y una cierta forma de pago que las partes hayan usado en
operaciones anteriores (por ejemplo, pago a 30 dias de recibidas las mer-
cancias mediante transferencia de fondos) que puede considerarse una
“‘prictica establecida’’ que se aplicara a nuevos contratos, aunque no la
mencionen expresamente, en vez de las reglas sobre lugar y fecha de pago
que prevén los articulos 57 y 58. Quiza genere alguna discusién la determi-
nacion de qué es lo que hace que una practica sea ‘‘establecida’’. ;Basta
con que las partes la hayan practicado una sola vez, o se requiere de cierta
frecuencia? ;Basta con que se practique de hecho o se requiere que sea es-
tablecida formalmente? La solucion de éstas y otras cuestiones viene a ser
asunto de la interpretacién del contrato,** ya que implica determinar cudl
ha sido la voluntad de las partes al realizar o convenir determinada con-
ducta.

Respecto de los usos mercantiles, conviene aclarar varios aspectos: su
obligatoriedad, validez y prueba.

A. Obligatoriedad

Se prevén en el articulo 9 tres maneras mediante las cuales los usos mer-
cantiles se hacen obligatorios para un determinado contrato de compra-
venta: por consentimiento expreso de las partes, por consentimiento taci-
to de las partes y por disposicién de la propia Convencion.

a) Usos obligatorios por acuerdo expreso de las partes
Elinciso a del articulo 9 expresa, en términos claros, que las partes quedan
obligadas por cualquier uso que hayan convenido y por cualquier practica

que hayan establecido entre ellas. El parrafo no indica que el acuerdo debe
ser expreso, pero se entiende que asi debe ser, aungue no necesariamente

3 InfraV 2.
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por acuerdo escrito, porque el segundo parrafo habla de casos en que las
partes acuerdan, de manera ticita, la observancia de algin uso.3

No se precisa ninguna condicién objetiva para que el uso sea aplica-
ble. Las partes pueden convenir con toda libertad los usos que quieran ob-
servar: pueden ser usos propios de otras regiones, ¢ de otras ramas mer-
cantiles, u observados en muy reducida escala. Se aplica aqui el principio
de autonomia privada, previsto en el articulo 6 de la Convencion, a tal
grado que si las partes convinieran un uso contrario a sus disposiciones,
prevaleceria el uso, pues se entenderia que ellas han acordado derogarla
parcialmente.?’

Se dispone que son también obligatorias las ‘*prdcticas’’ que las par-
tes hubieran establecido entre si. Estas practicas ordinariamente seran las
establecidas durante el proceso de negociaciéon de un contrato.?® Es claro
que el proceso de negociacion va determinando las bases del acuerdo con-
tractual, y que las partes suelen esperar del contrato lo que pudieron ob-
servar y experimentar durante las negociaciones. Por eso, la negociacién
del contrato es también uno de los elementos que se deben tener en cuenta
para interpretar sus términos (art. 8-3). Durante las negociaciones, se pue-
den establecer practicas relativas a la tolerancia en el cumplimiento de una
obligacién vencido el plazo, al uso de un idioma en las comunicaciones
escritas, a la calidad y caracteristicas de las mercancias a entregar, y mu-
chas otras mas.

En mi opinidn, también pueden considerarse como practicas estable-
cidas las habidas entre las mismas partes en contratos anteriores, de carac-
teristicas y contenidos andlogos. Es muy frecuente, entre comerciantes
que tienen tratos continuos, por ¢jemplo un proveedor y su distribuidor,
que celebren compraventas sin una previa negociacion, sino respaldando-
se en su experiencia comiin, en las précticas establecidas entre ellos, relati-
vas a tiempos de entrega, modo de pago, posibilidad de devolver mercan-
cias, etcétera.

b) Usos tdcitamente convenidos

El segundo parrafo dispone que las partes han convenido tacitamente un
uso relativo al contrato o a su formacion, si: i) ambas lo conocian vy, ii)

3 BONELL {(Commentary 107), en cambio, afirma que el parrafo 1 comprende tam-
bién, por no hacer distincién, los usos convenidos de manera no expresa, sino implicitamen-
te; pero él mismo afirma que para que pueda considerarse, conforme al parrafo 1, que un
uso se convino implicitamente, se requiere que cumpla las condiciones previstas en el parrafo
segundo.

37 HONNOLD 173.

38 BONELL Commentary 106. HONNOLD 170.
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es ampliamente conocido y regularmente observado en el comercio inter-
nacional, en contratos del mismo tipo v en el ramo mercantil de que se
trate.

El primer requisito, el conocimiento del uso, tiende a garantizar que
pueda haber una voluntad implicita. El segundo es de caracter objetivo:
asegura que el uso sea conocido y practicado en el comercio internacional.
Quedan asi excluidos tanto los usos poco difundidos, como los de cardcter
nacional o local.?

¢) Usos obligatorios por disposicion de la Convencion

El segundo parrafo establece que también son obligatorios los usos que
las partes ‘“‘debian haber” conocido y que sean ampliamente difundidos
y observados en el comercio internacional. Con agudeza, Bonell* ha se-
fialado que aqui el uso se hace obligatoric, no por un supuesto acuerdo
tdcito, puesto que las partes no pueden convenir lo que ignoran, sino por
disposicion de la propia Convencicn, que afirma que los usos ampliamen-
te extendidos y observados obligan, aunque las partes no los conozcan.

El punto a discutir es como juzgar de manera amplia lo que las partes
deben conocer. Habra usos conocidos de manera amplia y regularmente
observados que las dos partes deben conocer, pero también otros usos
que, siendo igualmente conocidos y observados, las dos partes o una de
ellas no tienen por qué conocer. Si, por ejemplo, en un contrato de com-
praventa, el vendedor es un comerciante profesional y el comprador uno
que apenas comienza a incursionar en el comercio internacional, ;podra
el vendedor exigir que sea obligatorio un uso difundido que el comprador
ignoraba, alegando que éste debia conocerlo? Para solucionar la cuestién,
puede servir el criterio que da el articulo 8-2, que dice que debe considerar-
se lo que conoceria una persona razonable ‘‘de la misma condicion”, de
modo que en el caso el comprador debia conocer los usos que una persona

razonable de su misma condicién habria conocido.
Las partes pueden hacer inoperante esa disposicion de la Convencidn

pactando en contrario, esto es, que no se aplicara ninglin uso que no sea
expresamente convenido.
Pero aun cuando se pactara esto, los jueces y arbitros, opina Hon-

¥ HONNOLD (172) dice que puede ser obligatorio un uso local si es **ampliamente co-
nocido v regularmente observado por las partes’”, pero en ese caso es obligatorio, no por
el parrafo 2 del articulo 9, que exige que sea conacido y observado “‘en el comercio interna-
cional’’, sino por el parrafo 1, que hace obligatorias las pricticas establecidas entre las par-
tes. Por supuesto que un uso de origen loca! o nacional podra ser obligatorio, segiin el parra-
fo 2, si es ampliamente conocido y difundido en el comercio internacional.

¥ Commentary 108.
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nold,*! o quedan impedidos para acudir a los INCOTERMS,* o a otra
obra semejante, para interpretar los términos de un contrato, como tam-
poco quedarian imposibilitados para consultar en obras de Quimica la ex-
plicacion de conceptos técnicos que aparecieran en el contrato. La defini-
cidn de términos, no es tanto cuestion de uso (de hecho), cuanto de doctri-
na. El articulo 9-3 de la LUCI afirmaba de manera expresa que los térmi-
nos de un contrato se interpretan de acuerdo con el significado usualmen-
te dado en el ramo mercantil correspondiente.

B. Validez de los usos

La Convencidn, por disposicion expresa del articulo 4, nada dispone acer-
¢4 de la validez de los usos. Por consiguiente, serd de acuerdo con el Dere-
cho interno aplicable como se determine esta cuestion.

La invalidez puede derivarse de que el contenido mismo del uso es
contrario a una norma de interés publico del derecho aplicable al contra-
to, o de que el acuerdo para hacerlo obligatorio es defectuoso, porque
hubo violencia, engafio u otra causa semejante,

La impugnacién de la validez de un uso por defecto en el consenti-
miento, sélo puede hacerse respecto de usos que se quiso hacer obligato-
rios por acuerdo expreso o tacito, segun lo previsto en el articulo 9. Pero,
advierte Bonell con razon,* que no puede hacerse contra usos que son
obligatorios por disposicién de la Convencidn.

La Convencion establece, como se vio arriba, el principio de buena
fe como criterio de interpretacion de la misma. De aqui parte Bonell#
para concluir que puede desecharse un uso, que segin el articulo 9 seria
obligatorio, si su aplicacién resulta contraria a la buena fe. Puede pensar-
se en este ejemplo: el vendedor, sabiendo que existe un uso ampliamente
conocido y regularmente observado, que seria aplicable al contrato, no se
lo manifiesta al comprador, quien, por carecer de experiencia, no conoce
tal uso. De acuerdo al articulo 9-2, podria concluirse que el uso es obliga-
torio porque el comprador, aunque lo ignoraba, debia conocerlo. Pero,
segun la opinion de Bonell, el uso no se aplicaria, porque de hacerlo, se
contravendria el principio de buena fe.

&

I HONNOLD 169 y 172.
2 Infralll 4,

4 Commentary 112.

# Commentary 113,
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C. Prueba de los usos

Para que un uso sea realmente obligatorio, es necesario que los jueces y
arbitros lo tomen en cuenta al dirimir las controversias que conozcan. Si
el juez debe aplicar el uso ex officio, es decir, sin necesidad de que las par-
tes lo invogquen, o si el juez considera solamente los usos cuya existencia
sea probada por las partes, es una cuestion que dirime el derecho procesal
interno del foro competente.

En la mayoria de los sistemas procesales, se sigue la regla de que el
uso tiene que ser probado por la parte que lo invoca, y el juez decide si
el uso es o no obligatorio.

Pero si la controversia se ha sometido a un arbitro, la solucion puede
ser diferente, porque es comiin que las reglas y legislaciones de arbitraje®
faculten o requieran a los arbitros para que tomen ¢n cuenta los usos mer-
cantiles, sin necesidad de que las partes 1os hayan probado.

4. INTERPRETACION DE TERMINOS

COMERCIALES (INCOTERMS)

Relacionado con el tema de los usos aplicabies, estd ¢l de la interpretacion
de los términos comerciales cominmente empleados en el comercio inter-
nacional, tales como FOB, CIF, CFR y otros. Estos términos designan
modalidades de la compraventa gue afectan principalmente el lugar de en-
trega y el momento de transmision del riesgo de pérdida o deterioro de las
mercancias, pero también se refieren a otros aspectos de gran importancia
practica, como la obligacion de contratar el transporte o el seguro, la obli-
gacion de pagar los gastos de transporte, los de carga y descarga, y la de
hacer los tramites y pagar los gastos e impuestos correspondientes para
la exportacion o importacion de las mercancias. La presencia de uno de
estos términos en un contrato de compraventa, significa una derogacion
parcial de las reglas de la Convencidn que se refieren a las materias cubier-

tas por ese término.
Si bien los términos comerciales tienen un uso muy extendido, su sig-

nificado no es siempre uniforme, pues han sido interpretados de diversa
manera por las leyes nacionales que los recogen en sus disposiciones. En
la legislacién mexicana, la Ley de navegacion y comercio maritimo define

45 yéase articulo VII de la Convencidgn Europea sobre Arbitraje Comercial Infernacio-
nal (Ginebra, 1961); el articulo 13 de las Reglas de Arbitraje de la Camara de Comercio In-
ternacional, y el articulo 28 de la Ley Modelo de Arbitraje Comercial Internacional, prepa-
rada por la CNUDMI (1987).



INTERPRETACION DE LA CONVENCIGN B85

los términos FOB, LAB, CIF y otros. Pero como el comercio internacio-
nal requiere reglas internacionales, se encomendé a la Cdmara de Comer-
cio Internacional que elaborara unas reglas para la interpretacion de estos
términos, teniendo en cuenta las practicas del comercio internacional. Di-
cha cdmara publico por primera vez las *‘Reglas para la interpretacién de
los términos comerciales internacionales’’, también conocidas como IN-
COTERMS, en 1936. Luego las ha ido modificando, adaptdndolas a las
circunstancias cambiantes del comercio internacional, ¥ ha publicado ver-
siones reformadas y ampliadas en 1953, 1967, 1976, 1980; la ultima ver-
5ion es de 1990.46

Los INCOTERMS son aplicables a un contrato de compraventa regi-
do por la Convencidn, si las partes acuerdan de manera expresa que se
apliquen como uso internacional, de acuerdo con lo dispuesto en el articu-
lo 9-1. También serian aplicables si las partes mencionan en sus negocia-
ciones alguno de estos términos comerciales internacionales; por ejemplo,
si el vendedor expresara en su oferta de venta que entregaria las mercan-
cias FCA Guadalajara, o si el comprador fijara como condicion para pa-
gar ¢l precio que el vendedor enviara las mercancias CIF Tampico. En es-
tos casos, aunque no hay un acuerdo expreso de que se tomen en cuenta
los INCOTERMS, puede considerarse que deben aplicarse en tanto que
la mencidn de uno de los términos comerciales en un contrato de compra-
venta internacional hace aplicables de manera implicita las reglas interna-
cionales de interpretacidn de estos términos, es decir los INCOTERMS se
harian aplicables como un uso tacitamente convenido ‘‘del que tenian o
debian haber tenido conocimiento’” v que en el comercio internacional es
“ampliamente conocido y regularmente observado’, segin lo prescrito
en el articulo 9-2.

Si hay una mencién de alguno de dichos términos en un contrato in-
ternacional, lo mdas comun serd aplicar los INCOTERMS como un uso ta-
citamente convenido. Podria no ser asi, si las partes acuerdan de forma
expresa que se interprete conforme a otra regla; o si existe un significado
preciso gue tenga el término empleado en el trafico mercantil de que se
trate, pues entonces prevaleceria el uso del ramo mercantil especifico res-
pecto del uso general en el comercio internacional; o si existe entre las par-
tes del contrato una interpretacion precisa de este término que pueda con-
siderarse como una ‘‘practica establecida’ entre ellas, prevaleciente res-
pecto de un uso general.

Pueden plantearse problemas cuando se usan incorrectamente los

4 Camara de Comercio Internacional, INCOTERMS CCI 1990 (Paris 1991} 201. Pu-
blicacidn de la CC1 nam. 460. También ha publicado una explicacion mas amplia de los mis-
mos: I, RAMBERG, Guide to incoterms 1990 (Netherlands 1991); publicacion de la CCl
num. 461/90.
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términos comerciales, lo cual es muy frecuente. Suelen convenirse com-
praventas con condiciones de entrega FOB, cuando las mercancias se van
a transportar por tierra, siendo que el término, en la version 1990 de los
INCOTERMS, se refiere s6lo a compraventas con transporte maritimo;
o compraventas con condiciones de entrega CIF en un puerto de destino
determinado, pero considerando que el vendedor tiene obligacién de en-
tregar las mercancias en una fecha determinada en el puerto de destino,
siendo que su obligacidn es entregarlas en cierta fecha en el lugar de em-
barque. En estos casos, ademds de determinar cudl sera la regla de inter-
pretacion del término aplicable, habra que interpretar la voluntad nego-
ciadora de los contratantes para decidir cual fue el término que realmente
quisieron emplear; pero esto ya es materia de interpretacion del contrato.

Los términos comerciales que contempla ia version 1990 de los INCO-
TERMS son los siguientes:

EXW: (Ex works) En Fabrica
FCA: (Free Carrier) Franco Transpor-
tista
FAS: (Free Alongside Franco al Costado
Ship) del Buque
FOB: (Free on Board) Franco a Bordo
CFR: (Cost and Freight) Costo y Flete
CIF: (Cost Insurance and  Costo Seguro y Flete
Freight)
CPT: (Carriage Paid To) ~ Transporte Pagado
Hasta
CIP: (Carriage and Insu-  Transporte y Seguro
rance Paid To) Pagado Hasta
DAF: (Delivered At Fron-  Entregada En Fron-
tier) tera
DES: (Delivered ex Ship) Entregada Sobre
Buque
DEQ: (Delivered ex Quay) Entregada En
Muelle
DDU: (Delivered Duty Un- Entregada Derechos
paid) No Pagados
DDP: (Delivered Duty Entregada Derechos
Paid) Pagados

En esta edicién de los INCOTERMS los términos comerciales se clasi-
fican en cuatro grupos: términos E, términos F, términos C y términos D.
El grupo E, que solo contiene un término: EXW se caracteriza porque el



INTERPRETACION DE LA CONVENCION 87

comprador recoge la mercancia en el almacén o fabrica del vendedor. El
grupo Fcontiene tres términos: FCA, FAS y FOB, y se caracteriza porgue
el vendedor esta libre del costo del transporte y del riesgo de la mercancia;
la letra Fsignifica estar libre (free) el vendedor. El grupo € abarca cuatro
términos: CFR (a veces se abrevia C&F), CIF, CPT y CIP, que tienen en
comun que el vendedor debe asumir ciertos costos como el pago del trans-
porte principal; la letra C significa que el vendedor paga esos costos. El
grupo D contiene el mayor nimero de términos (cinco): DAF, DES,
DEQ, DDU y DDP, en los cuales el vendedor se obliga a entregar la mer-
cancia en ¢l lugar de destino, io cual significa la letra D.

Una diferencia principal entre estos grupos la constituye la determi-
nacion del lugar de entrega de la mercancia, del cual depende también la
determinacién de quién corre con los riesgos de pérdida o deterioro. En
una venta ex works el lugar de entrega es el propio almacén o fdbrica del
vendedor. En las ventas con términos Fo C, el sitio de entrega no es donde
han de llegar las mercancias conducidas por el transportista, sino el lugar
donde éste las recibe; asi, el comprador que pide al vendedor que entregue
las mercancias a un transportista en Nueva York, o sea compra FCA Nue-
va York, para que las conduzca a la ciudad de México, asume el riesgo
desde que las mercancias se ponen en manos del transportista, porque el
vendedor ya cumplio su obligacion de entregarlas; en una venta CIF Man-
zanillo, el lugar de entrega no es el puerto de Manzanilio, que es el lugar
de destino, sino el puerto donde se embarcaron las mercancias con rumbo
a Manzanillo, En las ventas con términos D, el lugar de entrega es el sitio
de destino de las mercancias; asi, en una venta DAF Laredo, Texas, el
vendedor corre con los riesgos hasta que entrega la mercancia en dicho lu-
gar,

En la versidn 1990 de los INCOTERMS se ha introducido una nueva
forma de presentacidn, que facilita la bisqueda de la informacién. Se
hace una somera explicacion de cada unc de los términos comerciales
mencionados, y luego se precisan las obligaciones del vendedor vy las obli-
gaciones del comprador que implican cada uno de ellos, siguiendo un es-
quema unico, y numerando los parrafos. Asi, después de la descripcién
de cada término aparccen en columnas contrapuestas las obligaciones del
vendedor (A), y las obligaciones del comprador (B), en el siguiente orden:
parrafo 1: entrega de mercancias conformes con el contrato (o pago del
precio); parrafo 2: licencias, autorizaciones y formalidades o tramites
aduanales; parrafo 3: contrato de transporte o de seguro; parrafo 4: lugar
y fecha de entrega de las mercancias (o lugar y fecha de recepcion); parra-
fo 5: transmisidn de riesgo; parrafo 6: reparto de gastos; parrafo 7: avisos
que dar al comprador (o avisos qué dar al vendedor); parrafo 8: prueba
de la entrega {documentos de transporte o envio de mensajes electroni-
cos); parrafo 9: comprobacion, embalaje y marcado de las mercancias;
pdarrafo 10: otras obligaciones.
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Este sistema facilita mucho la consulta y la referencia a los INCO-
TERMS, pues si alguien, por ejemplo, quicre saber si el comprador corre
con el riesgo en una compraventa FOB, basta que se refiera al parrafo BS
de ese término; o si el vendedor desea conocer qué tipo de documentos
debe entregar al comprador en una venta DDP, basta con que se refiera
al parrafo A8 de dicho término.

5. HACIA UNA INTERPRETACION

COMUN DE LA CONVENCION

El gran aporte de la Convencién consiste en establecer un régimen unifor-
me para la compraventa internacional, que, gracias a la aceptacion que
va teniendo, puede llegar a ser en breve el régimen mundial para los con-
tratos de compraventa internacional. El establecer un régimen propio
para la compravenia internacional, significa reconocer que este tipo de
negocios debe tener una normativa distinta de la compraventa nacional.
Esto, por supuesto, llevard a que existan dos regimenes para la compra-
venta, uno nacional y otro internacional, pero ello, aclara Bonell, no es
un inconveniente, sino una necesidad derivada de las peculiaridades del
comercio internacional .4’

El principal problema que planteari la vigencia de la Convencidn es
formar, a partir de ella, una interpretacion o doctrina comin sobre los
contratos de compraventa internacional. Como va a ser aplicada ¢ inter-
pretada por jueces, drbitros y juristas pertenecientes a diversos paises y
educados en diferentes tradiciones juridicas, es muy posibie que la inter-
preten de acuerdo con sus propias tradiciones, y no con el criterio interna-
cional que la misma postula.

Que eso ocurra es un riesgo siempre latente. Tedricamente podria su-
perarse, como sugiere Bonell,*® por medio de la constitucién de un tribu-
nal internacional que conociera en ultima instancia las controversias regi-
das por la Convencién, o por la de un organismo consultivo que emitiera
opiniones interpretativas; pero ambas instancias son, por ahora, de muy
dificil realizacién.

Mas realista es procurar superarlo paulatinamente mediante la
construccion de un cuerpo doctrinal internacional, compuesto por obras
de doctrina escritas por juristas, por sentencias de jueces y arbitros, y por

47 BONELL “‘La convenzione di Viena sulla vendita internazionale: origini, scelte ¢
principi fondamentali”’, en Rivista Trimestrale di Diritto e Procedura Civife XLIV 3 (Milano
septiembre 1990) 717-719.

48 Commenitary 88 y ss.
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colecciones de usos y costumbres del comercio internacional. S610 asi, con
la formacion de una doctrina comun, podra vivir el texto aprobado como
derecho comun y ser interpretado, con flexibilidad razonable, en forma
COmIn.

La constituciéon de este cuerpo doctrinal internacional va a tomar
tiempo. Es un proceso dificil, largo, y que requerira ayudas importantes.
Por ahora, ya se cuenta con una considerable bibliografia en materia de
compraventa internacional, elaborada a partir del texto de las convencio-
nes de La Haya sobre la compraventa internacional, v del texto de la Con-
vencion de Viena de 1980.% Se tienen también precedentes judiciales dic-
tados en aplicacion de las convenciones de [.a Haya.’® Pero es preciso
que las sentencias que los jueces y arbitros pronuncien en aplicacidon de
la Convencidn actual sean publicadas y difundidas entre los Estados par-
tes de la misma. En el seno de la CNUDMI se aprobd constituir una comi-
sidn que se encarga de recoger las decisiones judiciales y arbitrales que se
pronuncien en los diversos paises en aplicacion de la Convencion, y sinte-
tizarlas bajo un esquema establecido, para luego publicarlas en los seis
idiomas oficiales v hacerlas llegar a los juristas, jueces y arbitros de los
paises parte de la misma.5!

En la construccion de esta doctrina, la romanistica actual tiene un pa-
pel interesante que desarrollar. La romanistica es una disciplina interna-
cional, que ha construido una doctrina internacional, cuyos conceptos
principales se expresan en un idioma también internacional, el latin. Por
eso, quienes la cultivan estdn libres del prejuicio de que su derecho nacio-
nal es el mejor Derecho posible, y no tendrdn dificultad para hacer la in-
terpretacion ‘‘internacional’’ que exige la Convencidn. Ademds, los ro-
manistas estdn habituados a estudiar un derecho que contempld la com-
praventa como una institucion de fus gentium, es decir, como una institu-
¢ion cuyo régimen era aplicable por igual a todos los habitantes de un vas-
to imperio, en el que convivian pueblos de diferentes idiomas, costumbres
y tradiciones juridicas; en este sentido, la compraventa romana también
fue una compraventa internacional, y por €so no es de extrafiar que mu-
chas disposiciones peculiares de la Convencion, como la de no dar efectos
al contrato sobre la propiedad de las mercancias, la posibilidad de subsa-

49 Puede verse la bibliografia que ofrece Commeniary 843, v la mas amplia de M.R.
WILL, Internationale Bibliographie zum UN-Kaufrecht (Universitat des Saarlandes 1984).

50 Estos han side publicados, por UNIDROIT, en Uniform Law Review.

51 Véase BONELL “‘La convenzione di Viena sulla vendita internazionale: origini, scel-
te ¢ principi fondamentali’’, en Rivista Trimestrale di Diritto e Procedura Civile XLIV 3
{Milano septiembre 1990) 724.
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nar el incumplimiento, la preferencia por la condena en una estimacién
pecuniaria v muchas otras mas, coincidan con el régimen romano.3?

Con el tiempo, la dicotomia interpretacion nacional/interpretacion
internacional tendra que desaparecer. La concepcién del Derecho como
algo *‘nacional’’ estd vinculada a la filosofia iuspositivista del siglo XIX,
que concebia al Derecho como el conjunto de leyes aprobadas por el Esta-
do. Ahora, con la presencia de drdenes juridicos, como el de la Conven-
cidn, cuyo ambito de aplicacién se define con independencia de la nacio-
nalidad de las partes y que no se restringe al territorio de un Estado, se
hace patente nuevamente el caracter cientifico del Derecho; €ste vale, no
tanto por ser reconocido por un aparato jurisdiccional determinado —si
bien esto es necesario— cuanto por su racionalidad intrinseca. La doctri-
na que se vaya gestando sobre el contrato de compraventa, a partir de las
disposiciones de la Convencidn, valdra no sélo por ser reconocida en las
jurisdicciones de los Estados que sean partes de la Convencidn, sino como
doctrina cientificamente elaborada por juristas de diversos paises y tradi-
ciones juridicas. El valor que llegue a tener esta doctrina, su claridad y sis-
tematizacion de conceptos, la oportunidad de sus soluciones, su justicia,
seguridad y flexibilidad, serd lo que determine principalmente el éxito del
proposito de unificaciéon juridica que pretende dicho instrumento. La
doctrina asi creada valdra no por ser “‘nacional’’ o ‘‘internacional’ sino
por ser un Derecho justo para regular los intercambios comerciales inter-
nacionales.

52 Con esta perspectiva romanista hice mis primeros trabajos sobre la Convencion: J.
ADAME GODDARD, *‘La regla periculum est emptoris aplicada a la compraventa interna-
cional de mercaderias’’, en Anuario Juridico X1 {México 1984) 237-249. ‘‘La obligacion del
vendedor de entregar las mercancias, segin la Convencion de Viena, interpretada a la luz
del derecho romano clasico™, en Estudios er memoria de R. MANTILLA MOLINA (Méxi-
co 1984) 47-60. *‘La responsabilidad del vendedor por la calidad de las mercancias en la com-
praventa internacional. Una interpretacién romanistica”, ¢n Boletin Mexicano de Derecho
Comparado XIX 56 (México mayo-agosto 1986) 425-438.



