LIBRO IV

LAS OBLIGACIONES MERCANTILAS

CAPITULO PRIMERO

Nociones generales.

Bibliografia: Giorci: Teoria delle obbligazioni. Florencia
tomo vy, 1884-89.—Massk: Le Droit commercial dans ses
rapports avec le droit civil, 3.* ed., tomo yv, Paris.—Ba-
LeiLLES: Théorie générale de lobligation d’aprés le Code
einil allemand. Paris, 1890.—R®eBLSERRGER, en ol Manuale
di Endemann, 11, §§ 237-267.

9. NocroNes.—Las obligaciones mercantiles, esto
es, log vinculos juridicos que se derivan de actos ob-
Jetivos ¢ subjetivos de comercio, se rigen por las dispo-
siciones escritas en el Cédigo civil para las obligacio-
nes civiles. En poquisimos puntos estdn sometidas 4
una disciplina diversa, sea porque tienen idéntica na-
turaleza, aunque regidas por diversos Cédigos, sea
por haber sido escasa la labor cientifica enderezada 4
deducir de los numerosos contratos mercantiles las re-
glas generales que los gobiernan. Por consiguiente, de-
bemos advertir 4 los j0venes la necesidad de aprender
con exactitud las reglas del Cédigo civil comprendidas
en el titulo de las obligaciones, puesto que dan la nor-
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ma 4 todo nuestro derecho privado, y porque no se
puede comprender el valor de las pocas desviaciones
escritas en el Cddigo de comercio si no se conoce la
doctrina general de las obligaciones. Siguiendo el sis-
tema legislativo, indicaremos sélo las reglas que valen
especialmente para las obligaciones mercantiles y sir-
ven para completar ¢ modificar las instituidas en el
Cédigo civil (*),

{*} Respecto al método seguido por los Cédigos de comercio,
ul tratar la teoria general de la contratacién existen los siguien-
tea sistemas:

A. Sistema francés.—No contiene ninguna disposicién de ca-
ricter genersl. Solamente se regulan los contratos especisles de
somercio.

B. Sisiema alemin.—Por este sistema, seguido en Portugal y
algunos paises de la América central y del Sur, especialmente
Buenos Aires, se desarroila en un titulo preliminar la parte ge-
neral de la contratacidn.

C. Sistemaitaliano.—Dando por supuesta la existencia de un
Cédigo eivil, sl tratado especial de log contratos sélo se ocupa
de las modalidades y reglas especiales que deben tenerse pre-
gente en los mercantiles,

M. Sistema espanol.—Los contratos mercantiles, en todo lo
relativo 4 sus requisitos, modificaciones, excepciones, interpre-
tacidn y extincién, y 4 1a capacidad de los contratantes, se ragi-
rén, en todo lo que no e halle expresamente eatablecido en eate
Cédigo 6 en leyes especizles, por 1as reglas genarales del dere-
cho comin (art, 50, C. BE.)

Creemos pertinente hacer mencién en este lugar de loa articu-
loa del Cédigo de comercio espafiol, que no se pueden concordar
por ne hacer referencias & ellos el autor.

Las convenciones ilicitas mo producen obligacidn ni accidn
aunque recaigan sobre operaciones de comercio {art. 53).

En el contrato mercantil en que se fijare pena de indemniza-~
¢ién contra el que no lo cumpliere, la parte perjudicade podra
exigir el cumplimiento del contrato por los medioa de derecho,
¢ la pena prescrita; pero utilizando una de estas dos acciones
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Bibliografia: Spravini: I lelegrafo. Pavia, 1862.—MaNcIND
Relazione, pig. 115 y signientes.—BorLarrio: I codice di
commercio; comentario & los articulog 36-68.—Rousseay: De
la correspondence por leltres missives et télégrammes. Pa~
ris, 1887.—REGELSBERGER, on el Manuale di Endemann, 11,

pag. 399 y siguientes.

70. CELEBRACION DE LOS CONTRATOS (art. 36).—
Es necesario establecer con claridad en qué momento
¥y en qué lugar se considera perfecto un contrato, por
muchas razones y principalmente:

a) Porque hasta ese momento, cada una de las par-
tes puede revocar su consentimiento.

b) Para juzgar si en ese momento los contrayentes
ergn capaces de obligarse: la muerte 6 la quiebra de
uno de ellos, acaecidas antes de que se perfeccione el
contrato, quitarian toda eficacia 4 los pactos.

¢) Para decidir con qué ley deben juzgarse las rela-
ciones juridicas derivadas de &l (art. 58).

guedara extinguida la otra, 4 no mediar pacts en contrario ar-
ticulo 56, C. E.)

Los contratoz de comercio se ejecutarin y cumplirin de
buena fe, segiin los términos en que fueron hechos y redactados,
sin tergiversar con interpretaciones arbitrariag el sentido recto,
propio ¥ ugusal de las palabras dichas ¢ escritas, ni restringir los
cfectos que naturalmente se deriven del modo con gue los con-
tratantes hubieren explicado su voluntad y contraido sus oblige-
ciones (art. 57, C. E.)

Si apareciers divergencis entre los ejemplares de un contrato
que presenten log confratantes, y en su celebracién hubiere in-
tervenido agente 6 corredor, se estaré 4 lo que resulte de los li-
bros de éstos, siempre que se encuentren arregiados & derecho
(art. 58, C, E.)

i ae originaren dudaa que no puedan resolverse con arreglo
4 lo establecido en el art. 2.° de este Cddigo, se decidird la cues-
tién 4 favor del deudor (art. 59, C. E.)

En todos los cémputos de dias, meses y afios se entenderdn:
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d) Para determinar cudl es la autoridad judicial
competente para juzgarlas (Céd. de procedim. civ,,
art. 91).

e) Porque en los coniratos que transfleren la pro-
piledad, y con ella los riesgos ¥y peligros de la cosa
transmitida, pasan al adquirente, apenas se perfec-
ciona el contrato (Cod. civ., art. 1125).

El acuerdo entre la demanda y oferta es siempre
una condicién esencial para la existencia de un vincu-
lo contractual, por lo que no hay contrato si la oferta
del uno no es aceptada intregamente por el otro. Si
en lugar de acepiarla, quien la ha recibide pone 4
ella 4 su vez condiciones diversas, su respuesta debe
considerarse como una rueva oferta, y, por consi-
guiente, para que haya contrato es precise que la
acepte el primer proponente. Si ambaa partes estin
presenties, quien recibe la propuesta debe responder
en el acto, & menos que el autor de ella no le haya

el dia, de veinticuatro horas; los meses, segin estin designados
en el Calendario gregoriano, y el aiio, de 365 dias. Exceptiianse
Ias letras de cambio, los pagarés y los préstamos, respecto 4 los
cuales ge estard 4 lo que especialmente para ellos establece este
Cédizo (art. 60, C. E.)

Las obligaciones que no tuvieren término prefijado por las
pertes 6 por las disposiciones de este Cédigo, serdn exigibles a
los diez dias después de contraidas, si s6lo produjesen accién or-
dinaria, y sl dia inmediato si llevaran aparejada ejecucidn (az-
ticule 62, C. E.)

Los efectos de 1a morosidad en el cumplimiento de las obli-
gaciones mercantiles comenzarin: 1.° en los contratos que tu-
vieren dia sefialado para su cumplimiento por voluntad de las
partes & por la ley, al dia siguiente de su vencimiento; 2.° enlos
que no lo tengan, desde el die en que el acreedor interpelare ju-
ditialmente af deudor 6 le intimare la protesta de dafios y per-
juicios hecha contra é1 ante un juez, notario 0 otro ofieial pu-
blico sutorizedo para admitiria (art. 63, C, E.}—(N. peL T.)
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dejado cierto tiempo para hacerlo (*). Si los dos con-
tratantes estin lejos uno de otro, quien recibe Ia pro-
posicién tiene todo el tiempo que segin las costum-
bres es necesario para responder que la acepta, 4
menos que ¢l proponente no le haya fijado un término
méas largo 6 mas breve para hacerla.

Respecto al momento y al lugar en los cuales se
perfecciona el contrato, hay dos sistemas principales:
segin el uno, el contrato es perfecto cuando aguel 4
quien se hace la proposicién declars aceptarla; segin
el otro, cuando el proponente recibe noticia de la acep-
tacién, Nuestro Codigo sigue el segundo gistema, mo-
dificande alguna de sus consecuencias perjudiciales
para la prontitud y la seguridad de los negocios (**).
Por eso, pues, el lugar en que el contrato se hace per-

(*) El Cédige italiano, lo mismo que el espaiiol, no se ocupan
del momento en que el contrato celebrado entre presentes queda
perfecto. Otros cédigos, como el alemén y el suizo, disponen
«que la proposicidéa relativa 4 un acto de comercio, entre perso-
nss presentes, no obligard al que la hizo si no se acepfé enel
momentos (art. 318, Cédigo lemin), 4 no ger que se haya fijado
plazo para aceptarla, afiade el Cddigo suizo (art. 4.9, Ls doe-
trina expuesta en estos cédigos se aplica en la prictica en todos
los paiaes, de conformidad con el Derecho ¢ivil y los usos y prée-
ticas comerciales.—{N. peEL T.)

(**) A. Sistemea alemdn.—Por ‘cste sistema, geguido entre
otros pafses en Portugal y en Suiza, el contrato celebrado entre
ausented se considera perfecto deade el momento en que la carta
de aceptacién ha sido expedida.

B. Sistema italiono.—Este sistema, que es al que parece in-
clinarse ia jurisprudencia francesa, no considera e] contrato per-
fecto hasta que el proponente recibe notieia de la aceptacidn.

. Sistema espafiol. —Los contratos que se celebren por co-
rrespondencie quedarén perfeccionados desde que se conteste
aceptando la propuests, 6 las condiciones con que ésta fuere mo-
dificeda {art. 54, O. B)—(N. pEL T.)
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fecto, 8 aquel de donde partié la propuesta, ¥ el mo-
mento de la perfeccién es aquel en que el proponente
recibe la noticia de haberse aceptado. Hasta ese ins-
tante ambos contrayentes pueden revocar su consen-
timiento, y con facilidad lo pueden hacer, telegrafiando
1a revocacion del consentimiento dade por carta. En
ese momento, los dos contrayentes deben ser capaces
para contratar; y desde entonces los riesgos y pe-
ligros de la cosa que formé el objeto del contrato
corren por cuenta del adquirente. La regla que deter-
mina ¢l momento de la perfeccién del contrrto vale
tanto para los que se estipulan entre presentes y ds pa-~
labra, como para los que se estipulan entre ausentes,
por carta ¢ por telegrama. Por eso es ociosa la tan
debatida cuestién de si los contratos por teléfono son
entre presentes y ausenies, puesto que en uno y otro
caso las dificultades se resuelven con arreglo al mismo
principio,

No todas las propuestas deben considerarse obliga-
torias para el proponente. La oferta con la clausula
«sin empefio» «con reservas; la oferta de una merca-
deria sin indicar el precio; la oferta hecha al publico
de acciones 6 de obligaciones de una sociedad indus-
trial, con la reserva de reducir las suscriciones que
excedan del numero disponible, deben considerarse
més bien como invitaciones 4 hacer ofertas, que como
verdaderas ofertas en el gsentido juridico. En otros tér-
minos: no hay una proposicién obligatoria si no con-
tiene todos los elementos esenciales del contrato que se
quiere celebrar, y si no se ha hecho con el propésito
de quedar ligado con la aceptacién de la otra parte.

La aceptacion puede ser expresa ¢ t4cita, por ejem-
Plo, poniendo en ejecucién el negocio; asi, si las mer-
caderias encargadas por el proponente llegan 4 su
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poder sin que hubiere revocado el pedido, en el fiempo
necesario para mediar correspondencia, queda ligado.
3i aquel 4 quien se le hizo la proposicién no responde,
queda sin efecto la proposicién, porque quien calla no
consiente y sin consentimiento no hay conirato. Sin
embargo, si su silencio fuese un acto de mala fe, enla
hipétesis de que tuviese intencién de negarse 4 acep-
tarla, debe considerarsele responsable como si la hu-
biese aceptado (*).

71. ONEROSIDAD DE LAS OBLIGACIONES COMERCIA-
LES.—Como quiera que la aciividad mercantil tiene
su fuerza impulsiva en la especulacién, por eso nin-
guna obligacién se puede presumir contraida sin su
respectivo provecho. De ahi la costumbre general en-
tre comerciantes de la remuneracién debida por quien
recibe un servicio, del descuento debido por quien re-
cibe un pago anticipado (1}, aum cuando no haya
habido un acuerdo expreso entre las partes. Esta re-
gla no est4 formulada con su generalizacién en nin-
guna parte del Cédigo de comercio, pero tiene muchas
aplicaciones. Asi, el mandato y el depdsito, que en de-
recho civil se presume son gratuitos, en el comercio
dan derecho 4 una recompensa (2) (**); el dinero deja-
do en un Banco, en ura Caja de Ahorros, en manos de

{*) Los contratos en que intervengn agente 6 corredor que-
dardn perfeccionados cuando los contratantes hubieren aceptado
su propuesta (art. 55, C. E.)--(N. orr T.}

{1) Véase un caso en que ol descuento por el pago anticipado
estd preserito por el Cddigo, art. 384; y otros casos en que se re-
conoce en general por cualguier servicic el derecho 4 la remune-
racién, articules 346, 311, nfim. 2.

(2} ©dd. civ., articulos 1739, 1887.—Cdd. de com., articulos
349, 473.

(**) Articules 277 y 304, C. E.
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un comerciante, disfruta de interés aun cuando el de-
positante y el mutuante no lo hayan pactado de un
modo expreso (1). Como puede considerarse que quien
vive del comercio sabe sacar del dinero por medio del
crédito un provecho mayor que quien es extrafio 4
esa profesién, por eso quiere la ley que el dendor pa-
gue el interés del 6 por 100 siempre que tiene obliga-
cién de pagar intereses y no se haya convenido otro
modo de percibirlos (2) (*). El deudor deberd pagar ese
6 por 100 si se trata de una obligacién derivada de un
acto mercantil, tanto si es como si no es comerciant®
(articulo 54): en el primer caso, porque habra especula-
do en su comercio con las sumas retenidas;en el segun-
do, porque el dafic sufride por su acreedor, que es un
comerciante, debe calcularse teniendo en cuenta su
profesién ‘eminentemente especuladora. (**)

72. SoLIDARIPAD (art. 40). —Segun el derecho ci-
¢il, cuando varias personas contraen una obligacién,
ésta se divide entre ellos & partes iguales: asi, si dos
deudores se obligan & pagar 100 liras, el acreedor no
podra exigir & cada uno mas que 50 (3).

Como se comprende, esta regla pone al acreedor en
una sitnacion dificil; porque, si uno de los deudores
Nlega 4 ser insolvente, aquél tiene que soportar la pér-
dida. En cambio, en las obligaciones mercantiles el le-
gislador ha concedido al acreedor que pueda exigir el

{1} Céd. de com., articuios 41, 345, numeros 3.°, 347.—Céd.
civil, articulos 1829, 1831.

(2) Céd. civ., articulos 1231, 1831; Cdd. de com., articulos
‘80, 83, 311, 319, 345 nam, 3.°, 355 y 358.

(*) Art. 316, C. E.

("") Estin conformes con eostos prinecipios la mayoria de las
lagislaciones extranjeras. (Véass nota al nam. 138).—(N. peL T.)

{8) Céd. civ., articulos 1202 y 1726.
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pago de su crédito entero & cada uno de los deudores;
en oiros términos, ha creado contra ¢éstos una presun-
cién de solidaridad. De este modo se mejora mucho ia
condicién del acreedor, en especial, porque puede vol-
verse conira el deudor més préximo, mas solvente y
mejor dispuesto 4 pagar. Esa presuncién de solidari-
dad, que se habia robustecido en virtud de las costum-
bres y de la doctrina contra los deudores por letra de
cambic y contra los socios, la ha extendido nuesiro
Cédigo 4 todas las obligaciones mercantiles. En virtud
de Ia misma, una obligacién goza de un crédito tanto
mayor cuanto mis grande es el nimerc de los deudo-
res; mientras que en derecho comiin esta circunstancia
disminuye su erédito, ya por la dificultad de conocer
1as condiciones econdémicas de cada uno, ya por ser
mas probable que alguno de ellog resulte insolvente.

Una vez extinguida la obligacién, cesa el motivo de
todo rigor, ¥, por consiguiente, interviene también en el
comercio el derecho comln, segun el cual quien pagé
por completo la deuda puede pedir su respectiva por-
cién 4 los codeudores, aungue fuesen socios; de modoe
que cada uno acaba por pagar sdlo la parte que le co-
rresponde (Céd. civ., art. 1199) (*).

(") A. Sistema alemdn-swizo. — Por eate sistema, seguido
tambien en Hungria, Portugal, y, como se ve por el texto, en
Italia, 8e astablece 1a presuncién de solidaridad de los codsudo-
res, salvo pacto en contrario.

B. Sistema francés-belga.—Nada se establece acerca del par-
ticular, por lo que en opinién de algunos tratadistas hay que
gpliear el principio del Derecho civil, segin el cusl, para que
exista la solidaridad es preciso pactarla de una maners expresa.
LUyon-Caen y L. Renault sostienen, por el contrario, que 1a pre~
suncidn de solidaridad en materia mercantil estd consagrada
por ia costumbre.

C. Sistema espaiol.—El Cddigo espaiiol guarda silencio como
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78. RESOLUCION DE LOS CONTRATOS (art, 42) (*).—
Cuando un contrato contiene dos obligaciones recipro-
cas, aquel 4 quien no se le ha cumplido la obligacidn
que con él tiene la otra parte, esta en el derecho de pe-
dir al juez verse libre del deber de cumplir la suya
propia. En efecto; no es equitativo que un contrayen-
te deba observar el contrato, cuando se le niega el
equivalente que consistia en la prestacién de la ofra
parte. Asgi, si el conductor no paga el arriendo antici-
pado que habia prometido, el locador puede pedir que-
dar desligado de la obligacién de entregarle la casa
arrendada. Pero el Cédigo civil (art. 11656) da faculta-
des al juez para conceder al deudor una dilacién para
ponerse en regla; de ese modo pretende la ley suxi-
Har A& quien por una desgracia nc puede cumplir en
dia fijo su obligacién.

En las relaciones mercantiles se le quita al juez
esta facultad, para que los derechos de los comercian-
tes no queden suspenscs, y cada cual pueda proveer
de otro modo 4 sus propios intereses. Asi, si el com-
prador no se presenta 4 retirar la mercancia en el
dia pactado, el vendedor puede disponer de elta ven-

¢l francés, y aun cuando somos partidarios del sistema alemdn-
suizo, que es el que mAs se ajusta & las convenisnciag del co~
mercio, creemos que en Espaiia, dado el silencio del Cédigo ylo
preceptuado en el art. 50 (nota al nam. 69), no puede presumirae
la solidaridad en todos los contratos, sino en los que resulten de
i letra de cambio y en los que dimanen de los actos de una so-
ciedad colectiva, que son los casos en los que el legislador esta—
blece la solidaridad de una manera expresa.—(N. pEL T.)

{*} No se reconocerdn términos de gracia, cortesia i otros
que, bajo cualquiera denominacién, difieran el cumplimiento de
las obligaciones mercantiles, sino los que las partes hubieren
prefijado en el eontrato, 6 se apoyaren en una disposicién termi-
anante de derecho {art. 81, C, E.)—{N, pgL T.)
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diéndosela 4 otra persona; y de ese modo ests seguro
de que no se verd constreflido 4 entregarla mas tarde
al primer comprador favorecido por una moratoria
judieial. Asf, si un operario, un autor 6 un arquitecto
no entregan la obra en el dia pactado, el empresario
6 el editor podran encargarla A otro seguros de que
no tendrin que fomar el mismo trabajo de las dos par-
tes, porque si hubiere cuestion sera roto por el juez el
primer contrato.

74. PRUEBA DE LAS OBLIGACIONES (articulos 44-45).
—Para favorecer & cualquiera que tenga que hacerva-
ler en juicio un derecho, el Cédigo de comercio le con-
siente en general valerse de todo medio de prueba.
Como la multiplicidad, la rapidez y 4 menudo el se-
creto de los negocios mercantiles no consienten 4 los
contrayentes estipularios con formas solemnes, ol Co-
digo de comercio, inspirindose en las costumbres y
exigencias del trafico, abandoné muchas restricciones
que la desconfianza en la seriedad de los contratantes
v en la sinceridad de los testigos inspiré al Cédigo
civil.

Es de regla que la validez de los contratos mercan-
tiles no depende de ninguna formalidad: puede pro-
barse su existencia tanto con prueba escrita, y, por
consiguiente, por medio de documentos piblices y pri-
vados, entre los cuales tiene el primer puesto la co-
rrespondencia cambiada entre los contrayentes, como
con prueba verbal, defiriendo al arbitrio de la parte
contraria el interrogatorio é el juramento, recurrien-
do 4 los testimonios. Asi, mientras que el Cédigo ci-
vil, desconfiando de los testigos, no los admite 4 prue-
ba en los contratos de mas de 500 liras de cuantia
(art. 1341), el Codigo de comercio permite al juez re-
currir 4 la pruesba testifical cualguiera gue fuere el
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valor de la obligacién litigiosa, sea para completar 6
para combatir las circunstancias que resulten de la
prueba documental. Y esto parecerd justificado si se
piensa: en la brevedad, en las elisiones, en los ticitos
reclamos que abundan en los contratos mercantiles, y
en el uso de formularios impresos que las partes dero-
gan 4 menudo verbalmente.

Sin embargo, hay algunos rarisimos casos en que
es esencial la escritura: lo es en la compra de bienes
inmuebles (art. 44, apartado ltimo), porque el siste-
ma hipotecario se funda en la regularidad de las
transcripciones; 1o es también en el contrato de alis-
tamiento (art. 522), ya en defensa de los marineros
contra el poder de los capitanes, ya contra aquellos
para justificar su castigo en caso de desercidn ¢ de
quebrantamiento de la disciplina de 4 bordo.

Hay casos mas numerosos en los cuales la escritura
no puede llamarse esencial sino simplemente carac-
teristica. En estos casos la falta de documento escrito
no reduce & la nada al confrato, pero le priva de sus
efectos propios. Asi, el contrato de sociedad que no se
ha hecho por escrito (art. 87) (*), no puede llamarse
inexistente; pero la sociedad no cstd constituida le-
galmente, y le faltan aquellos medios ofensivos y de-
fensivos que la ley concede & las sociedades legal-
mente constituidas (art. 99) (**). Si el contrato de
cambio no estd puesto por escrito, el acreedor no pue-
de valerse en el ejercicio de su crédito del rigor cam-
biario (art. 254) (***), sino que debe limitarse 4 aque-

{*} Concuerda con el art. 119 del Cédigo espaiiol, si bien
exige éete escritura phablica.—(N. oL T.)

{**) Art.24,C. E.

(***) Idem 450, idem id.
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Hos medios que le ofrece el derecho comin segin la
naturaleza civil 6 mercantil de su crédito. Si el prés-
tamo & cambio maritimo no se ha hecho por escrito,
se reduce & un préstamo simple; y el acreedor tiene
que cententarse con el interés ordinario, perdiendo el
provecho maritimo que se habia estipulado (articu-
lo 590) (*). En estos y otros casos el defecto de formano
suprime todo derecho del acreedor, pero le priva de
los beneficios que el legislador le hubiera concedido
considerando que la observancia de las formas lega-
les los hacia compatibles con el interés de todos.

En general, la falta de documento escrito tiene una
sancién mas leve, en cunanto que sdlo él produce el
efecto. de restringir el uso de la prusba testifical
(art. 53}, como acontece en el contrato de asociacidn
en participacién, en el de préstamo simple, en el de
seguro, en el de fletamento (1),

Resumiendo, la sancidn escrita en la ley para la fal-
ta de documento escrito tiene diversa medida: ya pro-
duce la inexistencia del contrato, ya le quita alguno
de sus efectos, ya hace mas dificil su prueba, porque
el legislador, considerando la importancia econémica
del asunto, no quiere confiarlo 4 la memoria falible 6
venal de los testigos.

Hay algunas ecspecies de pruebas que no se rigen
por la legislacién civil, porque sirven principalmente
en la actividad mercantil, y de las cuales hay que
tratar por separado; tales son los libros de comercio,
los telegramas, 10s registros y notas de los agentes y
corredores (**).

(*) Articulo 720, C. E.

{1) Cdd. de com., articulon 240, 420, 454, 547 y 604.

(**) Por la relacién intima que existe con esta materia, crea-
Derecho Mercaniil, 15
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75. LOS LIBROS DE LOS COMERCIANTES.—AUn cuan-
do es de regla que nadie puede crearse la prueba de
su propio derecho, sin embargo, la ley permite al co-
merciante valerse de sus libros de comercic para pro-
bar sus derechos. La principal razén de esta confianza
excepcional estd en que, ocupado de continuo en nue-
vos negocios, el comerciante debe tomar nota de ellos
por su propio interés apenas los ha concluido; y es de
presumir qgue los registre con exactitud, porque no
puede saber las controversias 4 las cuales daran ori-

mos oportunc hacer algunas indicaciones acerca de los sistemaa
de contratacidn.

A. Sistema romans.—Lo caracteriza ol #imbolismoa, el forma-
litmo y la ritualidad. No basta que e manifiests de una manera
clara 1a voluntad de los contratantes; es indispensable hacer use
de las férmulas sacramentales que la ley tiene establecidas; la
congruencia entre la pregunta y la respuesta; el uso, en fin, de
determinadas palabras. A pesar de eatar desacreditado este sis-
tema por la ciencia, no dejamos de encontrar frecuentes vestigios
de 61, no sélo en el Derecho eivil, sino también en el mercantil.
La necesidad de expresar 1a denominacidn letrs de camdio, segin
1as legislaciones alemana ¢ italiana, para que este instrumento
del contrato de cambio tenga validez y la de manifestar en Es-
pafin 1a aceptacién de las letras de cambio, con la férmula aceplo
G aceplamos, pueden servir de ejemplo.

B. Sittema espirituslista.—Este sintema, antitesis del ante-
rior, se encuentra formulade en Espafia en aquel principio con-
signado en la ley del Ordenamiento de Aleald, gue dz cualgsicra
manera qus aparesca que uno quise obligarse quede obligado.

C. Sistems de la forma escrita.—Fué expresién fiel de eate
pistema en Espafia el C6dige de comercio de 1829 (seguido sus-
tancialmente en varias naciones), que en su art. 338 dispuso
que los contratos cuys cuantia excediera de mil reales 6 de
tres mil si se celebraban en ferias y mercados, se habian de re-
ducie mecesariamente & escritura piblica & privada, sin lo cwal
no Lendrian fucrsa obligatoria civil.

. Sisiema mercantil moderno.—EBs un sistema ecléetico, y 8i
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gen mas tarde. Cierto es que hay el peligro de regis-
tros mentirosos hechos fardiamente para engafiar al
juez; pero estos fraudes son dificiles, ya por la obser-
vancia de las formalidades establecidas en la ley
{véage el nim. 13}, ya por el cotejo de los asientos de
un comerciante con los del otro, ya en fin, por la fa-
cultad concedida al juez de no otorgar ninguna fe ni
aun & los libros llevados en debida forma si por otras
circunstancias puede caberle duda respecto 4 la sin-
ceridad (art. 48).

Y como el fraude no se presume nunca, por eso es

bien por él sa da 4 la voluntad de las partes toda la importancia
que exn realidad debe tener, y se concede 4 los contratantes la
m#is amptia libertad para expresar aquélla; para que produzean
determinados efectos algunos contrates ge exige la forma ascrita,
como se ve por el estudio detenido que de la materia hace el
autor en el texto, al exponer la legislacién italiana, con la que
estin conformes sustancialments Ing de las principales naciones
de Europa y América. La més rigurosa es la espaifiola, que esta-
blece lo siguiente: «Serdan vdlidos y producirdn obligacidn y ac-
cidn en juicio los contratos mercantiles, cualesquiera que sean la
forma y el idioma en que se celebren, la clase 4 que correspon-
dan y la eaptidad que tengan por objeto, con tal que conste su
existencia por alguno de los medios que el Derecho civil tengs
establecidos. Sin embargo, la declaracidn de testizos no sera por
#i sola bastante para probar la existencin de un contrato, cuya
-cuantia exceda de 1.500 pesetas, 4 no concurrir con alguna otra
prueba (art. 51, C. E.)

Se exceptuaran: 1.% Jos contratos que, conarreglo 4 este C4-
digo 4 & las leyes especiales, deban reducirse 4 escrifura 4 re-
quieran formaes ¢ solemnidades necesarias para su eficacia;
2.° los contratos celebrados en pais extranjero, sn que la ley
exijs escrituras, formas 6 solemnidades determioadas para su
validez, aunque no los exija la ley espaficla. En uno y otre caso,
los contratos que no llenen las circunatancias, respectivamente
requeridas, no producirdn obligacidn ni accidn en juicio (ar-
ticule 62, C. E.)—(N. peL T.)
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de regla que e} juez puede tener en cuenta los regis-
tros hechos con regularidad y juzgar con arreglo &
ellos, cuando un comerciante presenta sus libros con-
tra otro comerciante. En esta hipotesis, 6 los libros
de los dos comerciantes estan acordes, y ninguno pue-
de dolerse de que se tengan por veridicos; 6 estin en
contradiccién, y el juez no otorgara fe ni al uno ni al
otro; ¢ el comerciante contra quien se exhibe un libro
de comercio'no puede ¢ no quiere presentar el suyo
propio, y entonces es justo que se juzgue contra el que
no ha observado 1a ley.

En cambio, si el comerciante litiga contra quien no
lo es, entonces sus libros ya no tienen aquella fuerza
probatoria, porque falta la posibilidad del cotejo. Ei
juez sélo podra tenerlos en cuenta comeo un principic
de prueba; y si un tendero, por ejemplo, presenta su
registro como prueba de haber vendide géneros 4 un
cliente para su familia, el juez podra deferir juramen-~
to decisorio 4 aquel de los dcs declarantes que 4 su
parecer merezca mis conflanza (Céd. civ., articu-
19 1328) ().

Las razones que disminuycn la credibilidad de los
libros cuando el negociante los exhibe en beneficio
propio, no existen cuando se citan en contra suys,
porque no cabe creer que alli escriba cosas contrarias.

(*} Francia, Italia, Portugel, Holanda, Repiiblica Argentina
y casi todas las naciones de Europa y América dan fuerza pro-
batoria 4 libros de comercio llevados con las formalidades lega-
les, en los juicios que tengan lugar eatre comercianies y tratén—
dose de un asunto mercantil. El eddigo alemén afiade: «Se juz-
gari, segun las leyes del paie, si los libros de comercio tienen
fuerza probatoria contra los no comerciantes, y en caso afirma-
tivo, hasta qué punto hayan de tenerlas (art. 34, apartado 41~

timo).—{Véase art. 48, C. E.)—(N. pEL T.)
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4 la verdad: de ahi la plena fe que se concede & los
libros de un comerciante en lo que pruehan contra
4l (1) (%).

De dos modos pueden utilizarse los libros como me-
dio de prueba: por la exhibicidn, esto es, presentdn-
dolos al magistrado para testimoniarlos en la parte
relativa al litigio, sin ponerlos en manos del adversa-

{1) Cdd. de com., art, H0; C4d. civ., art. 1329.

(% A. Sistema francés.—Segin este sistema, seguido en
Alemania , Ttalia, Holanda, Suiza, ete,, los libros de los comer-
ciantes producen prueba plena en contra suya, pero por lo que
hace 4 su favor, sélo la constituyen incompleta, si bien puede
completarse mediante e} juramento ¢ cualguier otro medio pro-
batorio.

¥B. Sistema etpaiol-brasileio.—Hncen prueba plena, lo mis-
mo en contra que 4 favor del comerciante, conforme 4 las reglas
siguientes: 1.2, jos libros de los comerciantes probardn contra
ellog gin admitirles prueba eu contrario; pero el adversario no
podra aceptar los asientos que sean favorables y desechar los que
le perjudiquen, sino que, habiendo aceptado este medio de
prueba, quedaré sujeto al resultado que arrojen en su conjunto,
tomando en igual consideracidn todos los asientos relativos 4 la
cuestidn litigiosa; 2.% si en los asieatos de los libros llevados
por dos comerciantes no hubiere conformidad, y los del uno se
hubieren llevado con todas las formalidades expresadas en este
titulo, y los del otro adolecieren de cualquier defecto § carecie-
ren de los requisitos exigidos por este Cddigo, los asientos de los
libros en regla harén fe contra los defectuosos, & no demostrarse
lo contrario por medio de otras pruebas admisibles en derecho;
3.2, 8i uno de log comerciantes no presentare sus libros 6 mani-
festare no tenerlos, haran fe contra €l los de su adversario, lle-
vados con todas las formelidudes legales, & no demostrar que la
-carencia de dichos libros procede de fuerza mayor, y salvo siem-
pre la prueba contra los asientos exhibidos por otros medios ad-
migibles en juicio; 4.", si los libros de los comerciantes tuvieran
todes los requisitos legales y fueren contradictorios al juez 6
tribunal, juzgard por las demds probunzas, calificindolas segin
las reglas generales del derecho (art. 48, C. E.)—(N. prL T.)
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rio; 6 por la comunicacién, derecho excepcional con-
cedido en pocos casos & los interesados, en fuerza del
cual pueden consultar desde el principio hasta el fin
los libros de la parte contraria (art. 27).

Este deber de exhibicién y comunicacién de los li-
bros impone 4 los comerciantes una regla mas severa
de la establecida para los otros ciudadanos, que no
pueden ser obligados & presentar en juicio sus libros
6 su correspondencia. Aun cuando los registros de un
comerciante son propiedad suya, sin embargo, la ley
le obliga 4 llevarlos con regularidad y 4 presentarlos
en juicio por interés general de la justicia; si se niega
4 ello, su negativa se convierte en una sospecha con-
tra él, por lo cual el juez puede remitirse al juramento
decisorio de la parte contraria (art. 51) (%).

(*} No se podra hacer pesquisa de oficic por juez 6 tribunal
ni sutoridad elguna para inquirir si los comerciantes llevan sus
libroa con arreglo 4 las disposiciones del Cédigo, ni hacer inves-
tigacidn § examen general de la contabilidad en las oficinas 6
ascritorios de los comerciantes (art. 45, C. E.)

Tampoeo podrd decretarse & instencia de pari: la comunica—
¢i6n, entrega 6 reconocimiento generai de los libros, correspon-
dencia y demis documentos de los comerciantes, excepto en los
eagos de liguidacién, sucesién universal 6 quicbra (art. 46, C. E.)

Fuera de 1os casos prefijados en el articulo anterior, sélo podré
decretarse la exhibicidn de los libros y doeumentos de los comer-
ciantes, 4 instancia de parte, ¢ de oflcio, cuando Ia personaa
quien pertenezean tenga interés ¢ responsabilidad en el asunto
en que proceda la exhibiciér. El reconocimiento ae hard en e}
escritorio del comerciante 4 su presencia ¢ 4 1a de persona que
comisione, y se contraerd exclusivamente i los puntos que ten-
gan relacién con ls cuestién que se ventile, siendo éstos los 1ini-
€08 que podrin comprobarse {art. 47, C. E.)

Estas disposiciones concuerdan con las de loz Cddigos de
Francia, Bélgica, Ttalia, Alemania, Portugal, Holanda, Brasil,
Repiiblica Argentina, con !a inica diferencia de redaccidn, en
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76. LIBROS, NOTAS Y TESTIMONIOS DE LOS AGENTES
MEDIADORES DE COMERCIO.—EIl oficio profegional de
los mediadores, que consiste en facilitar el ajuste de
los negocios mercantiles, hace que sean también los
mas aptos para suministrar la prueba de los contra-
tos celebrados con intervencién de ellos. Por eso el
juez puede valerse de sus libros y de sus testimonios
para resolver las controversias surgidas entre sus
clientes (art. 84), y atribuirad 4 los resultados de esta
prueba el crédito que le merezcan segin las circuns-
tancias (art. 52). Por ejemplo, les conceder4 menos
fe cuando se contradigan acerca de la existencia del
contrato, pues cabe la duda de que el agente media-
dor lo afirme porganarse elcorretaje; y masfe, cuando
el mediador fué encargado del negocio por ambas par-
tes y sélo se contradigan respecto 4 las cldusulas del
contrato.

También las copias dadas por el agente ¢ corredor
4 los contrayentes después de cerrarse el trato se pue-
den exhibir en juicio como medio de prueba (véase
el nam. 16) (*). Si llevan las firmas de las partes y

cuanto al art. 47, de establecer que si los libros estin fuera del
lugar del juicio, la exhibicién se verificard en aquel donde ee
hallen, lo que estd conforme con el Cédigo espaiol, que pres-
cribe que el reconocimiento tenga lugar en el escriforio del co-
mercinnte.—(N. prr T.)

{*) Los libros y pélizes de los agentes colegindos haréin fe en
juicio (art. 93, Gltimo apartado, 30). {Véase Ia nota anterior, en
1a que se habla de la prueba de los libros de comercio.} En Fran-
cia, el libro-registro de los corredores tiene Ia consideracién de
escritura pablien, y en Alemania, el llevado regularmente, asi
como lag notas de contratacién de un corredor, suministran, por
regla general, la prueba de la conclusién del negocio y de su
objsto. Todas las legislaciones estdn conformes sustancialmente
en este punto.
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del mediador valdrian como documentos privados, y
ademés deben tenerse por verdaderas mientras no se
pruebe lo contrario (art. 29); si sélo llevan la firma
del mediador, las apreciari el juez como un testimo-
nic cuyo crédito podrad valorarse confrontindolio con
los libros de los agentes o corredores y con lag otras
circunstancias del asunto.

77. Los TELEGRAMASB.—Para decidir cudl es la
fuerza probatoria de este documento no se debe aten-
der al que se ha entregadoc al destinatario. En efecto,
no es, como las cartas, un autégrafo de quien lo ha
expedido; ni siquiera es una copia de su escritura,
porgue los oficiales telegrafistas de las estaciones in-
termedias y de la estaciéon de llegada no ven el ori-
ginal.

Para determinar el crédito que merecen los telegra-
mas, conforme & la naturaleza de las cosas, es preciso
atender al caricter juridico del texto escrito que se
presentd y se conserva en la estacion de partida. Si
éste contiene la firma del remitente ¢ fué entregado
por él mismo en la oficina telegrifica, el telegrama
valdr4 como un documento privado; si legalizé la fir-
ma un notario, valdrd comoun documento legalizado;
si la identidad se cerfifica por el oficial de telégra-
fos, se tendra por verdadero mientras no se pruebe lo
contrario (art. 4b).

Por desgracia, dadas 1a imperfeccién de los apara-
tos y la negligencia de los empleados, acontecen en la
transmisién de los telegramas errores y retrasos que
producen gravisimos perjuicios. Segiin los principios
generales, la administracion telegrafica culpable de-
biera resarcirlos; pero estd relevada de hacerlo por
sus reglamentos, y 4 lo sumo devuelve al remitente
la tasa pagada por la expedicién. Por tanto, el error
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¢ el retraso imputables 4 la administracién debemos
copnsiderarlos como un caso fortuifo sin remedio para
quien es victima de ellos. Por esto, si un comerciante,
fisndose del precio indicado en el telegrama, vende y
remite 1a mercaderia que en él se le pide, tendrd que
recogerla porgue su corresponsal no queria comprar-
la & ese precio, y no puede imputirsele como culpa
suya haber dado la comisidéntelegrificamente, hoy que
esté medio de correspondencia se ha hecho habitual y
4 menudo necesario. Pero, si hay culpa del remitente
{si, por ejemplo, se equivocéd al escribir el original 6
empled un caracter de letra indescifrable); si hay
culpa del destinatario (que, por ejemplo, no se dié
cuenta de una omisién f4cil de subsanarse por el conte-
pido del telegrama), el culpable deber4 resarcir el
perjuicio 4 la otra parte, y, por consiguiente, llevar a
cabo el contrato como si verdaderamente lo hubiera
propuesto 6 aceptado (*).

Bibliografia: MAxciN:: Relazione, pig. 206 y siguientes.—
MarcrIERL: I Diritto commerciale, tomo 11, 2.5 ed., niimeros
669 y siguientes.—Poirianaxi: L'drticolo 88 dil Codice di
commercio. Barbera edit., 1886,

78. CONFLICTO DE LEYES,—Por lo comin, los ira-
tos hechos enire un comerciante y una persona que no
se dedica al comercio, sdlo tienen caracter mercantil
para el primero. El tendero que vende telas, frutos
agricolas, carnes; el empresario que da un especticulo

{* La correspondencia telegrifica sélo producird obligacién
entre los contratantes gue hayan admitido este medio previa-
mentse y en contrato escrito, y siempre que los telegramas reunan
les eondiciones ¢ signos convencionales que previamente hayan
establecido los contratantes, si esf lo hubiesen pactado» (art. 5},
segundo apartado, C. E.)—~(N. peL T.)
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publico; €l editor que despacha sus publicaciones, ejer-
cen un acto de comercio. Pero no asi el particular
que adquiere géneros para vestirse y alimentarse, que
compra un libro y va al teatro por instruccién 6 re-
creo. En tal caso las obligaciones que nacen del ne-
gocio deben juzgarse con arreglo 4 una sola ley; si se
quiere tratar 4 las dos partes con el mismo péso y la
misma medida, debe darse preferencia 4 la ley mer-
cantil (art. 54). Por eso, los que conciertan un negocio
que sélo es comercial para la parte contraria, estaran
sujetos al procedimiento mas rapido, 4 la mayor am-
plitud de pruebas, & las prescripciones mis breves, y,
en fin, & las disciplinas mas severas que, en interés de!
crédito, tienen cabida en las leyes y costumbres mer-
cantiles. Pero no podran estar sometidos & las disposi-
ciones que suponen el ejercicio profesional del comer-
cio, como 4 la obligacién de llevar y exhibir los libros
mercantiles, ni 4 la declaracién de quiebra.

Puede ocurrir que el asunto que se litiga ante nues-
tros tribunales sea un negocio levado 4 efecto en el
extranjero, ¢ que alguno de los contratantes tenga
esta cualidad. En tal hipdtesis, ¢con arreglo 4 qué ley
se determinaran las obligaciones de los contrayentes;
por la extranjera ¢ por la nuestra?

Para resclver estas dificultades, el Codigo ha esta-
blecido la maxima de que todo acto debe regularse se-
gun las leyes y costumbres del lugar donde se ha efec-
tuado (art. 58). Por consiguiente, la validez, la forma
¥ los efectos de una obligacién deberin regirse por las
leyes y costumbres del lugar donde tuvo su origen; y
8i en un mismo titulo se acumulan varias obligacio-
nes, por ejemplo, en los titulos & la orden, cada una
de ellas debera juzgarse segun el lugar que resulie de
8u fecha respectiva.
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La capacidad de los contratantes también debe re-
girse por las leyes del lugar donde se obligaron, &
diferencia de cuanto se halla establecido en las dispo-
siciones preliminares del Cédigo civil (art. 6.°). Si la
capacidad de cada contrayente hubiera de regularse
por su ley nacional, perderiase por ella la rapidez de
los negocios mercantiles, dado que es dificil en l1a ma-
yoria de las veces conocer las leyes extranjeras (1}).

(1) A. Sistema francés.—Por este sistema, seguide en Por-
tugal, Holanda, Bélgica y ulgunos paises de 1a América central
y meridional, Ia capacidad de los contratantes se rige por la ley
de Ia nacionalidad, 6 sea por el Baiatulo personal.

B. Sistems alemdn.— Por este sistema, seguido en Italia, In=
glaterra, Estados Unidos del Norte de Américe, Prusia, Austria,
Suiza, Repiblica Argentina, se establece que la capacidad de los
coniratantes se rige por la ley del domicilio, aplicando 4 aquéllos
el principio de locus regit actum. Cuando de actos mercantiles se
trata , esta doctrina no admite excepcidn, en Alemania é Italia.

€. Sistema espanol.—En Espafia, los extranjeros y las com-
pafifas constituidas en el extranjero, podrin ejercer el comercio
en Espafia con sujecion & las leyes de su pais, en lo que se refiera
i su capacidad para contratar, y & lasdisposiciones de eate Cédige
en tode enanto concierna 4 In crescién de sus establecimientos
dentro del territorio espafiol, & sus operaciones mercantiles y 4
la jurisdiceidn de los tribunales de la nacién (art. 15, C. E.) Como
#o ve, sigus s} sistems francés.

Aun cuando el sistema alemén parsce informado en sl espi-
ritu de 1a mis amplia libertad, y facilita extraordinariamente la
confratacién mercantil; mientras que las Naciones no se pongan
de scuerdo para que rijan en todas los mismos principios, que
soria el ideal, 6 me establezea, lo que e mis dificil, una regla uni-
forme de capacidad comercial, creemos preferible el sistema
francés, que & la par que concede 4 los exiranjeros 1a mayor am-
plitud para el ejercicio de sus derechos civiles, aplica en su
propiz casa las reglas de capacided estatuidas por los Esta-
dos, teniendo en cuenta la diversidad de razas, clima, educa-
cidn, ete., diferencias que, si accidentales, son dignas de respeto.
—{N. per T.}



