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LAS COMPRAVENTAS INTERNACIONALES EN LA ZONA
NORTEAMERICANA DE LIBRE COMERCIO

Jorge ADAME GODDARD

SuMario: L Introduccion; . La Convencion de Naciones Unidas
sobre los contratos de compraventa internacional; TII. Ambito de
aplicacidn de la convencién (articulos 1 a 6y 10).

I. INTRODUCCION

El tratado de libre Comercio entre Canad4, Estados Unidos y México crea
obligaciones para los Estados, pero no genera directamente obligaciones
para los particulares de esos tres pafses. Evidentemente que 1a ejecucion del
tratado promoverd ¢ intensificard las relaciones comerciales entre personas
particulares y empresas canadienses, estadounidenses y mexicanas, que se
formalizardn juridicamente en contratos de compraventa, de arrendamiento,
de crédito, de inversion, de sociedad, etcétera. La configuracién de estos
actos juridicos, sus efectos, validacion, ejecucién y controversias que
puedan surgir por su aplicacién se regirdn y resolverdn, en general, confor-
me a la ley nacional que resulte aplicable. Esto constituye, en cierto modo,
una paradoja: gracias al tratado trilateral, los Estados unifican sus politicas
de comercio exterior y propician un mayor intercambio econémico, pero
esta apertura a nivel estructural, contrasta con la necesidad de observar las
leyes nacionales en lo que concierne a la regulacion de cada uno de 1os actos
juridicos en que se concretan las relaciones comerciales.

Evidentemente esa situacién tendrd que irse superando mediante la
adopcion de reglas comunes que rijan los negocios jurfdicos que se den en
el &mbito de la zona norteamericana de libre comercio, con independencia
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de la nacionalidad de las partes y del territorio nacional donde se concerten
o ejecuten. El mismo intercambio comercial exigird esta evolucién. Pero es
un proceso largo, que va a tomar muchos afios, pues requiere de conseguir
el acuerdo, no de los gobiernos de los tres paises, sino de sus juristas, lo cual
suele demorar m4s. Sin embargo, ya se han dado, con independencia del
tratado trilateral, algunos pasos importantes en este sentido, gracias a la
labor, principalmente, de la Comisién de Naciones Unidas para el Derecho
Mercantil Internacional (CNUDMLI; en inglés UNCITRAL) y del Comité
Jurfdico Interamericano de 1a OEA.

Un paso muy importante en el sentido de conseguir un derecho comdn
de l1os contratos y actos mercantiles, ha sido 1a adopci6n y puesta en vigor de
1a Convencitn de las Naciones Unidas sobre los Contratos de Compraventa
Internacional de Mercaderias (en lo sucesivo Convencion), adoptada en
Viena, el afio de 1980, y que entré en vigor, entre los primeros diez pafses
que la ratificaron, el 1 de enero de 1988. Esta Convencion ha tenido una
gran aceptacién a nivel mundial, y son ya m4s de treinta paises en los que
estd en vigor, ubicados en los cinco continentes y de todos los niveles de
desarrollo econdémico; entre éstos se cuentan los tres pafses norteamerica-
nos: Estados Unidos, donde entré en vigor ¢l 1 de enero de 1988, México,
donde inici6 su vigencia el 1 de enero de 1989 y Canad4, donde rige a partir
del 1 de mayo de 1992.

Si bien esta Convencién se¢ refiere exclusivamente al contrato de com-
praventa, serd de gran utilidad en la zona norteamericana de libre comercio
puesto que, por una parte, la mayorfa de las relaciones comerciales vienen
a concretarse en actos de compra o0 venta de bienes, y por otra parte, los
principios generales que contiene pueden aplicarse analégicamente a otro
tipo de contratos internacionales. La Convencion constituye asf un punto de
partida para la elaboracién de una doctrina comiin en materia de contrata-
cion internacional.

Por lo anterior, no obstante que tal Convencion es independiente del
tratado trilateral, me ha parecido importante destacar el papel que tendr4 al
incrementarse las relaciones comerciales entre los tres paises norteameri-
canos. En este trabajo ofrezco, después de una descripcion general de su
contenido, un andlisis sobre su 4mbito de aplicaci6n, gracias al cual podrd
conocerse el tipo de relaciones comerciales de la zona norteamericana de
libre comercio a las que serd aplicable.

Los contratos entre particulares que no caigan en el 4mbito de aplicacion
de la Convencion deberdn regirse por la ley nacional que resulte aplicable.
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Esta puede ser 1a ley que los propios contratantes hayan elegido o la que
designen las reglas del derecho internacional privado. Como habrd muchos
contratos que estén en esta sitwacion, serd muy conveniente proseguir 10s
trabajos del Comité Jurfdico Interamericane, con el objeto de unificar las
reglas del derecho internacional privado en los tres pafses, de modo que
sean siempre reglas del mismo contenido y criterio Ias que definan la ley
aplicable al contrato.

Para 1a solucioén de controversias que se susciten entre particulares el
tratado contiene una disposicion general, mds bien de orden programatico,
pero que podrd tener mucha importancia prictica.' Dispone (articulo 2022)
que los tres gobiernos promoverén ¢l arbitraje comercial como medio para
1a solucidn de las controversias mercantiles internacionales que se susciten
entre las empresas o personas particulares de los tres pafses.” Contempla
ademds el establecimiento de un Comité Consultivo de Controversias
Comerciales Privadas (artfculo 2022-4) encargado de hacer recomendacio-
nes para la solucién de controversias privadas, que podrd desempefiar un
papel importante en la evolucion hacia un derecho comin norteamericano
en materia contractual.

Gracias a esta promocion del arbitraje comercial, resultard que las
controversias relativas a las compraventa regidas por la mencionada Con-
vencién sobre los contratos de compraventa internacional vendrén a solu-
cionarse en muchos casos, y es de desear que llegue a ser la mayoria, por
medio del arbitraje privado. Con esto se logrard, junto a 1a internacionali-
zacion del derecho sustantivo de 1a compraventa, una internacionalizacion
de 1a jurisdiccion encargada de aplicar tal derecho sustantivo. El arbitraje
comercial privado podra convertirse en una jurisdiccion internacional espe-
cializada en materia de contratos internacionales y, principalmente, en
materia de compraventas internacionales. Esto podrd ser otro paso muy
importante hacia la formacién de ese derecho comiin de los contratos
internacionales que, sin negar su amplitud universal, serd también el que se
aplique ¢n la zona norteamericana de libre comercio.

t  Fltratado trilateral contiene también disposiciones relativas a la solucidn de controversias que se
susciten entre un particular y algiin gobiemo en materia de inversiones extranjeras ¢ en materia de
competencia desleal {capitulo XIX), pero se trata de relaciones que no son, como las que se pretende
abordar en este trabajo, de naturaleza estrictamente privada.

2 Se incluyen las dependencias gubernamentales y las empresas paraestatales cuando actian con
carécter privado.
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La Convencitn de Naciones Unidas sobre los Contratos de Compraventa
Internacional de Mercaderfas, junto con la jurisdiccitn arbitral internacional
serdn, respectivarnente, la principal fuente y el principal medio jurisdiccio-
nal del derecho mercantil internacional, vigente en la zona norteamericana
de libre comercio. Pero hay otras convenciones que pueden liegar a estar
en vigor en la zona. En Nueva York, el 14 de junio de 1974, se firmé una
Convenci6n sobre la Prescripcion en Materia de Compraventa Internacional
de Mercaderfas, que establece (articulo 8), entre otras cosas, un plazo
general de cuatro afios para la prescripcion de las acciones que surjan de un
contrato de compraventa internacional de mercaderias. El mismo dia que
se aprohé en Viena, el 11 de abril de 1980, la convencién sobre los contratos
de compraventa, se aprobé el Protocolo por el que se Enmienda ia Conven-
cién sobre la Prescripcion en Materia de Compraventa Intermacional de
Mercaderfas, con el objeto de actualizar su contenido. México se adhirié
tanto a la convencion de Nueva York como al protocolo de enmiendas,’ y
ambos estdn en vigor en México desde el 1 de agosto de 1988, pero no han
sido aprobados ni por Canad4 ni por los Estados Unidos. México también
ya ratificé la Convencitn de las Naciones Unidas sobre Letras de Cambio
y Pagarés Internacionales (New York 1988), que fue promulgada en el
Diario Oficial el 27 de enero de 1993, y que fue aprobada por Canadd el 7
de diciembre de 1990 y por los Estados Unidos el 29 de junio de 1990;*
aunque todavia no entra en vigor, puede llegar a ser un documento muy
importante para regular las relaciones crediticias. De gran trascendencia
podrfa llegar a ser ¢l Convenio de las Naciones Unidas sobre ¢l transporte
Marftimo de Mercancias (Hamburgo 1978), que fue firmado por México el
31 de marzo de 1978 sin haberlo todavia ratificado, pero al que no se han
adherido Canad4 ni Estados Unidos; entré en vigor en los 20 pafses que lo
ratificaron el uno de noviembre de 1992.

En materia de arbitraje comercial internacional jugara un papel decisivo
la Convencién sobre el Reconocimiento y la Ejecucién de Sentencias
Arbitrales Extranjeras (Nueva York 1958), que estd en vigor, en mds de
ochenta paises, entre los que estan los tres de Norteamérica. Esta conven-
cion, ademds de facilitar 1a ejecucion de los landos extranjeros, permitiendo

3 El 6 de mayo de 1988 se publicaron en el Diarie Oficial la Convencién original y el Protocolo de
enmiendas. El texto de la Convencién reformada se publicé el 2 de marzo de 1992

4 Muisilateral Treaties deposited with the General Secretary. Status as at 3] december 1991, Nueva
York, 1992, p. 388,
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su ejecucion casi como si fueran una sentencia expedida por un juez
nacional, fija condiciones que indirectamente regulan la validez de las
cldusulas o convenios arbitrales. De contenido semejante es la Convencién
de Panam4 sobre Arbitraje Comercial Internacional (1975), que estd en
vigor en mds de diez pafses americanos, entre ellos Estados Unidos y
México. En cuanto a las reglas de procedimiento del arbitraje, la CNUDMI
aprobd una Ley Modelo sobre Arbitraje Comercial Internacional (1985),
que ha influido en la legislacion arbitral de Canadd, Estados Unidos y
México.’ Las reglas que contiene esta ley modelo rigen el procedimiento
arbitral cuando se sigue ante la Comision Interamericana de Arbitraje
Comercial (CTAC).

Con estos y nuevos instrumentos internacionales, pero sobre todo con la
aplicacion e interpretacién que hagan de ellos los juristas se ird formando
un derecho mercantil internacional comuin a la zona norteamericana que
facilite 1as relaciones comerciales entre particulares. Mientras no se llegue
a un derecho comiin a otros contratos ademads de la compraventa, las reglas
del derecho internacionat privado, que definen cudl ¢s laley aplicable a cada
contrato en particular, seguirdn teniendo un papel decisivo. Es de desear
que, siguiendo con los trabajos que ha hecho la Conferencia Interamericana
de Derecho Internacional Privado (CIDIP) se pueda conseguir también
alguna uniformidad en cuanto al contenido de estas reglas.

De momento, la norma m4s importante en materia de contratos inierna-
cionales en la zona norteamericana es la citada convencion sobre compra-
ventas. Por eso, me ha parecido bien dar en este trabajo alguna nocién
general sobre su contenido y sobre su 4mbito de aplicacion, a fin de que
entre los juristas interesados en las repercusiones juridicas del Tratado de
Libre Comercio se considere que junto con la armonizacion o unificacién
de las politicas de comercio exterior debe procurarse, como complemento
necesario, una armonizacion o unificacion del derecho sobre los contratos
en los tres pafses.

5 Al respecto puede verse el volumen Comercial Arbitration in the Americas, México, UNAM,
1992, pp. 49-152.
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I1. LA CONVENCION DE NACIONES UNIDAS SOBRE
LOS CONTRATOS DE COMPRAVENTA
INTERNACIONAL

El dia uno de enero de 1988 inicié su vigencia entre los primeros diez
pafses que la aprobaron, entre ellos Estados Unidos, la Convencién de las
Naciones Unidas sobre los contratos de compraventa internacional de
mercaderias,’ que fue aprobada por una conferencia diplomética celebrada
en la ciudad de Viena, el 11 de abril de 1980. Como el nombre lo indica, su
objetivo es definir un régimen uniforme para los contratos de compraventa
internacional que sea aplicable en lugar de las legislaciones nacionales sobre
la materia. Constituye asf un paso decisivo en la construccién de lo que
puede denominarse un derecho mercantil iniernacional, esto es un derecho
que rige relaciones entre personas privadas de diversa nacionalidad. La
elaboracién de este nuevo Derecho comiin es algo que tiene y tendrs
importantes consecuencias practicas, en tanto que facilita los intercambios
de bienes, capitales y servicios en un mundo que tiende a la globalizacién
econdmica. Pero también tiene una importancia tedrica relevante, en tanto
que implica la concepcién del derecho, ya no como ley de un Estado
territorial, sino como ordenamiento supranacional.

A. Antecedentes

La evolucién hacia un derecho comiin sobre la compraventa internacio-
nal se habfa iniciado, en este siglo, el afio de 1929, cuando el Instituto
Internacional para la Unificacién del Derecho Internacional Privado (UNI-
DROIT), a propuesta del insigne jurista y romanista Ernst Rabel, decidi6
establecer un comité que preparase un proyecto de ley uniforme sobre 1a
materia. El comité present6 un proyecto el rismo afio de 1929, que después
de ser conocido y comentado por los Estados miembros de la Sociedad de
Naciones, fue revisado por el propio comité, Este, atendiendo las observa-
ciones hechas por los gobiernos de los Estados, presenté un segundo

& Version oficial en espafiol en Naciones Unidas (A/CONF.97/19) Conferencia de las Naciones
Unidas sobre los Contratos de Compraventa Internacional de Mercaderfas (Viena 10 de marzo-11 de
abril de 1980). Documentos Oficiales, Nueva York, 1981, Esta coleccién de documentos oficiales, cuyo
contenido se explica mis adelante, en o sucesivo se citard DO.
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proyecto en 1939, que no pudo ser discutido por la irrupcién de la Segunda
Guerra Mundial.

Pasada la guerra, el gobierno holandés convocd una conferencia, a la que
asistieron representantes de veinte gobiernos que, después de examinar el
ultimo proyecto, decidio establecer una comisién especial encargada de
reelaborarlo. La comision produjo dos nuevas versiones: una en 1956, que
fue comentada por los gobiernos y organismos internacionales interesados,
y a partir de ella hizo una segunda version, dada a conocer en 1963, que fue
bien recibida.

Por otra parte, mientras se discutian los proyectos sobre una ley uniforme
sobre compraventa internacional, que en realidad sélo trataban sobre las
obligaciones y derechos del comprador y del vendedor, el UNIDROIT
elabord otro proyecto de ley uniforme sobre la formacién del contrato de
compraventa internacional, dado a conocer en 1959, que también fue bien
acogido.

Habiendo un amplio consenso en cuanto a los propasitos y contenidos
de ambos proyectos, el gobierno holandés nuevamente convocd a una
conferencia, que se reunio el afio de 1964, con el objeto de aprobarlos como
leyes uniformes. Asistieron representantes de veintiocho Estados y obser-
vadores de cuatro mas y de seis organismos internacionales. El resultado de
la conferencia fue la aprobacidn de dos convenciones: por una se establecia
una Ley Uniforme sobre la Venta Internacional de Mercaderias (LUCI,
siglas en inglés ULIS), " y por la otra una Ley Uniforme sobre la Formacién
de Contratos para la Venta Internacional de Mercaderfas (LUFC, sigias en
inglés ULFC),® firmadas ambas el primero de julio de 1964. La primera
entré en vigor el 18 de agosto de 1972 por haberla ratificado o haberse
adherido a clla Bélgica, Gambia, Holanda, Israel, Italia, et Reino Unido de
Gran Bretaiia ¢ Irlanda del Norte, la Republica Federal de Alemania y San
Marino. L.a segunda, el 23 de agosto de 1972 entre los mismos paises con
excepeion de Israel. Estas convenciones siguen en vigor entre los pafses que
no las han denunciado,’ pero sirven ademds como antecedente para inter-
pretar la convencion de 1980.

7 El texto en espafiol puede consultarse en Honnold., Derecho uniforme sobre compraventas
internacionales, Madrid, 1987, pp. 595-627 (en lo sucesivo Honnold) y en Revista de Investigaciones
Jurtdicas, 13, México, 1989, pp. 618-646. En lo sucesivo se citard por sus siglas en espaiiol, LUCL

8 El texto en espafiol puede consultarse en Honnold, pp. 584-594, y en Revista de Investigaciones
Juridicas, 13, cit., pp. 601-617. En lo sucesivo se citard por sus siglas en espafniol LUFC.

9 Cuando un Estado parte de estas convenciones ratifica o se adhjere a la Convencidn de 1980, debe
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Cuatro afios después, la Comisién de las Naciones Unidas para el
Derecho Mercantil Internacional (CNUDMLI, siglas en inglés UNCITRAL)
decidié pedir a los Estados miembros de 1a ONU que opinaran sobre las
convenciones aprobadas en La Haya y expresaran su intencion de ratificar-
las 0 no. Como respuesta a las observaciones recibidas, la referida comision
decidid, en su segundo periodo de sesiones (1969), establecer un grupo de
trabajo, al frente del cual estuvo ¢l jurista mexicano Jorge Barrera Graf, que
elaborara un proyecto de convencion sobre compraventa internacional que,
teniendo en consideracion la diferencia de grados de desarrollo entre los
pafses miembros, pudiera obtener una aceptacion mds amplia que la que
recibieron las convenciones de La Haya.

El grupo de trabajo'® elaboré dos nuevos documentos, surgidos de la
revision de los textos aprobados en La Haya, que fueron aprebados por
CNUDMI en sus periodos de sesiones décimo y décimo primero."' En este
tiltimo la comisidn también decidi6 fundir los dos documentos preparados
por el grupo de trabajo en un solo proyecto, con 82 articulos, de convencién
sobre compraventa internacional,” que fue luego presentado a la asamblea
de Naciones Unidas el 16 de diciembre de 1978. La asamblea” decidi6
convocar a una conferencia diplomética para gue discutiera el proyecto de
convencién sobre compraventa internacional y pidio al Secretario General
que elaborara un proyecto de las disposiciones relativas a la aplicacién,
reservas y otras disposiciones finales que podrfa tener esa convencidn en
caso de ser aprobada.

La conferencia diplomdtica tuvo lugar en Viena, del 10 de marzo al 11
de abril de 1980. Concurrieron representantes de 62 Estados y de ocho
organismos internacionales. Sus trabajos se desarrollaron en doce sesiones
plenarias y en sesiones de dos comisiones especiales. En las primeras cinco
sesiones plenarias se instald la conferencia y se nombraron las dos comi-
siones especiales. La primera comision se ocupé de discutir (en 38 sesiones)
el proyecto preparado por la CNUDMI que contenfa 82 articulos, y del cual
resultaron finalmente los artfculos 1 a 88 del texto actual aprobado. La

denunciar las prirmeras. Ver articulo 99, parrafos 3 a 6, de la Convencién de 1980.

10 Las discusiones de este grupo, que constittyen una fuente para la interpretacién de la Convencidn
se encuentran recogidas en: United Nations Commission on International Trade Law Yearbook I-X,
Nueva York, 1968-1979. En lo sucesivo se citard Yearbook.

11 Ambos documentos se pueden consultar en Yearbook VIII, 1977, y IX, 1978.

12 Eltexto de este proyecto sc encuentra eh Anuarie IX 11, y también en DO 5-15.

13 Resolucién 33/93 de la Asambiea General, reproducida en DO XV,
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segunda comision discutié (en nueve sesiones) el proyecto de disposiciones
finales preparado por el Secretario General," del cual resultaron los articu-
los 89-101 de 1a convencion aprobada, y elabor6 un protocolo de enmiendas
a la Convencidn sobre la Prescripcién en Materia de Compraventa Interna-
cional de Mercaderfas."”

Cada comision elabor6 un informe escrito' de sus respectivos trabajos,
que contenia una breve reseiia de la discusion de cada articulo y el texto que
se proponian a la aprobacion de la conferencia diplomdtica. Esta estudi6 los
respectivos informes, discutiendo los articulos uno por uno en siete sesiones
plenarias (sesiones 6™ a 12%). De los 88 articulos que contenia el proyecto
preparado por la CNUDMI, revisado y aumentado por la primera comision,
74 fueron aprobados por unanimidad, y los otros por la mayoria requerida
de dos tercios, si bien, en algunos casos, después de que un grupo de trabajo
ad hoc elaborara un texto de compromiso que superara las divergencias
manifestadas durante la discusion. Finalmente toda la Convencion, presen-
tada como unidad, fue aprobada por unanimidad el 11 de abril de 1980, con
versiones oficiales en 4rabe, chino, espafiol, francés, inglés y ruso."”

La misma Conferencia también aprobd el Protocolo por el que se enmien-
da la Convencioén sobre 1a Prescripcion en Materia de Compraventa Inter-
nacional de Mercaderias, preparado por la segunda comisién. La enmienda
de esta convencion sobre prescripciones de acciones, que habia sido elabo-
rada en 1974, era necesaria para ajustar sus disposiciones a las de la nueva
convencion sobre 10s contratos,

B. Documentos oficiales

Los documentos elaborados durante la conferencia diplomdtica, o en
preparacion de ella, fueron recopilados en un volumen publicado por la
ONU, titulado: Conferencia de las Naciones Unidas sobre los Contratos de
Compraventa Internacional de Mercaderias."

14 Reproducido en DO, p. 72.

15 Sobre esta Convencién ver supra il

16 El Informe de la Primera Comisidn reproducide en DO, pp. 89-151. El Infurme de la Segunda
Comisién reproducido en DO, pp. 151-165,

17 Mads informacién sobre la historia de la Convencion en Bonell. Commentary on the International
Sales Law, Mildn, 1987, pp. 3-5 (en lo sucesivo Commentary); Honnold, pp. 4-10.

18 Viena, 10 de marzo-11 abril de 1980. Documentos Oficiales, Nueva York, 1981, p. 521, Llevael
siguiente ndimero de publicacin de la ONU: A/CONF.97/19. Este velumen constituye la fuente
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El volumen se divide en tres partes. La primera parte contiene los
documentos que analizé y aprob6 la conferencia. Cadauno de los documen-
tos se identifica con una letra (A-M) y, cuando es posible, se numeran los
parrafos de su texto, lo que facilita mucho la citas. La segunda parte
reproduce las actas resumidas de las sesiones plenarias, de las sesiones de
la primera comisién y de las sesiones de la segunda comision; cada acta
indica el niimeroy fecha de 1a sesién correspondiente y presenta sus parrafos
numerados. La tercera parte proporciona un cuadro comparativo de la
numeracion de los artfculos de la Convencién sobre Compraventa Interna-
cional aprobada en Viena con la numeracién de los proyectos preparados
por la CNUDMT y las convenciones de L.a Haya de 1964; ademds indica el
nimero de 1a sesion plenaria y de las sesiones de 1as comisiones especiales
en que se discutio cada uno de los articulos de 1a convencién actual.

De los documentos de la conferencia se hacen frecuentes referencias en
este trabajo, principalmente a 10s siguientes:

1. Texto del proyecto de Convencién sobre 1os Contratos de compraventa
Internacional de Mercaderfas, aprobado por la Comisién de las Naciones
Unidas para el derecho mercantil internacional, que se cita abreviadamente
Proyecto CNUDMI indicdndose a continuacién el nimero del artfculo
(Proyecto CNUDMI, articulo 5).

2. Comentarios sobre ¢l Proyecto de Convencitn sobre los Contratos de
Compraventa Internacional de Mercaderfas, preparados por la Secretarfa.
Este comentario es una fuente importante para conocer el sentido que tenfan
las disposiciones del Proyecto CNUDMI en la mente de quienes lo elabo-
raron. Se cita abreviadamente Comentarios de la Secretarfa y a continuacién
se indica el ndmero del articulo y el nimero de parrafo del comentario de
ese articulo (Comentarios de la Secretaria, articulo 63 pérrafo 2).

3. Proyecto de Convencién sobre 1os Contratos de Compraventa Inter-
nacional de Mercaderias: Proyecto de articulos relativos a la aplicacidn,
declaraciones, reservas y otras cldusulas finales, preparado por el Secretario
General, que se cita abreviadamente Proyecto Cldusulas Finales, con indi-
cacion de la letra (A-K) del articulo especifico (Proyecto Cldusulas Finales,
articulo D),

4. Informe de 1a Primera Comisi6n. Este documento describe los trabajos
realizados por dicha comisién para examinar los 88 articulos del Proyecto

legislativa primordial para el estudio de la Convencién y en 1o sucesivo se citard abreviadamente DO.
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CNUDML. Su estructura es la siguiente: presenta, uno por uno, €l texto del
articulo en el citado proyecto, luego el texto de las propuestas de enmiendas
presentadas y finalmenie se indican las sesiones en que se discutieron ¢l
artfculo y sus enmiendas; sus parrafos estdn numerados. Se cita abreviada-
mente Informe 1a. Comisién seguido del mimero del artfculo y el mimero
de pdrrafo (Informe Ia. Comision artfculo 23 pérrafo 7).

5. Informe de 1a Segunda Comisién. Describe los trabajos realizados por
esta comisién respecto del Proyecto Cldusulas Finales, con la misma
estructura que la del informe de 1a Primera Comisién. Se cita Informe 2*
Comisidn indicdndose a continuacion el articulo y el parrafo (Informe
2* Comisidn, articulo B, parrafo 7).

Ademds, se citan varias veces las actas resumnidas de las sesiones de las
comisiones o de las sesiones plenarias, indicdndose si es de la primera o de
la segunda comision o de las sesiones plenarias, el mimero de la sesién y el
pdrrafo correspondiente (Actas Resumidas 1* Comision, sesion 27, pdrrafo 8).

Eli citar estos documentos dando como referencia los niimeros de articulo,
pédrrafo y sesion tiene la ventaja de que la cita puede localizarse también en
las versiones inglesa francesa u otras, que tienen obviamente una paginacién
diferente, pero la misma estructura. Para facilitar la consulta at lector de
habla espafiola, después de la referencia de los artfculos, parrafos o sesiones
correspondientes se indica entre paréntesis, después de la abreviatura DO
la p4gina donde se localiza en 1a versién espaiiola arriba citada, por ejemplo:
Informe 1* Comisién, articulo 23, parrafo 7 (DO 107).

C. Descripcién general de su contenido

La Cenvencién comprende en total 101 articulos. Se inicia con un
predmbulo, en el que se expresan sus objetivos y motivos de aprobacion, y
termina con la cldusula de autenticidad que expresa la fecha, las versiones
expedidas y precede las firmas de los representantes. Su articulado se divide
en cuatro partes,

La primera parte “Ambito de aplicacién y disposiciones generales”
comprende los trece primeros artfculos. Ahf se establece que se aplicard
exclusivamente a los contratos de compraventa internacional; se defincn los
criterios para juzgar cuando un contrato es internacional; se excluyen cierto
tipo de compraventas, por razén de su forma o su objeto, y ademds s¢
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establecen las reglas para interpretar e integrar la Convencién y para
interpretar los contratos de compraventa.

La segunda parte, *‘Formacion del contrato™, abarca los articulo 14 a 24.
Contiene todas las reglas relativas a los requisitos para hacer la oferta, la
posibilidad de revocarla o retirarla, 1a forma de hacer la aceptacion, y el
momento de perfeccionamiento del contrato. Como principio general esta-
blece que la oferta, lo mismo que la aceptacion, surten efecto cuando llegan
al destinatario (teorfa de 1a recepcion).

La tercera parte, “‘Compraventa de mercaderias™, es la mds amplia:
comprende del articulo 25 al 88. Se subdivide en cuatro capfiulos, y éstos
en secciones. El primer capftulo (art{culos 25-29) establece reglas generales
sobre el contrato de compraventa: define lo que entiende por “‘incumpli-
miento esencial’’ (concepto novedoso del cual penden importantes conse-
cuencias), establece que toda comunicacidn enire 1as partes surte efecte en
el momento en gue se expide (teorfa de la expedicién), que el contrato se
modifica por mero acuerdo entre las partes, y los casos en que es posible
reclamar el cumplimiento especifico del contrato. El segundo capftulo,
“Obligaciones del vendedor” (articulos 30-52), precisa el contenido de la
obligacion de entregar las mercancias, el lugar, momento y forma en que
debe hacerse; define la responsabilidad del vendedor por la calidad de las
mercancfas y por los derechos o pretensiones de tercero sobre ellas, espe-
cialmente los derivados de 1a propiedad intelectual, y establece los recursos
que tiene el comprador en caso de incumplimiento del vendedor. El siguien-
te capitulo (articulos 53-65) se refiere a las obligaciones del comprador:
precisa el contenido de sus obligaciones de pagar el precio y recibir las
mercancias, asf como los recursos que tiene el vendedor en caso de incum-
plimiento. El capitulo cuarto (artfculos 66-70) se dedica exclusivamente al
problema de transmision del riesgo, con el criterio de que €sta se opera, en
general, cuando el vendedor especifica y entrega las mercancias, o al menos
las pone a disposicién del comprador. El capitulo quinto (articulos 71-88)
da reglas comunes para las obligaciones del comprador y del vendedor:
define los recursos que tienen en caso de incumplimiento previsible de la
otra o de incumplimiento de una entrega en un contrato de entregas sucesi-
vas; indica los criterios para evaluar los dailos y perjuicios y para cobrar
intereses moratorios, asf como los casos de exoneracion de responsabilidad
por incumplimiento y los efectos de la resolucién del contrato.

La cuarta parte, “‘Disposiciones finales”, comprende los artfculos 89 a
101. Ahf se establece que ¢l Secretario General de las Naciones Unidas es

DR © 1993. Universidad Nacional Auténoma de México - Instituto de Investigaciones Juridicas



Esta obra forma parte del acervo de la Biblioteca Juridica Virtual del Instituto de Investigaciones Juridicas de la UNAM
www juridicas.unam.mx https://biblio.juridicas.unam.mx/bjv Libro completo en: https://goo.gl/lUwkoA

COMPRAVENTAS INTERNACIONALES EN LA ZONA DE LIBRE COMERCIO 385

el depositario de la Convencidn; se precisan las reservas gue pueden hacer
1os Estados, 1a forma en que deberén ratificarla, aprobaria o adherirse a eila,
y €l momento en que iniciard su vigencia.

D. Paises partes (articulos 89, 91 a 98y 101)

Son partes de 1a Convencidn los pafses que 1a hayan firmado y ratificado
y los pafses que se hayan adherido a ella. Los pafses partes pueden hacer
ciertas reservas, solo las expresamente autorizadas por la misma Conven-
cion, y tienen la libertad de denunciarla en cualquier momento.

a) Pafses signatarios y pafses adherentes

La Convencion se abrio a la firma de los estados el 11 de abril de 1980
(al dfa siguiente de su aprobacién) y permanecié abierta hasta el 30 de
septiembre de 1981, en la sede de las Naciones Unidas en Nueva York
(articulo 91). Como depositario fue designado el Secretario General de las
Naciones Unidas (artfculo 89). Los paises firmantes fueron veinte: Alema-
nia (tanto la Republica Federal como 1a Repiblica Democritica), Austria,
Chile, China, Checoslovaguia, Dinamarca, Estados Unidos, Finlandia,
Francia, Gahna, Holanda, Hungria, Italia, Lesotho, Noruega, Polonia, Sin-
gapur, Suecia, Venezuela y Yugoslavia."” Para Ilegar a ser partes de la
Convenci6n los paises firmantes debfan ratificarla, aceptarla o aprobaria *
(articulo 9i-2). De los veinte pafses firmanies, todos la han ratificado,
excepto Gahna, Singapur y Venezuela.

Los pafses que no la firmaron pudieron adherirse a ella posteriormente,
desde la fecha en que quedé abierta a la firma (arntfculo 91-3). Al 31 de
diciembre de 1991 se habian adherido dieciséis pafses: Argentina, Australia,
Bielorusia, Bulgaria, Canad4, Egipto, Espafia, Guinea, Irag, México, Ru-
mania, Suiza, Siria, Ucrania, Uni6n Sgviética y Zambia.” Durante 1992, se
adhirieron Ecuador y Uganda.”

19 Ver Muliilateral Treaties deposited with the General Secretary. Status as at 31 december 1991,
New York, 1992, p. 384.

20 No hay diferencia, a efectos intemacionales, entre la ratificacion, aceplacion o aprobacion; ¢l hacer
un acto u otro depende del derecho intemno de cada pais.

1 Ver Multilateral Treaties, cit., p. 384.

22 Datos proporcionados por la Consulloria Juridica de la Secretaria de Relaciones Exteriores de México,
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Tanto los instrumentos de ratificacion, aprobacion o aceptacién, como
los de adhesion se depositan en poder del Secretario General de las Naciones
Unidas (artfculo 91-4), Los pafses se convierien en partes de la Convencion
a partir de 1a fecha en que depositan estos instrumentos. Para efectos
juridicos, no hay ninguna diferencia entre ser un pafs signatario, con
ratificacion, o ser un pafs adherente. Pero pueden establecerse algunas
diferencias, en cuanto a la aplicacion de la Convencién, por efecto de las
declaraciones o reservas que hagan los paises en el momento de la ratifica-
cién o de la adhesitn.

b) Declaraciones o reservas (articulos 92 a 98)

Los estados partes de la Convencidn tienen ¢l derecho de hacer ciertas
reservas o declaraciones respecto de la aplicacién de este instrumento
internacional. No hay diferencia de sentido entre la palabra “‘declaracién”,
que usan los artfculos 92 a 97, y 1a palabra “‘reserva’ que usa el artfculo 98.
Ambas significan que, por efecto de una declaracion formal de un Estado
parte, la Convenci6n se aplicard, respecto de ese Estado en un sentido
particular.

Para evitar que el esfuerzo de unificacién que supuso la aprobacion de
la Convencioén quedara anulado por una multitud de reservas que pudieran
hacer los Estados, se establecid (articulo 98) que no pudieran hacerse m4s
reservas que las expresamente previstas en los articulos 92 a 96. Ahf se
definen los supuestos que legitiman hacer las reservas y el alcance que éstas
tienen.

Las declaraciones pudieron hacerse al memento de la firma, pero para
surtir efectos tienen que confirmarse cuando se ratifique, acepte o apruebe
(articulo 97-1). Pueden hacerse ahora en cualquier momento, sea cuando se
presenta el instrumento de ratificacion o el de adhesion, sea con posteriori-
dad a ese momento. Deben hacerse por escrito y ser formalmente comuni-
cadas al depositario (artfculo 97-2). Las declaraciones hechas antes de que
la Convenci6n entrara en vigor surten efectos a partir del momento en que ésta
inicie su vigencia. Las hechas posteriormente surten efectos el primer dia
del mes siguiente a la expiracion de un plazo de seis meses contado a partir
de la fecha en que el depositario recibi6 la notificacién,” excepto las

23 Por ejemplo, si se notificé la declaracidn al depositario el 15 de enero de 1992, surtird efectos a
partir del | de agosto de 1992,
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declaraciones reciprocas previstas en el artfculo 94-1, que vinculan a dos o
mds estados especificamente determinados, y que surten efectos después
del mismo plazo, pero contado a partir de la fecha en que se recibi6 la dltima
declaracién (artfculo 97-3).

Los estados partes pueden retirar sus declaraciones en cualquier momen-
to, para lo cual deben notificar su voluntad formalmente, por escrito, ai de-
positario. El retiro surte efectos el primer dfa hibil del mes siguiente al que
venza el plazo de seis meses contado a partir de 1a fecha en que el depositario
recibio la notificacion (articuto 97-4); cuando se trata de las declaraciones
reciprocas previstas en el artfculo 94, el retiro de una deja sin efectos las
demds una vez que haya transcurrido el plazo mencionado (articulo 97-5).

Las reservas que pueden hacer los estados partes son las siguienies: a)
que no se aplicard l1a parte I o la parte III (articulo 92}; b) que solo se aplicard
a determinadas unidades territoriales dentro de un pafs (reserva de Estado
federal, articulo 93); ¢} que no se aplicard respecto de ciertos pafses (articulo
94); d) que no se aplicard por efecto de las reglas de derecho internacional
privado (articulo 95), y ¢} reserva de que el contrato de compraventa tendrd
que ser por escrito (artfculo 96).

Reserva de que no se aplicard la parte 1l o la parte I (articulo 92).

Debido a que los antecedentes de 1a actual Convencién fueron las dos
leyes uniformes aprobadas en La Haya,“ una relativa a la formacién del
contrato y otra relativa al contrato mismo, se quiso dejar abierta la posibi-
lidad de que los estados pudieran adherirse a la Convencidn actual exclu-
yendo la aplicacién de su parte I relativa a la formacion del contrato o la
de su parte III relativa al contrato de compraventa. Esta posibilidad permite
que la ConvenciOn se aplique, en 10s paises que hacen esta reserva, solo
para regir el contrato, pero no la formacion del contrato (si excluyen la parte
IT), o solo para regir la formacion del contrato pero no el contrato mismo
(si excluyen la parte III).

Cuando un Estado hace esta reserva no se le considera parte de la
Convencion respecto de las normas que excluy6. Esto ticne consecuencias
a efecto de determinar si ella habrd de aplicarse ¢ no a determinados
contratos. En principio, se aplica a coniratos en donde el comprador y el vendedor
tenen su establecimiento en Estados partes; pero siresultaque el comprador

24 Supra,Il, A.
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lo tiene en un Estado que excluy6 la aplicacion de las normas relativas a la
formacidn del contrato y €l vendedor lo tiene en un Estado que no hizo esta
reserva, el resultado es que la Convencion no se aplicard en lo relativo a la
formaci6n del contrato, porque se entiende que el Estado del comprador no
es Estado parte en este aspecto (articulo 92-2),

La ley que en ese caso regird la formacidn del contrato es la que resulte
aplicable con base a las reglas del derecho internacional privado, que podré
ser laley que hubieran convenido las partes, y a falta de ella, la ley del Estado
del comprador o 1a ley del Estado del vendedor. Si resulta aplicable la ley
del Estado del vendedor, entonces serfa la propia parte II de la Convencion
la que regirfa la formacidn del contrato, pere serfa aplicable, no porque el
comprador y vendedor tienen su establecimiento en Estados partes de la
misma (no segln el articulo 1-1-a), sino por efectos de las reglas del derecho
internacional privado (segiin el articulo 1-1-b),

Al 31 de diciembre de 1991 habfan hecho esta reserva solo cuatro
Estados, Dinamarca, Finlandia, Noruega y Suecia, que excluyen la aplica-
cién de 1a parte I1.%

Reserva de que solo se aplicard a determinadas unidades territoriales
dentro de un pais (reserva de estado federal, articulo 93)

Pensando en los estados organizados en forma federal o similar, en los
que puede haber unidades territoriales (entidades federativas) en las que se
apliquen regimenes juridicos diversos, el articulo 93 establece la posibilidad
de que dichos estados declaren que a Convencién se aplicard a todas sus
unidades territoriales o s6lo a una o varias de esas unidades territoriales.

Si un Estado de estas caracteristicas no hace una reserva a favor de una
o varias unidades (erritoriales, se entiende que la Convencidn se aplica a
todas ellas (articulo 93-4). Este ha sido el caso de México, y puede serlo de
cualquier Estado cuyo poder federal o central tenga la facultad constitucio-
nal de celebrar tratados en materia de comercio internacional.”

Como consecuencia de esta reserva, las unidades territoriales excluidas
no pueden considerarse como territorios en los que esté en vigor la Conven-
¢ién, y por lo tanto las personas que tengan sus establecimientos en dichas

25 Ver Multilateral Treaties, cil.. p. 385,
26 Honnold, p. 509, quien también sostiene que en los Estados Unidos el poder federal tiene tal
facultad.
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unidades territoriales no pueden considerarse que tienen sus establecimien-
tos en un Estado parte. Esto tiene importancia para determinar la aplicabi-
lidad de la misma a los contratos de compraventa que tales personas
celebren, pues, 1o mismo que respecto a la reserva del articulo 92, no podra
aplicarse por efecto del articulo 1-1-a, pero s{ por efecto del articulo I-1-b.

Al 31 de diciembre de 1991 habfan hecho una declaracién conforme a
este articulo: Australia, que indic6 que el tratado se aplicarfa en todas sus
unidades territoriales, con excepcion de Christmas Island, Cocos (Keeling)
Islands y Ashmore y Cartier Islands. Canad4, que indic6 que se aplicarfa a
estas unidades territoriales: Alberta, British Columbia, Manitoba, New
Brunswick, Newfounland, Nova Scotia, Ontario, Prince Edward Island y
Northwest Territories; pero luego retird esta declaracién (el 29 de junio de
1992}, por 1o que la Convencidn se aplicard en todo su territorio desde el 1
de enero de 1993, Dinamarca que excluy¢ la aplicacién en Faroe Islands y
Greenland.”

Reserva de que no se aplicard respecto de ciertos paises (articulo 94)

El objetivo final de 1a Convencion es conseguir un régimen comiin del
contrato de compraventa internacional. Teniendo en cuenta que algunos
pafses de ciertas regiones econdmicas habfan constituido ya algunos siste-
mas de normas comunes ¢n materia de compraventa internacional, se
consideré prudenie que la adhesion a ella no implicara la disgregacién de
los regimenes comunes ya formados, pues de alglin modo ellos también
contribuyen a ese objetivo de promover un derecho comiin en materia de
compraventa internacional. Por eso se incluy¢$ la posibilidad de que los
Estados que forman parte de estos sistemas puedan hacer la reserva de que
la Convencidn no se aplique entre ellos. La utilidad que a estos estados les
reporte al adherirse a ella es que consiguen un régimen uniforme de
compraventa internacional para sus relaciones comerciales con personas
que tienen su establecimiento en estados que no forman parte del sistema
regional.

La reserva puede hacerse respecto de estados partes de 1a Convencidn
(pérrafo 1 del articulo 92). Puede hacerse sea mediante una declaracion
conjunia de todos los Estados que hacen la reserva, sea mediante declara-

21 Ver Multilateral Treaties, cit,, pp. 384-385.
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ciones unilaterales recfprocas de cada uno de los estados miembros del
sistema regional.

O puede hacerse respecto de estados que no son partes (parrafo 2}, y
entonces basta la sola declaracion del Estado que hace la reserva. Si sucede
que un Estado respecto del cual se habfa hecho la reserva conforme al
parrafo 2 pasa a ser parte de la Convencion, la reserva podrd seguir surtiendo
efectos, conforme al pdrrafo 1, si este dltimo Estado hace la declaracién
correspondiente (parrafo 3).

Al 31 de diciembre de 1991 s6lo habian hecho reservas conforme a este
artfculo los pafses nérdicos, esto es Dinamarca, Finlandia, Noruega y Suecia
que, de acuerdo con el pédrrafo 1 del articulo y emitiendo declaraciones
unilaterales reciprocas, indicaron que la Convencién no se aplicarfa a
contratos en que el comprador y el vendedor tuvieran sus establecimientos
en dos de estos Estados. Como Finlandia y Suecia fueron los primeros de
eslos pafses que ratificaron la Convencidn, el 15 de diciembre de 1987, cada
uno declaré que no se aplicarfa entre ellos, conforme al parrafo 1, y que
tampoco se aplicarfa respecto de Dinamarca y Noruega, que aun no eran
Estados partes, de conformidad con el parrafo 2. Cuando Dinamarca (14 de
febrero de 1989) y Noruega (20 de julio de 1988) ratificaron la Convencion
hicieron la correspondiente declaracion respecto de Finlandia y Suecia, con
lo cual 1a reserva que estos dos paises habfan hecho conforme al parrafo 2
pasé a tener vigor de conformidad con el pdrrafo 1. Ademds, los cuatro
pafses han hecho la reserva, siguiendo el pédrrafo 2, de que tampoco se
aplig:aré a contratos con personas que tengan su establecimiento en Islan-
dia.”

Reserva de que no se aplicard por efecto de las reglas de derecho
internacional privado (articulo 95)

La finalidad de uniformar el régimen del contrato de compraventa
internacional hizo concebir que 1a Convencion pudiera aplicarse, no solo a
contratos en los que tanto ¢l comprador como el vendedor tuvieran su
establecimiento en un Estado parte de 1a Convencion (artfculo 1-1-a), sino
también a conlratos en los que solo una de ellas tuviera su establecimiento
en un Estado parte, siempre que, por efecto de las normas del derecho
internacional privado, la ley aplicable al contrato fuera la de ese Estado parte

28 Ibidem.
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(articulo 1-1-b). Estatiltima posibilidad, si bien amplia el 4mbito de aplica-
cién de 1a Convenci6n, podfa parecer inconveniente a Estados que estarian
dispuestos a renunciar a 1a aplicacion de su legislacion interna a un contrato
de compraventa internacional solo sobre una base de reciprocidad. En vista de
esta posible objecion se determind en el artfculo 95 que los Estados pudieran
hacer la reserva de que no aplicarian la Convencitn por efecto de las reglas
de derecho internacional privado.

La consecuencia préctica de esta reserva es que en los estados que 1a ha-
gan, la Convencidn s6lo se aplicaré respecto de contratos en donde ambos
contratantes tengan su establecimiento en algiin Estado parte. México no
hizo esta reserva, por lo que ella se aplicard, por ejemplo, a contratos de
compraventa internacional entre un comprador mexicano y un vendedor
japonés (Jap6n no es parte de la Convencidn) si resulta que la ley aplicable
al contrato es la ley mexicana. En cambio, como Estados Unidos s hizo esta
reserva, los contratos de compraventa entre japoneses y estadunidenses se
habrdn de regir por una ley nacional, sea la japonesa, sea la nortcamericana.

Al 31 de diciembre de 1991 habian hecho esta reserva, ademds de los
Estados Unidos, Checoslovaquia y 1a Republica Popular China. Canad4 la
hizo pero s6lo respecto el territorio de British Columbia.”

Reserva de que el contrato de compraventa tendrd
que ser por escrito (articulo 96)

Como regla general, la Convencion establece un principio de informali-
dad, esto ¢s que cualquier declaracion de intencion de alguna persona, sea
la oferta, sea la aceptacién, sea cualquier otra declaracién unilateral, asi
como el contrato mismo de compraventa no tienen que constar por escrito
ni estar sujetos a ningin requisito de forma (articulos 11, 14, 18). Por
consiguiente, ¢l contrato puede modificarse o extinguirse por mero acuerdo
informal de las partes (articulo 29). Si bien esta regla se ajusta a las
necesidades y prdcticas del comercio internacional, para algunos Estados
podria resultar problemdtica su aceptacion porque su legislacion les exige
la forma escrita del contrato de compraventa. Por esta razon el articulo 96

29 Ibidem.

30 Este articulo habla mas bien de que si las partes convienen que la medificacién de un contrato
tiene que constar por escrito, se deberd estar a ello, pero interpretado a contrario significa que a falta
de acuerdo de las partes, el contrato puede modificarse por mere acuerdo informal.
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establece la posibilidad de que los Estados que se encuentren en esa
situacion hagan la reserva de que no aplicardn tal principio de informalidad
y exigirdn, por consiguienie, la forma escrita para que surta efectos el
contrato o cualquier acuerdo que lo modifigue o extingue, asf como las
declaraciones previas al contrato, 1a aceptacion, 1a oferta y cualquiera otra.

El efecto de esta reserva es mas amplio que el de las otras pues afecta
también a las personas de Estados que no 1a hayan hecho. De acuerdo con el
articulo 12, cuando se celebra un contrato, o se intenta celebrarlo, con una
persona cuyo establecimiento estd en un Estado que hizo esta reserva, todas
las declaraciones de las partes, el contrato mismo y 10s acuerdos posteriores
solo surten efectos si constan por escrito. Por consecuencia, un vendedor
que tiene su establecimiento en un Estado que no hizo la reserva no puede
confiar en la eficacia de un contrato verbal con un comprador que tiene su
establecimiento en un Estado que sf la hizo. Ademds, para asegurar la
eficacia de esta regla, el mismo articulo dispone, como excepcién al
principio general presente en toda la Convencidén de autonomifa de los
contratantes, que éstos no podrdn modificar el efecto de este articulo por
ningun acuerdo. Con esto se quiso evitar que la reserva hecha por un Estado
pudiera hacerse iniitil por el acuerdo de contratantes privados.

Los Estados que habfan hecho esta reserva al 31 de diciembre de 1991 ™
eran: Argentina, Bielorusia, Chile, Hungrfa, Ucrania, y 1a Unién de Repii-
blicas Socialistas Soviéticas.

Para los tres pafses de Norieamérica, la Convenci6n estard en vigor sin
ninguna reserva.

Con el objeto de facilitar el acceso a la informacién sobre la vigencia de
la misma, se proporciona el siguiente cuadro que indica los pafses que son
parte de ella, 1a fecha en gue entrd en vigor y las reservas que han hecho.

31 Ver Multilateral Treaties, cit., pp. 384-385.
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Cuadro de paises partes™
Pais Fecha de ratifi- Inicio de Reservas
cacion o adhesion vigencia
Alemania®® 21 diciembre 89 1 enero 91 —
Argentina 19 julio B3 1 enero 88 Articulos 12 y 96
Australia 17 marzo 88 1 abril 89 Articulo 93
Austria 29 diciembre 87 1 enero B9 —
Biclorrusia 9 octubre 89 1 noviembre 91 Articulos 12 y 96
Bulgaria 9 julio 90 1 agosto 91 —
Canadi 23 abnl 91 1 mayo 92 Articulo 93, reti-
rada el 29 junio 92
Chile 7 febrero 90 1 marzo 91 Articulos 12 y 96
China 11 diciembre 86 1 enero 88 Articulo 95
Checoslovaquia 5 marzo 90 1 abril 91 Articulo 95
Dinamarca 14 febrero 89 1 marzo 90 Articulos 92 a 94
Ecuador 27 enerc 92 1 febrero 93 —
Egipto 6 diciembre 82 1 enero 88 —
Espafia 24 julio 90 I agosto 91 —
Estados Unidos 11 diciembre B6 I enero 88 Articulo 95
Finlandia 15 diciembre 87 1 enero B9 Anticulos 92 y 94
Francia 6 agosto 82 I enero 88 —
Guinea 23 enero 91 1 febrero 92 —
Holanda 13 diciernbre 90 | enero 92 —
Hungria 16 junio 83 1 enero 88 Articulos 12 y 96
Irak 5 marzo 90 I abnl 91 —
Talia 11 diciembre 86 i enero 88 —
Lesothe 18 junio 81 I enero 88 —
México 29 diciembre 87 1 enero 89 e
Noruega 20 julic 88 1 agosto 89 Articulos 92 y 94
Rumania 22 mayo 91 1 junio 92 —
Siria 19 octubre 82 1 enero 88 —
Suecia 15 diciembre 87 1 encro 89 Articulos 92 y 94
Suiza 21 febrero 90 1 marzo 91 —
Ucrania 3 enero 90 1 febrero 91 Articulos 12 y 96
Uganda 12 febrero 92 1 marzo 93 —
URSS 16 agosto 90 1 septiembre 91  Articulos 12 y 96
Yugoslavia 27 marzo 85 1 enero 88 —
Zambia 6 encro 86 1 enero 88 —

32 Mudtilateral Treaties, cit., pp. 384 y ss. La informacion de 1992 la proporciond la Consulloria
Juridica de 1a Secretaria de Relaciones Exteriores de México.

33 La antigua Repibiica Democritica Alemana depositd el instrumento de ratificacion el 23 de
febrero de 1989, por lo que la Convencion entrd en vigor en ese termrilonio el 1 de marzo de 1990.
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III. AMBITO DE APLICACION DE LA CONVENCION
(ARTICULOS L A6 Y 10)

La Convenci6n define claramente en sus seis primeros articulos cul es
su dmbito de aplicacion. Seflala, en primer término, que solamente se
aplicard respecto de compraventas internacionales relacionadas con Estados
que sean parte de la Convencidn, Luego precisa ciertos tipos de compra-
venta excluidos y algunos aspectos del contrato no regulados. Finalmente
establece la norma de que la voluntad de las partes contratantes puede
excluir total o parcialmente su aplicacion a los contratos de compraventa
internacional. En sus artfculos 51 y 73 reconoce que se aplica a compraven-
tas en las que se convienen entregas parciales de mercancia, 1o que significa
que reconoce su aplicabilidad a los contratados de distribucién o suministro
‘de mercancias o incluso a contratos de franquicia en los que se convienen,
ademis del uso de una marca o una patente, 1a compraventa periédica de
ciertos insumos.

A. Ambito de aplicacién material. La compraventa internacional
(articulos 1y 10}

El articulo primero establece que sélo se aplicard a contratos de compra-
venta internacional, * esto es, precisa el mismo articulo, a contratos cuyas
partes tengan su “‘establecimiento’™ en estados diferentes. Este es el anico
criterio para definir si la compraventa es internacional. No importa ya, como
lo exigfa la LUCI (articulo 1.1), que las mercancfas sean transporiadas de
un pafs a otro, ni que los actos de oferta y aceptacion sucedan en pafses
diversos. Tampoco interesa, lo dice expresamente el articuto 1-3, la nacio-
nalidad de las partes, ni si son comerciantes o no.

34 No se aplica respecto de permutas, ni siquiera en casos en que se conviene que el supuesto
comprador pague una parte del precio en numerario y ia otra en especic o en servicios. La aplicacién a
la permuta podria cuestionarse en derechos, como el norteamericano, que admiten que el precio de la
compraventa puede pagarse en dinero o en otra forma ( Uniform Commercial Code 2-304), Ver Bamrera
Graf, J., “Ambito de aplicacién del proyecto de convencién sobre la compraventa internacional de
mercaderias”, en Temas de Derecho Mercantil, México, 1983, pp. 136 y ss. (Aniiculo originalmente
publicado en la Revista de la Facultad de Derecho de México XXIX, México, octubre-diciembre 1979,
p. 114.)
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La Convencioén no define qué entiende por *‘establecimiento’’, pero por
haber empleado esta palabra, al menos deja en claro que hace a un lado el
concepto de domicilio. Por “‘establecimiento’”, Honnold * y Erik Jayme *
entienden un lugar estable, permanente para la realizacion de negocios.

De acuerdo con eso, no puede considerarse que es un establecimiento,
por ejemplo, la oficina provisional que pone un vendedor para llevar a cabo
las negociaciones de un contrato importante. Tampoco el lugar donde una
de las partes simplemente tiene un representante autorizado para contratar
compraventas.

Si una de las partes tiene una pluralidad de establecimientos, 10 cual suele
ser frecuente en empresas involucradas con el comercio internacional, se
tomar4 como establecimiento (articulo 10-1) el lugar que tenga mas relacion
con el contrato y su cumplimiento, No es decisiva, para este efecto, la
distincion entre empresa matriz y empresa filial, puede ser, por gjemplo,
que una empresa tenga su sede principal en un Estado, y una empresa filial,
—que fue la que contraté— en otro Estado. En este caso el establecimiento
a considerar para determinar la aplicabilidad de la Convenci6n es el de la
empresa filial, que fue el que guardé una relacién mds estrecha con el
contrato,

Para definir cudl de varios establecimientos es el que guarda mayor
relacién con ¢l contrato, dice el mismo parrafo del articulo 10, deben
tomarse en cuenta las circunstancias conocidas o previstas por las partes en
el momento del perfeccionamiento del contrato 0 en cualquier momento
anterior a ello. El articulo habla primero de las circunstancias conocidas o
previstas antes de la ceicbracion y posteriormente de las conocidas en el
momento del perfeccionamiento. Sin embargo, parece mds conveniente
tomar en cuenta primero las conocidas o previstas en ese moinento, y luego
las conocidas o previstas con anterioridad.” A veces no serd facil determinar
cuél es el lugar que guarda mds relacién con el contrato, por ejemplo, cuando
el contrato se perfecciond en un lugar, pero debe ejecutarse en otro. Los
jueces y drbitros tienen aqui, como en muchos otros aspectos de la compra-
venta internacional, un campo propicio para desarrollar una interpretacion
adecuada a las necesidades del comercio internacional.

35 Honnold, p. 103,
36 Commentary, p. 30.
7 fbid., p. 117.
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Puede darse el caso, aunque no sea lo habitual, que uno de los contratantes
no tenga un establecimiento en el sentido definido arriba. Entonces deberd
tomarse en cuenta el lugar de su *“‘residencia habitual” (articulo 10-2). Este
concepto de residencia habitual puede dar lugar a divergencia de interpre-
taciones, ya que en algunos sistemas jurfdicos se entiende simplemente
como el lugar donde efectivamente se encuentra una persona, mientras que
en otros se requiere adem4s de la presencia fisica la intenci6n det sujeto de
permanecer o residir en ese lugar.™

Para que la compraventa sea internacional se requiere que las partes
tengan su establecimiento en Estados diferentes (articulo 1-1). No es
necesario que ellas sean de diversa nacionalidad (artfculo 1-3). Sin embargo,
€l hecho de que las partes tengan su establecimiento en Estados diferentes
resulta irrelevanie, a efectos de la aplicacion de 1a Convencién, cuando *‘ello
no resuite del contrato™ ni de los tratos ¢ informacion que hubo entre las
partes antes o en el momento de perfeccionarse el contrato (articulo 1-2).
Silas dos partes ignoran el cardcter internacional de 1a compraventa, es claro
que no se aplica la Convenci6n, pero si s6lo una de ellas lo ignora, podria
pensarse que se aplica respecto de la parte que conoce el cardcter interna-
cional de la compraventa, y que no se aplica respecto de la parte ignorante.
Al respecto, Roland Loewe” afirma que ese criterio es “insostenible”,
porque la aplicabilidad de 1a Convenci6n no puede ser relativa; en conse-
cuencia, afirma que la ignorancia de una sola de las partes debe aparejar la
no aplicabilidad de la misma. Esta opinién es congruente con la disposicién
del articuio 7 que sefiala que en su inlerpretacién deberd procurarse la
uniformidad en su aplicacién.

Lo ordinario serd que ambas partes conozcan en qué Estado tiene su
establecimiento la contraparte. Pero esto puede no suceder en los casos en
que una parte contrata con un representante de la otra. El representante
puede tener un establecimiento en el mismo Estado que 1a parte con quien

38 Ibid, p. 118. Rajsky sciiala que ¢l concepto de residencia habitual sc ha usado en numerosas
coavenciones de derecho internacional privado, por ser un concepto que denota exclusivamente el hecho
de tener objetivamente la residencia en determinado lugar. En cambio. Loewe, R. (“*Campo de aplicacién
de la Convencién de las Naciones Unidas sobre la Compraventa Internacional de Mercaderias y
Problemas de Dereche Internacional Privado Conexos™, en Anuario Juridico X (México 1983) 24)
sostiene que en algunos sistemas juridicos el concepto de residencia habitual exige la intencidn de residir,
¥ que hay tal divergencia de opiniones en tormo a lo que significa residencia habitual, que e Comité de
Ministros del Consejo de Europa ha hecho una recomendacion al respecto, pars gue sea tomada en
cuenta por los legisladores de los paiscs de la regidn.

3% Loewe, R. Commentary, p. 25.
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contrata, mas contratar ¢n nombre de una parte gue tiene su establecimiento
en un Estado diferente.

Habiendo una compraventa internacional, la Convencidn se aplicar4 si
los dos contratantes tienen su establecimiento en Estados que son partes de
ella (articulo 1-1-a), o si s6lo uno de ellos lo tiene (artfculo 1-1-b),

a} Si los dos contratantes tienen su establecimiento en estados partes
(articulo 1-1-a)

En este caso se aplica sin lugar a dudas (artfculo 1-1-a). La regla sufre
una excepcion, cuando la compraventa se realiza entre Estados contratantes
que han hecho la reserva, prevista en el articulo 94,% de que no se aplicar4
respecto de compraventas celebradas con personas de ciertos pafses.

b) Si solo un contratante tiene su establecimiento en un Estado parte
(articulo 1-1-b)

La Convencién se aplica s6lo si la ley que rige el contrato, de acuerdo
con las reglas del derecho internacional privado, es la ley del Estado
contratante (articulo 1-1-b).

Segiin estas reglas, l1a ley aplicable al contrato es, en principio, 1a que las
partes acuerden.*’ Asf que si las partes eligen la ley de un Estado parte se
aplica la Convencién. 8i no hay esa eleccion, entonces operan las reglas de
conflicto de leyes. Estas reglas varfan en cada sistemna jurfdico; sinembargo,
hay una corriente de opinidn fuerte, que fue recogida en 1a Convencién sobre
Derecho Aplicable a Compraventas Internacionales de Mercaderfas (La
Haya, 1955) en el sentido de que la ley aplicable es la del lugar donde tiene
su establecimiento o residencia habitual la parte que ha de realizar la
prestacion caracteristica. Por prestacion caracterfstica se entiende la que no
consiste en el pago de una suma de dinero, y en la compraventa, siguiendo
esto, la prestacién caracteristicas es la entrega de las mercancfas; por 1o
tanto, segiin este criterio, Ia ley aplicable al contrato del compraventa es la
del lugar donde esté establecido o resida habitualmente el vendedor.

@ Suprall,D, &)

41 Verel art. 3-1 de la Convencidn Sobre el Dearecho Aplicabie a las Obligaciones Coniractuales,
Roma, 1980. Sobre la posibilidad de que 1a Convencidn se aplique & un coatrato por acuerdo de las
partes, ver supra “‘Exclusiones voluntarias''.

42 La aplicacidn de la Convencién por efecto de las reglas de derecho intenacional privado, quedard
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En el derecho mexicano se prevé que, salvo pacto de las partes, 1a forma
de los actos jurfdicos se regird por el derecho del lugar donde se celebren,
¥ que sus efectos juridicos se regirdn por el derecho del lugar donde deban
ejecutarse.”’ De acuerdo con estas reglas, la Convenci6n regir4 1a formacién
del contrato cuando se celebre en México, y las obligaciones del comprador
y del vendedor cuando hayan de ejecutarse en México. El resultado de estas
reglas serfa la aplicacién parcial de la Convencién, pues se aplicaria o
respecto de la formacion del contrato, o respecto de las obligaciones del
vendedor o respecto de las obligaciones del comprador, y quedarfan los
otros aspectos del contrato sujetos a la aplicacion del derecho extranjero
aplicable.

Esta posibilidad de que la Convenci6n tenga una aplicacién relativa por
efecto de las reglas de derecho internacional privado, que evidentemente
contrarfa el prop6sito de procurar una reglamentacién uniforme del contrato
de compraventa internacional, hizo que en la conferencia de Viena se
presentara la propuesta de suprimir el inciso 1-b del articulo primero.* Se
decidié mantener dicho inciso, por la consideracion de que mientras la
Convencién no fuera ratificada por numerosos pafses, la rernisién a las
reglas de derecho internacional privado, prevista en dicho inciso, harfa que
regulara compraventas internacionales que de otro modo quedarfan sujetas
a los derechos nacionales. Pero se incluy6é un nuevo articulo, el 95, que
permite a los Estados partes hacer lareserva de que no la aplicardn por efecto
de dichas reglas; esto significa, en otras palabras, que sélo la aplicardn
respecto de compraventas en que las partes estén establecidas o residan
habitualmente en Estados partes.*

Los pafses que hacen esta reserva, por una parte, merman la aplicabilidad
de la Convencién, pero, por la otra, aseguran su aplicacién unitaria a todo

afectada por razén del foro que resulte compelente. En este supuesto, J.P. Plantard (“‘Le noveau droit
uniforme de la vente internationale: La Convention des Nations Unies du 11 avril 1980", en Journal du
Droit Internaitional 115 2, (Paris, Avril-Mai-Juin), 329) distingue tres casos: a) si el foro es un Estado
parte que no ha hecho la reserva del anticulo 95, el juez aplicaré la Convencidn si 1a ley aplicable al
contrato resulta ser la de su propio Estado o la de otro Estado parte. b) Si el foro es un Estado parte que
ha hecho la reserva prevista en el Art. 95, el juez no la aplicar4 si resulta que el derecho aplicable es su
propio derecho, pero si la aplicard si resulta que el derecho aplicable es el de un tercer Estado parte que
no ha hecho esa reserva. ) 8i el foro no es un Estado parte, el juez la aplicard, si resulta que el derecho
aplicable es el de un tercer Estado parte que no hizo esa reserva.

43 Cddigo Civil del Distrito Federal, articulo 13-IVy V,

44 Informe la. Comisidn articulo 1 pérrafo 3 (DO, p. 90).

45 Versuprall, D, b).
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el contrato. Honnold opina,® con razén, que los Estados que tienen un
derecho interno adecuado a las necesidades del comercio internacional
tenderdn a hacer la reserva, en tanto que los Estados que no tienen un
derecho interno de esas caracteristicas tenderdn a no haceria. México no
hizo esta reserva.

B. Compraventas excluidas (articulos 2y 3)

El articulo segundo excluye la aplicacién de la Convencién respecto de
cierto tipo de compraventas, sea por razén del propésito de las partes, sea
por la forma del contrato, sea por ¢l tipo de mercancias, sea por el contenido
del contrato.

a) Compraventas para consumo personal

La primera exclusion (inciso a) es respecto de compras hechas “para uso
personal, familiar o doméstico”. L.a razén de esta exclusidn es no immpedir
la aplicacion de las legislaciones nacionales de proteccién al consumidor,
que los Estados suelen considerar como leyes de orden ptblico. De no
haberse hecho esta exclusion, posiblemente algunos Estados no ratificarian
la Convencion, o podrian presentarse problemas de diffcil solucion en los
Estados partes al entrar en conflicto 1a aplicacion de 1a misma con 1as leyes
de proteccitn al consumidor.

El criterio para definir si una compra es para consumo personal no es
muy claro. La primnera frase del inciso a del articulo 2 da un criterio
subjetivo: que el comprador adquiera las mercancfas “‘para’ consumo per-
sonal, familiar o doméstico. Honnold dice” que lo determinante es el pro-
pdsito del comprador al momento de perfeccionarse el conirato, por lo que
incluso no importaria que el comprador utilizara las mercancias para fines
profesionales, si cuando las compré se proponfa usarlas personalmente.

Pero el inciso contiene una frase restrictiva (*‘salvo que...”"), que dice que
no importan los propésitos del comprador si el vendedor, al momento de
perfeccionarse el contrato, no sabfa ni debia saber que el comprador adquirfa
las mercancfas para uso personal, familiar o doméstico. El vendedor puede

45 Hoennold, p. 105.
47 Honnold, p. 108.
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saber que el comprador adquiere para tales fines si éste se lo dice. El
vendedor debe de saber que las mercancfas se adquieren para esos fines
cuando, por el tipo de mercancias o por 1a cantidad de las mismas, es
razonable suponer que se adquieren para ello. Por consiguiente, el vendedor
no sabe ni debe de saber €l prop6sito del comprador si éste no se lo dice o
el tipo y cantidad de las mercanc{as no lo hace suponer. Asf, cuando el com-
prador adquiere, con propésito de uso personal y sin decirselo al vendedor,
una mercancfa que suele ser de uso profesional, y que por lo mismo el
vendedor no podfa saber que era para uso personal, se aplica la Convencion,
aun cuando el proposito del comprador era el consumo personal.

La definicién de una compra como compra de consumo depende, por lo
tanto, de dos factores, uno subjetivo, €l propasito del comprador, y otro
objetivo, el tipo o cantidad de las mercancfas. El factor subjetivo es
determinante cuando el comprador manifiesta su propésito al vendedor. En
los demds casos tienen que considerarse ambos factores.

La aplicacién de este inciso del artfculo puede originar problemas de
prueba. Segin Honnold,® corresponde al comprador probar que compré
para uso personal, familiar o doméstico y corresponde al vendedor probar
que no sabfa ni debia haber sabido los propdsitos del comprador.

Cabe preguntar si caen bajo ese inciso las compras hechas por empresas,
personas jurfdicas, para su *‘uso personal”, por ejemplo compras de equipo
de oficina. Como el texto habla de compras hechas para uso ‘“‘personal,
familiar o0 doméstico”, y siendo que estos dos tltimos calificativos s6lo
pueden referirse al uso hecho por personas ffsicas, se debe entender que
solamente se refiere al consumo de personas ffsicas. Ademads, las leyes de
proteccién al consumidor, que son las que pretende salvaguardar este
artfculo de la Convencion, suelen referirse a los consumidores como perso-
nas fisicas.

b) Ventas por subasta o judiciaies
Los incisos by ¢ excluyen otro tipo de compraventas, por razén de su forma,
Ventas por subasta. El inciso b excluye las ventas por subasta. Esto se
debe a que dichas operaciones tienen un proceso peculiar de formacién. El
vendedor no sabe quién es el comprador, y por tanto no sabe si se aplica 0
no la Convencion, hasta que vence el plazo para presentar la mejor oferta.”

4 Honnold, p. 109.
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Ventas judiciales. El inciso ¢ excluye, dice 1a versidn espafiola, las
“compraventas judiciales’’. La version inglesa da una nocién mds amplia:
excluye las compraventas hechas on execution or otherwise by authority of
law. Esto comprende, dice Khoo,™ las compraventas hechas por el poder
judicial o cuasijudicial del Estado. En esta interpretacion cabrian, entre
otras, las ventas de mercancias decomisadas hechas por las autoridades
aduvaneras.

Cuando existe contradiccién entre distintas versiones oficiales de la
Convencidn, como en este ¢aso, ésta debe resolverse siguiendo la regla que
da 1a Convencién sobre el Derecho de los Tratados™ (artfculo 33-4), que
dice que es preferible la versién que més se conforme con los objetivos del
tratado. En este caso, como se trata de definir tipos de compraventas que la
Convencidn no regula, siendo que uno de sus objetivos™ (ver su pérrafo
introductorio) es procurar un régimen uniforme de la compraventa interna-
cional, debe prevalecer la version de alcance mds restringido, 1a que excluya
el menor nimero de compraventas, y esta es la version espafiola.

¢) Ventas de ciertas mercancias

Los incisos d, e y f descartan compraventas por razon del tipo de
mercancias a que se refieren. Cabe observar que las exclusiones previstas
en los incisos d y e responden a la idea de que 1a compraventa debe versar
exclusivamente sobre bienes corporales. Tal principio, aunque no se en-
cuentra expreso en algin articulo de la Convencion, s{ estuvo presente en
Ia mente de quienes redactaron el proyecto, y sf estaba expreso en los
proyectos de convenci6n preparados por el Unidroit,” pero no es comtn en
el derecho mexicano, segln el cual las mercancias pueden ser bienes
incorp6reos.™

so Commentary, p. 38, .

51 Aprobada en Viena en 1969. México la ratificd y fue promulgada en el Diario Oficial el 14 de
febrero de 1975.

52 Ver el tercer pérrafo de la introduccién de la Convencién, que dice la reglamentacitn uniforme de
los contratos de compraventa inlermacional es uno de sus objetivos.,

53 Ver Barrera Graf, Temas de derecho mercantil, México, 1983, pp. 137-139, quien proponia que
la Convencién expresamente sefialara que sélo se aplicarfa a compraventas de 'bienes muebles
corporales”.

54 Codigo de Comercio, Ans. 373-386. Ver Géngora Pimentel, s.v. “Mercancias™, en Diccionario
Juridico Mexicano 2, México, 1988.
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Ventas de dinero y valores

El inciso d excluye las que se refieren a valores mobiliarios, tftulos o
efectos de comercio o dinero. Esta exclusion, que no se precisa donde el
término “‘mercancias’ o semejantes (goods) denota exclusivamente bienes
corporales, sf pareci6 necesaria para los sistemas juridicos en que podrfan
confundirse bajo un mismo término 10s bienes corporales y los incorporales,
de modo que pudiera interpretarse que la Convencion también se aplicarfa
respecto de contratos que tuvieron por objeto estos dltimos.

Ventas de bugues y aeronaves

Fl inciso ¢ se refiere a las compraventas de buques, embarcaciones,
aeronaves y aerodeslizadores. La convencidn anterior sobre los contratos
de compraventa (LLUCI articulo 5} exclufa esos objetos s6lo en cuanto fuera
obligatorio registrarlos. Pero esto creaba el problema de determinar cudles
buques 0 aeronaves estaban sujetos aregistro y cudles no, y eso es unt asunto
que se resuelve en cada pafs de forma diferente. Para obviar esta dificultad,
y la semejante de distinguir entre embarcaciones o aeronaves grandes y
pequeiias, los redactores del proyecto decidieron excluir toda compraventa
que se refiera a estos objetos, independientemente de sus cualidades, tamafio
o requisitos registrales. Al respecto, Honnold™ comenta que no debe tratar-
se, por medio de “‘interpretaciones”, que ciertas embarcaciones o aerona-
ves, como podrian ser las destinadas a fines recreativos o deportivos, no
quedaran comprendidas en esta exclusién, pues eso atentarfa contra uno de
los objetivos esenciales de la Convencion (artfculo 7-1), el de promover la
uniformidad en su aplicacién.

Venta de electricidad

El inciso f descarta las compraventas de electricidad. La razon es que el
fluido eléctrico dificilmente puede considerarse objeto corporal.™

55 Honnold, p. 111.

56 En los trabajos de preparacién del Proyecto CNUDMI, se presentS una propuesta para excluir
también las compraventas de gas, pero fue rechazada, porque el gas suele venderse envasado en tanques,
lo cusd ie da corporeidad. Honnold, p. 111.
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d) Tipos de compraventas excluidos (articulo 3)

El articulo tercero de la Convencién excluye dos tipos més de compra-
ventas. Las de cosas que el vendedor debe fabricar con materiales que le
proporciona el comprador (pdrrafo 1), y las que consisten principalmente
en servicios que el vendedor debe proporcionar ademds de las mercancias
(pdrrafo 2). La delimitacidn, en estos casos, entre 1as operaciones que regird
y las que excluye no es sencilla.

Ventas de cosas que el vendedor debe fabricar (articulo 3-1)

El primer pérrafo del articulo da una regla general: la Convencién se
aplica respecto de compraventas de cosas que el vendedor debe fabricar.
Mas luego hace una exclusién: no se aplica si el comprador asume “la
obligacion de proporcionar una parte sustancial de los materiales necesa-
rios™ para fabricarlas. La dificultad en la interpretacion de esta disposicién
estriba en definir lo que debe entenderse por “‘parte sustancial”.

Lo sustancial parece referirse a la participacién cuantitativa de los mate-
riales provistos por el comprador ¢n €l total de materiales necesarios para
la fabricacion. Esto se desprende de la historia de este texto. El texto co-
rrespondiente en 1a convencidn de 1964 (1LUCI artfculo 6) decfa una *‘parte
esencial y sustancial’’; el proyecto preparado iniciaimente en el grupo de
trabajo de CNUDMI conservaba ambos términos, pero posteriormente, en
¢l mismo grupo de trabajo, se decidi6é abandonar el término esencial, y el
proyecto de convencién que se presentd a discusion a la conferencia ya no
lo contenfa.” Al suprimirse el término esencial se elimin6 toda referencia a
lo que podrfan ser los aspectos cualitativos de los materiales.*

El adjetivo sustancial, en Espafiol, denota lo relativo o perteneciente a la
sustancia, y entre los significados de esta palabra esta el del valor o
estimacién pecuniaria de las cosas.” De modo que la expresi6n parte
sustancial sf puede entenderse en el sentido de parte cuantiosa.

Honnold® dice que para definir si una parte es sustancial se debe
considerar su valor pecuniario y compararlo con el valor total 0 costo de los

51 Khoo, Commentary, p. 41, dice que en los registros de las sesiones del grupo de trabajo de
CNUDML, es decir los Anuarios, no se consigna alguna explicacién de esta decision.

s& Sin embargo, la versién francesa del articulo 3 de fa Convencidn actual dice wne part essentielle.

59 Diccionaric de la Lengua Espafiola 19, Madrid, 1970, s.v. substancia y substancial.

¢ Honnold, p. 114.
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materiales empleados en la produccion de una mercancfa. Afirma que “la
tinica relacién mesurable s 1a basada en el valor™. Si bien puede pensarse
en otros aspectos que podrian considerarse, como el peso o el volumen, es
claro que la estimacién mds sencilla, y en la mayorfa de los casos la mds
importante, es la del valor pecuniario. De acuerdo con este criterio, puede
ocurrir que un material represente sélo el 5 o 10% del volumen o del peso
total de los materiales empleados en una mercancfa, pero si su valor
pecuniario es més del 50% del costo total, serd considerado como una parie
sustancial.

. Qué proporcién en el total del costo de los materiales de produccién
puede considerarse sustancial? Khoo" dice que no es necesario que la
participacién sea la mayor, basta con que sea considerable para afirmar que
es sustancial. Su argumento se basa en la comparacion con el término parte
principal (preponderant part, en la version inglesa) que aparece en el
parrafo 2 del mismo artfculo tercero. Una parte sustancial debe ser menor
que una parte principal. La parte principal, en relacion al valor pecuniario,
es la que representa, cuando menos, el 51% del valor total. Una parte
sustancial, por lo tanto, puede ser menor del 51% del valor total. Quiza no
haya dificultad en afirmar que una parte que representa el 40% del valor
total es una parte sustancial; pero si representa el 35%, es decir méds de una
tercera parte, ;serd una parte sustancial o no? La cuestion tendrd que
decidirse, caso por caso, por 1os jueces, quienes, entre otras cosas, deberdn
tener en cuenta que uno de los objetivos de 1a Convencion (articulo 7-1.) es
promover la uniformidad en su aplicacion.

Ventas de mercancias y servicios (articulo 3-2)

El segundo pérrafo del articulo tercero establece una exclusién sin
reservas: la Convencion no se aplica a contratos en que “‘la parte principal
de las obligaciones’ del vendedor consiste en “‘suministrar mano de obra o
prestar otros servicios”. Esto puede aplicarse, por una parte, a 1os contratos
a los que se refiere el parrafo primero, en 10s que el comprador proporciona
los materiales, o una parte sustancial de ellos, y el vendedor se obliga a
fabricar las mercancfas. Pero también puede referirse a contratos en que el
vendedor se obliga a entregar unas mercancfas, que €l tiene o fabrica, y a
prestar determinados servicios que son necesarios para que las mercancfas

61 Khoo, Commentary, p. 42.
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reporten la wtilidad que espera el comprador. Por ejemplo, cuando el
vendedor se obliga a entregar determinado equipo industrial, y ademés a
instalarlo, capacitar personal para operarlo y supervisar su funcionamiento
durante cierto tiempo.

De acuerdo con lo dicho arriba acerca de lo que es una parte sustancial,
se desprende que parte principal es la que representa el 51%, o mds, del
valor pecuniario. En consecuencia, cuando en un contrato et valor de los
servicios es mayor que ¢l valor de las mercancias, no puede considerarse,
de acuerdo con esta disposicion, como una compraventa regulada por la
Convencién. Si el valor de los servicios representa menos del 51%, ésta se
aplica, pero surge entonces una nueva cuestion: ;regird también lo relativo
a la prestacidn de 10s servicios 0 regula exclusivamente lo que se puede
considerar compraventa en sentido estricto?

La cuestion debe plantearse en estos términos: ;existe en esos casos un
solo contrato, de compraventa, o se trata de dos contratos, uno de compra-
venta y otro de prestacidn de servicios? Si se resuelve que es un sélo contrato
de compraventa, entonces la Convencion se aplica y rige también lo relativo
alos servicios. Si se resuelve que son dos contratos, no se aplica para regular
los servicios.

Honnold opina® que si existen *‘relaciones significativas” entre la entre-
ga de mercancias y la prestacién de servicios, el negocio debe tratarse como
un sélo contrato y aplicarse 1a Convencién. Khoo® opina que debe darse
ese tratamiento cuando ambos aspectos estdn estrechamente relacionados
(closely connected which each other).

La opinidn de estos autores, coincidente en el fondo, parece razonable;
pero la solucién que de ella se deriva para ¢asos concretos puede resultar
compleja. En efecto, si en un contrato de cste tipo, el comprador quisiera
resolver el contrato argumentande que el vendedor no prestd los servicios
que se habfan convenido, tendrfa que juzgarse de esta cuestioén aplicando,
por una parte, las reglas de la Convencidn sobre el derecho de las partes a
resolver el contrato, pero previamente deberfa haberse resuelto si hubo o no
incumplimiento de Ia prestacion de servicios. Como la Convencién no pro-
porciona reglas sobre la prestacion de servicios, ;c6mo deberd resolverse
esta cuestién? El articulo 7-2 dispone que las cuestiones no resueltas en ella,
que versen sobre materias que 1a misma rige, deben resolverse conforme a

62 Honnold, p. 115.
63 Khoo, Commentary, p. 43.
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sus principios generales, y si este recurso no basta, por la ley que resulte
aplicable segiin las reglas del derecho internacional privado. Si se considera
que la prestacion de servicios es una cuestién relativa a materias que rige la
Convencion, se tendrfa que acudir, de acuerdo con el citado articulo 7-2, a
los principios generales de la Convencién, especialmente a los principios
de autonomfa de las partes y buena fe contractual.* En consecuencia, se
juzgarfa sobre el incumplimiento de la prestacién de servicios, teniendo en
cuenta primeramente lo que las partes convinieron en el contrato, y si esto
no fuera suficiente, se tendrfa que acudir al derecho interno aplicable a la
prestacion de servicios. Pero si se considera, 1o cual parece m4s razonable,
que la prestaci6n de servicios es una materia no regida por la Convencién,”
entonces la solucién serfa la misma, se atenderfa primero a 1o que las partes
convinieron en el contrato y luego se acudirfa al derecho nacional que
resultara aplicable.

En consecuencia, si se considera que la compraventa que incluye servi-
cios es un solo contrato de compraventa, la cuestion sebre el cumplimiento
o incumplimiento de los servicios tendria que juzgarse a la luz del derecho
nacional que resultare aplicable,

Y si se considerara el negocio como dos contratos diferentes, uno de
venta de mercancfas y otro de prestacion de servicios se darfa la misma
solucion: una compraventa, regida por la Convencidn, y un contrato de
prestacién de servicios regido por el derecho interno aplicable. Este es el
planteamniento que me parece juridicamente mas claro, pues distingue los
dos tipos de contratos por razén de que tienen un objeto especificamente
diferente (mercancias o servicios); no se contrapone a esta distincion el que
se considere una cierta interdependencia de ambos contratos por razon de
que rigen una conducta que en la vida econémica presenta como un tnico
negocio mercantil.

64 No existe un articulo que defina cuiles son los principios de la Convencién, pero Bonell
(Commeniary, p. 80} considera que lo son, entre otros, la autonomia de las partes y la buena fe
contractual.

65 Sobre la distincién, muchas veces problemitica, entre materias regidas por la Convencidn pero no
resueltas por ella, y materias no regidas por clla, ver VIS, W., “Aspectos de los contratos de compraventa
internacional de mercaderias no comprendidos por la Convencién de Viena de 1980", en Anuario
Jurtdico X, México, 1983, pp. 11 y ss. El concluye que materias regidas son aquellas a las que
expresamente se refiere en algin articulo, Segin este criterio, que juzgo razonable por facilitar la
uniformidad en la interpretacién de la Convencidn, la prestacion de servicios seria una materia no regida
por ella.
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C. Aspectos no regulados del contrato de compraventa (articulos 4y 5)

La Convencion (articulo 4, principio) regula exclusivamente 1a forma-
cion del contrato de compraventa y las obligaciones y derechos del com-
prador y del vendedor que surjan del contrato. Expresamente excluye todo
lo que se refiere a la “‘validez™ del contrato, de cualquiera de sus cldusulas
o de los usos o costumbres aplicables (articulo 4, inciso @); a los efectos que
produzca el contrato sobre la propiedad de las mercancfas (articulo 4 inciso
b), y a la responsabilidad del vendedor por 1as lesiones corporales o muerte
que produzcan las mercancfas a una persona (artfculo 5) .

La afirmacion de que s6lo regula las obligaciones y derechos del com-
prador y vendedor que surjan del contrato, aunque es en si misma clara,
puede dar lugar a discusion cuando esas obligaciones y derechos, o ciertos
aspectos de ellas, se encuentran también reguladas por leyes nacionales. Un
ejemplo de ello es el caso de un vendedor que engafia al comprador acerca
de su capacidad para producir determinadas mercancias, con lo que logra
convencerlo que las compre, y luego entrega mercancfas con defectos de
fabricacion. El problema podria plantearse, desde la perspectiva de la
Convencidn, como un caso de responsabilidad contractual del vendedor por
falta de conformidad de las mercancias, que se¢ resolverfa, segin los articu-
los 35-42, con la sustitucion o reparacion de las mercancias, o con una
reduccion proporcional del precio, o con una resolucién del contrato y, en
todos los casos, una indemnizacién por los dafios causados por el incumpli-
miento. Desde 1a perspectiva del derecho interno, podrfa plantearse como
un caso de responsabilidad extracontractual derivada del dolo o engafio
causado, que podrfa resolverse declarando la invalidez del contrato, exi-
giendo al vendedor una indemnizacién por los dafios y perjuicios causados
por el dolo, y quizd imponiéndole una pena pecuniaria, una mula o una
sanci6n administrativa.

En estos casos, ;qué ordenamiento jurfdico debe prevalecer, la Conven-
c¢ién o el derecho interno? El problema es complejo y debe resolverse caso
por caso, pero ciertamente la decision de la parte afectada por una u otra via
serd importante.
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a) Validez del contrato, sus cldusulas 0 los usos (articulo 4-a)

Validez del contrato

Respecto de 1a *“‘validez™ del contrato o de alguna de sus cldusulas, debe
tenerse en cuenta que la Convencién destina toda su segunda parte (articulos
14-24) a la formacién del contrato, esto es a determinar c6mo y en qué
momento se perfecciona o se modifica un contrato de compraventa. Ademds
los articulos 11 y el 29 prescriben que ¢l contrato y sus modificaciones se
perfeccionan por el mero consentimiento, sin necesidad de forma escrita,
excepto cuando el Estado de alguna de las partes ha hecho la reserva de que
el contrato y sus modificaciones tendrdn que constar por escrito. Al decir
del inciso a) del articulo 4, que la Convencién no regula 1o relativo a la
“validez’’ del contrato, lo que quiere decir es que nada dispone acerca de
las causas que pueden invalidar un contrato o una cldusula de un contrato
de compraventa védlidamente contraidos, de conformidad con lo dispuesto
en su Segunda Parte. Si, por ejemplo, una persona hace una oferta de venta
que no retne 1os requisitos gue exige el articulo 14 y la oferta es aceptada
por otra, debe resolverse acerca de si se ha perfeccionado o no un contrato
vélido siguiendo las reglas sobre formacién del contrato de la propia
Convencion. Pero si se discute acerca de si puede invalidarse un contrato
debidamente formado seguin esas reglas, entonces ya no se aplica ésta, sino
el derecho interno que rija el contrato.

En otras palabras, lo que prescribe el artfculo 4-a, es que la impugnacién
de un contrato aparentemente valido se regird por el derecho nacional
aplicable, esto es que conforme a €1 serdn resueltos todos 1os problemas
relativos a la inexistencia, nulidad o anulabilidad del contrato, tales como
los derivados del error en la determinacién del objeto, inmoralidad o
ilegalidad del contrato, engafio o intimidacion, capacidad de las partes,
poderes del representante, etcétera, mas no, por lo dicho arriba, los deriva-
dos de falla o defecto de forma. Las acciones que, de conformidad con el
derecho interno, tengan las partes en €stos casos no guedan mermadas o
afectadas por 1la Convencion.

Cabe notar que se ha formulado ya una Convencitn sobre Representacion
en Materia de Compraventa Internacional de Mercaderfas (Ginebra, 1983),

66 Supra "'Paises partes..."”".

DR © 1993. Universidad Nacional Auténoma de México - Instituto de Investigaciones Juridicas



Esta obra forma parte del acervo de la Biblioteca Juridica Virtual del Instituto de Investigaciones Juridicas de la UNAM
www juridicas.unam.mx https://biblio.juridicas.unam.mx/bjv Libro completo en: https://goo.gl/lUwkoA

COMPRAVENTAS INTERNACIONALES EN LA ZONA DE LIBRE COMERCIO 409

que ya fue ratificada por México,” pero todavfa no entra en vigor, que
regulard las relaciones que se generan entre un comprador 0 vendedor
representado y 1os terceros que contratan con el representante. Esta conven-
¢ioén, cuando entre en vigor, deber ser tomada en cuenta, con preferencia
al derecho interno, para juzgar acerca de la vatidez de un contrato celebrado
por medio de un representante.

A propésito de la validez del contrato, debe tenerse en cuenta que el
articulo 55 de 1a Convenci6n dispone que si las partes expresaron vilida-
mente su consentimiento, pero no determinaron un precio ni un modo para
determinarlo, se considerard que el precio convenido es el precio general-
mente cobrado por las mercader{as objeto del contrato en ¢l momento de
perfeccionarse el contrato. El objeto de esta disposicion no es reconocer la
validez de la compraventa cuando no hay acuerdo sobre el precio o el modo
de determinarlo, lo cual seria absurdo, sino establecer un modo objetivo
para determinar €l precio que suple la falta de un acuerdo expreso de las
partes. El efecto de esta disposicion es que no se podrd acudir al derecho
interno para impugnar un contrato de compraventa, argumentando que no
hubo acuerdo sobre el precio 0 el modo de determinarlo, ya que la misma
Convencion establece un modo para determinarlo.

Validez de las cldusulas del contrato

Tampoco afecta la Convencion las disposiciones del derecho interno
sobre 1a validez de determinadas cldusulas. Esto puede tener importancia,
especialmente respecto de cldusulas por las que el comprador renuncia a
garantfas implfcitas sobre la calidad de las mercancfas. La Convencion
prevé en su artfculo 35 los criterios para juzgar si las mercancias entregadas
por el vendedor son las adecuadas. Si el comprador renunciara a las
disposiciones de este artfculo, jserfa vélida tal renuncia? El propio artfculo
35 dice que s6lo se aplicardn los criterios ahf previstos si las partes no
convinieron otra cosa. De acuerdo con esto, 1a renuncia serfa vilida. Pero
si 1a ley nacional aplicable al contrato dispone que una renuncia de ese tipo
no es vilida, o que tiene que llenar determinados requisitos, ;podrfa enton-
ces el comprador impugnar la cldusula con los recursos gue le otorgue Ia
ley nacional?

67 Publicada en ¢l Diario Oficial el 22 de febrero de 1988,
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Debe tenerse en cuenta que, por lo general, 1as leyes nacionales que tienen
disposiciones de este tipo son las que rigen las ventas al consumo, las cuales
no quedan comprendidas por 1a Convencion; sin embargo hay legislaciones
aplicables a las transacciones comerciales que sf 1as tienen, por ejemplo, el
Uniform Commercial Code 2-316, 2y 3. Honnold,” respecto de este c6digo
mercantil, opina que no debe aplicarse, porque la Convencién contiene
normas que protegen 1o mismo que intenta proteger la norma citada del
UCC. Pero habri que dar una respuesta para cada legislacion nacional. En
términos generales, la cuestién puede plantearse asf; las normas del derecho
interno que pretenden proteger a una de las partes contratantes ; Son normas
sobre la validez del contrato? Si lo son, entonces prevalecen sobre la
Convencion.

Validez de los usos mercantiles

La validez de los usos es otra cuestién que el inciso a del articulo 4 deja
a la legislacion interna. El articulo 9 establece que las partes quedan
obligadas por los usos que hubieran convenido o establecido entre ellas, y
porlos usos generalmente observados en el comercio internacional que ellas
debfan conocer, y que la Convencitn considera tdcitamente convenidos. La
cuestion sobre 1a validez de los usos puede enfocarse de dos puntos de vista.
El uso puede ser inv4lido sea porque el consentimiento fue defectuoso, sea
porque simplemente no hubo consentimiento. O puede ser invilido porque
contrarfa una norma de orden piiblico. La cuestién sobre si fue convenido
0 NO un use, y especialmente la més frecuente de si hubo un convenio ticito
de aplicar un uso determinado, se resuelve conforme a las disposiciones de
la Convencién, especialmente su artfculo 9. La cuestién sobre si puede
impugnarse el convenio de aplicar un uso se rige por el derecho interno, asf
como la relativa a si un uso viola una norma de orden piiblico.

b) Efectos sobre la propiedad de las mercancias (articulo 4-b)

Elinciso b} del articuio 4 prescribe que la Convencién nada regula acerca
de los efectos que el contrato pueda producir en la propiedad de las
mercancfas. La razon de esta exclusion es la amplia diversidad que hay en

68 Honnold, pp. 284 y ss.
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los derechos nacionales respecto a la adquisicion o transmisién de la
propiedad de 1as cosas vendidas.

Sin embargo, contiene algunas disposiciones relativas a la propiedad de
Ias mercancias. El articulo 30 dice que es obligacion del vendedor transmitir
la propiedad de las mercancfas y el articulo 41 dice que debe entregarlas
libres de ‘“‘cualesquicra derechos o pretensiones de terceros”. En conse-
cuencia, si el vendedor no transmite la propiedad de ellas o las entrega
sujetas a derechos reales o personales incumple sus obligaciones contrac-
tuales reguladas por la Convencion, y podrd exigfrsele responsabilidad de
acuerdo con lo que la misma prescribe. La cuestion de si el vendedor
transmitio o no 1a propiedad, o si las mercancias estaban gravadas o no con
derechos de tercero, debe resolverse, siguiendo el inciso b del articulo 4, de
acuerdo con el derecho interno aplicable.

La cuestién de la propiedad de las mercancfas suele relacionarse en
algunos derechos, como en el mexicano, con la transmision del riesgo al
comprador por la pérdida o deterioro de las mercancfas. Los juristas
acostumbrados a estos derechos podrian pensar que la cuestion del riesgo,
como dependiente de la cuestién de la propiedad, deberfa resolverse de
acuerdo con el derecho interno. Pero como la Convencion regula la trans-
mision del riesgo, en sus artfculos 66-70, independientemente de la adqui-
sici6én de 1a propiedad, no deben interferir en esta materia las disposiciones
del derecho interno.

¢) Daiios a terceros causados por las mercancias (articulo 5)

El articulo 5 excluye la aplicacion de Ia Convencion a toda controversia
relativa a la responsabilidad del vendedor por las lesiones o muerte que las
mercancifas hubieran producido a alguna persona. El articule no ticne
antecedente en las convenciones anteriores, ni figuraba en el proyecto
preparado por la CNUDMIL. Fue introducido en la conferencia de Viena,”
con el objeto de excluir toda la problemética de la respensabilidad extra-
contractual por el producto, que ha tenido desarrcllos muy amplios y
diversos.

Debe tenerse en cuenta que la Convenci6n regula en sus articulos 35 a
44 todo lo referente a la calidad o conformidad de las mercancfas. Por eso,
el articulo 5 no excluye que se aplique cuando las mercancias entregadas

& Informe I Comisidn anticulo 4 pdrrafo 3, (DO, p. 92).
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por el vendedor no son conformes con el contrato y causan dafios al
comprador, aun cuando sean dafios consistentes en lesiones a la integridad
corporal de una persona. Por ejemplo, un vendedor entregé una maquinaria
defectuosa que al ser puesta en operacion estailé y produjo lesiones a une
de los obreros del comprador. El comprador puede exigir aquf responsabi-
lidad al vendedor, de acuerdo con la Convenci6n, por no ser la mercancia
conforme con el contrato, puesto que no es apta para los fines a que
ordinariamente se destina {artfculo 35-2-a), y podrd considerar, de acuerdo
con su articulo 74, que las lesiones sufridas por el obrero, ya que implican
pérdida de trabajo y posiblemente pago de indemnizaciones, son parte de
los dafios que le causé el incumplimiento del vendedor y que éste tiene que
indemnizar,

Lo que el articulo 5 excluye es la responsabilidad extracontractual del
vendedor, es decir la responsabilidad por las lesiones 0 muerte que causen
las mercancfas, independientemente de si son o no conformes con el
contrato y de si la persona lesionada es ¢l comprador o un tercero.

D. Exclusiones voluntarias (articulo 6)

La Convenci6n tiene como principio fundamental el respeto a la autono-
mia de las partes. Por eso, el articulo 6 dispone que *‘las partes” ™ pueden
voluntariamente excluir la aplicacion de toda la Convencién, o bien esta-
blecer excepciones a sus disposiciones o modificar cualesquiera de sus
efectos, salvo el requisito de que el contrato, y cualesquiera de sus modifi-
caciones, tenga forma escrita,”' cuando asf lo ha establecido, mediante
reserva, uno de los estados contratantes (articulos 12 y 96).”

70 Alhablar de “las partes™, se entiende que de comin acuerdo o por consentimiento las partes pueden
excluir o variar las disposiciones de la Convenci6n. Bonell (Commeniary, p. 57) dice que las disposi-
ciones previstas en la segunda parte de 1a Convencién, relativa a la formacién del contrato, pueden
modificarse por voluntad de una sola parte; por ejemplo, €} articulo 16-1 dice que la oferta es por lo
general irrevocabie, excepto cuando el oferente indica claramente lo contrario; esto significa, segiin este
autor, que el oferente tiene el derecho de modificar unilaleralmente la regla de irrevocabilidad es-
tablecida en ese articulo. En realidad no es eso. puesto que el oferente, al establecer que la oferta es
revocable, no modifica el articulo, sino que se vale de una disposicién que é] mismo contiene.

71 La regla de la Convencibn, articulos 11 y 29, es que el contrate y sus modificaciones se
perfeccionan por el mero consentimiento sin necesidad de escrito o formalidad alguna. Sobre esla reserva
ver suprall, D, b).

72 Bonell, (Commentary, p. 61) afade que, por Iégica, lampoco pueden excluirse otros articulos de
la Convencidn: no puede excluirse el anticulo 4 que dispone que la Convencién no rige la validez del
contrato, ni la adquisicion de la propiedad de las mercancias. Tampoco el articulo 7 que define las reglas
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1.a exclusién de toda la Convencion o parte de ella puede ser tdcita o
expresa. Los efectos que tenga esta exclusion, en cuanto a determinar cuél
serd entonces la ley aplicable al contrato, se rigen por 10 que las mismas
partes expresaron o por la reglas del derecho internacional privado.

a) Exclusion técita

La convencién anterior (LUCI, artfculo 3) establecia que la exclusion
podfa ser tdcita. L.a convencion actual no la admite expresamente, pero
tampoco la prohibe. El Proyecto CNUDMI (articulo 5) no hacia referencia
a la exclusion tdcita. Durante las discusiones en la Primera Comision se
sugiri6 modificar el proyecto para hacer una referencia expresa a la exclu-
si6n técita, pero la propuesta fue rechazada,” no con la intencién de suprimir
esa posibilidad, sino con 1a de evitar que los jueces que tuvieran que aplicar
la Convenci6n interpretaran ligeramente que las partes 1a habfan ticitamente
excluido.™ Para juzgar si en un contrato las partes laexcluyeron tdcitamente,
afirman Bonell y Honnold,” debe acudirse a las normas de interpretacion
del contrato contenidas en los artfculos 7 y 8. Esto ¢s 16gico, porque si se
va a resolver sobre la aplicabilidad de 1a Convencion a un contrato que en
principio ella rige, es necesario que conforme a sus reglas de interpretacion
se decida si fue esa la intencién de las partes.

Bonell opina que hay una exclusién implicita cuando los contratantes
definen como derecho aplicable al contrato el de un Estado que no es parte
de 1a Convencion. Pero si las convienen que se aplicard, en general, el de-
recho de un Estado parte, no hay exclusion, pues la Convencion es ya el
derecho aplicable de ese Estado parte, aunque en €l existan otros ordena-
mientos jurfdicos aplicables a la compraventa entre nacionales.” Es proble-

para interpretar Ja Convencién y el contrato, pues de interpretarlos conforme a reglas distintas se
promoverfa, en contra del Art. 7-1, la diversidad de interpretaciones. Ni el Art. 28 que dispone que una
parte s6lo podré reclamar judicialmente el cumplimiento especifico de una obligacién a la olra, cuando
el juez tenga la posibilidad, conforme a su derecho, dehacer una condena en especie en casos semejantes.

13 Informe 1° Comisidn articulo 5 parrafo 3 (DO, p. 93).

14 Bonell, Commeniary, p. 52.

75 Bonell, Commentary, p. 55. Honnold, p. 129.

76 Bonell, Commentary, p. 56. Pero cuando el Estado parte, cuya ley se eligié para regir el contrato,
s uno que ha hecho la reserva de que la Convencidn no se aplicard por efecto de las reglas de derecho
internacional privado (articulo 95), entonces ésta no se aplica, pues se entiende que de aplicarse por
eleccién de las partes lo seria por efecto de una de las reglas de derecho intetnacional privado. Asiopina
1P. Plantard, “Le noveau droit uniforme de la vente internationale: La Convencion des Nations Unies
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matico, sigue diciendo este autor, decidir si hay una exclusion tcita, en
casos en que las partes usan un formato de contrato que estd claramente
influenciado por principios y reglas de un derecho interno. Este dato aislado
no es suficiente para afirmar que hay una exclusion implicita, pues tienen
que considerarse otras circunstancias, tales como el conocimiento que
tengan las partes de 1a Convencion, la prictica que hayan tenido entre ellas,
el foro que hayan elegido para la soluci6n de sus controversias y otras.

b) Exclusién expresa

El artfculo 6 acepta que 1a Convenci6n puede ser derogada o modificada
por voluntad de las partes, pero no dice si éstas tienen un plazo para hacerlo,
ni c6mo deben expresar su voluntad, o bajo qué restricciones, para que surta
el efecto que pretenden.

Respecto del plazo, Bonell opina que no 1o hay, es decir que las partes
pueden convenir una exclusion o modificacion al principio de sus negocia-
ciones, lo cual serfa lo mds conveniente, pero también después de haber
perfeccionado un contrato.”

La validez del acuerdo de las partes para excluir o modificar 1a Conven-
cion deberd juzgarse de acuerdo con €l derecho nacional aplicable al
contrato. Pero si las partes contrato, ademds de hacer la exclusién o
modificacion de 1a Convencion, eligen un derecho determinado para regir
el contrato, surge la cuestién sobre cudl derecho decidird sobre la validez
de la cldusula de exclusion o modificacion, /el derecho que de acuerdo con
las reglas de derecho Internacional Privado debe regir el contrato, ¢ el
derecho que han elegido las partes para sustituir la Convencién? Bonell
opina, siguiendo el articulo 10 de la Convencidn sobre el Derecho Aplicable
a la Compraventa Internacional de Mercaderias {La Haya, 1985), que la
cuestion debe resolverse conforme al derecho escogido por las partes,
excepto cuando una de ellas impugna la cldusula de eleccion de derecho.

du 11 avril 1980°", en Journal do Droit international 115 2. , (Paris, Avril-Mai-Juin, 1988}, 322.
71 Bonell, Commentary, p. 58. Como apoyo de su opinidn cita una sentencia de la Suprema Corte de
la Repiblica Federal Alemana, en que resolvié esa cuestién la Convencién de La Haya.
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¢) Efectos de la exclusién

Cuando las partes han excluido vdlidamente toda la Convencién, el
contrato se rige entonces por el derecho que determinen las reglas del
derecho internacional privado o, en su caso, por el que las partes hayan
elegido. Si las partes s6lo han excluido una de sus disposiciones, sin haber
dado otra regla aplicable, y se presenta un problema que deberia resolver la
disposicion excluida, la solucidn, dice Bonell, debe obtenerse aplicando el
articulo 7-2, que dispone que las cuestiones no previstas se resuelvan a partir
de los principios generales en que se basa la Coavencion, y a falta de ellos,
por el derecho nacional aplicable.

Si resulta que las partes excluyeron invdlidamente Ia Convencién o
alguna de sus disposiciones, pueden producirse diversos resultados. Si la
exclusion resultd invdlida por defecto de consentimiento, entonces la ex-
clusidn se tiene por no hecha y se aplica simplemente la Convencion. Si la
exclusion es invélida, por su contenido, por ejemplo por haberse hecho
mediante sefialamiento de que se aplicaria al contrato un derecho nacional
determinado, y resulta que las partes, de acuerdo con el derecho aplicable
al contrato, no estaban facultadas para hacer esa eleccion, entonces, dice
Bonell,” se entiende que la exclusi6n es vélida, pero el derecho que regird
el contrato no es el que eligieron las partes sino el que determinen las reglas
del derecho internacional privado.

E. Aplicacion voluntaria

Otra cuestion es si las partes de un contrato de compraventa, que en
principio no debfa regularse por la Convencion, pueden convenir que ¢lla
lorija. La Convencion de La Haya (LUCI, articulo 4) establecia que eso era
posible, cuando el acuerdo de las partes no contradecia alguna norma
“imperativa’* del derecho nacional aplicable al contrato. Por la dificuliad
de definir lo que debifa entenderse por norma imperativa, se suprimié del
proyecto CNUDMI la referencia a tal posibilidad.” Pero esto no quiere decir
que la Convencidn actual no puede aplicarse por voluntad de las partes a un
contrato que cae fuera de su 4mbito de aplicacion. Ninguna de sus norinas

78 Commentary, p. 61,
7% Honnold, pp. 130y ss.
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impide que esto sea posible. Pero la validez de un acuerdo de este tipo,
depende de que el derecho nacional aplicable reconozca a l1as partes la
capacidad de elegir el derecho que regiré el contrato.”

Honnold®* analiza varios casos de acuerdos para hacer aplicable 1a Con-
vencion a contratos que, en principio, no rige. Hacerla aplicable, por vo-
luntad de las partes, a contratos hechos por consurnidores (excluidos por el
artfculo 5), le parece dificil, porque se presentarfa la cuestion de si el acuerdo
de las partes prevalecerfa sobre las leyes de proteccién al consumidor que,
en principio, son de orden piblico. Respecto de compraventas sobre mer-
cancfas excluidas del régimen de la Convencitn (valores mobiliarios,
buques, electricidad, etc., articulo 2), y compraventas de mercancfas fabri-
cadas por ¢l vendedor con materiales que suministra el vendedor o compra-
ventas que implican una prestacion de servicios por parte del vendedor
(articulo 3), opina que sf es vélido el acuerdo por €l que las partes hacen
aplicable 1a Convencion a estos contratos.

Las compraventas que se celebran entre partes que tienen establecimien-
tos en el mismo Estado, es decir compraventas que no son internacionales,
Honnold opina que es vélido el acuerdo de regirlas por la Convencién, y
que es conveniente hacerlo especialmente en aquellas compraventas que
estdn encadenadas con otra compraventa que sf es internacional, sea porque
el vendedor tiene que adquirir 1as mercancfas en una compraventa interna-
cional, sea porque el comprador las vender4 en otra operacién internacional.

Un caso més es el de la compraventa celebrada por contratantes que no
tienen, ninguno de las dos, su establecimiento en un Estado parte de la
Convencién. Honnold ® opina que el acuerdo serfa vdlido si las normas del
derecho nacional aplicable permiten a las partes amplia libertad para elegir
el derecho que regira sus contratos. En algunos derechos, agrega, se exige
que el derecho elegido por las partes tenga alguna relacién con el contrato,
pero puede entenderse que ese requisito se cumple porque las partes eligen
un derecho que se aplica en el comercio internacional, que es ficilmente
cognoscible y asequible por los jueces. Bonell,” en cambio, opina que no
es vilido un acuerdo de ese tipo, porque los derechos nacionales suelen dar
a las partes libertad para escoger un derecho nacional aplicable a sus

g

Bonell, Commentary, p. 62, Honnold, pp. 130 y ss.
1 Honnold, pp. 133 y ss.

Honnold, p. 133 y ss.

3 Bonell, Commentary, p. 63.

LI <]
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contratos, pero no para escoger un derecho internacional. Sin e¢mbargo,
como la Convencion al ser ratificada por un Estado se convierte, al menos
formalmente, en derecho nacional de ese Estado, el argumento de Bonell
no parece decisivo.

F. Aplicacién a contratos de distribucion y de franquicia

En la vida comercial de hoy se procuran relaciones estables entre vende-
dores y compradores por medio de contratos de distribucion o de suministro
de mercancias o por medio de contratos de franquicia. Las partes en estas
relaciones celebran acuerdos que incluyen ademads de varias operaciones de
compravenia, 0 un nimero indefinido de ellas, otras obligaciones que
aseguren la permanencia y la estabilidad en la relacién. ; Quedan compren-
didos esos contratos en el régimen de la Convencién? En general, me parece
que la respuesta s positiva, pero restringiendo 1a aplicacion del régimen de
ésta exclusivamente a lo que hay de compraventa en €sos contratos.

a) Contratos de distribucidn

En los contratos de distribucién, el proveedor (vendedor) se obliga a
suministrar periédicamente al distribuidor ciertas mercancias, con un precio
rebajado, asf como a proporcionarle catdlogos, listas de precios e informa-
cidn y asistencia técnica para la reventa, uso y reparacion de las mercancfas.
Por su parte el distribuidor (comprador) suele obligarse a no comprar
mercancias mas que con su proveedor, a no venderlas fuera de determinada
Zona y a garantizar ciertos volimenes de compra.

Si se firmara un contrato de distribucién entre un proveedor y un
distribuidor que tienen sus respectivos establecimientos en estados gque son
parte de la Convencidn, ;serfa ésta aplicable a tal contrato?

En el articulo 3-1 se dice que se consideran “‘compraventas los contratos
de suministro de mercaderfas que hayan de ser manufacturadas o produci-
das”, siempre que las obligaciones del vendedor no consistan principalmen-
te en suministrar mano de obra o prestar otros servicios. En concordancia
con esto, el articulo 73 previene las consecuencias que puede tener en €S0s
contratos el incumplimiento de una o varias entregas. Los contratos de
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distribucién caen en dicho supuesto: son contratos de suministro de mer-
cancias en varias entregas en los que ¢l vendedor no suele iener otra
obligacion de mds importancia que la de suministra las mercancias y todo
lo que sea necesario (catdlogos, informacién comercial, asistencia técnica)
para que puedan ser adecuadamente usadas.

Ciertamente que puede haber otros aspectos de! contrato de distribucién
que no sean materia regida por la Convenci6n, como una cldusula que esta-
blezca la obligacion del distribuidor de no divulgar informacién o la que
sefiale que el proveedor ha de dar cierta asistencia técnica. Este tipo de
disposiciones habrédn de regirse, a falta de reglas especificas en el propio
contrato, por las normas mercantiles del derecho nacional que resulte
aplicable al contrato.

En conclusion, cabe afirmar que un contrato de distribucién internacional
se rige por la Convencién en todo lo relativo a las operaciones de compra-
venta que implica, y por las disposiciones particulares del derecho nacional
aplicable en lo relativo a las demds cldusulas. Por eso, conviene que este tipo
de contratos definan en las cl4usulas relativas al derecho aplicable que se regird
por la Convencion y por un determinado derecho nacional.

b) Contratos de franquicia

Algo diferente ocurre con los contratos de franquicia, pues son contratos
cuya materia principal es la autorizacién, licencia o franquicia para usar una
marca o una tecnologia especificas, propiedad del franquiciante. Ciertamen-
te esta materia estd fuera del 4mbito material de aplicacién de la Conven-
cifn, pero ordinariamente los contratos de franquicia ligan la autorizacién
de usar la marca o la tecnologfa con la compra de determinadas mercancias
0 insumos. Sucede asf que dependiendo del contrato de franquicia se
convienen operaciones de compraventa entre el franquiciante y el franqui-
ciatario, que sf son materia que rige la Convencion. Entonces, ;habrén de
regirse por la Convencién las operaciones de compraventa contempladas
en un negocio de franquicia internacional?

En mi opinién la respuesta depende principalmente de la forma de plantear
el problema. Si se considera que el contrato de franquicia, en tanto que desde el
punto de vista econémico constituye un solo negocio, es un tinico contrato,
entonces, la respuesta habrd que darla siguiendo las prescripciones del
articulo 3-2, que dice que si la “parte principal” de las obligaciones del
vendedor consiste en ‘‘suministrar mano de obra o prestar otros servicios”’
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(como podrfa ser el uso de la marca o la patente), el contrato no se rige por
la Convencitn. En cambio, se si plantea la cuestién considerando que la
franquicia, no obstante que econémicamente se presenta COmo un Negocio
tinico, juridicamente contiene dos (y a veces mds) contratos diversos: una
licencia de uso de marca o patente, un contrato de compraventa o Suministro
de mercancfas, entonces la respuesta es que la Convencién se aplica
exclusivamente para regir la compraventa, mientras que la licencia de uso
de marca o patente se regird por las leyes de propiedaa intelectual del
derecho interno aplicable al contrato.

Como ya se mencion6 arriba, me parece que el planteamiento correcto
es distinguir en el mismo negocios dos contratos juridicamente diversos con
obligaciones de contenido diverso y que requieren un tratamiento separado.
Por eso se justifica que se aplique a las operaciones de compraventa que
implica el negocio de franquicia una ley especifica sobre la materia (la
Convencién) y a la autorizacién de uso de marca o patente otra ley también
especializada. Si se siguiera la idea de que la franguicia es un solo contrato
Juridico en el que hay compraventa y otros aspectos, quiz4 en la mayorfa de
los casos habrfa que concluir que 1a Convencién no se aplicarfa a las
operaciones de compraventa porque éstas, siguiendo el criterio del artfculo
3-2, no constituirfan la *‘parte principal” de las obligaciones det vendedor.
Esto excluirfa del régimen de 1a Convencién muchas operaciones de com-
praventa internacional, en contradiccién con su objetivo fundamental de
procurar un dereche conuin en la materia,
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