CarituLo VII. EcoNOoMiA Y PODER.

I.
1I.

IIX.

Iv.

El problema.

El concepto de poder economico y la axiomati-
zacién de la teorfa econdémica.

Hacia una teoria generalizada del equ1hbno de
interdependencia general. .

Hacia una teoria generalizada del equ111br1o ma-
croeconémico y de su aplicacién al crecimiento
equilibrado.

. Propdsito de etapa.

65
65

67

73

79
83



CarituLo VII

ECONOMIA Y PODER

I. EL. PROBLEMA

Me propongo presentar a discusién los conceptos funda-
mentales que sostienen una teoria y un anilisis de la relacién
disimétrica entre agentes en el dominio econémico y no en
el socioldgico.

O sea, decidirse a profundizar y precisar nociones tales
como: “el poder econdmico”, el “poder del mercado”, el “efec-
to de dominacién”, la “economia dominante”, la “domina-
cién” y la “posicién dominante” que son utilizadas como me-
dios de descripcién razonada mis bien que como instru-
mentos analiticos.

Es contribuir a eliminar una paradoja. En efecto, un gran
numero de economistas, de intencién y capacidad cientificas,
no niegan la relacién de poder; sin embargo, recurren prin-
cipalmente y de manera explicita o implicita al modelo de
la concurrencia completa (pura y perfecta).

Segiin sus preferencias intelectuales, se inclinan por una
u otra (o una, y otra) de tres posiciones. '

a) Reducen al minimo la intervencién del poder publico;
aunque toda economfa y muy visiblemente nuestra economia
occidental es mixta: asi que implica relaciones intimas entre
dreas “privadas” y dreas “publicas”.
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b) Rechazan la relacion de poder en los datos a los que
el economista se prohibe en principio el acceso, respetando
los campos del socidlogo, sicélogo, historiador, etcétera; pero
es evidente que es al economista al que toca decidir si lo que
interpreta es un mundo de sujetos y de agentes o un mundo
de cosas, de objetos puestos en movimiento y mantenidos en
equilibrio por fuerzas mecinicas.

¢) Reducen —y es la posicién mis digna de interés— la
relacién de poder a ciertas formas de bienes determinados
del mercado; entonces se plantea una cuestién muy grave y
también decisiva para el economista en tanto lo es. Se trata de
saber si el fenémeno econdmico se da siempre o no es sino
un fenémeno de mercado.

Esta exposicién, pues, tiende a demostrar que la relacién
de poder es intima y esencial de la economia, que es un com-
ponente ineliminable e irreductible, indispensable para expli-
car y para comprender la actividad econémica en cualquier
nivel de abstraccién de que se trate.

Al hacerlo, estoy consciente de no ser de ninguna manera
“herético” y de que no traiciono el pensamiento econémico
occidental. Seria muy ficil demostrar que de Adam Smith a
A. Cournot, de David Ricardo a Karl Marx, la relacién de
poder no ha sido jamas ajena al universo mental, ni a los
enunciados “explicitos” de los padres de nuestra disciplina.
Pero no se trata, para nosotros, ni de historia de las doctrinas,
ni de historia razonada de los hechos econémicos; se trata de
construir una teoria cientifica, imparcial y verificable de la
actividad econémica.

La evolucién mds reciente y la mds rigurosamente formali-
zada de la teoria econémica y del equilibrio es tal que basta
—Creemos nosotros— escrutar las implicaciones y seguir las
consecuencias 1égicas para volver a encontrar en su verdadero
lugar, que es central, la relacién de poder.

Se entiende ya que el objetivo perseguido no es otro que
una respuesta a la cuestiéon planteada no hace mucho por
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Béhm-Bawerk: su bien conocida respuesta contiene tres pro-
posiciones: 1) El poder no es exterior a las leyes econémicas;
2) El poder estd regido por las leyes econémicas —las leyes
econdémicas son mds fuertes que el poder— y 8) Por esta
razén, el poder no puede producir efectos duraderos si viola
las leyes econémicas.

Sin carecer de deferencia para B8hm-Bawerk, debe cons-
tatarse que, desde la época en que él escribid, la idea de ley
natural en economia ha experimentado cambios profundos a
consecuencia del progreso de las ciencias naturales y del de las
ciencias llamadas “humanas”. Nosotros preferimos hoy la idea
de regularidades econdmicas. Si la subordinacién del poder
a leyes superiores de la naturaleza del hombre o de la natura-
leza de las cosas viene al caso, parece sin embargo que si la
relacién de poder es inferior a la relacién econdémica, es no
obstante tan durable como esta misma.

Todas mis explicaciones tratarin de hacerlo ver asi y de-
berdn conducir a la conclusién: poder y “ley econémica”, po-
der y “regulacién econémica”.

Para llegar alli, intento caracterizar y subordinar légica y
analiticamente: 1) La elaboracién del concepto de poder eco-
némico y la axiomatizacién que le estd estrechamente ligada.
2) El movimiento hacia una teoria mds general que la del
equilibrio paretiano. 3) El movimiento hacia una teoria mds
general que la del equilibrio macroeconémico, tal como es lo
mds frecuente que sea presentado.

11. EL CONCEPTO DE PODER ECONOMICO Y LA AXIOMATIZACION
DE LA TEORiA ECONOMICA

a) El poder puede ser definido como la relacién disimé-
trica entre A y B, en un dominio determinado de actividades,
irreversible durante un periodo definido.

A actua sobre B. B no opone una contraccién neutralizan-
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te a A; ya sea porque no la desea o porque no tiene los medios
eficaces para hacerlo.

Esta relacién se comprueba ex post; ex ante, es materia de
un proyecto o de un plan; es efectiva o potencial; cuando ella
es potencial, depende del horizonte del sujeto y su posible
resultado estd afecto a un coeficiente de probabilidades; ella
esti como toda otra relacién, representada bajo una forma
determinista o bajo una forma estocistica.

A y B son agentes que rigen una unidad simple (una fir-
ma) o compleja (una combinacién de firmas, en condiciones
que van a ser precisadas). El poder no puede entenderse sino
por referencia a un conjunto de objetivos y de operaciones.

Sus efectos directos e indirectos son siempre simplificados
al extremo por el agente que intenta preverlos; ese es siempre
el caso en cualquier actividad econémica, la que sea.

La esencia del poder es la imperfecci6n de la interdepen-
dencia: A no actiia sobre B como B sobre A; no menos la
imperfeccién de la reciprocidad: la accién de A sobre B no
¢s equivalente a la accién de B sobre A; tampoco la desigual-
dad de la accién y de la reaccidn si esta tltima se produce: la
reaccién de B no anula la accién de A.

Si hay un consenso bastante amplio sobre la esencia del
poder, las divergencias son manifiestas en cuanto a la atribu-
cién de cardcter econémico a un poder; ellas estin ligadas a
las diferentes definiciones del fenémeno econémico.

Algunos, numerosos, consideran como econémicos sélo a
los fenémenos del mercado, cuyos elementos son cantidades de
bienes y nexos y precios de esos bienes. M4s alli de las deri-
vaciones usuales de las ofertas y de las demandas, uno es
remitido en ese caso al intercambio. El intercambio, racional-
mente entendido, implica la libertad de las partes, la igualdad
de las situaciones y la equivalencia de las prestaciones. Cada
uno de estos tres términos se refiere evidentemente al campo
de las operaciones de mercado. Las partes son libres de com-
prar y de vender o de rehusarse a comprar o vender; bajo esta
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relacién, su situacién es tedricamente igual; ellas desean o
realizan la igualdad de ofelimidades marginales de lo que
¢s cedido y de lo que se recibe.

Aflojar el rigor de estas condiciones —como se ha hecho tan-
tas veces— es llegar a precios diferentes a los del mercado puro
v analizar los del mercado impuro. Lo que nos interesa precisa-
mente en este momento es s6lo esto: la axiomatizacion del in-
tercambio puro que es un sublimado de la economia mercantil,
excluye, por construccién, toda relaciéon de poder; ésta no pue-
ed ser reintegrada sino mediante una ruptura de su 1dgica in-
terna.

Una ruptura tal se elude cuando un fenémeno econémi-
co se define como: “el empleo de cosas contabilizables por
agentes deseosos de superar la escasez, revelada por el mercado
o por otros procedimientos, con el propésito de utizarlos segiin
un criterio de racionalidad”. El campo de las cosas contabili-
zables, es decir, evaluables y combinables numéricamente en
busca de un resultado 1til, se ha ensanchado en el curso de
la evolucién, al mismo tiempo que las técnicas del cilculo y
de la obtencién de datos numéricos excede al de las cosas co-
muinmente expresables en moneda, como decia Alfred Mars-
hall. Se cuenta con precios sombra y, por otra parte, con se-
niales cuantitativas de efectos objetivamente utiles. El poder
econdmico es aquel cuyo objetivo es la disposicién de cosas
contabilizables, mediante su empleo por operaciones de met-
cado o extramercado, de cosas contabilizables.

Se opera entre partes cuya libertad esti medida por la
disposicién de las cosas contabilizables, cuya situaciéon es de-
sigual en cuanto a las existencias originales de estas cosas y de
las que las prestaciones, en costos y rendimientos subjetivos
y objetivos, evaluados en cosas contabilizables, son imperfec-
tamente equipotentes y equivalentes entre si, antes y después
de toda transferencia de bienes y de servicios.

La relacién de poder es entonces desigual esencialmente,
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al principio en el curso de su desarrollo y al final de una
transferencia econémica.

La transferencia econémica puede ser una transferencia
mercantil, una transferencia coaccionada o una transferencia
solidaria. Simplificando mucho puede decirse: en una socie-
dad organizada, la transferencia mercantil siempre es desi-
gual y se vuelve tolerable por la transferencia solidaria que
se vuelve posible por la transferencia coaccionada (por ejem-
plo, el impuesto).

En términos mds técnicos, la realizacion de las pretendidas
transferencias de “nada por nada” supone transferencias di-
rectas.

La lucha por el poder econémico, que no cuenta con el
favor de los economistas neocldsicos, es asi el hecho de cada
individuo, de cada grupo pequefio (empresa, familia), de
cada grupo social de actividades o de localidad; ella es omni-
presente y participa del cardcter esencialmente desigual del
poder; ella nace de desigualdades, se despliega en la desigual-
dad y termina en la desiguaddad. Porque penetra por todas
partes la transferencia econémica, de la que es un elemento
constituyente, indispensable a su inteligencia, en cualquier
grado de abstraccién que sea.

Lo mismo que se sefialan “bienes complementarios multi-
ples” que entran en la composicién de un gran numero de
costos, se pueden tomar en consideracién los “poderes com-
plementarios multiples” que califican las operaciones de los
agentes y de sus unidades.

Igual que uno conoce preferencias reveladas por el funcio-
namiento del mercado, igual se revelan los poderes en el
desarrollo de la vida econémica.

Lo mismo que el conocimiento es reconocido en la pro-
duccién y en el consumo, igual influye sobre el deseo de po-
der econdémico y el uso econdmico del poder.

Una estdtica no es sino el momento y la expresién instan-
tinea (timeless) de una dindmica. La estitica del balance de
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los cosas (precios y cantidades), mds precisamente, de las
adaptaciones de las cantidades a un precio supuesto, bajo
ciertas condiciones, indiscutible y neutro, no es el balance de
los poderes de los hombres formando proyectos, diferentes
y opuestos. Una y otra estdtica son especificas, aunque su
expresién matematica mds cémoda sea la misma. La clasifica-
cion de los desequilibrios del mecanismo de los precios y de
las cantidades es diferente, radicalmente, de la clasificacién
de los desequilibrios resultantes de la incompatibilidad y del
enfrentamiento de los proyectos que forman los agentes y las
unidades que rigen.

El panorama del encuentro de poderes desiguales es mu-
cho mds amplio y mds profundo que el del ajuste de cantida-
des de bienes en el intercambio igualitario por el cual se
forma el precio.

Habiéndolo aceptado, se comprende que la seleccién entre
uno u otro panoramas determine la seleccién entre una u
otra de las dos axiomatizaciones,

b)..Son la axiomatizacién del intercambio puro y la del
intercambio compuesto, uno y otro referidos a lo que las
matemdticas llaman las condiciones “minimas de desarrollo”
y de lo que, en una ciencia empirica que no sea experimental,
debe llamarse “las condiciones generales de posibilidad”.

La axiomatizacién del intercambio puro implica condicio-
nes conocidas de divisibilidad, de fluidez, de continuidad,
comprendidas por la condicién de homogeneidad. Esta procu-
ra una economia racional que es el disimulo puro y simple
de la mecdnica racional de Lagrange.

No se trata de saber si por este procedimiento se esquema-
tiza la realidad —lo que hacen toda teoria y todo modelo—,
sino mds bien de saber si se ha aniquilado lo esencial de la
realidad escogida por la economia. Si es elemental que a partir
de las funciones de transformacién y de las de consumo se
introduzcan auxiliares de Lagrange y después eliminarlos,
reemplazdndolos por precios de equilibrio, es imposible con-
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siderar que los agentes entre si y sus bienes sean idénticos
entre ellos. Desde que los agentes son tomados como tales en
lugar de ser eliminados como agentes, por sus representacio-
ies bajo forma de puntos en un universo aespacial y atem-
poral, es imposible no atribuirles campos de posibilidades,
campos de medios y campos de eficacia, variables segin cada
individuo y segun el grupo en que estd situado. Cada agente
¢n estas condiciones usa de todos los medios de que dispone
para realizar su proyecto existencial en oposicién a otro y
en concurrencia con otro. Si es racional, en los limites que
conoce o experimenta, ¢l usa de la lucha o de 1a cooperacion
comparando el costo menor y el rendimiento miximo de uno
y otro procedimientos; como la economia excluye la destruc-
cién pura y simple y como la cooperacién sin rendimiento ni
costo es econémicamente impensable, la relacién econémica
es, por esencia, una combinacién de lucha y cooperacién de
conflictos y concurso. Mds brevemente, ella es una relacién
janus: lucha-concurso, conflicto-cooperacién, sea desde el
punto de vista del agente, sea desde el punto de vista de los
subconjuntos, sea desde el punto de vista de todo.

Entre agentes esencialmente diferentes y en consecuencia
inevitablemente desiguales en un campo de operaciones deter-
minadas, toda relacién econémica es compuesta. Ninguna
forma de mercado, ningin régimen de precios puede reducir
2 la nada esta esencia de la relacién econémica, que no cam-
bia de naturaleza cuando se manifiesta en operaciones de
mercado y en operaciones fuera de mercado.

Esta axiomatizacién que une indisolublemente la relacién
de poder y la relacién de intercambio puro aclaar la evolu-
cién de las teorias del equilibrio y no menos nuestra propia
posicién en su lugar.
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11i. HACIA UNA TEORIA GENERALIZADA DEL EQUILIBRIO DE
INTERDEPENDENCIA GENERAL

a) La relacién disimétrica e irreversible durante un pe-
riodo estd, explicita o implicitamente, presente en todos los
casos de adaptacién, ni instantanea ni perfecta, traducidos
en lenguaje de elasticidad de fenémenos “inducidos”, de “acti-
vismo de la oferta” (Giovani Demaria), de conflictos de pre-
cios oligopdlicos (Shubik, W. Krelle), de exportaciones im-
pulsadas por oposicién a las exportaciones “arrastradas”
(K. W. Rotschild) etcétera, y por supuesto, de monopolio libe-
ral y arbitraje, en sus variadas elaboraciones.

El agente es designado en coyunturas caracteristicas (ven-
dedor y comprador en el mercado, forjador de precios, acep-
tador de precios) o en una estructura social (parte superior
de la sociedad, de Stuart Mill, o clase de los propietarios de
los medios de produccién de Karl Marx).

La intencionalidad del agente en la relacién disimétrica
esti en la ocasién expresamente indicada (la amenaza de ce-
sacién del trafico mercantil de Alfredo Marshall, las innu-
merables estrategias en la teoria contempordnea de la firma).

El poder parece estar omnipresente aunque el economista
no se detenga a detectarlo; lo elimina suponiendo la adapta-
cién instantinea de las variables o atribuyendo su desapa-
ricién a las virtudes del “largo plazo™.

Resulta mas notable que la teoria general del equilibrio,
después de ser construida de modo que el poder pueda ser
omitido, sea llevada por su perfeccionamiento mismo y bajo
formas matemiticas, las m4s elaboradas, a reconocerlo y a
reintegrarlo.

Un lector atento de Wilfredo Pareto podia esperar esto.
In el capitulo III del Manual, en el caso de “la nocién gene-
ral del equilibrio econémico” y no a propésito de regimenes
especiales de precios, se hace una clara distincién, por una
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parte, entre el caso en que los datos son solamente las provi-
siones iniciales de factores y la técnica general y por otra
parte, el caso de coacciones que se oponen a las “libres” elec-
ciones de los sujetos: no solamente los monopolios, sino la
accién sindical, por ejemplo. Si bien que para un sujeto el
punto de tangencia y el punto terminal (punto de bloqueo)
son muy precisamente distintos el uno del otro, asi como lo
son las operaciones del primer género con las operaciones
del segundo y obstaculos del primer género con los obstdculos
del segundo.

Es en la direccién de este ultimo contenido del pensamien-
to paretiano donde se opera hoy un desarrollo importante
de la teoria del equilibrio. Se acogen alli renunciando a la
comodidad de la concurrencia completa, agentes y unidades
capaces de poderes, sin intentar enunciar las condiciones bajo
las cuales esos poderes se balancean unos a otros. Los desequi-
librios obtenidos por contraste con el equilibrio entendido
asi, son entre sujetos en relacién disimétrica y no entre pun-
tos ligados por relaciones simétricas.

La informacién es una recién venida en la teoria del equi-
librio general. Ella no es tomada por Radner (Equilibrio
competitivo en incertidumbre, 1968), como un atributo de
las cosas, sino como una capacidad de los sujetos. Cada agente
decide con base en su informacién sobre el medio y sobre el
comportamiento de los otros agentes. Tanto una como la otra
son referidas a un momento o al futuro y, entonces, expuestas
a lo incierto en la previsién. Pero el punto esencial es este:
si el agente decide, tomando en cuenta a los otros agentes
“la conciencia de otro”, extrafia al equilibrio mecdnico y
opuesta a la accién automdtica del precio, hace su aparicién;
la estabilidad del equilibrio paretiano no puede mads ser cons-
truida.

Es bueno generalizar las premisas de este razonamiento Yy
admitir que cada sujeto dispone de medios que son una exis-
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tencia de bienes y un acervo de informacién, o aun, que el
uso de los bienes admite, por regla general, el nexo de com-
plementariedad con la informacién. Es claro entonces que el
poder invade las transferencias econémicas.

Seria mds dificil atin, tomando en cuenta los diferentes
montos y las calidades distintas de la informacién, suponer a
los sujetos iguales o capaces de compensar en forma semejante
sus desigualdades. Seria insostenible también plantear que
un poder exégeno distribuye igualmente la informacion o
corrige instantineamente las desigualdades en materia de in-
formacién. ¢O a quién le gustarfa negar que los mercados
actuales son mercados informados, y que la imagen o la ma-
tematizacién de su funcionamiento seria correcta si se olvidara
este cardcter?

b) La concurrencia incompleta ha penetrado también
los modelos de equilibrio general. Para no citar sino un ejem-
plo notable entre muchos otros, A. Negishi ha expresado mate-
mdticamente un equilibrio que se comporta en dos espacios,
uno de concurrencia completa y el otro de concurrencia
monopolistica, o la concurrencia monopolistica. Uno no olvi-
da que comportindose la accién sobre los precios y sobre la
cantidad, se separa del modelo de dimensiones iguales de los
adaptadores de cantidad en equilibrio de concurrencia comple-
ta. Desde luego, es interesante desde nuestro punto de vista,
preguntarse como y por qué bajo esas condiciones se ha alcan-
zado el equilibrio: la respuesta admite una dosis de disimetr{a
entre las unidades consideradas.

Para que estas presentaciones confirmen anilisis bien ca-
racterizados que hemos emprendido desde hace veinte afios y
que jamas han tenido, creemos nosotros, la simplicidad que
la polémica les ha atribuido indebidamente, se nos permitird
caracterizar dos de nuestros utiles de andlisis. Su uso converge
con los ensayos presentados de formalizacién y de matemati-
zacién del poder.

Una unidad se llama activa si, por su propia accién y en
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su propio interés, es capaz de modificar su medio ambiente,
es decir, los conjuntos de cosas y el comportamiento de unida-
des con las cuales esté en relacién. Ella contrasta con la unidad
que estd obligada a considerar su ambiente, como paramétri-
co. Para decirlo brevemente, ella adapta su ambiente a su
programa, en lugar de adaptar su programa a su ambiente.
Se reconoce en seguida la elaboracién generalizada de la
idea aprovechada por E. H. Chamberlin: la firma mediante
un aumento de sus costos de venta desplaza hacia la derecha
la curva de demanda relativa a ella, produciendo las cono-
cidas consecuencias de comportamiento para las otras firmas
ne la industria —entre otras— y bajo condiciones, la reduccién
del déficit de algunas de ellas.

Se concibe que, bajo ciertas condiciones, la firma, al hacer
gastos para la modificacién de su ambiente, puede provocar
¢l cambio de la estructura de sus competidores, por ejemplo,
por una diferenciacién ofensiva a base de innovaciones, por
una difusién de informacién al servicio de su estrategia, por el
financiamiento parcial o temporal de una nueva clientela,
etcétera. Mds alld de lo cual preferimos no mencionar las
numerosas manifestaciones, costosas pero rentables, de guerras
econémicas que el mundo de los negocios practica.

Estas son relaciones directas entre firmas que se acaban
de analizar. La firma activa, manifiestamente en los me-
dios de menor desarrollo, de manera menos visible pero indis-
cutible en los medios desarrollados, crea una parte al menos
de su ambiente, por ejemplo, de redes de investigacién, de
transportes y de informacién.

Las firmas desigualmente activas ejercen en consecuencia
influencias desiguales sobre su ambiente. El espacio econémi-
co de tales firmas es deformable bajo su propia influencia.

Son imputables a la unidad activa las numerosas acciones
asimétricas que deben ser siempre cuidadosamente distingui-
das en cuanto a su grado: suscitar la imitacién, ejercer el
liderazgo o la dominacién parcial o extensa. Contrariamente a
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lo que concluiria una visién apresurada y partidista, cada uno
de esos efectos, o una combinacién determinada de varios
de entre ellos, es ventajosa o desventajosa econémicamente
para el ambiente o para una de sus partes. Se consideran aqui
los efectos de arrastre o los efectos de detencién y los efectos
de los conocimientos positivos o los efectos de los conocimien-
tos negativos que engendra la unidad activa en un espacio
geogrifico o en un espacio econémico.

Para que consideremos el equilibrio general, digamos que
el conjunto econdmico puede ser légicamente construido como
formado Unicamente de unidades activas, o como formado de
vnidades activas (relativamente) y de unidades pasivas (re-
lativamente) . Para campos determinados de operaciones en
el primer caso, el equilibrio estitico es un balance de po-
deres iguales y de sentido contrario; en el segundo, se de-
fine por la adaptaciéon de unidades pasivas relativamente
des mercantiles y las operaciones fuera del mrcado se prestan
a los “datos” que les son impuestos por la estrategia de los
mas poderosos.

Pasemos ahora a nuestro segundo instrumento de analisis:
la macrounidad que no estd sin algunas relaciones con el
concepto de team, tan notablemente elaborado por Jacob
Marshak y Roy Radnev (Economic Theory of Teams, A.
Cowles Fondation Monograph, 1972).

Nunca se repetird bastante para descartar toda confusion
terminolégica, que la macrounidad no es una unidad “grande”
por comparacién a una unidad “pequefia”, ella es una unidad
compleja por oposicién a una unidad simple.

La unidad simple estd sometida a un solo poder de decisién
que encuentra los limites que le impone el ambiente para-
métrico o el ambiente plistico en el que ejerce su acciéon. La
unidad compleja €s un conjunto formado de una unidad or-
denadora y de unidades subordinadas parcialmente. La unidad
ordenadora fija el nivel o el margen de variacién de una parte
de las variables, por ejemplo, tales precios, quedando libres
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los otros; tales cantidades, quedando otras libres; tales coefi-
cientes técnicos, etcétera.

Este concepto, cuyo empleo es flexible, permite analizar
un gran numero de situaciones concretas e importantes o de
las unidades desiguales, que sin estar completamente integra-
das, son en una magnitud variable, dependientes de una
unidad ordenadora o principal. Estas situaciones se escalonan
desde la combinacién de subcontratacién, de precios fijos, de
firmas asociadas, de firmas en coproduccién por produccién
compartida, mercado o ganancias compartidas, de *“conglome-
rados” econémicos, hasta las combinaciones entre unidades
puiblicas y unidades privadas sobre objetos y en limites deter-
minados.

Cuando el Estado ejerce intervenciones regulares y muy
numerosas, como ocurre en Occidente hoy, es posible, para
ciertas investigaciones, considerar a la nacién misma como
una macrounidad.

Mutatis mutandis, los andlisis presentados sobre la unidad
activa son vdlidos para las relaciones entre la unidad princi-
pal y las unidades subordinadas de una parte y para las rela-
ciones entre las unidades principales, las unas respecto de las
otras.

De los anilisis precedentes se desprende una ensefianza
que puede resumirse asf{: salvo si se adoptan condiciones mi-
nimas insostenibles, es decir, renunciar a una representacion
ideal de la realidad econémica, el equilibrio de la concurren-
cia completa que se persiste en utilizar como el modelo de
modelos, porque ha sido prolongadamente elaborado y por-
que ofrece comodidades de presentacién matemitica si es
tomado en todo su rigor, no puede ser un equilibrio de agen-
tes. Si, no obstante, se decidiera considerarlo como tal, se
necesitarfa decir que es un caso muy especial, no solamente
irrealizable, sino engafiosamente analégico de las relaciones
econémicas en la hipétesis en que las relaciones de poder dan
un resultado igual a cero.
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Pero la actitud cientifica debe rehusar —pensamos que
eliminar, por construccién, a priori— las relaciones disimétri-
cas e irreversibles durante un periodo, entre agentes. Ella debe
acogerlas, al contrario, someterlas a un procedimiento renovado
de andlisis y de formalizacién e incluirlas explicitamente en el
equilibrio generalizado que es el de intercambio compuesto.

Al tomar esta actitud debemos recordar que no estamos
aislados intelectualmente. Todo lo contrario, al nivel de las
matemidticas mas avanzadas se ve ya bosquejarse la tarea del
porvenir, que es la combinacién formal, rica en consecuen-
cias précticas, de dos aportaciones de Von Neumann: su teo-
ria especifica del equilibrio y su teoria de los juegos.

Esta investigacién progresa por la distincién entre la
coalicién de una parte y de otra parte el corazén (o nudo),
es decir, de las distribuciones o imputaciones posibles que
no estdn bloqueadas por ninguna coalicién. Esta distincién,
ademds de sus progresos de fecundidades analiticas, que estin
bien lejos de estar agotadas, es ya en principio una forma
sutil y refinada de la existencia posible (y no deseada por
muchos tedricos) del poder en el equilibrio econ6mico
general.

1v. HACIA UNA TEOR{A GENERALIZADA DEL EQUILIBRIO
MACROECONOMICO Y DE SU APLICACION AL CRECIMIENTO
EQUILIBRADO

a) Las cantidades macroeconémicas de los modelos llama-
dos globales, es decir, muy poco desagregados, no han encon-
trado su enlace rigurosamente analitico con las cantidades
microecondmicas: es decir, que los precios que no son precios
de concurrencia completa y no menos las relaciones de pode-
res entre las unidades no son explicitamente tomadas en
cuenta para la formacién de las cantidades globales. Se tolera
una cierta aproximacién cuando uno se remite a la concu-
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rrencia vecina de la concurrencia completa (pura y perfecta)
donde la concurrencia “no es la concurrencia de los libros
de texto” (J. R. Hicks).

b) Queda como una verdad, siempre que los modelos de
crecimiento macroecondmicos, neocldsicos o keynesianos tra-
ducen implicitamente una estructura global de los poderes,
la inversién es determinante; la tasa de salario se da de mane-
ra exégena, o lo que viene a ser lo mismo: la tasa de ganan-
cia del capital igualada al interés, estd dada en equilibrio:
el factor produccién fronterizo (P. A. Samuelson), €l salario
fronterizo (J. R. Hicks) traduce el antagonismo de las dos
tasas, que se lee sobre una curva descendente sobre el eje
de las abcisas. La inversién se decide por el sujeto que dispo-
ne del capital financiero y econémiceo. La regla de oro de Ia
acumulacién y la tasa de crecimiento de la edad de oro maxi-
mizan el producto, si uno supone al capitalista “especializa-
do” en la acumulacién y el salario “especializado” en el con-
sumo que le queda accesible.

¢) La estructura global del poder que hemos aqui seiiala-
do, cuando se pregunta qué papeles sociales son retenidos y
qué papeles sociales son excluidos (o minimizados) sin la
simbolizacién, neutra en apariencia solamente.

El protagonista es el inversionista, en cuanto al trabajador
y al Estado, ellos estdn en segundo rango. En fin, el innova-
dor es (en primer andlisis) eliminado desde que se razona
sobre una técnica dada y constante o sobre un progreso técni-
co mutilado en lo que le es necesario para que sea compati-
ble con el crecimiento equilibrado.

d) Es mediante esta distribucién desigual del poder to-
mada como “yendo de si” y sustraida a la critica por una
grande indeterminacién institucional, que puede ser bosque-
jada una autorregulacién de la economia privada por la tasa
de interés y por los efectos de portafolio. Pero, asimismo,
bajo las condiciones mids restrictivas, se ha revelado imposi-
ble hacer el silencio sobre los fracasos de esos presuntos esta-
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bilizadores y, por otra parte, de probar la coincidencia de la
tasa natural de crecimiento y de la tasa de acumulacién.

e) Desde las labores del Congreso de Econometria de
Cambridge (1971), el concepto de capital global se ha aban-
donado en favor del concepto de combinacién de capitales
sectoriales y de acumulaciones sectoriales. No se razonard
mds sobre un capital o sobre un bien representativo del ca-
pital, sino sobre bienes de capital analiticamente especificados.
Por via de consecuencia, la curiosidad y la elaboracién cien-
tificas versaran sobre los poderes, sobre los capitales y las
productividades de los capitales. Entrardn explicitamente en
juego las sustituibilidades dindmicas de los capitales y las
complementariedades dindmicas de los mismos. Digamos de
otra manera: las luchas-cooperaciones, los conflictos-concurso
de los capitales y de los capitalistas, frente a los subconjun-
tos de agentes componentes de la economia.

f) No parecera extrafio en adelante atribuir mds alla de
la “pulverizacién” inscrita en el modelo de L. Pasinetti (un
producto: una industria) y de la biseccién marxista en sector
Iy sector II y abservar y analizar sectores estructurados, cuyas
combinaciones variables y las interacciones disimétricas son
intimas al crecimiento.

Estos subconjuntos estructurados, cuando estin formados
de unidades motrices, ejercen sobre su ambiente efectos de
arrastre, o (y), efectos de bloqueo. Los efectos de arrastre se
cperan por la dimensién de flujos de la oferta y de la deman-
da, y por la propagacién del aumento de productividades; ellos
pueden ser formalizados sea, en cuanto al producto: al hacer,
bajo condiciones, el crecimiento del producto de B como con-
dicién del crecimiento del producto de A, o aun la funcién
de produccién de B funcién del “resto” de la funcién de
produccién de A —este “resto” en primer analisis, estando
asimilado al progreso técnico efectivamente aplicado por A.

En los paises donde la industrializacion se ha retardado,
la industria ejerce un efecto de arrastre sobre la agricultura.
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La innovacién y los hébitos de consumo se desplazan, segin
un sentido principal, de la industria hacia la agricultura: es
gracias a la industria que la agricultura se moderniza, expues-
ta —muy claramente—, al riesgo de ser dominada por ella.

En todos los paises que progresan a partir de una indus-
trializacién ya avanzada, las industrias del crecimiento arras-
tran de manera especifica el producto.

Por otra parte, las industrias enteramente nuevas arrastran
a las industrias de base y las industrias aclimatadas desde
hace mucho tiempo intentan remozarse, sacando partido de las
aportaciones de las otras dos clases de industrias.

Asi se manifiestan localizadas o no en el espacio geografi-
co de los puntos de crecimiento y de los sectores lideres. Es
claro que este hecho engendra poderes econémicos inintencio-
nales, y poderes econémicos intencionales, armados de for-
mas variadas de la concentracién financiera e industrial. Estas
tltimas se ejercen por la maniobra de los precios y las canti-
dades, por las politicas de la innovacién y por las estrategias
de la informacién. Raymond Courbis ha introducido el con-
cepto de sectores concurrenciados (pasivo) y el de sectores
concurrentes (activos) dirigiéndose a las unidades que reciben
la informacién comunicada mds o menos pasivamente.

En la medida en que este andlisis es aceptado, es correcto
decir que la evolucién econémica se opera, a mediano y
largo plazo, en y por cambios en las estructuras y en los pode-
res relativos sobre las firmas y los subconjuntos de firmas. Mds
técnicamente, la matriz de las actividades econdmicas se defor-
ma en espacios sectoriales.

O si uno se pregunta cudles son exactamente los titulares
de los poderes, uno se halla en presencia, para las decisiones
mds importantes, de grupos financieros y econémicos, en situa-
cién de luchas-concurso, de conflictos-cooperacién con agru-
paciones sindicales de trabajadores asalariados y de cuadros;
segun las fases de la coyuntura y de las situaciones histéricas,
la constelacién de poderes varia; en el largo plazo, que en
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Occidente irfa desde principios de la industrializacién hasta
nuestros dias, parece que se acusa una tendencia a la discu-
sién del poder capitalista, de la cual no rinden cuentas los
trabajadores teéricos y estadisticos.

No retengamos sino s6lo lo esencial, precisando un poco
mds, El capitalismo es tres cosas:

1. Una economia descentralizada: este caracter es fecundo
e irreemplazable a los ojos del economista y, creemos, que de
todo hombre reflexivo.

2. Un poder de aquellos que disponen de medios de
produccion: este cardcter no se legitima econémicamente mds
que por la competencia y la eficacia, apreciadas por la tota-
lidad de una poblacién.

3. Una légica de la solvencia y de la rentabilidad priva-
das: este cardcter no es legitimo ni es exclusivo: se legitima
en un cuadro de transferencias directas.

La optimizacién en un modelo que no menosprecie las
condiciones posibles, las condiciones minimas de “realismo”,
se busca y no se deduce jamds de un sistema. Es lo mismo para
la existencia del equilibrio global y para su estabilidad, diga-
mos mais bien para su ergoticidad, entendiendo por esto el
itinerario de un sistema que encuentra su regulacién despren-
diéndose de su posicién inicial.

Se ve cémo se estid alejado del crecimiento equilibrado
espontineamente y empujado hacia el concepto y la préctica
del crecimiento armoénico.

Es suponer con optimismo que el poder arbitral puede
liberarse de las coacciones que le imponen los grupos econé-
micamente dominantes y que estd orientado por sabios y
expertos que pueden liberarse de coacciones intelectuales
que hace pesar sobre ellos la teoria dominante (Fritz
Newmark) .
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. v. PROPOSITO DE ETAPA

Juntemos los resultados del andlisis con el propésito de
procurar una respuesta provisional a la alternativa de Bohm-
Bawerk que fue recordada al principio.

a) La relacién econdmica asimétrica e irreversible duran-
te un periodo se deduce de caracteres primarios, irreductibles,
del agente y de las relaciones entre éste y otros diferentes y
desiguales. Ella es en consecuencia anterior a toda forma
particular de mercados y de regimenes de precios.

Los agentes desean el poder, y el ejercicio de aquél no
tiene otros limites que los contrapoderes a que se enfrentan.
Fundamentalmente no existe “sendero” sobre el cual los suje-
tos pueden ser llamados autosatisfechos. Los deseos de poder
son tanto menos saciables y satisfechos cuanto los sujetos
tienen campos de posibilidades, campos de influencia vy
campos de accién eficaces mds extensos y juzgados por ellos
mds extensibles.

El deseo de poder es uno de los motores esenciales de la
dindmica econdémica en todo periodo y de la evolucién eco-
némica en periodo largo y muy largo. Para someter a un
orden econémico esas luchas de poderes se emplea un gran
numero de procedimientos econ6émicos, €l mercado no es mds
que uno entre ellos.

Las concurrencias heterogéneas (R. Triffin), a fortiori,
las concurrencias entre oligopolios y entre unidades y macro-
unidades activas, tales como las hemos definido, son inestables
en el curso de la evolucién. Para salvaguardar una cierta
estabilidad, es necesario mas bien que el juego de los merca-
dos. En cuanto a la igualdad econémica entre los agentes y
las unidades, ella quitaria a las optimizaciones dindmicas sus
resortes principales. La realizacién de esas optimizaciones
depende de tanteos estructurales (respecto a la organizacién
de redes de poder) y a la aplicacién de estructuras econémi-
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cas propias para realizar la desigualdad 6ptima, tomando en
cuenta las operaciones y las aspiraciones de poder de todos
los grupos que componen la poblacién.

La relaciéon de poder es inherente a la definicién y a la
aplicacion de la relacién econémica: ella es un componente
ineliminable. Se tiene el derecho de dudar que la estaciona-
lidad sea econémicamente construible a partir de una axio-
matizacién correcta.

A partir de esto, tomenos posicién ante la alternativa de
Bohm-Bawerk.

Una fraccién estimable de nuestra corporacién se orienta
hacia la busqueda de nuevas reglas del juego, instruida por
la observacién cientifica y emocionada por la alerta de la
estanflacién luego de la inflacién universal y duradera.

Esta orientacién, largo tiempo esperada, todavia muy fra-
gil, seria una confirmacién evidente, en la praxis de la tesis
segin la cual los poderes y €l poder son inherentes a la
actividad econémica en nuestras sociedades occidentales.

b) Que el poder no sea exterior a la actividad econé-
mica se acepta, evidentemente, puesto que es uno de sus ele-
mentos constitutivos, Pero es claro que Béhm-Bawerk no ha
integrado el poder al dominio econémico, sino para someterlo
a las leyes de la economia. El insiste menos en la presencia
del poder en toda actividad econémica que sobre la sumi-
sién del poder a la ley econdémica.



