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Catalini, un Paganini, un Beethoven, no pueden ser hoy en
- dfa otra cosa que lo que llegaron 4 ser. En la Edad Media hu-
‘bieran tenido que resignarse 4 ejercer cualquier honrado ofi-
cio, si no querfan ser cantores errantes ¢ musicos de figdn.
jDesgraciado el genio que vive en una época que no estd para
€l organizada! Es un dguila enjaulada, que se rompe la cabe-
za contra los barrotes cuando su arrogancia le hace desplegar
las alas. Pero la época presente ha abietto al genijo los sende-
ros en todos los dominios del arte y de la ciencia, y si no se
~ crea su propio bienestar y no se convierte en un manantial de
bendiciones para el mundo, es que no ha sabido comprender
su misién y 4 si mismo debe reprocharse. .

Es la seguridad del salario, adquirida por el ejercicio regu-
lar de la profesién, quien ha producido esta evolucién. Todo
hombre 4 la altura de su misién, encuentra en su profesién la
existencia asegurada. En nuestros dfas Hans Sachs escribiria
sus versos sin estar obligado 4 ejercer el oficio de zapatero, y
Spinoza no pulimentaria lentes para poder entregarse & sus
especulaciones filoséficas. El arte y la ciencia proporcionan
€l pan 4 todo el que estd bien dotado por la Naturaleza; el
sueldo y los honorarics han reemplazado la limosna del rico.

6. EL CREDITO

,SUMARIO 83. Nocion del crédito. —&4. Retroceso al derecho
roinano.—85. El dinero objeto exclusivo del crédito.—80.
Préstamo principal; accesorio —87 Funcion econémica del
crédito.—88. Crédito de dinero.—89. Crédito de mercancias,
—90. Crédito de consumacion y crédito comercial—91, Ven-
tajas del crédito comercial —g2. Inconvenientes del crédito
comerial,

'83. Noci6N DEL CREDITO.—El desairollo de) sistema de -
los cambios tiene en el crédito su ultima palabra..Las relacio-
nes sociales hacen de éste una necesidad ineludible. Sin é€l, el
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' comercio juridico sélo hallaria- trabas y dificultades. Es et
auxiliar que facilita su amplio vuelo, como las alas del pdjaro
recién salido del cascarén., o ' ' o
A los “economistas corresponde establecér la nocién del
crédito; pero no se hallan en esto cohformes-'(r.),- y es lo (jue' »
me ha decidido 4 examinar la cuestién, desde el punto de
vista 'de1 derecho; 4 investigar lo que pueda esclarecerla, con
ayuda del dereéhq tomano, al cual debemos esta exf;_résiéﬁ: '
crédito. ' , ‘ - . I
84. RETROCESO Al, DERECHO ROMANO.—Por credere, én
su sentido lato, entendian los juristas romanos_la dacién 4
otro de una cosa con .obligacién de restituirla posteriormente.
.Erisu.edictq, el Pretor romano comprendia, bajo el titulo res .
- eredite, todos los contratos que se referfan 4 esta materia (2).
‘A' esta forma de institucién de las obligaciones p_of dacién,
se referfa, lilgigiiistica ¢ histéricamente, la expresién creditor V.
la nocién-que con ella se relaciona, porque, en un principio;
como miés adelante estableceremos, la 'dacién'_ era la vnica
fuente de las obligaciones: crea"z'z‘ar_'era el que habia -dado, .
- debitor el que habfa recibido (creduere, credere, de dare; de~
bere, de habere). a o |
La obligacién romana se desarroll$ y adquirié mayores’
relaciones; al mismo tiempo se extendia también la expresion
 creditor. En el derecho nuevo estd palabra designa 4 todo _‘
acteedor, aun cuando nada hubiese dado (3). El dedstor es
tode deudor, aunque nada hubiese recibido. Creditor y debitor
se convierten en tales por el simple contrato realizado con
" intencién juridicamente obligatoria, S o
A consecuencia de este deserivolvimicnto dela nocién dé

(1) Kn1E8 ha publicado =na revista de las diversas opiniones en Dér Cré-
' dit, 1.8 parte,” Berlin, 1876. La opinién del autor no es exacta, 4 'mi parecer,”
. ¥ ella sobre 1odo me ha determinado 4 dar 4 Ia definicidn del crédito mids
extension de la.que, sin esto, le hubiera concedido. | :
(2) L. 1deReb.cred. (12,1). Credends generalis apellatio est, ideo sub
“hoc litulo Prator et de commodate cf de 2igncre cdixit, nam cuigungue re:
assentianur alienam fidem sccuti mox receplurt quid, ex hoc comtractu, credere
dicimur, | ' : :
(3) L. 10 123deV.S, {50,16).
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la obligacidn, las res credifee no son mds que una categorfa
particular, muy extendida, del contrato obligatorio. Esta ca-
‘tegorfa se divide 4 su vez en dos clases, segtin que la-dacién
de la cosa ha transferido simplemente ‘la detentacién de he-
cho (posesidn), ‘6 la detentacion de derecho (prop1edad con
- obligacién de restitvir /a misma  cosa en el primer caso;
una cosa de Ja- misina especie en el segundo (destgnacwn
" especifica'y gemrzca del ob_]eto de la restitucién, 6 speczes y
genus). . _ S - '
Aquf se presenta una d15t1nc1on que hacer, desde el punto
de vista delr acreedor, muy-importante en la prdctica. En el

primer. caso conserva la’ propiedad de la cosa; hasta retienc -

siempre la posesion juridica. La garantia es mayor para él,
que en el segundo caso, donde renuncia 4 una y otra pose-
sién. Aparte el medio de proteccion obligatoria que el dere-
cho le confiere (actio in Spersonam), se encuentra todavia
armado con las acciones posesorias y reivindicatorias, éstas
también con respecto a un tercero. El derecho antiguo llegaba
hasta reconocerle el poder de recobrar la cesa por la fuerza.
Se encuentra el acreedor frente 4 la cosa en la misma posi-
cién que si todavia ‘la poseyese. _]urid:camente este credere
no le hace correr el menor riesgo. A guisa de éjemplos, cita- -
remos la dacién de una cosa para® asegurar su conservacion’
| .'(deposzz‘um) 6 permltlr el uso momentdneo a titulo oneroso ¢
- gratuito (arrendamiento, alquiler, conzmoa’m‘um) | .
En el otro caso, la posicidn varfa. El acreedor, que ha ce-
dido, al deudor. la posesién y la propledad debe renunciar 4
toda proteccion real. Su reclamacién sélo pl;ede basarse en -
el vinculo obligatorio. El deudor puede ‘ceder la cosa 4 un -
tercero, inmediatamente después de haberla recibido; si &
consecuencia de esto, no le es posible satisfacer su obligacién,
el acreedor queda desarmado. La incertidumbre de la testitu-
cién, que amenaza en este caso al acreedor, implica por su
parte una mais-grande confianza en su deudor (credere'-eﬁ el’
 sentido de creer). Es esta consideracidn, sin duda, la que llevé
a los juristas romanos 4 admitir aqui una espec:le reforzada del
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credere, que designan con las expresiones i creditum ire &
. abire, in credito esse, in creditum dare, accipere (1),

El credere, segin Jo anterior, supone una determinacién
genérica 6 especifica del objeto 4 restituir: sélo se establece
cuando hay certidumbre de obtener, en la cosa devuelta, un
~ valor idéntico al de la que habfa sido.dada. Esta identidad de
valor alcanza su grado supremo en el dinero. Es el certum
por excelencia de los romanos. El dinero llega 4 ser asi, por
su misma naturaleza, el objeto principal del credere, tal como
lo hemos definido. Todas las demds cosas no ajcanzan, ni re
motamente, su utilidad econémica. El dinero hace del creditum
el mds poderoso motor del comercio juridico, y el antiguo
derecho romano le ha consagrado especialfsimas disposicio-
nes. En estas tltimas encontraremos la moderna nocién del
crédito, |

85. IIL DINERO, OBJETO EXCLUSIVO DEI, CREDITO.—Para
nosotros, hoy en dia, el dinero constitujre el objeto exclusivo
del crédito. El tendero que entrega su mercancia 4 crédito,
no acredita al comprador—esto serfa"exigir la restitucién—, lo
que acredita es el precio de la venta.

Pero dar & crédito no supone siempre la idea de dar dinero
bajo condicién de que serd restitufdo posteriormente. El que,
saliendo de viaje, deposita su dinero en casa de un banquero,
exigiendo que mds tarde le restituyan; no las mismas piezas
de dinero (depositum regulare), sino una suma equivalente
(depositum irvegulare), realiza evidentemente un credstum
abire en el sentido romano. Su situacién es la misma que si
- hubiese dado el dinero en préstamo. Pero. prestar no es siem-
pre realizar una operacién de crédito; los mismos juristas ro'
manos han hecho la distincién. El motivo que les ha guiado

(1} L.2§ ;L. 19§ 1 de reb. cr. (z2,1); L. 5 § 18 de trib. act, (21,4);
L. 19 § 5 ad. Sc. Vell. (26,1); L. 31 Loc. (29,2). Como oposicién al in
eredito esse se designa el suum esse, cuyo cardcter distintivo es: quod vindicari
non possit. L, 27 § 2 de auro (24,2). El in credite esse es, pues, equivalente
al abandono de la propiedad; en los casos de 14 primera especie le queda al
acreedor el swum esse, y por lo tanto la persecucién de este wltimo por
reivindicacién, ' ’
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en uno y otro caso: el deponente da el dinero en atencién &
si mismo; el prestamista lo da para prestarlo, Es verdad que
en los dos casos quien ha recibido el dinero puede disponer
de €l por sf mismo; pero en el primero esto es una simple
consecuencia de la dacién; en el segundo esto es el fin,
La relacién_es exactamente igual en el caso en que alguien
remite 4 su mandatario los fondos precisos para la ejecucién
del mandato 6 para cubrir los gastos; le transfiere la propie-
dad del dinero y en -él confia para su empleo; pero todavia
no es una dacién de crédito. Esta se efectda siempre en
interés del que recibe.

86. PRESTAMO PRINCIPAL O ACCESORIO.—Hay dos ma-
neras de acreditar el dinero.en interés del que recibe: por
contrato zndependiente, por entrega - de piezas de moneda, es
decir, bajo forma de gréstamo, 6 con ocasidn de otro contrato,
acreditando la suma debida por razén de éste, lo cual puede
" hacerse en el momento mismo de la conclusién del contrato,
6'nizis tarde mediante la concesién de un plazo para el pago.
La conclusién de un contrato de venta suministra la ocasién
mds frecuente. Si se estipula que €l precio serd acreditado,
decimos que hay una venta & crédito.

En la marcha ordinaria de las cosas es la primera idea que
surge cuando se trata de dar crédito y de acreditar. Tal es el
crédito que el tendero-da 4 sus clientes; tal el que necesita el
mercader para !a marcha de sus operaciones. Si este ultimo.
tiene que recurrir 4 un préstamo es prueba de que, en el
mundo comercial, no goza de crédito alguno. El crédito
reemplaza al préstamo para el comerciante solvente.

Si aquf intercalo una’ disertacién de derecho t':omano es
porque éste procura una 1nteresante concepc;on de esta forma
de dacién de crédito. Se traduce en’ pocas palabras: toda da-
cion de crédito contiene un préstamo accesorio, hecho con
ocasién’ del contrato principal.

El comprador que no tiene el dinero necesario para satis.
facer el precio de venta, debe buscar alguien que se lo preste,
El préstamo hara posqble el contrato de venta. Ahora bien,




108 EL FIN EN EL DERECHO

lo mismo que un tercero, puede el vendedor convenir en el
préstamo (1); es lo que hace acreditando al comprador el .
- precio de venta. La benevolencia permanece extrafia 4 ssta.
" operacidn; el vendedor obra en su propio interés, para hacer
posible la venta al precio exigido. Obraria de otra manera si
encontrase un comprador que, tomandole la cosa por el mis-
* mo precio, la pagase al contado. En la vida de los negocios,
nadie da crédito si én ello.no encuentra para si un beneficio.
Si el vendedor. no estipula intereses del precio de venta, es
porque aquéllos se hallan, en realidad, comprendidos en este
: precio,' pues el mercader que vende 4 crédito concede natu-
ralmente una rebaja al comprador que no quiere aprovecharse ..
y paga al contado (descuento). | f
: La dacidn 4 crédito del precio de venta debe, pues, inter-
pretarse en el sentido de que el vendedor, como prestamista,
se paga 4 si mismo, como vendedor, &l precio de venta (z),f'y,..
como tal, no tiene interés alguno. o

Para transformar la deuda de venta en una deuda_de prés-

- tamo y dar asf 4 la anterior negociacién su expresién exactaen .

derecho, es-menester admitir la intervencién de una operacié
juridica particular. - . N IR -
No ha faltado en el antjguo derecho romano. La transmi- -
sién solemne de la propiedad (mancipatio) no se prestaba;-
pero la dacién de crédito afectaba la forma del nexum—que
-cotresponde 4 huestra letra de cambio—, 6 la de un contrato .-
literal (3), 6 la de una estipulacién (contrato verbal) (4). Cuan-

Cw

~{1) Un caso sndlogo se encuentraen la L. 15 § 6 Loc, (79,2), donde el
pasajero, antes de finalizar el viaje, adelanta el precio del pasaje al capitdn,
bajo forma de préstamo (veciura guam PRO MUTUO acceprral); es un présta-

mo accesorio que al final del viaje sirve para pagar el precio del pasaje; el -
que toma prestado se lo entrega 4 si mismo en calidad de capitin.: '

- {(2); Semejantes manipulaciones juridicas no son raras en los juristas ro-
‘mancs; esi, por.ejemplo, el tutor dendor del pupilo debe pagarse 4 si mismo
en calidad de representante, es decir, abonar en cuenta el pago (L. 9,8 5 de

adm. tut, (26' 5); véase otro ejemplo enla. L. 15.de reb, er. (12, 1); para la

. . técnica juridica no se podrfa pasar sin ‘esto.

(3) - Véase un ejemplo en el caso célebre de engafio c_itado bo; Cicetdn,
de off, IIX, 14; nomina facit, negotium conficit, - : :
(4) LalL. 3, §3edSc. Maced (74, 6}, reconoce expresamente quela da-
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do el contrato de venta sm formas fué provisto de una ac-
cidén, se extendm su fuerza obhgatorla 4 la convencién acce-
soria de la dacién en crédito del precio, y la mtervenczon de
una operacién especial, de un préstamo accesorio, se hizo su-
perflua (1). En términos de procedimiento, la reclamacién del
~ precio de venta acreditado sc hacia mediante la actio venditi.

" La antigua concepmon de que el comprador habfa . recibido
.en préstamo el precio de venga, ha dejado su huella en la
regla que determina que debe el comprador los- intereses 4
contar desde el momento de la tradicién dela cosa.

Toda esta demostracién ha tenido por objeto sefialar la

- forma juridica del crédito, tal como aparece en el derecho
romano, 4 fin de preparar asi las siguicntes explicaciones so-
bre la importancia social y econémica de aquél.

87. FUNCION ECONOMICA DEL CREDITO.—Hemos dicho.
al comenzar el examen del crédito (nim. 83), que sin éste :
permaneceria lleno de trabas el comercio juridico. Su desen-
volvimiento exige el crédito y éste nace por la fuerza misma
de las cosas, o | | -

La satisfaccién de las necesidades humanas es el fin del
comercio juridico. Dicha satisfaccién se consigue mediante el
‘contrato de'cambio, en la acepcidn lata de eéta. palabra: pres-
tacién pot prestacién, 6, desde que el dinero representa el-
equivalente normal de todas las prestaciones posibles: realiza-
cién de la prestacién por medio del dinero. ' o

Pero un individuo se encuentra apremiado por una necesi-
dad y carece de dinero; jqué ocurrira? En esta situacion, sino

" puede, ni aun al precio de abrumadores sacrificios, procurar-
se recursos vendiendo cosas qué posee, no conscguird satisfa-
cet su necesidad; el pan indispensable para su existencia y la
de los suyos le serd negado, aungque tenga la absoluta certeza
de poseer mafiana el dinero que hoy le falta.

cién de crédito tiene, como tal, la forma del préstamo: s/ IN CREDITUM ABIT..
_ex cause emtionis.. . el stipulalus sim, licet CEEPERIT ESSE PECUNTA MUTUA,
(1) Pero con tmuaba existente la posiblidad de transformar posteriormente
en un préstamo la deuda de venta, mediante un simple cortrato L 15 de
- R.er. (12,.1.)
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El crédito viene 4 llenar esta laguna que deja el sistema del
cambio tal como acabamos de exponerlo; viene cn ayuda dél
presente por la previsién del porvenir.,

La amistad podria subvenir 4 las necesidades del presente.

Pero la amistad y la benevolencia no son factores del comer-
cio juridico (ndm. 54); éste se halla, y debe hallarse, basado
en el egoismo, y el egofsmo vigila siempre. :
- Il amigo presta 4 titulo gratuito; el egofsta 4 titulo onero-
so: exige intereses. Por eso el préstamo conviene con el prin-
cipio fundamental del sistema de cambio: prestacién por pres-
tacién; los intereses representan el equivalente del abandono
temporal del capital. El tiempo es dinero, tanto en relacién 4
la fuerza productiva del dinero como 4 la del hombre, Por eso
el prestamista no viene en auxilio de las necesidades del pres-
tatarioc mds que cuando tiene confianza en el reembolso. El
credere econémico del dinero, requiere como condicién el
credere moral respecto 4 la persona. El crédito es Ia fe en ma-
teria econémica. Los creyentes son los acreedores.

88. CREDITO DE DINERO.—EI prestamista, como deten-
tador de sumas de dinero que pone 4 disposicién del presta-
tario, recibe el nombre de capitalista: las sumas prestadas son
capitales (1). Si los recursos del presente exceden 4 las nece-
sidades, una buena economia aconseja poner 4 un lado el so.
brante, en atencién al porvenir: a4orrar. Cuando estos aho-
rros rebasan la medida normal de las humanas necesidades,
les llamamos capitales. Los capitales son excedentes econd-
micos, que han resistido victoriosamente el asalto de las con-
tinuas necesidades. Lo que constituye el capital es, pues, una
nocién puramente relativa. Para un pobre, 300 pesetas, aca-

(1) La palabra cqguf, empleada para designar la suma prestada (en el sen-
tido de cosa principal, opuesta £ los intereses como cosa accesnria), data de
los 1iltimos tiempos del imperio; la expresi‘n anterior era sors. Lo mismo que
caput, las actuales expresiones: capitales, capitalista, suponen el aprovecha-
miento econdmico del dinero por medio de los intereses; alli donde no pen-
samos en estos iltimos, hablamos de dfuers. El desiino del capital es produ-
cir intereses; el capitfalista propiamente dicho, es el que puede vivir de sus
interese: (de sus rentas, de ahf: rentista),
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so 30, podran constituir un capital, es decir, un ahorro que -
puede rechazar los asaltos de la necesidad; mientras que para
el rico semejantes sumas no representan quizd la centésima
parte de lo que necesitarfa para conseguir este fin. El capital
comienza donde termina la necesidad.

El comercio de bienes muda de lugar la cosa, llegado el
momento, alli donde ésta no responde a necesidad alguna. El
comercio de dinero hace lo mismo con los capitales, mediante
los intereses. Estos atraen al dinero que estd acumulado sin
hallar su empleo econémico y le hacen afluir alli donde falta-
Se establece una compensacién entre el excedente que en un
lado existe y el que reclama la necesidad del otro lado. Lo
mucho del uno viene en auxilio del muy poco del otro. El pa-
sado, el presente, el porvenir econdmico, se compensan asf
entre dos personas. Al capitalista, el pasado: ha tenido que
ahorrar para poder hacer crédito; al prestatario, el presente y
el porvenir:. el presente es un déficit; el porvenir le impone el
deber de cubrir éste mediante sus excedentes ulteriores. El
mundo econdmico ofrece asi el mismo especticulo que pre-
senta la Naturaleza cuando distribuye el calor entre las esta-
" ciones, las comarcas, la tierra y el mar.

Mas el préstamo del capitalista, al prestar su dinero contan-

~ te, ya sea que lo entregue por si mismo 6 que abra un crédi.

to en casa de un tercero, no es el tinico medio de auxiliar Ja

necesidad del momento. Hay una segunda especie de cré-

dito, de la cual ya hemos hablado (nim. 86): consiste en

la dacidn de crédito con ocasion de otro contrato, ¢ la dacién

en crédito de una suma de dinero, por oposicién al dinero

contante.” Aparece principalmente en el ¢ontrato de venta. Le™
llamaremos crédito de mercancias por oposicion al crédito de

dinero del préstamo. As{ estaremos de conformidad con el |
lenguaje usual que dice: tomar mercancias 4 crédito. Ya he-

mos hecho observar (nﬁm.ﬁ 85) que no son las mercancias las

que estdn acreditadas: lo acreditado es, juridicamente, el pre-

cio de venta.

En derecho, el precio de venta sélo estd acreditado en vir-
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tud de un convenio. En ausencia de éste, aun cuando el ven-
dedor entregue la cosa sin haber obtenido el pago, hay, se-
gin los principios del derecho, una venta al contado. La da-
<ién de crédito es, pues, aqui, una cuestién de puro hecho;
constituye un precario obligatorio que el vendedor puede ha-
cer terminar 4 su voluntad, y, por lo tanto, segun el derecho
romano, no entrafia la transferencia de la’ propiedad," porque
€sta supone el pago 6 la convencional dacién en crédito del
-precio de venta. En realidad, esta distincién no tiene’ impor.
tancia desde el puato de vista de la funcidén econdémica del
<rédito_en la vida actual de los negocios, y de esto exclusiva-
mente nos vamos 4 ocupar. La dacién de - crédito, de puro
hecho, que permite al vendedor, 4 su voluntad, reclamar el
- precio en seguida de realizada la entrega de la cosa, enviar la
cuenta y exigir el pago, sin efnbargo de lo cual no usa de-
esta facultad, presenta una importancia- mis grande que la da-
cién de crédito interpretada en su sentido juridico. |
" 89. CREDITO DE MERCANCIAS.—En esta amplia acepcion,
€l crédito de mercancias se diferencia del crédito de dinero en
que este ltimo resulta de la naturaleza misma de la opera-
cién—un prestamo sin crédito es un contrasentido—, mientras
-que’en la venta se agrega 4 ésta 6 puede también faltar. Por
contrato de venta se entendia, antiguamente, uaa venta al con-
tado; extendiéndose fa nocién del contrato alcanzé en segui-
da 4 la venta d crédito. El préstamo ha engendrado la idea de
crédito—uno es consecuencia del otro—, y sélo después ha
podido ‘ésta ltima nocién ser aplicada’ al contrato de venta. .‘
El derecho romano apoya esta teorfa y otras consideracio-
" nes generales la justifican. El acreedor surgido es el capi-
talista que ha juntado sus ahorros; le importa poder dat va-
lor 4 este dinero bajo la forma de intereses. Trata de colocar
-su dinero. E] vendedor, por el contrario, trata de recibirlo;
con frecuencia es tan poco capitalista que se hace vendedor
por penuria de dinero. yCémo, pues, ha sido guiado para ha-
cer crédito del precio de venta? Evidentemente es sélo su in-
terés quien le guia. Si puede vender tan ventajosamente al
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contado como 4 crédito, rehusard este dltimo. Sélo consiente
en ¢l para hacer pOSIble una venta que no puede terminarse

mds que con esta condicion, é para obtener un precio mds
elévado. EEn uno y otro caso el contrato’ de venta debe pagar-’

le €l crédito que da.

. Desde €l punto de v15ta econdmico, el vendedor, al dar
crédxto, se hace prestamista, capitalista. Evita al comprador
‘tener que dirigirse 4 otro capitalista cualquiera para procurar-
se el-dinero que le falta. Hace lo que, originariamente, cons- |
titufa la sola operacién del capitalista: poner 4 disposicién del
comprador los recursos necesarios para concluir la venta. Pero |
¢l vendedor se los presta, no como -capitalista, en forma de
contrato independiente, sino- bajo la forma de préstamo acce-
sorio, que viene 4 unirse al contrato de venta como parte cons-

titutiva de-éste. Poco importa, des ie el punto de vista econdmz-
<0, que este préstamo revista su forma: juridica propia, - ¢omo
aparece en el derecho romaro, 6 que se presente, como_entre
1nosotros, en las relac1ones comerciales, por la creacién de la
letra de cambio. El vendedor es aqui, en realidad, presta- .

mista. Este tltimo exige intereses, los cuales, para aquél, sino’
los ha estipulado expresamente; estin comprendidos en el.
precio de la venta, pues este precio se elevara en proporc1én
al crédito concedido. |

hl crédito de dinero y el crédito de mercancfas se convier-
ten asf en una misma cosa: un préstamo. El crédito de dinero
¢s un prestamo independiente, declarado; el crédito de mer-
cancias es un préstamo accesorio, disfrazado. L.a importancia
practica de la aplicacién dél crédito, del préstamo & la venta,
es inmensa. Constituye tal aplicacién uno de esos hechos cul-
- minantes que cambian la fisonomfa de todo el comercio juri-
dico. La entrada del crédito en las transacciones comerciales
ha elevado el comercio de los cambios 4 una perfeccién que
¢ste no sabrfa exceder.

Para apreciar en todo su valor la importancia del crédito
-de mercancias para el comercio ]urldlCO debemos estudiarlo
bajo dos aspectos dlferentes El primero concerniente alas'

8
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relaciones civiles (no comerciales), el segundo 4 las relaciones
comerciales: de un lado el crédito concedido al hombre priva-
do (no comerciante), del otro el crédito otorgadd al mercader.
'Llamaremos al primero: ¢#édito civil; al segundo: crédito co-
wmercial. o o ' -

go. CREDITO DE CONSUMACION Y CREDITO COMERCIAL. - -
La venta de cosas muebles entre personas privadas, constitu~
ye la excepcidn en la vida social; por lo comiin, una de las
partes es un mercader, en la acepcidén general de la palabra:
tendero, revendedor, fondista, librero, artesano, banquero,
etcétera. Los casos en que una venta de cosas muebles se .
realiza entre personas privadas, son ahogados por la masa
enorme de las ventas en que figura un mercader. La vida en-
tera de un hombre pucde deslizarse sin dar motivo 4 una nego-
ciacién de ese género, y cuando se presenta una, la venta se
hace generalmente al contado. Sélo la venta de un mobiliario
d consecuencia de un fallecimiento, cambio de residencia, etcé-
tera, pone al particular en condiciones de convertirse en ven-
dedor de cosas muebles; todavia, por lo regular, se realiza en
forma de venta en publica subasta. En esta ocasion se presen-
ta también la dacién de crédito. Ya los romanos comprobaron
que en las ventas 4 la puja con crédito, las cosas alcanzaban
mds elevados precios que en las ventas al contado. Sobre este
hecho reposaba en Roma la organizacién del crédito en las
ventas en subasta. Consistia en el endose, al argentarius, de
la dacién de crédito. El auctionator romano era, por sus cono-
cimientos personales, el hombre designado para juzgar de la
solvencia de los subastadores; tomaba 4 su cargo la dacién de
crédito, con sus inconvenientes y sus peligros, mediante un
tanto por ciento del total producto. Asi procede todavia el
auctionator moderno; mediante una cierta comisién, asume el
riesgo de la garantfa y paga al vendedor-el producto total al
contado, con deduccién de esta comisién. ElI hombre privado
evita la dacién de crédito; la abandona al hombre de ne-

gocCl0S.
- La situacién varia cuando se trata de la venta de cosas in-
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muebles. Aquf la dacién de crédito es la regla. Una parte del
precio de venta es pagada; la restante, por lo general la mayor,
queda produciendo intereses, asegurada sobre el inmueble con
reserva de la propiedad 6 mediante una hipoteca. El vendedor
adelanta al comprador la suma que éste tendrfa que conseguir
de un tercero; se convierte en prestamista. Encontramos aqui
el caso del crédito real, por oposicién al del crédite personal,
Crédito, en €l sentido de confianza, no lo hay. Exigiendo se-
guridades reales, ¢l vendedor testimonia que no le basta la -
sola fe en el comprador. Consiente en prestarle (credere, en
sentido econémico), pero no se fia de &l (credere en sentido
moral), Bajo este 1iltimo aspecto, en la venta hecha por un
particular, la dacién de crédito es cosa excepcional. No dard
crédito una sola vez, en mil casos que el mercader lo consen-
tirfa. Es porque el particular quiere estar seguro de su nego-
cio; es su derecho y hasta su deber. No vive de la venta, como
el mercader. Este, para aumentar su trdfico, estd abligado 4
recurrir 4 este artificio. Se reintegra en la masa total de sus
negocios de la pérdida que experimenta en un caso particu-
lar. Los negocios le obligan 4 consentir en el crédito y le
compensan las pérdidas con las ganancias. El mercader es
asegurador de s{ mismo.

Por lo que hace 4 las personas 4 quienes se concede crédi-
to, es preciso distinguir entre el no comerciante y el merca-
der. En lo concerniente al dador de crédito, no hay diferencia
esencial; éste trata siempre de hacer posible una transaccién .
que, sin crédito, no podria terminarse; siempre corre un peli-
- 8ro; pero é&ste sélo es grande cuando trata con el mercader. |
De muy distinto modo sucede con el tomador de crédito, y
aqui vamos 4 distinguir entre el crédito de consumacisn y €l
crédito comercial. La necesidad momentdnea de la cosa dada &
crédito senala el motivo y la medida del crédito de consuma-
cién. Este no supone, por lo general, una falta de recursos,
- La economia doméstica se halla, y debe hallarse, regulada de
tal suerte, que no falte crézito en casa del tendero, el pana-
dero, el carnicero, etc. El buen padre de familia no contrae
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deudas no plde ni otorga crédito. El pago al contado es el
 principio de la economfa doméstica. La necesidad de recurrir
- al crédito descubre un trastorno en la conducta de los nego-
cios domésticos.

9I. VENTAJAS DEL CREDITO COMERCIAL —En materla de
crédito comercial la situacién es distinta. No se_ trata de con-,
.seguir una cosa para satisfacer la propia necesi’dad, sino para
realizar la reventa de esta cosa. Un buen comerciante, sin
perder este nombre, puede tomar 4 crédito. Debe hacerlo; no
serfa comerciante si no supiese servirse del crédito para el
€xito de sus operaciones. La venta de'las ~meércancias debe
' permltlrle cubrir el precio de sus compras; debe comprar mds
de lo que puede por sus recursos inmediatos. Su profesion
estd basada en el crédito. La medida de su crédito es el crite-
rio de su valor € importancia comerciales. La oposicién entre
el estado normal de la economia dorméstica y el de la econo- -
mfia coimercial se caracteriza por estas palabras: pago al con-
lado'y pago d crédito. | : o

El crédito sdlo alcanza su mayor expansuSn en €] terreno co-
mercial. El que administra bien su patrimonio y goza unarenta
anual de 1.000, no excederd nunca, por afio, de un crédito
de 1.000, Pero un mercader cuyos negocios prosperan, con un
activo de 10.000, hara compras por valor de 100.000 6 mds.
El crédito comercial no tiene por fin, como el civil, equilibrar

las- necesidades y los recursos del momento. Debe permitir al
" hombre de negocios usar capitales ajenos para el objeto de
‘sus especulaciones. Podemos llamarle: crédito .de especula
czon. Las mercancfas entregadas sin pago al hombre de nego:
cios, representan para ¢l un préstamo de capital; el crédito
que obtiene le habilita para dar su prestacién ulterior en pago,
'y se le concede en atencidn al beneﬁcm que este credlto mis-
mo debe producir. ' : .
| 2, INCONVLNIEN'I ES DEL CR]:DITO COMERCIAL,—Este
" crédito sé paga, y se paga caro. Crea por si mismo, para el
comercio jurfdico, un manantial de serios peligros, una causa
de trastornos y periddicas interrupciones del normal funciona-
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miento de la vida social. El crédito se parece 4 los narcéticos.
Tomados en dosis. convenientes, excitan, vivifican, -duplican
las fuerzds del hombre; su abuso produce la flojedad, el enerva-
“.miento de su ac‘cmdad El crédito comercial, bien utilizado, -
aumenta la pujanza del hombre, crea la vida de relaciones
“sociales; pero también su abusivo empleo conduce 4 la ruiné-
i la, corrupc16n de los que 4 él recurren y de los que lo con:
ceden. Conocida es la enfermedad con la cual la Naturaleza
castiga el 1nmoderado_ uso de las bebidas alcohélicas; esta en-
fermedad, en ‘el comercio jurfdico, es la crisis comércial, més
comunmente designada hoy dfa bajo el nombre .de krack. Un
krack es la enfermedad producida por el exceso. de crédlto
hay vértigo en la una como en la otra. , ‘
El crédito opera con el capital de oiro. Y esto es lo que
trae el peligro. Cuando el tomador de crédito pone en juego
un capital #, no obtendra quizd, mds" que /¢ de benefi-
cio; las otras nueve décimas irdn 4 otra mano. Que la em-
presa. aborte,. el riesgo que excede de 1/, no es para él, es
o_tr_o_.qliien lo sufre. Si el capital z le perteneciese por. ente-
‘10, todo el riesgo seria para él solo, y esta’ perspectiva le -
harfa mds prudente. El crédito lleva 4 la especulacién; se
. juega con gusto cuando se juega 4 crédito. El crédito co-
~mercial es la suprema expresién del salario econdémico, tal
como lo hemos. definido. Pero el salario econdmico no esla -
‘nica forma bajo la cual la sociedad aplica, para realizar sus
fines, la nocidn de sa]arlo hay una segunda forma, que vamos
4 estudiar.
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7-EL SALARIO IDEAL
Y SU COMBINACION CON EL SALARIO ECONOMICO

SUMARIO: 93. Bl salario ideal—94. Comparacién con la ants-
ghiedad.——g5. El salario ideal de la sociedad—96. Combi.
¢ nacion del salario ideal y el salario econdmico.—FEl arte Y la
ciencia.— 97. Salario mixto.—98. El servicio del Estado y de
la Iglesia —99. Cuadro de los servicios prestados al Estadp,

93. EL SALARIO IDEAL.—FE! dinero no es la tltima expre-
sién del salario. El lenguaje concede también § esta palabra:
salario, un sentido moral, designa de este modo toda ventaja

otorgada al individuo en recompensa. de un heche meritorio.
" Asi se habla del salario de la virtud, del celo, etc. M4ds tarde
examinaremos si esta nocién amplia del salario tiepe alguna
importancia para el comercio juridico; pero est4 fuera de duda
que la tiene para la sociedad. En esta acepcién extensa el sa-
lario se opone 4 la pena; la sociedad castiga 4 los que contra
ella delinquen; recompensa, da un salario, 4 los que la sirven.

94. COMPARACION CON LA ANTIGUEDAD.—Retrocedien.
do 4 la antigiiedad, vemos que la sociedad, hoy en dfa, casti-
ga méds que recompensa. En Roma, salario y pena eran los
dos medios gracias 4 los cuales la sociedad realizaba sus fines;
la politica social ponfa por completo al salario y 4 la pena en
~ una misma lfnea. Y, cosa significativa, un jurista romano lega
hasta identificarlos, examinando la cuestién del fin Gltimo del
derecho (1). ;En qué, sin embargo, interesa el salario al juris.
ta? En nada, hoy en dia; el jurista sélo tiene que preocuparse
de la pena. Nadie, en la actualidad, tiene derecho 4 una re-
compensa por servicios eminentes 6 extraordinarios,

En eso estriba el contraste entre el mundo romano y la so-

(1) L.1§sxdel. yl. z.1.:b0nos non solunm metu ZEnarum, verum eiiam
bramiorum quogue exhortatione efficere cupientes.




IHERING . 119

ciedad moderna. En Roma la recompensa piblica no tenia,
como entre nosotros, una importancia exclusivamente social;
se relacionaba también con el derecho. Al derecho criminal
correspondia un derecho del salario. Esta nocidén nos es, ac-
tualmente, extrafia. Se podria también sostener que hasta la
codificacién del derecho criminal, en el fin de la republica, el
derecho del salario tenfa sus reglas mejor definidas que el
otro. Entre los romanos, la aplicacién del derecho criminal |
estaba, en cierto modo, concedida 4 la arbitraria voluntad del
pueblo (1).

El general del ejército tenfa derecho al trmnfo é 4 la ova-
<ién; el soldado tenia derecho 4 una de las Srdenes militares
de los romanos—la corona muralis, civica, castrensis, nava-
lis—; con respecto 4 esto existfan reglas fijas, y los mismos
- tribunales entendfan en el asunto (2). A los triunfos, 4 las co-
ronas de olivo de los juegos olimpicos, 4 las coronas murales,
clvicas, etc., de la antigiiedad, corresponden nuestras 6rdenes
de caballerfa, nuestros titulos de nobleza. Pero éstos, en vez
de tener su fuente en el derecho, emanan de la gracia del
soberanc. Y en cuanto 4 ver pruebas indudables, de méritos
eminentes; nadie mds lejos de ello que el poder que otorga
aquellas gracias y sabe por qué y cdmo las obtienen. Son los
frutos del manzano, los cuales no puede conseguir el que estd
lejos del drbol, y que caen en el regazo de cualquiera que se
halle lo bastante préximo para_sacudirlo. JEl tiempo origi-
nard un cambio en semejante estado de cosas! sl.as recom-
pensas de Estado seguirdn la evolucién que ha sufrido,
desde hace tiempo, el sistema de las penalidades? (El capti-

(1) Véase mi Esp. del D, R. IL

(2) VaL. MaX, II, 8 2., judicium... in quo de JURE riumphandi... actum.
Todo el capitulo VIII de esfe autor trata d JURE friuwphandi, Véase en Tito
Livio (26.48) un proceso sobre el derecho 4 la corona muralis que casi habia
producido una revolucién en los soldados. El jus civiee corona en GeLL. VI,
5 § 13. Las demds recompensas de naturaleza juridica, qne estaban unidas i
determinadas circunstancias eran: la obtencion del completo derecho de cin-
duldanfa, 6 de la patria potestad para un ciudadano menor de edad. (Latmz
?urzmm Ulp. 111, Gayo 1, 66) el jus liderorum, tan iwportante en matzria de
sucesion, y atn olro la prima al matrimonio fecundo
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cho cederd su lugar al derecho? ;Se volverd, .con-relacién 4
esto, 4 las ldeas de la antigiiedad? Créalo quien quiera. Yo
tengo fe en este progreso. La recompensa v la pena no deben
tener otro fin- que realizar la idea de justicia. ‘Si favorece la. -~
‘una 4 quien no lo merece y la otra castlgaa un inocente, una
.y otra faltardn 4 dicha idea. ' :

95, EL SALARIO.IDEAL DE LA 'SOCIEDAD: —IZl detenta-.'

dor del poder publico no es el unico que recompensa los mé-
ritos adquiridos para con la sociedad. Hay, 4 su lado, un po-
der impersonal: la oplnlon publica. Hay también la historia,
. que repara los menosprecios del soberano, y que confiere ho-
nores, al lado de los cuales palidecen los. que aquél - pudo
otorgar. Las distinciones uacordadas por el soberano, pasan;
las condecoraciones van al sepulcro con ¢l que las posee, Pero
el laurel del Dante es eterno; una sola hoja de su corona pesa
mas que las insignias de una gran cruz.

Esto es el salario ideal. Le ilamo ideal por oposu:lon al sa-
lario real, al dinero. Este tiene el valor en s mismo; €l valor
ideal del otro, reposa tinicamente sobre la opinién que se for:
ma acerca de él. Para el que ignora su significacién, qué re-

" presentan tres colas de caballo, una pluma de pavo real, una
" cinta en el ojal de la solapa? ;Qué es esto, aun para el que lo |
sabe, pero desprecia semejantes honores? Las honorificas con~
decoraciones exteriores no tienen otro valor, para ¢l que las
ileva, que aquel que él mismo les atribuye, El diuero, al con.
trario, conserva sxempre su valor, es decir, toda su fuerza,
econémica, aun para el que lo desprec:1a Es de interés. social
que el salario ideal tenga el mayor aprecio posible; cuanto
" mds alto es el valor que se le da, mds. poderosamente. se sef-
‘vird de €l, para sus fines, la sociedad. .

96. COMBINACION DEL  SALARIO IDEAL Y EL ‘SALA'I{IO--
ECONOMICO.—EL ARTE Y LA CIENCIA. — Hemos deéfinido
(mim. 52) el comercio juridico: €l sistema de la organizada y
asegurada satisfaccién de las necesidades humanas, Estas ne- .
cesidades no son tUnicamente materiales. Para muchos existen
también las ideales necesidades del arte y.de la ciencia. Dan-~
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do satisfaccion 4 ellas, el artista y ¢l sabio sirven al comercio |
juridico tanto como el agricultor, el artesano, el mercader. E}
" arte y la ciencia ofrecen también sus tesoros en el melcado.
el pintor, su cuadro; el escultor, su estatua; el compositor, su
sinfonia; el sabio, su manuscrito.- Como tales, parece que se
| ponen 4 la altura de los qﬁe venden sus productos:. agriculto—
~ res, fabricantes, artesanos; se colocan al nivel econdmico de
 la vida de los negocios, aceptan ‘un salarlo por su- trabajo,
pues esto lo es, y todo cuanto 4 éste se refiere les es aplicable.
Semejante apreciacion debe ser absolutamente rechazada.
No porque rebaje el arte 6 deprima la ciencia, sino.por con-
traria 4 la verdad, 4 la realidad de las cosas. Lo cierto es que |
el trabajo social tiene dos esferas: en-la primeta reina el dine-
ro como fin'y mévil dnico de la actividad que se despliega;
en la segunda, los esfuerzos del individuo tienden & otro. fin
que no es el dinero. \
Con esta tltima esfera se relacmnan el arte y la ciencia, el
" servicio de la Iglesia, el del Estado. El lenggaje ha estableci-
.do claramente la.distincién entre los dos. campos de activi-
“ dad: habla de salario cuando se trata del primero; para el se-
- gundo ha suprimido de propdsito el nombre y lo substituye
con otros diferentes. El escritor, el compositor, el abogado, el
médico, no  reciben un salario: perciben honorarios; el em-
pleado cobra un sucldo (gratificaciores en caso de’ servicios.
extraordinarios);_ €l militar, una paga. , .
No hay en esto una simple cuestion de cortesia, que tiene
_por objeto encubrir que estas personas trabajan por el dinero;
la diferencia enlos términos no se debe -solamente 4 la opo:
sicion entre‘el trabajo manual y el trabajo intelectual. Expre-
sa, en mi opinién, la diferencia dé relacién entre. el salario y
el traba;o, el salario, para el trabajador vulgar constituye €k .
tinico fin de su trabajo; el'médico, el abogado, el artista, el
sabio, el profesor, el predicador, el empleado del. Estado (de.
no ser un simple artesano), tienen presente algo mds que el
dinero. Si el empleo de aquellos términos reposase unicamente
sobre un motivo de cortesfa, la ciencia tendria que recha- |
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zarlos: recordaria, si no, el antiguo prejuicio, hoy en dia des-
vanecido, que consideraba como una decadencia la rer})une-
raci6n del trabajo (mim. 56). Allf donde el salario es realmente
un salario del trabajo, serfa tan absurdo evitar esta expre-
sidn, en atencidn 4 la posicién social de! interesado, como
dar distinto nombre 4 los precios de venta, alquileres, intere.
ses, negocios de Bolsa, segiin que se tratase de personas de
alto rango 6 de gente de inferior condicién. E! lenguaje no
entra en consideraciones tan insignificantes,

97." SALARIO MIXTO.—La naturaleza del sueldo y de las
demds remuneraciones que se le parecen, treposan sobre la
combinacién del salario econdmico y el salario ideal. |

A estas formas simples del salario se agrega una tercera, a
la cual llamaré salario mixio, que es un compuesto de los
otros dos. Se creeria, 4 primera vista, que ambos elementos
se combinan sin afectarse. Los principios del salario del tra-
bajo hallarfan, de este modo, su aplicacién 4 los sueldos. No
sucede asf, sin embargo. Esta combinacién obra sobre el sa-
lario econdmico de una manera tal, que, segin las circuns-
tancias, lo destruye hasta en su esencia: la entrega de un equi-
valente por el trabajo.

El examen de las tres relacmnes sociales indicadas: arte,
ciencia y servicio piblico (Estado ¢ Iglesia) va 4 suministrar-
nos la prueba. El sueldo elevado de un principe de la Iglesia,
Jrepresenta el equivalente de su trabajo? La diferencia, consi-
derable 4 veces, entre el sueldo del rector de un colegio y el
de los demds profesores de éste, jse basa sobre el diferente
valor de su actividad, ¢ sobre el distinto nimero de sus ocu-
paciones? Los honorarios del escritor, del compositor, §co-
rresponden siempre al valor del libro, de la composicién?
Obras inmortales de Schubert casi nada le han valido, y en la
misma época, Strauss recogia oro i cambio de algunos valses.

(Es el dinero quien guia Ja mano del pintor y del escultor,
quien inspira la imaginacién del poeta y hace velar al sabio?
Falto de recursos, con frecuencia apremiado por la necesidad,
Cornelius, en la Villa Bartholdi, en Roma, sacrificé su tiempo
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y sus penas durante afios, para devolver el honor 4 la pintura
al fresco, sin obtener ningn salario. Las investigaciones cien-
 tificas de Alejandro Humbold devoraron su fortuna.

Son numerosos los sabios que consagraron su existencia d
una obra que apenas les vale el precio del papel. ;Y dénde
hallar el zapatero, el sastre, el fabricante, el mercader, que
invertird afios en producir las cosas de su oficio por el solo
amor de producirlas? Los honotarios del artista, del poeta,
del sabio, no son salario; falta la condicién mds esencial de

éste: la equivalencia (nim. 70). Estos honorarios pueden ser
considerables para un trabajo ligero, minimos para un trabajo
dificil, nulos para un trabajo excesivo. Esto no son las excep-
ciones; la literatura cientifica presenta ramas enteras en sus
dominios, 1o pagadas con honorarios, y que de hecho pueden
pasar sin ellos; tales son los periddicos especiales, consagra-
dos 4 las ciencias naturales y las obras que 4 éstas se refie-
ren, y cuyos grabados, 4 veces, hasta exigen sacrificios pecu-
‘niarios por parte de los autotes. _ _

No hay que buscar, pues, en el salario econémico el mévil
que estimula el talento del hombre para el arte y la ciencia;
hay otro salario que se le agrega 6 le reemplaza por comple-
to: el salario ideal. |

Este wltimo es externo 6 interno. La sociedad, el poder
publico, otorgan el primero (nim. 70) bajo la forma de la
reputacion, del reconocimiento piblico, de los honores. El
segundo consiste en el goce que el mismo trabajo propor-
.ciona, en la satisfaccion que da la misma incubacién de la
obra; es el encanto que se experimenta al probar las fuetzas;
es el goce del descubrimiento, la voluptuosidad de la crea-
cibn; es el orgullo de haber trabajado por el progreso y el
bien de la humanidad. La eficacia social del salario ideal de-
pende de la intensidad del sentimiento de lo ideal en el indi-
viduo. Allf donde falta este sentimiento no florecerd el arte,
la ciencia permanecerd estéril. La obra ideal sélo nacers en
el pueblo dotado del sentimiento de lo ideal y en una época
por la luz de lo ideal esclarecida y de manos del individuo
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impregnado de ideal. El individuo-da su sello. caracteristico al
arte y 4 la clencia; sin €], éstas faltan 4 su misién. Para los
negocios no hay mds mévil ‘que el aliciente de la ganancia.
El artista que sdlo piensa en la ganancia que le va 4 propor-
cionar su obra, es un artcsano mds 6 menos perfecto la ver-
dadera obra de arte permanecerd sin vida entre sus manos, y
en el conflicto entre el arte y el dinero, elegird éste. Lo
opuesto 4 este desertor del ideal es el hombre de negocios
que, en el terreno econdmico, olvidase la ganancia para per-
seguir un interés ideal. Ni el uno m el otro estdn €n su pues-
to; persiguen un fin que no debe ser el suyo. El espiritu debe
buscar lo ideal, pero los negocios deben tratarse como nego-
cios; es el medio, para el individuo y para la sociedad, de
lograr el éxito y prosperar, Lejos de mi el pensamlento de -
sostener que la prdctica de los negocios debe necesariamente
~ excluir el sentimiento de lo ideal en el individuo. La  expe-
rieficia demuestra, 3l contrario, que el arte y la ciencia deben
un recuerdo de gratitud 4 esos hombres de negocios de espi-
ritu gr.a‘nde, libreros, comerciantes en objetos de arte, que les
han ofrecido su bolsa, permitiéndoles asi.su exhibiciém,

-98.  EL SERVICIO DEL. ESTADO VY DE La IGLESIA.—Si es
posib'e establecer una escala fija del salario obrero, no ocurre
lo mismo con el salario ideal y el salario econdmico combi-
nados, que para la ciencia y el arte representan asi el equi-
valente de la prestacion. Las cosas varfan cuando se trata del
servicio de la Iglesia y del Estado.. Aqui encontramos un sis-
tema de salario donde los dos elementos combina-os: el sala-
rio econdmico (el sueldo) y el salario -ideal (posicién social)
progresan simultdneamente, 4 medida de la importancia jerdr-
quica de la posicién del individuo. Hay en estas esferas una
~ escala del salario estudiada con madurez y sistemdticamente
| aplicada. Su principio reposa sobre la, evalua'ciéh 6'ﬁcial de la
importancia que tiene la funcién. El syeldo y la poszcmn
social ‘siguen a los gt ados de la jerarqufa. Al sistema del
. salario ordinario se agrega, & titulo de ¢omplemento, un sala-
rio ext:aordmar:o Este, segin los casos, serd un- salario eco-
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némico; la gratificacién ¢ un salario ideal; los titulos honorifi-
cos {por oposicién & los titulos oficiales) y las ordenes (ias |
condecoraciones). -

No se puede, sin embargo, decir que el salario concedldo

por el Estado—y todo lo que voy 4 exponer para el Estado

' es también verdad, en el fondo, para la Iglesia y para las

Comunidades—sea siempre el salario tal como lo acabo de
describir, El empleado de una oficina no recibe un sueldo,
sino un salatio, en el sentido del salario cbrero; el salario del’
" militar no es m4s que una pagae; hay muchos. servicios que
el Estado no remunera. La coaccion 'y la recompensa aparecen,
-en suma, como los dos mdviles de todos los servicios presta-
dos al Estado. He aqui un breve _cuadro

I. LA COACCION

99. SERVICIOS OBLIGATORIOS PRESTADOS AL ESTADO.—
- Hay, impuestas por el Estado, ptestaciones de servicios. Estas
“son, por ejemplo, las del militar, del jurado, del testigo. Cons-
tituyen una obligacién civica por igual titulo que el pago'de’
las contribuciones. La necesidad del servicio no es la razén
deterniinante del empleo de la coaccion. Los jueces y los
oficiales son indispensables, tanto como los jurados y los
soldados; pero el servicio de éstos es obligatorio; el de aqué-
los ‘no. Hay aqui una deble consideracion que se impone.
Para estos ultimos servicios son aptos todos los individuos
- que no estdn especialmente incapacitados; y, por otra parte,
su duracién pasajera permite la eleccién y el ejercicio de una .
profesidn civil; por el contrario, el servicio del Estado, pro-
~ piamente dicho, supone una aptitud mediante larga  prepara-
cién adquirida; reclama entero al hombre y todo el tiempo de
. éste. El Estado no puede imponer arbitrariamente este sacri-
ficio. El individuo debe resolverse 4 él por su propio impulso,
v el Estado hacérselo p031b1e asegurandole el sostenimiento
de la existencia. Aun alli donde para los servicios obligatorios




