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'CAPITULO VII

LA MECANICA SOCIAL O LOS MOTORES DEL MOVIMIENTO
| | SOCIAL

I. MOTORES EGOISTAS.—EL SALARIO

SUMARIO: 50. Mecdnica social.—51. Los cuatro motores del
movimiento social.—52. El comercio juridico. Definicion.

50. MECANICA SOCIAL.—Acabamos de mostrar la i imagen
de la sociedad tal como ésta aparece en la constante realidad.
Sin descanso, como en una miquina poderosa, se mueven en
sentidos diversos mil cilindros, mil ruedas, otras tantas agudas
ldminas; en apariencia independientes unos de otras, y como si
aisladamente existiesen, basta se amenazan, como si quisieran.
mutuamente destruirse; y sin embargo, todas obran por una
accion comuin. Todo se mueve segin un plan uniforme. ;Cudl
es la potencia que somete al orden las fuerzas elementales de
la sociedad, las obliga 4 una accién comun, les sefiala su ca-
mino y regula-sus movimientos? La mdquina dede obedecer al
dueiio; el arte mecdnico da 4 éste el poder de obligaria. Pero
la fuerza que mueve los rodajes de la sociedad humana es la
voluntad del hombre, y, diferente en esto de las fuerzas de la
naturaleza, tiene para sf la libertad. La voluntad considerada
en esta funcién es la diferente voluntad de millares de indivi-
duos; es la lucha de los intereses diversos, es el antagonismo
de las aspiraciones; es €l egoismo, Ja porfia, 1a resistencia, la
lentitud, la debilidad, la maldad, el delito. La disciplina, la
sumisién de la voluntad humana, es el mds maravilloso espec-
tdculo que ofrece el mundo, y es la sociedad quien lo realiza.
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Llamo mecdnica social al conjunto de los mdviles y de las
energfas que llevan 4 cabo esta obra. Si ellos faltasen, jdénde
estarfa, para la sociedad, la garantfa de que las fuerzas motri-
" ces, con las cuales cuenta, no llegarian un dia 4 negarle sus
servicios 6 4 operar en contra de los fines asignados? ;Quién
le aseguraria que en este 6 aquel lugar de tan vasto conjunto,
la voluntad no se rebelaba contra su papel y no detenfa un
dfa el funcionamiento de todo el organismo? En realidad, se-
mejantes pasajeros accidentes se producen aqui y alli; hasta
sobrevienen sacudidas que parecen poner en peligro la exis-
tencia de la sociedad, lo mismo que las enfermedades amena-
zan la del cuerpo. Pero la resistencia de la fuerza vital de la
sociedad es tanta, que el desorden es en seguida reparado y
el orden sucede 4 la anarquia. Cada trastorno social no es mas
que una aspiracién hacia una organizacién mejor. La anarquia
es sélo un medio, no un fin; es pasajera, nunca durable. En la
lucha de la anarquia contra la sociedad, es siempre esta ultima
quizn acaba portriunfar. Y es que, frente 4la voluntad humana,
la sociedad estd armada de un poder coercitivo. Hay una me-
cénica social para obligar 4 la voluntad humana, como hay
una mecdnica ffsica para hacer obedecer 4 la mdquina, Esta
mecénica social responde 4 la teorfa .de los motores que pone
en movimiento la sociedad para dirigir la voluntad hacia sus
fines, 6, en términos mds breves, lz feoria de los motores del
movirniento social.

5I. Los CUATRO MOTORES DEL MOVIMIENTO SOCIAL,—
Estos motores son en nimero de cuatro. Dos de ellos se
basan en el egofsmo; son los motores sociales znferiores 6
egoistas: el salario y la coaccién. Sin ellos no se podria con-
cebir la vida en sociedad; sin salario no hay relaciones posi-
bles; sin coaccién no hay derecko, no hay Estado. Estos dos
factores 'son, pues, las condiciones elementales de la sociedad,;
ellos proporcmnan la fuerza motriz, que no puede faltar en
parte alguna, cualquiera que sea su estado de imperfeccién 6
de inferioridad. Enfrente de éstos se colocan otros dos moviles,
a los cuales permanece extrafio el egofsmo, y que se apoyan
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én un sentimiento del todo contrario 4 éste. Se mueven, no'en

la inferior regién del fin puramente individual, sino en la es-
fera mds elevada de los fines generales. Les llamaré, pues, los
motores Superiores, § mejor atin, los motores morales 6 éticos,
del movimiento social; porque la sociedad—lo demostraré
mds tarde (cap, IX)— es la fuente de la moralidad; éstos mo-
tores son el sentiiniento del deber ¥y el amor; aquél, la prosa;
éste, la poesia del espiritu moral, \

De los dos motores egofstas, la coaccidn es, desde el punto.
de vista psicoldgico, el menos noble. Con relacién 4 ésta, el
salario presenta un cardcter mds elevado. Se dirige, en efecto,
4 la libertad del sujeto, y es el libre arbitrio de éste quien
unicamente lo regula. Para el perezoso es ineficaz, entre tanto
que la coaccidn lo aprisiona, porque, 6 bien como coaccién
mecdnica excluye completamente la libertad, 6 blen como
coaccion psicoldgica la limita. ‘

La coaccion ejerce sobre el hombre la influencia | menos
elevada; es la rueda inferior de la ‘mecédnica social. De -ella
seria, pues, de quien debiéramos hablar en primer término.

Pero nuestro estudio no consiste en darnos cuenta de la accién.
psicolégica ejercida sobre el individuo por esos mdviles; nos- - -

otros vamos 4 examinar su importancia prdctica para la socie-
dad, y desde este punto de vista es evidente que la organiza-
«cidn social del salario, es decir, el comercio juridico, aparece
inferior 4 la de la coaccidn, es decir, del derecho y del Estado,
El estudio de la sociedad debe partir de sus elementos infe-
riores, remontdndose 4 los mds elevados, y es, _por lo tanto,
necesario proceder desde luego al examen del-salarlo.

- 52.  EL COMERCIO JURIDICO.—DEFINICION.—E comercio
Juridico es la organizacién de la satisfaccién de todas las nece-
sidades humanas, asegurada por medio del salario. Esta defi.
nicion encierra tres elementos: la necesidad, como motivo; el
salario, como medio, y la organizacién de su enlace recfproco,
como forma de las re]acmnes Esta organizacién, quizd en un
grado mds poderoso que en cualquier otro dominio del mundo
hurano, es el resultado natural de la libre evolucién de la fina-
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lidad. Es la dialéctica—y no la légica de la nocién, en la cual
no creo—, es la fuerza prictica del fin, quien, de estos dos
factores, la necesidad y el salario, ha hecho nacer gradual-
mente la infinita variedad de aspectos que presentan las rela
ciones. Para el pensador que examina el lado prdctico de las
cosas, no hay tarea mas fecunda que seguir aquf la marcha del
fin, contemplarlo en su investigacién del camino que hay que
seguir, y observar cémo el germen mds rudimentario ha hecho
nacer insensiblemente, pero con 'imperiosa necesidad, formas
y organismos mds y mds elevados. Quiero hacer ver esta dia-
léctica del fin, buscando, en todos los fenémenos que las rela-
ciones nos ofrecen, los puntos donde, como las ramas de un
drbol, salen del tronco, desde abajo hasta la cima, exponiendo |
al mismo tiempo las causas irresistibles que han producido
estos movimientos aislados. El aspecto econdmico de la cues-
tion permanece extrafio 4 mj estudio. Este es de naturaleza .
social exclusivamente. Sélo me ocupo de las disposiciones
sobre las cuales reposa, para la sociedad, la garantfa de la
satisfaccion de las .necesidades humanas, sin examinar las
leyes que regulan el movimiento de las relaciones. El aspecto
juridico de la cuestién es inseparable de este estudio.

La garantia de la satisfaccién de las necesidades humanas:
tal serd el decisivo punto de vista en que me colocaré siem-
pre. Es la medida 4 que reduciré todos los fenémenos de las
re aciones. Valiéndose de la necesidad, obra la naturaleza
sobre Jos hombres en sociedad, y mediante ella realiza las dos
leyes fundamentales de toda moralidad y toda civilizacién:
cada uno existe para el mundo y el mundo existe para cada
uno. Dependiendo de los demds hombres 4 causa de sus ne-
cesidades, y creciendo esta dependencia 4 medida que sus
necesidades aumentan, el hombre serfa €] ser m4s miserable
de la. creacién si la satisfaccién de aquéllas dependiese del
azar, y si no pudiese, por el contrario, contar seguramente con
ia ayuda y el concurso de sus semejantes. Tendria motivo
para envidiar la suerte del animal, porque-la naturaleza ha
ha organizado 4 éste de tal manera que, cuando le ha dado

b
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todo su vigor, puede pasar sin semejante asistencia. La reali-
zacién préctica de este réciproco enlace en el destino de los
hombres; la exclusién del azar; la garantfa de la satisfaccién de
las necesidades humanas, .como fundamental forma de la exis-
tencia social; la regulada organizacion de esta satisfaccion,
ensanchdndose 4 medida que crecen las necesidades; he aqui
las relaciones de la vide en sociedad. .

Para el hombre, como para el animal, el modo mds sencillo
de dar satisfaccion 4 sus necesidades es recurrir 4 sus propias
fuerzas. En el animal las necesidades existen en proporcién 4
las fuerzas; pero no ocurre igual en el hombre. Y es precisa-
mente esta desproporcién, esta insuficiencia, lo que la natura-
leza emplea como medio para obligarle 4 ser hombre; es decir,
4 buscar al hombre y alcanzar, en comunidad con los demis,
los fines que solo no le es posible conseguir. Por sus necesida-
des, la naturaleza lo ha hecho solidario del mundo y de su
se_mej.ante. Veamos cémo se sirve de ellos para dar satisfac-
cion 4 sus necesidades. |

1. INSUFICIENCIA DE LA BENEVOLENCIA PARA EL FIN
DEL COMERCIO JURIDICO

SUMARIO: 53. Papel juridicode la benevolencia. —54. Insuficten-
cia de la benevolencia.—55. Antitesis del trabajo oneroso y
del trabajo gratuito en Roma.—50. Merces.y Munus.—357..
Salario tdeal.—58. El servicio piblico y la _jurisprudencia.—
59. Introduccion del salario economico.

3. PAPEL JURfDICO DE LA BENEVOLENCIA.—Benevolen- -
cia y beneficencia implican la idea de guerer y de Aacer el
bien dé otro por este mismo bien y sin personal interés, Una
y otra suponen, pot lo- tanto, el espiritu de desinterés, de
olvido de sf mismo. Es evidente que ambas son insuficientes
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para crear el comercio social entre los hombres.-I.a benevo-
lencia, sin embargo, puede ejercer cierta accidn, aunque res-
tringida, para el fin de las relaciones humanas, Veamos en
qué medida. ' \ |

Al preguntarse hasta ddnde se extiende el papel juridico
de la benevolencia, se podria contestar que este papel es tan
amplio como el del egoismo, pues el cuadro de los contratos
desinteresados (contratos liberales, de complacendia, de bene-
ficencia) concuerda perfectamente con el de los contratos 4
litulo oneroso (egoistas, de negocios).

Se puede ceder: |

A titalo onercso. ; A titulo gratuito,
1. Una cosa. Veata, Cambio, Donacidn,
2. El uso:
2) de una cosa, Alquiler, .| Comodato, Precario.
4) de un capital, | Préstamo con interés, Préstamo sin interés,
3. Una prestacién de '
servicios. Locacién de servicios,
Contrato de servicios. | Mandato, Depésito, Ges-
' tidu de negocios sin
mandato,

54. INSUFICIENCIA DE LA BENEVOLENCIA.—A cada con-
trato de negocios corresponde, pues, un contrato de compla-
cencia, y 4 primera vista se juzgarfa que esta circunstancia
establece de suficiente modo Ia importancia de la benevo-
lencia para las relaciones de la vida. Mas porque aquélla apa-
rezca también en los dominios del derecho y tome un aspecto
jurfdico, no resulta, sin embargo, que presente para el fin de
las relaciones una tmportancia préctica, que es necesario tener
en cuenta. Los contratos que figuran en la primera columna
supouen el dinero, y no otra cosa. El que paga mds, obtiene
la cosa, sea é no personalmente conocido. Por el contrario,
los que aparecen en la’segunda columna suponen ciertas rela-
ciones personales 6 ciertas cualidades individuales, que son cl
~motivo determinante de parecido acto de beneficencia (1); no

(1) En particular, la amistad, Los jurisconsultos romanos sefialan con fre-
cuencia este elemento en los signientes coatratos: affectio, L. 3,§ o de neg,
gest. (2, 5); L. 5 de don, (79, §); officium amititics, L. 23 de reb, auct. (42, 5);
officium atgue amititia, L. I, § 4 Mand. (77, 1). El servicio prestado €8s una
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se da al primer recién venido, no se presta d todo el mundo,
no se sirve 4 todo el que llega; se tiene en consideracién la
persona 4 quien se favorece, y esta influencia del elemento
personal hace 4 la benevolencia impropia para realizar el fin
de las relaciones, el cual exige que se haga abstraccién com
pleta de la persona. (Véase mds adelante.)

'La iniciativa que, en todas las prestaciones solicitadas de
otros para la satisfaccién de las necesidades, parte del que
siente éstas, se llama en los contratos de negocios: la oferia,
en los contratos de complacencia se llama: la pe#icion; toma el
nombre de rzego en los contratos de beneficencia. Estas tres
expresiones caracterizan suficientemente la diferencia de rela-
cién personal en los tres casos. La oferza, cuando se puede
esperar en la buena voluntad de la otra parte, no exige rela-
ciones ni cualidades individuales particulares. No ocurre lo’
mismo con las otras dos formas de iniciativa. Si el que la toma
fundamenta su deseo en su pobreza é en su desnudez, la ma-
nifestacion de este deseo se llama wmendicidad y €l donativo
acordado es una /Zmosna (que, en devecho, no se distingue
nada de la donacidn): las mismas palabras contienen la repro.
bacién de la cosa é indican la ineficacia de esta forma de so-
corro para conseguir el fin del comercio social. El socorro,
que humilla al que lo recibe, es precisamente lo contrario de
lo que constituye €l fin mds elevado y mds noble de las rela-
ciones humanas, como veremos tarde: la independencia de la
persona. La peticidn, es verdad que no supone esta humilla-
cién; pero su campo es muy limitado, tanto de hecho como
con relacién 4 la persona: no se puede pedir todo—entonces
se convertiria pronto en mendicidad—ni 4 todo el mundo, a
menos que la peticién tenga por objeto complacencias que
‘nada cuestan & otro: cortesfas en la calle, peticion de noticias,
etcétera, Toda consideracién personal estd desde luego des-
cartada y estas peticiones se encuentran, tocante & ello, en la

complacencia, un beneficio: beneficium, L. 17, § 3, Comm. (17, 6); lLiberakitas,
L. 1, § 1, L. 2, § 2 de prec. (47, 20), liberalilas ef munificentia, L., 1, pr, de

don, ( 39, 5). '
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misma linea que las gestiones de negocios. Todo el mundo
puede solicitarlas sin temor a una negativa. Por otra parte, la
extension de esas complacencias es tan limitada, que se desva-
necen ante la multiplicidad de los fines 4 los cuales las rela-
ciones deben satisfacer. Mds alld de este minimun, la peticién
y su otorgamiento se refieren 4 relaciones personales (amistad,
vecindad, conocimiento, dependencia, efc.), y aun cuando ellas
existen, presentan en sf mismas tan poco interés, que la im--
posibilidad de basar un fin cualquiera de las relaciones en la
abnegacién (complacencia), en vez del egofsmo (salario), surge
evidentemente. N
Aqui se presenta una objecién que debo exponer. La teo-
ria que desarrollo tiene su fuente en la vida actual, y la tesis
es exacta para el estado moderno del desenvolvimiento de las
relaciones sociales, donde el dinero ha ocupado el puesto de
la complacencia. Pero hubo un tiempo en que no ocurria asf,
en que se podian obtener de balde prestaciones que hoy en dia
no se realizan mds que por dinero, y aquéllo de un modo abso-
luto, ilimitado, lo que hacia entonces de la complacencia un
factor de la vida de relaciones y le asignaba una funcién social.
Adn en nuestros dias la hospitalidad, en los pueblos sia civi-
lizar, nos ofrece ese espectdculo, que se presentd también en
los pueblos civilizados, en las regiones poco pobladas. -
- La objecién es de peso, y no me parece superfluo detener-
nos; pues por su naturaleza facilita la concepcidn de la vida de
relaciones. Para esto, sin embargo, nos serd util representar-
nos la sociedad de antes en su forma histérica concreta. No
sabria yo elegir nada mejor, independientemente del interés
jurfdico que presenta la cuestién, que la descripcién del con-
traste entre los servicios onerosos y los gratuitos, tal como
durante siglos la prdctica nos lo revela en Roma, Después ve- .
remos cdmo en la época siguiente las cosas se modificaron de
raiz. Obtendremos algunos frutos de esta excursién juridica.
55. ANTITESIS DEL TRABAJO ONEROSO Y EL TRABAJO
GRATUITO EN ROMA.—La antitesis del trabajo oneroso y e}
trabajo gratuito en la antigua Roma, corresponde 4 la oposi-
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cion del trabajo corporal al trabajo intelectual. Solamente
" aqud], éste no, tiende la mano al salario. La concepcién de
estas dos nociones no pertenece propiamente al derecho ro-
mado. Se encuentran en todos los pueblos y en todos los indi.
“viduos poco civilizados, ‘porque no es mds que la aplicacién de
la idea grosera que del trabajo tienen. El trabajo corporal es
para todos un hecho sensible. El que 4 €l se somete lo siente:.
un tercero lo ve, y no sélo ve el acto mismo del trabajo, sino que
comprueba el resultado. Unicamente el trabajo corporal me-
rece salario, porque sélo é! ha costado un sufrimiento; porque,
segtin el informe concepto que uno se forja, sélo & crea (1). El
trabajo intelectual, por el contrario, no es considerado como
trabajo; no fatiga al hombre, no le causa ningtin esfuerzo. ¢Con
qué derecho reclamaria un salario el que por todo trabajo para
nosotros no hace mds que pensar, y cuyos servicios consisten
‘en razonamientos? Las- palabras no cuestan dinero; al que no
ha tenido para dar mds que palabras, se le paga en la misma
moneda, se le gratifica con las palabras: «Dios os lo pague»,
y no se le da nada. | o S : |
56. MERCES ET MUNUS.— As{ piensa ain hoy dia el hom
bre vulgar; tal ha sido en todas partes el concepto onfiginal.
Este habfa revestido en la antigua Roma un cardcter tal de
intensidad, que se consideraba como un deshonor el hecho de
hacer pagar un trabajo intelectual. Sélo se pagaba el trabajo
manual; por eso era tan despreciado. En efecto, el salario
(tnerces) lo convierte en una mercancia (merz); se alquila (/o-
catur, de locus) (2), se compra como tal. El duefio se lleva al
hombre (conducere: llevar consigo), como se lleva la "cosa
~ que compra (emere: tomar). Las expresiones que designan el -

(1) Expresion- de este concepto en el lenguaje: En alemdn la palabra
GEsCHAFT (negocios, de schaffen: crear), estd exclusivamente consagrada’ al
trabajo en el sentido arriba indicado. Relacién del trabajo con la idea de crea
cién, de patrimonio; en latin: ogera, la labor; gpus, )a obra; opes y copia, el

-patrimonio, En alemin: 4rdeit, el trabajo (aré, ardi, aspi, con inversién en
-~ eslavo: ras-ota, en polaco robota), y Erbe, ¢l heredero (artjay aréi, irpi, erbu;
das Erbe: el patrimonio). Dienen, servir, y verdienen, ganar,

\2) ZLocare es sinénimo de ofrecer piiblicamente, Segiin PLAUTO, los coci-
neros son.expuestos en el mercado y llevados por aquél que da mds dinero;
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arrendamiento son idénticas, refiéranse 4 hombres libres, 4 es-

clavos ¢ 4 las.cosas; el servidor ¢ artesano es un esclavo tem-
| poral, su servicio le imprime una degradacién social (#inzste-
rium) (1), le somete 4 prestaciones 4 que debe sustraerse el
hombre libre, abandondndolas al esclavo (gperez ILLIBERA-
LLES), (2). |
- El servicio del hombre libre no es un mz;—zzstermm, sino
un munus; No consiste en una accion ‘corporal; su activi-
dad es toda intelectual, y presta el servicio, no por un salario,
sino por benevolencia (gratia, gratis). Constituye una com-
placencia (munificentia, beneficium, oficium), en relacién con
la dignidad del hombre libre (%ber, liberalitas), y que no im-
pone 4 la otra parte mds que un deber de reconocimiento
(GRATLE, gratumfacere = GRATIFICATIO). El suunus puede,sin
embargo, segin las circunstancias, ser devuelto (7e-munerars)
hasta en dinero; perb esta remuneracién no es una merces;
aparece como konor, honorarium, como un regalo honorifico
que no ofende la dignidad de las partes (3). Se requerfan una
habilidad 6 un saber especiales para’la prestacién de ciertos
. servicios; era una ventaja, una virtud (dpevé = ars) que adorna
" al hombre libre (ars lberalis). La molestia que se ocasiona |
para adquirir este mérito, no es [ador, opera, sino studium, el

en la opus, 4 la inversa, la Jocatis, es decir, la cferta piblica, se realiza por
parte de aquél que busca alguien que se encargue del trabajo (conducit). La -
misma idea de exposicion, de busca de trabajo, se encuenira en la palabra

alemana Gewerde (profesion; de wesden, solicitar trabajo, un salario), Esta pa-

" labra no se aplica 4 los trabajos intelectuales, como tampoco en Roma la ter-

minologia del arrendamiento (werces, Iaratza, candudza)

(1} De MINUS, minuere, ministerium, es decir, disminucién, en contrapo-
sicion 4 MAGIS, magute, magnimz’us es decir, elevacién por encima del
nive! social ‘del hombre vulgar ~

(2) CicERON de off, 1, 42: merces audommmmm servitutis. Es sérdida —

dice —Ja ganancia de todos los trabajos asalariados, quoTKsL operd, non guo-
rum ardes EMUNTUR, el de todos los artesanos (in sardzda arte versaniuy), el
de los vendedores ambulal.tes y hasta el de los tenderos. De ahi sordidum —
el salario del corredor. (L. 3 de prox., 50. 14.)

(3) L. 1 pr. Si mensor (11, 6)... ad remunerandum dari et inde honorarium
apellari. El valor no estriba en el dinero, sino en Ja intencién, concepto que
se encuentra en la palatra konorare, empleada en los legados; el hombre per
fecto ve mds el reconocimiento, el honer {(honor legati, L., 36, pr. de exc. 27, 1)
que el dinero, hasta cuando acepta dvidamente este dltimo.
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objeto de los esfuerzos que hace (studere) para satisfacer su
propia ambicién.

Tal era la antigua concepcidn del trabajo en Roma. La agri-
cultura, la banca, €l alto comercio, son bien mirados; toda otra
fuente de ganancia es vergonzosa. La fuerza intelectual, el ta-
lento, el saber, son bienes de que todo hombre de honor debe-
liberalmente hacer aprovechar 4 sus conciudadanos y al Es-
tado. El funcionario del Estado no recibe sueldo; las magistra-
turas son cargas puramente honorificas (fonores); sélo el ser-
vicio subalterno, cuando no lo realizan los esclavos publicos,
estd pagado. La profesién de los jurisconsultos, tan ntima-
mente ligada 4 la vida romana, no es nunca asalariada,

Para la antigua Roma, esté concepto del trabajo tenia una
inmensa importancia social. No porque regulase la posicién
social del individuo y la distincién de clases, sino porque con-
cedfa una funcién social 4 los servicios gratuitos. Estos, en
Roma, respondfan 4 necesidades esenciales de la sociedad y
del Estado. Durante siglos la sociedad y el Estado romanos
se mantuvieron bajo el imperio de la idea de que los servicios
ptiblicos estaban suficientemente asegurados sin ser retribui-
* dos, como entre nosotros el agua para beber mdlspensable '
y sin embargo, gratuita.

57. SALARIO IDEAL—jQué sentimiento msplraba al roma-
no 4 prestar asf sus servicios 4 cambio de nada} «La benevo-
lencia; el abandono de si mismo? Serfa necesario conocer muy
Poco 4 los romanos para creer esto. No, el romano no renun-
ciaba 4 todo salario en recompensa de sus serwaos, pero este
 salario no consistfa en moneda sonante. Consistia en una ven-
taja que ejercia, sobre el individuo-de las clases superiores,
una seduccidén mas poderosa que la del dinero, sobre el hom-
" bre del pueblo: era el honor, la consxderacmn la popularidad,
lainfluencia, el poder. Tal era el premio que ambicionaba
cuando trabajaba para el pueblo, y esto lo que concedia valord
las magistraturas que solicitaba. Las cargas eclesidsticas, las .
del rex. sacrificulus, la de los flamines, etc., que no daban
poder a]guno no le tentaban. Cuando habia Zonores, las gen-
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tes cotrian en pos de las funciones; no siendo asf, las func io-
nes debian ir 4 buscar al hombre, _

No era, pues, la abnegacidn, sino un sentimiento muy cono-
cido: el egofsmo, quien garantizaba en Roma el cumplimiento
de los servicios indispensables para el Estado y para la socie-
dad. El salario que se tenia en perspectiva no era de natura-
leza eco?éémz'ca; tenfa sélo un valor 7deal. Debemos, no obs-
tante, admirar este fendmeno, para nosotros tan extrafio, del
prosafsmo del dinero substituido por el idedlismo. Enla prac-
tica, sin embargo, este idealismo tenia un funesto reverso.

s8. EL SERVICIO PUBLICO Y LA. JURISPRUDENCIA.—Una
prbfesién que sdlo honor reporta, y.que no da pan, perma-
" nece cerrada para aquellos 4 quienes no ha favorecido la for-
tuna. Esto es lo que pasé en Roma. El servicio piblico y la
- jurisprudencia eran de hecho monopolizados por las gentes
ricas. Uno de los ]urisconsultos mds distinguidos de principios
del Imperio (1), que se habfa dedicado 4 la ciencia sin tener

fortuna, expidé esta audacia por la necesidad en que se encon-
~ tré de aceptar los socorros de sus oyentes. Allf donde la cien-
cia no ha conquistado atn su derecko al salario, es el cortés
regalo quien suple 4 este dltimo.

Esta imperfeccién contenfa en germen el fin de toda la
organizacién. El cambio que se introdujo, la substitucién por
el sistema del salatio, fué un progreso social considerable. La
primera mudanza se realizé en el dominio de la ciencia y fué
originada por la presién de influencias. exteriores. Los pro-.
fesores griegos en todas las ramas del arte y de la ciencia:
rhetoves, grammatici, philosophi, mathematici, geomelre, ar-
chitects, peedagogi, y todos los demds cuyo sélo nombre de-
nuncia el orige'n, aflufan en. masa, en busca de bienestar,
hacia la ciudad universal, Ricos de ciencia, muy diestros, te-
nfan los bolsillos vacios y el estémago gritando hambre. La -
necesidad les hizo desafiar el prejuicio romano: se hicieron
pagar la ensefianza que daban. Los romanos se habituaron 4

(1) Masurius Sabinus, L. 2, § 47, de.O.]. d, 2).
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este nuevo especticulo del saber corrlendo tras el dinero. A
los griegos corresponde el mérito —que si lo era— de haber
vencido el prejuicio nacional, de haber conquistado al arte y
d la ciencia su posicién Jurxdlca en el suelo romano. Era un
triunfo, en efecto, que el derecho no aplicase la forma de la
actio locari 'y de la merces, que habria arrojado sobre ellos el
descrédito, sino que para ellos hubiese sabido crear una ac-
cion nueva, la extraordinaria cognitio del Pretor, sobre los
honorarios. El procedimiento sélo atestiguaba que concedfan
al arte y 4 la ciencia un rango aparte del trabajo manual (1),
A los honorarios privados se agregaron mas tarde los sueldos
dados 4 los profesores con los dineros del Estado y de la Co-
munidad. )
La evolucién ejercié lgualmente su accidén sobre la, Juris-
prudencia. La influencia griega introdujo una divisién desco-
‘nocida en la época antigua. La profesién se desdoblé: hubo
el ejercicio puramente prictico ¢ de negocios y el ejercicio -
exclusivamente cientifico 6 tedrico. Bajo el primer aspecto
encontramos el Pragmaticus: es el jurista de nombre griego
y formado segiin el modelo griego, totalmente - desconocido
en la antigua Roma. Es el hombre de negocios que, por el
dinero, presta todos los setvicios que su oficio comprende;
un comisionista 6 agente _]ur1d1co un hombre para todo. La
segunda rama profesional nos da al jurista de nombre roma-
no (jurisconsultus); al antiguo estilo de Roma, es el hombre
- de ciencia que, fiel 4 las viejas tradiciones romanas, desdefia
hacer de aquélla una fuente de beneficios. Se ofrece gratuita-
mente d cualquiera que reclame sus consejos 6 solicite su
ensefianza. Vive solitario, honrado, lejos del tumulto del mer-
- cado y de la vida de los negocios: espera que vayan 4 €l La
opinién pljbllca le tiene en gran estima, y ¢l domina desde su
- altura 4 los que, en el ejercicio de su profesién, ven solo una
. manera de ganar el pan.. Su ambicién suprema era estar re-

(x} Esta forma estaba comprendlda como . distincién, como pnvtleglo,
seglin resulla. de Ia 1. I §6, 7, de extr, cogn (50. 13).
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vestido del jus respondends, que lo convertia en el ordculo
oficial del pueblo. La incompatibilidad del salario con su.r'ni-.
sién cientifica era, para el jurisconsulto romano, un axioma
inquebrantable. En el siglo tercero del Imperio, cuando des-
pués de largo tiempo la evolucién ya se habia realizado en
' todas las demds ciencias, negé 4 los profesores de Derecho,
un jurisconsulto, el derecho & recibir honorarios (1), y en la
‘época de Constantino se les negaba todavia el sueldo oficial,
~del que gozaban, hacia tiempo, todos los demds profesores
publicamente instituidos. No parece haber sido admitido hasta
el perfodo de decadencia de Constantino d Justiniano (2).

¢9. INTRODUCCION DEL SALARIO ECONOMICo.—Si Ro-
ma es deudora 4 los griegos de haber introducido el salario
en el arte y en la ciencia, debe 4 las provincias la introduc-
cion de los procedimientos relacionados con los servicios
publicos. Los Ediles habian llegado 4 gastar mas de las can-’
tidades otorgadas por el Senado para los ]uegos publicos.
Tenian entonces que cubrir enormes pasivos con sus propios )
recursos. Tal estado de cosas habfa llegado 4 ser tan corrien-
te en el Gltimo siglo de la Republica, que el que no queria
perder el favor del pueblo 6 cerrarse todo porvenir politico,
no podia, como Edil, calcular ni escatimar, debiendo ‘dedicar
4 ello todos sus bienes. En compensacidn, la moral popular
le permitia rehacer su fortuna como gobernador de provincia.
.Como tal no tenia derecho mds que 4 su equipo oficial, reem-
plazado después por la asignacién de una suma 4 tanto alza-

(13 Urriano L. 1 § 4, 3, de extr. cogn, (50, 13): est quidem res sarc-
tissime civilis sapientia, sed gqua previo hummario non sit @stimanda nec deho
nestanda. También los profesores de filosofia estaban comprendidos en estu
distincion dudosa; se dice de ellos: koc primum profileri eos operiel meveena- -
riam operam spernere, jcomo si un filésofo pudiera vivir del aire! Sé6lo se les
permite, & los unos y 4 los otros, aceptar honorarios libremente convenidos:
quedam enim tamelsi... honeste accipiantur, inkoneste lamen petuniur.

{(2) Erla L 6. Cod. de profess. (7o, 52) de Constantino, en la cual las
palabras: MERCEDES ac salasia no se refieren 4 los honorarios, como admitian
los glosadores, sino al sueldo piblizo (arg. L. 1 § 5, de extr cogn. 59, 13)
lo agregado decisivo: doclores legum, que falta en el texio origi: al de la ley
(L. un. Cod. Theod. de preeb, salar, 72-2) ha sido afiadido por los compilado-
res de Justiniano, Esto justifica nuestra couclusion mds arriba :.stamp.nd.z
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~do (vasarium); pero, de hecho, el cargo le indemnizaba de
sus gastos como Edil y de los que producia la magistratura,
y le autorizaba de cierto modo 4 recuperar, por su salida del
servicio publico todo lo que al entrar habia arriesgado. Reci-
bfa algo asf como una patente de corso que le permitia echarse
encima de los provincianos en nombre del pueblo y del Se-
nado. El que sabia usatla sin gran torpeza,’no tenfa nada que
temer. Loos emperadores juzgaron mds provechoso disponer
ellos mismos el saqueo de las provincias. Evitaron, por medio
de un sueldo, la importuna concurrencia de los gobernadores
de provincia. Tal es el origen de los sueldos asignados 4 los
servicios publicos en los ditimos tiempos de Roma. Bien pron-
to todos los funcionarios imperiales fueron colocados sobre
ese pie. Las magistraturas republicanas, perdida su importan-
cia, permanecieron fieles al antiguo régimen.

‘Hemos probado que, durante siglos, la sociedad romana
supo mantener el funcionamiento de una rama importante de
“su gobierno mediante una remuneracion ideal que fandaba to-
do su valor en el poder, en la influencia, en el honor, en la
consideracion que confieren las funciones ejercidas, pero que -
en una época posterior tuvo que recurtir 4 la ayuda del sala-
rio. econémico, en dinero. Digo recurrir 4 la ayuda, y no
reemplazar por el dinero; detallaré la razén mds adelante
{(mim. 7). Es que el pago en dinero, que encontramos en los
dos puntos que hemos indicado, no constituye un simple caso
de aplicacién del salario econémico, sino una combinacién
del salario econémico y el salario ideal.




IHERING 77

2. EL PRINCIPIO DEL TITULO ONEROSO

SUMARIO: 60. Papel de la compensacion en las relaciones de
la vida.—G6r. El egoismo motor exclusivo del comercio ju-
ridico.—62. Ventajas del titulo oneroso.—63. Transicion de
la condicion gratuita & la remuneracion.—064. Omuipotencia
del dinero.—065. Contratos onerosos—0606. Formas jfunda-
mentales del comercio juridico.— Cambio y asociacion.

60. PAPEL DE LA COMPENSACION EN LAS RELACIONES
DE LA VIDA,—EI titulo oneroso sélo aparece en la vida so-
cial como la aplicacién aislada de un pensamiento general,
que rcina en todo el mundo humano: el de la expiacién, Co
menzando por la venganza, que es la expiacién del mal por
el mal, la idea de la expiacién pone en juego impulsos cada

~vez mds nobles, hasta que, elevdndose por encima del mundo
humano, llega 4 Dios para revestir su mds alta expresion: la
justicia divina, la expiacién impuesta por la divinidad.

La idea de compensacién del bien por el bien, del mal por
el mal, es una de las que se imponen al hombre con mayor
autoridad. M4s adelante veremos si es innata en éste, ¢ si,

- .como muchas otras que tal se creen, es el resultado del desen-
volvimiento histérico del pensamiento humano.

61. EL EGOISMO, MOTOR EXCLUSIVO DEL COMERCIO JU
RrIDICO.—Cualquiera que sea este origen, no es menos verdad
que el papel de la compensacién, en las relaciones de la vida,
estd exclusivamente inspirado por el egofsmo. Todo el fun-
cionamiento del comercio juridico 6 social es un sistema, per-
fectamente organizado, del egoismo. Esta apreciacidn, lejos
de ser la critica de la organizacién social, no hace mds que se-
fialar el mérito y ensalzar el elemento que constituye su
grandeza y su fuerza. Cuanto mds perfecto sea esto, mds se
desarrollardn las relaciones de la vida. Mejor sabrd la so”
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‘ciedad, en todas las relaciones de sus miembros, fundar en el
egofsmo, exclusivamente, la garantia de la satisfaccién de
sus necesidades, substituir la benevolencia y el desinterés, por
el amor 4 la ganancia y el interés personal, y llenard mejor
su misién, o ' _

Ya sé que este panegirico del egofsmo ofenderd los senti-
mientos de aquellos que no han fijado su atencién en este
punto. '

62. VENTAJAS DEL TITULO ONEROSO.—Se me objetard
qqe"si el e-gbismo, en el comercio de la vida, es un mal nece-
sario, no hace falta introducirlo donde atin no existe y que
puede uno regocijarse de su uusencia. Tomemos un caso
particular y que el lector juzgue por si mismo.

Figtrese que tiene la eleccién de un viaje 4 un pafs lleno
de hoteles 6 4 una comarca en que no los hay, pero donde la
hospitalidad es ‘general y fielmente observada. ;Cudl elegir4,
bien entendido que ninguna circunstancia particular dicte su

preferencia? Elegird seguramente el primer pafs.
~ La hospitalidad que abre la puerta al viajero fatigado, es,
indudablemente, una hermosa cosa: tiene el poético atractivo
de los ladrones, los bandidos, los leones; mas para la vida
prictica los caminos seguros valen m4s que aquellos en que se
corre peligro, y es mds agradable encontrar bUeyés y agentes
de policfa que leones y salteadores. La hospederia atrae m4ds
que la hospitalidad;, porque aquélla mejor que ésta me garan- .
tiza la verdad de la acogida. Mi dinero me ahorra la humilla-
' cién de la sdplica, del beneficio recibido, del reconocimiento.
Llevo, en mi bolsa, mi libertad y mi independencia. Es tam-
bién un adelanto muy grande la fundacién de hospederias en
una region donde el extranjero estaba: obligado, hasta enton.

ces, d mendigar la subsistencia. Sélo desde ese momento estd

semejante pais abierto para el viajero, Desde el punto de vista
del viaje, el hostelero tiene tanta Importancia como el merca-
. der para los cambios. Ambo; ofrecen Ia garantfa de la satis-
- faccidn, asegurada y obtenida sin pena, de determinada nece-
sidad humana; realizan la organizacidry de esta satisfaccidn
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como negocm, es decn- fundada sobre el principio de la com-

- pensacion.

63. TRANSICION DE LA CONDICION GRATUITA A LA RE-
MUNERACION.—Este paso de la condicién gratuita 4 la remu-
neracién se efectia en otras muchas materias y se -renueva
todos los dfas. Cualquiera que sea el que lo facilite, merece
bien de la -sociedad, dun cuando la gran masa le otorga la
censura mds que el eloglo. La mayor parte de las personas
sélo consideran los inconvenientes de la innovacion; en ade-
lante tendrin que pagar lo que hasta entonces conseguian

gratis. No ven las ventajas enormes que con el cambio ob-

tienen. Vamos 4 evidenciarlas.

64.. OMNIPOTENCIA DEL DINERO. —,Supenondad del di-
nero sobre el desinterés! Sélo el dinero consigue realmente el
fin perseguido en lusrelaciones de la vida: asegura de un modo
cierto la satisfaccién de las necesidades humanas. El dinero
satisface todas las necesidades, las mds nobles como las mads
infimas, y en la medida mds amplia 6 mds limitada posible.
Hace que las condiciones de la satisfaccidn de todas las nece-
sidades imaginables queden reducidas’'d una cosa tnica, in-
finitamente simple, siempre igual y apreciable. Ciertas obser-
vaciones parecen tan necias, que casi avergiienza el hacerlas.
s necesario, sin embargo, realzarlas para poner las cosas en’
su punto. Asi ocurre con el cardcter absoluto del poder del
dinero. La complacencia, para manifestarse, requiere muchas.
condiciones. Debe ser solicitada con respeto, con destreza;
tiene sus preferencias, sus caprichos y sus antipatias; 4 veces
se aparta del que hace el mds apremiante llamamiento, 6 lo
abandona en el momento mds necesario; aun cuando es be-
névola, obra dentro de estrechos limites. El dinero. ignora

~ todas estas contingencias. La consideracién del individuo le

es indiferente; no tiene caprichos; es igualmente accesible en

‘todo tiempo, y, en fin, su buena voluntad no tiene l{mites. El

egofsmo tiene el mayor interés en ponerse al servicio—de. 'g::ﬁ
cada uno—en iodo tiempo—y en la mayor. medida posible. ¢

Cuanto mds se le pide mds otorga y se presta 4 dar aun FENC!
6'} 1
LY

- 1RRESTIGAE
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Si debemos esperarlo todo de la complacencia- de otrfo, sere-
mos miserables y reducidos al papel de mendigos. Nuestra
libertad personal y nuestra independencia estan sometidas, no
sélo 4 lo que podamos pagar, sino 4 lo que debemos pagar.
El dinero contiene nuestra independencia econdmica y nuesira
tndependencia moral.

65. CONTRATOS ONEROSOS.— Lildinero no es el tltimo tér-
mino de la antitesis entre la remuneracién y la condicién gra--
tuita. Hay cosas y servicios gue pueden, en lugar del dinero,
realizar el objeto de la contra-prestacién. Los contratos que
de esto resultan, toman en la terminologfa del jurista el nom-
bre de contratos onerosos 6 bilaterales; los contratos gratuitos,
el de Lberales, lucrativos & unilaterales. Un elemento psico-
1égico aparece como condicién necesaria de los primeros: es
la conviccion. en uno y otro de los contratantes, de -que lo
que recibe vale mas que lo que da. Cada uno de ellos, no sélo
pretende ganar en el trato, sino que estd convencido de que
gana. Sin esta consideracion, aunque sea infundada, el cam-
bio serfa imposible. La designacién objetiva de la contra-
prestacién como eguivalente, exacta desde el punto de vista
del funcionamiento de las relaciones sociales, como mds ade-
_ lante veremos, no lo es en atencién & cada contratante indi-
vidualmente. Una conira-prestacién que sé6lo da al individuo .
contratante un equivalente, es decir, que no vale mds de lo
que la prestacién vale, no tiene, psicolégicamente, el poder
de producir un cambio en la sitnacién de las cosas. Para
obtener este resultado, es necesario que haya un excedente,
un mayor valor, no objetivameate, entiéndase bien, sino des-
de el punto de vista individual de los contratantes. Estos de-
ben estar convencidos, cada uno por su parte, de que ganan
en el cambio. ,
~ Puede que haya en realidad ganancia para los dos. El que
vende por un precio moderado una cosa que le es absoluta-
mente inutil, mejora su situacién econdmica porque, en lugar
de una cosa que no le sirve, recibe una que empleard. Tam-
bién el comprador, por otra parte, realiza una ganancia com-
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prando barato. Esta posibilidad de la ganancia obtenida por
una y otra parte, se funda sobre la diversidad de las respecti-
vas necesidades, Cada una de las dos partes toma, segin su
particular necesidad, en cuanto 4 las dos cosas 6 prestaciones
que son objeto del cambio, -una diferente medida de valor.
Asf sucede que uno gana sin que el otro pierda.

Tal es, pues, Ia 16gica del contrato bilateral; cada uno per-”
sigue su ventaja, sabiendo que el otro procede del mismo
modo, y esto se efecttia bajo la proteccién del derecho (1).
El derecho autoriza el libre funcionamiento del egofsmo,
siempre que en la persecucién de su fin se abstiene de re-
currir 4 medios prohibidos, '

La relacidn que se establece entre las partes sobre la base
de su egoismo respectivo, se llama en el .mundo de las trans-
acciones la base de los negocios. Su antitesis es la base de la
complacencia, que sefiala la relacién que une & las dos partes
en los contratos liberales. En ésta, ambas partes reconocen
que una hace 4 la otra'un beneficio. El derecho romano hace
derivar consecuencias importantes de esta diferencia de posi--
“cién (por ejemplo, para la ruptura de la relacién, el grado de
la cuipa, la prestacién de eviccién, la infamia).

66. FORMAS FUNDAMENTALES DEL COMERCIO JURIDICO:
CAMBIO Y ASOCIACION.—Considerada objetivamente la ope-
racién en el contrato oneroso, consiste en un cambio de
cosas O en prestaciones reciprocas. Cada una de ellas busca
la persona en Cuyas manos realiza mejor su destino, y parala
cual, por consiguiente, representa un valor mds grande que
para su actual detentador. Cambia por otro el lugar que
ocupa. )

El término contrato de cambio, que para el jurista sélo

(1) L. 22, p4r. 3, Loc. ( 19.2). Quemadmodum in emends el vendends nats-
raliter concessum est, quod pluris sil, minoris emere, guod minoris sit, pluris
vendere' et ita invicem se circumseribere, ia in locationibus quogue ¢t conductioni-
bus juris est. La naturaleza de la relacion de confianza (mandato, tutela,
sociedad, ete ) sapone lo contrario; aqui el do/us comienza desde que se per-
sigue la propia ventaja; en las relaciones de negocios no comienza hasta que
s€ persigne esla ventaja con alteracién consciente de la verdad.

6
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indica el cambio de dos cosas (I), conviene 4 todos los valo-
res que se encuentran en el curso de las relaciones sociales
(cosas, dinero, servicios). La expresién alemana Verkehr, que
designa el comercio juridico, ha nacido de esta idea del cam-
bio de las cosas de un lugar 4 otro: vuelve (Kekren) y de-
vuelve ( Verkehren), es decir, cambia las cosas. La expresién
latina cotrespondiente: commercium esti tomada del nombre
‘de la mercancfa: merz, mercari. Refleja el elemenio de la
comunidad de las partes (com-mercium), que es el resultado.
Por lo tanto, desde el punto de v15ta lingiifstico, Verkehr
equivale d comercio de cambio.

Pero en la vida, el comercio juridico es cosa distinta del
comercio de cambio., Comprende dos grupos de negocios, de
los cuales uno tiene por objeto el cambio de prestaciones; el |
otro atafie 4 la reunidén de varias personas con la mira de un
fin comin. El cambio supone la drversidad de necesidades
respectivas, y, por consecuencia, .la diversidad de medios
propios para satisfacerlas; es decir, prestaciones reciprocas.
Distinto es el caso en que las necesidades de las dos partes
‘son zde‘m‘zms entonces sus intereses tienden hacia un solo y
mismo fin. Si cada una de las partes es por si sola apta para
conseguir este fin tan ficil y seguramente como lo consegui-
ria unida 4 la otra parte, no hay razén para solicitar la coope-
racién de esta dltima. Pero cuando el fin excede las fuerzas
del individuo aislado, 6 cuando hay cconomfa, facilidad, se-
guridad mayores persiguiéndolo en comin, el interés respec-
tivo de las partes les ordena la unién de sus fuerzas y medios
de accién. Se llega 4 esto. mediante el contrato de sociedad.
Lo mismo que e! contrato de cambio, en el sentido lato que
le hemos dado, el contrato de sociedad comprende, no un
contrato aislado, sino un grupo especial de ellos en la vida de
los negocios. Como el contrato de cambio, contiene una forma
fundamental de las relaciones cuya utilidad préctica es ilimi.

(1) Conforme con la nocién romana de la permutatio. A mulare (movitare,
mover) se refiere el mutuum, préstamo; lingiiisticamente es un dambio de lugar
(de la cosa fungible conviniendo su devolucién ulterior).

L}
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mitada: la asociacion: La dist{pcié_n-esencial que es necesario
establecer entre estas dos formas fundamentales del comercio .
juridico, consiste en la oposicién entre la diferencia y la
identidad del fin, En el cambio, el fin de un contratante difiere.
del fin del otro; y precisamente por esta razén cambian. En.
la sociedad, todas la partes tienen el mismo_fin, y 'por‘eso se
rednen. No hay, no puede haber una tercera forma fundamen-
tal, porque no se puede concebir el fin que une dos partes’
mds que como diferente & idéntico, Indudablemente, el con-
trato de sociedad debe estar comprendido entre los contratos
onerosos: el principio de la remuneracidén recibe una aplica- .
cién evidente. :

El cambio es el aspecto inferior de estas dos formas fun-
damentales. Por lo tanto, es. histéricamente el mds antiguo.
Constituye la forma primordial del comercio juridico; la inte-
ligencia m4s rudimentaria podfa descubrir ficilmente la ven-
taja del cambio de dos cosas 6 de dos prestaciones; pero la
concepcién de una operacién realizada en comdn fué la obra
de un espfritu inventor. Y aun para que pudiese surgir, fué
menester que las relaciones del comercio juridico (1) hubiesen -
adquirido cierto desenvolvimiento. , _

Esta relacién de las dos formas fundamentales de la vida
social nos sefiala el orden de nuestras siguientes explicacio-
nes. Examinaremos desde luego la forma inferior y mds anti-
gua. Trataremos de seguir en su exacta marcha los elementos.

\

i

(1) La societas, como contrato provisto de una acci6én, pertenece en Roma.
al derecho comercial moderno (jus gentitom), en tanto que la venta bajo la
forma de emancipatio y el préstamo bajo la forma del mexum, se remontan &
la época primitiva; lo cual no quiere decir, sin embargo, que antes de la
introduccién de la actio pro socio no hubiese de hecho contratos de sociedad
obligatorios 6 no, y basados puramente sobre la reciproca buena fe ( JSides), y
eventualmente sobre el temor 4 la opini6n publica (infamia en caso de mala .
fe), terminados con fuerza juridicamente obligatoria bajo 1a forma de estipu-
lacién. Yo creo que es un error querer Ilevar el origen de la sociedad 4 la
vida de familia de los antiguos romanos; cuando los hermanos, después de la
muerte del padre, continuaban la misma vida en comin, ésta se encontraba
en derecho bajo la proteccién de la gctio familie erciscunde, y aun mds tarde
esta relacion de los coherederos, lo mismo que de los copropietarios, no ha
_sido mirado nunca por los juristas romanos como una sociedad,




