ANEXO |

PRINCIPIOS SOBRE LOS CONTRATOS
COMERCIALES INTERNACIONALES

PREAMBULO
Propésito de los Principios

Estos Principios establecen reglas generales aplicables a los contrat
mercantiles internacionales.

Ellos deberan aplicarse cuando las partes hayan acordado someter
contrato a sus disposiciones.

Estos Principios pueden aplicarse cuando las partes hayan acorda
que el contrato se rija por los “principios generales del derecho”, la “lex
mercatoria” 0 expresiones semejantes.

Estos Principios pueden proporcionar una solucién a un punto con
trovertido cuando no sea posible determinar cudl es la nad&) (e
derecho aplicable a dicho contrato.

Estos Principios pueden ser utilizados para interpretar o suplements
textos internacionales de derecho uniforme.

Estos Principios pueden servir de modelo para la legislacion a nive
nacional o internacional.

CAPITULO |
DISPOSICIONES GENERALES

Articulo 1.1
Libertad de contratacién

Las partes tienen libertad para celebrar un contrato y determinar s
contenido.
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Articulo 1.2
Libertad de forma

Nada de lo expresado en estos Principios requiere gue un contrato s
celebrado o probado por escrito. EIl contrato podra probarse por cua
quier medio, incluso por testigos.

Articulo 1.3
Efecto vinculante de los contratos

Todo contrato validamente celebrado es obligatorio para las partes
Solo puede ser modificado o extinguirse conforme con lo que en él s
disponga, por acuerdo de las partes o de algin otro modo dispuesto
estos Principios.

Articulo 1.4
Reglas imperativas

Estos Principios no restringen la aplicacion de reglas imperativas, sec
de origen nacional, internacional o supranacional, que resulten aplicable
conforme a las normas pertinentes de derecho internacional privado.

Articulo 1.5
Exclusion o modificacion de los Principios por las partes

Salvo que en ellos se disponga algo diferente, las partes pueden excl
la aplicacion de estos Principios, asi como derogar o modificar el efect
de cualquiera de sus disposiciones.

Articulo 1.6
Interpretacion e integraciéon de los Principios

1) En la interpretacion de estos Principios se tendra en cuenta su c
racter internacional asi como sus propositos, incluyendo la necesidad ¢
promover la uniformidad en su aplicacion.

2) Aquellas cuestiones que, sin estar expresamente resueltas por |
Principios, se encuentren dentro de su ambito de aplicacion, se resolver
en lo posible de acuerdo con sus principios generales subyacentes.
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Articulo 1.7
Buena fe y lealtad negocial

1) Las partes deben actuar con buena fe y lealtad negocial en el ¢
mercio internacional.

2) Las partes no pueden excluir ni restringir la aplicacion de este
deber.

Articulo 1.8
Usos y préacticas

1) Las partes estan obligadas por cualquier uso en cuya aplicaci¢
hayan convenido y por cualquier practica que hayan establecido entt
ellas.

2) Las partes estan obligadas por cualquier uso que sea ampliamer
conocido y regularmente observado en el trafico mercantil de que s
trate por sujetos participantes en dicho trafico, a menos que la aplicacic
de dicho uso no sea razonable.

Articulo 1.9
Comunicacién

1) Cuando sea necesaria una comunicacion, ésta se hara por cualgu
medio apropiado segun las circunstancias.

2) La comunicacion surtird efectos cuando llegue a la persona a quie
vaya dirigida.

3) A los fines del inciso anterior, se considerara que una comunicacio
“llega” a la persona cuando le es comunicada oralmente o entregada
su establecimiento o en su direccion postal.

4) A los fines de este articulo, la palabra “comunicacién” incluye
toda declaracion, demanda, requerimiento o cualquier otro medio ern
pleado para comunicar una intencion.

Articulo 1.10
Definiciones

A los fines de estos Principios:
—*“Tribunal” incluye un tribunal arbitral,
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—Cuando una de las partes tiene mas de un “establecimiento,” ¢
“establecimiento” relevante sera el que guarde la relacibn mas estrect
con el contrato y su cumplimiento, habida cuenta de las circunstancic
conocidas o contempladas por las partes antes de la celebracion del c
trato o en ese momento;

—*“deudor” o “deudora” es la parte a quien compete cumplir una
obligacion, y “acreedor” o “acreedora” es el titular del derecho a exigir
su cumplimiento;

—"Escrito” incluye cualquier modo de comunicacién que deje cons-
tancia de la informacion que contiene y sea susceptible de ser reproduci
en forma tangible.

CAPITULO 2
FORMACION

Articulo 2.1
Modo de formacion del contrato

Todo contrato podra celebrarse mediante la aceptacién de una ofer
0 por la conducta de las partes que sea relevante para demostrar la
istencia del mismo.

Articulo 2.2
Definicién de oferta

Toda propuesta de celebrar un contrato constituye una oferta, si ¢
suficientemente precisa e indica la intencion del oferente de quedar vir
culado en caso de aceptacion.

Articulo 2.3
Retiro de la oferta

1) La oferta surte efectos desde el momento que llega al destinatari

2) Cualquier oferta, aun cuando sea irrevocable, puede ser retirac
siempre que la comunicacion de su retiro llegue al destinatario antes
al mismo tiempo que la oferta.
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Articulo 2.4
Revocacion de la oferta

1) Cualquier oferta puede ser revocada hasta que el contrato se celeb
si la comunicacion de su revocacién llega al destinatario antes de gL
éste haya enviado la aceptacion.

2) En todo caso, la oferta no podra revocarse:

a. Si en ella se indica que es irrevocable, ya sea sefialando un pla
fijo para su aceptacion o por darlo a entender de alguna otra manera

b. Si el destinatario pudo considerar razonablemente que la oferta e
irrevocable y ha procedido de acuerdo con dicha oferta.

Articulo 2.5
Rechazo de la oferta

La oferta se extingue cuando la comunicacion de su rechazo llega :
oferente.

Articulo 2.6
Modo de aceptacion

1) Constituird aceptacién toda declaracién o cualquier otro acto de
destinatario que manifieste su asentimiento a una oferta. Ni el silenci
ni la conducta omisiva, por si solos, implican aceptacion.

2) La aceptacion de la oferta produce efectos cuando la manifestacic
de asentimiento llega al oferente.

3) No obstante, si en virtud de la oferta o0 como resultado de la:
practicas que las partes hayan establecido entre ellas o de los usos,
destinatario manifestara su asentimiento ejecutando un acto sin comur
carselo al oferente, la aceptacion producira efectos cuando dicho ac
fuere ejecutado.

Articulo 2.7
Cuando Produce efectos la aceptacion

La oferta deberd ser aceptada dentro del plazo fijado por el oferent
0, si no se hubiere fijado plazo, dentro del que sea razonable, tenienc
en cuenta las circunstancias, incluida la velocidad del medio de comt
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nicacion empleado por el oferente. Una oferta verbal tendra que aceptar
inmediatamente, a menos que las circunstancias indiquen otra cosa.

Articulo 2.8
Aceptacion dentro de un plazo fijo

1) El plazo de aceptacion fijado por el oferente en un telegrama o e
una carta, comenzard a correr desde el momento de la entrega del
legrama para su transmisioén o desde la fecha indicada en la carta, o,
ésta no indica ninguna, desde la fecha que figure en el sobre. El plaz
de aceptacion fijado por el oferente para la aceptacion por medios c
comunicacion instantanea comienza a correr desde el momento en q
la oferta llega al destinatario.

2) Los dias feriados oficiales o no laborables que caigan dentro de
plazo fjado para la aceptaciéon no se incluirdn para el computo de dich
plazo. Sin embargo, si la comunicacién de la aceptacién no pudiere st
entregada en la direccion del oferente el dia del vencimiento del plazc
debido a que dicho dia es feriado oficial o no laborable en el lugar de
establecimiento del oferente, el plazo se prorrogara hasta el primer d
habil siguiente.

Articulo 2.9
Aceptacion tardia. Demora en la transmision

1) No obstante, la aceptacion tardia producird efectos si el oferente
sin demora injustificada, informa de ello al destinatario o le envia une
comunicacion en tal sentido.

2) Si la carta o cualquier otro escrito que contenga una aceptacio
tardia indica que ha sido enviada en circunstancias tales que si su trar
mision hubiera sido normal habria llegado oportunamente al oferente, t
aceptacion tardia surtira sus efectos a menos que el oferente informe
destinatario sin demora injustificada al destinatario que para €l la ofert
ya habia caducado.

Articulo 2.10
Retiro de la aceptacion

La aceptacion puede ser retirada siempre que la comunicacién de
retiro llegue al oferente antes que la aceptacion o simultaneamente a el
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Articulo 2.11
Aceptacion modificativa de la oferta

1) La respuesta a una oferta hecha en términos de aceptacion, pe
con adiciones, limitaciones u otras modificaciones, se considerara corr
un rechazo de la oferta y constituira una contraoferta.

2) No obstante, la respuesta a una oferta que pretendiendo ser u
aceptacion, contengaestipulaciones adicionales o diferentes que no al
ren sustancialmente las de la oferta constituira una aceptacion, a men
que el oferente, sin demora injustificada, objete tal discrepancia. Si €
oferente no formula objecion, las estipulaciones del contrato seran lg
de la oferta con las modificaciones contenidas en la aceptacion.

Articulo 2.12
Confirmacién por escrito

Si dentro de un plazo razonable con posterioridad a la celebracion d
contrato, fuese enviado un escrito que pretenda constituirse en confirm
cién de aquél y contuviere estipulaciones adicionales o modificadoras d
su contenido original, éstas pasaran a integrar el contrato mismo, a men
que lo alteren sustancialmente o que el destinatario, sin demora injust
ficada, objete tales discrepancias.

Articulo 2.13

Celebracién del contrato condicionado a acuerdos especificos
0 al cumplimiento de requisitos formales

Cuando en el curso de las negociaciones una de las partes insistie
en que el contrato no se entendera celebrado sino una vez que se h:
logrado un acuerdo sobre cuestiones especificas o se celebre bajo la f
ma determinada, el contrato no se considerara celebrado mientras g
no se cumplan tales requisitos.

Articulo 2.14

Contrato con estipulaciones que las partes han dejado
deliberadamente pendientes

1) Si las partes han tenido el propésito de celebrar un contrato, €
hecho de que intencionalmente hayan dejado algun punto sujeto a neg
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ciaciones ulteriores, 0 a su determinacion por un tercero, no impedira |
celebracion del contrato.

2) La existencia del contrato no se vera afectada por el hecho de qt
con posterioridad:

a. Las partes no se pongan de acuerdo acerca de dicho punto, o

b. El tercero no lo determinare, siempre y cuando haya algin mod
razonable de determinarlo, teniendo en cuenta las circunstancias y
comun intencion de las partes.

Articulo 2.15
Negociaciones con mala fe

1) Cualquiera de las partes es libre de entablar negociaciones y r
incurre en responsabilidad en el supuesto de que éstas no culminen
acuerdo.

2) Sin embargo, la parte que ha negociado, o ha interrumpido la
negociaciones, con mala fe sera responsable por los dafios causados
otra parte.

3) En especial, se considera mala fe el entrar en negociaciones 0 ca
tinuarlas con la intencién de no llegar a un acuerdo.

Articulo 2.16
Deber de confidencialidad

Si una de las partes proporciona informacién confidencial durante e
curso de las negociaciones, la otra tiene el deber de no revelarla ni u
lizarla injustificadamente en provecho propio, independientemente de qu
luego se celebre el contrato. Cuando fuere el caso, la responsabilid:
derivada del incumplimiento de esta obligacion podra incluir una com-
pensacion proporcional al beneficio recibido por el transgresor.

Articulo 2.17
Clausulas de restriccion probatoria

Todo contrato escrito que contenga una clausula indicativa de que |
alli contenido expresa todo lo acordado, no puede ser contradicho o cor
plementado mediante prueba de declaraciones o de acuerdos anterior
No obstante, tales declaraciones o acuerdos podran utilizarse para intt
pretar lo escrito.
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Articulo 2.18

Clausulas que exigen que la modificacién
0 extincion del contrato sea por escrito

Todo contrato escrito con clausula que exija que toda modificacion c
extincién sea por escrito, no podra ser modificado ni extinguido sino po
ese medio. No obstante, cualquiera de las partes quedara vinculada g
sus propios actos y no podra valerse de dicha clausula en la medida
que la otra parte hubiere actuado confiando en dicha conducta.

Articulo 2.19

Contrataciéon con clausulas estandar

1) Cuando una o ambas partes utilicen clausulas estandar para celeb
un contrato, se aplicaran las normas generales que se refieren a la f
macién del contrato, sujetas a los dispuesto en los articulos 2.20 al 2.2

2) Clausulas estandar son aquellas preparadas con antelacion por L
de las partes para su uso general y repetido y que son utilizados,
hecho, sin ser negociadas con la otra parte.

Articulo 2.20
Estipulaciones sorpresivas
1) Carecera de eficacia toda estipulacion incorporada en clausulas €
tandar cuyo contenido o redaccion, material o formal, no fuese razone

blemente previsible por la otra parte, salvo que dicha parte la acept
expresamente.

2) Para determinar la existencia de dicha estipulacion, se tendra e
cuenta su contenido, lenguaje y presentacion.

Articulo 2.21

Contradiccion entre clausulas estandar y no-estandar

En caso de contradiccién entre una clausula estandar y una que no
sea, prevalecera esta ultima.
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Articulo 2.22
Contradicciéon entre formularios

Cuando ambas partes utilizan clausulas estandar y llegan a un acuer
excepto en lo que se refiere a dichas clausulas, el contrato se entend
celebrado con base a lo acordado y a lo dispuesto en aquellas clausu
estandar que sean sustancialmente comunes. a menos que una de
partes hubiera indicado claramente con antelacion, o que luego de fo
malmente celebrado y sin demora asi lo comuniquen a la contrapart
que no tiene el propédsito de quedar obligada por dicho contrato.

CAPITULO 3
VALIDEZ

Articulo 3.1

Cuestiones excluidas

Estos Principios no atafien a la invalidez del contrato causada por:
a. incapacidad;

b. falta de legitimacion;

c. inmoralidad o ilegalidad.

Articulo 3.2
Validez del mero acuerdo

Todo contrato queda celebrado, modificado o extinguido por el merc
acuerdo de las partes, sin ningun otro requisito.

Articulo 3.3
Imposibilidad originaria de cumplimiento

1) No afectara a la validez del contrato el hecho de que en el momen
de su celebracién no sea posible la ejecucién de la obligacién contraid

2) Tampoco afectara a la validez del contrato si al momento de s
celebracién una de las partes no estuviere facultada para disponer de
bienes objeto del contrato.
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Articulo 3.4
Definicién de error

El error consiste en una concepcion equivocada sobre los hechos o sol
el derecho, que debid existir al tiempo de la celebracion del contrato.

Articulo 3.5
Error determinante

1) Cualquiera de las partes podra dar por anulado un contrato, basa
dose en error, Unicamente si en el momento de su celebracion el err
fue de tal magnitud que una persona razonable y en la misma situacioé
no habria contratado o lo habria hecho en términos sustancialmente c
ferentes en caso de haber conocido la realidad de las cosas, y adem

a. La otra parte incurrié en el mismo error, o lo causo, o lo conocic
0 lo debié haber conocido, y cuando dejar a la otra parte en el errc
hubiese sido contrario a los criterios comerciales razonables de lealte
negocial; o

b. En el momento de darse por anulado el contrato, la otra parte n
habia actuado aun de conformidad con el contrato.

2) No obstante, una parte no puede dar por anulado un contrato cuanc

a. Ha incurrido en culpa grave al cometer el error; o

b. El error versa sobre una materia en la cual la parte equivocada |
asumido el riesgo o si, tomando en consideraciéon las circunstancias d
caso, dicha parte debe soportar dicho riesgo.

Articulo 3.6
Error en la expresion o en la transmision
Un error en la expresion o en la transmision de una declaracion sel
considerado como un error de la parte de quien emané dicha declaracic

Articulo 3.7
Derechos y acciones por incumplimiento

La parte equivocada no puede dar por anulado el contrato invocand
error, si los hechos en los que basa su pretension le otorgan o le podri
haber otorgado derechos y acciones por incumplimiento del contrato.
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Articulo 3.8
Dolo

Cualquiera de las partes puede dar por anulado un contrato cuanc
fue inducida a celebrarlo mediante maniobras dolosas de la otra part
incluyendo palabras o practicas, o cuando dicha parte omitio revelar in
formacién que deberia haber sido revelada conforme a criterios come
ciales razonables de lealtad negocial.

Articulo 3.9
Amenazas

Cualquiera de las partes puede dar por anulado un contrato cuanc
fue inducida a celebrarlo mediante una amenaza injustificada de la ot
parte, la cual, tomando en consideracién las circunstancias del caso, fi
tan inminente y grave que no le dejo otra alternativa razonable. El
especial, una amenaza se considera injustificada si la accion u omisic
con la que el promitente fue amenazado es intrinsicamente ilicita, o el
ilicito emplear dicha amenaza como medio para obtener la celebracié
del contrato.

Articulo 3.10
Excesiva desproporcion

1) Cualquiera de las partes puede dar por anulado un contrato 0 cug
quiera de sus disposiciones si en el momento de su celebracion, éste
alguna de sus clausulas otorgan a la otra parte una ventaja excesiva.
tal efecto, se deben tener en cuenta, entre otros, los siguientes factor

a. Que la otra parte se haya aprovechado injustificadamente de |
dependencia, afliccibn econdmica o necesidades apremiantes de la il
pugnante, o de su falla de prevision, ignorancia, inexperiencia o falta d
habilidad en la negociacion; y

b. La naturaleza y finalidad del contrato.

2) A peticion de la parte legitimada para dar por anulado el contrato
el tribunal podra adaptar el contrato o la clausula en cuestién, a fin d
ajustarlos a criterios comerciales razonables de lealtad negocial.

3) El tribunal también podr& adaptar el contrato o la clausula en cues
tibn, a peticion de la parte que recibi6 una comunicaciéon de darlo po
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anulado, siempre y cuando dicha parte le haga saber su decision a
otra inmediatamente, y, en todo caso, antes de que ésta obre de conf
midad con su voluntad de dar por anulado el contrato. Se aplicaran, pt
consiguiente, las previsiones del articulo 3.13.2.

Articulo 3.11
Terceros

1) Cuando el dolo, la amenaza, fuerza o intimidacion, la excesive
desproporcion o el error sean imputables o sean conocidos o deban ¢
conocidos por un tercero de cuyos actoses responsable la otra parte,
contrato podra ser anulado bajo las mismas condiciones que si dichi
anomalias hubieran sido obra suya.

2) Cuando el dolo, la amenaza, fuerza o intimidacion, o la excesiv:
desproporcién sea imputable a un tercero de cuyos actos no es respc
sable la otra parte, el contrato podra ser dado por anulado si dicha pal
conocié o debié conocer el dolo, la amenaza, fuerza o intimidacion, «
la excesiva desproporcion, o bien si en el momento de darlo por anulac
dicha parte no habia actuado todavia de conformidad con lo dispues
en el contrato.

Articulo 3.12
Confirmacion

No habra lugar a la anulacién del contrato si la parte facultada par
darlo por anulado lo confirma de una manera expresa o tacita una ve
gue ha comenzado a correr el plazo para comunicar la anulacion.

Articulo 3.13
Pérdida del derecho de dar por anulado el contrato

1) Si una de las partes se encuentra facultada para dar por anulado
contrato por causa de error, pero la otra parte declara quererlo ejecut
o cumple el contrato en los términos previstos por la parte facultada pa
darlo por anulado, el contrato se considerara celebrado en dichos térn
nos. En tal caso, la parte interesada en cumplirlo debera declarar inm
diatamente que desea cumplir, o bien debera cumplirlo tan pronto com
sea informada de la manera en que la parte facultada para dar por anule
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el contrato lo ha entendido y antes de que ella proceda a obrar de co
formidad con la comunicacion de anulacion.

2) La facultad de dar por anulado el contrato se extingue a conse
cuencia de dicha declaracion o cumplimiento, y cualquier otra comuni
cacion de anulaciéon hecha con anterioridad no tendra valor alguno.

Articulo 3.14
Comunicacion de dar por anulado el contrato

El derecho de dar por anulado el contrato se ejerce mediante ur
comunicacion a la otra parte.

Articulo 3.15
Plazos

1) La comunicacién de dar por anulado el contrato debe realizars
dentro de un plazo razonable, teniendo en cuenta las circunstancias, d
pués de que la parte impugnante conocié o no podia ignorar los hech
0 pudo obrar libremente.

2) Cuando una clausula del contrato pueda ser dada por anulada
virtud del articulo 3.10, el plazo para comunicar la anulacion empezar
a correr a partir del momento en que dicha clausula sea invocada por
otra parte.

Articulo 3.16
Anulacion parcial

Si la causa de anulacién afecta sélo a algunas clausulas del contra
los efectos de la anulacién se limitaran a dichas clausulas, a menos qt
teniendo en cuenta las circunstancias, no sea razonable conservar la
lidez del resto del contrato.

Articulo 3.17
Efectos retroactivos

1) La anulacion tendrd efectos retroactivos.

2) La anulacion habilita a cada parte para pedir la restitucion de Ic
entregado conforme al contrato o a las clausulas que sean anuladas, sie
pre que proceda al mismo tiempo a restituir lo recibido conforme al
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contrato o a dichas clausulas. Si una de las partes no puede restituir
especie lo recibido, deberd compensar adecuadamente a la otra.

Articulo 3.18
Dafios y perjuicios
Independientemente de que el contrato sea 0 no dado por anulado,
parte gue conocid o tenia que haber conocido la causa de anulacién hal

de resarcir a la otra, colocandola en la misma situacién en que se e
contraria de no haber celebrado el contrato.

Articulo 3.19
Caracter imperativo de las disposiciones

Las disposiciones de este capitulo son imperativas, salvo en lo que :
refiere a la fuerza vinculante del mero acuerdo, a la imposibilidad ori-
ginaria de cumplimiento y al error.

Articulo 3.20
Declaraciones unilaterales

Las disposiciones de este capitulo se aplicaran, con las modificacione
pertinentes, a toda comunicacion de intencion que una parte dirija a |
otra.

CAPITULO 4

INTERPRETACION

Articulo 4.1
Intencion de las partes

1) El contrato debe interpretarse conforme a la intencién comun di
las partes.

2) Si dicha intencién no puede establecerse, el contrato se interpreta
conforme al sentido que le habrian dado personas sensatas de la mis
condicion que las partes, colocadas en las mismas circunstancias.
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Articulo 4.2
Interpretacion de declaraciones y otras conductas

1) Las declaraciones y demas conductas de cada una de las partes
interpretaran conforme a su intencién, siempre que la otra la haya cc
nocido o no la haya podido ignorar.

2) Si el inciso precedente no fuera aplicable, tales declaraciones
conductas deberan interpretarse conforme al sentido que les daria u
persona sensata de la misma condicién, colocada en las mismas circut
tancias.

Artiulo 4.3

Circunstancias relevantes

1) Para la aplicacién de los articulos 4.1 y 4.2, deberan tomarse €
consideracion todas las circunstancias, incluso:
a. Las negociaciones previas entre las partes;

Articulo 4.4

Interpretacion contextual del contrato y sus disposiciones

Las clausulas y expresiones se interpretaran en funcién del contrat
en su conjunto o de la disposicién en la cual se encuentren.

b. Las préacticas que ellas hayan establecido entre si;
c. La conducta observada por las partes luego de celebrarse el contra
d. La naturaleza y finalidad del contrato;

e. El sentido cominmente dado a los términos y expresiones en ¢
respectivo ramo comercial; y

f. Los usos.
Articulo 4.5
Interpretacion dando efecto a todas las disposiciones
Las clausulas de un contrato se interpretaran en el sentido de qt

todas produzcan algun efecto, antes que privar de efectos a alguna
ellas.
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Articulo 4.6

Interpretacioncontra proferentem

Si las clausulas de un contrato dictadas por una de las partes no s
claras, se preferira la interpretacion que perjudique a dicha parte.

Articulo 4.7

Discrepancias idiomaticas

En caso de discrepancia entre varias versiones idiomaticas del misn
contrato, todas con la misma jerarquia, se preferira la interpretacion aco
de con la version en el idioma en el cual el contrato fue redactado or
ginalmente.

Articulo 4.8
Integracion del contrato

1) Cuando las partes no se hayan puesto de acuerdo acerca de L
disposicién importante para la determinacion de sus derechos y oblig:
ciones, se considerara integrada al contrato aquella disposicion que r
sulte mas apropiada a las circunstancias.

2) Para determinar cual es la disposicion mas apropiada, se tendr:
en cuenta, entre otros factores, los siguientes:

a. La intencién de las partes;

b. La naturaleza y finalidad del contrato;
c. La buena fe y la lealtad negocial;

d. El sentido comun.

CAPITULO 5
CONTENIDO

Articulo 5.1

Obligaciones expresas e inplicitas

Las obligaciones contractuales pueden ser expresas o implicitas.
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Articulo 5.2
Obligaciones implicitas

Las obligaciones implicitas dimanan de:

a. La naturaleza y finalidad del contrato;

b. Las practicas establecidas entre las partes y los usos;
c. La buena fe y la lealtad negocial,

d. El sentido coman.

Articulo 5.3
Cooperacion entre las partes

Una parte debe cooperar con la otra cuando dicha cooperacion pue
ser razonablemente esperada para el cumplimiento de las obligacion
de esta ultima.

Articulo 5.4
Obligacion de resultado y obligacion de medios

1) En la medida en que la obligacién de una de las partes impliqu
el deber de alcanzar un resultado especifico, dicha parte estard obliga
a obtener dicho resultado.

2) En la medida en que la obligacion de una de las partes impliqu
el deber de desplegar los medios apropiados en la ejecuciéon de una :
tividad, dicha parte estara obligada a desplegar tales medios, tal con
lo haria una persona razonable de la misma condicién colocada en |
mismas circunstancias.

Articulo 5.5

Criterios para determinar el tipo de obligaciéon

Para determinar en qué medida la obligacién de una de las partes
una obligacién de medios o de resultado, se tendra en cuenta, entre ot
factores, los siguientes:

a. La manera en que la obligacion se expresa en el contrato;
b. El precio y demés elementos del contrato;
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c. El nivel de riesgo normalmente involucrado en la obtencién del
resultado esperado;

d. El influjo de las habilidades de la otra parte en la ejecucién de I
obligacion.

Articulo 5.6
Determinacion de la calidad de la prestacion

Cuando la calidad de la prestacion no ha sido precisada ni puede s
determinada con base al contrato, la prestacion debe ser de una calic
razonable y en ningun caso inferior a la calidad mediana, segun las ci
cunstancias.

Articulo 5.7
Delerminacién del precio

1) Si el contrato no fija el precio ni prevé su determinacion, a falta
de cualquiera indicacion en contrario, se entendera que las partes se
mitieron al precio generalmente cobrado por tales prestaciones al mc
mento de celebrarse el contrato, en circunstancias semejantes den
del respectivo ramo comercial. De no poder establecerse el precio c
esta manera, se entenderd que las partes se remitieron a un pre
razonable.

2) Cuando la determinacion del precio quede a cargo de una de I
partes y la cantidad asi determinada sea manifiestamente irrazonabl
sera sustituido por un precio razonable, sin admitirse disposicion en cor
trario.

3) Cuando la determinacion del precio quede a cargo de un tercero
éste no pueda o no quiera fijarlo, el precio serd uno razonable.

4) Cuando el precio ha de fijarse por referencia a factores que n
existen, que han dejado de existir o0 no son asequibles, se acudira cor
sustituto al factor equivalente mas cercano.

Articulo 5.8
Contrato por tiempo indefinido

Cualquiera de las partes podra dar por terminado un contrato de tiemy
indefinido, comunicandoselo a la otra con una anticipacion razonable.
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CAPITULO 6
CUMPLIMIENTO

SECCION I: CUMPLIMIENTO EN GENERAL

Articulo 6.1.1
Momento del cumplimiento

Cada parte debe cumplir sus obligaciones:
a. En el momento estipulado en el contrato o determinable segun ést

b. En cualquier momento dentro del término estipulado en el contrat
o determinable segun éste, a menos que las circunstancias indiquen c
a la otra parte le corresponde escoger el momento del cumplimiento;

c. En los demas casos, en un plazo razonable después de celebre
el contrato.

Articulo 6.1.2
Cumplimiento de una sola vez o en etapas

En los casos previstos en el articulo 6.1.1. b o ¢, una parte debe cump
con sus obligaciones de una sola vez, siempre que la prestacion pue
realizarse de una vez y que las circunstancias no indiquen otro modo ¢
cumplimiento.

Articulo 6.1.3

Cumplimiento parcial

1) El acreedor puede rechazar la oferta de un cumplimiento parcie
que se le haga en la oportunidad en que deba cumplirse la obligacié
independientemente de si el deudor garantiza o no el cumplimiento de
resto de la obligacién, a menos que el acreedor carezca de interés le
timo para el rechazo.

2) Los gastos adicionales causados al acreedor por el cumplimient
parcial son a cargo del deudor, sin perjucio de cualquier otra pretensic
que le pueda corresponder al acreedor.
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Articulo 6.1.4

Secuencia en el cumplimiento

1) En la medida de lo posible, las partes cumplirdn sus obligacione
en forma simultanea, a menos que las circunstancias indiguen otro moc
de cumplimiento.

2) En la medida en que el cumplimiento de sélo una de las parte
requiera un periodo de tiempo, dicha parte debera cumplir primero, .
menos que las circunstancias indiquen otro modo de cumplimiento.

Articulo 6.1.5
Cumplimiento anticipado

1) El acreedor puede rechazar el cumplimiento anticipado de la obli
gacién, a menos que carezca de interés legitimo para hacerlo.

2) La aceptacion del acreedor de un cumplimiento anticipado no cam
bia el plazo de cumplimiento de sus propias obligaciones, si éste se fij
independientemente del cumplimiento de las obligaciones de la otra part

3) Los gastos adicionales causados al acreedor por el cumplimient
anticipado de la otraparte seran a cargo de esta Ultima, sin perjuicio c
cualquier otra pretension que pueda corresponder.

Articulo 6.1.6

Lugar del cumplimiento

1) En caso de que el contrato no determine el lugar de cumplimientc
ni éste pueda determinarse con base a aquél, el deudor habra de cumg

a. En el establecimiento del acreedor cuando se trate de obligacion
de dinero;

b. En su propio establecimiento, cuando se trate de cualquier otr
obligacion.

2) El incremento de los gastos relativos al cumplimiento, ocasionado
por el cambio de establecimiento de una de las partes con posteriorid:
a la celebracion del contrato, seran a cargo de dicha parte.
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Articulo 6.1.7
Pago con cheque u otro instrumento

1) El pago puede efectuarse en cualquier forma utilizada en el curs
ordinario de los negocios en el lugar del pago.

2) No obstante, se presumira que el acreedor que acepta un cheque
otra orden de pago o promesa de pago, ya sea en virtud del inciso anter
0 espontdneamente, lo acepta bajo la condicién de que el instrumento
promesa de pago sea cumplido.

Articulo 6.1.8

Pago mediante transferencia de fondos

1) El pago puede efectuarse mediante una transferencia a cualqui
institucion financiera en la que el acreedor haya hecho saber que ma
tiene una cuenta, a menos que hubiera indicado una cuenta especifi
para ello.

2) En el caso de pago mediante transferencia de fondos, la obligacic
se extingue cuando la transferencia a la institucion financiera se hac
efectiva.

Articulo 6.1.9
Moneda de pago

1) Si una obligacion de dinero se expresa en moneda diferente a
del lugar del pago, éste podra hacerse en la moneda de dicho lugar,
menos que:

a. Dicha moneda no fuere libremente convertible; o

b. Las partes hayan convenido en que el pago sea efectuado sélo
la moneda expresada.

2) Si fuere imposible para el deudor efectuar el pago en la moned
expresada en la obligacion, el acreedor podréa exigirle el pago en la mc
neda del lugar del pago, incluso en el supuesto contemplado en el inci
1) b.

3) El pago en la moneda del lugar de pago debera efectuarse conforr
a la tasa de cambio prevaleciente en ese lugar en el momento que de
hacerse el pago.
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4) Sin embargo, si el deudor no hubiere pagado cuando debié hacerl
el acreedor puede exigir el pago conforme al tipo de cambio predomi
nante, a su eleccién, al vencimiento de la obligacién o al momento de
pago efectivo.

Articulo 6.1.10
Moneda que no ha sido especificada

Si el contrato no sefiala una moneda determinada en la que se de
pagar la obligacion, el pago se hara en la moneda del lugar donde de
efectuarse el pago.

Articulo 6.1.11
Gastos del pago

Cada parte debe asumir los gastos derivados del cumplimiento de s
obligaciones.

Articulo 6.1.12
Imputacion de pagos

1) El deudor de varias obligaciones de dinero a favor del mismo acree
dor puede indicar al momento de pagar a cual de ellas se imputara
pago. Sin embargo, el pago ha de imputarse en primer lugar a cualqui
gasto, luego a los intereses vencidos y finalmente al pago del capital.

2) Si el deudor no hiciere tal indicacién, podra el acreedor dentro de
un plazo razonable después del pago, indicar al deudor a qué lo imput
siempre que dicha obligacion se encuentre vencida y no haya controve
sia respecto a ella.

3) A falta de imputacién conforme a los incisos 1) y 2), el pago se
imputara, en su orden, a la obligacién que se encuentre en las siguient
circunstancias:

a. La obligaciéon vencida y, si hubiere varias, la que vencié primero.

b. La obligacion que cuente con menos garantias para el acreedor;

c. La obligacion méas onerosa para el deudor;

d. La obligaciéon que surgié primero.

En caso de no ser aplicable ninguno de los criterios precedentes,
pago se imputara a todas las obligaciones en forma proporcional.
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Articulo 6.1.13
Imputacion del pago de obligaciones no dinerarias

El articulo 6.1.11 se aplicara, con las adaptaciones del caso, a la in
putacién del pago de obligaciones no dinerarias.

Articulo 6.1.14
Solicitud de autorizacion publica

Cuando la ley de un Estado exija una autorizacion publica que afect
la validez del contrato o su cumplimiento, sin que la ley o las circun-
tancias del caso indiquen algo distinto.

a. Si sélo una de las partes tiene su establecimiento en tal Estado, e
deberd tomar las medidas necesarias para obtener dicha autorizacion; y

b. En Los demés casos, sera la parte cuyo cumplimiento requiere de
autorizacion la que debera tomar las medidas necesarias para obtenerla

Articulo 6.1.15
Procedimiento para solicitar autorizacion

1) La parte obligada a tomar las medidas necesarias para obtener
autorizacion, debera proceder sin demora injustificada y asumir todo
los gastos en que incurra.

2) Dicha parte debera, cuando ello sea el caso, comunicar a la otr
sin demora injustificada, el otorgamiento o la denegacion de la autori
zacion.

Articulo 6.1.16,
Autorizacion que no ha sido otorgado ni denegada

1) Cualquiera de las partes puede dar por terminado el contrato s
pese a que la parte obligada a obtener la autorizacion tomé todas |
medidas requeridas al efecto, la autorizacion no es otorgada ni rechaza
dentro del plazo convenido, o, en el caso de no haberse fijado plaz
alguno, dentro de un plazo prudencial a partir de la celebracién del cor
trato.

2) No se aplicara lo previsto en el inciso 1) cuando la autorizacior
solamente concierna a alguna de las clausulas del contrato, siempre gt
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teniendo en cuenta las circunstancias, sea razonable conservar el re
del contrato aunque sea denegada la autorizacion.

Articulo 6.1.17
Autorizacién denegada

1) La denegacion de una autorizacion indispensable para la valide
del contrato comporta la nulidad del mismo. Si la denegacién Unicament
involucra la validez de alguna o algunas de las clausulas del contratt
tan sblo éstas seran nulas, siempre y cuando, teniendo en cuenta
circunstancias, sea razonable conservar el resto del contrato.

2) Se aplicaran las reglas relativas al incumplimiento del contrato
cuando la denegacion de la autorizacion haga imposible, en todo o ¢
parte, el cumplimiento del contrato.

SECCION 2. EXCESIVA ONEROSIDAD (HARDSHIP

Articulo 6.2.1
Obligatoriedad del contrato

Salvo lo dispuesto en esta seccidon con relacion a la “excesiva oner
sidad” (hardship), las partes continuaran obligadas a cumplir sus obli
gaciones a pesar de que dicho cumplimiento se haya vuelto mas oneros
para una de ellas.

Artiulo 6.2.2
Definicion de “excesiva onerosidad” (hardship)

Se presenta un caso de “excesiva onerosidattighip cuando ocu-
rren sucesos que alteran fundamentalmente el equilibrio del contrato,
sea por el incremento en el costo de la prestacion a cargo de una de
partes, o bien por una disminucion del valor de la prestacion a cargo ¢
la otra, y, ademas, cuando:

a. Dichos sucesos ocurren 0 son conocidos por la parte en desvent:
después de la celebracion del contrato;

b. Dichos sucesos no pudieron ser razonablemente previstos por
parte en desventaja en el momento de celebrarse el contrato;



304 ANEXO |

c. Dichos sucesos escapan al control de la parte en desventaja; y
d. La parte en desventaja no asumio el riesgo de tales sucesos.

Articulo 6.2.3
Efectos de la “excesiva onerosida¢fiardship)

1) En caso de “excesiva onerosidadardship, la parte en desventaja
puede solicitar la renegociacion del contrato. Tal solicitud debera for-
mularla sin demora injustificada, con indicacion de los fundamentos er
los que se basa.

2) La solicitud de renegociacién no autoriza en si misma a la part
en desventaja a suspender el cumplimiento de sus obligaciones.

3) En caso de no llegarse a un acuerdo en un plazo prudencial, cus
quiera de las partes podra acudir a un tribunal.

4) Si el tribunal determina que se presenta una situacion de “excesiv
onerosidad” jardship, y siempre gque lo considere razonable, podré:

a. Dar por terminado el contrato en una fecha determinada y en lo
términos que al efecto determine, o

b. Adaptar el contrato, de modo de restablecer su equilibrio.

CAPITULO 7

INCUMPLIMIENTO
SECCION I. DEL INCUMPLIMIENTO EN GENERAL

Articulo 7.1.1
Definicion de incumplimiento

Incumplimiento es la falta de ejecucion por una de las partes de cua
quiera de sus obligaciones contractuales, e incluye tanto el cumplimient
defectuoso como el cumplimiento tardio.

Articulo 7.1.2
Interferencia de la otra parte
Una parte no podra valerse del incumplimiento de otra parte, en I

medida en que tal incumplimiento haya sido causado por actos u om
siones de la primera o por cualquier otro evento cuyo riesgo ella asumi
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Articulo 7.1.3

Suspension del cumplimiento

1) Cuando las partes han de cumplir simultaneamente, cada parte pu
de suspender el cumplimiento de su prestacién hasta que la otra ofrez
Su prestacion.

2) Cuando el cumplimiento ha de ser sucesivo, la parte que ha d
cumplir después puede suspender su cumplimiento hasta que haya cu
plido la parte que debe hacerlo primero.

Articulo 7.1.4

Subsanacion del incumplimiento

1) La parte incumplidora podra, a su cargo, subsanar cualquier incurr
plimiento, siempre y cuando:

a. Comunique sin demora injustificada su intenciéon de subsanar s
incumplimiento, indicando la forma en que intenta subsanarlo y el plazc
para la subsanacion;

b. La subsanacion sea apropiada a las circunstancias;

c. La parte perjudicada carezca de interés legitimo para rechazarla;

d. dicha subsanacion se lleve a cabo sin demora.

2) La comunicacion de que el contrato se considera terminado n
impide el derecho a subsanar el incumplimiento.

3) Los derechos de la parte perjudicada que fueren incompatibles cc
la prestacion de la parte incumplidora, quedaran suspendidos desde
comunicacion de la intencién de subsanar el incumplimiento hasta I;
expiracion del plazo para la subsanacion.

4) Mientras se encuentre pendiente la subsanacion del incumplimient
la parte perjudicada podra aplazar su propia prestacion.

5) Independientemente de la subsanacion del incumplimiento, la part
perjudicada conserva el derecho a reclamar el resarcimiento por el re
traso, al igual que cualquier dafio causado o que no pudo ser evitac
por la subsanacion.
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Articulo 7.1.5
Plazo adicional para el cumplimiento

1) En caso de incumplimiento, la parte perjudicada podra conceder
la otra un plazo adicional para que cumpla, y asi lo comunicara.

2) Durante el transcurso de ese plazo adicional, la parte perjudicac
podra suspender el cumplimiento de sus propias obligaciones correlativz
y reclamar el resarcimiento, pero no podra ejercitar ninguna otra accior
La parte perjudicada podra ejercitar cualquiera de las acciones previst
en este capitulo si recibe una comunicacion de la otra parte que no cur
plird dentro de dicho plazo adicional o si éste expirase sin que la pre:
tacion debida haya sido realizada.

3) En caso de que la demora en el cumplimiento no sea esencial,
parte perjudicada que ha comunicado a la otra el otorgamiento de U
plazo adicional de duracion razonable, podra dar por terminado el cor
trato al vencimiento de dicho plazo. EIl plazo adicional que no fuere de
una duracién razonable podra ser ampliado en consonancia con dicl
duracién. En su comunicacion, la parte perjudicada podrd prevenir &
comunicarte el otorgamiento de un plazo adicional, que si no cumple
dentro de dicho plazo el contrato quedard automaticamente terminado

4) El inciso 3) no se aplicara cuando la prestacion incumplida sea ta
s6lo una minima parte de la obligacion contractual asumida por la part
incumplidora.

Articulo 7.1.6
Clausulas de exoneracion

Una clausula que limite o excluya la responsabilidad por incumpli-
miento, 0 que le permita a una parte ejecutar una prestacién forma su
tancialmente a lo que la otra podia razonablemente esperar, no poc
invocarse si fuere manifiestamente desleal en funcién de la finalidad de
contrato.

Articulo 7.1.7
Fuerza mayor(force maljeure)

1) El incumplimiento de una parte es excusable prueba que se deb
a un impedimento ajeno a su control y que no cabia esperar razonabl
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mente al momento de celebrarse el contrato, o que haber evitado 0 s
perado tal impedimento 0 sus consecuencias.

2) Cuando el impedimento sélo sea temporal, la excusa tendra efec
durante un periodo de tiempo que sea razonable en funcién del efec
del impedimento en el cumplimiento del contrato.

3) La parte incumplidora deberd comunicar a la otra el impedimentc
y su efecto sobre su aptitud para cumplir el contrato. Si la comunicacio
no fuere recibida en un plazo razonable contado a partir de que la par
incumplidora supo o debié saber del impedimento, esta parte sera re
ponsable del dafio que le llegare a causar a la otra dicha falta de r
cepcion.

4) Nada de lo dispuesto en este articulo impedir4 a una parte ejercit
el derecho a dar por terminado el contrato, o a aplazar su cumplimient
0 a reclamar intereses por el dinero que se le debe.

SECCION 2. DERECHO A EXIGIR EL CUMPLIMIENTO

Articulo 7.2.1)
Cumplimiento de obligacion dineraria

Si una parte que esta obligada a pagar dinero no lo hace, la otra pal
puede exigir el pago.

Articulo 7.2.2
Cumplimiento de obligaciones no dinerarias

Si una parte no cumple con una obligacién distinta a la de pagar un
suma de dinero, la otra parte puede exigir su cumplimiento, a mena
que:

a. Tal prestacion sea juridica o fisicamente imposible;

b. El cumplimiento o, en su caso, la ejecucion forzosa, sea excesive
mente gravoso U Oneroso;

c. La parte legitimada para recibir la prestacion no pueda razonable
mente obtenerla por otra via;

d. La prestacién tenga caracter exclusivamente personal; o

e. La parte legitimada para recibir la prestacion no la exija dentro de
un plazo razonable desde de que supo o debié haberse enterado del
cumplimiento.
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Articulo 7.2.3
Reparacion y reemplazo de la prestacion defectuosa

El derecho al cumplimiento incluye, cuando haya lugar a ello, el de-
recho a reclamar la reparacion, el reemplazo u otra subsanacion de
prestacién defectuosa. Lo dispuesto en los articulos 7.2.1y 7.2.2 se ap
card segun proceda.

Articulo 7.2.4
Pena judicial

1) Cuando un tribunal ordena a una parte que cumpla, también puec
ordenar que pague una pena, si ho cumple con la orden.

2) La pena sera pagada a la parte perjudicada, salvo que normas i
perativas del derecho del foro dispongan otra cosa. El pago de la pet
a la parte perjudicada no excluye el derecho de ésta al resarcimiento.

Articulo 7.2.5
Cambio de pretensién

1) La parte perjudicada que habiendo requerido el cumplimiento de
una obligacion no dineraria, no la obtenga dentro del plazo fijado par:
ello o, en su defecto, dentro de un plazo razonable, podra recurrir
cualquier otra pretension.

2) En caso de no ser factible la ejecucion de un mandato judicial qu
ordene el cumplimiento de una obligaciéon no dineraria, la parte perju
dicada podr& recurrir a cualquier otra pretension.

SECCION 3. TERMINACION

Articulo 7.3.1
Derecho a dar por terminado el contrato

1) Una parte podra dar por terminado el contrato si la falta de la otr:
parte al cumplir una de las obligacines contractuales constituye un in
cumplimiento esencial.

2) Para determinar si la falta de cumplimiento de una obligacién cons
tituye un incumplimiento esencial se tendra en cuenta, en particular, s
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a. El incumplimiento priva sustancialmente a la parte perjudicada de
lo que tenia derecho a esperar en virtud del contrato, a menos que
otra no hubiera previsto ni podido prever razonablemente ese resultad

b. ElI cumplimiento estricto de la obligacién insatisfecha era esencia
dentro del contrato;

c. El incumplimiento fue intencional o temerario;

d. El incumplimiento le otorga a la parte perjudicada razones par:
creer gue no puede confiar en el cumplimiento futuro de la otra:

e. La terminacién del contrato hara sufrir a la parte incumplidora une
pérdida desproporcionada como consecuencia de su preparacion o cu
plimiento.

1) En caso de demora, la parte perjudicada podra dar por terminac
el contrato si la otra parte no cumple antes de la expiracion del plaz
adicional previsto en el articulo 7.1.5.

Articulo 7.3.2
Comunicacion de la terminacion

1) El derecho de una parte a dar por terminado el contrato se ejercita
mediante una comunicacién a la otra parte.

2) Si la prestacion hubiere sido ofrecida tardiamente o haya sido de
fectuosa, la parte perjudicada perdera el derecho a dar por terminado
contrato a menos que comunique su decision en tal sentido a la ot
parte en un periodo razonable después de que supo o debid saber de
prestacién defectuosa.

Articulo 7.3.3
Incumplimiento anticipado

Si con anterioridad a la fecha de cumplimiento de una de las parte
gqueda claro que habra un incumplimiento esencial por la otra parte, |
otra puede dar por terminado el contrato.

Articulo 7.3.4
Garantia adecuada de cumplimiento

Una parte que crea razonablemente que habra un incumplimiento ese
cial, podra exigir garantia adecuada de cumplimiento y, mientras tantc
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podra suspender su propia prestacion. Si esta garantia no se otorga
un plazo razonable, la parte que la exige podra dar por terminado ¢
contrato.

Articulo 7.3.5

Efectos generales de la terminacion

1) La terminacion del contrato releva a las partes de la obligacién di
efectuar y aceptar prestaciones futuras.

2) La terminacion no excluye el derecho al resarcimiento por el in-
cumplimiento.

3) La terminacién no altera las disposiciones contractuales relativas
la resolucién de controversias o cualquier otra clausula del contrato de:
tinada a tener efecto aln después de su terminacion.

Articulo 7.3.6

Restitucion

1) A la terminacién del contrato, cada parte puede reclamar a la otr
la restitucion de lo que haya entregado en razon de dicho contrato, sier
pre y cuando restituya a la vez lo que recibié. Si no es posible 0 aprc
piada la restitucion en especie, debera hacerse una compensacion en
nero, siempre que sea razonable.

2) Con todo, si el contrato es divisible y su cumplimiento se extendié
durante algun tiempo, dicha restitucién cabra solo en relacién a lo dad
y recibido con posterioridad a la terminacién del contrato.

SECCION 4. RESARCIMIENTO

Articulo 7.4.1

Derecho al resarcimiento

Todo incumplimiento otorga a la parte perjudicada un derecho al
resarcimiento, ya sea exclusivo o en concurrencia con otras pretel
siones, salvo que el incumplimiento fuere excusable conforme a estc
Principios.
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Articulo 7.4.2

Reparacion integral

1) La parte perjudicada tiene derecho a la reparacién integral del daf
derivado del incumplimiento. Este dafio comprende tanto cualquier pér
dida sufrida, asi como cualquier ganancia de la que se haya visto privac
teniendo en cuenta cualquier ganancia que la parte perjudicada hubie
obtenido al evitar gastos o dafios.

2) Tal dafio puede ser no pecuniario e incluye, por ejemplo, el sufri
miento fisico y la angustia emocional.

Articulo 7.4.3

Certeza del dafio

1) Solamente es resarcible el dafio que pueda determinarse con |
grado de certeza, aun cuando sea futuro.

2) La pérdida de expectativas podra resarcirse en la medida de
probabilidad de éstas.

3) Cuando no pueda establecerse la cuantia de los dafios con suficiel
certeza, quedaréa a discrecion del tribunal fijar el monto del resarcimientc
Articulo 7.4.4
Previsibilidad del dafio
La parte incumplidora es responsable solamente del dafio previsto
gue razonablemente podria haber previsto al momento de la celebraci
del contrato como consecuencia probable de su incumplimiento.
Articulo 7.4.5
Prueba del dafio en caso de una operacioén de reemplazo
La parte perjudicada que dio por terminado el contrato y efectud un;
operaciéon de reemplazo en término y modo razonables, podra recobr

la diferencia entre el precio del contrato y el precio de la operaciéon d
reemplazo, asi como el resarcimiento de otros dafios adicionales.
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Articulo 7.4.6
Prueba del dafio por el precio corriente

1) Si la parte perjudicada que dio por terminado el contrato y nc
efectud una operacion de reemplazo, pero la prestacion contractual tiel
un precio corriente, podra recuperar la diferencia entre el precio del cor
trato y el precio corriente al tiempo de la terminacién del contrato, as
como el resarcimiento de cualquier dafio adicional.

2) Precio corriente es el generalmente cobrado por mercaderias entt
gadas o servicios prestados en circunstancias semejantes en el lugar d
de el contrato debié haberse cumplido o, si no hubiere precio corrient
en dicha plaza, el precio corriente en otro lugar que parezca razonab
tomar como punto de referencia.

Articulo 7.4.7
Dafio imputable parcialmente a la parte perjudicada

Cuando el dafio se deba en parte a un acto u omisién de la par
perjudicada o a otro evento cuyo riesgo ella asumid, la cuantia del re
sarcimiento se reducira en la medida en que tales factores hayan cont
buido al dafio, tomando en consideracion la conducta de cada una de |
partes.

Articulo 7.4.8
Atenuacion del dafo

1) La parte incumplidora no es responsable del dafio sufrido por I
parte perjudicada en cuanto ésta podia haberlo reducido adoptando
didas razonables que no adopté.

2) La parte perjudicada tiene derecho a recuperar cualquier gasto ¢
que incurrié razonablemente tratando de reducir el dafio.

Articulo 7.4.9
Intereses por falta de pago de dinero

1) Si una parte no paga una suma de dinero cuando corresponde,
parte perjudicada tiene derecho a cobrar intereses sobre dicha suma de
el vencimiento de la obligacion hasta el momento del pago, sea 0 n
excusable la falta de pago.
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2) El tipo de interés sera el promedio bancario en los préstamos bal
carios a corto plazo en favor de clientes calificados y que sea el ordinar
para la moneda de la obligacion en la plaza donde haya de hacerse
pago. En caso de no existir dicho tipo en tal lugar, se aplicara el tipt
corriente en el Estado de la moneda de pago. En ausencia de aquél t
en todos esos lugares, el tipo de interés sera el que se considere apropi
conforme al derecho del Estado de la moneda de pago.

3) La parte perjudicada tiene derecho a una indemnizacién adicione
por los mayores dafios que le haya causado la falta de pago.

Articulo 7.4.10

Intereses sobre la restitucion

A menos que se convenga otra cosa, los intereses sobre la restituci
correspondiente al incumplimiento de obligaciones no dinerarias comen
zaran a devengarse desde el momento del incumplimiento.

Articulo 7.4.11

Modalidad de la compensacion monetaria

1) La indemnizacion se pagara en forma global. No obstante, cuand
la naturaleza del dafio lo justifigue, podra pagarse a plazos.
2) La indemnizacion pagadera a plazos podra ser indexada.

Articulo 7.4.12

Moneda en la que se fija el resarcimiento

El resarcimiento se fijar4 segin sea mas apropiado, bien en la mone
en la cual la obligacion dineraria hubiera sido expresada, o en aquel
en la cual el perjuicio ha sido sufrido.

Articulo 7.4.13

Pago estipulado para el incumplimiento

1) Cuando el contrato estipule que la parte incumplidora pagara un
suma determinada a la parte perjudicada por el incumplimiento, la part
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perjudicada tiene derecho a cobrar esa suma con independencia del de
efectivamente sufrido.

2) Con todo, y no obstante cualquier pacto en contrario, la suma e
tipulada podréa reducirse a un monto razonable cuando fuere notablemer
excesiva en relacion al dafio ocasionado por el incumplimiento y a la
demas circunstancias.



