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ANTECEDENTES DEL CODIGO DE COMERCIO,
EN MATERIA DE CONTRATOS.

El capitulo que analizamos es sumamente defectuoso.

Sus

autores hicieron una mala copia del Cédigo Espaiiol como es
facil demostrarlo con el siguiente cuadro comparativo:

CODIGO MEXICANO:

‘“Art. 77 C6d. Cm.—Las conven-
ciones ilicitas no producen obliga-
cién ni aceidén, aungue recaigan so-
bre operaciones de comercio’’.

fCArt. 79.—Cb6d. Mexicano.— Se
exceptuarian de lo dispuesto en el ar-
ticulo que precede:

I.—l.0s contratos que con arreglo
a este Coédige u otras leyes, deban
reducirse a escritura o requieran for-
mas o solemnidades necesarias para
su efieacia;

I1.—I.os contratos celebradeos con
pais extranjero cn que la ley exige
escrituras, formas o solemnidades de-
terminadas para su validez,aungue
no las exija la ley mexicana.

En uno y otro caso, los contratos
que no llenen las circunstancias res-
pectivamente Tequeridas, nmo produ-
cirdn obligacién ni accién en jJui-
eio’’,

Art. 80.—I.08 contratos mercanti-
les que se celebren por corresponden-
cia, quedardn perfeccionados desde
que se conteste la propuesta o las
condiciones en que ésta fuere modi-
ficada.

La correspondencia telegrifica s6-
lo producird obligacién entre loa

eontratantes que hayan admitido es-.

CODIGO ESPAROL:

Art. 55. Céd. Com. Espafiol.—Las
convenciones ilicitas no producen
obligacién ni accién aunque recaigan
sobre operaciones de eomercio.?’

‘“Art. 52. Céd. Espafiocl—Se ex-
ceptuarin de lo dispuesto en el ar-
ticulo que precede:

1.°—~T.08 contratos que, con arre-
glo a cste Cédigo o a las leyes espe-
ciales, deban reducirse a escritura o
requieran formas o solemnidades ne-
cesarias para su eficacia.

2.*—Los contratos celebrados en
pais extranjero en que la Ley exi-
Ja cscrituras, formas o solemnidades
determinadas, para su validez, aun-
que no las exija la ley Espaifiola,

En uno ¥ otro caso, los contratos
que no llenen las circunstaneias res-
pectivamente requeridas, no produci-
rAn obligacién ni accién en juicio’’.

‘“Art. 54.—Los comntratos que se
celebren por correspondencia, que-
dardn perfeccionados desde que se
conteste aceptando la propuesta o
las condiciones eem que é&sta fuere
modificada??,

‘“Art. 51.—Inciso 2. La corres-
pondencia telegrifica sélo producird
obligaeién entre los contratantes que
hayan admitido este medio previa-
mente ¥y en contrato eserito, y siem-
pre que los telegramas reunan las
condiciones o signos convencionales
que previamente hayan establecido



CODIGO MEXICANO:

te medio previamente ¥ en econtra-
to eserito, y siempre que los tele-
gramas reunan las condiciones e sig-
noes convencionales que previamente
hayam estableeido los contratantes,
81 asi lo hubiesen pactado’’,

‘CATt. 8I. que
no tuvieren término prefijado por las

Lus  obligaciones
partes o por lne disposiciones de es-
te eddigo, scrdn exigibles a los diez
dias después de contraidas, si sélo
produjeren aceidén orndinaria, y al dia
inmediato si Ilevaren aparejada cje-
cuecidn. ?’

ftATE. 84,
cantiles no se reconocerin términos

En los contratos mer-

de gracia o cortesia, ¥y en todos los
cbmputos de dins, meses y afios, se
¢l dian de veinticuatro
horas; los meses segin estin desig-
nados en el calendario gregoriano; y

entenderin:

el afio de¢ trescientos sesenta v cineo
dias.’?

fArt. 85.—Los cfeetos de la mo-
rosidad en ¢l cumplimiento de las
obligaciones
Tin:

mercantiles  comenza-

I.—En los contratos que tuvieren
dia sefialado para su cumplimiento
por voluntad de las partes o por la
ley, al dia siguiente de su veneimien-
to;

II.—Y en los que no lo tengan,
desde el dia c¢n que ¢l acreedor le
reclamare al decudor, judieial o ex-
trajudicialmente ante eseribano o
testigos.

CODIGO ESPANOL:

los contratantes, si asi lo hubiesen
pactado’’,

‘*Art. 62.—1Las obligaciones que no
tuvieren término prefijade por las
partes, o por las disposiciones de es-
te Codigo, seran exigibles a los dies
dias despuéds de contraidas, si sélo
produjeren aceion ordinaria, ¥ al dia
inmediato, si llevaren nparejada eje-
cucién. ’’

“Arri‘. 61.—No se reconocerdn tér-
minos e gracia, cortesia u otros,
que, bajo cualquicr denominacién,
difieran el eumplimiento de Ias ohbli-
gaciones mercantiles, sino los que las
partes hubicren prefijado en el con-
trato, o se apoyaren en una disposi-
¢idn terminante de derecho?’,

“YArt. 60, primer ineiso.—Iin todos
los computos de dias, meses y afos,
se entenderin:
tro horas,

¢l dia de veinticua-
los meses segn estén de-
signados en el ealendario gregoria-
no, y el afio, de trescientos sescnta
¥ cinco dias’’.

‘“Art. 63.—Los efectos de In mo-
rosidad en el cumplimiento de lags

obligacionese mercantiles,
Tan:

comenza-

IL—En los contratos que tuvierenm
dia sefialado para su cumplimiento,
por voluntad de las partes o por la
Ley, al dia siguiente de Su veneci-
nmiento,

1L.—¥n los que no lo tengan, des-
de el dia en que el acreedor inter-
pelare judicialmente al deudor, o le
intimare la protesta de dafios y per-
Jjuicios hecha contra él ante un juer,

~motario u otro oficial piblico autori-

zado para admitirla. ’’
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CODIGO MEXICANO:

‘“Art. 86.—Las obligaciones mer-
cantiles habran de ecumplirse en el
lugar determinado en el contrato, o
en easo contrario en aquel que, se-
gin la naturaleza del negocio o la
inteneidn de las partes, deba consi-
derarsc adecuado al efecto por cen-
sentimiento de aqucllas o arbitrio
judieial.”’

CODIGO ESPANOL:

‘“Art. 56.—En el contrato mercan-
til en que se fijare pena de indem-
nizacién contra el que no lo cumplie-
re, la parte perjudicada podr& exi-
gir el eumplimiento del contrato por
los medios de derecho, o la pena
Iz otra, a no mediar pacto en contra-
preserita: pero utilizando una de es-
tas dos acciones, quedard extinguida
Tio.’,

Como las instituciones juridicas espafiolas no son iguales a
las nuestras, y falta en ellas principalmente la forma federal,
base de nuestro ser politico, resulta que la mala copia de la ley
espanola produce errores inevitables y confusiones lastimosas
como lo demostraremos al comentar los articulos en particular.

Ademds, el legislador no tomé en cuenta las modificaciones
que el comercio ha efectuado en la teoria general de los contra-
tos eiviles, c¢reando nuevas formas juridicas, instituciones sui-
géneris, derogando disposiciones importantes del Cédigo Civil.

Estos vacios de la ley mercantil exigen una premiosa refor-
ma, y vamos a referirnos a ellos.

VACIOS DEL CODIGO DE COMERCIO

Consentimiento ticito.-—El Cédigo Civil del Distrito Fede-
ral exige para la formaecién de los contratos el consentimjen-
to expreso, sea que se manifieste por medio de la escritura, la
palabra u otros signos indubitables. El art. 1287 del Cédigo
es terminante y dice: ‘“Sélo el que tenga imposibilidad fisica
para hablar o escribir, podri exjresar su consentimiento por
otros signos indubitables’’.

Excepcionalmente la ley civil admite el consentimiento t4-
eito como generadora de obligaciones.

El contrato de mandato puede perfeccionarse usando de &l
Asf lo dispone el articulo 2351. De todas maneras, el prinei-.
pio general en materia civil es el que se consigna en el art. 1287.
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Eun materia mercantil sucede enteramente igual, desde el
momento en que la ley civil es supletoria del Cédigo de Comer-
cio, y de que el art. 81 de éste, previene que seran aplicables a
los actos mercantiles las disposiciones del derecho civil acer-
ca de la capacidad de los contrayentes, y de las causas y ex-
cepciones que rescinden o invalidan los contratos. El legis-
labor, al mantener en pié ¢l sistema del consentimiento expreso
no tuvo en consideracién que el consentimiento tdeito (el que
se expresa por medio de hechos) tiene importancia en la vida
mercantil. Las transacciones del comercio al por menor se ve-
rifican en esa forma, y las consecuencias juridicas del consen-
timiento técito son de tal manera interesantecs en materia
mercantil, que los jurisconsultos consagran a ¢él series y proli-
jos estudios.

Al hablar de la oferta al pablico, veremos la importancia
del consentimiento tédcito, y la necesidad de reformar ¢l Cédigo
en esta materia.

De la eviceion en materia mercantil.—Por las razones ya
expuestas la garantia de la eviecidn que fija el Codigo Civil,
rige también en materia mercantil. El art. 384 del Cédigo de
Comercio lejos de modificar el derecho coindn lo mantiene cn
toda su integridad y ordena que el vendedor, salvo pacto en
contrario, quedara obligado en las ventas mercantiles a la evie-
¢ién y saneamiento.

Estimamos que este sistema es defectuoso porque la ma-
yor parte de las ventas y operaciones mercantiles versan sobre
bienes muebles y més especialmente sobre mercancias, y la ga-
rantia de eviceeién con referencia a estos bienes debe qudar sus-
tituoda, como de hecho ya lo estd en legislaciones extranjeras,
por el conoecido principio del derecho francés, segiin el cual
‘‘en materia de muebles, la posesiéon vale titulo’’. Asi se con-
seguird evitar litigios embrollados, dar seguridad a las transac-
ciones mercantiles, y firmeza al derecho de propiedad cuande
recaiga sobre mercaderias.

Al comentar especialmente el art. 384 entraremos en méas
detalles.

El dolo en las transacciones mercantiles.—¥Xs un hecho que
la propaganda comercial, alma y nervio de la vida econémica-



12 .

moderna, aleanza proporciones colosales y representa un gran
papel en la competencia mercantil. El gran comerciante que
gira por millones de pesos, ¥y el humilde empresario que cuen-
ta apenas con un pequeiio capital, todos necesitan de la pro-
paganda, dcl reclamo y del aviso para poder sostenerse; pero
en el anuncio lo mismo que en el reclamo, el comerciante enca-
rece su mercancia. o sus servicios, exagera las cualidades in-
trinsecas de ambos, les supone propiedades maravillosas y re-
sultados riapidos y eficaces.

En todo esto consiste la propaganda comercial que las le-
ves del mundo entero consideran licita, y en la que, sin embar-
go, la mentira, el engafio, ¥y en ocasiones, hasta el fraude, son
instrumentos poderosos para formar la clientela y crear mer-
cado a las mercaderias.

Los principios rigurosos del derecho civil sobre el dolo y la
mala fe aplicados al comercio podrin acarrear la nulidad de
los contratcos mercantiles otorgados como consecuencia de las
maquinaciones del comerciante que encarece ¢l valor intrinseco
de sus mercaderias, y no se detiene hasta llegar a la completa
mentira o al fraude descarado.

El articule 1297 del Coédigo Civil dice que se entiende por
dolo en los contratos, cualquiera sugestién o artificio que se
emplea par inducir a error o mantener en él a alguno de los
contrayentes; y por mala fe, la disimulacién del error de uno
de los contrayentes.

De acuerdo con esta disposicién legal, multitud de contra-
tos mercantiles serian nulos por otorgarse a causa del dolo o
la mala fe del comerciante, ¥ si bien es cierto que el art. 1301
ordena que las consideraciones vagas y generales que los con-
trayentes expusieran sobre las propiedades y perjuicios que
naturalmente puedan resultar de la c¢elebraeién del contrato, no
importan dolo, también lo es. que el mismo articulo, exige que
esas consideraciones sean vagas y generales y no contengan en--
gafio, pues de otra manera deben considerarse como dolosas
¥ causas de nulidad del contrato.

Los comerciantes no se contentan con poner en juego consi-
deraciones vagas y generales sobre la bondad de sus merean-

»

cias o la eficacia de sus servieios. Atraen al publico mediante
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ofrecimientos y promesas, cxagerados, falsos o equivocos. : En
esto consiste preeisamente la propaganda comecreial, y basta
leer un peridédico para convencerse de cllo.

Estimamos que esa propaganda es inmoral por muchos con-
ceptos ¥y que tarde o femprano debe ser reglamentada. Ya se
ocupan de ello algunas de nuestras leyes, ¥y entre otras, los si-
guientes articulos de la de Marcas de Iibrica: :

““Art. 20.—El que, sin cometer ninguno de los delitos que
seflalan los dos articulos anteriores, hiciere uso de una marca
¢n la que bien sca por su simple aspecto o bien por las leyen-
das o indicaciones quc le acompafien, pueda inducir al publico
en error sobre la procedencia de los efcctos en que se haya fi-
jado dicha marca, incurrird en la pena de uno a dos ahos de
prisiéon y multa de cien a dos mil pesos, 0 una u otra, a juicic
del juez’’.

““Art. 23.—El que en sus efectos ponga o file mareas, mar-
Fetes o ““etiquetas’’, ete., en las que se hagan indicaciones fal-

sas, ya sea de una manera expresa o insidiosa, sobre la natura-
leza y constitucién de los objetos que amparen, serd castigado
con uno a dos afios de prisién y multa de segunda clase, o una
u otra pena, a juicio del Juez; y al que con dolo, simplemente
venda, ponga en venta o circulacién efectos asi marcados, in-
currird en la pena de arresto menor y multa de segunda cla-
se’’.

Seca como fuere, ¢l Caodigo de Comercio deberia consignar
algunos preceptos que modificaran la teoria cldsica del dere-
cho civil sobre el dolo y la mala fé, porque de otra manera, la
propaganda mercantil, ain en su forma més benigna, puede
produeir la nulidad de contratos Hevados a cabo a virtud de
ella.

La oferta al publico y sus efectos juridicos.—Otra de las
manifestaciones de la propaganda mercantil es la oferta al pu-
blico, que juridicamente puede clasificarse como una policita-
cién a persona determinada. ;Cuiles son los eiectos legales
de esta clase de policitaciones? Ni el C6d. de Comercio ni el Ci-
vil dicen una palabra sobre el particular, no obstante que la li-
dicen una palabra sobre el particular, no obstante que la li-

teratura juridica es abundantisima en esta materia. Pueden
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sonsultarse las obras de Boistel, Castellazzo, Viviinte, Sohm.

Yherhig, Bierman, ete., y se comprenderd la importancia con-
siderable de la policitacién a persona indeterminada en la vi-

da mercantil.

El vacio de nuestro Cédigo debe llenarse a la mayor breve-
dad posible, y entre tanto, vamos a exponer algunos princi-
pios juridicos sobre la oferta al publico, no sin encarecer la
lectura de los autores susodichos.

Una de las caracteristicas de la oferta al publico que la dis-
tingue de la policitacién a persona determinada, es que puede
efectnarse tacitamente, o sea por medio de hechos, y sin acu-
‘dir a la palabra hablada o escrita. Ya hemos dicho que el ar-
ticulo 1287 del Cédigo (livil exige que el consentimiento se
exprese mediante el lenguaje u otros signos indubitables. lo
que aparta, en principio, la validez del consentimiento técito.

En materia mercantil no tiene aplicacién ese precepto por-
que con €l quedarian invalidadas multitud de transac:iones
cuya eficacia e importancia nadie desconoce. Por eso los tra
tadistas sostienen que la policitacién en los contratos mercanti-
lees puede ser tacita.

Dos ejemplos ilustrarian esta cuestion. Tos comerciantes
exhiben sus mercancias en los aparadores con la nota del precio
de venta., Kste hecho constituye una verdadera oferta. una
policitacién de compra-venta que obliga a los comerciantrcs, a
pesar de ser ticita.

El jurisconsulto M. Massé hablando de lo anterior dice:
‘““Hay consentimiento tacito cuando los comerciantes que wie-
nen almacenes abiertos al pablico exhiben sus mercancias part
atraer compradores, y anunciar, sea los objetos que van a ven-
derse, sea los precios de estos objetos. Hsos comerciantes no
pueden rehusar vender a los que se presenten a comprarv al
precio anunciado en las etiquetas’’.

Valery nos da otro ejemplo de policitacidon tdcita. “‘linvio,
dice, el manuserito de una obra a un editor, sin acompunarle
ninguna carta, y sin que haya habido entre nosotros nincunas
platicas preliminares. Si a pesar de ello el editor me remi-
te una carta ofreciéndome editar mi obra ?na se ha celebrado
entonces un contrato mediante una policitacion tacita?’’.
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Aceptacién tdcita.—De igual manera la aceptacion de la
ofreta puede ser tacita. En nuestras leyes encontramos cdos
ejemplos caracteristicos. El art. 2351 del Cédigo Civii dice
que el mandato puede celebrarse entre ausentes, y se entende-
TA en este caso aceptada ticitamente, si el mandatario ejccuta
el encargo’’ . El Cédigo de Comercio reproduce la misman doe-
trina al reglamentar la eomisién, y en su articulo 276 previe-
ne que el comisionista que practigque alguna gestion cun el des-
empeilo del encargo que le hizo el eomitente, gueda snjeto a
st conclusién, entendiéndose que acepta ticitamente la comi-
sion’’.

Laurent indica un caso muy frecuente de aceptacion ticita,
Se ofrece por medio de los periédicos una gratificacion al gue
encuentre determinado objeto o dé referencias de cierta perso-
na. La oferta es al ptiblico en general y se acepta por medio
de actos positivos, que consisten en buscar la cosa perdida.

De igual manera hay aceptacion tdcita cuando un in lividuo
entra a una casa de comercio, paga ¢l precio de¢ determina<da
mercancia y toma ésta.

Por altimo, discuten los autores si el simple silencio puede
constituir una aceptacién tacita, y resuelven afirmativamcente,
cuando concurren algunas de las circunstancias siguientes:
I.—Que haya acuerdo previo en el que se estipuic cuce ¢l si-
lencio se considerarid como aceptacién. IlL.—Cuande el contra-
to que ha de formarse a virtud de la policitacio favorezea ani-
éamente al aceptante; IIT.—Cuando de las circunstaticias del
caso el silencio debe interpretarse en el sentido de aceptacion;
IV .-——Cuando los usos comerciales consideran al silencio como
aceptacién. V.—Cuando la ley expresamente impone al qgie
calla determinadas obligaciones.

Sucede frecuentemente que los editores de periddicos ¢ de
obras literarias que se reparten por entregas, envian al piblico
ejemplares, con la anotacion de que si no son devueltos, sc en-
tiende aceptada la suscripcion. Si esta practica produjese cfee-
tos legales nos encontrarfamos en el caso de una aceptacion
tacita. '

Dobleau se refiere a esta costumbre en los siguientes tér-
minos: ‘‘La misma cuestion se presenta en materia de suserip-
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ciones de los periddicos. Dos casos pueden presentarse: El
editor de una publicacion envia ejemplares de su periodico con
esta indicacién: ‘““si el ejemplar no se devuelve, sc considerara
aceptada la suscripeién v se pagard su importe en la siguiente
~forma’’, o bien, al finalizar un abono. los tltimos periodicos,
o la fajilla del ltimo ntimero, contienen la indicaciéon de que
en caso de silencio se considerard que el abonado consiente
en continuar siéndolo. ¥n la primera hipétesis no hay duda
alguna de que el destinatario no estia obligado a contestar. El
envio de un peridédico debe asimilarse al envio de un objeto
cnalquicra. Si a pesar del silencio del destinatario se le re-
mite regularmente el periédico, no estd ohligado a devolverlo,
pero creemos que no debe usarlos, y que debe devolverlos en el
estado en que se encuentre a la primera requisicion que le ha-
gan. La segunda hipdtesis es méis delicada. Kl destinatario
ha sido ya un abonado y ha estado en relaciones mercantiles
con el editor..... creemos que esti obligado a rcehusar formal-
mente una nueva subsecripeién. . ... ”?

En nuestro derecho el simple silencio no puede considerar-
se como una aceptacién, sino cuando existe cntre las partes
un acuerdo previo que asi lo estipule, porque ecntonces ese
acuerdo constituye un verdadero contrato que obliga a las par-
tes, vy la aceptacién por medio del silencio no es, en realidad,
sino una de las consecuencias ¢ momentos del contrato.

No debe confundirse la responsabilidad ecivil que provenga
del silencio de un individuo, cuando estd obligado por ciertas
circunstancias a manifestar su voluntad, con el nacimiento de
de un contrato a consecucncia de ese silencio. Creemos que
un verdadero contrato no puede nacer nunca del silencio de
uno de los contratantes, porque la esencia de todo contrato es
el consentimiento, y el consentimiento no puede inferirse nece-
sariamente del silencio liso y Jlano. En cambio, la ley pue-
de muy bien, por razones de equidad y justicia, hacer respon-
sable a un individuo de su silencio, si este cauga perjuicio a un
tercero. Un ejemplo de esto lo tenemos en el art. 278 del Co-
digo de Comercio jue dice: ‘“Cuando sin causa legal dejare
¢} comisionista de avisar que rehusa la comision, serd responsa-
ble el comitente de todes los dafios que por ello le sobrevenga.’’



— 17 —

~ Vivante resuelve con gran sagacidad el prcblema que nos
ccupa en la forma siguiente: "‘011 recontre ¢ans le Code de
commeree un certain nombre de cas ot le silence produit une
sbligatién,-ct mol j’en ajoute quelques uns a ceux que l'on a
I’habitude de citer. Mais ce sont toute des actes dans lesquels
1l n’existe pas seulement entre les parties un rapport général
d’affaires, mais bien un rapport spécifique ccntractuel, qui,
dans les phases successives de son développement, impose
comme loi contractuelle également 1’obligation de répondre.

On présume gue le mandant accepte ee que le mandataire a
fait an deld des instructions qu’il Jai derné, g7l ne le
désapprouve pas sans retard (art. 357); que le commetant
vatifie les achats faits par le commiissionnaire pour un prix
supérieur a celui qui lui avait été fixé, s’il ne repousse pas sex
achats; que celul qui a un compte courant s’ol:lige & inscrire
au compte les remises recues, s’ill ne s’ y refuse pas sans retard
(V. plus loin) ; que ’assureur acepte les modifications ou aggra-

vations intriduites dans le risque de 1’assuré s’il les tolére en
silence (art. 432, 461). Mais dans tous ces cas existe déja un
rapport juridique entre les centractants, qui lecur impose 1’
ybligation d’une copération réciproque, et donne au silence

une signification spéeiale ; dans tous ces cas on emploie le silence
pour interpréter un contrat déja fait en le complétant par les
conséquences qu’'imposent L'équité et 1'usage (art. 1124 du C.

civ.), et on ne 'empioic pas pous former un contrat non en-
core existant. DPar suite on peut, de ces exemyples, tirer argu-
ment pour coneclure que les contrats se forment par le consen-
tement explicitement manifesté par la parcle cu les faits, et
non pour conclure que l’exécution est une maniére reconnue
par la loi pour former les contrats. On pouvait justifier, dans
des époques dc difficiles et cofiteuses comunications, d’offres
eireonspectes et opportunes, la tendance des juges & interpré-
ter le silence comme une acceptation; mais aujourd’hui, ol
une indiscréte chasse au client fait pénétrer les offres jusque

dans les plus humbles ¢t les plus chétifs mdéiages, les réles
sont renversés, et ce n’est pas tant la bonne {01 de 1'offrant
sue la liberté de celui qui recoit 1’offre qui a besoin de surs
kpoyens de défense. L’opportunié de ces moyens est d’autant
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wlus justifiée que, la loi comerciale s’appliquant 4 quiconque
prend part 4 un acte de commgerce meme s’il n’ est pas com-
mercant, la diffusién de la doctrine qui fait du silence un
moyen de s’obliger, menccerait toutes les classes de citoyems,
en les accablant de dettes non volues et non médités....”

Las otras hipétesis o casos a que se refieren los autores, no
tienen en nuestro derecho ningdn fundamento en la ley, y por
el contrario se opone a ellos lo dispuesto en el articulo 1236 del
Cédigo Civil.

Como distinguir la oferta al piblico del simple reclamo o
anuncio comercial.—La oferta al piablico la estamos conside-
rando eomo una verdadera policitacién a persona indetermina-
da, y claro estd que no debe confundirse con el simple recla-
mo mercantil.

En la practica es dificil distinguir los dos fenémenos, que
por su propia naturaleza tienen grandes analogias. El comer-
ciante llevado de su afin de luecro, .de hecho convierte a una
verdadera policitacién en su reclamo escandaloso, o por ¢l con-
trario, el simple anuncio mereantil puede encerrar una poliel-
facion perfeetamente legal.

Distinguir una cosa de la otra es cuestién de hecho sujeta
evidentemente a la apreciacién y al arbitrio judicial; pero exis-
ten, sin embargo, algunas verdades elementales que sirven de
base para preciar la verdadera politacio.

I.a doetrina juridica ha establceido que la oferta necesita
reunir ciertos requisitos para engendrar obligaciones y dere-
¢hos. Los requisitos son los siguientes: I.—Que la oferta sea
seria, no equivoca; esto es, que indique claramente la voluntad
del policitante de ceclebrar determinado contrato. Sucede a
menudo cn conversaciones particulares que una persona dice
a otra: ““le vendo a Ud. mi casa en tal precio”’’, o le hace una
proposicién relativa a cualquier otro contrato en términos que
indican una afirmacién lisa y llana, pero no la voluntad con-
creta y definida de celebrar el convenio. En este easo y otros
semejantes, no existe una verdadera policitacio por faltar el
requisito de que venimos hablando. En los periédicos se inser-
tan a menudo reclames en los que se ofrecen cantidades fabulo-
sas si la mercancia o cosa anunciada no reunen determinadas



cualidades. Se trata de un verdadero reclamo que no debe
considerarse como una oferta juridica. I.—La oferta debe ser
clara y precisa, esto es, expresar cual es el contrato a que se
refiere asi como el objeto de éste. Initil es que ponderemos
que una policitacién obscura o vaga no puede ser basc suficien-
te para celebrar un contrato. 1IT.—Finalmente, en la oferta
han de enunciarse los elementos csenciales ¥ necesarios para
que pueda llevarse a eabo el contrato. Por ejemplo, en una
compra-venta han de determinarse la cosa, el precio y la ma-
nera de pagar cste; si al contado o a plazos, cudles sean estos,
y si el precio causa réditos. El principio general que domina
esta materia es que la ofreta debe ser de tal manera que con
la aceptacién lisa y Hana de ella, ¥ sin necesidad de ulteriores
aclaraciones, pueda celebrarse el contrato. Solo mediando ¢s-
ta circunstancia la policitario produce cfoctos juridicos y obli-
ga al que la haee. Sin embargo, el policitante puede dejar al
aceptante la eleccién sobre circunstancias accesorias del con-
trato, sin que por eso la oferta pierda su fuerza legal.

En consccuencia, para distinguir al reclamo mereantil de la
verdadera oferta, deben aplicarse los principios anteriores en
eada caso concreto, teniendo en cuenta la multiplicidad de héa-
bitos mercantiles, y la presunta voluntad del comerciante.

Modalidades de la oferta al piblico—La oferta al publico
puede referirse a dos clases de contratos enteramente diversos:
aquellos en los que se toma en ctenta la persona del contratante
(intuitu prsonae); ¥ aquellos en los que no influye para nada
jas cualidades de las personas. Entre los primeros figura el
contrato de locaciéon de obra, o prestacién de servicios; entre
los segundos la venta de mereancia ocupa el primer lugar. Las
dos elases de contratos modifican los efectos de la oferta al pu-
blico.

Cuando la venta de mercancias se lleva a cabo por maedio de
la oferta al ptiblico si bien ésta obliga al que la hace a vender
las mercancias en las condiciones de precio y lugar anuncia-
dos, puede estar sujeta a la condicién implicita de que la ofer-
+5 solo se¢ mantendrd viva siempre y cuando haya mercan-
cias que vender, pues si han sido agotadas, la policitacio deja
de producir sus cfectos, ¥ el policitante no estard obligado a
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Vevar adelante la operacién. Sin embargo, los jurisconsultos’
discuten si esta condicién (la de qgue exista mercaneia que’
vender) debe considerarse implicita en toda clase de ofertas
&l publico, ¥y deciden ¢ue cuando se trate de venta de cosas
fungibles, no esta implicita la condicién, puesto que de admi-
tirla, el vendedor podria lucrar con el alza y baja de los valo-
res de plaza, negando tener existencia cuando el precio subiera,
3 admitiende tenerla cuando los precilos bajaran. Si se tra-
ta de venta de cosas en especie, entonces no seria justo obligar
al comerciante a vender algo que no tiene, y gque no puede con-
seguirlo en el mercado sino en condiciones dificiles para él.
En consecuencia, la condicién sclo se sobre entiende en esta
clase de operacionees.

S1 la policitacio se hace por medio de la exhibicién de Ia
merecancia en los aparadores, cesa desde el momento en que la
mercancia c¢a retirada. Con relacién a esta clase de ofertas
Dolbeau dice: ‘‘La exhibicién de un objeto con su etiqueta
es sin duda alguna una proposicién completa: el comerciante
no podria rehusarse a entregar el objeto a la persona gue le
ofreciera el precio, aun cuando esc objeto hubiera sido puesto
como muestra y no hubiese otro.”’

Cuando la oferta al pablico se reficre a contratos de locu-
cién de obra, como los que celebran los duefios de hoteles, de
nesones, las empresas de transportes terrestres o maritimos, los
directores de teatros, ete., entonces deben tenerse en cuenta las
siguientes modalidades: 1.—Si la empresa que hace la ofer-
ta tiene caracter oficial, o goza de concesién que la oblica a
prestar determinados servicios al piblico, los anunecios que
hace la obligan para con éste a prestar el servicio por ella
ofrecido, sea cual fuere la persona que lo solicite, salvo los
casos de fuerza mayor o imposibilidad material de llevar ade-
lante el contrato. Si la empresa no es oficial, ni goza de mo.
nopolio, la policitacio ne la obliga forzosamente con relacién
a cualquier aceptante, pues sicndo el contrato de prestacion
de servicios, intuitu personae, ¢l policitante queda en libertad
‘de llevar o no adelante el contrato, segin sea la persona que
se presente como aceptante.

- La cuestién se ha discutido mucho al estudiar las obliga-



— 21 —

ciones de los duefios de hoteles, mesones y easas de huéspedes,
o las de empresas de transportes. Algunos jurisconsultos sos-
tienen que en estos negocios el policitante no puede a su ar-
bitrio negarse a prestar a determinadas personas sus servi-
cios, si éstas pagan y cumplen con las condiciones fijadas en
la policitacio, pero la opinidn contraria parece ser la mas ra-
cional por tratarse de contratos intuitu personae, y siempre
que la empresa no esté obligada por la ley o concesién a servir
al publico en general.

Dolbeau dice sobre este punto: ‘““Volviendo a los dueiios
de hoteles y mesones admitinios, por lo que a ellos se refiere,
la opinién de M. Cousin, a saber, que pueden escoger entre
las personas que se presenten en sus cascs. M. Valery la re-
chaza, y a titulo de exeepcién la admite en un caso: ‘‘Cuando
en razén de ciertas circunstancias inherentes a la persona del
cliente, ¢s de presumirse que ¢l autor de los anunecios no pu-
do comprenderlo entre los individuos a los cuales iban dirigi-
das las ofcrtas del servieio’’. Cita este ejemplo: ‘“;Se podra
reconoccer ¢ un duefio de hotel el derecho de no rectbir en su es-
tablecimicnto bohemios cuya prescrncia seria la causa de gue
otros viajcrcs abandonaran el hotel?”” Isto equivale a per-
mitir al duciio de un hotel rehusarse a rceibir perscnas que
podrian causar algdn trastorno o simplemente molestar a los
otros viajeres. Semejante derecho, en efecto, no se le puede
negar, pues cn un caso particular, la ley vigente sobre la cm-
briaguez lo consagra y lo convierte en un deber; pero “‘estas
circunstancias inherentes a la persona del cliente’” jquién juz-
gard de cllas sino el autor mismo de las ofertas?’’

DISTINTAS FORMAS DE CELEBRAR LOS CONTRATOS
MERCANTILES

Los convenios mercanties pueden celeprarse: L-—ontre
presentes, y usando de la palabra; IL.—Intre presentes acu-
diendo a la forma solemmne de la escritura notarial, o de la po-
liza ante corredor; ITl.—-Lintre presentes, por ‘medio de do-
-cumeht_o privado. IV.—Entre auscntes por medio de telegra-
mas, radiogramas, correspondencia y teléfono. V.—Por medio
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de aparatos mecdnicos; y VI.—Por medio de sefiales mariti-
mas.

El Cédigo no se ha ocupado de los contratos celebrados por
medio del teléfono, los radiogramas, los aparatos mecédnicos y
las sefiales maritimas.

Cuando el contrato se perfecciona por medio de aparatos
mecanicos (1) el consentimiento de los contratantes, tanto el
relativo a la oferta, como el referente a la aceptacién, es tiaci-
10 se manifiesta por hechos, de los cuales unos estan substrai-
dos a la voluntad del policitante, y encomendados a los movi-
mientos mecinicos de la maquinaria. Cudn lejos estamos en
esta clase de convenio del consentimiento solemne y claramen-
te expresado, a que se refiere el art. 1287 del Cédigo Civil.

El jurisconsulto Vivante al referirse a esta clase de contra-
to, dice: ‘‘Pueden servir para concluir cualquier especie de
contrato, de venta, de trabajo, de transporte y de seguros. Pue-
den dividirse en dos categorias: aparatos que concluyen y c¢je-
cutan los contratos, como sucede con los aparatos que sumi-
nistran una mercancia o un servicio; y aparatos gque counecluyen
un contrato, pero no lo ejecutan, aunque suministren la prucbha
de él, como los que facilitan un billete de loteria, de viaje o
de seguros..... Esta distineién me parece juridicamente mas
¢ficaz que la que se hace comunmente, atendiéndose a conside-
raciones méas bien de hecho que de derecho, y que se deducen
de los diferentes productos del mecanismo’’ ..

Por tltimo, en cuanto a los convenios celebrados por me-
dio de sefiales maritimas, hay que tener en cuenta que estos
sé encuentran enunciadas y clasificadas en un Cédigo interna-
cional aceptado por todas las naciones civilizadas y que, por
ende, tiene fuerza juridica. Por medio de sefiales maritimas
se contratan pilotes, se fletan remoleadores, se compran apro-
visionamientos, y en general, se llevan a cabo convenios de
importancia.

(1).—Los aparatos & gue nog referimos son del tipo de los gque existen em
nuastras casas de comercio, ¥y ea los cuales se pone una moneda y el aparato de-

vuelve una pastiiln ds chicle.
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En este punto como en otros nruchos, los usos mercantiles
erean nuevos fendémenos juridicos y rompen la rigidez de la ley
civil.

CONTRATOS CELEBRADOS POR TELEGRAMAS

Estos contratos estan sujetos a los mismos principios que
rigen los contratos celebrados por correspondencia, en lo relati-
vo a: I—Lugar en que se considera celebrado el eontrato;
il.——Momento en que se¢ perfeeciona; IIl.-—ITasta cuando es
revocable la policitacio o la aceptacién; IV.—Efectos juridi-
cos de éstos.

Lo importante es determinar la naturaleza del telegrama
v sus efectos probatorios.

El telegrama no pucde ser equiparado a la corresponden-
c¢ia desde el momento que ésta es auténtica, procede del mis-
mo interesado y se encuentra autorizada por él.

1! telegrama que entrega la oficina cs simplemente la copia
del expedido por el remitente. Una copia no puede tener la
misma furza que el original, y de alli proceden las diferen-
cias entre las cartas y los telegramas.

De lo expuesto puede inferirse: I.—Si en un juicio se pre-
senta el telegrama original, este tienc la fuerza probatoria a
que se refiere el art. 1296 del Cédigo de Comercio. Il.—Las
partes pueden pedir que se compuleen en autos los telegramas
originales remitidos por ellas. III.--Las copias de los tele-
gramas producirdn la misma fuerza probatoria que los origi-
nales si la persona que lo expidié estd conforme con su conte-
nido, o si confrontados con aquellos presentan el mismo tex--
to. IV.—Cuando la copia no concuerda con el original carece
de fuerza probatoria.

;Coémo se prueba que el remitente ha expedido el telegra-
ma?.—Si se conserva el telegrama original la prueba de la ex-
pedicién es sencilla. DBastarid cotejar la firma del remitente
y autenticarla por medio de peritos; y de confesién judicial.
Si el telegrama original ya no existe, entonces sera mas dificil
la prueba, que podia llevarse a cabo con toda clase de medios
legales. - '
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 CONTRATOS TELEFONICOS

,El contrato por teléfono es contrato cntre ausentes o entre
presentes?—Lste punto se ha discutido mucho y ha dado lugar
a tres sistemas diferentes. Segin leos unos, como las partes
contratantes no se encuentran en el mismo lugar, ni se identifi-
can mutuamente de wmodo completo, el contrato debe conside-
rarse celebrado entre ausentes. Tal e¢s la opinién del juriscon-
yulto Vidan. |

Los partidarios del scgundo sistema se fijan en el hecho de
que las personas que celebran un contrato por teléfono se eo-
munican directamente, y las ondas sonoras se sirven del hilo
telefénico como puede servirse del medio atmosférico para pio-
pagarse, no importando la distancia que separa a los contra
tantes una difereneia substancial que modifique la naturaleza
del contrato. Tl teléfono hace presentes a los ausentes; ex la
férmula que pudiera sintetizar mejor la filosofia de este sis-
tema. Qabba, Lyon-Caen-Rlenault, Darque, ete. son partida-
rios de esta solucién del problema.

El tercer sistema considera al contrato telefénico com un
contrato sui-géneris que escapa a la clasificacién tradicional d=
convenios entre aucscntes y entre presentes. No puede deeir-
gse que sea ull conveilio entre peresentes porque los contratan-
tes se encuentran a larga distancia, y no se identifican dc¢ ma-
nera segura.. Tampoco puede equipararse a los convenios eu-
ire ausentes que sc perfeceionan por medio de las partes, lo que
no acontece ni con les telegramas, ni con las eartas particula-
res (1). En resumen, el contrato tclefénico tiene su fisoncmia
propia y debe por lo mismo quedar sujeto a un régimen juri-
dico especial.

Por nuestra parte nos adherimos a este Gltimo sisterma por
parecernos el mds racional.

Tios contratos cclebrados por telefono presentan serias difi-

(1) —Ademéas, el contrato telefémco se distingue profundamente del conira-
to entre ausentes porgue en este 1ltimo debe transcurrir un lapso de t:.empo para
que el convenio se otorgue, mientras por teléfono el convenio se otorga desde

luego.
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cultades en lo relativo a la prucha, puesto que la conversacién
no deja ninguna huella material. Para demostrar la celebra-
cién de un contrato telefénico sélo puede acudirse a la prueba
de confesién, a la testimonial, o a la de presunciones.

Las obligaciones ilicitas en derecho mercantﬂ —_Para mejor
comprender las cuestiones que vamos a analizar conviene te-
ner a la vista el articulo 77 del Cédigo de Comercio y los rela-
tivos al Cédigo Civil, que son los ari”~:fos: 1668, 1669, 1670,
1671 y 1672. ’

““ Art. 1668.—3i la nulidad proeede de la ilegitimidad del
objeto del contrato, se observard lo dispuesto en los dos articu-
los siguientes:

““ Art. 1669.—Si el objeto del contrato comnstituye delito o
falta comfn a amhbos contrayentcs, ninguno de cllos tendrd ae-
cién para reelamar ni el cumplimiento de lo convenido ni la de-
volucién de lo que haya dado, y ambos quecdarin sujetos a la
responsabiiidad en gue hayan incurrido, conforme a las pres
cripeiones del Cédigo Penal’’.

““ Art. 1670—Si solo uno de los contratantes fuere culpa-
ble, podri el inocente reclemar lo que hubicre prestado, sin
tener obligacién, a su vez, de cumgplir lo gque hubiere prometi-
do.”’

‘¢ Art. 1671.—Si ¢l objeto del contrato fuere algtin hecho
que, aunque moralmente reprobado, no sea punible conforme
a la ley, v del cual fueren responsables ambos contratantes,
ninguno de ellos podrad reclamar el cumplimicnto de lo pro-
metido, ni la restitucion de lo gue hubiere dado.”

““ Art. 1672.—8i solo uno de los contratantes fuerc responsa-
ble del hecho reprobado, podra el otro reclamar lo que did, sin
que esté obligado por su parte a cumplir lo que hubiere promece-
tido.”’ | : . '

Desde. lnego se percibe qu(, la ley mercantil no desarrolla
la teoria de las obligaciones ilicitas como lo hace el Cédigo
Civil, sino Unicamente formula el prmmplo general de la in-
existencia de los convenios que tengan causa ilicita. '
| La parvedad del Cddigo. de Comereio y la clara reglamen-
tacién del derecho comiin hace surgir el 31gulente problema.
. deben considerarse las disposiciones de la ley civil como com-
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plementarias y supletorias del articulo 77 del ordenamiento
mercantil ?.

La cuestion tiene importancia porque el (Cdédigo Civil no
hace sino reproducir la teoria del derecho romano relativa a
las obligaciones ilicitas, y a la sancién que el legislador ha crei-
do conveniente establecer respecto de ellas.

Por el contrario, el Cédigo de Comercio al formular dnica-
mente el principio de que las obligaciones ilicitas son inexis-
tentes, deja en pié el problema relativo a su sancidén.

Seremos méas claros. En el derecho moderno dos sisteinas
se disputan la preferencia en la reglamentacion de las obliga-
ciones ilicitas. TUno, de origen romano, que se ¢ncuentra des-
acreditado y que ha inspirado los preceptos de nuestro Codigo
Civil. e aqui las caracteristicas de esc sistema, tal como las
cnuncia un jurisconsulto.

En el capitulo del Digesto consagrado a la Condictic ‘‘ob
turpen causam’’ se encuentra citada la opinidon del jurisconsul-
to Paul, que después de haber examinado los casos donde la
mala fe existe Gnicamente del accipicus contra ¢l cual concede
la repeticién, la rehusa, al contrario, si la mala fe es comiin a
las partes: Ubi auten, et dantis et accipientis tur pitudo ver-
satur, cessa repetitio. Ulpiano hace la misma distincién y lle-
ga a soluciones andlogas. No hay, pues, duda posible de quce
la legislacion romana habia previsto la hipotesis y la habia re-
suelto en la forma expuesta.... La Regla Nemo auditur se
explica perfectamente: si el preto se encuentra en presencia
de dos litigantes poco dignos de intesés, tanto el uno como el
otro, ¥y que al contratar hayan tenido un fin ilicito, ;por qué
concederle al deudor que ha ejecutado un pago vergonzoso el
favor que pide?. La estipulacién que ha obligado a las partes
conserva su efecto normal, y el pretor no hace otra cosa que
rehusar su ayuda a los litigantes. '

El otro sistema, de origen moderno, y que se ha formado al
amparo del Cédigo de Napoledén puede caracterizarse de la
siguiente manera: I.—Las obligaciones gque tienen una causa
ilicita son inexistentes, no producen en consecuencia, ningin
efecto legal. II.—La nulidad absoluta de esas obligaciones
da lugar a la accién de repeticién del pago indebido, en el ca-
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so de que uno o los dos contratantes hayan ejecutado parcial
o totalmente el convenio, sin que importe nada la buena o mala
fe de los contratantes. Aunque uno de ellos o los dos, hayan
obrado con pleno conocimiento de causa al otorgar el conve-
nio ilicito, eso no obstante podran ejercitar la accién de repe-
ticién de lo indebido, precisamente porque las obligaciones son
inexistentes, y las cantidades pagadas por ellos lo han sido sin
causa alguna legal. En esto consiste la diferenecia de
los dos sistemas, del moderno que ha triunfado en la
jurisprudencia francesa, y del romano que sigue nuestro Cé-
digo Civil, pues de la simple lectura de sus preceptos se de-
duce que solo el contratante que ha obrado de buena fe pue-
de demandar la devolucién de lo que ha pagado sin causa le-
gal. :

El Cédigo de Comercio no reproduce los articulos del Co6-
digo Civil, y sole enuncia la nulidad abscluta de las obliga-
ciones ilicitas, de la que se deduce légicamente el sistema mo-
derno, gue no consiente los temperamentos del derecho romano.
Puede, por lo mismo, afirmarse que nuestra ley mercantil se
ha apartado de la tradicién de Justiniano, y no ha querido
seguir en esta materia a la ley comfan. En consecuencia, el
(Cé6digo Civil no es complementario ni supletorio del mercantil
¢n lo concerniente a obligaciones ilicitas.

1 Qué se entiende por obligaciones ilicitas? ILas que son
contrarias a la moral, a las buenas costumbres, al orden pu-
blico, o la ley penal. Su determinacién es cuestién de hecho
sujeta al arbitrio judicial.

De acuerdo con lo cxpuesto, las obligaciones ilicitas en de-
recho mercantil mexicano son inexistentes y no producen nin-
gin efecto legal. Las cantidades entregadas a virtud de ellas,
lo son sin causa legal, ¥ por lo mismo pueden ser repetidas por
el contratante que las pagd, sin que influya para nada en la
procedencia de su accién la buena o mala fe con que haya
chrado. La justificacién de este sistema la hace un juriscon-
sulto en los términos siguientes: ‘‘Es méis eficiz la sancion
de la repeticién desde el punto de vista preventivo. El con-
venio, en este caso, sera de hecho aleatorio, pues el que es-
tipula el salario de un acto ilicito tendré la conviceién de gue
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nuneca poscerd este salario con plena seguridad; que no sola-
mente le serd imposible obtener ¢l pago. del salario por medio
de una accién judicial, sino que en el caso ‘de haberlo obteni-
do extrajudicialmente el pago nunca serd estable y definitivo
Hasta que se cumpla la prescripcién de treinta afios, y se ha-
va ejecutado o no cl contrato, las partes eontintan viviendo
sin la certidumbre de conservar al dia siguiente lo gue han
obtenido la vispera por debilidad o ignorancia del cémplice.
Esta falta de seguridad que persiste atn después de ejecutado
€l contrato; esta amenaza perpetua suspendida sobre el acree-
dor, jno es mnds cficaz para impedir el desarrolio le las obliga-
ciones ilicitas, que la validez a medias que les reconoce la mai-
xima romana? La respuesta no puede ser dudosa.’’

ANALISIS DE LOS ARTICULOS DEL GODIGO
DE COMERCIC

Art. 78.—““En las convenciones mercantiles eada uno se
obliga en la mancra y términos que aparezca que quiso obligar-
se, sin que la validez del acto comercial dependa dc la obser-
vancia de formalidades o requisitos determinades’’. En el
derecho moderno el consentimiento, por regla general, es la
causa generadora de los contratos, y las formalidades exter-
nas solo tienen por objeto dar estabilidad al econvenio, y en ca-
g0 de juicio, probarlo. Exeepcionalmente, la forma externa
ge eleva a la categoria de elemento constitutivo del contrato
cuando éste es solemne. El art. 78 sintetiza el estado actual
de la legislacién cn cl part.lcular, y reproduce la famosa ¥
conocida ley I, Tit. I. Lib. X de la Novisima Recopilacién, que
acabdé con el derecho sacramental y Tormulista que entonces

jmperaba.
Del art. 78 se deduce un principio de interpretacién bastan-
te importante.. T el derecho mercantil mexicano los contra.

tos ro son solemics, sino cuando la ley exija expresa y catego-
ricamente ] cumplimiento de ciertas formalidades, y dé a és-
tas el cavicler de elementos esenciales del contrato, o lo que es
lo mismo, las exija, no probatloms eausae sino solemmnitatis
_causae. En caso de duda,, la ley debe interpretarse en el sen-
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tido de que ¢} contrato no es solemne, porque ¢l prineipio ge-
neral contenido en el art. 78 se opone al cardcter solemne del.
convenido. : | .

Algunas legislaciones, y entre otras la espaiiola, no permi-
ten que los contratos que pasen de cierta cantidad se prueben
con testigos, sino que exigen prucha documental o confesion
de parte. En nuestro derecho la admisién de la prueba tes-
timonial no se encuentra limitada en forma alguna, y csti-
mamos que erréncaniente, porque de todas las pruebas, la tes-
timonial es la menos eficaz.

El art. 78 esta intimamente relacionado con el 79 gque va-
mos a comentar.

Art. 79— “Se exceptuaran de lo dispuesto en el articulo que
precede: I.—T.os contratos que con arreglo a este Cdédigo u
otras leyes, deban reducirse a escritura o reqguieran formas
¢ solemnidades necesarias para su eficacia. 1l.—Los contratos
celebrados en pais extranjero c¢n que la ley exige esecrituras,
formas o solemnidades determinadas para su validez, aunque
no las exija la ley mexicana.—En uno y otro caso, los contratos
que no llenen las circunstancias respectivamente requeridas, no
produciran obligacién ni aceidén en juicio’’. KEsta disposicion
estd literalmente copiada del art. 52 del Cdédigo Espaiiol. Con-
tiene dos fracciones. La segunda la comentamos separada-
mente por referirse al estatuto formal. En cuanto a la pri-
mera ha sido estudiada e interpretada por el Lic. Jacinto Pa-
llares. Este jurisconsulto hace nctar que la frase ‘‘u otras
leyes’’ que usa c¢l articulo, puede originar una confusién que
echarfa por tierra la libérrima disposicién del art. 78. En
efecto, los eontratos mercantiles no estdn sujetos (1) a formali-
dades especiales sino en dos casos: I[.—Cuando asi lo ordene
¢l Codigo de Comercio. 1I.—Cuando lo ordenen ‘‘otras leyes’’.

+Qué debemos entender por ‘‘otras leyes’’?. El legislador
no lo dice, v de esta omisién surge el peligro de que se consi-
deren en la categorfa de otras leyes el Cédigo Civil, o sea la

{1).~~Nos referimos, por. shora, & los contratos celebrados en la Repﬁb]i-:

c&a Mexicana.:
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legislacion comin, de lo que resultaria que los contratos mer-
cantiles quedarian sujetos a todas las formalidades preseritas
por el Cédigo Civil, que contiene el disparate de considerar
a las formas externas como elementos constitutivos del contra-
to (art. 1279 Céd. Civ.). Si se acepta esta interpretacién, el
art. 78 queda sin efecto, y los contratos mercantiles serdn tan
formalistas como los convenios civiles.

I.a Gnica mancra de salvar la dificultad es traducir la frase
‘‘otras leyes’’, como refiriéndose a otras leyes ‘‘mercantiles’”’,
expedidas por la autoridad federal, y reglamentando deter-
minadas instituciones. Tales son las leyes de bancos, seguros,
monetarias, patentes, marcas, ete. En todas ellas se podran
encontrar disposiciones relativas a contratos mercantiles, gue
sujeten a estos a determinadas formalidades, ¥y que lo mismo
deben obedecerse ¢n los términos del art. 79.

No puede aceptarse que la frase ““otras leyves’’, se reficra
& leyes del orden comiin, porque seria tanto como permitir a
las autoridades loeales, legislar sobre actos mercantiles, v su-
jetar a éstos a determinadas formalidades, 1o gue exclusiva-
mente corresponde a la autoridad federal.

Lo que encontrames mds censurable en ¢l art. 52 es su 1l-
tima parte, que dice: ““ldn uno y otro caso, los eontratos que
no llenen las circusntaneias respectivanwente requeridas, no
produciran ni obligacion ni acelén en juielo’’. ;Significa csto
que los contratos seran inexistentes? ;No se da entonces a las
formalidades externas ¢l cardcter de clementos esenciales del
contrato? ;No sc¢ ccha por tierra asi ¢l principio liberal del
art. 782, Indudablemente que euando un contrato no produce -
accion ni obligacion en juicio es la nada juridica.

Semejante desatino debe desaparecer, ¥y no tiene otra causa
que la copia servil del (Cédigo Espaiiol.

El art. 79 en su fracceién 1T consagra el prineipio ‘‘locus
regit actum’’ que admiten los internacionalistas con rara una-
nimidad. De acuerdo con él, las formalidades externas de los
contratos s¢ rigen por la ley del lugar donde cstos se¢ otorgan.
‘E1 principio sc¢ aplica a contratos tan importantes y solemnes
como son los del matrimonio y la donaciéon de inmuebles.

Los jurisconsultos estan conformes en que la maxima: ‘“‘lo-
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cus regit actum’’ no tiene caricter imperativo en determinadas
circunstancias y puede ser derogada por las partes. Supon-
gamos dos contratantes que celebran un convenio en pais ex-
tranjero. La formalidad del convenio se encuentra determi-
nada por la ley de ese pais, pero los interesados pueden acordar
que el contrato se otorgard de acuerdo con los preceptos de su
ley nacional, si la ejecucién y cumplimiento del contrato ha de
llevarse a efecto en el pais de origen de los contratantes. En
¢aso contrario, si ¢l convenio ha de ejecutarse en el mismo lu-
gar donde se otorgd, cl principio ‘‘locus regit actum’ debe
ser obedecido.

Esta méaxima tienc aplicacién en las siguientes ecircunstan-
€188 :

I.-—Aunqgue los contratantes no tengan la misma nacionali-
dad. TIL—Aungue el contrato sca simplemente verbal, ya con
arrcglo a las leyes del lugar donde se otorga, o conforme 2 la
legislacion del pafs de origen de los contratantes. Suponga-
mos que conforme a la legislaciéon francesa la sociedad mer-
cantil puede constituirse ““‘verbalmente’. En el derecho me-
sicano se requierc la escritura publica para constituir una o
ciedad. A pesar de cllo, los mexicanos residentes en I'rancia
estan en libertad de formar una sociedad mercantil sin el requi-
sito de la escritura que exige la ley nacional, y ¢l contrato
asi colebrado scra valido no s6lo en Irancia sino también
en México. TIT—Se aplica igualmente a los libros de los co-
merciantes que deberdn levarse con arreglo a las leyes del

pais donde esté domiciliado el comereiante. IV.—No debe con-
fundirse ¢l prineipio ““locvs regit actum con todas las leyes
v preceptos juridicos concernientes a la prueba judicial, o sea,
a la mancra de rendirla, a su valor y diversos efectos. Miecn-
tras que la méaxima que venimos analizando puede ser deroga-
da por los interesados en los términos que hemos expresado, la
ley que rige a la prueba forma parte del derecho procesal de
Ja nacion, y es de orden publico.

El (6digo del Distrito Federal confirma los principios an-
teriormente expuestos. Kl art. 14 dice: ‘‘Respecto de la for-
“ma o solemnidades externas de los contratos, testamentos y
¢‘de todo instrumento ptiblico, regirin las leyes del pais en
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¢ que se hubieren otorgado. Sin embargo, los mexicanos 0 ex-
“‘granjeros residentes fuera del Distrito o la aClifornia, gue-
“dan en libertad para sujetarse a las formas y solemmnidades
“‘prescritas por la ley mexicana, en los casos en que el acto ha-
“‘ya de tener ejecucién en aquellas demarcaciones.’’

Como se vé, los contratantes pueden sujetarsce a las forma-
lidades prescritas por la ley mexicana, aunque celebren el
contrato en el extranjero, si éste ha de ejecutarse cn el Dis-
trito Federal o en los Territorios.

LBl art. 14 del Cddigo Civil rige en materia mereantil?
La duda s¢ presenta porque el art. 79 frac. 11 del Codigo de Co-
mercio no autoriza a los contratantes a cludir la aplicaeiom
del principio ‘‘locus regit actum’’. Parece, por c¢l contrario,
que le da a este un cardcter imperativo del que carece se-
otn la doctrina de los jurisconsultos, y segun el art. 14 del Co-
digo Civil. l.a altima parte del art. 79 ordena que si los eon-
tratos no llenan los requiritos de forma exigides por la ley
extranjera no producirdn obligacion ni accion en juicio, o lo
que es lo mismo, serin nulog. En consecuencia, los contratan-
tes mo pueden eludir la aplicacién del principio gque estamos
sstudiando.

Tl sistema del Cédigo de Comerecio es diferente del seguido
por la legislacién comun, y por lo mismo no cahe aplicar a los
contratos de comercio la prevenciéon del art. 14 del Codigo Ci-
vil.

Claro estd que la disposicién del art. 79 nos parece perfee-
tamente disparatada y que la teoria cientifica es la que henwos
expuesto méAs arriba.

Art. 80.—“Lios contratos mercantiles que se celebren por
correspondencia, quedaran perfeccionados desde que se con-
teste aceptando la propuesta o las condiciones con que ésta fue-
re modificada’’.

La teoria relativa a los contratos por correspondencia es
muy interesante y presenta una serie de problemas dignos de
estudio. El primero de ellos concierne al tiempo y lugar en
qué se perfeccionan los contratos por correspondencia. ¢Cuan-
do se considera celebrado un confrato por correspondencia?
Antes de resolver este problema importa recordar que les con-
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tratos se basan en la coexistencia del consentimiento y en la
comunicacién reciproca de ese consentimiento. No basta que
el comerciante Z desee comprar al comerciante A determina-
das mercanecias, y que a su vez A esté conforme en venderlas,
para que el contrato se considere legalmente celebrado. Es
necesario.—Que el consentimiento de los contratantes coexista.

JI.—Que el consentimiento se comunique de un contratante
al otro y que la comunicacién se lleve a cabo en forma legal.
51 las partes han consentido en ecelebrar un contrato, pero su
consentimiento ha tenido lugar en épocas diferentes, no hay
coexistencia de consentimiento y no hay contrato. Si el con-
sentimiento coexiste, pero no se ha manifestado reciprocamen-
te y en forma legal tampoco hay convenio. Istos prineipios
de cardcter gencral son muy interesantcs, y sirven de base pa-
ra resolver el problema que analizamos: importa distinguir
la oferta o politacién de la aceptacién. El contrato solo exis-
te cuando la oferta ha sido aceptada, siempre y cuando la
aceptacién ha tenido lugar miientras la policitacién esta en
pié. 51 el proponente ha retirado la oferta, o ha transcurrido
el tiempo dado a la otra parte para aceptar, la aceptacién tardia
no produce efectos legales y el contrato no se forma.

La  policitacion  hecha por correspondencia, telegra-
ma o radio telegrama, merece ser considerada especialmente
para determinar el momento en que se forma el contrato. Iil
policitante eseribe y firma la carta en la que consta su oferta.
Aungue su consentimiento se encuentra expresado en el docu-
mento y puede servir de base para la formacién del contrato,
no puede decirse por ello que comienza desde luego a produ-
cir efectos legales.

El proponnte puede destruir la carta, o simplemente que-
darse con ella, y no enviarla a la otra parte. Estas eircunstan-
cias serian bastantes para que el contrato no llegara a otor-
garse,

Supongamos que el policitante pouc su carta en el buzdén
de correos. o remite un telegrama por la oficina respectiva,
ypuede considerarse en este caso a la oferta como firme y ge-
neradora de efectos juridicos? Avin nd, mientras el policitan-
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te esté en aptitud de retirar su carta, o de avisar, en tiempo
Labil, al aceptante, que retira su ofrecimiento o lo modifica.

La oferta ha llegado a su destino; se encuentra cn poder
del aceptante. ¢Este solo hecho basta para que produzca ctec-
tos legales? N ; mientras el aceptante no tenga conocimien-
to de ella. Puede suponerse que el aceptante no abre la co-
rrespondencia, o no leé el telegrama. IZn este caso, la polici-
tacién resulta ineapaz de producir cfectos juridicos. Sc¢ pue-
de por lo mismo formular este principio general: micntras el
aceptante no tenga conocimiento de la oferta, ésta no tiene
el caracter de irrevoeable y no produce efectos legales. Lios
mismos razonamientos son aplicables a la aceptaeién de la po-
licitacion. Mientras la aceptacién no llegue a conocimiento
del proponente no se considera irrevocable.

; En qué plazo debe aceptarse la policitacion? El art. 1290
del Cédigo Civil establece que la aceptacién debe hacerse den-
tro del plazo fijado por el proponente, y el 1291 ordena que
cuando no se ha fijado plazo se considerard no aceptada la pro-
puesta si la segunda parte no contesta dentro del tercer dia,
ademéas del tiempo necesario para la ida y vuelta del correo o
“de otros medios de conduccién si no hay correo. Kl articulo
siguiente obliga al policitante a mantener su oferta dentro del
plazo indicado hajo la pena de pagar los dafios y perjuicios.

Estas disposiciones del Cédigo Civil son aplicables en mate-
ria mercantil porque el articulo 80 no las deroga.

El Codigo Civil se refierc al correo como medio de corres-
pondencia, pero la civilizacion actual conoce otros procedi-
mientos més rapidos (telégrafo, teléfomno, radio-telegrafia), ¥y
pudiera presentarse dificultades en la aplicacién del art. 1296
de dicha ley. Iin efecto, a los tres dias debe agregarse el tiem-
po necesario para que llegue la respuesta; pero cabe entonces
preguntar ;por qué via? jlLa del correo?, 3la telegrifica?, ete.
T.a cuestién no es metafisica porque en materia mercantil tie-
ne mucha importancia determinar esa clase de plazos. Un
comerciante poco escrupuloso puede muy bien dilatar su con-
testacién para aprovechar el alza o baja de mercancias, y acep-
tar cuando mejor convenga a sus intereses. Estimamos que
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el vacio de nuestra ley en esta materia es altamente perjudi-
eial al comercio.

Diversas teorias acerca del momento en quz se consideran
perfeccionados los contratos.—Una materia sumamente discu-
tida entre los jurisconsultos es la relativa a la determinacién
del momento en que se¢ considera legalmente celebrado el con-
trato.

El art. 1289 del Cédigo Civil ordena gue cuando los contra-
tantes estin presentes la aceptacién de la policitacién debe
verificarse en ¢l mismo acto, de lo que se deduce que el polici-
tante no estid en la obligacién de mantener su oferta por tiem-
po indefinido y que la otra parte debe admitirla o rechazarla
desde luego.

Por lo tanto, cuando ¢l contrato se celebra entrc presentes
no hay verdadero problema acerca de cuindo y cn qué lugar
se verifica ¢l eontrato. Lste nace en un acto indivisible.

Por el contrario, cuando el contrato sc celcbra entre ausen-
tes surgen multitud de dificultades para preeisar el momento
y lugar cn que se considera perfeccionado el convenio.

Antes de aralizar nuestra ley positiva conviene exponer
brevemente los diversos sistemas que imperan sobre el parti-
cular.

PRIMER SISTEDMA.

Los jurisconsultos lo denominan de la declaracion del con-
sentimiento. Pudiera mdés bien llamarse de la simple coexis-
teneia del consentimiento. Para que se considere perfecciona-
do el contrato es bastante con gue ¢l consentimiento de las
partes coexista. Tan luego conmio el aceptante admite la po-
licitacién, el contrato se considera perfeccionado. Segun cs-
te sistema, los contratos por correspondencia nacen cuando
el aceptante ha firmado la carta o el telegrama cn los que cons-
ten su aceptacién. No es necesario que se desprenda de dicuos
Jdocumentos, hasta con que en cllos exprese su voluntad de ce-
lehrar cl contrato.
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SEGUNDO SISTEMA.
Se denomina ‘‘sistema de la remisién’’ porque de acuerds
con sus principios, tanto la policitacio como la aceptaciin se
consideran firmes e irrevocables cuando el policitante o el acep-
tante se desprenden del pliego que contiene la manifestacién
de su voluntad y lo remiten, por correo o por telégrafo, a la
otra parte.

En este sistema no basta con que el interesado escriba su
plicitacio o su aceptacién, es necesario que ejecute un actc a
virtud del cual se desprenda de aquellas, pierda su pisesién
o tenencla material.

TERCER SISTEMA.

El contrato se forma cuando el policitante recibe la acepta-
cion, lo que equivale a sostener que tanto la policitacio eomo
la aceptacién no son firmes e irrevoeables sino que cuands han
sido recibidas por las personas a guienes se dirigen. Aunque
el aceptante envie su aceptacién al correo, no queda obligado
nientras pueda dar contraorden, recoger la correspondencia, o
enviar telegrama anulando la aceptacidén, y en todos estos casos
¢l contrato no llega a formarse si la retractacion de la acepta-
¢ién es recibida oportunamente por el policitante.

CUARTO SISTEMA.

Es conocido con el nombre de ‘‘sistema de comunicacién
del consentimiento’’. Ll contrato se forma cuandoe el polici-
tante tiene conocimiento de la aceptacion. DMientras este he-
cho no se verifique no hay contrato. Aunque el proponente
reciba la carta en que conste la aceptacion, si no la lec ¥ no
tiene conocimiento de ella, el econtrato no se forma. Lo mis-
‘mo puede decirsc con respecto a la policitacién; no es firine
ni produace cfectos juridicos sino hasta ¢l momento en que es
conocida la persona a quien se dirige. Mientras esto no su-
ceda, el policitante puede retirarla; sin ningan peligro pava
&1, o puede anularla usando de una via mis expedita.
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La critica de los sistemas anteriores y los problemas a que
dan lugar pueden estudiarse en A. Dobleaa ‘““Des Contrats par
correspondance’’ '

- Qué sistema S1g-ue el Codigo de Comercm" El art. 80 dice:
‘““Los contratos mercantiles que se celebren por corresponden-
cia, quedaran perfeccionados desde que se conteste aceptando
la propuesta o las condiciones en que ésta fuere modificada’’
el texto anterior se infiere que el Cdédigo no sigue ni el ter-
cero ni el cuarto de los sistemas expuestos; pero es difieil pre-
cisar si se eonforma con el primero o el segundo. ;Qué entien-
de la ley por contestar? ;El simple hecho de esecribir la car-
ta o telegrama o la remisién de la contestacién? Desde el pun-
to de vista gramatical el verbo contestar significa: responder
z una pregunta; dar contestacién o respuesta; de lo que se
deduce gue gramaticalmente el punto a debate queda tan obs-
curo como antes. '

n nuestra humilde opinién, los autores del Cédigo de Co-
mereio no percibieron claramente los elementos del problema;
no se dieron cuenta de los diferentes eefctos juridicos que se
producen dando a la palabra contestaciéon uno u otro de los sig-
nificados que en el caso puede tener. De esa falta de percep-
¢ién del problema se deduce que el art. 80 puede interpretarse
en un sentido o en otro, pues tal parece que el legislador no
quiso resolverse por ninguno de los sistemas de que venimos ha-
blando, que tal vez le eran por completo desconocidos.

Sin embargo, pudiera decirse que no hay intencién seria de
contestar una proposiciéon sino hasta el momento en gue se re-
mite la carta o pliego que contiene la respuesta. Si esto es
cierto, entonces hay que convenir que el art. 80 del Cédigo de
Comercio establece el sistema de la remisién. Kl contrato se
perfecciona cuando el aceptante remite la carta en que conste
la aceptacidn.

;Bn qué lugar se consideran otorgados los contratos por co-
rrespondencia? La respuesta a esta pregunta es muy senci-
lla: los contratos por correspondencia sc consideran otorga-
dos en el lugar en que se perfececionan. Como el prineipio
locus regit actum se aplica a los convenios celebrados por co-
rrespondencia, es interesante determinar en qué lugar se otor-
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ga el contrato para saber qué ley fija las formalidades a que
estd sujeto el convenio. -

El lugar del otorgamiento del contrato es el lugar en que
se perfecciona. Los sistemas expuestos anteriormente se apli-
can en toda su extensién en el presente caso que esta relacio-
hado con la interpretaciéon del articulo 80.

CRITICA DE LA ULTIMA PARTE DEL ART. 80.

El art. 80 dice: en su ultima parte: ‘‘La correspondencia
telegrafica sélo producird obligacién entre los contratantes
que hayan admitido este medio previamente y en conirato es-
crito, y siempre que los telegramas reunan las condiciones o
signos convencionales que previamente hayan establecido los
contratantes, si asi lo hubieren pactado.’’

Este precepto es un arcaismo escandaloso en el estado ae-
tual de la vida mercantil que celebra importantisimas y cuan-
tiosas operaciones sin necesidad de acuerdo previo por eserito.

La vida se impone a las exigencias absurdas del legislador,
v los comerciantes y jurisconsultos consideran perfectamente
validos los contratos celebrados por telegrama aunque no se
Ilenen los requisitos del articulo 80.

1A qué se refiere la dltima parte de esta disposicién, guc
dice: “‘si asi lo hubiesen pactado’’, a que los telegramas reu-
nan los signos convencionales, o al acuerdo previe de que ha-
bla la primera parte del articulo? Sélo Dios lo sabe, porque
la redacecidén del articulo es tan mala como el precepto en él
contenido.

ARTICULO 81.

‘““Art. 81.—Con las modificaciones y restricciones de este
Cédigo, seran aplicables a los actos mercantiles las disposicio-
nes del derecho civil acerca de la capacidad de los contraycentes
y de las excepeiones o causas que rescinden o rivalidan los
contratos’’.

Tanto los jurisconsultos como algunas legislaciones extran-
jeras establecen principios generales relativos a los contra-
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tos mercantiles. En esos principios se modifican las disposi-
clones del derecho comun en el sentido de dar facilidades a la
celebracién y ejecucion de los convenios. No podia ser de
otra manera, desde el momento en que la ley comercial en su
carjcter de ley especial se adiciona al derecho comdin, siempre
€n el sentido de hacerlo méis expedito y préactico.

Nuestro Cddigo de Comercio no comprendié el problema
de esa forma, y el articulo que comentamos aplica a los con-
venlos mercantiles las disposiciones del derecho comiin que ri-
gen a los contratos civiles.

E] articulo es, en consecuencia defectuoso por dos motivos:
I.—Porquc encierra una repeticion del precepto contenido en el
articulo 2 del Cédigo de Comercio; 1ii.—Porque el espiritu
de la legislacién mercantil es acabar con aquellas normas del
derecho civil, que no se compadezean con las necesidades del
comerecio, y del art. 81 mantiene cn pié el sistema del Cédigo
Civil, salvo las contadas excepciones consignadas en el de Co-
mercio. Los autores de este tltimio debieron cestablecer un sis-
tema especial reglamentario de los contratos mercantiles. y
en el que la legislacién comin se modificara en las siguientes
cuestiones :

a.—Mancomunidad.—b.—Plazo.—c.—Retracto judicial. d.
—Novacién. Réditos.—Intereses y Término de gracia.—Obliga-
.clones sin plazo, ete.

Mancoamunidad.— Lla mancomunidad pasiva no se presumne
en los eontrates civiles. Jin los contratos mercantiles debe pre-
sumirse, para fortalecer el c¢rédito y dar facilidades al cobrar
las deudas de los comerciantes. Algunas legislaciones ex-
tranjeras asi lo han establecido, y la mayor parte de los juris-
.consultos aplauden este sistema.

Nuestro Cédigo de Comercio, en el art. 81, mantiene el prin-
.cipio del derecho civil, y es por este concepto digno de eensura.

PLAZO.

En las obligaciones civiles el plazo se considera estipulado
:a favor del deudor. Esta presuncién no debe regir en forma
tan absoluta a los contratos mercantiles porque en ellos se¢ pre-
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sentan casos numerosos en los que el plazo favorece de igual
manera a los intereses del acreedor. El art. 501 del Cédigo de
Comerecio hace una aplicacién de los principios anteriores a la
letra de cambio. ‘‘El que paguec una letra antes de su venci-
miento, dice, quecdarid responsable de la validez del pago’’
y el 500 ordena que soiv puede hacerse y reeibirse el pago
de la letra antes de su vencimiento de comiin acuerdo, lo que
significa que el plazo se estipula tanto a favor del deudor co-
mo del acreedor.

REDITOS:

LLa mayor parte de las legislaciones distinguen el rédito que
causan las obligaciones mercantiles del rédito de las obligacio-
nes civiles. Nuestro Cédigo no fija el rédito comercial. Rige
ic dispuesto en cl art. 1482 del Coédigo Civil (1). En algunos
contratos mercantiles, la ley habla del rédito comercial, pero
no dice cudal sca éste. Asi, por ejcemplo, el art. 305 obliga al
comitente a pagar al comisionista ¢l interés comercial de las
cantidades anticipadas por este Gltimo, pero, §cuil es este inte-
rés comercial? La ley no lo dice, y el juez que en la prictica
tenga que aplicar ese articulo se encontrarid con una serie de
dificultades, pues el rédito mercantil cambia constantemente
de un dia a otro, y no es el mismo en los diferentes lugares de
un pais. Por otra parte, es curioso que tratindose del prés-
tamo, donde el espiritu de agio tiene su asiento, la ley fije Gni-
camente el interés del 6%; y en cambio, tratdndose de la co-
misién autorice el cobro del interés comercial. Estas anoma-
lias demmuestran una vez méas la falta de unidad de nuestra
ley mercantil.

MORA.

Los requisitos que exige el Cddigo Civil para hacer que
un deudor incurra en mora en las obligaciones que no depen-
den de plazo cierto, se aplican también a los contratos mercan-

L

{1).—El art. 362 fija el 6% annal como rédito legal del préstamo mercantil.
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tiles, pues el articulo 85 del Cédigo de Comercio, como el 1423
del Cédigo Civil, exige la interpelacién judicial o extrajudi-
cial. '

Parece indudable que tratindose de obligaciones mercanti-
les la ley concediera mayores facilidades para hacer incurrir
en mora al deudor. Los tratadistas admiten que una simple
carta puede producir este resultado.

BENEFICIO DE EXCUSION.

El art. 1725 del Cédigo Civil establece a favor del fiador el
beneficio de cxcusion. Como ese articulo no estd derogado
expresa o tacitamente en materia mercantil, es indudable que
se aplica a las flanzas de comercio.

sSin embargo, algunos cddigos modernos (el aleméan y el
hangaro) ordenan lo contrario, previniendo gue el fiador de las
obligaciones mercantiles no goza del beneficio de excusién,
slempre quc la fianza constituya para él un acto comercial.

Como el beneficio de excusién implica gastos, pérdida de
ticmpo y molestias, tedricamente e¢s inconcuso que el fiador
¢n obligaciones mercantiles, no debe gozar de dicho beneficio.

TERMINO DE GRACIA.

Aunque el Cédigo del Distrito Federal no autoriza expre-
samente a los Tribunales a conceder ¢l término de gracia, pu-
diera ser que fuese reformado, o que alguno de los Cédigos
de los Estados lo estableciera. Los tratadistas del derecho
mercantil consideran que una de las diferencias que existen
entre las obligaciones civiles y las mercantiles consiste preci-
samente en que en las primeras cabe prérroga del plazo del
cumplimiento de la obligacién, mientras que las segundas son
de extricto derecho, y deben cumplirse en el plazo estipulado.
" 131 C6digo de Comercio en esta vez se ha conformado con la.
doetrina. y en el art. 84 ordena que en los contratos mercan-
les no se reconoceran términos de gracia o cortesia, y en to-
dos los eémputos de dias, meses y afios, se entenderin: el dia,
de 24 horas; los meses segin estidn designados en el calendario
gregoriano; y el afio de 365 dias.
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Nada tencmos que objetar respecto a la fijacién del tiem-
po que corresponde a los dias y a los meses; pero no asi con
respecto a los afios, pues de la simple leetura del art. 84 se
desprende que pasd por alto los afios bisiestos que constan de
366 dias, lo que puede dar lugar a dificultades en la aplicacién
.de ese precepto.

En efecto, si los meses se han de fijar de acuerdo con el ca-
lendario gregoriano, y en cste se distinguen los afios bisiestos,
de 366 dias, claro esti que al no hacer igual distincién el Co-
digo de Comercio, resulta una franca oposicién entre el siste-
ma del calendario gregoriano y el del Cédigo.

OBLIGACIONES SIN PLAZO DETERMINADO.

Art. 1517 del Cédigo Civil dice: “‘Si no se hubiere deter-
‘minado el tiempo en que debe hacerse el pago, se harda éste
cuando el acreedor lo exija, sicmpre que haya transcurrido el
que sea moralinente necesario para el cumplimdiento del con.
trato.”’

Este sistema nos parece racional y justo. El Cédigo de Co-
mercio s¢ ha apartado de él. Dice el art. 83: ‘‘Las obligacio-
nes que no tuvieren término prefijado por las partes o por dis-
posicién de este Codigo, serdn exibibles a los diez dias después
de contraidas, si solo produjeren accién ordinaria; y al dia
inmediato si llevaren aparejada ejecusién.’’

Dos e¢jemplos nos van a servir para demostrar las dificul-
tades practicas a que da lugar la aplicacion del art. 83, difi-
cultades que por si solas coudenan esa disposicién. Por con-
trato otorgado en eseritura ptiblica, y que en consecuencia pro-
duce aceién ejecutiva, un comerciante se obliga a entregar a
.otro cien cargas de maiz que se encuentran en el Paso, Texas.
En el contrato se hace mencién de esta circunstancia y no se
fija plazo alguno al cumplimiento de la obligacién. Segiin
€]l Cédigo Civil, el acreedor solo podia exigir la entrega de la
mercancia después de que transcurra el plazo moralmente ne-
cesario, para que el vendedor traiga las mercancias del Paso
a México. Solucién atinada y equitativa. El Cédigo de Co- .
mercio resuelve, por el contyario’, que las mercancias deberan
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ser entregadas al dia siguiente de celebrado el contrato, solu-
cién por completo absurda e injusta.

Puede suponerse el extremo opuesto. En convenio que no
produce accién ejecutiva, por ser simplemente verbal, un co-
merciante se obliga a suministrar la energia eléctrica necesa-
ria para que el otro contratante pueda abrir su establecimien-
to mercantil a las 48 horas de celebrado el contrato. No se fija
plazo para el cumplimiento de la obligaeién, y por lo mismp,
ésta no es exigible, de acuerdo con el art. 83, sino diez dias
después de celebrado el contrato.

En nuestro concepto, no hay ninguna razén seria para que
las obligaciones que constan en titulo ejecutivo sean exigibles
dentro de 24 horas, y las que consten en un titulo ordinario,
(llamémosle asi) lo sean a los diez dias. Kl cardeter exigi-
ble de las obligaciones no depende del titulo en quc consten,
sino de su naturaleza intrinseca, de la voluntad de los contra-
tantes, y de las circunstancias cn que se otorguen. Los Tri-
bunales deben tomar en cuenta todos estos hechos y de acuer-
do con ellos scilalar al deudor un plazo prudente para que
cumpla .

Desde cste punto de vista el art. 86 esti conforme con los
principios racionales y expresa la verdadera teoria en lo concer
niente al lugar en que deben cumplirse los contratos. Dice:
“‘Lias obligaciones mercantiles habrdan de cumplirse en el lu-
gar determinado en el contrato, o en caso contrario en aquel
que, seghin lo naturaleza del negocio o la intencion de las par-
tes, deba considerarse adecuado al efecto por consentimiento
de aquellas o arbitrio judicial. Ojala y el Cédigo hubiera for-
mulado un precepto andlogo tratdndose de obligaciones sin
plazo!

CLAUSULA PENAL.

El art. 88 del Cédigo de Comereio dice: ‘‘En el contra-
40 mercantil en el que se fijan penas de indemnizacién con-
tra el que no cumpliere, la parte perjudicada podri exigir el
ecumplimiento del contrato o la pena prescrita; pero utilizando
una de estas dos acciones, guedard extinguida la otra.”
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El Coédigo Civil, a su vez, dice: (art. 1316) ‘“‘El acreedor
puede exigir el cumplimiento de la obligacién o el de la pe-
na, pero no ambos; salvo convenio en contrario.

De la comparacién de los dos preceptos surge inmediata-
mente esta pregunta: ;sera licito en materia mercantil el con-
venio de que habla el articulo 1316 del Cédigo Civil?, o por
et contrario jel art. 87 del Cédigo de Comercio excluye todo
pacto que tenga por objeto acummular el cumplimiento del con-
trato y la pena convencional?

De la redaccién del art. 87 pudiera deducirse esta Gltima
tesis, pues el articulo habla de la extinecién de una accién judi-
cial, lo que significa el deseo del legislador de no sancionar
judicialmente el ejercicio conjunto de las dos acciones, la del
cumplimiento de la obligacién y la del pago de la pena. Sin
embargo, creemos que un defecto de redaccién no debe ser mo-
tivo suficiente para violar los verdaderos prmmpms v los
verdaderos principios en este caso son los siguientes:

I—La pena convencional no es otra cosa que el equiva-
lente de los dafios y perjuicios que sufre el acreedor por la fal-
ta de cumpjlimiento de la obligacién. Ahora bien, el art. 1421
del Codigo Civil establece el principio general, universalmente
admitido en la doctrina y en las leyes, que si el obligado en
un contrato dejare de cumplir su obligacién, la otra parte pue-
de exigir el cumplimiento de éste, o la rescicién del contrato,
Y en uno y otro caso ¢l pago de los dafios y perjuicios. En
consecuencia, el acreedor puede ejercitar conjuntamente las
acciones de cumplimiento de contrato y la de pago de dafios
y perjuicios, pero como dafios y perjuicios es igual o equiva-
lente a pena convencional, es entonces inconcuso, que no hay
ningin motivo serio para impedir que el acreedor exija conjun-
tamente el pago de la pena y el cumplimiento del contrato

II.—Si tratindose de obligaciones civiles el legislador au-
toriza a las partes a convenir que en caso de mora el deudor
pueda ser demandado por el pago conjunto de la obligacién
y de la pena, es claro que con mayor razén tratdndose de obli-
gaciones mercantiles, cuya falta de cumplimiento produce per-
juicios, debe considerarse licito dicho convenio.
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RETRACTO JUDICIAL.

Es bien conocida la disposicién del art. 1624 del Cédigo Ci-
vil segtin la cual ‘“el deudor de cualquiera obligacion litigio-
sa, cedida por titulo oneroso, puede librarse, satisfaciendo al
cesionario el valor que éste hubiere dado por ella con sus inte-
reses v demis expensa que hubiere hecho en la adquisicién’.
Esto s lo que se llama retracto judicial y tiene por objeto ayu-
dar a los deudores y limitar la codicia de los usureros.

El Cédigo Mercantil italiano suprime el retracto judieial
en las obligaciones comerciales y no pocos juristas aprueban
esa supresién, fundiandose en la circunstancia de que el espiri-
tu de lucro puede ejercerse en esa clase de obligaciones y por lo
mismo no es légico restringir la actividad del comerciante,
establecindo el retracto.

El sistema del Coédigo Italiano nos parece conforme a las
nuevas ideas, y por lo mismo quisiéramos que en nuestro de-
recho se suprimiera el retracto judicial en las obligaciones
mercantiles.

SOCIEDADES MERCANTILES EN GENERAL.

Importa distinguir las sociedades mercantiles de las civiles
(1).—La distineién de sociedades civiles y mercantiles no tiene
solamente una importancia tedrica, sus efectos practicos son
considerables. Sefialaremos los mas importantes:

a.—Con arreglo al art. 93 del Cédigo de Comercio el contra-
to de sociedad debe otorgarse en escritura piiblica, y sino se
estipula en esta forma no producird ningtn efecto legal.

Las sociedades civiles exigen el requisito de la escritura pi-
blica cuando su objeto o capital exceda en valor de $300.00, ba-
jo pena de nulidad del contrato social. (Arts. 225 y 226 del Co-
digo Civil).

b.—Las sociedades mereantiles estidn sujetas al registro en
los términos del art. 21 frac. V del Cédigo de Comerecio: ‘‘IEn

(1).—No estudiamos los caracteres comunes & las socledades civiles y mer-

eantiles por corresponder ese estudie al derecho civil.
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le hoja de inseripciones de cada comerciante o sociedad, se ano-
taran: ‘‘l.as eserituras de constitucién de sociedad mercantil,
cualesquiera que sean su objeto o denominacién, asi eomo las
de modificacién, rescisién o disolucién de las mismas socieda-
des’’.

Lias sociedades civiles no estidn, en prineipio, sujetas a la
formalidad del registro. Sin embargo, cuando en la escritu-
ra constitutiva de la sociedad se tramitan o modifiquen la pro-
piedad, la posesiéon o el goce de bienes inmucbles o derechos
reales impuestos sobre ellos, entones la escritura debe regis-
trarse como lo ordena ¢l art. 394 del Cédigo Civil.

c.—Como las sociedades merecantiles se reputan, en derecho,
comerciantes, estan obligados a cumplir con las prevencio-
nes del art. 16 del Cdédigo de Comercio, o sea: a.—A publi-
car por medio de la prensa su caracter de comerciantes; b.—
A llevar libros de contabilidad; ec.—A conscrvar su corres-
pondencia.

Las sociedades civiles no estdn sujetas a estas obligaciones.

d.—Siendo el Codigo de Comercio una ley federal, los jui-
cios relativos a su aplicacion corresponden a los Tribunales
Federales en cumplimiento de lo ordenado en el articulo 104 de
la Constitucién Mexicana. En consecuencia, las sociedades
mercantiles estdn sujtas a la jurisdiceién de los Tribunales Fe-
derales, en los casos que mas adelante mencionarcemos.

Las sociedades civiles solamente estin sujetas a la compe-
tencia federal con respecto a aquellos actos que de una manera
conereta sean actos de comercio, o supongan la aplicacién de
leyes federales.

e.—Las sociedades mercantiles pueden ser declaradas en
quiebra por ser comcrciantes. (art. 945, 646 y siguientes del
Cédigo de Comercio). Las civiles estidn sujetas al juicio de
¢ONCUrso.

f.-—Las deudas de las sociedades mercantiles estian suje-
tas a una prescripcion menor que la preseripeion de las deudas
contraidas por las socicdades civiles. La primera estd regida
por las disposiciones de los arts. 1045, 1047 y 153 del Cédigo
de Comercio.
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Algunos autoves han pretendido que las sociedades civiles
se distinguen de las comerciales por la responsabilidad de los
socios. En las primeras los socios no responden solidaria-
mente. En las segundas si existe la responsabilidad solida-
ria. Semejante opinién debe desecharse en nuestro derecho
por dos razones: a.—FPorque el art. 2303 del Cédigo Civil au-
toriza se estipule la responsabilidad solidaria en las sociedades
civiles. b.—TPorque en las mercantiles tampoco existe siempre
la responsabilidad solidaria.

No concluiremos este capitulo sin advertir que las diferen-
cias que hemos indicado no sc refieren a lag sociedades civi-
les de forma mercantil, pues como demostraremos mas adelan-
te, esta clase de sociedades deben sujetarse a determinadas
prescripeiones del Cédigo de Comerelo.

;3 Como distinguir las sociedades mereantiles de las civiles?

Desde el momento en que la sociedad mercantil goza de per-
sonalidad juridica y es un ente de derecho, nada maés facil que
fijar el criterio que ha de gervir para determrinar en cada caso
i la sociedad cs mercantil o civil. Ise eriterio no es otro que
el mismo que se utiliza para saber si un individuo es o no co-
merciante. Todas las doctrinas y principos gue constituyen
1z, interpretacién de los arts. 3 y 4 del Cé6digo de Comercio han
de servir para determinar si una sociedad es comerciante. Si
¢l objeto de la sociedad comsiste en operaciones de comerecio, si
habitualmente se dedica a ellas, la sociedad es mercantil. Ebp
caso contrario es eivil.

No influyen por lo tanto en la naturaleza de las sociedades
ninguna de las siguientes circunstancias:

a.—Que la mayoria de los socios sean comerclantes, pues es-
tos pueden reunirse para asuntos netamente civiles, ¥y por lo
mismo la sociedad que formen ser también eivil.

b.-—El nombre o calificativo que los socios den a la sociedad.
Qi los socios la llaman mercantil ecuando en realidad se dedica
oxclusivamente a operaciones civiles, no por eso la sociedad se-
ré4 mercantil, ni podrin hacer a un lado la aplicacién de la ley
que debe regir al contrato.

c.—Finalmente, la forma que se dé a la sociedad tampoco
influye en la naturaleza mercantil de 1a misma, atento lo dis-
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puesto en el articulo 91 del Cédigo de Comercio que dice:
“‘Las sociedades civiles, SIN PERDER SU CARACTER, pue-
den constituirse como sociedades de comercio, de conformidad
con las disposiciones de este titulo’’.

Cuando estudiemos las sociedades anénimas veremos si es
posible que una sociedad civil, sin perder su caracter, se cons-
tituye en forma de sociedad anénima.

FORMAS LIMITADAS DE LAS SOCIEDADES
MERCANTILES.

Las formas que pueden revestir las sociedades mercantiles
son limitadas, y se encuentran previstas en el articulo 89 del
Cédigo de Comercio.

Lo anterior significa que la voluntad de los eontratantes
no puede crear nuevas formas de socicdades mercantiles. En
consecuencia, cunando deseen celebrar un contrato de socie-
dad mercantil deben sujetarse a los ‘‘tipos”’ establecidos en
el articulo 89. Iiste articulo dice que la ley reconoce cinco
formas o especies de sociedades mercantiles, de lo gue se de-
duce que desconoce cualquiera otra forma diversa de las pre-
vistas en él. Si las desconoce les quita toda fuerza legal, les
wniega personalidad juridica, ¥y por lo mismo no pueden cons-
tituirse otras especies de sociedades que las enumeradas en
aquella disposicion. ;El principio anterior responde a la men-
talidad y a las cxigencias del derecho moderno? jDebe, por
el contrario, sustituirse por el principio opuesto, o sea, por
el de 1a libertad de convenios, y antorizar a los contratantes pa-
ra establecer nuevos tipos de sociedades?

Creemos que si porque no encontrantos ninguna razon de
de orden superior que haga necesario cl sistema que estable-
ce el Cédigo. Pueden autorizarse a los contratantes a que
creen nuevos tipos de sociedad siempre y euando no se ataque
con ello los derechos de terceros, los de la sociedad, los del
Estado o la moral y las bucnas costumbres. Ademas, =e
exigiria la publicacién y registro de los estatutos sociales para
gue los terceros contratantes con la socicdad supieran a qué
atencrse scbre las condiciones de solvencia y responsabilidad
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del nuevo ser juridico. Al reformarse el Cédigo de Comercio

debe tenerse presente el problema anterior y darle la mejor
solucién posible.

PRINCIPIO DE INTERPRETACION

Antes de estudiar los diversos preceptos relativos a las so-
ciedades mercantiles importa sefialar un rasgo caracteristico
de ellos.

La mayor parte de las disposiciones del Codigo de Comer-
cto rclativas a sociedades, tienen el caridcter de preceptivas, es-
to es, prescriben el cumplimiento de ciertos requisitos de for-
ma o de fondo, necesarios para que la costitueiéon y funciona-
miento de las socicdades sea legal.

Cuando el art. 188 ordena que la administracion de las so-
ciedades andénimas se confie a un Consejo de Administracion,
formula un precepto juridice cuyo cumplimiento no puede de-
jarse al arbitrio de las partes, de tal manera. que éstas scan
libres de estipular lo contrario.

Como cl art. 188, la mayor parte de los que se refieren a las
sociedades mercantiles son preceptivos y no siniplemente sir-
ven para suplir o interpretar la voluntad de los contratantes.

Naturalmente, que no todos los articulos que se ocupan de
las sociedades, tienen ese caricter, y una de las dificultades de
su interpretacién se encuentra precisamente en saber cuales
pueden ser modificados por la voluntad tacita o expresa de las
partes, v cuales no.

CUADRO ESQUEMATICO DE LAS SOCIEDADES
MERCANTILES

Sociedades Intuitus Personae o por Intereses
Comprende:—I. Sociedades en nombre colectivo. II. So-
ciedad en comandita simple.

Sociedades de Capitales o por Acciones
Comprende:—I Socicdad andénima. II. Sociedad en co-
mandita por acciones. III. Cooperativa.

Sociedades de Responsabilidad Limitada.
Sociedad ardénima y Cooperativa.



‘  Sociedad de Responsabilidad Ilimitada

Sociedad en nombre colectivo.
Sociedades Mixtas

Sociedades en comandita, tanto por acciones, como por in-
tereses.

Sociedades Nacionales.-—Sociedades Extranjeras.

Primer término de la elsificacion.—Socicdades intuitus
personac. Kn estas sociedades se toma en cuenta prinecipalmen-
te las cualidades personales de los socios: su erédito mercantil,
su idoneidad profesional. su habilidad industvial, ete. 151 con-
trato se celebra en vista de las personas, de lo que se deducen
las sigulentes consecuencias:

a)—Que el contrato se rescinde por muelte o irreapacidad
de los socios. (Ver. arts. 131 fraec. VI y 133 frae. TV del Cé-
digo de Comercio).

b)—Que los derechos de los socios en el capital social no
pueden cederse a terceros sino con el consentimiento unidnime
de los socios. (Art. 106 del Cédigo de Comercio).

c¢)—Que el contrato puede rescindirse por crror en lu perso-
na. .

La parte gue cada socio representa en estas sociedades se
denomina INTERES. La parte que les corresponde en las so-
ciedades por capitales se denomina ACCION.

No deben confundirse las sociedades intuitus personae con
las sociedades de responsabilidad ilimitada. Las sociedades
civiles son intuitus personae y sin embargo pueden no ser de
personalidad limitada. (Art. 2304 del Cédive Civil). En las
sociedades en comandita simple encontramos la responsabili-
aad limitada de lcs commanditarios.

Segundo término de la clasificacion.—Sociedades por capi-
tales.—En estas sociedades no se toman en cuenta las perso-
nas de los soclos sino tnicamente su aportacién econdémica, los
bienes con los que contribuyen a la formacién del capital so-
cial. Dec lo anterior se deduce:

a)—Que el error sobre la persona no puede ser causa de la
rescicién del contrato social.
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b)—Que la sociedad no se reseinde ni se liquida por 1la muer-
te o incapacidad de los socios en general, y m’s cspecialmen-
te de los socios administradores.

¢)—-Que los dercchos de los socios estdn rejresentades por
valores ccondémicos denominados aceiones que pueden trasmi-
tirse sin neecesidad del consentimiento de los demés socios.

Esta clase de sociedades representa el movimiento ceonémi-
o del mundo modernoe v ose presta mucho meior que ningu-
na ofra a la acumulacién de capitales y al desarrollo de los
grandes negocios.

Tercer término de la clasificacién.—Sociedades de responsa-
hilidad ilimitada. En ellas los socios responden con todos sus
bienes, prescntes y futuros, y solidariamenic de las deudas
roclales. Tn consecucncia, los acreedores socinles tienen dos
patrimonios sobre los que exigir el pago de sus eréditos: el
natrimonio social, y el patrimonio individual de eada socio.

La sociedad tipo de este grupo es la sociedad en nombre
colectivo.

Cuarto término de la clasificacidsn.—Sociedades de responsa-
bilidad limitada. T.os socios responden fnicamente con su
aportaciéon social. La sociedad andénima es la que mejor ca-
racteriza a este grupo. '

Quinto término de la clasificacion.—Sociedades Mixtas.—
En ellas hay socios (comanditados) que responden ilimitada
v solidariamente de las deudas sociales; y otros, los coman-
ditarios, solo responden con su haber social.

Sexto término de la clasificacion.—Sociedades mexicanas
o nacionales.—Son las constituidas en México con arreglo a las
leyes mexicanas. En oposicién a ellas se distinguen las

Sociedades extranjeras. o sean las constituidas en el extran-
jero con arreglo a la legislacién extranjera.

Por ahora unicamente damos este andlisis superficial de
lag diferencias de las sociedades nacionales v de las extran-
jeras, a reserva de profundizar méas adelante esta cuestién.

De los sub-términos de la clasificacién.—Sociedad en nom-
bre colectivo.—Tres son las caracteristicas de c¢sta sociedad:

a)—FPunciona bajo una razém sccial. Art. 100 del Cédigo
de Comercio).
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¢)—Se constituye en consideracién de las personas, esto es,
la sociedad es intuitus personae. (art. 106).

' Sociedad anénima.—Carece de razén social y debe desig-
narse por un nombre particular relacionado con el objeto de
su empresa. (Art. 163).

b)—Su capital estd formado por acciones de igual valor.
(Art. 178).

¢)—La responsabilidad de los socios queda restringida al
valor de las acciones {(art. 163). '

d)—Su capital es fijo aunque puede aumentarse o reducir-
se por acuerdo de la asamblea de accionistas. (Art. 206).
Esta Gltima circunstancia distingue claramente a la sociedad
anénima de la sociedad cooperativa.

Sociedad en comandita simple.—a)—Sociedad mixta en la
que existen las dos clases de responsabilidades. b)—Funcio-
na con una razén social en la que deben figurar Unicamente
los nombres de los socics comanditados. ¢)—Es sociedad de
intereses, y en consecuencia intuitus personac. d)—La forman
dos clases de socios, comanditados con responsabilidad ilimi-
tada y solidaria, y comanditario con responsabilidad limitada.
(arts. 154 vy 1355).

Sociedad en comandita por aceiones.—a)—Socicdad mixtas,
como la anterior. b)—Ifuneiona bajo una razdén social. c¢)—Is
sociedad de capitales y no de intereses. c¢)—Existen en ella
dos clases de socios, los comanditados que responden ilimita-
da y solidariamente, y los comanditarios gque solo responden
con ¢! importe de sus accioncs. Esta sociedad representa una
fusién de los tipos opuestos de sociedad anénima y de la so-
ciedad en cemandita.

Sociedod cooperativa.—a)-—Carece de razém social (ca-
rcter eomin con la andénima). b)—Su capital y el ntamero
de sus socios son variables. (Caricter que la distingue de la
anénima). c¢)—Su capital se divide en acciones que seran
stempre nominativas. d)—La responsabilidad de los socios
puede ser limitada o ilimitada segin se estipule en la escritu-
ra social. (Arts. 238 y 224).




PERSONALIDAD DE LAS SOCIEDADES

La personalidad juridica de las sociedadcs de comerecin
esta perfectamente reconocida en el art. 90 del Cédigo de Co-
mercio. ‘‘La sociedad, dice esa disposiciin, constituve una
personalidad juridica distinta de los asociaddos’’. No estu-
diarcmos el problema filoséfico relativo a la personalidad de
las sociedades, ¥ lu gque distingue a estas de las personas mo-
raies d¢ derecho publico. :

El Lic. Jacinto Pallares ha heclo un ntagnilico estudio so-
bre tan interesante mrateria cn :as conferencios e sobre Per-
sonas Morales sustentd en el afio de 1895 12l lecter eneen:
trard en ellas un examen filoséfico y doctrival de las diversas
cuestiones que presenta el problema de 1a3 personas morales.

CONSECUENCIAS DE LA PERSONALTZAR JURIDICA
DE LAS SOCIEDADER.

a.— Patrimonio social distinto del individuo de los S0C108.—
Esto quiere decir que la sociedad tiene acvrecdores y deudo-
res diversos de los acredores y deudores de los socios. lia so-
ciedad se considera como la propietaria de; patrimonio soeial,
con personalidad juridica bastante para poscerto. ady inis-
trarlo, ete.

El art. 2231 del Cédigo Civil Jo declara expresamente, asi
como el art. 2264 y siguientes que hablan de las obligaciones
patrimonio social cuando dice: ‘““que los dsruches y obligacio-
nes de esto (los socios) son independientes de los de aquella
(la sociedad)’’. El 2305 del mismo ordenanyentc establece
que el haber social estd afectado especialmente al pago de
los eréditos sociales, y que los acreedores de los socios sola-
mente puede pedir la separacién de patrituonios en los {érmi-
nos del art. 1939, v la ejecucién y embargo de la parte soeial
del deudor.

A su vez, el Cédigo de Comereio en el art. 152 reconovcee esa
diferencia de patrimonios, aungue concede a los acrecdores de
los socios el derecho de pedir la disolucién de la sociedad.

b)—La sociedad tiene representantes legales para toda cla-
se de actos juridicos.—Como un ser.de derechi. la sociedad
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ha de llevar a cabo actos juridicos sumamente variados, pero
siendo una personalidad abstracta necesita ser representada,
y en efecto lo es, por sus gerentes, administracores. ot.

El art. 95 del Cédigo de Comercio ordena que en la eseri-
. tura social consten los nombres de los socios que han do tener
a su cargo la direccién o administracién de la sociedad ¥ el
uso de la firma social, o la manera de eémc hayn de admi-
nistrarse y dirigirse la sociedad.

Ademks, existen en los capitulos relativos. un buen name-
ro de disposiciones que se refieren a los represeitantes legales
de las sociedades.

c.—La perscnalidad faculta a la sociedad para comparecer
en juicio.—IEste principio no es sino un corolario del anterior
¥y se encuentra reconocido en todas nuestras loyoe

d)—Los socics en lo personal pueden ser acreederes y deu-
dores de la sociedad.—Esta es la consccucncin mis importante
que deriva de la personalidad de las sociedades y donde se
hace palpablc la creacién del nuevo ser juridico. Desde el mo-
mento en que el patrimonio social no se confunde con el de los
socios, y clararente se distinguen las dos clases de personali-
dades, es 16gico admitir que los socios pueden contratar con
ta sociedad y ser sus deudores o acreedores.

El art. 2264 del Cédigo (livil ¥ siguientes que hablan de las
obligaciones de los socios. n el Caodigo de Comercio, los arts.
-108 y 109, consideran también a los socios como deudores di-
rectos de la sociedad. _ _

-e)-—La sociedad en su caricter de comerciante puede ser
Geclarada en quiebra.—La bancarrota de la sociedad no pro-
duce la de los socios cuando estos no responden sclidaria e
~ilimitadamente de los bienes sociales. Istos principios no
necesitan explicarse porque se deducen claramente de la per-
.sonalidad juridica de las sociedades. ’ ‘ o

El art. 3°. del Cédigo de Comercio dice que se reputan.cn
derecho comerciantes las sociedades constituidas con arreglo
a las leyes mercantiles. El 945 previene que todo comerciante
que cesa de hacer sus pagos sc halla en estado de quiehra,
¥ el 948 se refiere.a la quiebra de las sociedades mercantiles.
f)—Las sociedades tienen un domicilio distinto del. domi-
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tura social se consigne el domicilio de la sociedad. Mas ade-
lante veremos qué circunstancias han de servir de base para
determinar cse domicilio.

g)—La soc1ed.ad como tal, incurre en responsabﬂldades ci-
viles y penales.
mento en que la soeiedad es persona jurid;ica en asuntos del or-
den civil, y puede, por este concepto, contraer responsabili-
dades contractuales, cuasi contractuales, delictuosas y cuasi
delictuosas (civiles). En cuanto a las responsabilidades, dc
orden criminal la cuestién es mas dificil y ha dado lugar a
multitud de controversias, pues uno de los elementos esencia-
les para que cxista la imputabilidad eriminal es la existeneia
del ser humano dotado de razén y voluntad. jLa sociedad
como tal puede cometer delitos? Tor zhora apuntamos Tinica-
mente la cuestién para estudiaria mdas adelante.

h)—ILos derechos de los socios tiencn el cariacter de bienes
muebles aungue en el patrimonio sccial exislan inmuebles.—
En efecto, desde el momento en gue todos los bienes sociales
pertenecen cn propiedad, posesion y administraeién a la per-
sona juridica socicdad, los socios, a virtud del contrato qoecial,
pierden csa propiedad, posesidon y administraeién, y no tienen
respecto a diches bienes sino un derecho de crédito que ejerci-
taran en la forma estipulada en el contrato social .
' El art. 699 del Cédigo Civil dice que ‘“son bienes mucbles
por determinrzcién de la ley, las acclones que eada gsocio ticue
en las compaiiias de comercio o de industria, atn cuando a
estas pertenezean algunos bienes inmuebles’. En' esle arti-
‘eulo la palabra acciones estd tomada cn el sentido de dereches,
v se refiere, tanto a las acciones propiamente dichas que existen
en las socicdades de capitales, como al ‘“‘interés’’ que corres-
ponde a los socios en las acciones intuitus personae.
) Esta caracteristica es muy 1mzportante y produce milti-
" ples consccuencias que a medida que se vaya presentando la
oportunidad las indicaremos.

1.—Desde el momento en gue los bienes sociales pertenecen
a la persona moral scciedad, no se encuentran en la indivision.
— Este principio es una consecuencia ineludible de todos los
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anteriores y estd intimamente ligado al concepto de la perso-
nalidad juridica de al sociedad.

j)—DLas sociedades como personas juridicas pueden tener
nacionalidad.—E1l art. 3 del Coédigo de Comercio distingue
a las sociedades extranjeras de las nacionales y los arts. 271
de la misma ley se ocupan preferentemente de las primeras.

k.—La compensacion no se opera entre las deudas que Ilns
sociedades tienen a favor de los socios y los créditos que los
terceros TENGAN en contra de estos.—Tampoco se opera la
compensacién cuando la sociedad es acreedora de un socio
y un tercero es deudor del socio. Desde el momento en que
¢l art. 1570 del Codigo Civil exige para que haya compensa-
¢i6n que DOS personas reunan la cualidad de deudores y acree-
dores, y en el caso, con la personalidad juridica de la socie-
dad existen TRES o mis personas, no es posible que se efectue
la compensacion.

I.—Los acreedores sociales no concurren con los particula-
res de los socics en el pago de sus créditos.—l.a diferencia
de patrimonios produce este efcecto importantisimo, que segan
opinan los jurisconsultos, ha sido una de las causas determi-
nantes de que el legislador conceda a las sociedades persona-
lidad juridica.

El art. 152 del Cédigo de Comercio y el 2305 del Civil re-
conocen expresamente la afectacién del patrimonio social al
pago de los acreedores de la sociedad.

Hemos indicado las consecuencias mas importantes que se
deducen de la personalidad juridica de las sociedades. No es-
ta por demés afladir que algunos de esos fendémenos juridicos
pueden existir y explicarse sin necesidad de suponer en las
sociedades personalidad moral alguna; pero es indudable que
la afirmacién de esta hace més ficil y sencilla la comprensién
del fenémeno juridico.

Por otra parte, algunas de las cuestiones anteriores las he-

mos de examinar con mas detenimiento en su lugar apropia-
do.
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FERSONALIDAD DE LAS SOCIEDADES MERCANTILES
PARA ADQUIRIR

La personalidad juridica de las sociedades mercantiles se
distingue profundamente de la personalidad que corresponde
a las verdaderas personas morales. En estas tltimas, los fun-
dadores o asociados se desprenden de la propiedad de los bie-
nes que forman el patrimonio del nuevo ser. Dejan de ser pro-
pietarios de esos bienes y, se efectiia entonces el fendmeno.
que con tanta atingencia calificé6 el jurisconsulto J. Pallares
(ic despersonalizacidn de la propiedad (1). Los bienes que que-
dan afectados al ente juridico, encargado en la persona moral,
no pertenccen en propiedad a ningan individuo, ni a ningin
orupo de hombres.

Esta circunstancia importantisima hace que el legislador
deba vigilar para que las verdaderas personas morales, aque-
llas en las que se efectiia el fenémeno de la despersonalizacion
de la propiedad, no acaparen bienes, que por este solo hecho
aguedarian substraidos al comercio humano, y con el caracter
de amortizados. Si se tiene en cuenta, ademés, que entre las
personas morales figura en primer término la Iglesia catéiica,
se comprenderd perfectamente, que el Estado, en la lucha mor-
tal que sostuvo con aquella, se vié en la necesidad includible
de dictar diversas disposiciones que la privaron de la facul-
tad de adquirir; disposiciones que se hicieron extensivas a las
diversas personas mroralos, pero que no comprendieron a las
sociedades mercantiles porque en éstas la ficeién de la persona-
lidad no tiene por objeto cubrir un fenémeno de despersona-
lizacién de la propiedad, sino simplemente dar la fé6rmula ju-
ridica, mis breve y c¢émoda para explicar todas las relaciones
juridicas que realizan en el seno y con motivo de las sociedades
civiles o mercantiles. ‘

De alli, que, en el derecho patrio, hasta el afio de 1917, la
incapacidad para adquirir determinados bienes solamente se
refirié a las verdaderas personas morales y no alcanzaba a‘las

{1).—Para la mejor comprensién de estas lineas, véanse las ya citadas con-

ferencias’ del ilustre jurisconsulto sobre Personas Morales.
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sociedades civiles o mercantiles.. KEn este sentido se expidie-
ron las leyes de Reforma y la Constitucién de 1857, asi como
sus posteriores adiciones.

La revolucion de 1914, enemiga declarada del capitalismo
gue se realiza mediante la constituciéon de las sociedades mercan
tiles, y deseando contrarrestar la influencia que el capital ex-
tranjero ha tenido en la economia y en la vida politica de Mé-
xico, considerd a las sociedades en general, y muy especialmen-
te a las extranjeras, ¥ a las sociedades por acciones, como un
peligro, como una causa de la apropiacién de las riguezas me-
xicanas por un pufiado de millonarios, o por un grupo- de
aventureros, que sc chrigueeicron a expensas de nuestro pals.

No entra en el plan de esta obra hacer la eritica del progra-
ma revolucionario de 1914, ni analizar las consecuencias cco-
némico-sociales de las nuevas leyes.

La Constitucién de 1917, de acuerdo con esas ideas, retrin-
2i6 la personalidad de las socicdades en la forma gue vamos
a exponer.

I.—Las sociedades extranjeras no pueden adquirir bienes
raices.—Esta proposicién no tiene ¢l cardcter de indiscutible
porque el texto constitucional puede ser interpretado en senti-
do contrario a ella. En efecto, dice el art. 27 de la Constitu-
cion: I1.—Sélo los mexicanos por nacimiento o por naturali-
zaci6n y las sociedades mexicanas ficnen derecho para adqui-
Tir el dominio de las tierras y aguas y sus acciones. . . .. Kl
Estado podra conceder el mismo derecho a los extranjeros,
. siempre que convergan ante lo Secretaria de Relaciones en
- considerarse cou:0 nacionales...... ete.’”’

La segunda parie del inciso I que hemos transcrito puede
referirse tinicamcente a los extranjercs considerados individual-
mente, esto es, a los extranjeros como persdnas_hunianas, A
.entonces es indudable, que como la primera parte solo autoriza
a las sociedades mexicanas para adquirir bicnes raices, sélo
cllas pueden haccrlo y no las sociedades extranjeras. TPuede
- wostenerse, en scntido contrario, que tanto los extranjeros (in-

dividuos humanos) como las sociedades extranjeras, estan fa-
. cultadas para usar del beneficio que les concede esa segunda
parte del inciso transerito, y renunciar ante la Secretaria de
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Relaciones las prerrogativas de su nacionalidad por lo que
se refiera a la adquisiciéon de los bienes inmuebles.

Esta ltima interpretacion nos parece defectuosa: I1I.—Por-
que ¢l mismo art. 27 da a entender que las palabras ‘‘extran-
jeros y mexiceucs’’ no comprenden respectivamente a las so-
ciedades extranjeras o mexicanas, pues si las comprendieran
no agregaria, en la primera parte del ineciso, a las palabras
de ‘‘mexicancs por nacimiento o naturalizacidon,’’ la de socie-
dades mexicanas, En consccucncia, cuando méas adelante el
art. 27 agrega que los extranjeros pueden adquirir bicnes rai-
ces si celebran un convenio con la Secretaria de Relaciones, ia -
frase extranjeros no comprende tampoco a las socicdades ex-
tranjeras.

II.—En segundo lugar, para determinar lo que la Constitu-
eién de 1917 centiende por extranjeros y mexicanos, v saber si
en estas palabras estin comprendidas las soceidades extran je-
Tus o mexicanas, debe uno atenerse a lo que dlsponen los arts.
o1 y 33 de la propia ley.  Ablora Lien, co ninguno e estes ar-
1icaitlos estin comprendidas las sociedades mercantiles pues
basta leerlos para que se corprenda ficilmente que la ley se
refiere & individuos de carne y hueso que hayan nacido de pa-
dres extranjercs ¢ mexicanos, que se hayan naturalizado, o que
.sean indo-latinos. El cspiritu y le texto constitucional no se
refieren por lo mismo, al hablar de mexicanos y extranjeros,
a ninguna clase de sociedades.

TII-—I'ingincnte, lo distineién de sociedades y extranje-
‘ras no puede nunca eéquiparse a la de mexicanos y extranjeros,
‘porque la primera suerte efectos en orden-al derecho civil o
mercantil, pero no en el terreno constitucicnal, como la se-
‘gunda. Seria verdaderamente curioso hablar de la naturali-
- zacién de las sociedades, de su ez.pulsmn del terrltomo nacio-
‘nal por perniciosas, etc., ete. )
Por 1o mismo, si la segundm parte del inciso 1 del art. 27 ha
- bla Ginicamtne de extranjeros, y solo a éstos los autoriza a ad-
guirir bienes raices, previa-la celebracién de un convenio con
la Secretaria de Relaciones, es incuestionable que las socieda-
- . des extranjeras no gqucdan comprendidas en -la autorizacién.

- 2--La segunda incapacidad de las sociedades extranjeras
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que decreta la Constitucién de 1917, se refiere a la. adquisi-
sién de concesiones de explotacion de minas, aguas o combus-
tibles minerales en la Republica Mexicana. (Véase el inciso I
del art. 27). Como el texto constitucional es prohibitivo, debe
interpretarse restrictivamente, y por lo mismo, limitarse la in-
capacidad de las sociedades extranjeras a las concesiones de mi-
nas, aguas o combustibles minerales. Sin embargo, hay que
tener presente el parrafo anterior al inciso I del art. 27, que di-
ce: ‘‘IEn los casos a que se refieren los dos parrafos anterio-
res (esos casos son: a.—el dominio directo que tienc la Re-
piblica sobre todos los minerales o substancias que en vetas,
mantos o yacimientos constituya depdsito cuya naturaleza sea
distinta de los componentes de los terrenos, tales como los mi-
ncrales de los que extraigan metales y metaloides utilizados
en la industria; los yacimientos de piedras preciosas, de sal
gema y las salinas formadas directamente por las aguas ma-
rinas; los productos derivados de la descomposicién de las ro-
cas, cuando su explotacién ncecesite trabajos subterrineos; los
fosfatos susceptibles de ser utilizados como fertilizantes; el pe-
troleo y todos los carburos de hidrégeno sélidos, liquidos o ga-
seosos; b—el dominio directo que tiene la Nacién sobre el agua
de los mares territoriales, de las lagunas, rios, etc.), el dominio
de la Nacién es inalienable e¢ imprescriptible, y solo podrin
hacerse concesiones por el Gobierno Federal a los particulares
o sociedades civiles o comerciales constituidas conforme a las
leyes mexicanas, con la condicién de que se establezcan tra-
bajos regulares para la explotacién de los elementos de que
s¢ trata y se cumplan con los requisitos que prevengan las
leyes.”’ '

De lo anterior se deduce que las sociedades extranjeras no
tienen capacidad para adquirir concesiones sobre el uso y apro-
vechamiento de las aguas nacionales ni de las substancias .enu-
meradas prolijamente en el art. 27. ‘

3.-—El inciso IV del art. 27 establece otra incapacidad. ‘‘Las
sociedades comerciales por acciones, dice, no podrin adquirir,
poseer o administrar fincas risticas. Las sociedades de esta
clase que se constituyeren para explotar cualquiera industria
fabril, minera, petrolera, o por algin otro fin que no sea agri-
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cola, podrin adquirir, poseer o administrar terkenos inicamen-
te en la extensién que sea extrictamentnte necesaria para los
establecimientos o servicios de los objetos indicados, y que
el Ejecutivo de la Unién o de los Estados, fijardn en cada
caso’’.

Esta disposieién nos sugiere las siguientes observaciones:
I.—Comprende a las sociedades anénimas, comandita por ac-
ciones y cooperativa; JI.—Para que estas sociedades puedan ad-
quirir legalmente fincas rasticas o terrenos, necesitan obtener
con anterioridad el permiso del Ejecutivo de la Unidéun o de los
Estados. III.—Si las propiedades de que se trate s¢ encuen-
tran situadas en las dos jurisdicciones, la local o la federal,
Ja autorizacién debe ser concedida por las dos autoridades;
IV.—El art. 27 parece distinguir las fincas rusticas de los te-
rrenos. Pueden muy bien existir terrenos en zona nrbanizada
y no tener, por lo mismo, el cardcter de fincas rasticas. la
prohibicién los eomprende también. V.——;Qué entiende la ley
“‘por establecimientcs o servicios’’ de cualquiera industria fa-
bril, minera, petrolera o para alguna que no sea agricola? Res-
pecto a la frase servicios de una industria, es faecil, hasta cierto
punto, comprender su significado, pues se entiende que csas
palabras se refieren a toda aquella clase de trabajos y operacio-
1nes que sean necesarias para el funcionamiento de la industria.
Sin embargo, la clasticidad del término puede prestarse a in-
terpretaciones peligrosas. En cuanto a la palabra ‘‘estableci-
miento’’ es todavia menos juridica, méas vaga, y por lo mis-
mo, esti sujeta a una interpretacién més amplia. Segan el
Diccionario de la Academia, la palabra establecimiento signi-
fica: ‘‘El acto o el efecto de establecer o establecerse. Fun-
dacién, ereacién, ereceidn, institueidén, como ¢l establecimiento
de catedras, cte.... Ley, ordenanza, estatuto o reglamento.
Cualquiera fabrica o cosa tal. Cualquiera crapresa merean-
1il, industrial, agricola o de otro género de especulacion. ..
Cualquier edificio, casa o local donde se sirva al pablico..."’

; Acuil de todas costas acepciones de la palabra estable-
cimiento se reficre el art. 277 Creecmos que ni los mismos au-
tores de la Constitucién sabrian contestar satisfactoriamen-
te la pregunta, porque indudablemente usaron el término ¢

o5
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tablecimienio’’ sin darle una connotacién precisa, ni menos una
connotacién juridica que en realidad no tiene.

En la Presidencia de la Republica se presentdé un caso cu-
1ioso relacionado con la disposicién que comentamos. §Puede
una sociedad por acciones adguirir terrenos para urbanizarlos?
Queda sobreentendido que el objeto de la sociedad es la urba-
nizacién de terrenos para fincar en ellos. En este supuesto gde-
be considerarse que la adquisicién de terrenos es necesaria pa-
ra el establecimiento de la sociedad? Como el articulo 27 esti
muy mal redactado, y tampoco se descubre su espiritu en el ca-
s0 que analizamos, es posible contestar la pregunta de distin-
tas y contrarias maneras (1).

4.—FEl inciso V del articulo 27 constitucional se refiere di-
rcetamente a los Baneos, pero indirectamente comprende a
las sociedades mercantiles si aquellos se organizan en forma
de sociedad mercantil. He agui el texto de esa disposiciéon
(ue no necesita comentarios: ‘‘Los Bancos debidamente au-
torizados corforme a los leyes de instituciones de crédito, po-
dran tener capitales impuestos sobre propiedades urbanas y
Tusticas, de acuerdo con las prescripeiones de dichas leyes, pe-
re no podridn tener en propiedad o en administracién més bie-
nes raices que los enteramente necesarios para su objeto di-
recto-.”’

CAPACIDAD DE LAS SOCIEDADES MERCANTILES
PARA ADQUIRIR BIENES POR DONACION

En el derecho francés se considera como un problema de
importaneia el que se comprende en el enunciado anterior, y
buen niimero de jurisconsultos niegan que las sociedades mer-
cantiles tengan capacidad para adquirir bienes por donacion.

Creemos que en derecho mexicano el problema no existe
atento lo dispuesto en el art. 90 del Cédigo de Comercio y
2629 del (C6digo Civil.

(1).—E]l C6d, de Comercio emplea la palabra establecimiento en el sentido

de negociacién mercantil, (art. 75).
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El primero de esos articulos da personalidad juridica a las
sociedades mercantiles, sin restringirla de ninguna manera a
los actos juridicos por titulo oneroso, y claro estd, que si la
mente del legislador hubiera sido negarles capacidad para ad-
quirir bienes por donacién, en el\articulo susodicho, o en los
subsecuentes, hubiera sido la oportunidad de hacerlo, limitan-
do la personalidad de las sociedades Unicamente a los contratos
CNErosos.

Desde el momento en que la ley eoncede a las sociedades
nercantiles personalidad juridica, sin limitaciones de ningan
género, sin restringirla a determinados actos, el intérprete no
pucde circunscribirla tan sélo a los contratos por titulo one-
roso. _

Ademas, el art. 2629 del Cédigo Civil, que se ocupa espe-
cialmente de la capacidad para adquirir por donacién despeja
caalquiera duda que pudiera existir ¢n el particular. Dice:
““pueden aceptar donaciones todes aguellos o guienes no es-
t4 especialmente prohibido por disposiciéon de la ley’’.

Es necesario, en consecuencia, una prohibicién terminante
de la ley para negar capacidad a las sociedades mercantiles.
Esa disposicién no existe; las sociedades pueden, adquirir por
donaciéon.

;Podran adquirir a titulo de legado? Los arts. 3301, 3289
v 3288 del Cédigo Civil resuelven ¢l problema. Dicen respec-
tivamente : '

‘““Art. 3301.—Por causa de utilidad publica son ineapaces
de adquirir bienes raices, sea por herencia, sea por legado, las
personas morales a quienes prohibc esta especie de propiedad
la Constitucién Politica de la Reptblica.’

‘“Art. 3289.—Por falta de personalidad son incapaces de
adquirir por testamento y por intestado los que no estén con-
cebidos al tiempo de la muerte del autor de la herencia, o que
atn cuando lo estén, no sean viables conforme a lo dispuesto
en al art. 303, o nacieren después de treccientos dias ecn-
tados desde la muerte de aquél’’. '

Art. 3288.—Todos los habitantes del Distrito y de la Cali-
fornia, de cunalquiera edad y scxo que sean, tienen capacidad
para heredar; y no pueden ser privados de ella de un modo ab-
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soluto; pero con relacién a ciertas personas y a determinados
bienes, pueden perderla por alguna de las causas siguientes:

““I.—Falta de personalidad;

““I1.—Delito;

“III.—Presuncién de influencia contraria a la libertad del
testador, o a la verdad o integridad del testamento;

“1V.-—-Falta de reciprocidad internacional;

“V.—Utilidad ptublieca;

“VI._—Renuncia o remocién de algiin cargo conferido en
testamento.’’

De la lectura de csos articulos se deduce claramente que
cntre los incapaces para adquirir a titulo de legado no se en-
cuentran las socicdades mercantiles, y solo subsisten respee.
to a ellas las prohibiciones contenidas en el art. 27 constitn-
cional de gque ya hemos hablado.

DE LA JURISDICCION A QUE ESTAN SUJETAS LAS
SOCIEDADES MERCANTILES

La jurisdiccion de nuestros tribunales se fija en el caso gue
examinamos por la ley gue han de aplicar al pronunciar su ia-
llo. Es ratione maberiz y no ratione personae.  lsto quiere de-
air, que el simple heeho de que una sociedad intervenga en un
litigio no es causa suficicnte para establecer determinada com-
petencia. Para resolver la cuestién jurisdiccional, debe tener-
se presente, no las perscnas que intervengan, sino la ley que
sirva y se aplique para deeidir el juicio. Antes de analizar
el problema, importa tener o la vista el art. 104 de la Consti-
tucién que dice: ““Corresponde a los Tribunales de la IYedera-
¢ién conocer: IL—De todas las controversias del ordeun civil o
criminal que se susciten sobre cumplimiento y aplicacidn de
leyes federales..... Cuando dichas controversias solo afceten
a intereses paitictlaves, podirdin conocer también de cllas, a
eleceién del actor, los jueces y tribunales locales del orden co-
min de los Estados, del Distrito Federal y Territorios. ...""

De ente articulo se dednee:

1.—Que los Tribunales de la Federacién son compufentes
para conocer de todas las controversias civiles que tengan por
objeto la aplicacién y cumplimiento de lag leyes federales.
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II.—Que la competencia de los Tribunales de la Federacion
es concurrente {(a eleccidon del actor) con la competencia de los
Tribunales comunes cuando los litigios solo afecten a intercscs
particulares.

IIT.-—Que siendo el Cédigo de Comercio una ley federal, su
aplicacién y cumplimiento, corresponde a los Tribuuales Fe-
derales concurrentemente con los del orden comin en la forma
expuesta.

IV.—Que para terminar si los Tribunales Federales scon
competentes, lo tnico esencial es saber si en el litigio so tra-
ta de la aplicacién y cumplimiento del Cédigo de Comercio, no
teniendo importancia alguna las circunstancias accesorias que
los jurisconsultos extranjeros sefialan, tales como: a.—Si los
litigantes, o alguno de ellos, son comerciantes; b.—Si el ca-
so base de la demanda es un acto de comercio. El art. 104
Labla tinicamente del cumplimiento y aplicacion de la ley fede-
ral, como causa generadora de la jurisdiceién de los Tribunales
I"ederales, y a esa circunstancia hay que referirse para estable-
cer el fuero legitimo. No importa que la ley federal, se apli-
que conjuntamente con otras leyes (con la civil; por ejemplo).
Basta conque la controversia verse sobre su cumplimiento y
aplicaciéon, para que el fuero federal surta y tenga efectos.

De los principios anteriores se deduce la siguiente conclu-
si6n que resuelve todo el problema: En todas las controversias
en que intervengan las sociedades mercantiles, y en las que fi-
gure como parte integrante de la litis contestacio el cumpli-
miento y aplicacién de una ley federal seran Tribunales com-
‘petentes los de la Federacion, de una manera exclusiva, si la
controversia es de crden publico; lo serdn concurrentemen-
te con las del orden comun si la controversia cs de orden priva-
do.

La aplicacion y cumplimiento de una ley federal debe for-
mar parte integrante de la litis contestacio porque solo asi se
Hena la exigencia del art. 104 que emplea la frase’’ ... .que se
susciten sobre cumplimiento ete.”

Los principios anteriores pueden referirse a las sociedades
de comercio en la forma siguiente:

I.—Todas las controversias entre socios, relacionadas con
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o} contrato social, surten fuero a favor de los Tribunales Fe-
Cderales, porque los juicios a que den lngar tienen gue versar
sobre cumplimiento y aplicacién de una ley federal. (381 Cé-
digo de Comerecio).

II.—Si el juicio se ventila entre la sociedad Y un tercero
hay qgue tencer en cuenta si la demanda supeone la aplicaciéon
de una ley federal. En este caso serdn competentes los Tri-
bunales de la Federacién.

III.—No toda la controversia entre los socios es de la comn-
petencia de los Tribunales Federales. Supongamos, que la
soeledad acusa a uno de sus administradores per abuso de con-
fianza. Todo lo relativo a la comisién de este delito, y apli-
cacién de la pena correspondicnte esta prevista en el Coédigo
Penal y de Procedimientos Penales. Por lo tanto, el juicio
respectivo no versard sobre ¢l cumplimiento y aplicacion de
una ley federal, y no seran competentes los Tribunales Federa-
les )

IV.—Lios juicios entre la sociedad y un tercero que se re-
fieran a un acto meramente civil, serian de la competencia de
los Tribunales del orden comtin. Como esos Juicios versan tan
«olo sobre ¢l cumplimiento y aplicacién de la ley civil (no fe-
deral), no hay motivo para que los Tribunales de la Federa-
cién secn competentes.

LEGITIMIDAD DE LA CLAUSULA COMPROMISORIA

Frecucntcrnultc ge estipula en los contratos de sociedad que,
todas las diferencias que surjan entre los socios serdn decidi-
das por 4rbitros, y al efecto, se fijan determinadas reglas pa-
ra hacer el nombramiento de arbitros, procedimientos del jui-
cio respectivo, etc. Esa estipulacién tiene el nombre de cliu-
sula compromisoria., -

tEs vilida en nuestro derecho?

En nuestro concepto es nula, por las mismas razones que
invoean los jurisconsultos para declararla inadmisible en el
derecho francés. El problema es muy sencillo.

El art. 1053 del C'ddigo de Comercio al referirse al juicio
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e arbitros, en materia mercantil, ordena que en la escritura
ptblica en la que se constituya dicho julcio se exprese el ne-
gocic o negocios en gue se ha de observar el procedimiento
convenido. &8ila escritura no llena ese requisito puede ser ta-
chado de nulo el juicio arbitral. Como es indudable que cuan-
2o los socios firman la escritura social, y se obligan a someter
sus diferencias a un juicio de drbitros, no pueden precisar sobre
qué negocios versarid la controversia, no se llena entonces el
requisito exigido por la fraceién V del articulo 1053. Lia cons-
tueidén del compromiso arbitral es nula v puede alegarse en
los términos del articulo 1054 del Cédigo de Comercio. ;Val-
drd esa estipulacién como una promesa de constituir, cuando
¢! easo sc presente, un arbitraje con todos los requisitos de ley %

Seguan nosotros, si, por ¢l principio de libertad de conve-
nios gue rige en nuestro derecho. El pacto de que se trate,
considerado como una promesa de constituir en su oportuni-
dad el compromiso arbitral, es un pacto licito, sujeto a las
prevenciones de los articulos 1419, 1421 del Cédigo Civil, ¥
78 del de Comercio.

Naturalmente, que la exigencia de éste iltimo nos parece
poco Pprictica, y por ende, indicamos desde ahora, la necesi-
dad de reformar su art. 1053 fraec. V.






