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LOS EFECTOS DE LA “GLOBALIZACION” SOBRE
LA SOBERANIA DE LOS ESTADOS NACIONALES:
EL ABSTENCIONISMO

Florence IEzE LEROND*

SumaARio: . Introduccion Il. La “globalizaciéon” es proceso histoéri-
co. lll. La hegemonia de las empresas transnacionales sobre los Es-
tados nacionaledV. Conclusion

|. INTRODUCCION

La “globalizacién” constituye un proceso econdémico gue ha evolucionado
dentro de un contexto histérico y geopolitico particular y que tiene impli-
caciones econdémicas, politicas, sociales y culturales. Ese “nuevo orden”
impuesto esta basado sobre flujos e intercambios de diversos tipos, al nivel
mundial. Se ubica dentro de una l6gica de competencia, de acumulacion,
de deslocalizacionésde privatizaciones asi como de la desaparicién de
las reglamentaciones que antes regulaban esos principios dentro de los Esta-
dos nacionales. La desreglamentacion econémica, a favor de las grandes
empresas multinacionales, se apoya sobre la reduccion de las prerrogativas
de los Estados; de su papel de intermediarios (econémico, politico o social)
entre las fuerzas antagonistas dentro de los Estados y da lugar a un nuevo
“principio de soberania” de las empresas transnacionales, las cuales, a tra-

* Doctorante en Estudios Latinoamericanos, UNAM.

! El término de “deslocalizacion” designa los fendmenos de movilidad geogréfica del
capital, a la busqueda de una mayor tasa de beneficio: las empresas se implantan donde
las condiciones de produccién son ventajosas. La “deslocalizacion” remodela la division
internacional del trabajo. Esta estrategia sirve para buscar una mano de obra poco costo-
sa, materias primas, energia... Juridicamente, las empresas necesitan una reglamentacion
poco rigida sobre trabajo, fiscalizacion, contaminacion... lo que lleva a los Estados nacio-
nales a desreglamentar (ejemplo de las zonas francas) para atraer a estas empresas y evitar
la desindustrializacién o el desempleo.
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vés de los organismos internacionales, dictan las politicas nacionales. En
la misma proporcién que el Estado deja de realizar su papel de rector de la
economia, la semejanza de politicas de izquierda con ldsrdeha que
comparten politicas ultraliberales a favor de una economia mundializada y
desreglamentada favorece el descontento social, la inmovilizacion politica
y el abstencionismo electoral.

En fin, cuando se habla de “globalizacion”, ¢se trata de un fenémeno
nuevo o de una etapa en un proceso? ¢ Qué sustenta, entonces, ese procesc
y qué lo caracteriza?

Como lo explica John Saxe-Fernandez, existe un antagonismo entre dos
perspectivas de andlisis del proceso en cuestiénprimera considera la
“globalizacién” como “categoria histérica”. Por lo tanto, conserva la no-
cion de “imperialismo” como marco de referencia de dominacion. En tal
perspectiva, “globalizacién” equivale a “internacionalizacion econémica”

y esta vinculada con el desarrollo y la expansion capitalista, cual expresion
contemporanea es la colonizacién y el imperialismo. La segunda perspec-
tiva de analisis pertenece a la sociologia del conocimiento. En esa pers-
pectiva, la “globalizacién” se concibe como un fenémeno nuevo, homogé-
neo, homogeneizante que conduce a la democracia, al progreso y al
bienestar. Por fin, esa version “acarrea la desaparicion progresiva del Esta-
do”. Ese tipo de discurso se apoya sobre la idea de “autorregulacion” del
sistema econdmico mundial y que escapa al control politico porque se sus-
tenta sobre la idea de la caducidad de nociones como el Estado nacional,
los mecanismos de regulacién estatal de los actores econdémicos, del terri-
torio y de la soberania.

Frente a los efectos negativos (exclusion, marginacion social, desastres
ecologicos...) asi como frente al conflicto social y politico creciente en lo
gue atafie al sistema econémico mundial, nos interesaremos, en el marco
de ese articulo, a la primera perspectiva critica de analisis del sistema.

Il. LA “GLOBALIZACION” ES PROCESOHISTORICO

Para muchos autores, el proceso de “globalizacién” no es nuevo. Octavio
lanni, por ejemplo, liga la “historia del capitalismo”, la “historia de la

2 Véase John Saxe-Fernandez, “Globalizacion e imperialisBlohalizacion: criti-
ca a un paradigmaPlaza y Janés-UNAM, 1999, pp. 9-68.
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mundializacion” a la “globalizacion del munddEn palabras de J. G.
Gandarilla Salgadb.el proceso no constituye ninguna “modificacion es-
tructural histérica del capitalismo”, mas bien se trata del “desarrollo mas
contemporaneo del proceso de internacionalizacion del capital y el
relanzamiento de una nueva division internacional del trabajo. El surgi-
miento de un sistema productivo mundializado (en sus fases de produc-
cion, circulacion, distribucion y consumo) que toma el lugar de los siste-
mas productivos nacionales, manifiesta la vocacion mundial del capital”.
Armando Kuri Gaytahdesigna tres caracteristicas esenciales del pro-
ceso: 1) la flexibilidad, como motor organizativo de la produccion de bie-
nesy servicio$;2) el alcance mundial pero desigual frente a Estados Uni-
dos, Europa y Japén del proceso globaliZadoB) la intensidad del proceso
se refleja “en los grados de interaccion e interdependencia de los compo-
nentes de la comunidad mundial”. La época llamada propiamente de “glo-
balizacion” inicia durante la década de 1980. Se distingue de las anteriores
por sus nuevas tecnologias, la aparicion de las empresas globales, una mayor
internacionalizacion de los mercados financieros, la desregulamidos
paises miembros de la OCDBE| incremento del comercio transindustrial,
la apertura de paises fuera de la OCDE y un nuevo tipo de organizacion

% Janni, Octavio,La sociedad globalMéxico, Siglo XXI, 1999, p. 41.

4 Gandarilla Salgado, José, “El proceso de globalizacion en dimensién histérica: ¢ nueva
etapa del capitalismo o nueva forma historic&Zonomia informanim. 292, UNAM,;
Facultad de Economia, noviembre de 2000.

® Kuri Gaytan, Armando, “La globalizacion en perspectiva histériCamercio Ex-
terior, enero de 2003, vol. 53, num. 1, México, pp. 4-12.

¢ Se refiere a C. Oman “Technological Change, Globalism of Production and the Role
of Multinacionales”,Structures industrielles et MondialisatioBahiers d’économie de
I'innovation, nim. 5, Paris, L’'Harmattan, 1997.

" Por eso, Octavio lanni dice que el término de “globalizacion” es inadecuado porque
ese proceso dejo de lado a continentes enteros (Octaviodpnait, nota 3, 1999, p. 9).

8 Eugenia Correa define la desregulacién como una “ruptura de normas explicitas o
implicitas presentes en los mercados y en la actividad de los intermediarios financieros”.
Pero, dice también que “no existe una tendencia a la desregulacion total de los mercados
financieros, sino un proceso de desregulacién, en donde la normatividad continiia desem-
pefiando un papel muy importante, y la intervencion del Estado, en realidad, se ha modi-
ficado, pero no tiende a desaparecer, en particular en su funcion de contener y administrar
las crisis financieras” (Eugenia Corr€ajsis y desregulacion financier&iglo XXI, pp.
11y 149, para la definicion).

° La Organizacién de Cooperacion y Desarrollo Econémico es un organismo de
concertacion y de estudio que publica informes sobre la situacion econémica mundial
asi como de sus distintos Estados miembros.
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flexible de la produccion. Los movimientos financieros son de caracter
especulativo y mayoritariamente a corto plazo. Concentra la mayoria de
los cambios por la irrupcion de las nuevas tecnologias en el &mbito pro-
ductivo. Tiene una mayor integracion comercial que es el resultado de la
formacion de los bloques regionales, la eliminacién de las barreras comer-
ciales, el mayor peso de las empresas transnacionales. Esta etapa de “glo-
balizacion” ve también crecer la importancia del sector de los servicios en
la estructura comercial, la separacion entre la actividad econémica y los
recursos financieros que se dedican a la especulacién. A todos estos cam-
bios se suma la iniquidad de los flujos comerciales en la escala mundial.
Los programas de ajuste y de apertura comercial indiscriminada no han
permitido que todos los paises se beneficien del desarrollo.

El economista Francois Chesridianalizé el fenémeno durante el pe-
riodo de las dos ultimas décadas del siglo XX. La “globalizacion” finan-
ciera, dice, tiene como funcién garantizar la apropiacién de ingresos fi-
nancieros a una escala mundial. Se apoya sobre los factores siguientes: la
apropiacion de las riguezas; la liberalizacion, desreglamentacién y privati-
zacion de las finanzas que deben extenderse al nttipdo etapas, a par-
tir de la ayuda de organizaciones internaciodalgsle algunos otros me-
canismos? En la forma contemporanea de la “globalizacién” del capital,
existen las nuevas formas de concentracion del capital-dinero (fondos de
pension, fondos de inversion financiera), los mecanismos de captacion y
de centralizacion de fracciéon de valor y de plusvalia, las instituciones que
aseguran la seguridad politica y financiera, las operaciones de inversiéon
financiera. Con la ayuda de las instituciones, los paises capitalistas organi-
zan una fuerte proyeccion internacional y un dominio sisteméatico en el
campo de las finanzas y de la libertad de accion de las empresas industria-

1 Francgois Chesnais es economista y miembro de la Comision Cientifica del Movi-
miento Internacional ATTAC (Asociacion para la Tasacién de las Transacciones Finan-
cieras para Ayudar a los Ciudadanos). Publicé con G. Duménil, D. Lévy y |. Wallerstein
un libro intituladoUne nouvelle phase du capitalismd®aris, Col. Séminaire marxiste,
Syllepse, 2001. Véase tambiéa nouvelle économie: une conjoncture propre a la
puissance hégémonique dans le cadre de la mondialisation du ¢capibdicado por la
Organizacion ATTAC.

1 El régimen financiado es una fuerza “autbnoma” y mundializada porque necesita
grados elevados de liberalizacion y de desreglamentacién de las finanzas, de la inversion
directa y de los intercambios comerciales al nivel mundial.

2 El Fondo Monetario Internacional, el Banco Mundial.

13 El Acuerdo General sobre el Comercio de los Servicios (AGCS), la OMC...
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les sobre los paises “débiles”, pero también sobre los paises capitalistas
avanzados “retardados” en el nuevo régimeninit@scambios lasinver-

siones directaginiciados por los gobiernos norteamericano e inglés): las
mercancias especializadas producidas por los paises avanzados deben
venderse sin traba y poder recurrir libremente a la inversion directa en el
extranjeré* para poder producir y apropiarse de la plusvalia en condicio-
nes favorables; la libertad total de la localizacion de los sitios de apro-
visionamiento, de produccion y de comercializacion; la abolicion de las
obligaciones ligadas a un aprovisionamiento local. A partir de 1980, la
consolidacion de ese proceso acentuo la configuracién jerarquizada de los
paises variando en funcion de la situacion propia de cada pais, de sus re-
cursos naturales o trayectorias historicas. A partir de la década de 1990, la
dominacién de las finanzas ha sido paralela a los cambios en las relaciones
entre Estados y fracciones del capital y a las relaciones politicas entre ca-
pital y trabajo.

I1l. L A HEGEMONIA DE LAS EMPRESASTRANSNACIONALES
SOBRELOS ESTADOSNACIONALES

Las empresas transnacionateson actores fundamentales en el proce-
so hegemonico. Realizan actividades de produccion, de comercio, de in-
vestigacion, de servicios, asi como de especulacion financiera de manera
directa (con su propio capital) o de manera indirecta (aceptando que los
inversionistas manejen fondos de pensiones, fondos de compafias de se-
guro...) y de esta manera los inversionistas adquieren un poder de inter-
vencion en las decisiones de la empresa donde invirtieron, para que pro-

14 La “IDE” es una inversién para la creacion o la adquisicion de empresas sobre un
territorio distinto del inversionista.

5 Existe una gran cuantidad de definiciones de la empresa transnacional. Algunas
definiciones mencionan el tamafio de la empresa, el porcentaje de ganancia en el extran-
jero o los efectivos empleados, como criterios principales. La empresa es “transnacional”
cuando efectla operaciones en, al menos, seis paises del mundo. Sus filiales extranjeras
deben contar por un minimo de 20% de sus activos totales, de sus ventas 0 mano de obra
(definicion de René Gendarme). Vladimir Andreff define la empresa transnacional en
funcion de su estrategia y de su organizacién a la escala mundial: una forma de coordina-
cion entre diversos intereses (pueden ser contradictorios) pero siempre son obligados a
colaborar (véase Vladimir Andreffes multinationales globale®aris, La Découverte,
1995, p. 30).
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duzca un rendimiento maxini Esas actividades tienen lugar sobre dis-
tintos territorios nacionales. Modifican rapidamente su lugar de implanta-
cion o de inversion de capitales en funcién de su estrategia (busqueda de
mano de obra barata, ventajas fiscales, subvenciones estatales, proximidad
de fuentes de materias primas, reglamentacion flexible o altos intereses
para la especulacion).

La actividad de las empresas transnacionales esta dominada por el obje-
tivo primordial de la obtencion de un beneficio méximo en un minimo de
tiempo. Dimitri Uzunidi§’ explica que la estrategia de ganancia se carac-
teriza por los elementos siguientes:

¢ Una expansion transfronterizada de las actividades de la empresa y
la concentracidon consecutiva de sus funciones fundamentales en
materia de organizacion y de gestion de las inversiones, las ventas y
las finanzas.

¢ Un crecimiento basado en la integracion y el aumento del patrimo-
nio de la empresa por medio de operaciones de adquisicion, de nue-
va compra y de alianzas con otras empresas o instituciones.

¢ Laintegraciony la unificacion de las actividades industriales, finan-
cieras y comerciales de la gran empresa en detrimento de la cohe-
sion de las economias nacionales.

¢ Los objetivos de las empresas no admiten ningln obstaculo. Para
lograr sus fines, violan los derechos del trabajo, corrompen las elites
politicas e intelectuales, financian actividades terroristas (con el apoyo
logistico de una potencia) o dictaduras... Para entender cuédles son
los efectos de las empresas transnacionales sobre los pueblos, sus
valores y sus recursos, el articulo de Jerry Mander es muy relevan-
tel8 El autor explica que la empresa es una estructura técnica y au-
tbnoma. Se comporta segun la l6gica de crear y lanzar nuevos pro-

6 Sobre el tema de las caracteristicas de la conformacion de los grupos empresariales
en México, véase Basave Kunhardt, Jolde siglo de grupos empresariales en México
Textos breves de economia, UNAM, 2001.

7 Dimitri Uzunidis es director del Laboratorio de Despliegue Industrial e Innovacion
de la Universidad “litoral” de Dunkerque, Francia. Véase su articulo “Nature financiére et
économique des STN et besoin d'un cadre lIégal mondial d’accumulation”, Contribucién
al Seminario de Céligny, Suiza.

18 Mander, Jerry, “Le code de conduite de I'entreprise’procés de la mondialisatipn
Goldsmith, Edward y Mander, Jerry (coords.), Paris, Fayard, 2001, pp. 149-163.
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ductos y tecnologias; ampliar su mercado y su poder, empujar al
consumismo de sus productos a través del mundo con la ayuda de
los medios de comunicacién. Una empresa comercial tiene un nom-
bre y una existencia legal (es una entidad impalpable que tiene los
mismos derechos que un individuo y es calificada por la ley de “per-
sona ficticia” con vocacion de comprar, vender o demandar). J.
Mander define siete “criterios de conducta” de las empresas.

e El“imperativo de ganancfas un criterio Ultimo de decision. Tiene
prioridad sobre el bienestar de la comunidad, la salud de los trabaja-
dores, la salud publicd,la paz, a preservacion del medio ambiente
0 bien de la seguridad nacional.

e El “imperativo de crecimientaes el criterio retenido por la bolsa,
los inversionistas y los bancos para obtener financiamientos. Tal cri-
terio lleva a la empresa a buscar y explotar recursos escasos en di-
versas regiones del mundo, presionando a los pueblos que viven en
esas regiones ricas en recursos a entrar en un proceso de moderniza-
cion, de produccion y de consumo.

¢ La“amoralidad frente a las decisiones contrarias a los intereses de
la comunidad siempre que esas decisiones sirvan a sus objetivos.
Esa “amoralidad” es siempre disimulada por medio de publicidades
contrarias y escondiendo a sus acciones.

¢ La “cuantificacion, linealidad y segmentaciéignifica que la in-
formacion subjetiva debe ser expresada en cifras. Los valores espiri-
tuales de los pueblos acerca de la naturaleza no entran en las
ecuaciones de las sociedades comerciales. Los elementos de la pro-
duccion que generan peligros para la salud o el bienestar de la pobla-
cion son considerados como conceptos objetivos neutros. Se eva-
lban los costos debidos a accidentes o muertos en una balanza. La
cuantificacion se hace en la produccién (medicién del tiempo nece-
sario para cada operacion efectuada por un obrero) con el fin de
organizar las tareas para poder disminuir el costo de la mano de obra
con la automatizacion.

¢ La “intemporalidad y movilidddquiere decir que las empresas no
tienen obligaciones hacia el lugar de localizacién ni tampoco hacia

19 véase, por ejemplo, el estudio de Tokar, Brian, “Monsanto: I'arrogance d’une trans-
nationale”,Le procés de la mondialisatipsoldsmith, E. y Mander, Jerry (coords.).
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los empleados. Tienen posibilidad de deslocalizarse frente a cual-
quier impedimento.

e La“oposicion a la naturaleza” cuando se transforman materias pri-
mas en mercancias comercializables en nuevas formas. Cuando los
recursos se agotan, las empresas cambian de localizacion. La ex-
traccién y la transformacion de los recursos naturales tiene un ritmo
creciente, al igual que el ritmo del consumo. La idea de autosuficiencia
es subversiva en ese contexto. Como resultado, las transnacionales
destruyen a la naturaleza para responder a las necesidades artificia-
les que han creado.

¢ La “homogeneizacidrde todos los consumidores frente a las pro-
ducciones. Los modos de vida o los sistemas econémicos basados en
el reparto de los bienes, de los servicios o del trabajo y que no permi-
ten la acumulacion de objetos (modos o sistemas no materialistas)
son inaceptables para las empresas. Por eso esos sistemas son consi-
derados como “inferiores” o “retrégrados” porque representan una
amenaza para la tentativa de homogeneizacién en una cultura mun-
dial. Las empresas tratan de inculcar los valores y actitudes confor-
me a sus intereses. Las comunicaciones aceleran el ritmo de desarro-
llo y el financiamiento proviene esencialmente del Banco Muffdial,
el FMI?! y de organismos como la Agencia Americana para el Desa-
rrollo Internacional y el Interamerican Bank.

20 E| Banco Mundial es un organismo internacional encargado de préstamos a largo
plazo para el financiamiento de las operaciones de desarrollo. Funciona con criterios de
rentabilidad y se inicia en las politicas de desarrollo. Tiene también por objetivos el finan-
ciamiento de la reconstruccion asi como la erradicacion de la pobreza. El Banco Mundial
empieza a cobrar importancia a partir del fin de la década de 1960. Cada cinco afios, los
préstamos otorgados a los paises en via de desarrollo asi como a los paises de Europa del
Este, deben ser multiplicados por cinco. Los préstamos son dirigidos con preferencia a los
aliados estratégicos de Estados Unidos (ejemplo: Pinochet en 1973).

2 El Fondo Monetario Internacional tenia, hasta 1971, la funcién principal de vigilar
el sistema monetario-crediticio de Bretton Woods. Después del fin del sistema de la
paridad oro/ddlar, los paises industrializados decidieron dejar flotar libremente a sus
monedas. Empezaron las apuestas sobre el valor de las monedas (especulacién financie-
ra). El choque petrolero de 1973 lleva a los paises en vias de desarrollo e importadores de
petréleo, a una crisis inflacionaria y recesionista. Las funciones del FMI fueron, enton-
ces, ayudar a los paises mas afectados por esa crisis. El FMI es una “cooperativa” de
bancos centrales que presta a Estados y dicta luego sus reglas para el pago de la deuda.
Con los acuerdos de Jamaica en 1976, el FMI empieza a vigilar la liquidez del sistema
monetario internacional (el pago de las deudas externas contratadas por los Estados o
garantizadas por ellos). Los mecanismos de ajuste prevén préstamos especiales condicio-
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Vladimir Andreff?? explica que al inicio de la década de 1960 las em-
presas transhacionales se caracterizaban por una “estrategia de racionali-
zacion de la produccion” segun la cual las filiales producian componentes
necesarios a la sociedad principal que exportaba luego los productos ter-
minados. Esa estrategia permitié a la empresa reducir sus costos de pro-
duccién en el extranjero. Durante la década de 1980, ocurrié una reconver-
sién de las empresas transnacionales. Se habla entonces de una “estrategia
global de integracién mundial de la produccién” que implicé un acerca-
miento entre proveedores de servicios financieros y técnicos. La “estrate-
gia de conquista de mercados” conduce a alianzas entre empresas para
crecer y permitir un mejor rendimiento de sus inversiones. Por fin, la ulti-
ma estrategia de las empresas transnacionales fue la “desterritorializacion
de su actividad econémica, la adopcion de formas distintas de organiza-
cién en financiamiento o la organizacion en redes”. Un nuevo modelo de
organizacion del trabajo responde a la flexibilidad de la producciény a la
“volatibilidad” de los mercados. Cada innovacidn permitié el control del
comercio mundial y fueron determinantes para su proceso intervencionista
en las politicas publicas de los Estados.

Las atribuciones del Estado se habian modificado con el fin de desarro-
llar competencias. La nocién del Estado proveedor, después de la Primera
Guerra Mundial, fue ligada a la nocion de ayuda y al pago de subvenciones
aindividuos o a empresas en dificultades. Luego, el Estado se volvié “em-
presario” con la técnica de la nacionalizacion. Asi, se encuentra a la cabeza
de ramas importantes de la actividad econdmica, de la produccion indus-
trial, del sistema de seguro social. Intervenia también fijando los salarios o
los precios durante periodos de crisis, de guerra o de inflacion. Durante
periodos de sobreproduccion, intervenia con politicas de salida de produc-
tos no vendidos en la agricultura, por ejentplbos Estados regulaban y
controlaban las actividades de las empresas sobre sus territorios. Hasta los
afios 1973-1974, el Estado tenia también el papel de luchar contra las crisis

nados a los paises en dificultad. EI Consenso de Washington es el conjunto de principios
economicos dictados por el Banco Mundial, el FMI asi como el Tesoro de Estados Unidos
que tienen por objetivo la obtencién del equilibrio por ajustes estructurales, por planifica-
cion del mercado por medio de las privatizaciones (véase Lenain, Plagriek]l, Col.
Repéres, Paris, La Découverte, 2002).

2 Andreff, Vladimir, Les multinacionales globalgRaris, La Découverte, 1995.

% En América Latina se puede ver en las politicas econémicas de “Sustitucion de
importaciones”.
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econdmicas ligadas a la sobreproduccion o al desempleo, de asegurar y
acelerar el desarrollo de la producciéon y aumentar el nivel de vida y el
crecimiento econémico. El Estado tenia la responsabilidad del progreso
econdmico y del desarrollo del nivel de vida para todos. Esas competen-
cias se traducian en politicas econdmicas y financieras, en el manteni-
miento del equilibrio coyuntural, asi como en la planificacion. El gasto
publico orientado sobre un sector determinado de la produccion (indus-
trias, comercio o agricultura) podia ejercer una accion decisiva sobre el
desarrollo, acelerar la economia y la actividad. A partir de la década de
1980, los Estados compitieron entre ellos para atraer a las inversiones.
Por lo tanto, los paises deudores han tenido que desarrollar politicas de
privatizacion, crear zonas francdsexenciones fiscales, concesiones
aduanales, conceder infraestructura publica, libertad total para las trans-
ferencias de divisas.

En el contexto de la nueva economia mundial, se cuestionan esos mo-
dos de intervencién y de competencias de los Estados nacionales. La
ideologia liberal considera a la intervencion estatal como un freno al
crecimiento de las economias. Para Stephen H¥mha&s,empresas trans-
nacionales organizan el mundo, jerarquizan a las economias nacionales y
se apropian de las funciones econémicas de los Estafaos.el contra-
rio, para autores como M. Porter, los Estados conservan un margen de
accion frente a las transnacionales porque pueden, por medio de politicas
publicas, modificar o destruir ventajas de las transnacionales. Un infor-
me del Banco Mundial sobre el desarrollo (1997) ensefia que la credibi-
lidad de un Estado depende precisamente de su capacidad de mantener la
cohesidn social porque constituye un factor determinante para el creci-
miento econdmico para atraer las empresas. Para Robert’R#iElsta-
do necesita a la empresa para asegurar la prosperidad de los ciudadanos,
y la empresa necesita al Estado para poner el orden sin la cual no puede
funcionar un pais.

2 Por ejemplo, en el norte de México.

% Hymer, Stephen, “The Multinacional Corporation and the Law of Uneven Deve-
lopment”,Economics and World Order: from the 1970’s to the 1990dmdres, Jagdish
N. Bhagwatti Editions-Macmillan, 1972, pp. 113-135.

% porter, MichelL’avantage concurrentiel des natigrRaris, Intereditions, 1993.

%" Reich, Robertl.’Economie mondialiséeParis, Dunod, 1993.
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IV. CONCLUSION

Vemos que la “globalizacion” constituye un proceso econémico, a favor
de las empresas trasnacionales, basado en una logica de competencia, de
apropiacion y acumulacion de las riquezas, de privatizaciones, de desregla-
mentacion y de imposicion de nuevas reglas a los Estados nacionales, por
organismos financieros internacionales. Un “nuevo principio de sobera-
nia” de las empresas transnacionales ya aniquilé el antiguo principio de
soberania de los Estados nacionales. Frente a los efectos desastrosos del
imperativo de ganancia (al nivel econémico, social, cultural o ecoldgico)
y, frente a los conflictos sociales y politicos que susciten no hay, hasta
ahora, ninguna alternativa para el Estado o bien algiin modelo de organiza-
cién politica fuera de él. Los movimientos sociales siguen refiriéndose al
modelo estatal, a su reconquista para hacer frente, inclusive a su reformu-
lacién en un nuevo Estado-nacion.

La “contra-globalizacién” debera imponer un Estado democratico, plu-
ral, regulador de la economia y luchar contra la politica de globalizacién
gue utiliza la despolitizacion para imponetse.

2 Como lo sostuvo el sociélogo Pierre Bourdieu en “L’Autre Davos”, Suiza, 2001, de
la manera siguiente: “Hay que tratar de concebir una accion politica capaz de luchar
contra la despolitizacion y al mismo tiempo contra la politica de globalizacion que se
arma de esa politica de despolitizacion para imponerse”.
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