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IX. Recursos en caso
de incumplimiento
del vendedor

El incumplimiento de cualquiera de las obligaciones del vendedor da al
comprador la posibilidad de optar por diversos recursos para obtener una
reparacion. La Convencidn enumera y explica estos procedimientos en
una seccién especial (arts. 45 a 52), al final del capitulo sobre las obliga-
ctones del vendedor, Fl que haya una parte especifica destinada a esta ma-
teria, y que no se encuentren los recursos mencionados junto a cada una
de las obligaciones del vendedor, fue una decision que partio de la expe-
riencia habida con la convencidn anterior (LUCI). En ella no habia una
seccion especial para los recursos, lo cual resulté confuso y muy pronto
fue criticado. En la nueva convencidn se quizo evitar este error.! Sin em-
bargo, hay otros articulos de la Convencidn que contemplan otros recut-
sos {(arts. 71 a 73 y 88) y unos mds que complementan el régimen de los
recursos definidos en esa seccion especial (arts, 74 a 78 y 81 a 84).

1. LOS RECURSOS EN GENERAL (ART. 45)

A manera de introduccidn al tema, se hacen aqui algunas consideraciones
en cuenta al fundamento, namero y clasificacion de los recursos que tiene
el comprador.

I WILL Commentary 330.
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A. Fundamento de los recursos

El articulo 45 indica que el fundamento para ejercitar los recursos es el
incumplimiento de ‘‘cualquiera de las obligaciones’’ del vendedor, sea
una obligacién que provenga del contrato, sea que proceda de la propia
Convencion. Esto quiere decir que ¢l comprador que quiere ejercitar un
recurso debe probar que ha habido incumplimiento de alguna de las obli-
gaciones; no hace falga que pruebe que la falta fue debida a mala fe 0 a
culpa del vendedor; basta que demuestre el incumplimiento objetivo. Por
esto se ha dicho? que la nocidn de culpa o negligencia es ajena a la Con-
vencion.

Pero si bien es cierto que nunca emplea las palabras culpa, negligencia
o semejantes, la Convencion si contiene las nociones correspondientes,
con rasgos propios y bien definidos, en los articulos 79 y 80, donde trata
de la exoneracion de responsabilidad por incumplimiento de las obligacio-
nes. El articulo 79 contempla la exoneracion de la responsabilidad por los
dafos y perjuicios si la parte que incumpie puede demostrar que la falta
se debio a la presencia de un impedimento ajeno a su voluntad, imprevisi-
ble e insuperable.? El articulo 80 exime de toda responsabilidad cuando
el incumplimiento ha sido causado por la conducta de la contraparte.*

También puede suceder que se produzca un incumplimiento no exo-
nerado de responsabilidad, pero 1a parte que incumple tiene el derecho de
subsanarlo en un determinado plazo (arts. 34, 37 y 48),5 durante el cual
la parte afectada no puede ejercer ninguno de los recursos de que dispone
para obtener una reparacion.

Por lo tanto, cabe decir que el fundamento de los recursos del com-
prador es el incumplimiento de las obligaciones del vendedor no exonera-
do de responsabilidad ni susceptible de subsanacién. En consecuencia, el
comprador que quiere ejercer un recurso solo tiene que probar que hubo
un incumplimiento objetivo de alguna de las obligaciones del vendedor,
pero éste puede demostrar que estd exonerado de responsabilidad, y asi
salir absuelto; o que tiene derecho a subsanar el incumplimiento, y asi im-
pedir el uso del recurso.

El incumplimiento parcial del contrato da lugar al ejercicio de los re-
cursos, como ya se explicod antes,’ respecto de la parte incumplida (art.
51-1); también puede, eventualmente, dar pie a la resolucién del contrato
(art. 73-2).

2 HONNOLD 325. WILL Commentary 331,
3 Supra VIIL 1 A.

4 Supra VII1 1 B.

5 Supra VIII 2.

6 Supra VIII 5,
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B. Enumeracion de los recursos

El articulo 45 hace una referencia general a los recursos ‘‘establecidos en
los articulos 46 a 52’7 (art. 45-1-a), y trata, de manera especifica, el recur-
so de indemnizacién de dafios y perjuicios (art. 45-1-b). Con esto marca
una clara diferencia entre una serie de recursos, por una parte, y el recurso
de indemnizacidn de dafios v perjuicios, por la otra. La diferencia esta en
que la indemnizacion de dafios y perjuicios puede ejercitarse como un re-
curso para indemnizar cualquier tipo de incumplimiento, a la manera
como se hace en ¢l Common Law o se hacia en el derecho romano clasico,’
0 COmMO un recurso que se acumula con los otros (art. 45-2), de suerte que
el comprador, por ¢jemplo, puede ejercer ¢l recurso de cumplimiento o
resolucion del contrato y exigir, ademds, la indemnizacion de los dafios
y perjuicios, tal como se hace en los paises de derecho civil.

L.os recursos especificos que tiene ¢l comprador son: @) requerir la in-
demnizacion de los dafios y perjuicios (art. 45-1-b); b) exigir el cumpli-
miento de las obligaciones, lo cual puede concretarse en reclamar la susti-
tucion o reparacion de mercancias que no son conformes con el contrato
(art. 46); o) fijar un plazo suplementario para que el vendedor cumpla sus
obligaciones (art. 47); d) declarar 1a resolucion del contrato {art. 49), sin
afectar el derecho del vendedor a subsanar el incumplimiento® (art. 48);
) rebajar proporcionalmente el precio de mercancias que no son confor-
mes con el contrato (art. 50); f) rechazar las mercancias entregadas con
anticipacidn o en exceso. A ¢stos recursos, previstos en la seccion corres-
pondiente, habria que afiadir que el comprador, ante el incumplimiento
previsible del vendedor, puede: g) exigir garantias de cumplimiento (art.
71); ante la negativa del vendedor a reembolsarle gastos de conservacion,
puede /) retener las mercancias (art. 86-1), y ante la demora del vendedor
en recoger mercancias rechazadas puede: /) vender las mercancias y rete-
ner parte del precio (art, 88).

C. Clasificacion de los recursos

La seccidn que trata de los recursos del vendedor (seccion 111 del capitulo
11 de la Convencion se titula “*Derechos v acciones en caso de incumpli-

7 En ¢l procedimiento clasico de las formulas, la condena era siempre pecuniaria, por
1o que cuando el objeto en litigio era cualquier cosa distinta de dinero, ¢l juez 1enia que hacer
una estimacion del litigio, en la que comprendia el valor de la cosa y los dafios y perjuicios.
El valor de la cosa no recibida equivale también a un “*dano’’, segun la terminologia moder-
na. Véase 'ORS Derecho Privado Romano’ (Pamplona EUNSA 1991) parrafos 76 y 77.
8 Supra VIII 2 A.
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miento del contrato por el vendedor’’. La mera ribrica ya esta indicando
una dualidad de recursos, hay unos llamados ‘‘derechos’’ y otros llama-
dos “‘acciones’’. La misma terminologia doble se mantiene en otros arti-
culos de la Convencidn (arts. 70 y 83), en el titulo de la seccidn sobre los
recursos del vendedor (seccidn 11T del capitulo IIT). También la Conven-
cidn sobre prescripcion de acciones habla, en su articulo 1, de ““derechos
y acciones’.

Si bien esta terminologia manifiesta una intencion clara de distinguir
dos tipos de recursos, en cada recurso no se precisa, de hecho, si corres-
ponde a uno u otro tipo. Respecto de los recursos del vendedor, el articulo
45 los llama a todos ‘“derechos’’, v lo mismo hace el articulo 61 respecto
de los recursos del comprador. Sin embargo, cabe distinguir dos tipos de
recursos, atendiendo al modo como surten efecto. Hay unos que tienen
efecto por la mera declaracion del comprador o del vendedor, que podra
ser ulteriormente confirmada o revocada por un juez, y otros que surten
efecto por decision de un juez o arbitro. Cabe, entonces, distinguir entre
recursos extrajudiciales, o *‘derechos’’ en la terminologia de la Conven-
cion, y recursos judiciales, o ‘‘acciones®’.

El comprador puede declarar, por si mismo, el plazo suplementario
para el cumplimiento de las obligaciones del vendedor, la resolucién del
contrato, la reduccién proporcional del precio, el incumplimiento previsi-
ble vy la consiguiente peticion de garantias, v, ademas, decidir la retencion
de las mercancias que custodia, su venta y la retencidn del precio cobrado
por ellas. Se trata de recursos extrajudiciales o derechos, yva que la mera
declaracion del comprador produce efectos contra el vendedor, aunque
posteriormente un juez o arbitro podra revisar la decisidn del comprador
y declarar si fue fundada o infundada, con las consiguientes consecuen-
cias para el comprador y el vendedor.

En cambio, la exigencia de la indemnizacidén de dailos y perjuicios,
asi como de cumplimiento del contrato, no producen efecto por la decla-
racion del comprador, sino hasta que un juez ¢ 4rbitro decida en una sen-
tencia. Lo ordinario sera que el comprador pida, primero extrajudicial-
mente, la indemnizacién o el cumplimiento del contrato; sélo ante la ne-
gativa del vendedor acudira al juez o arbitro para iniciar los recursos judi-
ciales 0 acciones.

En adelante se examinaran, primero, los derechos o recursos prejudi-
ciales: fijacion de plazo suplementario (numero 2), resolucidn del contra-
to {nimero 3), reduccion proporcional del precio (nimero 4), y rechazo
de las mercancias (nimero 5). La peticion de garantias ante un incumpli-
miento previsible ya fue tratada antes,® lo mismo que el derecho de reten-

9 Supra VI 4 B,
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cign y venta de mercancias que el comprador rechaza. !9 Después se trata-
rén (nimero 5) los recursos judiciales o acciones: la accién para exigir el
cumplimiento del contrato y la accidn para reclamar la indemnizacién de
dafios y perjuicios.

2. FIJACION DE PLAZO SUPLEMENTARIO (ART. 47)

Si el vendedor no entrega las mercancias en el momento oportuno, sea la
fecha convenida por las partes o la definida de acuerdo con el articulo 33-
¢, el comprador puede fijar un plazo suplementario para que las entregue.
El objeto de la concesion de un nuevo plazo es que el comprador pueda
resolver con mayor facilidad el contrato si ¢l vendedor no entrega las
mercancias en el nuevo plazo. Es una ventaja importante porque la
resolucion del contrato sélo puede declararse, por regla general, cuando
hay un incumplimiento esencial {art. 25),!! y la mera demora en la entre-
ga, en muy pocos casos podra constituir un incumplimiento esencial. Si
el comprador fija un nuevo plazo, podra luego resolver el contrato demos-
trando solamente que el vendedor no entregd las mercancias en el plazo
suplementario o que ha deciarado que no las entregard en dicho plazo (art.
49-1-b). En otras palabras, por la falta de entrega de mercancias en el pla-
zo suplementario, ¢l comprador adquiere el derecho a resolver unilateral-
mente el contrato.!? Gracias a esto, podra buscar otro proveedor sin te-
ner el riesgo de que el vendedor original intente entregar tardiamente las
mercancias y cobrar el precio correspondiente.

S5i bien el articulo 47-1 dice que el comprador podra fijar un plazo su-
plementario por el incumplimiento de cualquiera de las obligaciones del
vendedor, en realidad solo tiene sentido que lo haga por la demora en la
entrega de las mercancias, pues unicamente en ese caso la fijacion de un
nuevo plazo tiene la consecuencia juridica de permitir la resolucion del
contrato sin tener que demostrar que hubo un incumplimiento esencial.
Puede tratarse, opina Honnold, !} también de la demora de una entrega
parcial, pero la fijacién de un plazo suplementario para una entrega par-
cial tendra el efecto de facilitar la resolucién parcial del contrato, pues
para resolver todo el contrato habria que demostrar que el incumplimien-
to de la entrega parcial constituye un incumplimiento esencial respecto de

10 Supra VI1 5 C.

I Supra VIII 3.

12 Es un derecho andlogo el que tenia el vendedor en la compraventa romana por virud
de la lex comissoria, que le permitia resolver unilateralmente el contrato si el comprador no
pagaba el precio en ¢l plazo fijado. Véase Digesro 18, 3.

13X HONNOLD 333 nota 2 v 334,
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todo el contrato (art. 53-2). Durante las discusiones sobre el actual articu-
lo 49, se propuso que se pudiera resolver el contrato por incumplimiento
en el plazo suplementario de otras obligaciones diferentes de la entrega de
mercancias, pero la propuesta fue rechazada.!* Will opinal!5 que la fija-
cion de un plazo suplementario para el cumplimiento de otras obligacio-
nes (por ejemplo, para reparar las mercancias), podria servir, no parare-
solver el contrato de acuerdo con el articulo 49-1-b, pero si para demostrar
mads facilmente que ha habido un incumplimiento esencial y resolverlo
conforme al articulo 49-1-a ; asi lo contempla el articulo 49-2-b-ii.

La fijacién de plazo debe ser comunicada al vendedor. Como no dice
el articulo en qué momento surte efecto la comunicacidn, se entiende que
se aplica la regla general del articuloe 27, que expresa que los efectos se pro-
ducen desde la fecha de la expedicidn.!6

En la comunicacion, el comprador debe fijar un cierto plazo, como
20 dias después de la fecha de la comunicacion o una fecha precisa. Si sélo
pide que el vendedor cumpla “‘lo mas pronto posible’’, no esta fijando un
verdadero plazo, ni podrd, en consecuencia, resolver el contrato por in-
cumplimiento en el plazo adicional. El comprador debe, también, indicar
gue el nuevo plazo que fija es perentorio, de modo que el vendedor sepa
gue el incumplimiento en el nuevo plazo podra implicar la resolucion del
contrato.!”

El plazo suplementario ha de ser de duracidn‘‘razonable”’, es decir,
que dé al vendedor la posibilidad de entregar las mercancias. Esta exigen-
cia se basa en el propdsito de que no se use la fijacién de un plazo suple-
mentario como un mero pretexto para resolver mas facilmente el contrato
cuando el comprador ha perdido interés en su cumplimiento; por ejem-
plo, si hubieran bajado en el mercado los precios de las mercancias, el
comprador podria pretender la resolucion del contrato fijando un plazo
suplementario de tres dias para el vendedor que apenas se ha demorado
un dia en la entrega. La determinacidn de lo que en cada caso es un plazo
razonable se confia al comprador, quien deberd cuidar de juzgar con pru-
dencia, pues su decisién podra ser eventualmente revisada por el juez o
arbitro, si el vendedor la impugnara.

14 fnforme la. Comision articulo 45 parrafos 3, 5 y 6 (= DO 125-126).

15 Commentary 346.

16 Sin embargo, el articulo 48, que trata sobre el derecho del vendedor a subsanar el in-
cumplimiento, dice que la comunicacién que envia el vendedor mediante la que notifica que
cumplird tardiamente, surte efectos s6lo si es recibida por su destinatario (art. 48-4). La dife-
rencia de tratamiento puede deberse a que merece mas proteccion el derecho de un compra-
dor que ha sido afectado por un incumplimiento, que el derecho del vendedor a subsanar
un incumplimiento propio.

17 HONNOLD 335.
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El derecho del comprador a fijar un plazo suplementario y preparar,
asi, el camino para la resolucién del contrato se contrapone con el derecho
del vendedor a subsanar el incumplimiento, previsto en el articulo 48.1%
;Qué ocurriria si el vendedor envia una comunicacién diciendo que cum-
plira tardiamente en un plazo razonable y el comprador, por su parte,
quiere fijar un plazo suplementario? Como el derecho del vendedor a
cumplir tardiamente no prevalece sobre el derecho del comprador a resol-
ver el contrato, segin lo expresa el mismo articulo 48-1, me parece que
el comprador puede aceptar una peticion de cumplimiento tardio formu-
lada por el vendedor, pero indicando que el plazo solicitado por el vende-
dor, de acuerdo con el articulo 48-2, funcione también como plazo suple-
mentario, de acuerdo con el articulo 47-1, de modo que si el vendedor no
cumple, el comprador pueda resolver el contrato.

Al conceder una fecha suplementaria para la entrega de {as mercan-
cias, el comprador se compromete a respetar tal plazo, por lo que no
podra ejercer ninguna accién por incumplimiento del contrato mientras
no venza dicho plazo. No podra, por eso, declarar resuelto el contrato,
ni reclamar la consecuente devolucion del precio pagado, ni demandar la
indemnizacion de los dafios y perjuicios que le haya causado el incumpli-
miento total de la obligacién de entregar las mercancias. Pero la concesién
del plazo suplementario no exime al vendedor de su responsabilidad por
haberse demorado en el cumplimiento, ni de su obligacion de entregar las
mercancias, por lo que ¢l comprador si podra exigir, antes o después de
que se venza el plazo suplementario, los dafios y perjuicios que haya sufri-
do por causa de la demora del vendedor, y aun cuando el vendedor entre-
gue las mercancias en el plazo suplementario (art. 47-2). Cuando el vende-
dor avisa al comprador que no entregara en el plazo suplementario, éste
no tiene por qué respetar el plazo ofrecido y puede utilizar libremente los
recursos de que disponga para exigir reparacion por ¢l incumplimiento del
vendedor.

3. RESOLUCION DEL CONTRATO (ARTS. 26, 48, 49, 81 A 84)

La Convencion establece el derecho del comprador a resolver el contrato
en ciertos casos de incumplimiento del vendedor. La resolucion es un de-
recho que tiene el comprador o, en su caso, el vendedor, y no una conse-
cuencia que se produzea ipso iure o que tenga que declarar un juez. La
LUCI si establecia, en ciertos casos, la resolucion ipso iure del contrato,
y en otros sefialaba que se operaba por declaracién del comprador o ven-

% Supra VIII 2 A b.
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dedor afectados, pero este sistema creaba inseguridad en cuanto a la sub-
sistencia del contrato: a veces era problematico definir si un contrato ha-
bia sido resuelto ipso iure o continuaba en vigor. En vista de esto, los re-
dactores del proyecto CNUDMI decidieron!® eliminar la resojucién auto-
mdtica y establecer que la resolucién dependeria siempre de la declaracion
del afectado. Este, en atencidn a sus intereses, decidird si declara resuelto
el contrato, exige su cumplimiento especifico o reclama una indemniza-
cion de dafios y perjuicios,

Para que la resolucién surta efectos, no es necesario que el comprador
avise al vendedor de su intencion de resolver el contrato, como io exigia
la LUCI. 2 La declaracion de resolucion surte efecto, asi lo establece ex-
presamente el articulo 26, “‘sdlo si se comunica a la otra parte’’. Pero los
efectos s¢ producen, de acuerdo con el principio de expedicion recogido
en el articulo 27, desde el momento en que el comprador envia la comuni-
cacion, lo que significa que ¢l vendedor corre con los riesgas por defectos
o demora en la transmisién del mensaje.?! Los Comentarios de la Secre-
tarig?? dicen textualmente: ‘‘De aqui se deduce que el contrato queda re-
suelto en el momento de notificar la declaracidén de resolucién a la otra
parte”’.

A. Casos en que procede la resolucion (art. 49-1)

Debido al principio de favorecer en lo posible la subsistencia del contrato,
el derecho del comprador a resolverlo se limito a los casos en que el vende-
dor incurre en un incumplimiento esencial de cualquiera de sus obligacio-
nes (art. 49-1-a), es decir, en un incumplimiento —segun se explicé an-
tes— que prive al comprador de una parte sustancial de lo que tenia dere-
cho a esperar por virtud del contrato.

Lo mds comun es que los incumplimientos que muevan al comprador
a declarar resuelto el contrato sean la falta de entrega de las mercancias,
la falta de conformidad de las mismas® o la falta de entrega de los docu-

1% Yearbook 111 (1972) 41-54 y IV (1973} 41.

20 Se exige manifestacion de la intencién de resolver el contrato solo en el caso de que
se pretenda resolver el contrato a partir de un incumplimiento previsible que puede constituir
un incumplimiento esencial, y siempre y cuando sea posible dar ese aviso, articulo 72-2; véa-
se supra VII[ 4 B b.

21 Comentarios de la Secretariag articulo 45 parrafo 3 (= DO 45).

22 Comentarios de Ia Secretariu articulo 24 parrafo 2 (= DO 28).

23 Para poder declarar resuelto el contrato por falta de conformidad de las mercancias,
es necesario que el comprador haya hecho oportunamente el examen de las mismas y avisado
al vendedor de la falta de conformidad, tal como lo disponen los articulos 38, 39 y 43; véase
supra VI 5 Cc.
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mentos necesarios para disponer de ellas. L.a mera demora en la entrega,
si el comprador no fijé un plazo suplementario, sélo en casos especiales
movera a la resolucion. En todo caso, es necesario que el incumplimiento
tenga las caracteristicas requeridas para ser considerado esencial. El com-
prador debe asegurarse de esto antes de declarar Ia resolucion, pues si la
declara infundadamente, corre el riesgo de que el vendedor le reclame ¢l
incumplimiento del contrato y los consiguientes dafios y perjuicios. Por
¢so es conveniente que antes de tomar esta decisién, el comprador exami-
ne si puede obtener la reparacion que pretende por otros medios, como
reducciéon del precio o reclamacién de dafios y perjuicios.

El comprador también puede —seguin se explicd antes—?* declarar
resuelto en parte un contrato, cuando se trata de un convenio con entregas
sucesivas, como puede serlo uno de distribucion; o bien, declarar total-
mente resuelto un acuerdo de este tipo cuando el incumplimiento de una
entrega constituye un incumplimiento esencial. Ademas, puede disolver
el pacto cuando prevé, con los fundamentos requeridos, que el vendedor
incurrird en un incumplimiento que sera esencial.?®

Aparte de los casos de incumplimiento esencial, el comprador puede
resolver el contrato cuando el vendedor no entrega [as mercancias, ¢ avisa
que no las entregara dentro del plazo suplementario fijado por el compra-
dor (art. 49-1-b), %6

B. Pérdida del derecho a resolver el contrato (art. 82)

El comprador pierde su derecho a resolver el contrato si no puede restituir
las mercancias “‘en un estado sustancialmente idéntico a aquél en que las
hubiera recibido”’ (art. 82-1). La pérdida de este derecho no implica que
el comprador quede privado de los otros recursos de que puede disponer
conforme a 1a Convencicn o el contrato (art. 83).

En abstracto, no puede precisarse qué es un estado de las mercancias
“‘sustancialmente idéntico’’; la expresion, cuando menos, deja claro que
no se toman en cuenta diferencias de poca importancia,?” por ejemplo,
mermas cuantitativas del uno por ciento del total de las mercancias; pero
su interpretacién es algo que irdan decidiendo los jueces y arbitros caso por
caso. Esto debe tenerse en cuenta antes de tomar la decision de declarar
la resolucién del contrato, pues el juez podria considerarla infundada, no,

ra

4 Suprag VIII 5 C.
$ Suprg VIII 4 B.
26 Supra 1X 2 A.

? SCHLECHTRIEM 106.

[
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obstante que hubiera incumplimiento esencial, si el comprador pretende
restituir las mercancias en un estado que a juicio del juez o arbitro no es
““sustancialmente idéntico’’ al que tenian cuando las recibid,

También es necesario aclarar, caso por caso, cual es el momento en
que el comprador recibe las mercancias, que ordinariamente coincide con
el momento en qu e el comprador asume el riesgo de pérdida o deterioro;
para este fin debe distinguirse si la recepcién tiene lugar ¢n el almacén o
fabrica del vendedor, en el lugar donde se entregan las mercancias al pri-

mer porteador, o en el sitio de destino de las mercancias.
Hay, sin embargo, tres situaciones, previstas en el mismo articulo, en

las que el comprador no pierde su derecho a resolver el contrato, aunque
no pueda devolver las mercancias en ¢l mismo estado en que las recibio:
a) cuando la incapacidad de restituir proviene de una causa no imputable
al comprador; b) cuando las mercancias se deterioran o se pierden al ser
examinadas, v ¢) cuando el comprador, en el curso natural de sus nego-
cios, hubiera dispuesto de las mercancias.

a) Cuando la incapacidad de restituir lgs mercancias proviene
de una causa no imputable al comprador (art. 82-2-a)

El comprador podra resolver el contrato aunque no pueda restituir las
mercancias en un estado sustancialmente idéntico, cuando tal incapacidad
*‘no fuere imputable a un acto u omisién”’ suyos (art. 82-2-a). Para expli-
car lo que no es imputable al comprador deben tomarse en cuenta las dis-
posiciones del articulo 79-1,2% que se refieren a la exoneracién de respon-
sabilidad por incumplimiento,?® v las del articulo 86, que trata sobre la
obligacién del comprador de conservar las mercancias que pretende de-
volver.3? De acuerdo con lo prescrito en el articulo 79-1, el comprador no
pierde el derecho a resolver el contrato si la pérdida o deterioro se debe
aun factor ajeno a su voluntad, imprevisible ¢ insuperable, como un terre-
moto o una inundacién. Las disposiciones del articulo 86 aclaran si ha ha-
bido 0 no alguna omision del comprador en cuanto a su deber de “‘adop-
tar medidas razonables’’ para la conservacion de las mercancias. Ambos
criterios deben tomarse en cuenta, de modo que en el caso de que las mer-
cancias se pierdan por causa de una inundacion, si el comprador no tomé
previamente las medidas razonables para su conservacién —como deposi-
tarlas en un almacén apropiado--, habria que decir que el comprador ha

28 Asj lo sugiere también TALLON (Commentary 608).
29 Supra VIII 1.
¥ Supra V11 5.
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perdido el derecho a resolver el contrato porque las mercancias se perdie-
ron por causa de una omisién suya.

Si la pérdida o deterioro se debe a actos de terceros, no seria imputa-
ble al comprador, a menos que, como opina Schlechtriem,?! tales actos
se deban a un acto del comprador (como seria confiar las mercancias a
un dependiente designado por éi) 0 a una omision suya (como no supervi-
sar al dependiente).

El efecto que tiene esta excepcion es de gran importancia practica,
pues implica que el comprador puede resolver el contrato sin tener que de-
volver, en un estado ‘‘sustanciaimente idéntico’’, las mercancias que se
han deteriorado o perdido por una causa que no es imputable a él. Esto
lo confirma el articulo 70, que establece que el comprador no correrd con
el riesgo por pérdida o deterioro de las mercancias cuando el vendedor
haya incurrido en un incumplimiento esencial, es decir, cuando el vende-
dor haya dado lugar a que el comprador declare resuelto el contrato. En
los Comentarios de ia Secretaria®® se propone este caso: ¢l comprador
debe recoger 100 cajas de transistores en el almacén del vendedor el prime-
ro de junio; en esa fecha, el comprador paga el precio y las recoge, por
lo que corre, desde ese momento, con el riesgo por pérdida o deterioro;
dos dias después, antes de que el comprador tuviera oportunidad de exa-
minar las mercancias, un incendio destruye 50 cajas v él se da cuenta que
los transistores que recibié no eran conformes con el contrato y que esta
falta constituye un incumplimiento esencial; la solucion del caso es, segin
dichos comentarios, la siguiente: “‘A pesar de que el comprador no podia
devolver las 100 cajas debido al incendio después de traspasado el riesgo
de pérdida, si podia dar por resuelto el contrato y recuperar ¢l precio que
habia pagado®.?? La misma solucidn seria en el caso de que el incendio
de las 50 cajas se produjera durante el trayecto de las mercancias, aunque
el riesgo va se hubiera transmitido al comprador.

Esta solucion significa que el comprador, al resolver el contrato, re-
vierte el riesgo por pérdida o deterioro al vendedor. La solucidn me parece
justa, porque si bien es razonable que el comprador corra con el riesgo
de mercancias que €l quiere recibir, y por cuya causa celebro el contrato
de compraventa, no parece razonable que el comprador tenga que correr
con el riesgo de mercancias que no son las que él quiso comprar, y respecto

3L SCHLECHTRIEM 106.

32 Comentarios de la Secrefaria articulo 82 parrafo 3 (= DO 71-72).

33 En los Comentarios de la Secretarie articulo 67 (actual articulo 82) parrafo 5 (= DO
62} se dice que la posibilidad de resolver el contrato, aunque las mercancias se han deteriora-
do, cuando hay un incumplimiento esencial del vendedor es una **cuarta excepcién’” ala re-
gla del articulo 82; en realidad, no es una excepcion mas, pues la presencia de un incumpli-
miento esencial se requiere en todos los casos en que se pretenda resolver el contrato.
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de las cuales ya tiene la obligacién de tomar medidas para su conservacién
(art. 86).

b) Cuando las mercancias se deterioran o perecen
al ser examinadas (art. 82-2-b)

Para poder reclamar por faltas de conformidad de las mercancias, el com-
prador debe hacer un examen de las mismas en el plazo méas breve posible
(art. 38).34 Si las mercancias se pierden o deterioran al practicarse el exa-
men, ¢l comprador no pierde su derecho a resolver el contrato (art. 82-2-b)
por no poder restituirlas en un estado sustancialmente idéntico al que te-
nian cuando las recibié. Por lo comun, las pérdidas o deterioros que pue-
da causar tal examen serdn poco importantes, salvo casos de mercancias
de mucho valor que tengan que usarse para ser probadas, como un motor
que puede incendiarse al ser puesto en operacion. En todo caso, la razén
de esta excepcidn es no cargar al comprador con la pérdida o deterioro
provocados por la realizacion de una conducta (la practica del examen)
prevista en la Convencidn; pero esto no releva al comprador de practicar
el examen con el cuidado y las precauciones debidas en cada caso. Si el
motor que recibid el comprador se incendia cuando lo prueba, podra pe-
dir la resolucién del contrato si el incendio es a causa de un defecto de la
maquinaria, pero no si se debe a falta de cuidado de él o de sus operarios
al practicar el examen.3’

¢) Cuando el comprador, en el curso natural de sus negocios,
hubiera dispuesto de las mercancias (art. 82-2-c)

Si el comprador, antes de conocer la falta de conformidad de las mercan-
cias, o antes del momento en que debia conocer la falta de conformidad
de las mismas, es decir, antes de vencer el plazo razonable para hacerles
el examen conforme al articulo 38, dispone total o parcialmente de ellas
vendiéndolas, transformandolas o consumiéndolas, no pierde su derecho
aresolver el contrato si no puede devolverlas en un estado sustancialmente
idéntico al que tenian, por haberlas vendido *‘en el curs¢ normal de sus
negocios’’ o por consumirlas o transformarlas ‘‘conforme a un uso nor-
mal’’.

La idea es no castigar al comprador que actia de buena fe vendiendo
o consumiendo mercancias que €l piensa que son conformes con el contra-

34 Supra VI 5 C c.
35 Tallon Commentary 609.
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to, Como esto implica que ¢l vendedor tenga que soportar la pérdida de
estas mercancias, la relacion se equilibra con la disposicion del articulo
84-2, que dice que el comprador debe restituir los beneficios que hubiera
obtenido de la disposicion de las mercancias, esto es, los precios que hu-
biera cobrado o las nuevas mercancias que hubiera fabricado a partir de
las recibidas.

C. Plazo para declarar la resolucion (art. 49-2)

En principio, no existe un plazo especial para que el comprador declare
resuelto el contrato, por lo que se entiende que cuenta con el plazo general
de cuatro afios, contado a partir de la fecha en que se produjo el incumpli-
miento, 0 a partir de la fecha en que se¢ manifiesta la intencion de resolver
por causa de un incumplimiento previsible, tal como lo prevé la Conven-
cidn sobre prescripcion de acciones (arts, 8 y 12-1).

Sin embargo, el derecho del comprador a resolver se limita temporal-
mente en los casos en que el vendedor haya entregado las mercancias (art.
49-2). Encellos, el comprador cuenta con un ‘‘plazo razonable’” para hacer
la declaracion correspondiente. La disposicién contempla dos situacio-
nes: @) entrega tardia; &) otros incumplimientos. En ambos casos, vencido
el plazo, el comprador no podra declarar resuelto el contrato.

a) En caso de entrega tardia (art. 49-2-a)

El comprador cuenta con un plazo razonable —cuya duracién habra de
definirse en atencion a las caracteristicas del contrato y circunstancias de
las partes—, contado a partir del momento en que el comprador ha tenido
conocimiento de que se ha efectuado la entrega (art. 49-2-a). Esto signifi-
ca que el comprador tiene una ligera ventaja, en caso de que el vendedor
no proporcione la mercancia a tiempo, ya que no es necesario precipitarse
a resolver el contrato en cuanto se produce la demora, sino que puede es-
perar y declarar resueito el contrato, por causa de la demora, incluso des-
pués de que el vendedor haya entregado la mercancia.’® Esto contrasta
con la situacién gue tiene el vendedor para resolver el contrato por la de-
mora en ¢l pago del precio, pues pierde su derecho a resolverlo en cuanto
¢l comprador paga.?” Sin embargo, el vendedor que quiere evitar el ries-
go de que se resuelva el contrato por entrega tardia, puede hacer uso de
su derecho a subsanar tardiamente el incumplimiento del contrato, con-

36 HONNOLD 351; coincide WILL Commentary 364.
37 Infra X 3 B.
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forme al articulo 48, y pedir al comprador que le haga saber si aceptara
la entrega demorada.

b) En caso de otros incumplimienitos (art. 49-2-b)

En los demds casos en que el vendedor entregd mercancias, pero ha incu-
rrido en un incumplimiento distinto de la entrega demorada —que en su
mayoria seran situaciones de falta de conformidad de las mercancias—,
el comprador tiene un plazo razonable, contado a partir del momento en
que tuvo conocimiento del incumplimiento o de la fecha en que debi6 ha-
ber tenido conocimiento de ello (art. 49-2-b-i). Hay una pequena diferen-
cia respecto de cuando inicia el plazo en caso de entrega tardia, que es el
momento en que el comprador conoce que s¢ hizo la entrega; mientras que
en los demas casos, es el momento en que el comprador conoce o debe co-
nocer el incumplimiento. Esto significa que ¢l plazo puede estar corriendo
aunque el comprador ignore el incumplimiento por alguna omisién suya;
por ejemplo, en caso de falta de conformidad de las mercancias, el com-
prador debié conocer el incumplimiento al realizar el examen de las mis-
mas, pero si no lo hizo e ignora la falta de conformidad, el momento en
que debid hacer el examen es la fecha en que debid conocer la falta de con-
formidad y, por consecuencia, el momento a partir del cual corre ¢l plazo
razonable para declarar resuelto el contrato.

Si se hubiera fijado un plazo suplementario para el cumiplimiento de
las obligaciones del vendedor {sea el definido por el comprador, conforme
al articulo 47-1, o el solicitado por el vendedor, confor.ne al articulo
48-1), el plazo para declarar la resolucion del contrato corre a partir del
vencimiento del plazo suplementario, 0 a partir de que ¢l endedor declara
que no cumplird en el plazo suplementario o de que el coriprador declara
que ho acepta ¢l plazo suplementario que solicita ¢l vendedor (art. 49-2-b-
ii e iii).

D. Efectos de la resolucion del contrato (arts. 81 y 84)

La resolucién del contrato, tal como estd contemplada en la Convencidn,
tiene efectos limitados, es decir, no supone una anulacién del contrato con
la destruccion retroactiva de todos sus efectos,?® sino sélo la suspensién
a futuro de las obligaciones que se derivan de €l y la restitucidn de lo que
ias partes se¢ hubieran entregado por causa del mismo. En consecuencia,

3B SCHLECHTRIEM 107 dice que no es una resolucién ab initio.
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hay ciertas clausulas del contrato que, no obstante la resolucidn, siguen
en vigor, y hay también recursos derivados del contrato que pueden ejer-
cerse. Bsta resolucién contractual con efectos limitados, que es mds prac-
tica, aunque quizd menos logica que la anulacién retroactiva, era la que
operaba en el derecho romano cldsico, en el cual se consideraba que el
vendedor y el comprador, no obstante la resolucion del contrato, seguian
conservando las acciones de venta o compra,3? respectivamente, para re-
clamar la restitucién de lo que se hubieren dado. Cuando se resuelve una
venta, decfa Pomponio,® ‘‘lo que en realidad se quiso hacer fue simple-
mente que el vendedor no quedase obligado frente al comprador... no que

se disolviese toda obligacion de compraventa entre uno y otro”’,
Cuando el comprador declara resuelto el contrato de compraventa in-

ternacional obtiene, en primer lugar (art, 81-1), el verse liberado de su
obligacién de pagar el precio y, secundariamente (art. 82-2), la posibilidad
de reclamar la restitucidn de lo que hubiera entregado, asi como los daiios
y perjuicios derivados del incumplimiento. En otras palabras, la resolu-
cion del contrato es un acto prejudicial que da al comprador una excep-
¢ion o una accion contra el vendedor, junto con la posibilidad de recla-
mar, en cualquier caso, dafios y perjuicios.

a) Cldusulas contractuales que se mantienen (art. 81-1)

El primer parrafo del articulo 81 dispone expresamente que se mantienen
todas las clausulas contractuales relativas a la ‘“‘solucion de controver-
sias’’ y las que regulen ‘‘los derechos y obligaciones de las partes en caso
de resolucion®’,

Entre las clausulas relativas a la solucién de controversias, cabe men-
cionar las de arbitraje o las que eligen un determinado foro, las que sefia-
lan la ley o leyes aplicables al contrato en cuanto al fondo, o las leyes pro-
cesales aplicables al litigio. Honnold*! incluye las cldusulas penales, v Ta-
llon** las clausulas que prevén reglas para la renegociacion del contrato,
en caso de que cambien en grado importante las circunstancias del ne-
gocio.

Como clausulas relativas a los derechos de las partes en caso de reso-
lucién, pueden contarse las que determinan sumas fijas (como indemniza-
cion por dafos y perjuicios) o formas de calcularlas; las que seflalan casos
de exoneracion de responsabilidad; las que establecen, a favor de una u

3% De acuerdo con la opinion sabiniana que prevalecid. Véase D’ORS Derecho Privado
Romano’ (Pamplona 1991) parrafo 489 nota 4.

40 Libro 9 ad Sabinum, D 18, 1, 6, 1.

41 HONNOLD 491.

2 Commentary 603.
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otra parte, el derecho a resolver unilateralmente el contrato, o las que pre-
vén la forma de hacer la restitucién de lo que las partes se hubieran entre-
gado por virtud del contrato.

b) Liberacion de las obligaciones contractuales (art. 81-1)

El efecto principal de la resolucion del contrato es liberar a las partes de
sus obligaciones contractuales (art. 81-1). La importancia de este efecto
liberatorio para el comprador queda de manifiesto en el caso de que no
haya pagado el precio, pero que, ante la demora en la entrega de las mer-
cancias, decide resolver el contrato para poder adquirir de otro proveedor
las mercancias que necesita, sin temor de que el vendedor originario pueda
exigirle el pago del precio o responsabilidad por incumplimiento del con-
trato.

El efecto liberatorio opera por via de excepcion, es decir, ¢l compra-
dor no tiene mdas que declarar resuelto el contrato, asegurdndose de que
lo hace con pleno derecho, para contar con una excepcidn en caso de que
el vendedor le reclamara después judicialmente el pago del precio.

¢) Restitucion de lo entregado (art. 82-2)

Como consecuencia de la resolucion, las dos partes deben restituirse reci-
procamente lo que entre ellas se hubieran entregado por causa del contra-
to (art. 82-2). Si el comprador pagd el precio y recibidé mercancias que no
son conformes con el contrato, al declararlo resuelto, debe restituir las
mercancias y el vendedor debe regresar el pago; si el comprador no pago
el precio o parte del mismo, serd el unico obligado a restituir. Si no hubo
entrega de mercancias ni de precio, nada habra qué devolver. Esto hace
ver que la obligacion de regresar lo recibido no depende del hecho de ha-
berse incumplido el contrato, sino que es un efecto de la mera resolucidn
del contrato.

1) Accidn para exigir la restitucion

El parrafo 2 del articulo 81 declara que la parte que haya entregado algo
en cumplimiento del contrato, “‘podra reclamar’ su restitucion, pero no
precisa con qué accion puede hacerlo. Ningun otro articulo de la Conven-
cion lo aclara expresamente. Tallon,* siguiendo una logica civilista, opi-

43 Conumnentary 604.
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na que la accion para reclamar la restitucion del precio o mercancias deri-
va de un enriquecimiento sin causa, ya que la parte que retiene algo, una
vez resuelto el contrato, ha perdido fa causa que justificaba la posesion
de lo recibido, por lo que se lucra injustificadamente si lo retiene; en con-
secuencia, la accion con que puede exigirsele la restitucién serd, no una
accion derivada del contrato de compraventa ni, por consiguiente, una ac-
cion regulada por la Conrvencidn, sino la accién civil que provean las leyes
nacionales para el caso del enriguecimiento sin causa.

Me parece que, como el derecho de resolver el contrato se funda en
el mismo contrato, la obligacion de restituir lo recibido es también una
obligacion que tiene como causa el mismo contrato en su modalidad de
contrato resuelto, lo cual, como se expreso antes, no significa contrato
anultado retroactivamente en la doctrina de la Convencidn; en consecuen-
cia, opino que la accion para exigir la restitucion es la misma que se ejerce-
ria en caso de incumplimiento del contrato, es decir, la accion para exigir
el cumplimiento del contrato (arts, 46 y 62), que puede servir para que el
comprador recupere el precio o el vendedor recobre las mercancias, v, en
ambos casos, los dafios y perjuicios; o Ia accidn indemnizatoria de daiios
¥ perjuicios (arts. 45-1-b y 61-1-b) mediante la cual el comprador podra
obtener una suma pecuniaria equivalente al precio pagado mas los otros
dafios y los intereses y, el vendedor, una suma equivalente al valor de las
mercancias mas los demas dafios y perjuicios.?*

El plazo para ejercer la accion derivada de la resolucién del contrato
es de cuatro afios, contado a partir del momento en que el comprador no-
tificé al vendedor la declaracion de resolucion, si ésta ocurrié antes de que
fuera exigible el cumplimiento del contrato (es decir, en caso de resolucion
por incumplimiento previsible,** art. 12-1 de la Convencidn sobre pres-
cripcidn de acciones), o a partir del momento en que se produjo el incum-
plimiento en los demas casos {parrafo 2 del mismo articulo).

i) Forma de hacer la restitucion

La forma de hacer la devolucion puede ser convenida por las partes, acor-
dando tiempo y lugar, asi como el objeto de la restitucion: si se regresan
las cosas originalmente recibidas u otras en sustitucion, si se restituyen las
cantidades de dinero en el monto gue fueron recibidas, o con incrementos
para compensar dafos y frutos, o con disminuciones en compensacion de

*# Algo semejante cabe decir respecto de la accion que tiene el comprador para recla-
mar la devolucion de la parte del precio pagada en exceso, después de que hubiera declarado
la reduccidn del precio; véase infre 1X 4 A b,

45 Supra VII1 4 B,
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alguna deuda, etc. Es frecuente que, en un contrato escrito, las partes con-
vengan la forma de hacer la restitucion, en cuyo caso se aplicard lo que
hayan dispuesto al respecto.

Cuando las partes no se han puesto de acuerdo, la Convencidn dispo-
ne varias normas para hacer la restitucién. La primera regla es que si am-
bas partes deben regresarse algo, la devolucion debe hacerse simultanea-
mente {art. 81-2). En el caso de que una estuviera dispuesta a restituir,
pero la otra no diera signos de ello, opina Tallon,* con razén, que la
parte que estd dispuesta puede suspender el cumplimiento de esta
obligacion; aplicando las disposiciones del articulo 71,% mientras la otra
parte no le dé garantias de que restituird io que debe. La aplicacion de las
reglas del articulo 71, relativo a la previsién de incumplimiento contrac-
tual, en el caso de previsidén de incumplimiento de la obligacion de resti-
tuir, implica la aceptacién de que la obligacidén de devolver es una obliga-
¢ion contractual.

La obligacién del comprador de restituir las mercancias es semejante
a la del vendedor de entregarlas,por lo cual me parece que las disposicio-
nes relativas a la entrega de las mercancias por el vendedor pueden aplicar-
se analogicamente a la restitucidon de las mismas por el comprador. Esto
puede ser necesario, por ejemplo, para determinar el modo, lugar y tiem-
po de la restitucion si las partes no se han puesto de acuerdo. Asi, cuando
el vendedor entregd las mercancias en su establecimiento, ¢l comprador
debera restituirlas en el suyo; si el vendedor las entregé DAF en Laredo,
Texas, el comprador habra de restituirlas DAF en Laredo, México; si el
vendedor dispuso un tiempo para empacarlas y conducirlas al transportis-
ta que las llevaria al comprador, éste debera disponer de un tiempo seme-
jante, etcétera.

Y lo mismo cabe decir respecto de la recepcidn de las mercancias, Las
reglas que rigen la obligacion del comprador de recibir las mercancias que
el vendedor le entrega, cabe aplicarlas, por analogia, a la obligacidn del
vendedor de recibir las mercancias que €l comprador le restituye.

iii) Contenido de la restitucion (arts. 81-2 y 84)

En principio, las dos partes deben restituirse las cosas que recibieron por
virtud del contrato (art. 81-2) mads los beneficios que de ellas hubieran per-
cibido (art. 84).

El vendedor esta obligado a devolver el precio o parte del pago recibi-
do mas ‘‘los intereses correspondientes’’, computados a partir de ia fecha

% Commentary 605.
7 Supra VIII 4 B a.
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en que lo recibio (art. 84-1). Durante ta Conferencia en Viena, hubo una
gran discusion acerca de la manera de determinar la tasa de interés que
pudiera exigirse, no solo por causa de las cantidades debidas como precio
que debe ser restituido, sino también por cualquier otra cantidad que cual-
quiera de las partes debiera a la otra por virtud del mismo contrato. Se
ligd, asi, la discusién del parrafo 1 del actual articulo 84 (articulo 69 en
el Proyecto CNUDMI) con la del actual articulo 78 (que no existia en el
Proyecto CNUDMT), pero que se discutié en la conferencia como el arti-
culo 73 bis). Esta mezcla, a mi juicio, complicé Ia discusién, pues no pare-
ce que deba cobrarse la misma tasa cuando los intereses son contemplados
como frutos o beneficios percibidos por el deudor a partir de un dinero
recibido (como es el caso del comprador que exige los intereses por el dine-
ro que adelanté como pago), que cuando son contemplados como dafios
o perjuicios sufridos por el acreedor por no habérsele pagado una canti-
dad (como es el caso del vendedor que exige intereses por la falta de pago
del precio).

El hecho fue que en las discusiones de la Primera Comisién se aprobo
una propuesta presentada por un grupo especial de trabajo que indicaba,
como regla general, que en todo caso se cobrarian intereses al tipo gue tu-
vieran los préstamos comerciales a corto plazo en el pais del deudor.®
Pero el acuerdo fue roto en las sesiones de la Comisién Plenaria,*® en las
que se optd por no definir un tipo de interés, ni en el articulo 78 ni en el
84, sino sélo mencionar la obligacién de pagar los ‘‘intereses correspon-
dientes’’; con esto se optd por dejar la decision sobre la tasa de interés a
los jueces y Arbitros.

En los Comentarios de ia Secretaria®® se dice que los intereses que
pueden exigirse en el caso de restitucidn del precio, deben contemplarse
como beneficios del dinero recibido, por lo que la tasa debe determinarse
en razon del costo del dinero en el pais del vendedor (deudor en esta rela-
cion). Honnold®' y Schlechtriem® son de este parecer, que juzgo equili-
brado con la obligacién que tiene el vendedor, en el mismo case de resolu-
cion del contrato, de devolver las mercancias mas los beneficios que hu-
biera percibido por causa de ellas {art. 84-2), Sin embargo el cobro de es-
tos intereses no impide al comprador reclamar la indemnizacion de los da-
fios v perjuicios que pudiera haber sufrido por causa del incumplimiento,
la cual se regulard conforme al articulo 74,3

.

8 fnforme la. Comisidn articulo 69 parrafos 7-13 (= DO 148-149).
49 Actas resumidas sesiones plenarigs sesion 11 pdrrafo 1 (= DO 245).
50 Comentarios de la Secretaria articulo 69 parrafo 2 (= DO 63).
I HONNOLD 497.
52 SCHLECHTRIEM 107 nota 449.
$3 1.a misma consideracién de los intereses debe hacerse en otros casos en que el vende-
dor debe restituir una parte del precio, sea porque el comprador declard la reduccién del pre-

3
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Por su parte, el comprador estd obligado a devolver, ademas de las
mercancias mismas, *‘el importe de todos los beneficios** que haya obte-
nido de ellas (art. 84-2). Debe observar esto tanto éen ¢l caso en que pueda
restituir integramente las mercancias recibidas (art. 84-2-a) como en el
caso en que no pueda regresarlas en ¢l mismo estado en que las recibid
(art. 84-2-b). %

Parece dificil que el comprador pueda obtener beneficios de las mer-
cancias sin consumirlas, sea juridicamente al venderlas, sea fisicamente al
usarlas o transformarlas, sobre todo si las mercancias son, como suelen
serlo, bienes fungibles. Podria pensarse, en el caso de que la mercancia
fuera una maquinaria, que no es conforme con el contrato, pero gue el
comprador renta para aprovecharla mientras se arregla con el vendedor
en lo tocante a la restitucidon. En este ¢aso, el comprador tendria que de-
volver la maquinaria, en un estado sustancialmente idéntico v, ademas,
las cantidades que hubiera percibido por la renta de la misma. En la mayo-
ria de los casos en que ¢l comprador obtiene un beneficio de la mercancia
es porque la ha consumido vendiéndola, usidndola o transformdndola,
por lo que sélo estard obligado a restituir el beneficio obtenido, que puede
ser el precio cobrado por ella, su valor de uso o su valor como insumo de
una nueva mercancia. Las cantidades equivalentes a estos conceptos pue-
den ser superiores al precio de las mercancias y, en la mayoria de los casos,
lo seran. Es justo que asi sea, porque el comprador que por efecto de la
resolucion del contrato debe pagarlas, estd restituyendo, no el valor de las
mercancias para el vendedor, equivalente al precio que esperaba cobrar,
sino el beneficio que reportaron al comprador, de la misma manera que
el vendedor que restituye el precio, por efecto de la resolucion contrac-
tual, devuelve, no la cantidad cobrada, sino la cantidad mas los intereses
que obtuvo por ella.

Hay un punto que no estd claro. El comprador debe restituir las mer-
cancias o los beneficios que ‘*haya obtenido™, es decir, los beneficios real-
mente percibidos, de modo que si el comprador simplemente guardé las
mercancias y las devuelve integramente, no tiene nada mas que pagar. En
cambio, se dice que el vendedor debe ‘‘abonar los intereses correspon-
dientes’’, que no es ignal a decir que debe los intereses que hubiera efecti-
vamente cobrado. Esto implica un desequilibrio e¢n las obligaciones en
caso de resolucion, pues el vendedor estd obligado a mas que el compra-
dor: en efecto, el vendedor siempre debera restituir el precio cobrado mas
los “‘intereses correspondientes’’, mientras que ¢l comprador, en muchos

cio, sea porque reclamé dafos y perjuicios por incumplimiento consistente en la no entrega
de mercancias o falta de conformidad de las mismas cuando €l ya habia adelantado el pago
o parte del mismo.

54 Supra IX 3 B.
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casos, s0lo restituird las mercancias recibidas. La diferencia en el trata-
miento puede justificarse por el hecho de que la posesién del dinero siem-
pre es susceptible de generar algin beneficio, mientras que no sucede lo
mismo con la posesion de las mercancias, Pero como puede ser que la po-
sesidn del dinero en casos concretos no haya generado beneficios, por cau-
sa de disposiciones sobre divisas extranjeras o de control de cambios, me
parece que la obligacidn del vendedor de restituir los ““intereses corres-
pondientes’’ debe interpretarse en el sentido de que los haya efectivamen-
te percibido, o que haya recibido algin otro beneficio de la disposicién
de esa cantidad.

iv) Gastos que causa la restitucion

Cuando el comprador declara resuelto ¢l contrato y debe regresar las mer-
cancias recibidas, ;quién paga los gastos que cause la restituciéon? Por el
hecho de tener la posesion de las mercancias, el comprador esta obligado,
segiin se explicd antes,’® a tomar medidas adecuadas para su conserva-
cion aprontando los gastos que sean necesarios; pero estos gastos podra
reclamarlos al vendedor ¢, incluso, negarse a restituir las mercancias en
tanto no le sean reembolsados (art. 86-1) o venderlas y cobrarse con el pre-
cio (art. 88-1). Me parece que lo mismo cabe decir respecto de los gastos
que cause la restitucion, tales como pago de tramites e impuestos aduana-
les, transporte o seguro; son gastos que, si las partes no convienen otra
cosa, debera erogar el comprador por cuenta del vendedor, en el entendi-
do de que el comprador puede negarse a restituir o entregar las mercancias
0, incluso, venderlas, si el vendedor no se los reembolsa o le da garantias
de que los reembolsara.

Debe tenerse en cuenta que los gastos que cause la devolucién quedan
incluidos entre los dafios y perjuicios que genera el incumplimiento del
contrato del comprador, por lo que si el comprador no usa de su derecho
de retencidn, podri exigirlos en la reclamacion de dafios y perjuicios, con-
forme al articulo 74.

d} Indemnizacion de dafios y perjuicios (arts. 75 y 76)

El comprador que resuelve el contrato puede exigir al vendedor, ademas
de la restitucién de lo recibido, los dafios y perjuicios que le ha causado
el incumplimiento, entre los que deben incluirse los que le hubiera causa-
do la conservacién y restitucion de las mercancias. La obligacion del ven-

35 Supra VII 5.
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dedor de indemnizar los dafios y perjuicios deriva, no propiamente de la
resolucion del contrato hecha por el comprador, sino del incumplimiento
que dio lugar a su resolucion. Por eso, el comprador puede reclamar da-
fios y perjuicios junto con cualquiera de los otros recursos que tiene contra
el vendedor (art. 45-1-b y 2).

Cuando el comprador resuelve el contrato, los dafios que sufre se de-
rivan principalmente del hecho de no tener la mercancia que esperaba.
Por eso, un criterio certero, aunque no exclusivo, para fijar el monto de
la indemnizacién que puede exigir el comprador es el de considerar el pre-
cio que tendria que pagar para adquirir las mismas mercancias de otro
proveedor. La Convencidn, no obstante gue contiene una norma general
para calcular los dafios y perjuicios (art. 74), se refiere al criterio de una
compra de reemplazo para el caso especifico de las indemnizaciones en
caso de resolucién del contrato, distinguiendo el caso de que el comprador
la hubiera hecho efectivamente (art. 75) del caso en que no la hiciera (art.
76). Una ventaja practica que tiene el criterio de compra de reemplazo res-
pecto de la norma general prevista en el articulo 74 es, como observa
Knapp,’% que conforme al primero no se limita el monto de los dafios a
los que pudo o debid prever la parte que los causo.

i} 8i el comprador hace una compra de reemplazo (art. 75)

Si el comprador hace una compra de reemplazo, es decir, si compra a otro
proveedor las mercancias que esperaba recibir del vendedor, la operacion
que realiza sirve como criterio para determinar los dafos que le ha causa-
do el incumplimiento del vendedor. Podrd exigir, como dafios, “‘la dife-
rencia entre el precio del contrato y el precio estipulado en la operacion
de reemplazo’’ (art. 75). Se supone que el precio de la operacion de reem-
plazo es mas alto que el precio contratado.

Para que pueda operar este criterio, el articulo 75 exige que la opera-
cion se haya hecho ‘‘de manera razonable’’. Esto significa, de acuerdo
con los Comentarios de la Secretaria, que el comprador la haya hecho al
“precio mas bajo razonablemente posible””.%” El sentido de la restriccién
es evitar que el comprador abuse haciendo una compra de reemplazo sin
cuidar el precio, confiando que el vendedor habré de pagar finalmente la
diferencia.

Ademas, la operacion debe hacerse en un “‘plazo razonable después
de la resolucion®’ del contrato. Quizd la mera exigencia de hacerla de una

56 Commentary 558.
57 Comenltarios de la Secretaria articulo 71 parrafo 4 (= DO 65). Coincide con este cri-
terioc KNAPP en Commentary 550.
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““manera razonable’’ implica hacerla en un tiempo oportuno; para mayor
claridad, el articulo hace esta referencia al ‘*plazo razonable®’. El objetivo
de esta limitacion es ¢l mismo: evitar que el comprador puede especular
a su favor., Debe distinguirse este plazo razonable para hacer la compra
de reemplazo, del plazo razonable para declarar resuelto el contrato (art.
49),

La posibilidad de que el comprador se resarza de los dafios que le ha
causado el incumplimiento del vendedor haciendo una compra de reem-
plazo es, no sélo un derecho gue tiene, sino que puede ser, en ciertos ca-
sos, una obligacién. El comprador tiene la obligacion de tomar medidas
para evitar dafios,” y, a veces, la medida mas adecuada para eso sera
hacer una compra de reemplazo; de no hacerla, el vendedor podria pedir
que se disminuya su responsabilidad por los dafios en la medida en que
éstos pudieron haberse disminuido si el comprador hubiera hecho la ope-
racion de reemplazo.

El criterio de la diferencia de precios no es el unico a considerar para
determinar los dafos en caso de resolucion del contrato. Podria ser, por
ejemplo, que la compra de reemplazo sea a un precio ligeramente supe-
rior, pero en condiciones de pago menos favorables o con pactos de entre-
ga mas gravosos al comprador. Ademas, ¢l criterio no funciona para de-
terminar los perjuicios o ganancia dejada de obtener. Por eso, el articulo
75 afiade que, ademas, el comprador podra reclamar ‘‘cualesquiera otros
dafios y perjuicios exigibles conforme al articulo 74°’.5°

ii) 8i el comprador no hace compra de reemplazo (art. 76)

El criterio es el de considerar lo que costaria al.comprador adquirir esas
mercancias en condiciones normales al momento en que declard resuelto
el contrato. Se aplica también el criterio cuando ¢l comprador hizo una
compra de reemplazo, pero no fue de la ““manera razonable’ o dentro del
plazo razonable exigidos por el articulo 75; o cuando no es posible deter-
minar cual fue, en concreto, la compra de reemplazo que hizo el compra-
dor, dado que, constantemente, por virtud de su ramo mercantil, compra
ese tipo de mercancias.®

En estos casos, el comprador puede exigir como dafios la diferencia
entre el precio contratado vy el ‘“precio corriente” o de mercado “‘en el mo-
mento de la resolucion’’ (art. 76-1). En la conferencia diplomatica se ge-
nero una discusion en cuanto al momento en que debia tomarse el precio

58 Supra V11 6.
59 Sobre esta regla véase infra IX 4.
80 Comentarios de la Secretaria articulo 72 parrafo 3 (= DO 66).
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de mercado; el proyecto CNUDM! se referia al momento en que se tuviera
derecho a declarar resuelto el contrato (art, 72); durante las sesiones de
Ia Primera Comisién, hubo una propuesta de hacer referencia al momen-
to de la resolucion efectiva del contrato en vez del momento en que podia
haberse declarado, pero la propuesta no fue examinada;! Iuego, en las
sesiones plenarias, se volvié a hacer esta propuesta, complementada con
la aclaracion de que en ¢l caso de que el comprador hubiera tomado pose-
sién de las mercancias, el tiempo de referencia para determinar el precio
corriente seria el momento en que tomo posesion de ellas; el delegado de
Australia, H.T. Benett, quien presentd y defendic la propuesta, explico
que su objetivo era eliminar posibilidades de especulacion que pudiera
aprovechar el comprador.®2 La propuesta resulto, finalmente, aprobada,
de modo que el tiempo a considerar para determinar cual es el precio del
mercado es ¢l momento de la resolucion del contrato o, si el comprador

tomo posesion de las mercancias, el momento en que lo hizo.
El mercado que debe considerarse para determinar el precio corriente

de las mercancias es el del lugar en donde el vendedor debia haberlas en-
tregado (art. 76-2), que puede ser el sitio determinado por las partes en
el contrato o por las reglas de la Convencidn sobre la materia (art. 31).
Como observa Honnold,%? en muchos casos, el lugar de entrega es el pais
del vendedor, por lo que puede resultar dificil para el comprador conocer
y demostrar cudl es el precio corriente en ese pais. Si resultara que alli no
hay un precio corriente para esas mercaderias, se tomaria el de otro lugar
que pudiera ‘‘razonablemente’’ sustituirlo, es decir, un pais que estuviera
aproximadamente a la misma distancia del comprador, con tecnologia y
volimenes de produccion semejantes a los del pais del vendedor, y al que
pudiera acceder el comprador en condiciones semejantes a las que tiene
en el pais del vendedor. Si no pudiera determinarse este otro lugar, el com-
prador podria reclamar dafios conforme al criterio del articulo 74.

El criterio para determinar dafios previsto en el articulo 76 no es, al
igual que el incluido en el articulo 75, exclusivo, sino que se complementa
con el criterio general del articulo 74.

4. LA REDUCCION DEL PRECIO (ART. 50)

Se trata de un recurso de tradicidn civilista (1a actio quanti minoris del de-
recho romano), que se introdujo en ¢l articulo 50 de la Convencicgn debido
al interés de los representantes de paises de esta tradicion juridica. Es un

5t fnforme la. Comisidn articulo 72 parrafo 9 (= DO 143).
62 Actas resumidas sesiones plenarias sesién 10a. parrafo 39 (= DO 241).
63 HONNOLD 454,
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recurso que favorece la posicion del comprador, pues le permite modificar
unilateralmente el contrato, reduciendo su precio, con su sela declara-
cion. La intervencidn de un juez o arbitro sélo sera necesaria si el vende-
dor impugna el derecho del comprador a reducir el precio, por no darse
las circunstancias objetivas que lo fundamentan, o si discute el monto de
la reduccion por considerar que elcomprador no se ha ajustado a las reglas
definidas en el articulo 50.

A. Casos en que procede la reduccion del precio

Procede exclusivamente en casos de falta de conformidad de las mercan-
cias en que el comprador ha decidido aceptarlas y no exigir la resolucién
del contrato, ni la sustitucién o reparacién de las mismas. Por lo comun
el comprador optara por este recurso cuando se trate de faltas de confor-
midad de poca importancia o que, al menos, ne vuelven las mercancias
inutiles para los fines del comprador.

Se discute si la reduccidn procede también en los ¢casos en que las mer-
cancias estén sujetas a derechos de tercero o a derechos de propiedad inte-
lectual o industrial. Durante la Conferencia en Viena, la representacion
noruega propuso una reforma al actual articulo 50, para que contemplara
la reduccion en caso de mercancias gravadas o sujetas a derechos de terce-
ro.* La enmienda fue discutida en pro y en contra, pero ¢l representante
de Noruega decidié retirarla ‘‘en la inteligencia de que correspondera a
los tribunales determinar si y en qué medida es aplicable’’ la reduccion del
precio a tales casos.5® Will% opina, dubitativamente, que es aplicable,
considerando que el articulo 44 se refiere a la posibilidad de reducir dafios
y perjuicios, tanto en caso de faltas de conformidad ordinarias, como en
casos de existencia de derechos o pretensiones de terceros, pero haciendo
ver que ¢l hecho de que la conferencia no haya aprobado la propuesta no-
ruega puede ser un fuerte argumento en contra. Schlechiriem®” opina,
decididamente, que si procede, aunque aclara que habra que precisar la
formula para calcular la reduccién del precio. Esta opinidn me parece
acertada, toda vez que la principal objecién que hubo en Ia conferencia
a la propuesta noruega fue que la férmula no parecia adecuada para redu-
cir el precio.%®

84 fnforme la. Comisidn articulo 46 pdrrafo 3 (= DO 127).

85 Adctas resumidas la. Comisign sesion 23 parrafo 76 (= DO 387).

66 Commentary 375.

67 SCHLECHTRIEM 79. No obstante que en la conferencia se mostré dubitativo, véa-
se Actas resumidas la. Comision sesidn 23 pdrrafo 74 (= DO 386).

88 Actas resumidas la. Comisidn sesion 23 parrafos 69 (objecién del representante de
Suecia), 72 (del representante de Iraq) v 74 (del representante de Alemania Federal) (= DO
386).
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La reduccion puede pedirse si el comprador no ha pagado el precio
y también si ya lo ha pagado. Evidentemente, es un recurso mds eficaz
cuando el precio no ha sido pagado; en esa circunstancia quiza sea, en ge-
neral, el recurso mas eficaz del comprador para reclamar faltas de confor-
midad que no afectan sustancialmente las mercancias. El efecto que pro-
duce la declaracion de reduccién de precio es diferente si el precio ha sido
¢ no pagado.

a) Si el precio no ha sido pagado

En este caso, la reduccidn del precio opera como una excepcion que tendrd
el comprador si el vendedor quisicra reclamarle el pago total del precio
definido en el contrato.

b} Si el precio ya fue pagado

La reduccion del precio declarada por ¢l comprador viene a operar como
fundamento de una accién para que el vendedor devuelva parte del pre-
cio.% Qpino que la accion para exigir el precio pagado en exceso es la
misma que tiene el comprador derivada del contrato para exigir su cumpli-
miento,’® y no una accién de enriquecimiento sin causa (o accion de repe-
ticidn) que tendria que regularse de conformidad con las disposiciones del
Derecho nacional aplicable. Esta opinion se apoya en la consideracion de
gue la accion por enriquecimiento sin causa procede exclusivamente en ca-
50s en que no proceda otra accion, y en el caso de reduccién del precio,
como éste fue cobrado por causa del contrato y su reduccidén ha operado
también por causa del mismo, es natural que pueda exigirse por la misma
accion contractual. Ademas, esta opinion sigue la regla interpretativa de
promover la uniformidad en la aplicacion de la Convencicn (art. 7), pues
si se aceptara la opinién de que procede la accién de enriquecimiento sin
causa, se dejaria de aplicar la Convencidn para dar lugar a la aplicacién
de los diversos Derechos nacionales.

B. Modo y plazo de hacerla

El comprador hace la reduccion del precio con su sola declaracidn, que
no debe revestir formalidad alguna. La declaracion surte efectos, de

89 Comentarios de la Secretarta articulo 46 pdrrafo 4 (= DO 46).
70 Lo mismo cabe decir respecto de la accién que tiene el comprador para reclamar la
devolucién del precio cuando ha declarado la resolucidn del contrato; ver supra IX 3 D ¢,
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acuerdo con la regla general del articule 27, cuando se envia al vendedor.

El articulo 50 no fija un plazo limite para que el comprador declare
la reduccion del precio, pero opera la regla prevista en los articulos 39 y
43, sobre que el comprador debe comunicar al vendedor la existencia de
las faltas de conformidad o de los derechos o pretensiones de terceros so-
bre las mercancias, en un plazo razonable, a partir del momento en que
conoci¢ su existencia o debid conocerla. Esto quiere decir que entre las
condiciones objetivas que fundamentan el derecho de reducir el precio
estd la de haber notificado al vendedor de la falta de conformidad o la
existencia de derechos de tercero; de modo que si falta esta notificacién,
excepto si ¢l comprador puede aducir una excusa razonable (art. 44), el
comprador no tiene derecho a hacer la reduccion del precio; pero si envio
tal comunicacion, su derecho a declarar la reduccion del precio no tiene
un limite temporal preciso en la Corvencion, por lo que debe considerarse
que, de acuerdo con los articulos 8 y 10-2 de la Convencicon sobre prescrip-
cidn de acciones, el recurso prescribe a los cuatro afos, contados a partir
del momento en que el comprador recibié las mercancias.

reduccion del precio

El mismo articulo 50 determina la manera como ha de calcularse la reduc-
cidn del precio, al sefialar que ‘el comprador podra rebajar el precio pro-
porcionalmente a la diferencia existente entre el valor que las mercaderias
efectivamente entregadas tenian en el momento de la entrega y el valor que
habrian tenido en ese momento mercaderias conformes al contrato”’ . Hay
dos aspectos que merecen comentarse: los tiempos y lugares que deben to-
marse como referencia para determinar el valor de las mercancias efecti-
vamente entregadas y €l valor de las mercancias que debieron entregarse,
y el hecho de que la rebaja deba ser proporcional.

a) Tiempos y lugares a considerar para valorar las mercancias

Laidea del articulo es que la rebaja del precio se haga tomando como refe-
rencia el precio de mercado de las mercancias efectivamente entregadas.”
Por es0, ¢s necesario precisar el lugar v tiempo, es decir, el mercado espe-
cifico que debe considerarse, En el Proyecto CNUDMT se hacia referencia
al valor que tendrian las mercancias en el momento de la celebracién del
contrato, pero en la conferencia, a propuesta de la delegacion noruega,’?

N Comentarios de la Secretaria articulo 46 parrafo 8 (= DO 46).
"2 fnforme la. Comision articulo 46 péirafos 3 v 6 (= DO 127-128).
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se decidié cambiarlo por el momento de entrega de las mercancias, porque
podria ser que a la fecha del perfeccionamiento del contrato no existieran
aun los bienes que el vendedor tendria posteriormente que fabricar y en-
tregar, y porque ese momento seria una mejor referencia para estimar los
daiios y perjuicios efectivamente causados por el incumplimiento del
vendedor.” Pero, por desgracia, no se aclaré cudl seria el lugar a consi-
derar, no obstante que se presentd y discutié’ una propuesta conjunta
de las delegaciones de Argentina, Espaiia y Portugal,” en el sentido de
considerar el Iugar del establecimiento del comprador; la propuesta fue
retirada porque se presentaron varias objeciones, entre otras, que el lugar
de establecimiento del comprador no es una referencia adecuada cuando
el comprador va a usar las mercancias o revenderlas en otro lugar; quedo,
asi, una indefinicién que tendran que aclarar, caso por caso, los jueces ¥
arbitros. Schlechtriem?’® opina que debe considerarse el lugar donde el
vendedor entrega las mercancias o, si el contrato implicara el transporte
de las mercancias, su lugar de destino.

b} Proporcion en que debe rebajurse el precio

Lareduccién del precio es proporcional, no aritmética. El precio se rebaja
en la misma proporcién que haya entre el valor de las mercancias confor-
mes con el contrato y el valor de Ias mercancias efectivamente entregadas.
Esto permite que se mantengan las expectativas del contrato y que el com-
prador lucre si sube el precio de las mercancias o que pierda si baja.
Si, por ejemplo, se habia convenido la entrega de mil sacos de azdcar
de calidad uno, a 50 délares cada saco, cuyo precio de mercado al momen-
to de la entrega se habia elevado a 60 ddlares, v se entregan mil sacos de
azucar de calidad dos, que al momento de la entrega tienen un valor de
45 délares cada uno, la reduccion del precio serd proporcional a la dife-
rencia que haya entre 60 (que es el precio de mercancias conformes con
el contrato) y 45 ddlares (que es el precio de las mercancias efectivamente
entregadas); la diferencia que hay entre esos dos precios ¢s de 15 dolares,
que equivale a una proporcién del 25 por ciento de los 60 délares que valen
actualmente las mercancias conformes con el contrato; en consecuencia,
el comprador podra descontar el 25 por ciento del precio convenido, por
lo que pagaria 37.50 délares por cada saco de azicar de calidad dos, que
tiene en el mercado un precio de 45 ddlares. La ventaja que percibe el com-

73 Actas resumidas la. Comisidn sesion 23 parrato 23 (= DO 383).

4 Actas resumidas la. Comisicn sesion 23 parrafos 42 v ss. (= DO 384 y ss.).
75 [nforme la. Comisidn articulo 46 parrafe 3 (= DO 127).

76 SCHLECHTRIEM 79 nota 311.
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prador es el resultado de una variacién en el precio del mercado que hubie-

ra tenido si el vendedor entrega mercancias conformes con el contrato.
Si, en cambio, el valor de las mercancias hubiera bajado en el merca-

do, de modo que los sacos de aziicar de primera se cotizaran al momento
de Ia entrega a 45 ddlares y los sacos de azicar de segunda se valoraran
en 36 ddlares, Ia diferencia de precio es de 9 ddlares que equivalen al 20
por ciento del precio actual de 45 doélares; el comprador podra descontar
un 20 por ciento del precio convenido de 50 ddlares, por lo que tendrd que
pagar 40 ddélares por sacos de azicar de segunda que se cotizan a 36 dola-
res. El perjuicio que sufre el comprador es, nuevamente, resultado de las
variaciones de precio del mercado, que habria tenido que soportar si el
vendedor le hubiera entregado mercancias conformes con el contrato.

Para facilitar el calculo de la reduccién de precio, Will?” ofrece esta
férmula: ¢l precio reducido es igual al precio contratado, por el precio de
mercancias no conformes, entre el precio de mercancias conformes. En
el primer ejemplo, esta {érmula seria: 50 por 45 entre 60 = 37.50; en el
segundo, seria 50 por 36 entre 45 = 40.

El célculo de la reduccion del precio se complica cuando no existe un
precio de mercado para las mercancias que no son conformes con ¢l con-
trato; por ejemplo, un repuesto para una magquinaria especializada, que
debe fabricarse ajustandose a necesidades muy especificas del comprador;
en estos casos, la definicidn de cuél es su precio me parece que debera ha-
cerse tomando en consideracion lo que tiene que gastar el comprador para
poder dar uso a las mercancias.

D. Reduccion del precio y daiios y perjuicios

La reduccién del precio es un recurso que puede acumularse o alternarse
con una reclamacion de dafios y perjuicios.

a) Reduccion de precio acumulada con reclamacion
de danios y perjuicios

La reduccion del precio se acumula, como cualquier otro recurso del com-
prador o del vendedor, con una reclamacion de daios y perjuicios en los
casos en que la reduccién no basta para indemnizar las pérdidas que ha
sufrido el comprador a causa del incumplimiento del vendedor. Puede
tratarse de casos en que el vendedor, ademds de no entregar mercancias

T Commentary 373.
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conformes con el contrato, incurre en otro incumplimiento, por ejemplo,
demora en la entrega; en este supuesto, el comprador puede reducir el pre-
cio, con lo cual compensa la falta de conformidad, y reclamar los dafios
y perjuicios derivados de la demora en el cumplimiento. Pero también
puede ocurrir que la misma falta de conformidad de las mercancias pro-
duzea en el comprador dafios que no quedan cubiertos con la reduccién
del precio, por ejemplo, si el comprador, para poder revender las mercan-
cias no conformes con el contrato, tiene que hacer gastos para dotarlas
de un empaque o presentacion distintos del que tenia previsto para las
mercancias conformes con el contrato.

La posibilidad de acumular la reduccién del precio con una reclama-
cion de dafios y perjuicios hace ver el objetivo limitado que tiene el primer
recurso, el de compensar exclusivamente mediante el valor de mercado
perdido, debido a que las mercancias no son conformes con el contrato.

En los casos en que el comprador hubiera adelantado parte del precio,
la indemnizacién de dafios y perjuicios deberd considerar, entre otros, la
devolucién de la parte del precio pagada en exceso, asi como los intereses
de esa cantidad, que deberan calcularse, conforme a la opinién antes emi-
tida, que los considera beneficios del dinero recibido,’® segun la tasa que
hubiera podido percibir ¢l vendedor.

b) La reduccion de precio como alternativa
de la reclamacion de darios y perjuicios

En los casos en que procede Ia reduccion del precio, es decir, cnando hay
entrega de mercancias con faltas de conformidad de poca importancia, ¢l
comprador puede, también, en vez de declarar la reduccién del precio y
eventualmente exigir la indemnizacion de otros dafios y perjuicios, recla-
mar una indemnizacion de todos los dafios y perjuicios, entre los cuales
debera considerarse la diferencia de valor econdmico de las mercancias
entregadas en comparacion con las mercancias conformes con el contra-
to. El comprador deberd saber, en cada caso, el recurso que mas le con-
viene.

Hay dos ventajas importantes que tiene la reduccion del precio. La
primera es que cuando el vendedor estd exento de responsabilidad, con-
forme al articulo 79,7 el comprador no puede reclamarle dafios y perjui-
cios, pero si puede, conforme lo dice el parrafo 5 del mismo articulo, utili-
zar cualquier otro recurso comeo puede ser la reduccion del precio.® Pue-

" Supra IX 3 D ¢ iii.
% Supra VI 1.
80 Comentarios de la Secretaria articulo 46 parrafo 5 (= DO 46).
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de pensarse en este caso: el vendedor debe entregar mercancias en conte-
nedores a bordo de un bugue (FOB) que las conducird al puerto de destino
donde las recogerd el comprador; para llevarlas al buque, el vendedor
contrata un transporte terrestre y durante la travesia las mercancias se de-
terioran debido a condiciones climdticas extraordinarias sin que se ente-
ren de ello el vendedor ni el comprador; las mercancias deterioradas se po-
nen a bordo del buque convenido; cuando las recibe, el comprador se da
cuenta de la falta de conformidad; debe tenerse en cuenta que, en este ca-
s0, el riesgo por deterioro y pérdida se transmite al comprador al ponerse
las mercancias a bordo del buque convenido. Si el comprador reclamara
dafios y perjuicios, el vendedor podria excusarse diciendo que estd exone-
rado de responsabilidad, conforme al articulo 79, en virtud de que el in-
cumplimiento (la falta de conformidad) se debe a la intervencién de un
agente externo, imprevisible e insuperable; pero no operaria esta exonera-
cion si el comprador declarara la reduccién del precio.

La otra ventaja es gque la reduccion del precio no tiene el limite de la
“pérdida previsible™ que conlleva la reclamacion de dafios y perjuicios;®!
¢sta, en efecto, no puede exceder de una cantidad equivalente a la pérdida
que el vendedor previd o debié prever que el comprador sufriria como
consecuencia de su incumplimiento (art. 74).%2 La reduccion del precio,
al estar libre de esa limitante, se presenta como un recurso mas dgil, que
opera sobre la base objetiva de la comparacion del precio de las mercan-
cias conformes con el contrato, con el precio de las mercancias realmente
entregadas.

En cambio, cuando la reduccidn del precio no constituye una indem-
nizacién suficiente porque el comprador ha tenido pérdidas que van mads
alla de la diferencia de precio, la reclamacion de dafios y perjuicios se pre-
senta come un mejor recurso, pues permite, en una sola accion, reclamar
tanto la diferencia de precio {que constituye un daiios) como las demas
pérdidas sufridas como consecuencia del incumplimiento, incluida la ga-
nancia dejada de obtener. Si, en estos casos, el comprador optara por la
reduccion del precio, tendria también que reclamar dafios v perjuicios
para obtener una indemnizacién completa, es decir, tendria que usar dos
recursos en lugar de uno.

La decision entre uno y otro recurso debe hacerse caso por caso, pero
cabe dar algunas recomendaciones generales. La reduccion del precio es
un recurso preferible, en principio, en los casos en que el comprador no
ha pagado el precio, o en los que prevé que el vendedor podra alegar exo-
neracion de responsabilidad o podra obtener una rebaja considerable in-
vocando que no previd ni podia prever el monto de la pérdida reclamada.

81 Comentarios de la Secretaria articulo 46 parrafo 5 (= DO 46).
82 Sobre esta limitanie véase infra IX 6 C d.
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La reclamacion de daiios y perjuicios es preferible cuando el comprador
ha sufrido pérdidas que van mas alla de la diferencia de precio.

E. Pérdida del derecho a reducir el precio (arts. 37 y 48)

El comprador puede perder el derecho de declarar la reduccion del precio
st ¢l vendedor subsana su incumplimiento antes de que venza el plazo de
entrega (conforme al articulo 37) o, incluso, después de que venza (con-
forme ai articulo 48).82 Esta regla, que no existia en el Proyecto CNUD-
MI, fue introducida a propuesta de la delegacidon alemana,® y viene a
constituir una contrapartida del derecho a declarar la reduccién del
precio.

El comprador pierde la facultad de declarar la reduccién del precio
no soio cuando el vendedor subsana efectivamente, sino también cuando
el vendedor intentd subsanar pero el comprador se negd injustificadamen-
te a aceptar la subsanacién. La negativa a la subsanacién solo se justifica
cuando ésta causa gastos o inconvenientes excesivos al comprador (arts.
37 y 48).

5. RECHAZQ DE LAS MERCANCIAS (ART. 52)

Cuando el comprador recibe mercancias que no son conformes con el con-
trato, puede rechazarlas si la failta de conformidad constituye un incum-
plimiento esencial, y exigir la sustitucién de las mismas, o declarar resuel-
to el contrato. Pero, ademads de esta situacion, el articulo 52 prevé dos ca-
sos en que el comprador puede rechazar las mercancias sin tener que de-
mostrar la existencia de un incumplimiento esencial: el caso de mercancias
entregadas anticipadamente, y ¢l de mercancias entregadas en exceso.

A. Mercancias entregadas anticipadamente (art. 52-1)

Cuando el vendedor entrega mercancias ‘‘antes de la fecha fijada’’, el
comprador puede aceptarlas o rechazarlas (art, 52-1), La razdn de esta fa-
cultad del comprador es que la recepcidn de las mercancias le puede causar
gastos o inconvenientes no previstos, maxime cuando tiene que pagar el
precio para recoger las mercancias. El articulo no pone ninguna

83 Supra VIH 2 A,
84 Informe la. Comisidn articulo 65 pdrrafo 3 (= DO 127).
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lirnitacion a este derecho del comprador; no sefiala que el comprador solo
pueda rechazar las mercancias cuando su recepcion le causa gastos o in-
convenientes excesivos.®® Sin embargo, cabe pensar que el derecho del
comprador a rechazar las mercancias esta limitado por su obligacion de
tomar medidas para reducir pérdidas a la otra parte, pues rechazar las
mercancias significaria causar al vendedor la erogacidon de gastos
adicionales.?¢ Sin embargo, algunos autores, comoe Will,¥ discuten que
pueda estar limitado tal derecho del comprador.

La condicionante principal de este recurso del comprador es el tiem-
po: que el vendedor haya entregado mercancias ““antes de la fecha fija-
da’’. Cuando hay un dia preciso, convenido por las partes, no habra nin-
guna dificultad para determinar si las mercancias se entregan anticipada-
mente. Pero cuando se fija un plazo, dentro del cual se han de entregar,
por regla general (art. 33-b) el plazo se entiende en beneficio del vendedor,
de modo que si entrega cualquier dia dentro del plazo, cumple oportuna-
mente su obligacidn; si el plazo fuera en beneficio del comprador, porque
asi lo convinieron las partes o porque asi se desprende de las circunstan-
clas, el vendedor entregaria anticipadamente si no esperara a que ¢l com-
prador le determinara la fecha en la que recibiria las mercancias.

El efecto del rechazo de las mercancias entregadas con anticipacion
es liberar temporalmente al comprador de las obligaciones y cargas que
pudieran derivarse de la aceptacién de las mismas, como la obligacion de
recibirlas o Ia de pagar el precio en ese momento, o la carga de examinar
las mercancias para determinar si son conformes con el contrate. Pero
como no implica la resolucidn del contrato, el vendedor podra entregar
posteriormente las mercancias, en el momento oportuno, sin que el com-
prador pueda hacerle objecién alguna.

Sin embargo, no obstante que rechace las mercancias, el comprador
puede estar obligado a tomar posesion de ellas y tomar medidas para su
conservacion (art, 86), maxime si ni el vendedor ni una persona autoriza-
da por él pueden hacerse cargo de ellas.?®

Si el comprador decide aceptar las mercancias, debe aclarar, en la co-
municacién respectiva, que acepta mercancias que se han entregado antes
de tiempa, sin que ello implique una modificacién del contrato en lo rela-

85 Cfr. articulo 48, que limira ¢l derecho del comprador de rechazar la subsanacion del
incumplimiento que propone el vendedor a los casos en que la subsanacién le causa inconve-
nientes excesivos. Supra VIII 2 A.

86 En los Comentarios de la Secretaria articulo 48 parrafo 3 nota 1 {= DO 48), se dice
que la facultad de rechazar estd limitada por Ia obligacion de comportarse con buena fe (art.
7-1); pere me parece mas especifico fundar la limitacion en la obligacion de tomar medidas
para reducir pérdidas, previstas en ¢l articulo 77.

87 Commentary 380.

88 Sobre esta obligacion del comprador ver supra VII 5.
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tivo a la fecha de entrega. Esto le permitird poder reclamar los dafios y
perjuicios que le haya causado la recepcidn de las mercancias.® Si no hi-
ciera esta aclaracion el vendedor podria discutirle la indemnizacién de da-
fios y perjuicios, alegando que la recepcion de las mercancias implico una
modificacion del contrato, por lo que la entrega no fue anticipada ni cons-
tituyé un incumplimiento.? La aceptacion de las mercancias no debe im-
plicar, opina con razén Schlechtriem,®' que se adelante el tiempo para
hacer el examen de las mercancias; este momento debe seguirse compu-
tando a partir de la fecha de entrega definida en el contrato.

El articulo 52 no fija un plazo para que el comprador decida si acepta
o rechaza las mercancias entregadas anticipadamente. Considerando su
obligacion de evitar pérdidas a la otra parte, se puede interpretar que debe
ser un plazo breve, atendidas las circunstancias. Al tomar esta decision
debe considerar, como bien advierte Honnold,* que el vendedor podra
subsanar las faltas de conformidad que tuvieren las mercancias hasta que
venza la fecha de entrega definida en el contrato.

B. Mercancias entregadas en exceso (art. 52-2)

Si el vendedor entrega mercancias en mayor cantidad que la convenida,
incurre en una falta de conformidad con el contrato, en lo relativo a la
cantidad. Por eso, el comprador puede aceptar o rechazar su recepcion
(art. 52-2).

La entrega de mercancias en exceso serd una falta de conformidad
que podrd ser remediada mediante el rechazo, por el comprador, de la
cantidad excedente. En este caso, ¢l efecto del rechazo es liberar definiti-
vamente al comprador de las obligaciones que serian inherentes a la acep-
tacion de las mercancias, tales como recibirlas y pagar su precio; aunque
puede quedar obligado a hacerse cargo de ellas y tomar medidas para con-
servarlas, lo mismo que ¢l comprador que rechaza mercancias entregadas
anticipadamente. Sin embargo, en cualquier caso, el vendedor debera re-
cogerlas a su propia costa y pagar al comprador los gastos que hubiera
tenido que erogar para conservarlas; en muchos casos, serd mas practico
que el vendedor convenga con el comprador acerca de la forma de dispo-
ner de ellas.

En algunas ocasiones no serd posible que el comprador pueda recha-
zar ¢l excedente de mercancias, por ejemplo, el caso citado en los Comen-

89 Comentarios de la Secretaria articulo 48 péarrafo 6 (= DO 48).
%N Will Commentary 380.

91 SCHLECHTRIEM 80.

92 HONNOLD 365.
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tarios de la Secretaria,® acerca de que ¢l vendedor haya expedido un solo
conocimiento de embarque que ¢ubra todas las mercancias, por lo que el
comprador tiene que pagar el precio de todas si quiere recogerlas. En ca-
sos de este tipo, la entrega en exceso puede constituir un incumplimiento
esencial, por ejemplo, si la diferencia de precio equivale a un 40 o 50 por
ciento més de lo previsto, v, por lo tanto, el comprador podra declarar
la resolucion del contrato. Sila entrega en exceso no constituye un incum-
plimiento esencial, por ejemplo, causa un sebreprecio del 10 por ciento,
el comprador puede recibirlas y reclamar los dafios (entre ellos, el sobre-
precio que tuvo que pagar) y perjuicios que ello le ocasione; en mi opi-
nidn, también podra, posteriormente, rechazar la mercancia excedente
que se vio forzado a recibir, siempre que lo haga dentro del plazo previsto,

de modo que el vendedor deba recogerla y hacerse cargo de ella.
Para ejercitar el derecho a rechazar mercancias excedentes, el com-

prador debe cumplir Jas condiciones para ejercer cualquier recurso deriva-
do de la falta de conformidad de las mercancias, es decir, notificar al ven-
dedor la faita de conformidad (en este caso, la cantidad entregada en exce-
$0), en un plazo razonable a partir de que la conoci6 (art. 39). Si el com-
prador no hace oportunamente esta notificacién, pierde su derecho a re-
chazar las mercancias excedentes. El comprador que acepta las mercan-
cias excedentes, o pierde el derecho de rechazarlas, debe pagar su precio
de acuerdo con el contrato,

6. RECURSOS JUDICIALES

Los recursos de fijacion de plazo suplementario, declaracién de resolu-
cion de contrato, declaracién de reduccidn del precio o rechazo de las mer-
cancias, producen efecto por la sola declaracion del comprador, si bien
el juez o arbitro podra decidir si fueron o no debidamente usados y confir-
mar el efecto producido o revocarlo. Por ejemplo, si el comprador declaré
la resolucion del contrato porque no recibié las mercancias y, posterior-
mente, el vendedor, haciendo caso omiso de la declaracion, pone las
mercancias a su disposicion y reclama el pago del precio, el juez o arbitro
que conozca el caso absolvera al comprador si encuentra que declaré fun-
dadamente la resolucién del contrato, es decir, confirmard el efecto de la
resolucidn; o condenara al comprador a pagar €l precio si encuentra que
la declaracién de resoiucion fue infundada (es decir, revocara el efecto de
laresolucién). Por eso he llamado prejudiciales a estos recursos. Pero hay
otros dos recursos que producen efecto s6lo por la sentencia del juez o ar-

93 Comentarios de la Secretarig articulo 48 parrafo 9 (= DO 48).
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bitro que los conceda y determine; éstos son: la accién de indemnizacién
de daiios y perjuicios (art. 45-1-b).

El comprador puede pedir extrajudicialmente al vendedor que cum-
pla su obligacién de entregar mercancias, o que le indemnice por el incum-
plimiento con una determinada suma de dinero. Pero estas peticiones, si
el vendedor no las atiende, no agravan la'situacion juridica del vendedor,
poer lo que no pueden considerarse propiamente como recursos.?

Es natural que si el vendedor tiene la obligacién de entregar las
mercancias y las demds obligaciones derivadas del contrato, el comprador
pueda demandar su cumplimiento, y que el vendedor no se libera de sus
obligaciones mientras no cumpla lo que estaba convenido. Ahora bien,
cuando el vendedor no ha cumplido espontdneamente sus obligaciones,
entonces se plantea el problema de cémo puede ¢l comprador exigir su
cumplimiento. Para los juristas de tradicion civilista, el medio adecuado
es una accion judicial que condene al vendedor a cumplir con sus obliga-
ciones (entregar las mercancias, repararlas, sustituirlas, entregar docu-
mentos, etc.) y a pagar los daiios y perjuicios adicionales. Para los juristas
del Common Law, el medio adecuado es una accién que condene al vende-
dor al pago de una cantidad pecuniaria, equivalente a los dafios y perjui-
cios que haya ocasionado el incumplimiento al comprador. Ambaos siste-
mas reconocen el principio de que las obligaciones contractuales deben ser
cumplidas (pacta sunt servanda), pero difieren en cuanto al modo de for-
zar al cumplimiento a una parte que no lo hace espontaneamente.

A. Concurrencia alternativa de la accién de cumplimiento especifico
con la accién indemnizadora de daiios y perjuicios

En la Convencidn se han recogido ambas tradiciones vy, por eso, el com-
prador tiene¢ a su eleccion una de las dos acciones: la de cumplimiento es-
pecifico (mas dafios y perjuicios) o la accion indemnizatoria.

Sin embargo, la eleccion no depende exclusivamente del arbitrio del
comprador, pues debe tener en cuenta el Derecho procesal del juez o arbi-
tro ante quien presente la accién. En efecto, el articulo 28 de Ia Conven-
cign, proveniente del articulo 16 de ia LUCI, dice que los tribunales que
conozcan litigios regidos por la Convencidn no estaran obligados ‘‘a orde-
nar el cumplimiento especifico”™, a menos que estuvieran facultados para

%4 Es distinto cuando el comprador no sélo hace una peticién de cumplimiento, sino
que, adernds, de conformidad con el articulo 47, le fija un plazo suplementario para cumplir,
pues esto si agrava la situacidén del vendedor, facilitando al comprador €l declarar la resolu-
cién del contrato.
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hacerlo por su propio Derecho®® en contratos de compraventa similares.
Esto significa que si el comprador quiere demandar el cumplimiento espe-
cifico del contrato, porque le interesa especialmente recibir la mercancia
que habia comprado {como podria ser una obra de arte), debe asegurarse
que el juez o arbitro ante quien presente la demanda tenga la posibilidad,
conforme a su propio Derecho, de condenar en especie.

Debe tenerse en cuenta que la condena en especie y la ejecucidn en es-
pecie son dos cosas diferentes. La regla del articulo 28 no se refiere a la
ejecucion sino a la posibilidad de ordenar en la sentencia el cumplimiento
especifico del contrato.

En términos generales, se afirma que en los paises de tradicion civilis-
ta es posible la condena en especie, mientras que los paises de tradicién
del Common Law sucede lo contrario. Pero ésta es una afirmacion gruesa
que debe matizarse caso por caso. Asi, sucede que en México, pais de tra-
dicién civilista, el juez puede condenar al cumplimiento especifico del
contrato, pero en el procedimiento mercantil, que es el que regiria los ca-
sos de compraventa internacional, el juez no puede ordenar la ejecucion
en especie, sino solo la ejecucion de cantidades de dinero.% De esto resul-
ta que el vendedor mexicano de una compraventa internacional a quien
se le demanda la entrega de las mercancias, podra salir condenado por el
juez o arbitro a entregarlas, pero si se resiste a hacerlo, se ejecutara la sen-
tencia embargandole bienes suficientes para pagar una cantidad de dinero
equivalente al valor de la prestacion debida, mas los dafios y perjuicios
que causd con su incumplimiento. En cambio, en Estados Unidos, el Uni-
Jorm Commercial Code prevé casos en que el juez puede condenar en es-
pecie e incautar al vendedor las mercancias que debe para entregarlas al
comprador.¥’

En las operaciones de compraventa internacional, debido a que en la
mayoria de los casos se trata de mercancias fungibles, resultara desacon-
sejable exigir judicialmente el cumplimiento especifico de las obligaciones
del vendedor, pues serd mas rapido obtener el pago de una cantidad pecu-
niaria como indemnizacién por el incumplimiento. S6lo cuando se tratara
de mercancias especiales y de gran valor, seria conveniente exigir el cum-
plimiento forzoso, habida cuenta de que serd posible obtenerlo de acuer-
do con el Derecho del juez que conozca el caso y ejecute la sentencia.

Hay, sin embargo, una disposicién de la Convencidn que pareceria
hacer preferible, en ciertos casos, la accién de cumplimiento especifico
respecto de la accién indemnizatoria. Esta es la regla del articulo 79-5%

95 Se entiende su derecho procesal o lex fori, véase HONNOLD 249.
96 Articulo 1348 del Cédigo de Comercio.

97 HONNOLD 250 y ss.

98 Supra VIII 1 A b.
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que dice que la exoneracion de responsabilidad, cuando interviene un im-
pedimento imprevisible e insuperable, s6lo exime de la responsabilidad de
dafios y perjuicios, pero no excluye el ejercicio de otros ‘‘derechos’,
como la accion de cumplimiento especifico;* por ejemplo, si el vendedor
queda imposibilitado, a causa de un incendio, para fabricar una mercan-
cia especifica que necesitaba el comprador, el vendedor, de acuerdo con
el articulo 79-5, estd exonerado de responsabilidad por dafios y perjuicios,
pero el comprador, maxime si hubiera pagado el precio, podria deman-
darle con la accién de cumplimiento de contrato, obtener una sentencia
que le condene a cumplirto y luego ejecutar la sentencia cobrando una
cantidad de dinero equivalente al valor de la prestacién debida, o también
podria declarar resuelto el contrato, y exigir la devolucidn del precio por
la accién de cumplimiento de contrato.

Sin embargo, esta posibilidad depende de que el juez ante quien se
presente la accion tenga la facultad, conforme a su propio Derecho, de
ordenar el cumplimiento del contrato, Esto viene a introducir, por desgra-
cia, un campo para que se den aplicaciones divergentes de la Convencion,
en contra de sus propias reglas de interpretacién (art. 7-1), pues la parte
afectada por un incumplimiento tendra mayor proteccién si el foro com-
petente permite la condena en especie que si no la permite. Para subsanar
esta discrepancia de tratamiento, debiera interpretarse que los “‘dafios y
perjuicios’* a los que se refiere el articulo 79-5 son independientes del va-
lor pecuniario que puede representar el incumplimiento para la parte afec-
tada, de modo que ésta pudiera reclamar ante jurisdicciones que no admi-
ten la condena en especie una indemnizacidn equivalente al valor pecunia-
rio del incumplimiento, sin consideracién de otros dafios y perjuicios.

Sea cualquiera la accidn que elija el comprador, el juez o arbitro que
la conozca no podra conceder al vendedor *‘ningiin plazo de gracia® (art.
45-3). Esta regia se debe a que el vendedor tiene el derecho de subsanar
su incumplimiento, incluso después de que haya vencido el plazo para
cumplir su obligacién, por lo que parecié excesivo ¢ inconveniente para
el comercio internacional'® que el juez o arbitro, conforme a las costum-
bres de algunos foros, pudiera otorgar un plazo de gracia adicional.

El plazo para ejercitar cualquiera de estas acciones lo define la Con-
vencion sobre prescripcion de acciones. Esta sefiala, en general, un plazo
de cuatro afios (art. 8), que se cuenta a partir de diferentes momentos, se-
gun sea el tipo de reclamacidn. Al examinar en detalle cada una de estas
acciones, se dard la referencia del momento que inicia el plazo de prescrip-

%9 Aunque el parrafo se refiere a otros *‘derechos’”, no excluye por eso las acciones, ya
que el mismo articulo 45 llama ‘‘derechos’’ tanto a la accién de cumplimiento especifico
como a los recursos extrajudiciales.

1® Comentarios de la Secretarfa articulo 43 pérrafo 6 (= DO 41).
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cién de acciones. Pero debe tenerse en cuenta que este plazo puede suspen-
derse, prorrogarse o modificarse por acuerdo de las partes, conforme lo
prevén los articulos 13 a 22 de la misma convencién, pero en cualquier
caso la accion no podra ejercerse después de 10 afios contados a partir del
primer momentio en que pudo ejercerse (art. 23 de la misma convencion).
El efecto de la expiracién del plazo, esto es, la caducidad o prescripcion
de la accidn no opera ipso iure, de modo que el juez o arbitro pueda por
si mismo denegar la accion, sino solo ope excepcionis, es decir, lo tomard
en cuenta el juez sdlo si el demandado lo invoca (art. 24 de la misma con-
vencion).

B. Accion de cumplimiento especifico del contrato (art. 46)

El articulo 46 otorga al comprador!®! la accién para reclamar al vende-
dor el cumplimiento de sus obligaciones, considerando dos casos: g) el in-
cumplimiento de cualquier obligacidon (parrafo 1), y b) el incumplimiento
de 1a obligacidn de entregar mercancias conformes con el contrato (parra-
fos 2 y 3); ademas, se discute si procede en casos de: ¢) faltas de conformi-
dad consistentes en derechos o pretenciones de terceros.

El derecho a ejercer esta accidn se pierde si el comprador ejerce “‘un
derecho a accidn incompatible’” con ella (art. 46-1), como lo es una decla-
racion de resolucion del contrato o reduccidn del precio, pues, en la pri-
mera, el comprador manifiesta su voluntad de no querer el cumplimiento
del contiato y, en la segunda, la de aceptar el cumplimiento habido del
contrato, con la consecuente rebaja de precio. La declaracién por la que
el comprador fije un plazo suplementario para cumplir, inhabilita al ejer-
cicio de la accién de cumplimiento, mientras no se venza el plazo suple-
mentario (art. 47-2).102

a) Caso de incumplimiento de cualguier obligacion (art. 46-1)

La accién procede, en principio, por el incumplimiento de cualquier obli-
gacion del vendedor, pero sélo tiene caso ejercerla para reclamar la entre-

10} E articulo 62 da la respectiva accion al vendedor.

102 Aunque esta limitante del derecho del comprador a ejercer la accién de cumplimien-
to especifico estd colocada en el pdrrafo 1 del articulo 46, por lo que pareceria que no es
aplicable a los parrafos 2 y 3 del mismo, légicamente cabe interpretar que se refiere también
a los casos de falta de conformidad de las mercancias previstos en estos dos nltimos parrafos,
ya que sera absurdo exigir la sustitucion o reparacion de las mercancias cuando se ha declara-
do resuelto ¢l contrato o reducido el precio.
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ga de las mercancias o la entrega de documentos necesarios para el control
y uso de ellas. Reclamar el cumplimiento especifico de otras obligaciones,
como la de contratar un transporte o un seguro, resultaria excesivo, y se
obtendria mejor proteccion reclamando los dafios y perjuicios derivados
del incumplimiento de esas obligaciones.

El plazo para ejercer esta accidn es de cuatro afios a partir del momen-
to en que s¢ produzca el incumplimiento (arts. 8 y 10 de la Convencidn
sobre prescripcidn de acciones).

b) Casos de incumplimiento de la obligacion de entregar
mercancias conformes con el contrato (art. 46 pdrrafos 2 y 3}

En estos casos, la accion de cumplimiento especifico puede concretarse en
1a sustitucién de las mercancias no conformes con otras, pero si confor-
mes con el contrato ( art. 46 parrafo 2), o en la reparacién de las mercan-
cias no conformes con el contrato (parrafo 3).

Debe tenerse en cuenta gue la responsabilidad del vendedor por la fal-
ta de conformidad de las mercancias esta condicionada por el hecho de
que el comprador haya notificado al vendedor la falta de conformidad,
segin lo prevé el articulo 39, en un plazo razonable a partir del momento
en que el comprador la conocid o debid conocerla, excepto si el vendedor
la conocia o debia conocerla, pues entonges es responsable de la falta de
conformidad, aunque no haya recibido una notificacién oportuna de par-
te del comprador (art. 40).

i) La sustitucion de las mercancias

La peticién de sustitucion de mercancias tiende a limitarse debido a los
gastos de transporte y aduanales que implica la devolucion de unas mer-
cancias ya recibidas y el envio de otras. Por eso, se permite solo en los ca-
sos en que Ia falta de conformidad constituye un incumplimiento esencial,
en el sentido definido por el articulo 25,193 es decir, un incumplimiento
que prive sustancialmente al comprador de lo que tenia derecho a esperar
por virtud del contrato. La determinacién de que una falta de conformi-
dad constituye un incumplimiento esencial es mas dificil de fundamentar
que la determinacidn de lo que constituye una falta de entrega, ya que no
existe, en los casos de falta de conformidad, la posibilidad de facilitar la
prueba del incumplimiento esencial mediante la definicién de un plazo su-
plementario.'*

10} Supra VIII 3.
14 SCHLECHTRIEM 77.
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Ademas, la peticion de sustitucion de las mercancias estd condiciona-
da, lo mismo que la declaracién de resolucién del contrato, por la posibili-
dad de devolver las mercancias no conformes con el contrato en un ‘‘esta-
do sustancialmente idéntico’” al que tenian cuando fueron entregadas
(art. 82); no opera esta limitante si las mercancias se pierden o deterioran
por causas que no son imputables al comprador. 1%

También contribuye a limitar la posibilidad de exigir la reparacién la
obligacidn que tiene el comprador de adoptar las medidas para reducir las
pérdidas derivadas del incumplimiento del vendedor (art, 77).19% Entre
esas medidas, puede considerarse la de, en vez de pedir la sustitucion de
las mercancias, resolver el contrato y procurar el abastecimiento de las
mercancias de otro proveedor; si asi fuera, ¢l vendedor, aunque quedara
obligado por la sentencia a sustituir las mercancias, podria reducir la con-
siguiente indemnizacidn de dafios y perjuicios.

La peticion hecha al vendedor de sustitucién de las mercancias no es
propiamente un recurso, pues no agrava la situacién del vendedor, ni tam-
poco es un requisito previo al ejercicio de la accidn judicial, pues el com-
prador no tiene que pedir primero extrajudicialmente la sustitucién de las
mercancias para luego poder demandarla judicialmente. En cuanto el
comprador conoce la falta de conformidad, y si ésta censtituye un incum-
plimiento esencial, puede pedir al vendedor o directamente al juez la susti-
tucién de las mercancias. Lo ordinario serd que el comprador la pida, pri-
mero, al vendedor vy, solo cunando éste no la hace, la demande al juez.

Para hacer la peticién de sustitucidn de mercancias al vendedor, el
comprador tiene comgo tiempo limite un “‘plazo razonable’ a partir del
momento en que notificd al vendedor la falta de conformidad (art. 46-2).
Lo mads conveniente serd que el comprador, al notificar ésta, pida también
la sustitucién de las mercancias, pero si no la realiza en ese momento,
cuenta con aquel plazo razonable para hacerla luego.

La peticion al vendedor puede tener el efecto de darle tiempo al com-
prador para preparar una reclamacion judicial; al hacer la peticidn al ven-
dedor en el plazo razonable posterior a la notificacion de falta de confor-
midad, el comprador asegura que luego podrd reclamar judicialmente la
sustitucion, mientras que si dejara pasar el tiempo sin hacer ni una peti-
cidn extrajudicial ni una demanda judicial, perdera su derecho a exigir la
sustitucion de las mercancias.

Para ejercitar la accion judicial, haya sido hecha o no previamente la
peticion al vendedor, el comprador tiene un plazo de cuatro afios conta-
dos a partir del momento en que se le puso en posesién de las mercancias
o declard que no las recibiria, de acuerdo con los articulos 8 y 10-2 de la
Convencion sobre prescripcion de acciones.

105 Sypra IX 3 B.
106 Comentarios de la Secretaria articulo 42 parrafo 14 (= DO 42).
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El comprador que pide la sustitucién de las mercancias queda obliga-
do a tomar medidas para conservarlas, de acuerdo con lo previsto en los
articulos 86 a 88.107 Y tendrd que devolverlas cuando el vendedor, espon-
taneamente o por orden del juez, le envia las mercancias sustitutas. Quiza
el vendedor pueda alegar que no enviara las nuevas mercancias en tanto
no tenga seguridad de que le devoiverdn las otras, por lo que serd conve-
niente que las partes se pongan de acuerdo, o que el juez ordene acerca
del tiempo y modo de hacer los reciprocos envios de mercancias. En prin-
cipio, las entregas deben hacerse simultdneamente, aplicando por analo-
gia la regla prevista (art. 81-2) para el caso de la restitucion por efecto de
la resolucién del contrato. Los gastos de la devolucidn, como son conse-
cuencia del incumplimiento, corren por cuenta del vendedor, aunque pue-
de ser que el comprador tenga que erogarlos ¥ luego obtener el reembolso.

i) La reparacidn de las mercancias

En el Provecto CNUDMI no s¢ contemplaba esta forma de cumplimiento
especifico, que fue agregada como resultado de los trabajos de la Primera
Comisidn que conocid el proyecto. Fue una propuesta conjunta, presen-
tada por Alemania (la entonces Republica Federal), Finlandia, Noruega
y Suecia,!®® la que dio como resultado que se incluyera el actual parrafo
tercero del articulo 46 que contempla la reparacion de mercancias no con-
formes con el contrato.

La peticién de esta forma de cumplimiento especifico no esta condi-
cionada, como la peticién de sustitucion, por el hecho de que la falta de
conformidad constituya un incumplimiento esencial, ni, légicamente, por
{a posibilidad de devolucién de las mercancias recibidas. Durante las dis-
cusiones del proyecto, los representantes de Estados Unidos presentaron
la propuesta de que se condicionara al caso de que el comprador no pudie-
ra reparar las mercancias por si mismo o por un tercero que él contratara;
pero se deseché esta iniciativa porque parecia reducir excesivamente la
proteccion del comprador y fomentar, de manera indirecta, la irresponsa-
bilidad de los vendedores.!® Pero si se admitié una propuesta de ex-
cluirla en los casos en que, como dice la frase final del parrafo tercero,
la exigencia de reparacién ‘‘no sea razonable habida cuenta de todas las
circunstancias”’. Esta viene a ser una limitacién mas amplia que la que
proponia ¢l representante norteamericano, pues no serd razonable que el
comprador exija la reparacion de las mercancias cuando él puede hacerlo

107 Supra VI1 5 A a.
108 Informe Ia. Comision articulo 42 parrafo 3 (= DO 121).
109 Actas resumidas la. Comisién sesion 18 parrafos 43-71 (= DO 351-357).
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O contratar en su pais quien lo realice por un costo mas bajo que lo que
tendria que erogar ¢l vendedor para trasladarse al pais del comprador y
reparar las mercancias, pero tampoco podra serlo en otros casos, por
ejemplo, si la naturaleza de las mercancias no permite su reparacion, o si
el vendedor no es fabricante de las mercancias sino mero distribuidor.!1?

La posibilidad de exigir la reparacién también queda limitada por la
obligacion que tiene ¢l comprador de adoptar las medidas para reducir las
pérdidas derivadas del incumplimiento del vendedor (art. 77). Puede con-
siderarse que entre tales medidas estd la de procurar ¢l mismo la repara-
cion de las mercancias.

En casos de entrega incompleta de las mercancias, la ‘‘reparacién’
consiste en que ¢l vendedor entregue la parte faltante.

Aligual que la sustitucién de las mercancias, el comprador puede soli-
citar su reparacion al vendedor o directamente al juez. El plazo que tiene
para hacer la peticién al vendedor es, también, el plazo razonable a partir
del momento en que envi6 la comunicacion de falta de conformidad (art.
46-3). Y el plazo que tiene para ejercitar la accion es de cuatro afios, a par-
tir de que recibié efectivamente las mercancias o declaro que no las reci-
biria.

¢) Faltas de conformidad consistentes en la existencia
de derechos o pretensiones de terceros

Will,!!! apoyado en Hartley,!!2 se pregunta si la accion de cumplimiento
especifico en sus modalidades de sustitucion o reparacion de mercancias
puede ser apta para subsanar faltas de conformidad consistentes en la
existencia de derechos o pretensiones de terceros sobre las mercancias.
Considera que debe distinguirse entre mercancias fungibles y no fungi-
bles. Respecto de las primeras, opina que si la existencia del derecho de
tercero constituye un incumplimiento esencial, procede el cambio de las
mercancias v, si no constituye un incumplimiento de esa magnitud, proce-
de la ““reparacién’® de las mercancias, o sea, la cancelacidn del derecho
o pretension de tercero. Cuando las mercancias no son bienes fungibles,
opina que la sustitucién de mercancias estd excluida por principio, pero
la reparacién del defecto juridico pudiera ser posible en ciertos casos, por
ejemplo, cuando el vendedor solo tiene que hacer un pago para cancelar
un derecho de prenda sobre el bien; y en otros no, por ejemplo, cuando
el propietario de la mercancia insiste en recobratrla.

10 WILL en Commentary 399,

1L Commentary 339.

12 HARTLEY, Study of the Uniform Law of the International Sale of Goods... (Brus-
sels 1979) 24,
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Me parece que, en la mayoria de los casos de este tipo que pudieran
presentarse, lo mas viable seria una peticion de *‘reparacién’’, o sea de
cancelacién del derecho o pretensidn de tercero mediante un acto del ven-
dedor, como un pago, ¢ un convenio que celebre con el tercero interesado.
Pero en caso de que el vendedor se negara a hacer lo suyo o que el tercero
no quisiera convenir un arreglo, seria practicamente imposible que una
accion judicial condujera a la realizacion de una u otra conducta. Por eso,
en estos casos puede ser mejor reclamar una indemnizacion de dafios y
perjuicios.

C. Acciéon de indemnizacion por daitos y perjuicios (art. 45-1-b)

El incumplimiento de las obligaciones del vendedor otorga al comprador
el derecho a ejercer una accién indemnizatoria de los dafios y perjuicios
que le ha causado el incumplimiento (art. 45-1-b). El objeto de esta accion
es que el juez o arbitro condene al vendedor al pago de una cantidad de
dinero.

Una diferencia prdctica importante entre esta accion y la de cumpli-
miento especifico es que el vendedor puede quedar exonerado de 1a res-
ponsabilidad por los dafios y perjuicios, conforme al articulo 79, pero no
de la responsabilidad por el cumplimiento especifico (art. 79-5). Por ejem-
plo, si el vendedor entregara una mercancia que no resulta conforme con
el contrato, pero la falta se debid a un impedimento imprevisible € insupe-
rable, ¢l vendedor queda exonerado de la responsabilidad por dafios y per-
juicios, pero no de la responsabilidad de sustituir o reparar las mercan-
cias. En estos casos es desaconsejable ejercer la accién indemnizatoria. 113

Si bien la accidn indemnizatoria es tnica, la Convencidn distingue dos
casos en que procede: cuando es efecto de una declaracidn de resolucién
del contrato, y cuando es consecuencia directa de un incumplimiento con-
tractual. En el primer caso, para determinar los dafios ¥ perjuicios cuya
indemnizacion puede exigirse, se aplican, en primer lugar, los articulos 75
y 76 arriba analizados!!? y, ademas, subsidiariamente, el articulo 74.
Para determinar la indemnizacién de dafios y perjuicios derivados en for-
ma directa de un incumplimiento contractual, se aplica el articulo 74,

Segtin se explica en los Comentarios de la Secretaria,'\’ 1a razon fun-
damental del articulo 74 es que la parte afectada por el incumplimiento
obtenga una cantidad de dinero que la reponga en la misma situacion eco-

113 Supra IX 5 A.
14 Supra IX 3 D d.
15 Comentarios de la Secretaria articulo 70 parrafo 3 (= DO 64).
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némica que tendria de haberse cumplido el contrato. Por eso, dice el arti-
culo que la indemnizacién ‘‘comprendera el valor de la pérdida sufrida y
el de la ganancia dejada de obtener... como consecuencia del incumpli-
miento’’. Pero para precisar el alcance de esta accidn es menester que se
aclare: g) cudles son los dafios v perjuicios que deben indemnizarse; &)
cémo se calcula su valor pecuniario, y ¢) qué limitaciones pueden hacerse.

a) Dafios y perjuicios que deben indemnizarse (art. 74)

El articulo sefiala que la indemnizacion comprendera el valor “‘de la pérdi-
da sufrida y de la ganancia dejada de obtener”’. La referencia expresa a
Ia ganancia dejada de obtener fue para evitar dudas de que la indemniza-
cion no incluyera el lucro cesante, como sucede en algunos sistemas juridi-
cos.116 Pero solo se indemnizan los dafios y perjuicios que una parte su-
fra ‘““‘como consecuencia del incumplimiento”. Esto significa que la parte
que reclama debe probar que existe un vinculo causal entre ¢l incumpli-
miento y los dafios y perjuicios; el articuio no aclara si la relacién causal
debe ser directa o indirecta, por lo que no hace falta distinguir; el limite
sera, mas bien, como se analizard adelante, que la causa de los dafios v
perjuicios fuera previsible.!"?

No deben indemnizarse, pues estdn fuera del ambito de la Conven-
cion (art. 5), los dafios y perjuicios que pudieran producir las mercancias
faltas de conformidad en la persona del comprador o de terceros, tales
como lesiones corporales, infecciones ¢ enfermedades. Estos dafios po-
dran reclamarse de conformidad con la legisiacion interna que trata acer-
ca de la responsabilidad por el producto. Pero no estan excluidos, como
bien sefiala Schlechtriem,!!8 los dafios que las mercancias faltas de con-
formidad pueden causar en los bienes del comprador, como, por ejemplo,
los dafios que materias primas faltas de calidad produjeran en sus maqui-
narias.

El articulo 74 no precisa los limites temporales que deben considerar-
se para definir los dafios y perjuicios reclamables. Sin duda, deben consi-
derarse los dafios y perjuicios posteriores al incumplimiento, pero hasta
qué momento final: ;hasta el momento de la reclamacion extrajudicial,
el momento de la presentacion de la demanda o el momento de dictar sen-

116 Comentarios de la Secretaria articulo 70 parrafo 3 (= DO 64).

17 KNAPP Commentary 540,

118 SCHLECHTRIEM 97. Durante las discusiones en la Primera Comisién acerca del
actual articulo 5, el representante de Dinamarca propuso que se excluyeran los dafios que
las mercancias causaran en 1os bienes del comprador, pero la propuesta fue rechazada; véase
Actas Resumidas la. Comisicn sesidén 3 parrafos 14 y ss (= DO 266 v ss).
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tencia? Si la filosofia del articulo es la de indemnizar a la parte afectada
de modo que tenga la misma situacidon economtica que st se hubiera cum-
plido el contrato, parece razonable la tesis de Knapp'!? de que deben te-
nerse en cuenta todos los daifios producidos o las ganancias dejadas de ob-
tener hasta el momento en que el juez o arbitro dicte la sentencia.

b) Mode de estimarlos en dinero

Como el articulo se refiere a cualquier tipo de dafios y perjuicios, sean los
que pueten sufrir el comprador o el vendedor, sean los derivados del in-
cumplimiento de una obligacién o de otra, no se considerd oportuno defi-
nir una manera de estimar o calcular en dinero los dafios y perjuicios cau-
sados.!?® Es algo que los jueces y arbitros tendran que ir determinando
€aso por caso.

No obstante, es previsible que el comprador llegara a ejercitar la ac-
cion indemnizatoria, no derivada de una resolucion del contrato —en
cuyo caso los dafios y perjuicios se estiman fundamentalmente conforme
a lo previsto en los articulos 75 y 76— principalmente en los casos en que
ha recibido mercancias que no son conformes con el contrato, pero que
ha decidido conservar. Si en uno de estos casos el vendedor repara o susti-
tuye las mercancias no conformes con el contrato, el comprador sdlo
podra reclamar los dafios derivados del tiempo que no tuvo mercancias
conformes con el contrato y los que le hayan causado directamente las ac-
ciones de reparacién o sustitucion; si el vendedor no hace la reparacion
o sustitucion, el comprador podra reclamar, ademads, los costos para la
reparacion de las mercancias, 0 la merma que sufren en su valor de reven-
ta, o la diferencia de precio que existe entre la mercancia recibida y la mer-
cancia que fuera conforme con el contrato, de manera semejante a como
se calcula la reduccion del precio.!!

Si, en cualquiera de los casos anteriores, el comprador hubiera paga-
do el precio, podra incluirse en la estimacién de los dafios la cantidad de
precio pagada en exceso mds los intereses correspondientes, calculados de
la misma manera que en ¢l caso de que el comprador hubiera resuelto el
contrato y exigido la devolucién del precio pagado (art. 84-1), es decir,
de acuerdo con la tasa de interés que el vendedor hubiera podido perci-
bir.!22 Bl cobro de intereses no excluye la indemnizacién de ‘otros dafios
y perjuicios.

1% Commentary 544.

120 Comentarios de la Secretaria articulo 70 parrafo 4 (= DO 64).

12l Véase Comentarios de la Secretaria articulo 70 parrafos 6 y 7 { = DO 64). Véase, so-
bre el calculo de la reduccion de precio, supra IX 4 C.

122 Supra IX 3 D c iii.
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En caso de que el vendedor no hubiera entregado las mercancias, bien
que el comprador hubiera adelantado el precio, bien que no lo hubiera
adelantado, quiza lo mejor seria que el comprador declarara resuelto el
contrato, a fin de quedar desligado de su obligacidn de pagar el precio y
podra reclamar los dafios y perjuicios que deberén calcularse tomando en
consideracidn las reglas previstas para el caso de resolucion del contrato,
es decir, considerando el precio de la compra de reemplazo, si la hubo,
as{ como los demads dafios y perjuicios, entre los que habra de considerar
la restitucién de la cantidad que el comprador hubiera adelantado como
precio mas los intereses correspondientes a la tasa que hubiera podido per-
cibir el vendedor.

¢) Limite de la reclamacion: la pérdida previsible

La cantidad con la que el juez o drbitro puede condenar al vendedor como
indemnizacion por el incumplimiento tiene una limitacion: no puede exce-
der de la “‘pérdida previsible”’. Esta es la pérdida que el vendedor, al mo-
mento de la celebracién del contrato, previé o ‘‘debiera haber previsto”’
que causaria al comprador con su incumplimiento.

Se trata de un limite que tiene una medida subjetiva (Io que el vende-
dor efectivamente previd) y otra objetiva (lo que debiera haber previsto).
Es de esperar que cuando se discuta acerca del monto de la indemnizacion,
el vendedor pretenda reducirla alegando que él no previd las pérdidas que
ha sufrido ¢l comprador, y éste tenga que argumentar que el vendedor de-
bia haberlas previsto. La cuestion habra de decidirse de conformidad con
la previsibilidad objetiva, y ésta depende bdsicamente de los hechos que
el vendedor conociera al momento de la celebracién del contrato. Si el
vendedor sabia que el comprador necesitaba la mercancia como materia
prima para su linea de produccién ordinaria, debia haber previsto que la
falta de entrega le causaria, entre otras, una pérdida consistente en la baja
del ritmo de su produccion o, si no hubiera otro proveedor accesible al
comprador, el paro de la misma; si, ademas, el vendedor sabia que los ar-
ticulos que el comprador fabricaria con la materia prima servirian para
que ¢l comprador cumpliera obligaciones contraidas con sus propios
clientes, también debia haber previsto la pérdida, consistente en el descré-
dito que sufre el comprador ante sus propios clientes y en las posibles in-
demnizaciones que él tenga que pagarles.

Esto hace ver que el comprador que reclama la indemnizacién de la
pérdida sufrida por el incumplimiento debe probar, no solo la existencia
de la pérdida, sino que ¢l vendedor ¢onocio hechos que la harian previsi-
ble. No hace falta probar que el vendedor previé efectivamente la pérdida,
pues la prueba de que conocid los hechos viene a ser, como observa
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Knapp,'?? una presuncién de que la pérdida era previsible. En el fondo,
subyace laidea de que el vendedor debe actuar como lo haria una persona
razonable en sus mismas circunstancias. 24

Ademads, el articulo 74 dice que la previsibilidad de la pérdida se con-
siderara tomando en cuenta no sélo los hechos que conocié la parte que
incumplid el contrato, sino también, o en su defecto, los hechos que debid
haber conocido. Con la aplicacién de esta regla se permite que el compra-
dor pueda reclamar una pérdida aun ¢uando no pueda probar que el ven-
dedor conocid hechos que se la habrian hecho previsible; basta con que
la previsibilidad de la pérdida se sustente en hechos que el vendedor debio
conocer, aunque no los haya conocido efectivamente. Por ejemplo, si el
comprador compra mil pares de zapatos, aunque nada le haya comunica-
do al vendedor acerca de cdmo emplearia esos zapatos, se entiende que
el vendedor debié conocer que el comprador revenderia esos zapatos, y
que, por consiguiente, le seria previsible la pérdida consistente en la impo-
sibilidad de comercializarlos.

El articulo se refiere a la previsibilidad de la pérdida ‘‘en el momento
de la celebracién del contrato™. La razdn de esta referencia temporal es,
como dice Schlechtriem, 2’ porque en ese momento las partes valoran las
expectativas, obligaciones y riesgos que asumen por causa del contrato.
Pero esta referencia puede, a veces, limitar excesivamente la indemniza-
cién. Por ejemplo, si el comprador no recibe mercancias cuyo precio
habfa aumentado considerablemente en el mercado después del perfeccio-
namiento del contrato, seria discutible que el vendedor tenga que indem-
nizar la pérdida consistente en la diferencia de precio, pues éste puede ar-
gumentar que ésa no era una pérdida previsible al momento de la celebra-
cién del contrato. En tal caso, seria mas conveniente reclamar el cumpli-
miento especifico del contrato.

d) Reduccidn por razon de la pérdida evitable (art, 77)

Una vez que el juez o arbitro determinara la cantidad correspondiente a
la indemnizacion de dafios y perjuicios, dentro del limite de la pérdida pre-
visible, ¢l vendedor podria atin pedir que se disminuyera si el comprador
no hubiera tomado las medidas adecuadas para reducir la pérdida conse-
cuencia del incumplimiento (art. 77).!26 Por ejemplo, si el comprador re-
clama dafios por faltas de conformidad de mercancias que él pudo haber

123 Commentary 542.

124 Véase articulo 8-2.

125 SCHLECHTRIEM 97,
126 Supra VII 6.
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reparado, la suma de la indemnizacion se reducira considerando la
pérdida que el comprador pudo haber evitado si reparara oportunamente
las mercancias. O, si el comprador reclama indemnizacion por la pérdida
que produzca la demora en la entrega de las mercancias, podra reducirse
la cantidad indemnizatoria considerando la pérdida que hubiera evitado
el comprador si hubiera procedido rapidamente a una compra de reem-
plazo.



